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Внимание!
В №5 «Мебельщик Сибири» в статье  

««Яндекс.Директ»: аналитика и тренды 
в мебельной индустрии» была допущена 

ошибка в названии конференции.
Вместо «Мебель в цифре» — правильно 

«DIGITAL FURNITURE». Онлайн-конфе-
ренция прошла 28.02.2019. Организатор — 

маркетинговое агентство REKANA.
Конференция «Мебель в цифре» прошла 

21.11. 2018 в рамках выставки Мебель 2018 
в Москве и 05.04.2019 в рамках Umids 2019. 

Организатор — портал MebelNewsPRO 
(mebel-news.pro)
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С уважением, главный редактор

Светлана Ширяева

Дорогие мебельщики!

Неделю назад мы вернулись из Краснодара, где 
прошла одна из крупнейших региональных выставок 
— Umids 2019. Выставка живая, продуктивная. Неве-
роятно большой по сравнению с предыдущими года-
ми объем посетителей: мелкие мебельщики, руково-
дители средних и крупных производств, сотрудники 
оптовых компаний, руководители представительств 
зарубежных компаний. Беспрецедентна и геогра-
фия посетителей: Краснодарский край и Ростовская 
область, само собой, Кавказ, Крым, Волгоград, Во-
ронеж, Астрахань, Екатеринбург, Москва, Санкт -Пе-
тербург, Австрия, Швеция — и это далеко не полный 
список. У экспонентов — сотни анкет. Подробные же 
данные увидим в официальном пост-релизе выстав-
ки уже в мае. Среди экспонентов — компании из Но-
восибирска Глобал и Rauff, у которых на сегодня от-
крыты представительства в Краснодаре.

А мы уже с нетерпением ждем Interzum 2019 в мае 
в Кельне: какие будут новинки, что интересного пока-
жут компании, чем удивят. Готовимся и едем — рас-
скажем и опубликуем на сайте и в соцсетях фотома-
териалы и видеозарисовки.

Уже практически подошла к концу выставка ISaloni 
в Милане, которая вновь определит тренды в дизайне 
интерьера, в освещении и мебели на ближайший год. 
Об этом подробно расскажем в №8.

А совсем скоро наступят майские праздники. И 
хотя это негативно скажется на объемах продаж в 
мае, но зато появится прекрасная возможность хоро-
шо отдохнуть, побыть с близкими и набраться сил для 
новых трудовых будней

Удачной работы и отличных майских праздников!
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Тимур Равильевич, с какими показателями от-
расль закончила прошлый год?

Тенденция по производству мебели положитель-
ная, прирост по сравнению с прошлым 2017 годом 
увеличился на 25% и составляет 189,7 млрд рублей. 
На первом месте по производству мебели находится 
ЦФО и составляет 35,9%, на втором ПФО — 27,3%, на 
третьем СЗФО — 13,7%. 2/3 мебельного рынка зани-
мает производство бытовой корпусной мебели — 25 
%, мягкой — 20%, кухонной — 17 %. На четвертом ме-

сте производство офисной мебели, которое состав-
ляет 16%. Сравнивая 2017 год с 2018 годом видно, 
что экспорт увеличился на 27 %, учитывая рост курса 
доллара. Динамика положительная. В прошлом году 
мебели экспортировано на 375 млн долларов США, 
при этом в 2017 году было экспортировано на 290 
млн долларов США (прирост составил +29%). Импорт 
в 2018 году по сравнению с аналогичным периодом 
2017 года увеличился на 23%. Доля импорта продаж 
на мебельном рынке России составляет 49,9 %, при 

Прошлый год для мебельной и деревообрабатывающей промышленности России стал достаточно 
продуктивным. В 2019 год отрасль вступила с положительной динамикой развития. Хотя проблем 
еще много, и их предстоит решить. Что влияет на мебельную и деревообрабатывающую отрасли 
России, каковы их перспективы и что нас ждет в этом году? Об этом в интервью нашему изданию 
рассказал генеральный директор Ассоциации предприятий мебельной и деревообрабатывающей 
промышленности России (АМДПР) Тимур Иртуганов.

ТИМУР ИРТУГАНОВ:
«АССОЦИАЦИЯ СОДЕЙСТВУЕТ 
РЕШЕНИЮ ПРОБЛЕМ В МЕБЕЛЬНОЙ 
ОТРАСЛИ РОССИИ»
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ГОСТЬ НОМЕРА

этом продажи мебели в России увечились и состави-
ли 477,5 млрд рублей. Также производство и экспорт 
плиты выросли на 15%. 

Какие наиболее острые проблемы сегодня сто-
ят перед мебельной промышленностью России?

Одна из острых проблем — высокая себестои-
мость производства мебельной продукции. Для про-
изводителя себестоимость складывается из множе-
ства разных показателей — стоимости фурнитуры, 
материалов, аренды и т. д. Удельный вес фурниту-
ры, например, в себестоимости мебели достаточно 
большой, особенно это касается современных тех-
нологичных производств кухонь, корпусной мебе-
ли. Весомая часть комплектующих и фурнитуры за-
возится из-за рубежа. В результате все это влияет 
на себестоимость конечного изделия. Эту проблему 
можно решить путем обнуления ввозных таможенных 
пошлин на те виды фурнитуры, которые не произво-
дятся на территории нашей страны. Задача Ассоци-
ации — добиться, чтобы на государственном уровне 
эти вопросы решались и появлялись эффективные 
инструменты поддержки отечественных производи-
телей мебели.

Какие преференции на внутреннем рынке име-
ют российские производители перед зарубежны-
ми игроками?

Мы расширяем недоступные для импортных про-
изводителей рынки сбыта. В этом направлении ведет-
ся активная работа по постановлению Правительства 
1072 о запрете на закупки госорганами импортной 
мебели. Он был введен в конце 2017 года сроком на 
два года и истекает 30 ноября текущего года. Сейчас 
мы добиваемся, чтобы, во-первых, Постановление 
было пролонгировано и, во-вторых, был расширен 
спектр компаний. На данный момент Постановление 
не включает в себя государственные корпорации, а 
этот сегмент, по предварительным экспертным оцен-
кам, имеет потенциал в 40 млрд руб. Если договор о 
Постановлении будет пролонгирован, и нам удаст-
ся добиться включения этого пункта, к 2020 году мы 
сможем говорить о том, что действительно сформи-
ровали для отечественных производителей рынок 
объемом порядка 40 млрд рублей. Единственная 
проблема, которую нужно решить самим компаниям-
участникам в тендерах на госзакупки — это срок дей-
ствия сертификата.

Хочу отметить, все эти меры Ассоциация пред-
принимает исключительно в отношении социально 
ответственных отечественных производителей, кото-
рые работают на российском рынке легально. К со-
жалению, мы знаем, что большое количество мебель-
щиков сейчас работают в теневом секторе.

Сейчас, в рамках поручения Д. А. Медведева мы 
активно прорабатываем вопрос о комплектовании по-
строенного сдаваемого жилья встроенной мебелью и 
включения затрат на приобретение мебели в объем 
ипотечного кредитования. В декабре прошлого года 

состоялось совещание в Совете Федерации, где ини-
циатива АМДПР была поддержана, а Минстрою было 
рекомендовано организовать совещание с участием 
компаний-застройщиков. Если удастся, это будет ко-
лоссальный прорыв в отрасли, и сейчас Ассоциация 
прилагает для этого все усилия.

Одновременно АМДПР прорабатывает вопрос 
продления действия постановления от 17 июля 2018 
г. № 836 «О введении временного количественного 
ограничения на вывоз бревен из березы за пределы 
территории Российской Федерации в государства, 
не являющиеся членами Евразийского экономиче-
ского союза».

Также 23 февраля 2019 г. подписано постановле-
ние Правительства РФ № 191 «О государственной 
поддержке организаций, реализующих корпоратив-
ные программы повышения конкурентоспособности, 
и внесении изменения в Правила предоставления 
из федерального бюджета субсидии в виде имуще-
ственного взноса Российской Федерации в государ-
ственную корпорацию «Банк развития и внешнеэ-
кономической деятельности (Внешэкономбанк)» на 
возмещение части затрат, связанных с поддержкой 
производства высокотехнологичной продукции».

Если говорить о внешнем рынке, какие меры 
предпринимаются для успешной конкуренции от-
ечественных мебельщиков за пределами страны?

В прошлом году вместе с «Российским экспорт-
ным центром» мы провели колоссальную работу. 

ТИМУР РАВИЛЬЕВИЧ ИРТУГАНОВ — гене-
ральный директор Ассоциации мебельной и де-
ревообрабатывающей промышленности России 
с 2018 года, ранее в течение многих лет занимал 
должность вице-президента Союза лесопро-
мышленников и лесоэкспортеров России, с 2000 
года являясь генеральным директором компании 
«Центрлесэкспо», осуществляющей выставочную 
и конгрессную деятельность. В отрасли работает 
почти 20 лет, на его счету более сотни успешно ре-
ализованных проектов.

О ПЕРСОНЕ
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Было получено 14,5 млрд субсидий на компенсацию 
транспортных расходов для экспортеров в деревоо-
брабатывающей и мебельной промышленности Рос-
сии, был проведен ряд тендеров.

Сейчас мы работаем в разных направлениях. Про-
должается решение вопроса о снижении Индией 
ввозных таможенных пошлин. Работа эта непростая 
и включает в себя множество составляющих. Напри-
мер, для индийской стороны важно проведение ана-
литических исследований в отношении российских 
производителей. И эти исследования обязательно 
должны быть проведены индийскими компаниями, 
либо компаниями, имеющими лицензию на проведе-
ние таких исследований в Индии.

Недавно между АМДПР и Ассоциацией мебельной 
промышленности Провинции Хэйлунцзян в Харбине 
был подписан Меморандум, в рамках которого было 
достигнуто понимание о создании российско-китай-
ского Торгового дома по реализации мебели и дере-
вообрабатывающей продукции на территории СЭЗ в 
Харбине, подтверждена необходимость в обсужде-
нии урегулирования сырьевого вопроса между Рос-
сией и Китаем на законодательном уровне с учетом 
интересов каждой из стран. Прорывных шагов подпи-
сание данного меморандума не несет. Но таким обра-
зом у нас появляется больше возможностей наблю-
дать, анализировать, контролировать. Главная цель 
этого документа — помочь российским предприяти-
ям успешно конкурировать на внутреннем и внешних 
рынках. 

Сегодня все чаще можно услышать выражение 
«российский дизайн», появилось много дизай-
нерских компаний, заговорили вообще о таком 
понятии, как «дизайн по-русски». Что вы думаете 
по этому поводу?

Мы всячески поддерживаем развитие отечествен-
ного дизайна. И главным инструментом этого являет-
ся Национальная премия в области промышленного 
дизайна мебели «Российская кабриоль», которую 
Ассоциация инициировала и проводит каждый год, 
начиная с 2005 года. Конечно, пока рано говорить о 
понятии «дизайн по-русски». Безусловно, есть кол-
лекции, которые имеют национальный колорит, но 
пока, увы, нет устойчивой тенденции и тренда. Все-
таки, основная масса мебели, производимой в нашей 
стране, ориентирована на европейский стиль, отли-
чающийся определенным характерным дизайном.

Как, на ваш взгляд, поменялся рынок с точки 
зрения инструментов продвижения мебели?

Если говорить об эффективных инструментах про-
движения, то я уверен, мы неизменно перейдем к по-
нятию индустрии 4-0. По оценкам самих мебельщи-
ков, уже на сегодняшний день, доля продаж мебели 
без участия каких-то торговых объединений (магази-
нов, онлайн-сервисов) составляет 10%. И в ближай-
шие годы эта цифра может вырасти, как минимум, в 
три раза. Мы увидим, что мебель сразу же с завода-
изготовителя будет уходить напрямую к потребите-
лю, минуя рекламные инструменты и точки продаж.

Как считаете, каким этот год будет для отече-
ственных мебельщиков?

Хочется верить, что он будет радужный. Мы будем 
очень стараться, чтобы все цифры были не только на 
бумаге, а в первую очередь отразились на реальных 
продажах. Пока финансовое состояние в отрасли все 
еще напряженное, проблемы существуют, и мы их ре-
шаем. Поэтому всем нам хочется пожелать удачи. 

Ирина Кашина

Ассоциация предпри-
ятий мебельной и дере-
вообрабатывающей про-
мышленности России 
(АМДПР) — добровольная, 
профессионально-обще-
ственная, некоммерческая 
организация — учреждена 
в 1997 году с целью консо-

лидации усилий по преодолению кризисных явле-
ний в мебельно-деревообрабатывающей отрасли 
и созданию необходимых условий для ее подъ-
ема в рыночных условиях и развития экспорта. 
Устав Ассоциации утвержден Общим собранием 
АМДПР 6 мая 1997 года. В состав Ассоциации 
входят более 90 мебельных, фанерных и плитных 
предприятий, деревообрабатывающие компании 
по производству напольных покрытий, стеновых 
панелей, комплектов для деревянного каркасно-
панельного домостроения, погонажных и дру-
гих изделий деревообработки, а также крупные, 
средние и малые предприятия Центрального, Се-
веро-Западного, Южного, Приволжского, Ураль-
ского и Сибирского округов России.

СПРАВКА
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BLUM, представительство 
в Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204Ù77Ù80, +7Ù983Ù317Ù68Ù73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54, 
 тел. (383) 361Ù24Ù61, (383) 286Ù85Ù55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Адамант, ООО  г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, цех 6, тел. 8-903-930-15-40, e-mail: pk_adamant@ngs.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Бином, ООО г. Новосибирск, ул. Журинская, 80/1,  тел/факс: (383) 223-85-77, 224-58-44, тел.: (383) 243-54-69, 
e-mail: bynom@bynom.ru, www.bynom.ru

Валмакс Челябинская обл., г. Миасс, тел.: (3513) 28-99-96,  e-mail: market@valmaks.ru, www.valmaks.ru

Валмакс г. Москва, Измайловское шоссе, 69а, стр. 3, тел.: +7 (499) 166-59-87, +7 (499) 166-59-57, 
+7 (499) 166-60-27, e-mail: valmaks74@yandex.ru, www.valmaks.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,  
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, Ул.Петухова, 69, корпус 10, тел. (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Микрон г. Астрахань, ул. Яблочкова, 1б, тел.: (8512) 30-67-64,30-67-67, 36-83-76, 37-06-76, e-mail: info@micronast.
ru, www.micronast.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru



http://www.aldi04.ru
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Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ù00Ù77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

Остов г. Бердск, ул. Промышленная, 1, тел.: (383) 415-80-28, 263-34-89, e-mail: info@ostow.ru, www.ostow.ru

Рауфф г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ù24Ù61, (383) 286Ù85Ù55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su 

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383) 352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: sp@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

СПЕКТР-Н, ООО Тамбовская обл., Тамбовский р-н, д. Перикса, ул. Южная, 7А, тел.: (4752) 48-82-31, 48-82-33,  
e-mail:  periksa-tmb@mail.ru, www.furnitura-spektr.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, sels-nsk.ru, e-mail: sels-nsk@mail.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

ФДМ-Алтай, ООО г. Барнаул, п-т Калинина, 116/38, тел.: (3852) 50-44-68, (3852) 50-44-69, e-mail: fdm-altay@mail.ru, 
www.fdm-altai.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хеттих Рус, ООО г. Железнодорожный, Московская область, ул. Автозаводская, 52, 
тел./факс 8-800-200-8085 (звонок по России бесплатный), www.hettich.ru

Хеттих Рус, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, тел./факс (383) 342-24-34, www.hettich.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, 
www.c-m-f.ru
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 010240 PF 0,4*19 древесные цвета шт. 2,80 руб. Джокер, ООО

2 010240 PF 2*19 древесные цвета шт. 15,0 руб. Джокер, ООО

4 Амортизатор врезной шт. 7, 40 руб. Фортуна

5 Барная стойка 3000*50 мм  хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

6 Вкладыш для столовых приборов 30 мм, 40 мм, 50 мм, 60 мм шт. от 116 руб. Фортуна

7 Газлифт 5-6, 8, 10 кг кп. 63, 26 руб. Боярд

9 Газлифт нагрузка 6, 8,10кг шт. 38,00 руб. Джокер, ООО

10 Гвозди декоративные шт. от 7,5 руб. Ивашнев И. В., ИП

12 Замки мебельные шт. от 7,0 руб. Ивашнев И. В., ИП

13 Замок для ДСП квадратный 138 шт. 29,00 руб. Джокер, ООО

14 Конфирмат 7*50 под шестигранник шт. 0,95 руб. Джокер, ООО

16 Крепление решетки посудосушителя, прозрачное шт. 23,00 - 26,00 
руб. Бином

22 Навес регулируемый универсальный (все цвета) шт. 14,5 руб. Джокер, ООО

24 Направляющие роликовые 400 мм белый шт. 41,00 руб. Джокер, ООО

25 Направляющие скрытого монтажа с доводчиком 400 м, 450, 500 шт. от 282 руб. Фортуна

27 Ножка кухонная  100-130мм,( белая, черная) шт. 8,00 руб. Джокер, ООО

30 Опора М6 шт. 4,20 Бином

31 Опора мебельная h65-h150 шт. 25,00 - 30,00 
руб. Бином

35 Петля вкладная 90/110 шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

37 Петля накладная 90/110 JOKER шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

38 Петля накладная с доводчиком шт. 29,00 руб. Джокер, ООО

40 Петля п/накладная 90/110 шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

41 Петля с доводчиком шт. от 29 руб. Фортуна

42 Подвеска для зеркала шт. 13,70 - 16,60 Бином

43 Поддон, 450мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 62,00 - 72,00 
руб. Бином

44 Поддон, 600мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 92,00 - 105,00 
руб. Бином

45 Поддон, 800мм., жесткий полупрщзрачный пластиковый шт. 114,00 - 32,00 
руб. Бином

47 Посудосушитель «Альтернатива», 450мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 350,00 - 

380,00 руб. Бином
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48 Посудосушитель «Альтернатива», 600мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 425,00 - 

464,00 руб. Бином

49 Посудосушитель «Альтернатива», 800мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 533,00 - 

580,00 руб. Бином

50 Посудосушитель Wariant 3 600мм хром комп. 550,00 руб. Джокер, ООО

51 Посудосушитель Wariant 3 800мм хром комп. 690,00 руб. Джокер, ООО

52 Рейлинг L=3000мм хром 0.8 мм шт. 140,00 руб. Джокер, ООО

53 Ролик D 50, 40 шт. от 6,82 руб. Фортуна

54 Ручка мебельная Дельфин шт. 3,70 - 4,50 
руб. Бином

55 Ручка мебельная Дианта шт. 9,30 - 11,30 
руб. Бином

56 Ручка мебельная Кнопка шт. 2,30 - 2,70 
руб. Бином

60 Ручка скоба, матовый хром шт. 20,00 руб. Джокер, ООО

61 Ручка скоба, хром шт. 20,00 руб. Джокер, ООО

63 Саморез 3,5*16мм универсальный шт. 0,19 руб. Джокер, ООО

65 Стяжка межсекционная 5*27 М4 шт. 1,90 руб. Джокер, ООО

66 Стяжка эксцентриковая в ком-те, саморез шт. 3,50 руб. Джокер, ООО

67 Труба 1 мм d50 шт. 480,00 руб. Фортуна, ООО

68 Труба 3000*25 0,8 хром шт. 170,00 руб. Джокер, ООО

69 Труба овальная 3000*30*15 хром [10] шт. 160,00 руб. Джокер, ООО

72 Фланец для барной трубы 50мм хром шт. 23,00 руб. Джокер, ООО

73 Фланец с фиксатором д/трубы d=16мм хром шт. 5,00 руб. Джокер, ООО

74 Фланец JK с фиксатором д/трубы Ф-25мм шт. 5,50 руб. Джокер, ООО

75 Штанга выдвижная шт. 112,00 - 
145,00 руб. Бином

77 JOKER R50 держатель трубы шт. 30 руб. Фортуна

78 JOKER R52 соединитель поворотный для стекла и панели кп. 64,00 руб. Фортуна

80 JOKER R7+R47 держатель для трубы и панели кп. 34, 29  руб. Фортуна

81 R42M соединение Т-образное шт. 40,00 руб. Джокер, ООО

82 R7+R47 JK крепление для стекла/панели шт. 43,00 руб. Джокер, ООО
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АКСЕССУАРЫ ДЛЯ КУХНИ И БАРА, МОЙКИ, БЫТОВАЯ ТЕХНИКА

AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204Ù77Ù80, +7Ù983Ù317Ù68Ù73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ù24Ù61, (383) 286Ù85Ù55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул. Нижегородская, 201 к. 2, тел.: (383) 292Ù39Ù67, 367Ù24Ù45, e-mail: 2923967@mail.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,         
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

МакМарт Новосибирск г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Мир кухни, Тактик ООО г. Новосибирск, ул. Серебренниковская, 23, тел.: (383) 218-11-27, 357-32-57, e-mail:mknsk@ngs.ru, 
mir-kuhni.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ù00Ù77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Рина-Сиб г. Новосибирск, ул. Петухова, 16/1, оф.1/11, тел. (383) 299-36-89, 335-74-02, e-mail: rina-sib@yandex.ru, 
www.rina-sib.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД «Улгран», 
подразделение в г. 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, корп 1, оф. 17,  тел. (383) 235-98-98,  доб. 203, 
моб.  +7-913-936-1432, e-mail: sales.sibir@ulgran.ru,  www.ulgran.ru, www.ecostone73.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, www.c-m-f.ru

АКСЕССУАРЫ ДЛЯ КУХНИ И БАРА, МОЙКИ, БЫТОВАЯ ТЕХНИКА
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 Барная труба 50*3000*1.0мм хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

4 Бутылошница 150мм с доводчиком компл. 900,00 руб. Джокер, ООО

5 Вкладыш 40 см д/кух принадлежностей серый металлик шт 230,00 руб. Джокер, ООО

7 Корзины выкатные 15, 20, 30, 40 см компл. от 900,00 руб. Джокер, ООО

8 Корзины для барной стойки м от 450,00 руб. Джокер, ООО

9 Кронштейны барные шт от 38,00 руб. Джокер, ООО

10 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 50*60 шт 479,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

11 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 60*60   шт 510,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

12 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 80*60  шт 595,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

13 Планки для столешниц шт. от 45,00 руб. Джокер, ООО

14 Посудосушитель Стандарт 500мм, 600мм, 800мм, белый компл. от 200,00 руб. Джокер, ООО

15 Посудосушитель  500мм, 600мм, 800мм, хром компл. от 550,00 руб. Джокер, ООО

16 Сифон для накладных моек SANPLAST    компл. 595,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

17 Тандембоксы FGV 450мм, 500мм компл. от 1450,00 
руб. Джокер, ООО

Н
О

В
О

С
ТИ

AKZONOBEL РАСШИРЯЕТ 
ЗАВОД В США

AkzoNobel объявил о модернизации 
американской площадки по выпуску по-
крытий для древесины.

Ожидается, что в результате реализа-
ции проекта завод в Хай-Пойнте (штат Се-
верная Каролина) станет одним из лучших 
в этом сегменте, сообщает компания.

Концерн планирует, в частности, по-
строить исследовательскую лаборато-
рию, центр технического применения, 
склад сырья, провести реорганизацию 
производственного процесса, обновить 
технологии выпуска ЛКМ.

Возведение новых объектов должно 
начаться в апреле, а завершиться к 2020 
году.

Компания не уточняет объем инвести-
ций в проект, называя их «значительными» 
и «важнейшими».

«Инвестиции на несколько миллионов 
долларов призваны превратить завод в 
Хай-Пойнте в лучший в своем классе про-
изводственный объект и укрепить пози-
ции компании на рынке США», — отмечает 
AkzoNobel.

Сейчас на производстве трудятся бо-
лее 250 человек. Площадка выпускает УФ-

покрытия, ЛКМ на водной и органораство-
римой основе, лаки и другую продукцию 
для древесины.

lkmportal.com

СУД ОБЯЗАЛ КОМПАНИЮ «ХЕНДА- 
СИБИРЬ» ВОССТАНОВИТЬ БОЛЕЕ 
11 ТЫС. ГА ЛЕСА В ТОМСКОЙ ОБЛ.

Томская межрайонная природоохран-
ная прокуратура провела проверку ис-
полнения законодательства об охране и 
использовании лесов, об этом сообщает 
официальный сайт прокуратуры региона.

Проверка показала, что ООО «Хенда-
Сибирь» на основании четырех договоров 
аренды лесных участков, заключенных с 
Департаментом лесного хозяйства Том-
ской обл., ведет заготовку древесины на 
территории лесного фонда региона об-
щей площадью 355 тыс. га.

По решению суда, компания высадит са-
женцы на площади более 11 тысяч гектаров.

По условиям договоров аренды участ-
ков, китайская компания должна была 
восстановить лес на площади в 11,6 тыся-
чи гектаров, однако не сделала этого.

Одним из основных принципов лес-
ного законодательства, направленных на 
сохранение полезных функций лесов, их 
биологического разнообразия, является 
восстановление вырубленных, погибших, 
поврежденных лесов. Между тем, несмо-
тря на указанное требование закона и ус-
ловия договоров, компания не выполнила 
работы по лесовосстановлению на лесных 
участках общей площадью 11662,54 га.

В связи с этим Томский межрайонный 
природоохранный прокурор направила в 
Тегульдетский районный суд исковое за-
явление о понуждении ООО «Хенда-Си-
бирь» провести лесовосстановление на 
указанной территории. Исковые требова-
ния прокурора удовлетворены в полном 
объеме, однако решение суда еще не 
вступило в законную силу.

Напомним, ООО «Хенда-Сибирь» яв-
ляется лесозаготовителем на территории 
Томской области. Компания входит в китай-
ский холдинг AVIC Forestry. Его российская 
«дочка», АО «РусКитИнвест» (ранее «РосКи-
тИнвест»), занимается строительством ле-
сопромышленного парка в Асино. Первый 
российско-китайский завод по производ-
ству фанерного шпона открылся в феврале 
2015 года. Планировалось, что осенью 2016 
года в полную силу должен заработать за-
вод МДФ-плит, однако его открытие пере-
несли. Позже стало известно, что у ком-
пании сменился генеральный директор, а 
также появился новый инвестор хубэйская 
лесопромышленная компания «Фу Хань».

Lesprom.com
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КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz,
 www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ù24Ù61, (383) 286Ù85Ù55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

АРИСТО, 
представительство 
компании в г. Новосибирск

 г. Новосибирск, ул. Владимировская 11А, корпус 2, тел.: (383) 363-78-15, 363-78-16, 
e-mail: aristosib@aristo-aps.ru, www.aristo.ru

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303Ù42Ù90, +7Ù913Ù912Ù97Ù9, +7Ù913Ù465Ù35Ù05, 
+7Ù952Ù942Ù94Ù49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Капитоль г. Новосибирск, ТВК «Большая медведица», ул. Светлановская, 50 (1 этаж), тел.: (383) 375-12-88, 
214-46-90, тел./факс: (383) 230-39-69, www.capitole.ru

Командор-Восток г. Новосибирск, ул. Оловозаводская, 25, тел.: +7 (383) 287-20-14, www.td-komandor.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ù00Ù77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Раумплюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, здание Н6, офис 2, тел.: (383)352-39-57, 352-39-71, 286-31-64. 
e-mail: opt.siberia@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Раумплюс, ООО г. Одинцово МО, ул. Чикина, д. 12, оф. 26, тел./факс: +7 (495) 591-72-72, info@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Рауфф г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ù24Ù61, (383) 286Ù85Ù55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

http://www.aristo.ru


http://www.hitprofil.ru


http://svoidom-expo.ru/
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Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 333-73-37, 8-913-923-8875, www.maxmart.ru. 
Торговый центр «Олимпия», ул. Галущака, 2а, 3-й этаж, тел. (383) 2190-773

БРИСТ-Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Николая Островского, 111, корп. 6, 1-й этаж, тел.  (383) 291-48-26, 
факс  (383) 325-31-13, e-mail: brist-nsk@mail.ru, www.brist.ru

ГЛАСС-сити, ООО г. Новосибирск, ул. Социалистическая, 67, тел.: 8-913-205-7069, 8-953-782-6667, 
e-mail: glass-city@yandex.ru, www.гласс-сити.рф

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303Ù42Ù90, +7Ù913Ù912Ù97Ù9, +7Ù913Ù465Ù35Ù05, 
+7Ù952Ù942Ù94Ù49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Зеркала и стекло г. Новосибирск, ул. Линейная, 114, тел.: (383) 204-98-12, 204-98-11, e-mail: sibdom2004@mail.гu, 
www.glass-mirror.ru

Индиго, ООО, студия 
художественного витража

г. Новосибирск, ул. Белинского, 175, тел. (383) 266-06-55, 8-913-891-93-09, 8-923-226-88-94,  
e-mail: vitrajindigo@mail.ru, vitragindigo.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

Новокузнецкая стекольная 
компания г. Новокузнецк, ул. Малоэтажная, 4, тел./факс: (384-3) 36-07-26, 8-905-967-95-44

Рауфф г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; 
ул. Северный проезд, 7/3,  тел. (383) 335-12-03, 335-12-04,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su

Сатурн ПК 644018, г.  Омск  ул.1-ая  Индустриальная 1., тел. (3812) 56-03-02, 53-61-76, e-mail: saturn-zerkalo@mail.ru, 
www.saturn-zerkalo.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Триплекс г. Новосибирск, ул. Малыгина, 11/1, тел.: (383) 356-38-40, 359-68-32, e-mail: oootripleks@yandex.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

СТЕКЛО И ЗЕРКАЛА
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ФАСАДЫ, СТОЛЕШНИЦЫ

AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54, 
 тел. (383) 361Ù24Ù61, (383) 286Ù85Ù55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Sidak г. Новосибирск, ул. Горбаня, 31 а, тел./факс: (383) 361-20-05, e-mail: info@sidak.ru, www.sidak.ru

Sm54 г. Новосибирск, Северный проезд 4/1, тел. (383) 213-20-19, e-mail: sm54@list.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , тел.: (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail: 2923967@mail.ru

Ависта г Барнаул, ул. Космонавтов 34ж, тел.: (3852) 29-90-70, 29-90-77, 29-99-22, e-mail: fasad888@list.ru,
 www.avistafasad.ru

АДМ г. Красноярск, пр. газеты Красноярский рабочий, 30, тел.: (391) 263-82-41, 263-82-42, 
моб.: 8-902-990-54-49, e-mail: adm-region@mail.ru, www.adm-mebel.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
e-mail: alfadz@yandex.ru, www.alfadz.narod.ru

Апельсин, ООО г. Новосибирск, ул. Демьяна Бедного, 55, корп. 2, тел.: (383) 285Ù58Ù88, +7Ù913Ù901Ù45Ù45, +7Ù913Ù920Ù85Ù04, 
e-mail: apilsin@yandex.ru

Арго Плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 40, офис 5, тел.: (383) 352-87-39, 361-18-72, 8-913-452-03-78, 
e-mail: argosk@yandex.ru, www.арго-ск.рф

Верес-плюс, ООО Новосибирск, ул.Станционная, 30А (бизнес-центр «Альянс»), оф. 511, тел.: (383) 364-06-64, 299-93-19, 
моб. 8-913-752-00-20, e-mail: veres-plus@bk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Ирбис г. Новосибирск, ул. ул. Бетонная, 4, офис 115, тел.: (383) 353-48-80,  375-04-67, 375-04-97, 
e-mail: pnv@fmf-irbis.ru, www.fmf-irbis.ru

Ирбис г.Томск, ул.Тимакова, 21, стр.9, офис 4, тел.: 8 (3822) 21-36-86, 8 (3822) 42-03-39, 
e-mail: irbis-tomsk@yandex.ru,  www.fmf-irbis.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71,
 www.kaizerdekor.ru

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел.: 8-913-942-22-66, 8 (383) 308-79-54, 308-76-81,  
факс: (383) 308-79-54, kuvikin@mail.ru, www.kuvikin.ru

Кухонный бум г. Новосибирск, ул. Покрышкина, 1, (район площади Маркса, выставочный зал салона «Кухни Brava») 
тел.:  (383)  304-39-24, 8-913-720-40-50, e-mail: kuhnibum@mail.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, корпус 10, тел.: (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215Ù19Ù29, 342Ù52Ù51, 342Ù06Ù26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул.  ул. Есенина 3/1,  т. (383) 264-16-39, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.:(383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

http://www.arenasib.ru


http://www.fasad.novosibirsk.ru
http://www.albico.ru


http://www.expoforum.biz
http://www.elsifr.ru
http://www.pkm-techno.ru
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Модуль – Т, ООО г. Томск, ул. Иркутский тракт 92, тел.: 8 (3822) 66-26-84, 8-903-955-33-83, 8-991-391-65-56, 
email: modul-t_fasad@mail.ru, Inst.: @mebelnie_fasady

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Николаевские фасады г. Новосибирск, ул. Галущака, 1, тел. (383) 227-24-01, 291-96-52, тел./ факс 22-85-694; 
ул. Олимпийская, 37, тел. (383) 248-89-11, 325-12-75

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ù00Ù77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, офис 35, тел.: (383) 317-57-32, моб. тел. 905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Первая фабрика фасадов г. Екатеринбург, ул. Новинская 2, тел/факс (343) 222-00-94, 222-01-94, www.fabfas.ru, 
e-mail: zakaz@fabfas.ru

Первая фабрика фасадов г. Новосибирск, ул.Бетонная, 4, 1-й этаж, тел.: +7 (383) 328-00-79, +7-923-187-00-64, 
e-mail: nsk@fabfas.ru, , www.fabfas.ru

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383 )352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: maxim@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Светлановская 50, корп. 1, 2 этаж, ТВК «Красный Мамонт», тел.: +7 (383) 335-70-55, 
+7 (383) 373-01-61, e-mail: info@sidea-nsk.ru, www.sidak.ru, www.sidea-nsk.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

Союз ПГ г. Санкт-Петербург, ул. Камышинская, 15, тел./факс (812) 324-66-99; 320-1773, www.pgsouz.ru 

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Технокухни г. Новосибирск, ул. Шишкина, 3, к. 1, тел. (383) 292-70-27, ул. Светлановская, 50, 2-й этаж, 
ТВК «Большая медведица», тел. (383) 230-24-23, www.tehnokuhni.com, tehnokuhni@mail.ru

Томские мебельные 
фасады

г.Томск, пр-т Фрунзе, 119 «е», тел.: (3822) 545-150, факс: (3822) 496-696, е-mail: fasad@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

Томские мебельные 
фасады

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 12, 1-й этаж, тел. (383) 363-91-68, e-mail: fasad.54@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фабрика мебели-РВ г. Новосибирск, ул. Станционная, 36, оф. 208, тел. (383) 287-51-76, e-mail: fabfasad@mail.ru,  
мебельныефасады54.рф

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51
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МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

Elite Wood г. Новосибирск, пр. Дзержинского, 87, 2 этаж, тел. (383) 227-62-86, 8-913-784-45-47, www.el-wood.ru, 
el-wood@hotbox.ru

Rehau г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 260/2, тел./факс: (383) 200-03-53, 220-96-34, 220-83-21, 
www.REHAU.ru

АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail:2923967@mail.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 284-98-76, 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
www.alfadz.narod.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291Ù38Ù01, (383) 274Ù14Ù15, +7Ù952Ù940Ù64Ù44, 
www.alfasibnsk.ru

Альфа-Трейд г. Кемерово, тел. (3842) 57-12-13, моб.: 8-951-178-95-55, 8-905-902-58-15, факс: (3842) 57-15-28

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 335-61-61, 3333-777, 8-913-942-5763, тел./факс  3-337-337

Базис, ООО (Hranipex) г. Санкт-Петербург, ул. Латышских стрелков, 29, корпус 4, тел./факс: (812) 326-55-18, 
e-mail: info@ooo-basis.spb.ru, www.ooo-basis.spb.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59, 
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Кентавр-Инвест г. Новосибирск, ул. Планировочная, 18/1, тел.: (383) 354-69-12, 3-555-600, 3-555-805, kentavr58@mail.ru

Комплект, ООО  Алтайский край, г.Бийск, ул. Иртышская, д.1, тел.: (3854) 555-860, 555-861, 
e-mail: komplektmebel@gmail.com 

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 4, оф.2, тел./факс 306-24-70,  e-mail: master-shpon@mail.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215Ù19Ù29, 342Ù52Ù51, 342Ù06Ù26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебель ЭКО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 35, к 13, офис 203, тел. (383) 264-20-56, 213-83-33, 
e-mail: ecomeb@rambler.ru, www.mebeleko.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

http://www.arenasib.ru
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Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

Мелам Декор г. Новосибирск, ул. Станционная, 60/5 - офис, 1-й этаж, тел.: (383) 300-08-78, ул Станционная 60/1, к. 86, 
тел.: (383) 300-19-20, 300-19-30, e-mail: info@melamdekor.ru, www.melamdekor.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, оф. 305, тел. : (383) 317-57-32, моб. 8-905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Ривьера Вудсток, ООО г. Новосибирск, ул. Чукотская, 2, тел.: (383) 353-58-62, 213-83-23

Ривьера Вудсток, ООО г. Омск, ул. Семиреченская, 97а, тел./факс: (3812) 55-01-30, 55-15-14, 28-64-80, 28-64-90, 
www.riviera-omsk.ru

Сибирское 
лесопромышленное 
объединение  Томлесдрев, 
ООО

г. Томск, 634024, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 11, тел.: (3822) 72-30-71, www.tomlesdrev.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Томлесдрев г. Томск, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 6, тел.: (3822) 723-071,  www.tomlesdrev.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru

Торгсиб, ООО г.Томск, ул.Смирнова, 30, тел:.(3822) 62-80-58, 62-80-59, e-mail: onix-valya@mail.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Трабби г. Новосибирск, ул. Тайгинская, 13/1, офис 407, тел.: (383) 274-10-70, 292-18-85

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фанерный двор г. Новосибирск, ул. Автогенная, 144, тел.: (383) 262-15-12,  262-15-24, 291-45-45, 
e-mail: fandvor@yandex.ru, www.fandvor.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

Эжва-Сибирь г. Новосибирск, ул. Тюменская, 18 , офис 404, тел./факс:  (383) 399-00-50, е-mail: ezhva-sibir@mail.ru

http://www.mfsibir.ru
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Кашированные плиты используются для производ-
ства мебели самого разного назначения. Преимуще-
ственно, такие плиты идут на производство корпусов, 
фасадов, иных мебельных деталей, за исключением тех, 
к которым предъявляются высокие требования по устой-
чивости к механическим воздействиям, как, например, 
поверхности столов, столешницы, барные стойки и т. п.

По словам Натали Шмидт, директора по мар-
кетингу и развитию компании Imawell — одного из 
ведущих производителей финиш-пленок в Рос-
сии и Европе, за последние несколько лет индустрия 
пережила настоящий прорыв в области облагоражи-
вания поверхностей, в частности, значительно улуч-
шились визуальные и тактильные характеристики фи-
ниш-пленок.

Современный процесс их производства, а также 
улучшенная технология гравировки цилиндров позво-
ляют добиваться высочайшего качества печати и мак-
симальной имитации древесных пород. Аутентичность 
декоров подчеркивает так называемый «синхронный 
рельеф» — нанесение объемной структуры, которая 
повторяет печатный дизайн. Современные финиш-
пленки настолько приблизились к древесине, что не-
профессионалы зачастую не могут отличить, когда для 
изготовления мебельного изделия использовался де-
коративный материал, а когда — натуральный шпон.  

Натали Шмидт:
«Помимо эстетических качеств улучшились и техни-

ческие характеристики финиш-пленки. Применяемые в 
наши дни системы лакировки обеспечивают повышен-

Современные финиш-пленки для каширования заметно переросли пленки, используемые на заре 
появления технологии. Сегодня это яркие разработки с необычными поражающими воображение 
эффектами и декорами. Все это открывает новые возможности для самой технологии каширования 
и позволяет ей выйти на новый уровень. 

ВСЕ ДЕЛО В ПОКРЫТИИ:
ФИНИШ-ПЛЕНКИ ДЛЯ КАШИРОВАНИЯ 
И ОКУТЫВАНИЯ ПРОФИЛЯ

Фото предоставлено компанией Imawell
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ную устойчивость поверхности пленки, а значит и фи-
нального изделия к внешним воздействиям — царапинам 
и истиранию. Также современная плёнка значительно 
более неприхотлива в обработке, чем ее предшествен-
ники. Не отстает и оборудование. На смену коротко-
тактным прессам, которые не позволяют оптимально 
перерабатывать декоры с рельефом, приходят каши-
ровальные установки проходного типа. IMAWELL пред-
лагает сразу две кашировальные установки от duspohl с 
различным уровнем автоматизации — MultiWrap Wide и 
PowerWrap Wide. Установки с рабочей шириной до 1400 
мм делают возможным широкоформатное каширова-
ние с непрерывным нанесением плёнки по всей поверх-
ности и до нижнего края кромки фасада». 

Сергей Рулев, управляющий продуктом фи-
ниш-пленки и ламинатин компании АЛФ Интер-
нэшнл Групп:

«Технологии шагнули далеко вперед, и сегодня 
мировые производители финиш-пленок могут до-
стигать высокого качества поверхности: интересных 
тактильных поверхностей, визуальных эффектов. Ва-
риантов по плотности финиш-пленки стало больше: 
более плотные пленки могут лучше укрывать все не-
ровности плиты, а финиш-пленки меньшей грамма-
туры позволят снизить себестоимость конечного из-
делия. Это очень удобный и экологичный материал: 
с ним легко работать, в процессе производства мало 
отходов, в основном, за счет того, что производите-
ли стали более вариативными при выборе ширины 
рулона, оборудование для работы также несложное 
с точки зрения технологии, а клеевые системы могут 
применяться абсолютно разные: от недорогих КФЖ-
смол до полиуретановых клеев-расплавов».

Для каширования используют два вида финиш-
пленок: постимпрегнированные и предимпрегни-
рованные. Принципиальная разница между пре-
димпрегнированными и постимпрегнированными 
пленками, как комментирует Александр Дамоцев, 
директор по прямым продажам компании Surteco, со-
стоит в технологии их производства.

Предимпрегнаты производятся следующим об-
разом: бумага-основа получает пропитку в процессе 
производства на бумажных фабриках и поступает на 
печатную фабрику уже в пропитанном виде, отсюда и 
название «предимпрегнат», то есть предварительно 
импрегнированный:

«На наших печатных предприятиях на эту основу 
наносится декоративная печать, а затем — и это обя-
зательный процесс для предимпрегната — пленка 
покрывается лаком. Именно с помощью лака дости-
гаются всевозможные свойства: рельефность, син-
хронные поры, различные степени глянца и т. п.».

Постимпрегнаты производятся по несколько иной 
технологии: бумага-основа поступает без пропитки, 
на ней сначала производится декоративная печать, а 
затем пропитка на специальных пропиточных линиях. 
Благодаря пропитке, декоративный рисунок уже за-

щищен, и можно было бы обойтись без лакирования, 
но обычно постимпрегнаты также, как и предимпрег-
наты, покрываются различными лаками для придания 
тех же декоративных и защитных свойств.

В чем же разница этих двух вариантов?

Предимпрегнаты более дешевы, так как нет не-
обходимости в дополнительном процессе пропитки, 
но при этом предимпрегнированные пленки более 
тонкие. Их использование требует хорошего качества 
поверхности плиты для каширования.

Постимпрегнаты имеют большую толщину, лучше 
укрывают поверхность при кашировании плит и при 
окутывании профилей. При пропитывании произво-
дитель имеет больше возможностей влиять на свой-
ства, придаваемые пропиткой, добавляя различные 
компоненты в пропиточные составы, и тем самым до-
стигая, например, большей гибкости пленки, требуе-
мой, например, для окутывания профилей.

Эксперт отмечает, что производители мебели и 
иных изделий, в которых используется финиш-плен-
ка, сами решают, что им больше подходит. При прочих 
равных условиях выигрывает предимпрегнат, благо-
даря более низкой цене.

Натали Шмидт:
«У каждого из описанных материалов есть свои 

плюсы и минусы. Финиш-пленка в качестве постим-
прегнат более устойчива к внешним воздействиям и 
обеспечит высокое качество поверхности финально-

Каширование ДСП — припрессовывание 
отвержденной пленки к древесностружечной пли-
те. По всей поверхности плиты наносят слой клея 
и к этому слою припрессовывают твердую декора-
тивную пленку. Процедура каширования плит ДСП 
проходит при более «мягких» условиях, чем при 
ламинировании: под давлением в 5-7 МПа и при 
температуре 120–150 ÙС. Термин «каширование» 
имеет немецкие корни и произошел от немецкого 
Kaschieren, которое означает «оклеивать бумагой».

СПРАВКА

Фото предоставлено компанией Imawell
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го изделия. Но многоступенчатый процесс ее произ-
водства приводит к тому, что пленка в этом качестве 
ощутима дороже предимпрегнатов. По этой причине 
постимпрегнат, как правило, используется для пред-
метов интерьера среднего ценового сегмента и выше. 
За счет нанесения печати и лакировки в один финаль-
ный производственный шаг, предимпрегнированные 
пленки не только финансово выгодны, но и особенно 
четко передают структуру древесных декоров. К ау-
тентичности дизайнов добавляется перманентная ра-
бота над улучшением качества поверхности предим-
прегнатов, в результате которой оно практически не 
уступает постимпрегнатам. Поэтому в ассортименте 
финиш-пленок с древесным дизайном IMAWELL дела-
ет упор именно на качество предимпрегнат, в то время 
как в качестве постимпрегнат мы предлагаем широ-
кую палитру однотонных декоров». 

Сергей Рулев называет еще один важный нюанс.
При выборе постимпрегната стоит понимать, ка-

кой именно вид этих пленок нужно использовать. Вы-
деляют два вида постимпрегнированных финиш-пле-
нок. Одни используются для прямых поверхностей, 
другие — для радиусных. Вторые обладают особой 
характеристикой – софт — это дополнительная про-
питка смолами, которая придает эластичность ма-
териалу. Если производителю необходимо просто 
кашировать плиту, но при этом не нужно кашировать 
профиль, тогда будет достаточно качества первого 
варианта, цена на который. Соответственно ниже. Та-
ким образом можно будет сэкономить. 

Вообще современные финиш-пленки достигли уди-
вительных высот. Появились такие свойства, как рельеф-
ная поверхность, лаковое покрытие стало более устой-
чивым к механическим и химическим воздействиям.

Александр Дамоцев:
«Тот факт, что поверхность финиш-пленок по-

крывается лаком, дает производителям обширные 
возможности для придания пленкам тех или иных 
свойств: варьирование степени глянца от суперма-
товых до высокоглянцевых поверхностей, придания 
грязеотталкивающих свойств, нанесения синхронных 
пор, повторяющих рисунок дизайна. Все эти возмож-
ности делают финиш-пленки очень привлекательны-
ми материалами для отделки поверхностей плитных 
материалов, окутывания профилей. Наша фирма 

Surteco является одним из ведущих производителей 
высококачественных финиш-пленок с самыми раз-
ными свойствами».

Как бы то ни было, какую пленку не выбрал бы про-
изводитель мебели, главное — высокие качествен-
ные характеристики и того, и другого вида. 

Натали Шмидт комментирует:
«Помимо привлекательного дизайна и тиснения 

качественная финиш-плёнка должна соответствовать 
техническим требованиям и индивидуальным потреб-
ностям клиента. Например, легко подвергаться обра-
ботке, не расслаиваться, не закручиваться на краях, 
не склеиваться в рулонах, обладать хорошей укрыви-
стостью. Некоторым клиентам особенно важна воз-
можность приклеивания зеркал или дополнительной 
лакировки. Для обеспечения долговечной эксплуата-
ции мебельного изделия финиш-плёнки должны со-
ответствовать нормам на эмиссию формальдегида, 
светостойкость, химическую устойчивость, устойчи-
вость к царапинам и стиранию. Все эти технические 
и индивидуальные требованию учитываются при раз-
работке финиш-пленок от IMAWELL. В соответствии 
с сертификатом Лесного попечительского совета 
(Forest Stewardship Council®, FSC® C144931) мы так-
же можем поставлять финиш-плёнки из сырья, про-
исходящего из ответственно управляемых лесов, что 
способствует сохранению леса во всем мире». 

ДЕКОРЫ
Каждый из производителей финиш-пленок старается 
удивить клиента интересными разработками, акту-
альными трендовыми решениями. 

По словам Сергея Рулева, как правило, все декоры 
идут под ламинированную плиту. Становятся попу-
лярны текстильные дизайны для внутренней отделки 
мебели, вставок в ящики, много используетс я одно-
тонных декоров.

Александр Дамоцев, отмечает, что большим спро-
сом пользуются древесные декоры как светлых, так и 
темных оттенков, а также с эффектами патины, русти-
кальные декоры, содержащие в себе такие элементы, 
как трещинки, следы механического воздействия. Попу-
лярны также декоры, имитирующие различные метал-
лические поверхности, особенно со следами старения, 
окисления и тому подобное. Еще одно направление — 
имитация всевозможных вариаций бетонных поверх-
ностей. В этой сфере практически нет границ для твор-
чества дизайнеров — последние разработки включают, 
например, декоры, в которых сочетаются одновремен-
но бетон и металл, и в зависимости от цвета декора до-
минирует то один из этих материалов, то другой. 

Александр Дамоцев:
«Наш концерн Surteco Group имеет мощнейший 

дизайн-центр в своем составе — фирму Surteco Art, на 
которой каждый год разрабатываются сотни новинок 
в сфере дизайна, гравируются печатные валы, ведут-

Фото предоставлено компанией Imawell
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ся разработки декоров не только на основе идей на-
ших дизайнеров, но и совместно с дизайнерами наших 
клиентов. Для создания новых дизайнерских решений 
на фирме имеется огромная коллекция всевозможных 
природных материалов, собираемых со всего мира, 
образцы древесины, камня, иных материалов, инте-
ресных с точки зрения дизайна. Коме того, у нас уни-
кальные линии по производству финиш-пленок, ко-
торые позволяют изготовлять пленки без выделения 
формальдегида — отверждение лака производится 
не методом выпаривания, а с помощью электронного 
луча. Эта технология позволяет получать пленки с очень 
прочной рельефной поверхностью. Специальные валы 
наносят синхронные поры, что делает пленку еще бо-
лее похожей на натуральные древесные поверхности». 

По словам Натали Шмидт, большим спросом поль-
зуются именно декоры с рельефной структурой — 
эффектом Nature Touch:

«Особенно выгодно в таком решении выглядит ру-
стикальная древесина, например, наша новинка, де-
кор APPENZELL PINE. Этот настоящий и тёплый декор 
отлично вписывается в современный интерьер, при-
внося в него нотку живой природы. Параллельно с 

популярностью характерных декоров мы наблюдаем 
смещение фокуса рынка в сторону более элегантной, 
выдержанной древесины и разрабатываем новые де-
коры в этом направлении. Что касается древесных 
пород, дуб остается неоспоримым лидером. Важная 
для мебельного бизнеса тема комбинации древес-
ных декоров с однотонными оттенками может быть 
отлично реализована и в финиш-пленке».

ПЕРСПЕКТИВЫ 
Использование финиш-пленок для каширования пли-
ты, по словам Натали Шмидт, дает производителю 
мебели свободу в дизайне и делает его независи-
мым от отечественных и зарубежных производителей 
ЛДСП. Прихожие, детские, гостиные — все они могут 
быть реализованы согласно уникальному видению 
мебельщика, что обеспечит выгодную дифференциа-
цию его продуктов на рынке. Также к плюсам исполь-
зования финиш-пленки для каширования можно от-
нести возможность оптимизации складских запасов: 
пропадает необходимость закупать плиты с различ-

ными декорами в больших объемах, так как на базе 
одной плиты-основы можно произвести разнообраз-
ную мебель в индивидуальных дизайнах.

Мировой рынок финиш-пленок, по оценкам Алек-
сандра Дамоцева, имеет потенциал, на сегодня годо-
вая потребность в финиш-пленках в мире составляет 
более одного миллиарда метров квадратных:

«Один из крупнейших потребителей финиш-пле-
нок ИКЕА намеревается и в будущем использовать 
эти материалы для отделки поверхностей мебели, 
требуя при этом высокого качества исполнения и 
экологичности, поэтому можно смело утверждать, 
что финиш-пленки в будущем будут оставаться важ-
ным и востребованным материалом для декоратив-
ной отделки плитных и профильных материалов».

Однако эксперты отмечают, и это стоит иметь вви-
ду, что несмотря на все достижения в увеличении из-
носостойкости лаковой поверхности, она, тем не ме-
нее, не может сравниться с прочностью ЛДСП, CPL 
или HPL-пластика.

Сергей Рулев:
«На сегодня предприятия, которые кашируют пли-

ту, можно пересчитать по пальцам. И они всегда стоят 
перед выбором — купить ламинированную плиту или 
купить финиш-пленку и закашировать плиту самосто-
ятельно. При этом во втором случае есть много «но». 
Например, производители плиты создали на рынке 
такой дефицит необлицованной плиты, что становится 
гораздо дороже кашировать, чем просто пойти и купить 
уже готовую ламинированную плиту. С другой стороны, 
каширование профилей остается все также актуально».

Если говорить о смежном сегменте с мебельным, 
то здесь перспективы, по словам Сергея Рулева, бо-
лее интересные. Эксперт отмечает, что на сегодня 
финиш-пленки — один из самых экономичных и рас-
пространенных видов облицовочных покрытий для 
производства дверей. Плюсами материала является 
его экологичность, тактильные ощущения, применяе-
мость при производстве различных типов дверей: от 
скиновых до царговых.

Сергей Рулев резюмирует:
«Эластичность данного материала позволяет де-

лать скиновые двери с неглубокой фрезеровкой. Его 
можно красить, патинировать, окутывать на профиле 
любой сложности. При этом технологии приклеива-
ния достаточно просты: по пласти это самые дешевые 
ПВА или КФЖ-смолы, на профиль самые дешевые 
ЭВА-расплавы. По глубине структур данное покрытие 
проигрывает практически всем другим покрытиям, но 
бумага позволяет печатать наиболее четкие рисунки, 
более четкие, чем в ПВХ. По этой причине в финиш-
пленке получили распространение 3D-эффекты, ког-
да структура показывается визуально, за счет печати, 
а не за счет реального тиснения».

Ирина Кашина

Фото предоставлено компанией Imawell
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e-mail: studom@mail.ru
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ГУБЕРНАТОР ВЕНИАМИН КОНДРАТЬЕВ 
ПОСЕТИЛ МЕБЕЛЬНУЮ ФАБРИКУ «Е1» 
В БЕЛОРЕЧЕНСКЕ

Компания специализируется на про-
изводстве шкафов-купе, участвует в рос-
сийских и международных выставках. Бла-
годаря инвестсоглашению, заключенному 
в 2015 году в Сочи, построен новый цех 
по сборке мебели. Объем инвестиций со-
ставил 142 млн рублей. В этом году также 

планируется расширение производствен-
ных площадей — строительство второй 
очереди склада готовой продукции.

dppkk.ru
ВИЗИТ ПАРТНЕРОВ ИЗ СИБИРИ 
НА ЗАВОД ЭГГЕР В ГАГАРИНЕ

В конце февраля завод ЭГГЕР в Гагари-
не посетили гости из Сибири. Делегация 
состояла из представителей ключевого ди-
лера по сибирскому региону ТД «Мебель-
ная Фабрика СИБИРЬ» и их клиентов, руко-
водителей компаний «Командор», «Король 
Кухни», «МебельВам», «Эксперт-мебель» и 
ИП Морозов С. В. Данные компании приня-
ли активное участие в прошедшем конкур-
се архитектурных и дизайнерских решений 
EGGER D&D, и данная поездка стала своего 
рода подарком для них.

Поездка началась с обзорной экскурсии 
по Москве, в ходе которой гости из Сибири 
познакомились с основными достоприме-
чательностями столицы. На следующий 
день наши партнеры отправились на завод 
ЭГГЕР в Гагарин, где их ждала насыщенная 

программа — переговоры с руководством 
завода, обсуждение вопросов логистики, 
качества продукции и перспектив дальней-
шего развития. Отдельное внимание было 
уделено производственному процессу, ге-
неральный директор завода ЭГГЕР Антон 
Зебанц провел для гостей экскурсию по 
предприятию, показал все производствен-
ные цеха, новые линии, лабораторию. 

Благодарим наших сибирских партне-
ров за визит, встреча стала толчком к даль-
нейшему продуктивному сотрудничеству.

Пресс-служба ЭГГЕР

http://www.mfsibir.ru
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АНАЛИТИКА

ОСНОВНЫЕ ЦИФРЫ ПО РЫНКУ
Общий оборот первой сотни рейтинга составляет 790 
миллиардов рублей. Как рассказал партнёр Data Insight 
Фёдор Вирин, всего за год было сделано 198 миллио-
нов заказов. Почти 2/3 продаж приходятся на магазины 
ТОП-10. 22% — на магазины с 11 по 30 место рейтинга. 
Средний чек по рынку составляет 4005 рублей. 

Эксперты говорят, что рынок в 2018 году был очень 
подвижным. Если говорить о магазинах ТОП-100, то 
за год они выросли на 36%. Рост числа заказов в них 
составил 44%. Для сравнения: эти же показатели по 
всему сегменту электронной розничной торговли за 
год составляют +19% и +20% соответственно. «Мы 
сами не ожидали таких успехов, рост выше наших 
прогнозов», — говорит Вирин.

«Порог вхождения» в ТОП-100 в 2016 году состав-
лял 1050 миллионов рублей, в 2017 — 1320, а в 2018 
уже 1760 млн!

«В следующем году мы ждём появления «Клуба 
двухмиллиардеров», — шутит Вирин. 

Доля онлайн-платежей в российском eCommerce 
начала расти. Сейчас она составляет 28%. Ещё год 
назад она была 23%.

В этом году в рейтинг были добавлены новые со-
ставляющие.

Маркетплейсы теперь тоже учитываются в ТОП-100.

Учитывается онлайн-розница MLM-сетей.

Включается не только чистый B2C, но и продавцы 
B2B/B2C.

Учитывается рейтинг именно интернет-магазинов, 
а не компаний. 

Учитываются все российские продавцы, в том чис-
ле и глобальные сайты.

ЛУЧШИЕ ИЗ ЛУЧШИХ
Всего в этом году было сформировано 14 номинаций. 

В номинации «Лидер роста: стайер» победу одер-
жал «Детский мир». «Компания показывает устойчи-
вый рост в последние три года. Они одни такие на 
рынке», — рассказывает Вирин.

В номинации «Лидер роста: прорыв года» луч-
шим оказался маркетплейс «Беру!». Награду получил 
директор по развитию бизнеса «Маркета» Евгений 
Щепелин. «Раньше мне доводилось только вручать 
награды, а не получать. Маркетплейс «Беру!» был за-
пущен буквально за три месяца, и это награда всей 
нашей команды!» — заявил он.

Награду в специальной номинации «Качество ро-
ста: выполняемость». Может получить компания, ко-
торая честно предоставляет данные исследователям 
Data Insight. 

«Мы говорим про количественный рост. Его проще 
проверить. Благодаря тому, что ряд компаний присы-
лают расширенные данные, мы можем копнуть глуб-
же. По сути, это спецпремия именно для таких компа-
ний», — говорит Борис Овчинников.

Data Insight благодарны магазинам, которые под-
держивают прозрачность рынка. В этом году новой 
премии удостоился Московский ювелирный завод. 
Эксперты отмечают рост конверсии от сделанных к 
выкупленным заказам, а также сокращение отказов и 
возвратов.

«ЛУЧШИЕ ИЗ ЛУЧШИХ В РУНЕТЕ»: 
АНАЛИТИКА DATA INSIGHT

Аналитики компании Data Insight на традиционной вечеринке Top-100 Party представили ежегодный 
рейтинг самых крупных магазинов отечественного сегмента интернета, провели награждение за са-
мые выдающиеся достижения в отрасли и поделились основными показателями и трендами рынка 
eCommerce прошлого года.
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Премию в номинации «Качество роста: чек» по-
лучил «Интернет-магазин МТС» (shop.mts.ru). За год 
эта площадка показала самый большой прирост чека, 
приблизительно на 60%.  

«Лидер роста: развитие». В этой номинации на-
граждаются магазины, показывающие самую солид-
ную положительную динамику. Премию традиционно 
вручают за самый большой прирост в процентах у 
интернет-магазина. На премию претендуют только 
игроки из ТОП-100. В прошлом году награду получил 
ЦУМ. В этом она досталась IKEA.

Награда «Лидер роста: ускорение». Вручается 
компаниям, которые в прошлом не могли похвастать-
ся хорошей динамикой, а в этом году неожиданно 
«выстрелили». Учитывалась максимальная разница в 
росте прошлого и этого годов. Приз в этой номина-
ции получил Ozon. 

«Ускорение» — самое правильное слово, чтобы 
описать то, что команда сделала в 2018. Рост на 73%, 
запуск новых проектов, развитие маркетплейса, об-
новление ИТ-платформ — все это предстоит разви-
вать в 2019 и дальше с не меньшей скоростью. Спа-
сибо коллегам по рынку — мы работаем с сильными 
конкурентами и это делает нас сильнее, быстрее и 
эффективнее. И, конечно, спасибо клиентам за дове-
рие и лояльность», — говорит представитель ком-
пании Мария Заикина.

В номинации «Лидер роста: потенциал» при-
нимают участие компании, которые в будущем году 
могут войти в топ 100. Выдаётся за наибольший аб-
солютный прирост продаж среди тех, кто не попал в 
рейтинг. Премию получил сайт сети ювелирных мага-
зинов 585 Золотой.

«Отрадно видеть сразу две ювелирные компании 
в нашем рейтинге. Это явно растущая категория», — 
говорит Вирин. 

Напомним, что подписанный еще в 1992 году пре-
зидентский указ № 790 запрещает свободное обра-
щение ювелирных изделий. Хотя напрямую дистанци-
онная торговля ими и не запрещена, это существенно 
мешает рынку. Как говорит руководитель Гильдии 
ювелиров России Эдуард Уткин, решения надзорных 
органов о блокировке сайтов, занимающихся онлайн-
продажами ювелирных изделий, почти всегда удает-
ся успешно оспорить в суде.

«Лидером роста» по доле рынка была названа ком-
пания WildBerries. 

Номинация «Лидер роста: чистый онлайн» 
предполагает награждение компании, у которой нет 
своей офлайн-площадки (как магазина, так и ПВЗ) 
с максимальным приростом доли рынка за год. «Та-
ких компаний становится всё меньше», — признают 

исследователи. В этом году приз достался порталу 
Аптека.ру.

Премия «Лидер роста: ниша» выдается специ-
ализированным магазинам с наибольшим приростом 
доли рынка. 

«Мы долго колебались, пытались понять, как про-
вести границу между «нишевым» и «не нишевым» 
ритейлером. В результате выбрали площадку с ас-
сортиментом уже других», — рассказывает Вирин. 
Награду получил интернет-магазин ортопедических 
матрасов Аскона.

Ещё одна новая номинация — «Лидер роста: моно-
бренд». Вручается монобрендовым магазинам с наи-
большим приростом доли рынка. «В последнее вре-
мя мы обратили внимание на то, что таких магазинов 
становится всё больше. Поэтому было решено вве-
сти новую номинацию. Мы даже планируем провести 
специальное исследование монобрендов», — гово-
рит Вирин. Приз же достался сети магазинов женской 
одежды Conceptclub.ru.

ЛИДЕРЫ ГОНКИ
Третье место рейтинга крупнейших российских он-
лайн-магазинов в 2018 году занял интернет-магазин 
«М.Видео». Год назад ритейлер был на 4 месте рейтинга. 

На втором месте оказался «Ситилинк». 

А самым крупным магазином, как и следовало 
ожидать, стал WildBerries. Как и год назад, награду 
получил директор по рекламе и PR Егор Пчелинцев. 

«Высокая динамика роста связана с дальнейшим 
расширением ассортимента интернет-магазина, уве-
личением числа пунктов выдачи заказов в 1,5 раза до 
3 тыс. штук и, конечно же, поддержанием высокого 
уровня клиентского сервиса», — рассказал Пчелинцев. 

Игорь Бахарев, e-pepper.ru
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Этот сектор включает в себя малые и средние про-
изводства товаров народного потребления: одежду, 
обувь, изделия из пластика, мебель, бытовой инвен-
тарь, технику и др. В последние 20 лет производство 
подобных товаров в России было фактически оста-
новлено и замещено импортом, при этом сектор об-
ладает большим потенциалом роста и мультиплика-
тивным эффектом, отметили эксперты.

«Системная реализация, проработанных инсти-
тутом, стимулирующих мер трансформации сектора 
позволит эффективно использовать эти ресурсы и 
создать к 2024 году 110 тыс. рабочих мест при уве-
личении объемов производства до 2,5 трлн рублей. 
Более того, к 2037 году сектор может дать дополни-
тельно до 400 тыс. новых рабочих мест и увеличить 
объемы производства до 8,4 трлн рублей в год. При 

ЭКСПЕРТЫ: ЭКОНОМИКА «ПРОСТЫХ 
ВЕЩЕЙ» РОССИИ МОЖЕТ ВЫРАСТИ 
ДО 2,5 ТРЛН РУБЛЕЙ К 2024 ГОДУ

Экономика «простых вещей» РФ, включающая выпуск продукции легкой промышленности, мебели 
и других товаров народного потребления, к 2024 году может увеличиться до 2,5 трлн рублей. Такой 
прогноз содержится в разработанной Институтом экономики роста им. П. А. Столыпина программе 
развития сектора «Экономика простых вещей», сообщили ТАСС в пресс-службе института.

В ИНСТИТУТЕ ЭКОНОМИКИ РОСТА ИМ. П. А. СТОЛЫПИНА ТАКЖЕ СООБЩИЛИ, ЧТО 
К 2037 ГОДУ ЭТОТ СЕКТОР МОЖЕТ ДАТЬ ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДО 400 ТЫС. НОВЫХ 
РАБОЧИХ МЕСТ И УВЕЛИЧИТЬ ОБЪЕМЫ ПРОИЗВОДСТВА ДО 8,4 ТРЛН РУБЛЕЙ
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этом доля импорта аналогичной продукции сократит-
ся в среднем до 30-35%», — сообщили в институте.

ПРОБЛЕМЫ СЕКТОРА
Сейчас эксперты оценивают российское производ-
ство простых вещей в 1,3 трлн рублей, сообщили в 
институте. При этом в секторе трудоустроено около 
7,5% всех занятых и создается только 5% добавлен-
ной стоимости российской экономики, а для пред-
приятий сектора характерны технологическая отста-
лость и низкая производительность труда, отметили 
эксперты. Российская продукция народного потре-
бления, по оценке института, неконкурентоспособна 
в дешевом сегменте из-за цены и в дорогом сегмен-
те — из-за качества, а падение платежеспособного 
спроса постепенно вводит сектор в рецессию.

«Вместе с тем, во всем мире именно сектор эко-
номики простых вещей является одним из наиболее 
доходных и инновационных секторов современной 
экономики. Согласно экспертной оценке, для его 
успешного развития аналогичных предприятий в Рос-
сии также есть все необходимые ресурсы. Прежде 
всего, по мнению экспертов, для развития сектора не-
обходимо устранить факторы, которые искусственно 
создают неравные конкурентные условия для отече-
ственных предприятий: непропорционально высокую 
налоговую нагрузку, избыточное административное 
регулирование, необоснованно растущие тарифы 
естественных монополий», — отметили в институте.

Кроме того, сектору необходим упрощенный доступ 
предприятий к инвестиционному и оборотному финан-
сированию, который значительно ограничен, считают 

эксперты. По их оценке, это позволит обеспечить базу 
для "радикальной технологической модернизации" 
предприятий, расширения сырьевой базы и адекват-
ного наращивания производственных мощностей.

Наиболее оптимальной формой для развития про-
изводства в России товаров народного потребления 
эксперты института считают региональные кластеры 
с учетом доступности необходимой сырьевой базы 
и транспортной инфраструктуры. В документе, под-
готовленном институтом, представлены концепции 
подобных кластеров, позволяющих создавать полные 
производственные цепочки, которые учитывают эф-
фективное снижения издержек и упрощение схемы 
сбыта готовой продукции.

Общественное обсуждение программы развития 
для сектора "Экономика простых вещей" состоится 
на Втором Столыпинском форуме «Стратегии для 
России», который пройдет 22-23 мая в МГИМО.

tass.ru
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За годы работы на мебельном рынке я прокон-
сультировал сотни мебельных компаний. Проблемы с 
внедрением изменений есть у всех. Причём пробле-
мы одни и те же независимо от региона, сегмента и 
вида продаваемой мебели.

Возможно, где-то в мире розовых единорогов есть 
фирмы, где руководители охотно инициируют нововве-
дения, а персонал каждое изменение встречает вос-
торгами и энтузиазмом. Но в реальности предприни-
матели, которые решились что-то изменить и улучшить, 
сталкиваются с непониманием и сопротивлением.

Давайте рассмотрим, что толкает владельцев и ру-
ководителей мебельных компаний на внедрение из-
менений, и что нужно делать, чтобы изменения прош-
ли быстро и гладко.

Триггеры, которые запускают процесс внедрения 
в 90% компаний

Триггер — это спусковой крючок, который запу-
скает процесс внедрения изменений. По статистике 
ММКЦ у мебельных компаний, которые обращаются 
с запросом «нужно что-то менять», срабатывает один 
из трёх триггеров.

ТРИГГЕР №1 — «ДОШЛИ ДО ПРЕДЕЛА»
Такие компании обращаются в ММКЦ за консульта-
цией, когда находятся на самом краю. Продажи упали 
на 50% и более. Ждать уже нечего, разве что банкро-
титься и закрываться.

Раньше я спрашивал: «Зачем вы так долго ждали? 
Почему не обратились, когда падение продаж было 
не таким катастрофичным?» Сейчас я перестал зада-

вать этот вопрос, так как ответ всегда был одинако-
вым: «Надеялись, что будет сезон, там выправится».

Да, раньше экономика восстанавливалась быстро, 
и стратегия «отсидеться, переждать» срабатывала. 
Но мы живем в Новой Мебельной Реальности , и чуда 
не будет, и пересидеть не удастся. Чем раньше это 
осознать, тем проще будет взять ситуацию и продажи 
под контроль. Но пока получается, что страх — гораз-
до больший двигатель изменений, чем желание чего-
то достичь. И таких компаний — большинство.

Сергей Александрович Александров — ос-
нователь и генеральный директор Междуна-
родного Мебельного Кадрового Центра.

Прошел путь от продавца-консультанта и ме-
неджера по продажам до генерального директора.

ММКЦ — это первый в России специализиро-
ванный центр для решения актуальных професси-
ональных задач мебельной отрасли.

Сергей Александрович организовал работу 
ММКЦ по таким направлениям:

• обучение персонала для мебельных компа-
ний, курсы по повышению квалификации управ-
ленцев, специалистов, продавцов как «на земле», 
так и в интернете;

• разработка и внедрение Готовых решений 
для мебельных компаний, которые гарантирован-
но увеличивают продажи мебели.

СПРАВКА

БЕЗ СТРАХА И УПРЁКА, ИЛИ 
КАК ВНЕДРИТЬ ИЗМЕНЕНИЯ
В МЕБЕЛЬНОЙ КОМПАНИИ
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ТРИГГЕР №2 — «ХОЧУ БОЛЬШЕГО»
Так говорят компании, которые либо хотят стать ли-
дерами, либо уже лидеры, но продолжают измене-
ния, чтобы стать ещё эффективнее. Это второй тип 
компаний, которые к нам обращаются.

У них процесс внедрения идёт быстрее: они гото-
вы к усвоению информации, которую мы даём, и го-
товы быстро себя перестраивать. А ещё у них больше 
ресурсов, потому что они же не ждали, когда станет 
плохо. Они постоянно занимаются профилактикой 
первого триггера. Не самоуспокаиваются, а всё вре-
мя что-то делают. Таких компаний — 10-20%.

ТРИГГЕР №3 — «ПОДСТЕЛИТЬ СОЛОМКИ»
Это компании, у которых сейчас всё более-менее хо-
рошо, но не мешало бы подстраховаться.

Они уже не лидеры или никогда ими не были, но 
пока не дошли до стадии «шеф, всё пропало». В этом 
случае руководители долго думают, прежде чем на-
чать что-то делать, внедрять новое в деятельность 
компании.

ОТСУТСТВИЕ ТРИГГЕРА — ИНЕРЦИЯ
И есть еще огромная масса компаний, которые дви-
жутся по инерции. Только говорят, что хотят внедрять 
изменения, но ничего для этого не делают. Они жалу-

ются, что всё плохо, продаж нет, персонал разболтал-
ся, и пора что-то менять.

Они даже пришли на вебинар, послушали и сказа-
ли: «Классно, нам тоже так надо!». Начинаешь с ними 
общаться предметно, и сразу находятся отговорки: 
«А вот сейчас я в Египте, приеду и сразу начнём». 
Звонишь через несколько месяцев, чтобы уточнить, 
как идут дела, а в ответ: «Ох, ситуация такая ужасная, 
что у меня стресс, и снимаю его в Тунисе». И так про-
должается до тех пор, пока они не попадают в группу 
1, либо вообще уходят с рынка.

Посмотрите небольшой отрывок из моего высту-
пления на 2-й Международной Мебельной онлайн-
конференции про триггеры:

К какой из групп относится ваша компания? Вы уже 
«дошли до ручки», хотите большего или собираетесь 
что-то внедрять для профилактики? Если вы не попа-
даете ни в одну из этих категорий, скорее всего, вы 
ничего делать не будете. Нельзя «заставить» менять-
ся, к этому надо прийти самому.

Если вы готовы к внедрению изменений, идём 
дальше.

5 ЭТАПОВ ПРИНЯТИЯ РЕШЕНИЙ — 
ПОДРОБНАЯ ИНСТРУКЦИЯ ПО ЗАПУСКУ 
ИЗМЕНЕНИЙ В КОМПАНИИ
Итак, триггер сработал, и вы пришли к пониманию, 
что в бизнесе пора что-то менять. С этого момента 
начинается процесс принятия решений. Вам нужно 
определить, что и как сделать, чтобы изменения про-
изошли.

1. Ставим цели
Владельцу компании стоит начинать с постановки 

личных целей. Для чего ему важно начать те или иные 
изменения? Ну, понятно, что если ситуация развива-
ется по триггеру №1, то тут и бизнес потерять можно.

Но есть и другие триггеры, и когда ситуация вы-
правится, то что дальше?

Вопрос: а почему стоит начинать с постановки лич-
ных целей, а только потом уже формулировать цели 
компании? Почему такая последовательность?

Согласитесь, увеличение продаж и прибыли — это 
не конечная, а промежуточная цель. Мы хотим по-
пасть в список Forbes, купить яхту и путешествовать, 
отправить ребенка в Гарвард, стать компанией №1, 
создать новые тренд на рынке? Нам нужно правиль-
но выстроить бизнес-процессы, чтобы компания ра-
ботала по накатанной, а у вас стало больше времени 
для себя, своих близких, своего хобби или это совсем 
не важно, а вы «кайфуете» от того, что погружены в 
деятельность компании?
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На западе давно принята практика, в в России 
только зарождается — передача бизнеса по наслед-
ству. Возможно, настало время, подготовить Дело, 
которое вы сможете передать детям. Это может быть 
и текущий бизнес, но и не только. Когда человек за-
нимается Делом, он передаёт свой опыт, культуру, 
знания, отношение к жизни в целом. Например, Пэ-
рис Хилтон не занимается строительством гостиниц 
и отелей, но её личный заработок от шоу-бизнеса уже 
сравнялся с доходами, получаемыми от отелей. Она 
получила от своих родителей что-то такое, что позво-
ляет ей быть успешной совсем в другой сфере.

Решите прямо сейчас, что вам нужно — урвать де-
нег по-быстрому или построить долгосрочную стра-
тегию?!

Долгосрочная стратегия на длинных временных 
отрезках всегда побеждает. А пока что мебельный ры-
нок живёт «одноходовками». Есть предприниматели, 
которые приходят с запросом: «А дайте «фишку», я её 
использую, и продажи мгновенно вырастут». Не вы-
растут, российский мебельный рынок находится на 
плато. Нет никаких «фишечек», способных вытащить 
компанию. И кто этого не понимает, того потеснят 
дальновидные коллеги.

Только после того, как вы поняли, чего вы лично 
хотите, подумайте, куда вести компанию: ниши, кана-
лы, технологии продаж, позиционирование. Сложно 
справиться самим, давайте встретимся.

2. Ищем сподвижников
В моей практике есть пример компании, которая 

уже четыре года не может ничего внедрить. История 
типична. Сначала владелец верил руководителям, что 
они хотят внедрять изменения. А руководители изо-
бражали желание делать всё, что нужно. А потом меч-
ты разбились о рутину, нашлись более важные дела, 
в том числе, личные, и об изменениях все забыли. Со 
временем персонал сменился, и всё началось сна-
чала. Мы убеждаем: «Вам уже пора начинать». Нам 
отвечают: «Ну да, мы понимаем, но пока не хотим 
трогать персонал». Как в такой ситуации что-то вне-
дрять? Бесполезная трата ресурсов и сил.

Сподвижники — коллеги, которые разделяют ваши 
ценности. Те, кто готов меняться вместе с вами, при-
чём меняться не на словах. Это будущий «костяк» ва-
шей команды внедрения.

Сподвижников не обязательно искать среди руко-
водителей, их может там не оказаться.

Мы проводим много обучающих мероприятий для 
персонала. И часто наблюдаем ситуацию, когда ини-
циатором учёбы выступает собственник, а сторону 
продавцов может принять руководитель отдела про-
даж. Он уверяет собственника, что им это не надо, 
что они и так справятся. Бывают ситуации наоборот. 
Активный руководитель, который понимает, что нуж-
но развивать коллектив, сталкивается с нежеланием 
владельца компании что-то менять.

В обеих ситуациях это происходит по многим при-
чинам — от слабости и лени, от недостатка знаний и от 
страха перед изменениями. Очень часто продавцы заин-
тересованы в изменениях больше, чем руководство. Их 
тоже стоит вводить в команду по проведению изменений.

Зачастую самые эффективные сподвижники — 
аутсорсинговые компании, которые готовы поддер-
жать ваши новые идеи. К ним могут относиться и по-
ставщики программного обеспечения, и компании по 
разработке интернет-продвижения, тренинговые и 
консалтинговые.

На этом этапе стоит подумать и вводе нового пер-
сонала, укрепив те направления, которые собирается 
развивать: маркетинг, интернет-продвижение, повы-
шение квалификации персонала.

Определитесь, с кем вы пойдёте по пути измене-
ний. Конечно, вы должны взять всю ответственность 
на себя, но вы и сами знаете — «один в поле не воин», 
нужна команда.

3. Формируем совместный план действий
Начинайте работать со сподвижниками не декла-

ративно, спуская «указания» сверху вниз, а соби-
райтесь и обсуждайте вместе цели компании и план 
действий. Каждый должен проникнуться идеями, 
ценностями, понять точный план действий, и тогда 
дело пойдет!

В одной из мебельных компаний, клиентов ММКЦ, 
процесс обсуждений шёл 2,5 месяца. До тех пор, пока 
они окончательно не договорились и не «обросли» 
общими ценностями. Это не было потерянным вре-
менем. Как только руководители согласовали, что они 
будут внедрять: какие именно стандарты, какую ме-
тодику, кто будет организовывать процесс, кто будет 
отвечать за результат, какой будет структура торговых 
точек — процесс внедрения пошёл очень активно.

По крайней мере, раз в неделю нужно проводить 
такие обсуждения, устраивать общий «мозговой 
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штурм», планову сессию, на которой проводить оцен-
ку сделанных мероприятий из плана по внедрению 
изменений,оценить прогресс. Если вы продолжаете 
заниматься операционкой, значит, не готовы к вне-
дрению изменений.

4. Анализируем текущее положение дел в ком-
пании

Обязательно оцените текущее положение компании, 
используя любую из моделей для анализа (обычно я в 
процессе работы с компаниями применяю 5-6 различ-
ных, чтобы перепроверить данные, выводы и составить 
для компаний подробный план работ на год-полтора).

Вы можете использовать матрицу SWOT. Я немно-
го её модифицировал в преломлении к проведению 
изменений.

• S — strength. Сильные стороны — в чём сильны 
вы лично, ваш коллектив и ваша компания. Это то, на 
что вы будете опираться при внедрении изменений.

• W — weakness. Слабые стороны — чего вам не 
хватает, чтобы провести изменения: знаний, компе-
тенций, подходящего окружения.

Компенсировать недостаток компетенций и моти-
вирующего окружения теперь стало легче. За многие 
годы в бизнесе я понял, что быстрее всего можно ос-
воить различные знания и умения и стать профи в вы-
бранном деле, если тебя окружают профессионалы. 
Многие руководители говорили мне при встрече, что 
им не хватает равного окружения: людей, с которы-
ми можно обсудить идеи, поделиться опытом, задать 
вопросы, касающиеся бизнеса. Теперь такая возмож-
ность есть. И есть ежедневно в нашем Клубе Знаний 
Мебельного Бизнеса и спецчате «Мебельные люди». 
Ты делишься своими наработками, а в благодарность 
с тобой делятся в ответ. И рост — профессиональ-
ный — происходит в десятки раз быстрее.

• O – opportunities. Возможности — то, что вы по-
лучите, если проведёте изменения, которые хотите: 

расширите бизнес, снизите текучку кадров, увеличи-
те продажи, выйдете в новую нишу.

• T – threats. Угрозы — то, что будет с компанией 
и с вами, если вы не начнёте внедрять изменения в 
этом году: продажи продолжат падать, продавцы уй-
дут от низких зарплат к конкурентам, крупные сети 
выдавят вас с рынка.

Вашей команде может понадобится взгляд со сто-
роны, как известно, стереотипы мышления часто не по-
зволяют объективно оценить существующее положение. 
Рекомендую сделать аудит существующей системы про-
даж и маркетинга, сервиса, ассортимента для определе-
ния зон развития и разработки плана действий.

К моменту первых шагов по внедрению у вас долж-
ны быть готовы все необходимые документы: шаблоны 
стандартов продаж, должностные инструкции, обнов-
лённые системы оплаты труда, планограммы торговых 
точек по правилам мерчандайзинга. Руководители, 
которые приходят к нам на спецкурс по изменениям 
«Новый уровень бизнеса за 12 недель» (посмотрите 
ближайшую дату, чтобы успеть вписаться в поток), по-
лучают полный комплект нормативных и руководящих 
документов. Это снимает основную головную боль, по-
тому что никому не хочется возиться с бумажками.

5. Устанавливаем сроки и показатели
Назначьте сроки проведения изменений и показа-

тели, по которым вы будете оценивать прогресс. Пока-
затели должны быть измеряемыми, чтобы вы наглядно 
видели — компания двигается или стоит на месте.

После того, как вы поставили сроки и прописали кри-
терии, вы готовы начать процесс изменений. Он может 
занять недели, месяцы или годы. Вас будут тормозить, 
вам будут сопротивляться, от вас начнут увольняться. 
Но если вы решили что-то менять, не отступайте и не 
останавливайтесь. Стоит сделать шаг назад, как пойдёт 
прахом многое из того, что уже было сделано.

Хотите получить пример подробного плана по про-
ведению изменений на примере стандартов продаж? 

7 ПРИЧИН, КОТОРЫЕ МЕШАЮТ НАЧАТЬ 
ИЗМЕНЕНИЯ И ТОРМОЗЯТ ИХ ПРОВЕДЕНИЕ. ЧТО 
ДЕЛАТЬ?

1. «Ждунство» и быстрое самоуспокоение — 
как часть национального менталитета

Первое свойство отражает известная пословица 
«Пока гром не грянет, мужик не перекрестится». Такой 
руководитель идёт вслед за событиями, а не опере-
жает их.

Ещё одну особенность нашего менталитета в своё 
время подметил известный французский писатель 
Александр Дюма:
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«Вот так все и делается в России: никогда нача-
тое дело не доводится до конца, не простирается за 
пределы абсолютной необходимости конкретного 
момента. Когда же нужда миновала, начатое дело 
бросается на полпути, на произвол судьбы — вместо 
того, чтобы поддержать, довести до конца, попол-
нить, продолжить, завершить. 

Нельзя понять — тем более при современном 
уровне цивилизации и культуры — эту одновремен-
ную и равную потребность в захвате чужого и беспеч-
ность в сохранении и улучшении собственного».

Это действительно печально, когда, получив пер-
вые результаты, руководители начинают почивать на 
«лаврах успеха». Это очень серьёзный ограничитель 
для дальнейшего роста компании, поэтому большин-
ство компаний и остается на уровне «микробизнеса».

Эту же мысль высказывает Владимир Михайло-
вич Седов, основатель «Асконы»: 

«Мы с партнерами всегда шли по бизнесу так: 
«кормим» сначала дело, а потом себя. Почему в Рос-
сии много бизнесов распадается? Почему из малой 
компании очень редко переходят в среднюю? А из 
средней почти никогда в крупную? Потому что соб-
ственники начинают «кормить» себя раньше, чем 
надо. Оглядываясь назад в свою историю, могу ска-
зать, что только где-то спустя десять лет хороше-
го пахотного труда первый раз можно «покормить» 
себя. Но сейчас огромное количество примеров, ког-
да — классное начало, разбег прекрасный, а потом… 
«конюшня» машин и дома за границей. А бизнес уже 
недофинансируется. И как только падает темп роста, 
дело умирает». 

(Источник: журнал Chief Time #39, 
сентябрь 2014 года)

2. Синдром «остановленного роста»
Руководители наших компаний — часто самоучки, 

многие добились хороших и отличных результатов в 
бизнесе несмотря на то, что двадцать-двадцать пять 
лет назад не было такого количества знаний: литера-
туры, семинаров, конференций. Это во многом их за-
слуга и их приобретенный опыт — большая ценность.

Проблемы начинаются тогда, когда это становится 
сверхценностью, начинают формироваться ограни-
чивающие установки, и руководители теряют связь 
с реальностью. Джек и Сара Горман в книге «Почему 
мы игнорируем факты, которые могут нас спасти» 
пишут следующее: «Люди испытывают физическое 
удовольствие – всплеск допамина, сталкиваясь с ин-
формацией, которая подтверждает их точку зрения. 
Оставаться верным своим убеждениям, даже когда 
ты неправ, – приятное чувство».

Примеры ограничивающих установок: 
— Я уже 25 лет в мебельном бизнесе, чему вы меня 

можете научить. (Чаще всего произносят руководите-
ли одного мебельного салона). 

— Мы тут сами разберемся, у нас специфика. (Как 
правило, такое убеждение складывается от неуме-
ния проанализировать опыт, выделив общие принци-
пы). — У меня 100-200 магазинов, чему меня могут 
научить? (Вырасти на общем подъёме рынка — не то 
же самое, что и продолжать его развивать. Рынок та-
кие компании уже подкорректировал, у многих из них 
упали продажи на 30-50%).

Но есть и ещё одна установка. Такой «детский ком-
плекс», стеснительность — пойти просто учиться, по-
тому что надо. Надо актуализировать знания, обме-
няться опытом, получить рекомендации. Это синдром 
«незрелой личности». В противовес этому в мировой 
практике у бизнесменов даже компаний-лидеров, с 
многомиллиардными оборотами, принят другой под-
ход (может, поэтому они и лидеры?).

Андрей Шаронов, президент Московской шко-
лы управления «СКОЛКОВО», недавно рассказал, 
что проходил дополнительное обучение INSEAD, од-
ной из ведущих бизнес-школ в Европе, по одной не-
большой программе — 3 модуля по 8-10 дней: «Нас в 
группе было 36 человек из 16 стран. Самому старше-
му 61 год, это руководитель одной глобальной ком-
пании из Голландии, и по нему было видно, что это 
не последняя его учёба. И вообще, после общения с 
другими студентами стало понятно, что эти люди об-
учаются каждый год, а каждые три года с довольно 
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серьёзным отрывом от работы. И это часть культуры 
многих компаний, это не обсуждаемый вопрос: это и 
правило, и традиция, и возможность дальнейшей со-
циализации». 

( Источник: fastsalttimes.com)

3. «Они ж сами должны понимать»
Стереотип топ-менеджеров — думать, что персо-

нал должен сам захотеть развиваться и учиться. И 
это объяснимо. Всё же, руководители — люди очень 
активные и инициативные, и в силу этого просто не 
могут понять, что можно по-другому.

Сравните учеников школ и студентов. Над учениками 
постоянно бдят родители и учителя, которые худо-бед-
но дотягивают до 9 класса самых отпетых хулиганов и 
двоечников. У студентов никто «над душой» не стоит: не 
следит за посещаемостью и за выполнением заданий в 
течение семестра. Им приходится как-то самооргани-
зовываться. В результате, многие приходят к сессии с 
огромными долгами, из-за которых их отчисляют. Полу-
чается, люди, учась в школе аж целых 11 лет, так и не 
приучились к самодисциплине и самоорганизации.

Почему же вы всё ещё считаете, что персонал са-
моорганизуется на учёбу, самомотивируется, само-
вдохновится и самоудовлетворится?

Нужны налаженные процессы работы, обучения, 
контроля и системы мотивации, в которые мы «впи-
сываем» персонал.

4. Отсутствие «новой крови»
Для проведения изменений нужно нанимать допол-

нительных сотрудников. Не все согласятся с предло-
женными изменениями и захотят покинуть компанию. 
На первом этапе у вас должно быть больше людей, чем 
нужно — так вы решите проблему нехватки персонала 
и избавитесь от страха потерять тех, кто уже работает. 
Например, при внедрении стандартов продаж в тече-
ние первых 3-х месяцев может уйти до 30% продавцов.

Принимая новых, вы повышаете конкуренцию вну-
три коллектива, показываете несогласным меньшую 
зависимость от них. И сможете даже получить более 
перспективных и квалифицированных сотрудников. 
Если кто-то не выдержит и уйдёт, это не скажется на 
процессе изменений.

И новые сотрудники часто привносят в компанию 
драйв, идеи, энтузиазм, который разрушает инерцию 
и пессимизм «старичков».

5. Примитивная экономия
Экономия на персонале приводит к дезорганиза-

ции, откладыванию в «долгий ящик» важных начина-
ний. Часто решение не принимать дополнительный 
персонал (маркетологов, управляющих, продавцов) 
объясняется отсутствием денег: «Вот заработаем, 
тогда возьму на эту должность отдельного человека. 
А пока будем совмещать». Но это ловушка, в которую 
попадает большинство компаний!

К примеру, руководитель понимает, что для улучше-
ния работы нужен офис-менеджер, логист или контент-
менеджер, который возьмет на себя ведение соцсетей. 
Ему кажется, что сейчас он не может позволить себе 
выделить средства на нового специалиста, поэтому 
занимается этой, не свойственной для руководителя, 
деятельностью сам либо поручает её, например, управ-
ляющему (который, кстати, и так «зашивается» в делах). 
В результате он сам либо управляющий выполняют эту 
работу. Иногда по остаточному принципу, и тогда дела-
ется с неудовлетворительными результатами, их про-
сто не видно, так как они просто “размазываются” во 
времени. Иногда тратит на нее большую часть времени, 
что в пересчёте на час оплаты труда выходит дороже, 
чем взять дополнительного сотрудника. 

Сосчитайте сами: руководитель получает 150 000 
руб. в месяц, из них по 2 часа в день тратит на социаль-
ные сети (подобрать картинку, написать пост, разме-
стить в нескольких аккаунтах, продумать рекламу — 2 
часа еще минимум на это, поэтому посты и не выпу-
скаются каждый день либо пишутся слабые), итого 40 
часов в месяц. Стоимость таких работ, исходя из фон-
да оплаты труда руководителя, — 35 000 руб.

Любой фрилансер будет вести за 10-15 000 руб. 
в месяц с лучшим качеством. То есть, ваша компа-
ния уже переплатила за эти работы из-за философии 
«примитивной экономии». А в это время были упуще-
ны процессы по обучению персонала, выстраиванию 
стратегии развития, разработке нового ассортимен-
та, за которые отвечает руководитель.

Решайте сами теперь: нужна ли такая «экономия»?! 
Кто сам установил ограничения для развития продаж 
своей компании?

6. «Вы пока начните, а я понаблюдаю»
Нельзя поручить проводить изменения кому-то дру-

гому, а владельцу наблюдать со стороны и при необ-
ходимости лишь корректировать (исключение, когда 
владелец, — инвестор, но тогда и заказчик изменений — 
топ-менеджмент, которому делегированы полномочия). 
Это бессмысленно, вся работа уйдёт в зыбучий песок.

Участие первого лица компании очень важно.

7. Кто хочет сдвинуть мир, пусть сначала сдви-
нет себя — так говорил Сократ. 

После него — Лев Толстой: «Каждый думает изме-
нить мир, но никто не думает изменить себя». И один 
из величайших внедренцев двадцатого столетия Ма-
хатма Ганди: «Хочешь изменить мир — начни с себя».

Чтобы внедрять изменения быстро и эффективно, 
над собой надо работать больше, чем на работе: бо-
роться с въевшимися установками, менять ментали-
тет и отношение к персоналу. 

mmkc.su
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АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 62/1, оф. 408, тел.: (383) 380-78-86, 292-12-36, www.arenasib.ru

Гемма, ПК
г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел. 8-913-382-35-60,  e-mail: mail@gemma-nsk.ru, 
www.gemma-nsk.ru 

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ù00Ù77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Салон Модного Камня  г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90/3, офис 4, тел. (383) 239-09-53, +7-913-066-18-18, 
e-mail : meleta154@gmail.com, www.smksib.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

ИСКУССТВЕННЫЙ, НАТУРАЛЬНЫЙ КАМЕНЬ

ИСКУССТВЕННЫЙ, НАТУРАЛЬНЫЙ КАМЕНЬ

Н
О

В
О

С
ТИ

CПЕЦИАЛИСТЫ ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИ-
НА OMATRAS.RU НАЗВАЛИ ЛИДЕРОВ 
МАТРАСНОГО РЫНКА В РОССИИ

 Специалисты федерального интернет-
магазина спальных товаров Omatras.ru на-
звали лидеров российского рынка матрасов 
за 2018 год. Согласно данным экспертов 
магазина, который является официальным 
дилером производителей, в тройку круп-
нейших поставщиков изделий для спальни 
вошли «Аскона», «Орматек» и «Дримлайн».

Согласно данным Omatras.ru, первое 
место по количеству проданных на терри-
тории России матрасов в 2018 году уве-
ренно занимает производитель Askona с 
фабриками в городах Ковров и Новоси-
бирск. Эта первоначально отечественная 
компания, которая была выкуплена Швед-
ским концерном в 2010 году, по данным 
собственных исследований контролиру-
ет более 30% своего сегмента рынка - в 
2018 году компания выпустила около 1,8 
миллионов матрасных изделий. В данный 
момент «Аскона» развивает сеть фран-
чайзинговых филиалов, поставляет свою 
продукцию не только через официальных 

дилеров во все регионы, но и за границу - 
в Украину и Белоруссию.

Второе место, по подсчетам дилера, 
в прошлом году занял «Орматек», отече-
ственная компания с несколькими произ-
водственными площадками и фабрикой в 
городе Иваново. Сам производитель оце-
нивает свою долю на рынке в 32% общего 
объема продаж ортопедических матрасов. 
Соответствующие данные подтверждаются 
аналитической компанией Tebiz Group. «Ор-
матек» акцентирует внимание на развитии 
сети представительств, общее число кото-
рых в 2018 году превысило 500 пунктов. 

Замыкает тройку лидеров, согласно 
экспертам Omatras.ru, московская компа-
ния «Дримлайн», которая отметила в про-
шлом году свой 10-летний юбилей. Матра-
сы производятся на нескольких фабриках 
- в Московской, Краснодарской и Сверд-
ловской области, поставляются по всей 
стране, в том числе через официальных 
партнеров. Как и два других крупнейших 
поставщика матрасов, «Дримлайн» актив-
но продвигает свою продукцию в массы, не 
без помощи своего партнера - Omatras.ru.   

Как отметили в интернет-магазине, 
успех трех лидирующих производителей 
матрасов в стране обусловлен, в первую 
очередь, сотрудничеством с официальными 
ритейлерами федерального уровня, кото-
рые продают позиции из каталогов не только 
в столичном, но и других регионах России.  

Кроме того, косвенными факторами 
успеха можно считать улучшенную логи-
стику, повышение доверия целевой ау-
дитории к покупкам в интернете в целом, 
внедрение опций массовой кастомизации 

и отсутствие предоплаты за онлайн зака-
зы для большинства потребителей.   

rg.ru, по материалам omatras.ru

СТРОГАНОВКА И «ДНИ ПРОМДИЗАЙНА 
В СКОЛКОВО» РАССКАЖУТ, КАК СОЗ-
ДАТЬ КОМАНДУ, КАРЬЕРУ И РЕПУТА-
ЦИЮ

22 апреля Международный проект «Дни 
промдизайна в Сколково» и кафедра «Про-
мышленный дизайн» МГХПА им. С.Г Стро-
ганова приглашают настоящих и будущих 
дизайнеров принять участие в цикле прак-

тических дискуссий «Как создать команду, 
карьеру и репутацию». В программе — 
разговор с мэтрами дизайна об их первых 
шагах в профессии, дизайн-диалог о том, 
как собрать команду, как общаться с заказ-
чиком и как планировать работу в жестких 
временных рамках, советы о том, как пере-
жить болезнь роста компании, и рекомен-
дации по взаимодействию с заказчиками. 
 Вход на мероприятие свободный по пред-
варительной регистрации.

design-mate.ru



35

№ 07 (279)_2019ÌÑЛАКИ, КРАСКИ, КЛЕИ, МОРИЛКИ, ШПАТЛЕВКИ

ЛАКИ, КЛЕИ, МОРИЛКИ, ШПАТЛЕВКИ

Аванти, ООО г. Новосибирск,  ул. Петухова 67, корпус 12, тел.: +7 (383) 367-00-90, 367-09-90, ул. Фабричная 17 А, 
тел.: +7 (383) 373-72-10, 375-04-33, www.avantinsk.ru

Аванти, ООО г. Красноярск, ул. Мичурина, 24, тел.: +7 (391) 234Ù44Ù88, 236Ù97Ù47, 236Ù53Ù20, e-mail: sales@avanti.su, 
www.avanti.su

Аванти, ООО г. Красноярск, ул. 60 лет Октября, 121, тел.: (391) 236–56–05, 236–00–49, e-mail: sales@avanti.su, 
www.avanti.su

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2)  65-23-01

Велма, ЗАО г. Новосибирск, ул. Фабричная, 4, тел./факс: (383) 223-97-73, 223-88-18, факс (383) 212-00-96, 
e-mail: wellma@ngs.ru, www.wellma.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Европроект-Н г. Новосибирск, ул. Комбинатская, 10, 1-й этаж, тел.: (383) 208-03-84, e-mail: novosibirsk@europroject.ru, 
www.europroject.ru

Еврохим-Н г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, оф. 209, тел.: (383) 212-52-28, 2-120-159 evrohim@ngs.ru, 
www.eurohim1.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71

Клеевая компания г. Новосибирск, ул. Тухачевского, 21/12, тел.: +7 (383) 303-45-06, e-mail: info@sklei.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Барнаул, ул. Николая Ярных, д. 2, тел.: (3852) 36-51-94, e-mail: rewik-b@yandex.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Томск, ул. Татарская, 37/1, тел.(3822)51-38-40, e-mail: tomsk@sklei.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Омск, тел.(3812)32-50-56, e-mail: ckk-omsk@yandex.ru, www.sklei.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru

ЛКМ-Пром, ООО г.Новосибирск, ул.Владимировская,1 А, корп. 5,оф. 2, тел.: +7 (923) 24 34 923, +7 (963) 947 50 81

Людмила
г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, 
e-mail: plasiknamira@gmail.com, офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, 
e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/2, 1, 2 этаж, тел.: +7 (383) 263Ù60Ù85, e-mail: milesi.rf@mail.ru, 
info@alfacolor.net, www.t-color.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, ул. Мочищенское шоссе, 2,  корп. 4, тел.: +7 (383) 310Ù63Ù89, 325Ù06Ù02, 325Ù06Ù03, 
+7Ù913Ù795Ù33Ù00, www.t-color.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, пр-т Дзержинского проспект, 1/1, www.t-color.ru

Ново Коутингс г. Новосибирск, ул. Днепровская, 34, тел./факс.: +7 (383) 303Ù43Ù43, e-mail: novo@nevacoatings.ru, 
www.novocoat.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова 35А, корпус 1, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.uralplit.ru

Хелмос г. Москва, тел./факс: (495) 919-88-03, 919-88-31, 225-96-75, e-mail: helmos@helios-rus.ru, 
www.helios-rus.ru
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ОБОРУДОВАНИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ  / КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

ОБОРУДОВАНИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ

АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул.Станционная,60/1, тел.: (383) 360-07-72, 292-12-36, e-mail: arenasib@arenasib.ru, 
www.arenasib.ru

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г.Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2) 65-23-01

Вита-групп, 
представительство в 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, stanki@mfsibir.ru

ДУНА-Техно г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, e-mail:stanki@mfsibir.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

Лесснабсбыт г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 38, тел.: (383 )287-02-46, 299-46-01, тел./факс (383) 362-23-70, 
e-mail: lessnab@ngs.ru , www.lessnab.net

НПФ Дюкон, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90, тел.: (383) 362-08-02, 362-06-61,  e-mail: sibdrev@dukon.ru, 
www.dukon.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МДМ-ТЕХНО, ООО г.Новосибирск, ул.Королева, д.40 корп. 44, тел./факс: (383) 289-90-10/11/12, 
e-mail: novosib@mdm-techno.ru, www.mdm-techno.ru, www.mdmtools.ru

ПКМ-техно г. Москва, Ленинградский пр-т, д. 56, тел.: +7 (916) 301-30-61, e-mail: pkm-techno@yandex.ru,  
www.pkm-techno.ru

ПроПро группа г. Новосибирск, а/я 350, тел./факс (383) 212-43-82, e-mail: bcad@propro.ru, www.propro.ru

Станкокомплект г. Новосибирск, Горский микрорайон, 60, тел./факс: (383) 351-00-37, 351-52-51, 351-45-04, 
www.stanki.info; г. Омск, ул. Учебная, 83, тел./факс: (3812) 53-13-98

Торговый мир г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49/3, тел.: (383) 291-87-65, 8-913-985-78-88, 335-80-37, 
e-mail: griggio-tm@ngs.ru, www.griggio-sibir.ru

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1-я Ельцовка, 1,  тел.: (383) 225-19-59, 291-78-95; г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (3822) 65-23-01

Дельта (ИП Лемеш) г. Новокузнецк, ул. Слесарная, 24, тел./факс: (3843) 37-54-21, 32-50-65, 31-54-30, 32-61-38, 
e-mail: kuzbassfurnitura@mail.ru, www.delta-nkz.com

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com, 
www.komplektmebel.ru

Комплект-Новосибирск, 
ООО

г.Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/1, тел./факс: (383) 325Ù39Ù82, 325Ù39Ù84, 
e-mail: angela007@mail.ru, www.komplekt-novosib.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru, 
www.confy54.ru

МБИ-центр, ООО г. Москва, тел.: (495) 661-7213 (многоканальный), 507-4849, e-mail: info@mbe-center.ru, www.mbe-center.ru

Мебельблок г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, 3-00-68, 8-923-246-02-23

МТФ, ООО г. Новосибирск, ул. Кривощёковская, 15, к. 4,  тел. (383) 363Ù98Ù16, 363Ù98Ù19, 363Ù98Ù23, 
e-mail: info@mtf.gk-afa.ru, www.mtf-sib.ru

Мебельтранс г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, сот. 8-923-227-93-64, 8-923-227-91-64

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-т Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Молдовану, ИП г. Новосибирск, ул. Ленинградская, д.147/1, оф. 208, тел. (383) 262-34-33, 262-33-39, 
e-mail: 2623433@mail.ru, www.mfnsk.ru

Сибматрас г. Барнаул, ул. Попова 179б, тел.: (3852) 299-036, 555-074, моб. 8-905-985-60-14, 
e-mail: sibmatras@mail.ru, www.sibmatras.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, e-mail: sels-nsk@mail.ru, 
www.sels-nsk.ru

ТексФом, ООО г. Новосибирск, ул.Северный проезд, 4а, корп. 10, тел.:  8-800-250-18-51, e-mail: s-ib-t-e-x@mail.ru, 
www.egida-nsk.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Ударная, 27/2, тел:.(383) 353-25-08, 353-25-46,  e-mail: torgsib.udarnaya@gmail.com

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru
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ДВЕ КРАЙНОСТИ: 
КУХНЮ ВЫДЕЛИТЬ ИЛИ РАСТВОРИТЬ
Кухню всё чаще присоединяют к гостиной. И гарнитур в 
этом случае делают либо заметной точкой притяжения 
внимания, либо целиком растворяют в пространстве. Все 
остальные сценарии — только на изолированной кухне.

Дизайнер Ира Акименкова: «Практически 90% за-
казчиков делают кухню в гостиной. Конечно, это проис-
ходит из-за экономии пространства: все хотят получить 
просторную гостиную путем объединения жилой ком-
наты и кухни. Таким образом, кухни становятся более 
нейтральными, не обращают на себя внимания. Класс-
но, если есть возможность закрыть бытовую часть раз-
личными выдвигающимися панелями и дверцами».

Чтобы кухня как можно меньше напоминала саму 
себя, в ход пускают разные приёмы: например, ис-
пользуют совершенно не кухонные материалы. В 

проекте с фото на стену над гарнитуром наклеили 
моющиеся обои с архитектурным рисунком. Бывает и 
по-другому: например, кухню красят в цвет стен или 
максимально близкий оттенок.

Архитектор Шамсудин Керимов: «Чем меньше кух-
ня похожа на кухню, тем лучше, поэтому отделку ис-
пользуем нестандартную: бетон, металл, камень».

Дизайнер Татьяна Дудина: «Сейчас кухня — это 
часть гостиной, часто без акцента и выкрашена в тон 
со стенами. Без лишних деталей, со скрытыми мой-
кой и вытяжкой. Ушли глянец, пластик, сложные тяже-
лые фасады, патина и барокко».

В НЕМИЛОСТИ
1. Встроенный холодильник
Дизайнер Ника Русанова: «Самая популярная в 

последнее время просьба от заказчиков — НЕвстро-

ЧЕГО ХОЧЕТ ЗАКАЗЧИК

Чего на самом деле хотят от кухонь российские заказчики и как это сочетается с модными тренда-
ми? Рассказывают практикующие дизайнеры.

«ТРЕНДЫ», ЗА КОТОРЫЕ ГОТОВ ПЛАТИТЬ КЛИЕНТ, ОТЛИЧАЮТСЯ ОТ ТЕХ,
ЧТО ПРОПАГАНДИРУЮТ ПРОИЗВОДИТЕЛИ КУХОНЬ
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енный холодильник. Уже все попробовали и не всем 
понравилось: он не такой вместительный, как отдель-
ностоящий, а места занимает столько же. Лучше под-
готовить аккуратную нишу для красивого современ-
ного холодильника».

2. Кухня… из салона кухонь
Архитектор-дизайнер Елена Куртина: «Никто боль-

ше не хочет заказывать кухни в салонах: хотят, чтобы 
дизайнер выбрал фасады и «нарисовал» кухню, а по-
том нашел бы чудо-мастера, который эту самую кух-
ню соберёт. Переубедить невозможно».

3. «Развесистая клюква»
Руководитель студии дизайна Олеся Осницкая: 

«Взгляды клиентов на дизайн кухни очень «помолоде-
ли». Мы всё реже встречаем в подборках заказчиков 
кухни в стиле барокко или что-то в этом духе. Боль-
ше никаких резных завитков в стиле «прощай, моло-
дость»: жизнь гонит нас вперед, не оставляя времени 
на натирание всех поверхностей и выколупывание 
пыли».

4. Бежевый верх / коричневый низ
Дизайнер Ольга Туинова: «Лет пять назад самая 

ходкая конфигурация была: бежевый верх и коричне-
вый низ, обязательно в глянце. Сейчас таких цветов 
не просят, ушли от глянца. Зато пришли к скрытым 
ручкам, сложным цветам и фактурам».

5. Ручки
Архитектор Ярослав Усов: «Мы не ставим ручки на 

фасады уже лет десять, и если раньше приходилось 
уговаривать на этот шаг, то теперь заказчики сами вы-
бирают более чистые решения».

6. Стык столешницы и стены, прикрытый 
«уголком» — табу

Теперь стык заполняют прозрачным силиконовым 
герметиком: шов выглядит незаметным, в него не за-
бивается грязь.

ПО-ПРЕЖНЕМУ ВАЖНО

1. Мойка у окна 
Архитектор-дизайнер Елена Куртина: «Заказчики с 

неимоверным упорством продолжают просить мойку 
у окна».

2. Встроенная морозилка
Дизайнер Ника Русанова: «Часто просят раз-

местить дополнительную морозильную камеру или 
спрятать её под столешницу. Это касается больших 
семей с детьми».

САМАЯ МОДНАЯ ПЛАНИРОВКА — 
В ЛИНИЮ И С ОСТРОВОМ
Лет десять назад мебель огибала чуть ли не весь пери-
метр кухни: считалось, что это функционально, можно 
разместить больше шкафов для хранения. Сегодняш-
него заказчика сложно уговорить даже на Г-образный 
гарнитур — все предпочитают в линию. Для хранения 
просят колонны от пола до потолка, причём, хоть пять 
штук в ряд, а то и вовсе проектируют под шкафы и бы-
товую технику кладовку рядом с кухней.

Дизайнер Александр Тужилин: «Кухня в дизайн-
проекте сегодня сильно отличается от кухни, напри-
мер, 2015 года. Заказчики отказываются от угловых 
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конструкций и практически полностью переходят на 
прямые кухонные гарнитуры с островами».

Архитектор Андрей Стубе: «Если площадь по-
зволяет, как правило, проектируем кладовую при кух-
не. В ней размещаем морозильные шкафы, стеллажи 
для банок с вареньем и прочие вещи. Основная же 
кухня становится больше похожей на буфетную».

Архитектор Владимир Любарски: «Значительно 
вырос спрос на кухонный остров. Раньше приходи-
лось уговаривать, а сейчас сами просят «хотя бы по-
луостров» — даже там, где разумнее сделать «обыч-
ную» кухню». 

Дизайнер Ольга Копосова: «В тренде кухни-го-
стиные, поэтому остров пользуется большой попу-
лярностью. В вытянутом помещении прямоугольной 
формы заказчик, скорее, предпочтет сделать остров, 
чем угловую кухню».

Архитектор Артем Габриэльян: «Заказчики в 
России стали чаще и больше смотреть мировые при-
меры интерьеров, что заметно сказалось на запро-
сах. Я стал чаще слышать пожелания сделать плиту 
или мойку в острове, хотя еще несколько лет назад на 
такие предложения мне отвечали отказом. Говорили, 
что брызги от мойки будут лететь во все стороны, а 
для плиты придётся ставить вытяжку посреди кухни».

Настоящий бриллиант среди кухонных трендов — 
остров: его просят вписать в интерьер любой ценой, 
даже если объективно некуда и незачем. Нет, стойка 
не подойдёт: от неё, наоборот, всё чаще отказывают-
ся и даже называют пережитком прошлого. 

Факт: кухонные острова становятся всё сложнее 
и изобретательнее. Это могут быть и компактные 
«кубы», предназначенные сугубо для кухонного хра-
нения, и острова с интегрированной столешницей — 
вместо отдельностоящего стола. Ещё одна тен-
денция: острова всё чаще напоминают обычные 
обеденные столы, только «с довеском».

КУХНЯ БЕЗ «ПОКАЗУХИ»
Если раньше кухней гордились и выставляли напоказ, 
то сегодня она не должна «кричать о цене»: быть каче-
ственной, функциональной, визуально простой (даже 
если стоит миллионы). 

Курс на лаконичность выражается буквально во всём: 
в дизайне кухни теперь преобладают прямые линии, 
нейтральные цвета и гладкие фасады без декора. Ника-
ких гарнитуров в стиле Людовика XIV; редко встретишь 
даже глянец — ему предпочитают матовые фактуры.

Дизайнер Екатерина Зорина: «Россияне всё 
больше доверяют белым фасадам, матовым тексту-
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рам, геометричным простым формам, натуральному 
шпону. Потребитель начал заботиться о скромной 
эстетике и стиле».

ДЕРЕВО — ТОЛЬКО В КЛАССИКЕ
И оно используется иначе, чем мы привыкли.

Основатель мебельной компании Вадим Пор-
тнов: «Объемные филенки востребованы меньше: 
чаще используют более минималистичные плоские. 
И в целом запрос современного домовладельца к 
дизайну, казалось бы, классической рамочной кухни 
сместился в сторону минимализма».

Дизайнер Ольга Черненко: «Появился запрос на 
использование сложных и ярких цветов кухни: брус-
ничного, оранжевого, хаки».

ЧТО ДЕЛАЕТ ФАСАДЫ МОДНЫМИ?
Минимум филёнок, матовая фактура и природные 
оттенки. Предпочтительны немаркие и естествен-
ные цвета: например, серый, тёмно-зелёный или 
охра. С другой стороны, заказчики всё больше хотят 
экспериментировать: в 2018-м дизайнеры и архи-
текторы ставили кухни из бетона, стекла, керами-
ки и металла и, скорее всего, продолжат делать это 
и в следующем году.

Важно: Открывание фасада от нажатия стало 
нормой — ручки скорее «анахронизм».

Дизайнер Мария Алекаева: «С каждым годом 
всё больше клиентов соглашаются на диковинную 
европейскую фурнитуру, петлями с доводчиком уже 
никого не удивишь. А вот чтобы метровый фасад от-
крывался от прикосновения одного пальца — это уже 
про комфорт, это тенденция нашего времени».

Комбинировать два цвета и две фактуры — по-
прежнему очень популярно. 

Дизайнер Татьяна Афанасьева: «Заказчики ча-
сто просят матовый лак фасадов вместо глянца, лег-
че принимают нестандартные материалы: бетон, ка-
мень, состаренное дерево. Также легче принимают 
решения с сочетаниями разных материалов в разных 
базах — верхних и нижних, например».

Архитектор Юлия Пискарева: «Заказчики боль-
ше не хотят глянец и цветные кухни. Их вытеснили 
лаконичные белые, серые, черные фасады в комби-
нации с деревянными. 

ПЛАНИРОВКА: ЧТО УГОДНО, НО НЕ ДВУХРЯДКА
Кухня с верхним и нижним рядом шкафов всегда каза-
лась незыблемой. В нижнем поясе хранили кастрюли 
и запасы солений, в верхнем — посуду и крупы. Ока-
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залось, что такая кухня нужна не каждому: теперь за-
казчики сами просят освободить стену над столеш-
ницей, максимум — повесить открытые полки для 
красивой керамики. Хранение и техника уходят в ко-
лонны. Всё ради того, чтобы на кухне стало больше 
«воздуха». 

Студия NaMaxDesign: «В последних проектах мы 
часто отказываемся от второго яруса кухни в пользу 
открытых полок. В современных квартирах уже нет 
столько утвари, как раньше. Можно значительно сэ-
кономить на стоимости гарнитура плюс получить не-
тривиальный интерьер».

Анна Швец и Яна Проценко: «В погоне за сво-
бодным пространством и не в ущерб месту для хра-
нения стало популярным отказываться от навесных 
шкафов и компенсировать их вертикальными пенала-
ми до потолка. В них, как правило, просят разместить 
всю встройку. Рядом удобно располагается от пола 
до потолка бутылочница».

ФАРТУКИ: ЧТО В МОДЕ?
Закаленное стекло с цветами и божьими коровками 
давно никого не интересует, но есть и другие ново-
сти: оказывается, не хотят уже и керамическую плит-
ку. Дело и в банальном «надоела», и в быстро пачка-
ющихся швах: за годы популярности плитки хозяйкам 
надоело начищать их зубной щёткой. Окончательно 
плитка, конечно, не ушла — её по-прежнему любят за 
красоту. Но новые материалы наступают.

Дизайнер Наталья Болгова: «Кроме классической 
керамической плитки, все чаще используются нату-
ральный камень, стекло, окрашивают стены специаль-
ными красками, стойкими ко влажному истиранию».

РАЗМЕР ФАРТУКА — 
ВО ВСЮ СТЕНУ ИЛИ КРОШЕЧНЫЙ?
Это следствие изменившейся планировки кухни: 
если раньше полоску стены, зажатую между верхним 
и нижним рядами шкафов, закрывали целиком (и не 
иначе), то теперь на кухне появился воздух. А вместе 
с ним — свобода делать фартук каким угодно.

Например, достаточно сделать его из того же ма-
териала, что и столешницу, и поднять на 20–30 см. 
Особенно часто этот сценарий используют на кухнях 
со столешницами из искусственного камня, где нет 
навесных шкафов.

ЧТО СО СТОЛЕШНИЦАМИ?
Столешницы становятся всё тоньше: российские за-
казчики уже успели убедиться в том, что на их проч-
ность и износостойкость толщина почти не влияет. 

Екатерина Абдуллина, руководитель студии 
дизайна: «Несколько раз за прошлый год положили 
стекло на кухонную столешницу: выглядит потрясаю-
ще, характеристики тоже на высоте».

Дизайнер Алена Стаценко: «Часто спрашива-
ют про тонкие столешницы из крупноформатного 
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керамогранита. Они действительно выглядят очень 
стильно и аккуратно. Но цена пока не для всех. Сто-
ит обратить внимание не только на стоимость само-
го материала, но и на стоимость изготовления такой 
столешницы и ее монтажа».

Меняются и любимые материалы: натуральный 
мрамор больше не просят из-за его непрактичности, 
в опале оказался и недорогой акрил — на нём слиш-
ком заметны царапины. Среди лидеров — гранит (по-
тому что на века) и кварцевый агломерат. 

Дизайнер Надежда Никитина: «В синтетические 
материалы вообще проще встроить «умную» начинку, 
что, безусловно, в будущем станет трендом, хотя и 
недешевым».

ГЛАВНОЕ — ТЕХНОЛОГИИ
Техника технике рознь: телевизор всё чаще убира-
ют из кухни, а вот современных кулинарных прибо-
ров становится всё больше. К духовке, встроенной 
в колонну на среднем уровне, все уже привыкли. Но 
сегодня перед дизайнерами ставят всё менее триви-
альные задачи: например, вписать винный холодиль-
ник или многоуровневый шкаф для выращивания зе-
лени.

Дизайнер Елена Михеева: «При заказе кухон-
ного гарнитура делают акцент именно на функцио-
нальное, техническое наполнение. Появляется много 
новой фурнитуры, доводчиков, систем открывания и 
зон хранения. За всеми этими тенденциями материа-
лы фасадов и даже цвета стали уходить куда-то дале-
ко, даже не на второй план».

Дизайнер Татьяна Безверхая: «Появилось мно-
го классных технических новинок: варочная панель, 
сливающаяся со столешницей и невидимая в выклю-
ченном состоянии, миниатюрные стильные вытяжки. 
Это круто, но пока очень небюджетно».

А ещё дизайнеры отмечают рост числа гурманов и 
людей со специфическими пищевыми привычками — 
им тоже нужна совершенно особая техника.

Дизайнер Антонина Базанова: «Появилась но-
вая категория людей — сыроеды. Они отказываются 
от варочной поверхности, а вместо неё хотят деги-
дратор — прибор для сушки еды. Другая новинка в 
кухонной домашней технике — электромельницы. 
Кто-то не только печёт дома хлеб, но и самостоятель-
но превращает зёрна в муку. Плюс люди хотят такое 
освещение на кухне, которое не искажало бы цвет 
пищи».

А вот мелкую бытовую технику и контейнеры под 
химию на столешнице заказчики больше не терпят. 
Во «встройку» уходит буквально всё: скрытые дозато-
ры вместо банок, «умный» смеситель вместо чайника, 
«гаражи» для бытовой техники. Кухни становятся на-

столько такими стерильными, что сложно отличить: 
перед вами столешница или операционный стол?

Дизайнер Мария Зинурова: «Кухни в новом году 
будут современными, практичными и напичканными 
множеством модных изобретений. Например, сме-
ситель с подогревом до 90 градусов. Как утверждают 
производители, чайник больше не нужен».

ИМПОРТОЗАМЕЩЕНИЕ РАБОТАЕТ?
Похоже на то. Бюджеты россиян изменились, как и 
приоритеты: с одной стороны, мы готовы тратиться 
на крутую технику; с другой — все привыкли считать 
деньги, и выбрасывать их исключительно «на красо-
ту» уже никто не будет. Выходом часто становится по-
купка мебели у российских фабрик: её не надо ждать 
месяцами, да и цены в разы ниже, чем у итальянцев.

Дизайнер Марианна Досадина: «Наши заказ-
чики стали меньше тратить на итальянские кухни: 
российское производство подтянулось, евро взле-
тел — всё это влияет на спрос. Мои клиенты, которые 
до этого жили с дорогущими итальянскими кухнями, 
готовы смотреть в сторону немцев и даже россий-
ского производства, стали открываться эксперимен-
тальному расположению кухонных гарнитуров. Много 
чего приходится делать под заказ — и по глубине, и 
по форме. Хитом в моей работе стали интегриро-
ванные в столешницу незаметные глазу варочные 
панели».

Дизайнер Татьяна Кучина: «Я за 2018 год спро-
ектировала около 20 кухонь, и все разные по стилю. 
Объединяет их только одно: большинство людей в на-
шей стране не могут позволить себе купить кухню из 
дорогих материалов. Поэтому самыми актуальными 
являются ЛДСП, МДФ, экошпон, а вот массив никто 
не хочет».

По материалам интернет-изданий
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ТВОРЧЕСКИЙ ПУТЬ
Заха Хадид родилась в Багдаде (Ирак) 31.10.1950 
года. Родители отличались прогрессивными взгляда-
ми и увлеченностью своими занятиями. 

Получив математическое образование в Амери-
канском университете Бейрута (Ливан), Заха Хадид 
переехала в Лондон ради обучения в архитектурной 
школе Архитектурной ассоциации. Ее наставником 
стал великий голландский архитектор Рем Колхас. 
Заметив талантливую студентку, Колхас пригласил 
Хадид сразу же после окончания школы стать партне-
ром его архитектурного бюро OMA. Там она прорабо-
тала три года и ушла прокладывать свой путь. 

В 1980 году Заха создала свое архитектурное 
бюро, но ее карьера не сразу стремительно пошла 

ЗАХА ХАДИД: ЛЕГЕНДА, 
КОТОРАЯ ВСЕГДА БУДЕТ ЖИТЬ

Уникальный талант и необычное видение мира 
ввели Заху Хадид в число самых известных ар-
хитекторов планеты. Высокий статус этой жен-
щины-архитектора подтверждает награждение 
Притцкеровской премией и командорством в 
ордене Британской империи, и в не меньшей 
степени – популярность ее проектов.

Бизнес-центр премиум-класса Dominion Tower, созданный За-
хой Хадид в традиционном для архитектора авангардном стиле
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вверх. Ее проекты выигрывали конкурсы по всему 
миру, но сталкивались с множеством проблем, начи-
ная от невозможности реализации идей технологиче-
ски и заканчивая политическими или экономически-
ми сложностями. Хадид не сразу улыбнулась удача. 
За несколько десятилетий и до мирового признания 
ей удалось реализовать лишь несколько проектов.

НАЧАЛО УСПЕХА
Первое здание ей удалось построить лишь в 1993 
году — маленькую пожарную часть для мебельной 
компании Vitra, напоминающую бомбардировщик 
Stealths. Летящие козырьки-крылья напоминают па-
вильон в стиле советских авангардистов 1920-х го-
дов. 

Следующий реализованный проект — жилой ком-
плекс Spittelau Viaducts в Вене (1994—2005). Весь 
дом буквально напичкан интересными решениями: 
сквозь него идет эстакада с пешеходной дорожкой, 
а под ним по всей длине здания расположена линия 
метрополитена, выходящая на поверхность земли 
прямо из-под здания.  Другой проект стал символом 
современности и благополучия Арабских Эмира-
тов — мост Шейха Зайда, первого президента ОАЭ, 
который правил страной 38 лет — с 1971 года. Дизайн 
моста Хадид создала под вдохновением от песчаных 
дюн Арабских Эмиратов. Длина моста — 842 метра, 
высота — 60 метров, пропускная способность — 60 
тысяч автомобилей в час. Мост очень прочный и спо-
собен выдержать порывы ветра со скоростью 160 ки-
лометров в час.

На стыке тысячелетий Заха Хадид начала получать 
все больше заказов. Тогда были реализованы проект 
автостоянки и вокзала в Страсбурге и трамплин «Бер-
гизель» в австрийском Инсбруке, входящем в олим-
пийскую арену. На строительство трамплина ушло 15 
месяцев и порядка 15 миллионов евро. За эту работу 
Заха Хадид получила австрийскую государственную 
архитектурную премию. 

ПЕРВАЯ ЖЕНЩИНА-АРХИТЕКТОР В ИСТОРИИ
Перед тем, как Хадид получила премию Притцкера, 
у нее был реализован лишь один масштабный про-
ект — Центр современного искусства Розенталя в 
провинциальном Цинциннати. Начало строительства 
этого центра стало поворотным моментом в карьере 
Хадид и первым проектом в США. 

Стеклянный фасад первого этажа здания замани-
вает заглянуть внутрь, а бетонный пол холла стирает 
границу между тротуаром и закрытым помещением. 
«Урбанистический ковер» — так Хадид назвала кон-
цепт здания, который вовлекает каждого посетителя 
в игру лестниц, ярусов и пандусов. В этом помеще-
нии ощущение пространства совсем иное, из-за его 
необычности очень сложно понять, где пол, потолок 
и стены.  Именно этот «урбанистический ковер» стал 
для Хадид пропуском на «красную ковровую дорож-

ку» современной архитектуры, превратив ее в самого 
востребованного архитектора мира. В 2004 году она 
стала первой женщиной, получившей Притцкеров-
скую архитектурную премию. После этого ее архитек-
турное бюро Zaha Hadid Architects было обеспечено 
заказами на несколько лет вперед. Уже через десять 
лет на Хадид будет работать штат из 500 архитекто-
ров, который сможет реализовать более тысячи про-
ектов в 44 странах мира. 

ОТ ДЕКОНСТРУКТИВИЗМА К ПАРАМЕТРИЗМУ
Говоря о своем стиле, Заха Хадид отмечала, что ощу-
щала тяжеловесность традиционных зданий. Моно-
литность и «геометризм» их облика вызывали у нее 
протест. В своих работах она старалась создать 
естественные плавные линии, повторяющие при-
родные силуэты. Каждый проект она рассматрива-
ла индивидуально, учитывая особенность пейзажа 
и ландшафта. 

Если все ее работы до 2000-х относились к декон-
структивизму, то позже ее здания получили плавные 
гибкие формы, дизайн которых просчитывается на 
компьютере, словно сложное уравнение, связываю-
щее все части здания. За эту часть работы отвечал 
соавтор Хадид и директор ее бюро Патрик Шумахер, 
главный теоретик параметрической архитектуры. 
Именно внедрение технологий поспособствовало 
воплощению в жизнь множества проектов, которые 
не могли быть реализованы до этого и пылились на 
полках. Так появилась цифровая архитектура, тесно 
связанная с программированием, где формообразо-
вание зависит от математических алгоритмов и фор-
мул, автоматически преобразует объем, делая его 
технически и экономически выполнимым. 

Отель по проекту Захи Хадид в Катаре
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Теперь архитектура Хадид стала сложным мате-
матическим уравнением, создающим идеальные 
формы и изгибы. Функциональность ее творений ста-
вится под сомнение, но сами здания и его элементы 
живут своей жизнью, создавая уникальное и само-
бытное пространство. Практическая сторона отходит 
на второй план, в то время как дизайн и сама архи-
тектура выступают во главе всего на правах непри-
косновенной идеи. Такой подход к работе позволил 
создать «идеальное» здание, без изъянов, недочетов. 
Но только внешне. Спустя пару лет это направление 
становится настолько популярным, что скопировать и 

растиражировать его не представляет никакого тру-
да. Постепенно такая архитектура превратилась в 
слишком предсказуемую и обыденную.

ПУТЬ НАВЕРХ — «АНТИГРАВИТАЦИОННАЯ» 
АРХИТЕКТУРА
В 2010 и 2011 годах Хадид стала дважды подряд обла-
дательницей престижной британской премии Стер-
линга за здания Национального музея искусств XXI 
века в Риме и средней школы Evelyn Grace Academy 
в Лондоне.  Проект, построенный специально для 
Олимпийских игр, стал одним из самых популярных 
творений Хадид. Но главное очарование этого соору-
жения совсем не в дизайне, а в его возможностях. Во 
время Олимпиады-2012 оно было ареной, вмещаю-
щей 17 500 зрителей, с тремя бассейнами; после нее 
превратилось в компактное строение для легкоатле-
тических соревнований вместимостью до 2500 чело-
век.

Технологии зданий-трансформеров очень дорого-
стоящи, но в случае с олимпийскими объектами такие 
затраты вполне разумны. Строительство олимпий-
ских объектов очень редко окупается, а срок эксплуа-
тации очень часто не превышает продолжительность 
соревнований. Но этот центр стал исключением из 
правил и будет использоваться еще очень много лет. 

Строительство этого центра повысило привлека-
тельность Баку для туристов со всего мира. Центр по-

«BersoАнтик» - Новый корабль Антверпена

Люкс-отель в Нанкине



47

№ 07 (279)_2019ÌÑДИЗАЙН

лучил премию Design of the Year — 2014 в категории 
«Архитектура». При строительстве здания использо-
валось максимально возможное количество стекла, 
от чего уменьшилась необходимость в искусствен-
ном освещении.

Последние годы карьеры Хадид были переполне-
ны скандалами и спорами о полезности и гуманности 
ее архитектуры. Ее ругали за то, что пространство в 
зданиях используется неэффективно. Например, са-
мое первое построенное ей здание оказалось непри-
годным для эксплуатации по назначению, поэтому 
превратилось в выставочный павильон. Помимо это-
го, проекты очень дороги в постройке и поддержании. 
Критиковали даже тот факт, что Хадид строила здания 
преимущественно в Китае и в нефтяных деспотиях 
Ближнего Востока, где не соблюдаются права челове-
ка.  В конце 2015 года Заха Хадид попала в список 100 
самых влиятельных людей в художественном мире по 
версии ресурса artnet.com, а журнал Wired включил ее 
в число 100 мировых лидеров идей. В феврале 2016 
года она стала первой женщиной, удостоившейся 
золотой медали Королевского института британских 
архитекторов (RIBA), высочайшей национальной на-
грады. Противоречивая легенда современной архи-
тектуры скончалась от сердечного приступа в Майа-
ми 31 марта 2016 года. 

Первая в истории женщина-архитектор, награж-
денная Притцкеровской премией, и Дама-Командор 
Ордена Британской империи оставила после себя 
масштабное наследие. Многим ее проектам еще 
только предстоит быть построенными...

ZAHA HADID ARCHITECTS: 5 ПРОЕКТОВ 
ЛЕГЕНДАРНОГО БЮРО В РОССИИ
РУБЛЕВО-АРХАНГЕЛЬСКОЕ
Архитектурное бюро Zaha Hadid Architects совмест-
но с творческим производственным объединением 
«Прайд» стали лауреатами конкурса на строитель-
ство нового района на западе Москвы. Проект умного 
города включает строительство жилых комплексов 
на 66 500 жителей, офисных площадок, школ, транс-
портной инфраструктуры, торговых площадей и куль-
турных учреждений. Новый район займет территорию 

Бюро Захи Хадид построит «Технопарк» в Сколково

Исследовательский центр KAPSARC
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в 400 га, при этом треть пространства отведена под 
парки и лесную зону вокруг Москвы-реки с озером 
в центре. В 2020 году начнется строительство новой 
ветки метро, которая соединит Рублево-Архангель-
ское со станцией Шелепиха Большой кольцевой ли-
нии. Градостроители уверены, что новый культурный 
и офисный хаб поможет разгрузить центр в условиях 
продолжающегося роста столицы. Проект построен 
на тесной интеграции естественной и искусствен-
ной среды с использованием современных эко-тех-
нологий: архитекторы работали над оптимизацией 
потребления и производством локальной энергии, 
удобстве использования электротранспорта и повы-

шением эффективности работы всей инфраструкту-
ры. Архитекторы сделали проект антропоцентричным, 
особое внимание уделяя проблеме формированию 
сообществ и созданию новых культурных связей. 

ФИЛАРМОНИЯ В ЕКАТЕРИНБУРГЕ
Под крышей нового здания Свердловской филар-

монии — еще одного совсем недавно аннонсирован-
ного проекта Zaha Hadid Architects — появятся два 
концертных зала (большой на 1,6 человек и камерный 
на 350 человек), лаунж-зона, офисы и «зеленая зона». 
Источником вдохновения для архитекторов служила 
волна, олицетворяющая застывшую в пространстве 
мелодию. Конструкция здания символизирует един-
ство света и звука, архитектуры и музыки. Здание 
филармонии архитекторы гармонично вписали в ар-
хитектурный ансамбль существующего окружающего 
пространства со Школой искусств и ремесел и усадь-
бой Круковского, а стеклянный фасад здания будет 
выходить на обновленный Сад Вайнера.

«ТЕХНОПАРК» В СКОЛКОВО
Здание «Технопарка» по заказу «Сбербанка» разме-

стится на территории 8 гектаров в российской Сили-
коновой долине, Сколково. Проект выбирали сотруд-
ники, которым предстоит работать в новом здании — в 
результате голосования в конкурсе победила работа 
Zaha Hadid Architects, хотя руководство склонялось к 
предложению другого известного архитектора, Нор-
мана Фостера, с которым компания уже работала пре-
жде. Полностью остекленное, здание внешне похоже 
на волну или горную вершину. Комплекс будет состо-
ять из нескольких блоков, соединенных переходами в 
форме стеклянных труб. Он включает не только офис-

Зал филармонии в Екатеринбурге

Заха Хадид в Эрмитаже
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ное пространство, но и коворкинги, лаунж-зоны, зоны 
отдыха и даже блок жилья для сотрудников. В центре 
внутреннего пространства и между этажами выра-
стут футуристичные деревья-опоры. Характерные для 
творчества Хадид текучие, биоморфные формы в ин-
терьере придают ощущение легкости масштабному 
зданию площадью 132 000 м2.

DOMINION TOWER
Бизнес-центр премиум-класса Dominion Tower 

стал первым (и самым громким!) реализованным 
проектом бюро Zaha Hadid Architects в России. Ди-
намичное переплетение горизонтальных плоскостей 
привычно меняет традиционное представление о 
геометрии здания, а облицовка фасада из алюми-
ниевых панелей может выглядеть по-разному в за-
висимости от угла зрения и степени освещенности. 
Архитекторы старались разрушить ощущение стан-
дартизации, которое обычно возникает в бизнес-цен-

трах. В Dominion Tower сделана ставка на обществен-
ные пространства, которые позволяют работникам и 
посетителям чувствовать причастность к единому ор-
ганизму, речь здесь идет будто не об одном здании, 
а о нескольких сразу, гармонично соединенных гео-
метричной черно-белой лестницей в центре Атриума.

ВИЛЛА CAPITAL HILL ДЛЯ ВЛАДИСЛАВА ДОРО-
НИНА В БАРВИХЕ

И, наконец, пожалуй, самый нашумевший россий-
ский проект: вилла Capital Hill в Барвихе, спроекти-
рованная для российского миллиардера Владисла-
ва Доронина. Частная резиденция в подмосковных 
лесах была задумана еще в 2006 году. Ведущим ар-
хитектором выступила сама Заха Хадид, а закончил 
строительство возглавивший после ее кончины Zaha 
Hadid Architects Патрик Шумахер.

По материалам интернет-изданий

Проект аэропорта в Пекине

Футуристический курорт в Австралии от Заха Хадид

Отель Morpheus по проекту Захи Хадид
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12 стульев, МФ Республика Хакасия, г. Абакан, ул. Кирова, 255, тел./факс (3902) 24-58-35, 28-52-20

Авантаж, ООО г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел.: 8-952-909-13-33

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Баской, ООО г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 2,  тел.: (383) 276-00-87; г. Новосибирск, ул. К. Станиславского, 17,  
тел.: (383) 343-67-98, e-mail: baskoy@ngs.ru, www.baskoy.ru

Венге, ООО г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 378а, корп. 4, (2 этаж), тел.: (383) 203-34-81, 226-46-19, 236-05-19, 
ул. Тюленина, 1Б, офис 16, тел.: (383) 270-19-39, e-mail: masterdoka@mail.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Кемеровомебель, ООО г. Кемерово, ул. Камышинская, 3а, тел.: (384-2) 28-72-33, 28-77-33, факс 28-72-33, 
e-mail: mebelsibiry@kemcity.ru, www.kuzmebel.ucoz.com

Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Мебель Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 118/1, , тел.: +7 (383) 310Ù09Ù93, +7Ù983Ù510Ù09Ù93

Мебельсон г. Ижевск, ул. Торговая, 15, тел./факс: (3412) 623-632, 623-633, e-mail: mebelson@udm.net, 
www.mebelson.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.: (383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-кт Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49А, к4, тел. (383) 344-77-55, 344-72-77, 
www.новосибирскаямебель.рф, e-mail: nmbl@mail.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел.: +7 (383) 353Ù45Ù34, www.mebelfinist.ru

Финист г. Новосибирск, ул. Красина, 43, тел.: +7 (383) 208Ù22Ù00, 208Ù20Ù44, www.mebelfinist.ru

КОРПУСНАЯ МЕБЕЛЬ
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Баской г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 2, тел. (383) 276-00-87, e-mail: baskoy@ngs.ru

БРВ Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Краснояровское шоссе, 5/1, тел./факс: +7 (383) 204Ù59Ù69, 204Ù59Ù59, 
e-mail: www.brw.ru

Вардек-кухни  г. Санкт-Петербург, пос. Невская Дубровка, ул. Советская д. 1, тел./факс: (812) 309-47-98, 
www.kuhni-vardek.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Зотто МК г. Новосибирск, ул. Пермитина, 24, 3-й этаж, тел.: +7 (383) 286Ù28Ù05, +7Ù952Ù930Ù55Ù88, +7Ù913Ù770Ù50Ù53, 
www.kuhnizotto.ru

Калите плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12а, тел.: +7 (383) 291-62-43

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел. (383) 308-76-81, 214-65-75, тел/факс: (383) 308-79-54, 
kuvikin@mail.ru, WWW.MEBEL-COMPLECT.RU 

Камеа МФ г. Новосибирск, ул. Фабричная, 31, ТВЦ Мельница, тел.: +7 (383) 214Ù30Ù03, +7 (383) 200Ù38Ù40, 
www.kamea.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

МебельСтройСервис, ООО г. Новосибирск, ул.  Арбузова, 10,  тел.: +7 (383) 214Ù97Ù77, www.mss.sib-city.ru 

Мефа, мебельная фабрика г. Новосибирск, ул. Сиб.-Гвардейцев, 49а, ткорп. 12, тел./факс: (383) 342-75-41

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Кухни Лаэрта (ООО 
Одиссей-Комплект)

г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15; фирменный салон: г. Новосибирск , ул. Светлановская, 50, ТЦ Большая Медведица, 
тел.: (383) 303-43-17, +7-913-386-04-39 ( дизайнеры),  www.kuhni-laerta.ru

Триана г. Новосибирск, ул. Красный проспект, 161, тел.: +7 (383) 209Ù22Ù10, www.trianamebel.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел. (383) 3-534-534

Фелиция, ТД г. Новосибирск, ул. Красный проспект, 60, тел.: +7 (383) 263Ù35Ù61, моб. +7Ù903Ù900Ù35Ù61, 
www.feliciamebel.ru

Финист, мебельный 
магазин г.Новосибирск,  г.Новосибирск, ул. Красина 43, finist43@yandex.ru, www.mebelfinist.ru

МЕБЕЛЬ ДЛЯ КУХНИ

Автор, ателье мягкой 
мебели г. Новосибирск, ул. Ельцовская, 5, тел.: (383) 331-55-58, 331-03-61, www.avtor-nsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 1/4, тел.: +7Ù913Ù207Ù45Ù73, www.sofa-shop.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, ул. Большевистская, 173Б, тел.: +7Ù913Ù913Ù98Ù00, +7 (383) 206Ù40Ù63, 269Ù40Ù30, 
www.sofa-shop.ru

Мушта-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Промкирпичная, 22, тел.: +7 (383) 279-36-16, 279-87-17, 279-19-05 www.33divana.com

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул.Сибиряков-Гвардейцев, 49а, к. 4, тел.: +7 (383) 344Ù99Ù26, 344Ù72Ù77, 344Ù77Ù55, 
www.новосибирскаямебель.рф

Престиж-мебель, салон г.Новосибирск, ул. Титова, 44, тел.: +7 (383) 343Ù33Ù33, 343Ù75Ù00, www.prestmebel.ru

Престиж-мебель, салон г.Бердск, ул. Промышленный переулок, 2а, тел.: +7 (38341) 3Ù70Ù61, +7Ù913Ù396Ù87Ù60, www.prestmebel.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел.: +7 (383) 353Ù45Ù34, www.mebelfinist.ru

Финист г. Новосибирск, ул. Красина, 43, тел.: +7 (383) 208Ù22Ù00, 208Ù20Ù44, www.mebelfinist.ru

Эволи г. Новосибирск, ул. Ленина, 21/1, к. 1, Манхэттен, тел. +7 (383) 233Ù15Ù25, e-mail: 2020125@mail.ru, 
www.evoly.ru

Эволи г. Новосибирск, ул. ул. Зеленая Горка, 1/4, тел.: +7 (383) 233-15-25, e-mail: an.mit@mail.ru, www.evoly.ru

МЯГКАЯ МЕБЕЛЬ
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Айлант-мебель г. Барнаул, ул. Маяковского, 18г, тел./факс (3852) 31-94-38, 31-94-36, e-mail: ailant_brn@mail.ru

Аленсио, ООО, ТД г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел./факс: 262-02-79, 262-04-62, e-mail: info@alensio.ru, 
www.alensio.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Аргумент, представитель 
ЗАО «Аркада 
Дистрибьюшн»

г. Новосибирск, ул. Коммунистическая, 48а, тел. (383)29-29-184, 36-200-55

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г. Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, тел. (383) 228-35-32, 335-82-86, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Мария, ООО г. Новосибирск, ул. Новогодняя, 24, тел. (383) 349-54-50 (ф), e-mail: demina-dasha@mail.ru

Мебель-Сибирь, ООО г. Новосибирск, Выставочный зал и офис: ул. Большевистская, 92, (торговый павильон), 
тел.: тел./факс 8 (383) 230-30-84 , 269-43-11, +7-913-913-75-09, e-mail: ledasibir@yandex.ru, www. ledasibir. Ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.medea.gorodgid.ru

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел.: (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

РостМебель, ООО, 
производственная 
компания

г. Новосибирск, ул. Объединения, 59, к 1, тел. (383) 291-80-04, 275-57-05, e-mail: info@comrost.ru, 
www.comrost.ru

Северсталь-Мебель, ООО г. Череповец, Советский пр., 35, тел.: (8202) 51-72-21, 51-72-24, e-mail: info@mebel.net, www.mebel.net

СибТоргМебель, ООО г. Новосибирск, ул. Римского-Корсакова, 28/1, тел. (383) 314-28-53, 344-59-20, e-mail: elit-k@mail.ru

Старлинг г. Новосибирск, ул. Королева, 40 (з-д «Комета»), тел. (383) 292-88-28, факс 227-65-13

Стиль, мебельная фирма г. Новосибирск, ул. Панфиловцев, 53, тел. (383) 267-35-79, www.mtd.nm.ru

Техноком 630099, г. Новосибирск, ул. 1905 года, 15, офис 7 тел.: (383) 213-55-14, 221-72-61, 335-19-78, 
e-mail: info@tc-nsk.ru, www.tc-nsk.ru

СПЕЦИАЛЬНАЯ МЕБЕЛЬ

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Атриум, мебельный салон г. Новосибирск, ул. Широкая, 1а, тел.: (383) 335-02-10, 335-01-12, 335-01-83

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г.Новосибирск, Красный проспект, 220, к. 12, оф. 1, тел. (383) 227-76-41, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Бюро-мебель, ООО 
Сибирус

г. Новосибирск, ул. Челюскинцев, 18/2, оф. 409, тел.(383) 201-05-71, 201-05-72, 201-05-73, 
e-mail: buro-mebel@mail.ru, www.buro-mebel.ru

Витра, ИП Домошенкина 
О.А.

г.Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, оф. 38, тел. (383) 292-46-04, 228-35-50, e-mail: vitra-nsk@mail.ru, 
www.vitra.tomsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Камеа, мебельная 
фабрика г. Новосибирск, ул. Обская, 2, тел.: (383) 264-41-74, 264-41-75, e-mail: office@kamea.ru

Территория мебели, МФ 
Борус г. Новосибирск, ул. Восход, 1а, оф. 116, тел. (383) 266-73-22, e-mail: borus2667322@mail.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г.Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел. (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Офисные кресла и стулья, 
группа компаний UniFox

г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 81, тел. 227-94-80, 227-94-81, 279-95-57, е-mail: unifox@list.ru, 
www.unifox.ru

Офис-стиль, торговая 
компания

г.Новосибирск, ул. Королева, 40, к. 3 (3 этаж), тел.: (383) 325-05-10, 217-40-40, 217-40-50, 
e-mail: referent@style-office.ru

Торговый дом «Аленсио» г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел.: (383) 262-02-79, 262-04-62, www.alensio.ru, 
e-mail: info@alensio.ru

ОФИСНАЯ МЕБЕЛЬ
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ГРАФИК ВЫСТАВОК МЕБЕЛЬНОЙ
ПРОМЫШЛЕННОСТИ РОССИИ,

14 – 20 января
IMM COLOGNE – 2019
Кёльн, Германия
Международная выставка мебели
www.imm-cologne.com

22 – 27 января
I MOB – 2019.  ISTANBUL FURNITURE FAIR
Турция, Стамбул
Международная выставка мебели
www.cnrimob.com

19 – 22 февраля
SIBBUILD — 2019 
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка строительных и отделочных материалов
www.sibbuild.com

12 – 14 марта
МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР – 2019 
Минск, Белоруссия, ВУП «Экспофорум»
Международная выставка мебели и интерьера
www.expoforum.by

18 – 21 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR (GUANGZHOU) 
PHASE 1 — 2019

GUANGZHOU CHINESE IMPORT & EXPORT 
COMMODITIES COMPLEX PAZHOU (GICEC)
Китай, Гуанчжоу
Международная торговая выставка мебели для дома
www.ciff.furniture

28 марта – 31 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR (GUANGZHOU) 
PHASE 2 — 2019
Китай, Гуанчжоу, Guangzhou Chinese Import & Export 
Commodities Complex Pazhou (GICEC)
Международная мебельная выставка  (готовая мебель)
www.ciff.furniture

02 – 05 апреля
MOSBUILD — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка строительных и отделочных 
материалов
www.worldbuild-moscow.ru

03 – 06 апреля 
UMIDS — 2019
Краснодар, ВКК  «Экспоград Юг»
Международная выставка мебели, материалов, комплек-
тующих и оборудования для деревообрабатывающего и 
мебельного производства
www.umids.ru

09 – 14 апреля 
ISALONI — 2019
Италия, Милан, Fiera Milano
Международная выставка мебели, дизайна, освещения
www.salonemilano.it

17 – 20 апреля 
IZBUSHKA! СТРОИТЕЛЬСТВО. ДЕРЕВООБРАБОТКА — 
2019
Челябинск, ДС «Юность»
Выставка о коттеджном строительстве, мебели и деревоо-
бработке
www.uralbuild.com

18 – 21 апреля
ЗАГОРОДНЫЙ ДОМ — 2019
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка инженерного оборудования и материалов для 
строительства и обустройства коттеджа или загородного 
дома
www.sibhouseexpo.ru

19 – 23 апреля
УЮТНЫЙ ДОМ — 2019  
Белгород, ВК «Белэкспоцентр» 
Межрегиональная специализированная выставка
www.belexpocentr.ru

23 – 27 апреля
125-Я КАНТОНСКАЯ ЯРМАРКА (THE 125-TH CHINA 
IMPORT AND EXPORT FAIR 2019), 2-Я ФАЗА
Китай, Гуанчжоу (Guangzhou)
Мебель, декор и товары для дома
www.cftc.org.cn

24 – 26 апреля
MEBELEXPO UZBEKISTAN — 2017
Узбекистан, Ташкент, НВК «УзЭкспоцентр»
Международная выставка «Мебель и технологии произ-
водства»
www.mebelexpo.uz

30 мая – 01 июня
КРЫМ. МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР — 2019
Крым, Симферополь, «Форум. Крымские выставки»
Специализированная выставка мебели, фурнитуры и ком-
плектующих
www.expoforum.biz

21 – 24 мая
INTERZUM — 2019
Кельн, Koelnmesse
Ведущая международная выставка комплектующих для 
производства мебели и дизайна интерьера.
www.interzum.com
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И ДЕРЕВООБРАБАТЫВАЮЩЕЙ
СНГ И МИРА НА 2019 Г.

23 – 25 мая
ДАЛЬЭКСПОМЕБЕЛЬ. ФУРНИТУРА. ИНТЕРЬЕР — 2019. 
ТЕХНОДРЕВ ДАЛЬНИЙ ВОСТОК — 2019
Хабаровск, Хабаровская международная ярмарка
Выставка мебели и комплектующих для ее производства
www.khabexpo.ru

12 – 15 июня
МЕБЕЛЬ И ИНТЕРЬЕР —  2019.
ЛЕС И ДЕРЕВООБРАБОТКА  —  2019
Алматы, Казахстан, ВЦ «Атакент»
Ведущие казахстанские проекты, посвященные мебельной 
и деревообрабатывающей промышленности.
www.mebelexpo.kz

03 – 06 сентября
ЭКСПОДРЕВ — 2019
Красноярск, МВДЦ «Сибирь», ВК «Красноярская ярмарка»
Деревообрабатывающая специализированная выставка
www.krasfair.ru

10 – 13 сентября 
СИБЛЕСОПОЛЬЗОВАНИЕ. ДЕРЕВООБРАБОТКА. 
МЕБЕЛЬ — 2019
Иркутск, СибЭкспоЦентр
Международная выставка оборудования, технологий, мате-
риалов и продукции лесозаготовительной, деревообраба-
тывающей промышленности  и деревянного домостроения
www.sibexpo.ru

11 - 14 сентября
МЕБЕЛЬ — 2020
Минск, Футбольный манеж
Международная специализированная выставка-ярмарка
www.belexpo.by

12 – 15 сентября
KAZINTERMEBEL — 2019
Астана, Казахстан, ВЦ «Корме»
Международная Выставка Мебели и Дизайна Интерьера 
www.kazintermebel.kz

17 – 19 сентября
HEIMTEXTIL RUSSIA — 2019
Москва, МВЦ  «Крокус Экспо»
Международная выставка домашнего текстиля и тканей 
для оформления интерьера
www.heimtextil-russia.ru

17 – 20 сентября
ЭКСПОМЕБЕЛЬ-УРАЛ 
И LESPROM-URAL PROFESSIONAL — 2019
Екатеринбург, МВЦ «Екатеринбург-Экспо»
Ведущая в Уральском регионе международная специали-
зированная выставка мебели, оборудования, комплектую-
щих и технологий для её производства.
www.expoural.com

18 – 20 сентября
МЕБЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ.
ДЕРЕВООБРАБОТКА — 2019
Казань, ВЦ «Казанская ярмарка»
Межрегиональная специализированная выставка
www.intermebelexpo.ru

09 – 12 октября
SALONE DEL MOBILE. MILANO MOSCOW — 2019
Москва, «Крокус Экспо»
Международная выставка мебели, дизайна, освещения
www.isaloniworldwide.ru

10 – 12 октября  
МВМК — 2019
Ялта, Крым, Хрустальный зал отеля «Ялта-интурист»
Специализированная выставка мебели и дизайна
www.expocrimea.com

13 – 16 октября
INTERMOB – 2019
Турция, Стамбул
Международная выставка компонентов для мебели
www.intermobistanbul.com

15 – 18 октября
SICAM — 2019
«Pordenone Fiere»
Италия, Порденоне
Международная специализированная выставка комплекту-
ющих для производства мебели
www.exposicam.it

14 – 17 ноября
INTERIOROOM — 2019
Самара, ВК «Экспо-Волга»
Межрегиональная специализированная выставка  — глав-
ное событие в области архитектуры и дизайна Поволжья
www.expointerio.ru

14– 16 ноября
МЕБЕЛЬНЫЙ ВЕРНИСАЖ  — 2019
Сочи, Выставочный центр у Морпорта
Специализированная выставка 
www.sochi-expo.ru

18 – 22 ноября
МЕБЕЛЬ — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка
www.meb-expo.ru

03 – 06 декабря 
WOODEX — 2019
Москва, МВЦ «Крокус Экспо»
Международная выставка оборудования и технологий для 
деревообработки и производства мебели
www.woodexpo.ru



56 МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ № 07 (279)_2019  ____________________  WWW.MEBELSIB.BIZ ____________________  MEBEL@X1.RU

ВЫСТАВКИ, ЯРМАРКИ

«Здесь, в Выставочном центре Ганновера, с 27 по 
31 мая 2019 года соберутся экспоненты из более 50 
стран мира, чтобы продемонстрировать самые новые 
решения, приложения и концепции для всего лесного 
хозяйства и деревообрабатывающей промышленно-
сти. Присутствие всех мировых ведущих поставщи-
ков технологий сделает Ганновер в течение этих пяти 
дней всеобщим местом встречи для всех отраслей 
промышленности, работающих с деревом. По между-
народной привлекательности ни одна другая выставка 

не сравнится с этой», — заверил д-р Андреас Грухов 
(Dr. Andreas Gruchow), член правления Deutsche 
Messe, на предварительной пресс-конференции 
LIGNA, состоявшейся 5 февраля в Ганновере, добавив: 
«В 2019 году LIGNA вновь станет самым популярным 
местом, где будут продемонстрированы инновации 
отрасли, и очень многие экспоненты даже планируют 
свои циклы разработки новой продукции таким обра-
зом, чтобы они соответствовали времени проведения 
выставки каждые два года».

LIGNA 2019:
ОБЗОР ПРЕДСТОЯЩЕЙ ВЫСТАВКИ 
ДЕРЕВООБРАБАТЫВАЮЩЕЙ 
ОТРАСЛИ В ГАННОВЕРЕ

В мае этого года более 1 500 компаний соберутся в Ганновере для демонстрации будущих технологий 
лесной и деревообрабатывающей промышленности. LIGNA — это место, где впервые демонстриру-
ются инновации, будь то цифровизация, автоматизация, платформы Интернета вещей или коллабо-
ративные системы — в непревзойденном масштабе. 130 000 квадратных метров — общая чистая вы-
ставочная площадь, которая будет занята стендами, демонстрирующими последние достижения в 
области деревообработки, деревообрабатывающее оборудование, станки и инструменты.
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Посетители смогут познакомиться с инновация-
ми во всех выставочных категориях, включая лесо-
промышленные технологии, производство мебели и 
окон, инструментальные системы и технологии обра-
ботки поверхностей. Они также увидят живые демон-
страции работы мебельного производства, узнают о 
платформах Интернета вещей для предприятий Ин-
дустрии 4.0 и познакомятся с самыми последними на-
учными разработками, а также получат возможность 
участвовать в различных мероприятиях на протяже-
нии всех дней работы выставки. Д-р Андреас Грухов: 
«Один из самых важных вызовов времени — это все 
большее стремление к индивидуализации продук-
ции. Этот тренд оказывает давление на производите-
лей, заставляя их выпускать индивидуализированную 
продукцию как минимум так же быстро, эффективно и 
рентабельно, как и в серийном производстве. Экспо-
ненты LIGNA будут показывать решения именно для 
подобного рода вызовов».

У LIGNA 2019 три ключевых темы: «Интегрирован-
ная деревопереработка — индивидуальные ре-
шения», «Умные технологии обработки поверх-
ностей» и «Доступ к ресурсам и технологиям». 
Последняя является также ключевой темой Саммита 
лесной промышленности.

«ИНТЕГРИРОВАННАЯ ДЕРЕВОПЕРЕРАБОТКА — 
ИНДИВИДУАЛЬНЫЕ РЕШЕНИЯ»
В деревоперерабатывающей отрасли существует 
острый интерес к сценариям использования Интерне-
та вещей, таким как мониторинг условий и диагности-

ческое техническое обслуживание как средство даль-
нейшего повышения эффективности предприятия. В 
таких сценариях люди остаются неотъемлемой частью 
производственного процесса, но получают физиче-
скую поддержку кибер-систем, таких как коллабора-
тивные роботы, автоматические самоходные транс-
портные средства и умные технологии поддержки в 
рабочей среде. Таким образом, компании склоняются 
к гибридным производственным системам «человек 
– машина», в которых продукт прочно связан с про-
изводственным предприятием и управляющими им 
людьми. «Посетители выставки LIGNA совершат увле-
кательное путешествие в будущее мебельной и дере-
вообрабатывающей отрасли», — пояснил д-р Грухов.

УМНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ОБРАБОТКИ 
ПОВЕРХНОСТЕЙ
В рамках темы «Умные технологии обработки поверх-
ностей» LIGNA 2019 экспонаты по обработке поверхно-
стей будут включать все умные решения по обработке, 
необходимые для удовлетворения растущего сегодня 
спроса на приятные на ощупь, матовые и отражающие 
поверхности. Это цифровая печать и системы декора-
тивной глубокой печати, системы контроля, покрасоч-
ное оборудование последнего поколения, робототех-
нические системы и многое другое. И здесь цифровые 
технологии и автоматизация играют ключевую роль 
в достижении наибольшей гибкости производства и 
снижении расходов до минимального уровня. Полный 
спектр новейших технологий обработки поверхностей, 
приложения, инновации и решения будут выставлены 
в Павильонах 16 и 17.
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«ДОСТУП К РЕСУРСАМ И ТЕХНОЛОГИЯМ» 
НА САММИТЕ ЛЕСНОЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
На предстоящем Саммите лесной промышленности 
(Wood Industry Summit), посвященном доступу к ре-
сурсам и технологиям, поставщики технологических 
решений для лесного хозяйства и/или первичной пе-
реработки древесины, в частности, получат уникаль-
ную возможность выхода на новые растущие рынки. 
Саммит, включающий форум, зону для общения и вы-
ставочную площадь, представляет собой место для 
международного общения и передачи технологий. 
Кроме прочего, на нем будет уделено внимание путям 
оптимизации всей производственной цепочки «лес-
деревообработка-логистика» — начиная от растущих 
деревьев и заканчивая финальной обработкой на фа-
брике, защите лесов от биотического и абиотическо-
го вреда и экологичным процессам лесозаготовки, а 
также будущему лесной и деревоперерабатывающей 
отрасли. Цифровые технологии, такие как системы 
сбора данных при помощи дронов, мобильные при-
ложения, лазерные сканеры и высокоточные ИТ-
программы, охватывают сейчас весь цикл лесного 
хозяйства и лесопереработки — от информации о 
лесных массивах и интегрированных лесозаготови-
тельных систем до современных систем управления 
лесным хозяйством. И в каждом случае внимание 
уделяется непосредственно эффективности и произ-

водительности. Поэтому цифровые технологии ста-
нут одной из важнейших тем как на форуме, так и на 
выставочных стендах LIGNA 2019.

ГЛАВНЫЕ ВЫСТАВОЧНЫЕ КАТЕГОРИИ
Новая организация выставочного пространства с се-
мью основными выставочными категориями, пред-
ложенная на прошлой выставке LIGNA, была хорошо 
встречена и экспонентами, и посетителями, и поэтому 
она сохранится и в 2019 году: инструменты и оборудо-
вание для индивидуального и массового производства 
(Tools and Machinery for Custom and Mass Production) в 
павильонах 11–15 и 27; технологии обработки поверх-
ностей (Surface Technology) в павильонах 16 и 17; про-
изводство панелей на деревянной основе (Wood Based 
Panel) в 26-ом павильоне; технологии лесопиления 
(Sawmill Technology) в павильоне 25; энергия из дре-
весины (Energy from Wood) в павильонах 25 и 26,32, 33 
и 35 и на открытой площадке; компоненты оборудова-
ния и технологии автоматизации (Machine Components 
and Automation Technology) в павильонах 15 и 16; тех-
нологии лесного хозяйства (Forestry Technology) на от-
крытой площадке и в павильонах 32, 33 и 35.

Формируя будущее с помощью исследований и 
образования — LIGNA. Campus в 11-ом павильоне.
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Организаторы LIGNA очень серьезно восприни-
мают свою миссию по подготовке следующего поко-
ления профессионалов в сфере деревообработки и 
информирования о новейших результатах исследо-
ваний. Именно поэтому LIGNA  в течение целого ряда 
лет организовывает экспозицию «Научные исследо-
вания и образование». 

Наука и научные исследования играют важную 
роль в формировании будущего и решении проблем, 
и поэтому в экспозиции этого года, которая пройдет в 
11-ом павильоне, профессиональные училища, поли-
технические и технические колледжи и университеты 
представят свои последние исследования и проекты, 
а также информацию о своих учебных программах. 
В центре презентационной зоны «Научные иссле-
дования и образование» — LIGNA.Campus, где свои 
последние исследовательские проекты представят 
многочисленные научно-исследовательские институ-
ты системы высшего образования.

Среди институтов, представленных на площад-
ке LIGNA.Campus, будет и Зальцбургский Универси-
тет прикладных наук (FH Salzburg), Kuchl Campus. На 
стенде E62 в Павильоне 11 он представит свою тех-
нологию «Гибридных материалов» и исследователь-
скую платформу. Гибридные материалы — это класс 
очень перспективных новых композитов. Они облада-

ют специальными свойствами, которые, в сочетании 
с новыми технологиями обработки открывают новые 
невероятные возможности применения. Например, 
проект «Биогенные волокна для 3D-печати», который 
будет продемонстрирован университетом.

Университет прикладных лесотехнических наук из 
г. Роттенбург (HS Rottenburg) будет демонстрировать 
на своем стенде (F75, Пав.11) новый разработанный 
ими строительный лесоматериал из твердых пород 
древесины с крестообразной укладкой волокон. Уни-
верситет реализовал этот успешный проект в сотруд-
ничестве с партнерами из исследовательской сферы 
и промышленности.

На стенде F69 в Павильоне 11 Университет устой-
чивого развития Эберсвальде (HNE Eberswalde) 
покажет новый метод непрерывного мониторинга 
структурной целостности деревянных конструкций 
при помощи электропроводных клеев. Исследова-
ние университета в этой сфере субсидируется Не-
мецким агентством по возобновляемым источникам 
(FNR) в рамках программы развития «Возобновля-
емые источники», осуществляемой Федеральным 
министерством продовольствия и сельского хозяй-
ства Германии (BMEL). Исследователи уже провели 
успешное лабораторное тестирование специальных 



60 МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ № 07 (279)_2019  ____________________  WWW.MEBELSIB.BIZ ____________________  MEBEL@X1.RU

ВЫСТАВКИ, ЯРМАРКИ

клеев, содержащих электропроводные частицы и та-
ким образом поддерживающих встроенные датчики, 
при помощи которых осуществляется мониторинг 
расширения, температуры и влаги. Внимание иссле-
дователей нацелено на устойчивые и безопасные в 
использовании деревянные материалы. Деревянные 
конструкции в общественных и производственных 
местах (мосты, выставочные залы, дебаркадеры, си-
лосные башни, склады и т. п.) со временем подверже-
ны изменениям и поэтому представляют собой более 
высокие риски, чем конструкции, выполненные из 
других материалов.

Экспозиция Университета прикладных наук 
Оствестфаллен-Липпе (HS-OWL), представленная 
на стенде F67 в Павильоне 11, посвящена исследо-
вательским находкам и основным этапам передачи 
технологий. Экспозиция расскажет о нескольких об-
ластях исследований, включая определение свойств 
и расчетных параметров древесины масличной паль-
мы, легкие конструкции, технологии соединений и 
интеграцию технологий в малое и среднее промыш-
ленное производство мебели и отделки интерьеров 
для достижения высоких производственных стан-
дартов и оптимизации производственных процессов 
в отрасли деревообработки, производства мебели и 
деревообрабатывающего оборудования.

Основное внимание экспозиции Университета 
прикладных наук Розенхайма (TH Rosenheim) на стен-
де D88 в 11-ом павильоне нацелено на сегодняшние 
условия постоянно меняющегося и интегрированного 
производства. Цифровизация и постоянно растущие 
ожидания потребителей в отношении индивидуали-
зации продукции заставляют производителей быть 
более гибкими и динамичными. В исследователь-
ских проектах TH Rosenheim все люди, машины, ло-
гистические процессы и продукты взаимодействуют 
и сотрудничают друг с другом напрямую, без центра-
лизации. Цель проектов – децентрализация тради-
ционных структур управления и линий подчиненно-
сти, обеспечивая при этом оптимальную бесшовную 
интеграцию всех звеньев стоимостной цепочки: от 
начальной идеи продукта, через этапы разработки, 
производства и использования прямо к техническому 
обслуживанию.

Университет г. Кассель представит свой проект 
TETHOK (текстильная архитектоника для деревянного 
строительства) на стенде F66. Команда проекта зани-
мается разработкой непрерывной «нити» из твердых 
пород дерева, которую можно использовать для соз-
дания технических тканей. Таким образом, это откры-
вает целый ряд совершенно новых применений и воз-
можностей для дизайна. TETHOK сочетает отличные 
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экологические характеристики, эстетику и природ-
ную легкость твердой древесины с преимуществами 
текстиля. У текстиля много достоинств: отличная со-
четаемость с легкими конструкциями, разнообразие 
форм и функций, продвинутые и проверенные произ-
водственные и обрабатывающие технологии, а также 
характерная, всегда разная, но так хорошо знакомая 
эстетика параллельных и перевивочных нитей.

Научно-исследовательский институт лесного хо-
зяйства Баден-Вюртемберга на своем стенде E67 
представит обзор своих текущих исследований в об-
ласти твердых сортов древесины. Экспозиция про-
демонстрирует новые подходы к определению по-
тенциального сырья на основе оценки еще растущих 
деревьев; результаты исследований применения 
новых технологий для оценки и сортировки кругло-
го леса; исследования новых способов утилизации 
твердых пород дерева.

Ассоциация исследовательских и испытательных 
центров для деревообрабатывающего оборудова-
ния VDMA (FPH), чемпион по предконкурентным ис-
следованиям в лесной промышленности, расскажет 
о своей работе на своем стенде E69. FPH является 
органом, объединяющим промышленных лидеров 
с научным сообществом для совместной работы по 
формированию будущего деревообработки. Одна из 

важных задач FPH — способствовать развитию сле-
дующего поколения ученых. Ассоциация служит сво-
его рода форумом, где малые и средние предприятия 
совместно с крупными игроками отрасли могут вне-
сти свой вклад в широкий спектр исследовательских 
программ.

ОРГАНИЗОВАННЫЕ ЭКСКУРСИИ
Для того, чтобы помочь посетителям получить макси-
мум от выставки, организаторы предлагают экскур-
сии по экспозициям «Умные технологии обработки 
поверхностей», «Интегрированная деревообработ-
ка — индивидуальные решения» и «Лесопильные тех-
нологии — инновации и новые тренды».

Являясь одним из мировых лидеров в организации 
промышленных выставок, Deutsche Messe проводит 
большое количество самых разнообразных меропри-
ятий в Германии и по всему миру. Deutsche Messe, с 
доходом порядка 356 миллионов евро в 2017 году, 
входит в пятерку крупнейших выставочных организа-
торов в Германии. Насчитывая более 1200 сотрудни-
ков и 58 партнеров по продажам, компания представ-
лена более чем в 100 странах мира.

 
По материалам Deutsche Messe

Фото: Deutsche Messe
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БЕСПЛАТНО 
— по предприятиям и частным лицам, занятым в про-

изводстве, поставках, оптовой и розничной торговле 
мебелью, комплектующими, сырьем и материалами в 
Новосибирске и городах Сибирского региона. Система 
специализированной доставки в городах: Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, Красноярск, Новокузнецк, 
Хабаровск,Владивосток, Тюмень,Челябинск, Екатерин-
бург, Иркутск.

— на ITE «Сибирская Ярмарка» и мебельных яр-
марках городов Сибири, Урала и Дальнего Востока;

— в Новосибирске журнал выкладывается для бес-
платного распространения более чем на 60 пред-
приятиях, специализирующихся на производстве и 
продаже фурнитуры, комплектующих, материалов и 
мебели.

Система специализированной доставки в г. 
Новосибирске: «БИС-Курьер» ул. Герцена, 12, 
тел.: (383) 217-69-67

Макеты подаются в файлах CorelDraw 9.0 (5.0-
13.0 — допускаются), Adobe Illustrator 5.0-11.0, *.EPS, 
*.AI, шрифты переведены в кривые (Convert to curves), 
разрешение импортированных изображений не ниже 
240 dpi для цвета (не ниже 240 dpi для ч/б), верхняя 
граница 400 dpi (редуцируйте — resample — при ее 
превышении). 

Для макетов в цвете — все импортированные изо-
бражения до импорта в файл Corel Draw должны иметь 
формат CMYK.

При подаче макетов в TIFF, PSD — формат CMYK, 
разрешение — для цветных макетов — 300 dpi, для 
черно-белых — 400 dpi (допускается не ниже 300 dpi). 
Для макетов в формате JPG устанавливайте мини-
мальную степень сжатия.

Вы можете отправить макет на наш e-mail или FTP-
сервер.

Последний срок подачи рекламы в номер — 
до 18:00  за 10 дней до дня выхода номера.

Цветные полосы
(обложка, вкладка) Черно-белые полосы

1-я полоса (обложка) — 82 000 руб. 1/1 — 12 500 руб.

2-я полоса (обложка) — 40 000 руб. 1/2 — 7 800 руб.

3-я полоса (обложка) — 29 500 руб. 1/4 — 4 500 руб.

4-я полоса (обложка) — 46 000 руб. 1/8 — 2 800 руб.

вкладка — 26 000 руб. 1/2 — 13 500 руб.
                                                1/4 — 8 500 руб.

Блок на колонтитуле — 2500 руб.

Адресный блок в справочнике — 500 руб.

эксклюзивный блок перед содержанием

— 1 полоса — 27 500 руб.

Логотип (в справочник) — 600 руб.

1 строка (при размещении в справочнике)
— позиция (80 знаков в строке) — 120 руб.

ТРЕБОВАНИЯ к размещению материалов и размеры рекламных модулей

ВАЖНО: в цветных макетах на расстоянии 8–10 мм 
от каждого края — не включать текст и существенные 
элементы изображения (под обрез уходит 5–3 мм).

Для справки:
В статьях (1 полоса) примерно 4500–5000 знаков 

без пробелов (2–10 абзацев);   5200–5800 (2–10 абза-
цев) знаков  с пробелами.

ЦВЕТ
(включено поле под обрез)
Обложка — 223*303
1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 213*150 гориз.
1/2 — 303*105 верт.
1/4 — 105*150 верт.

ЧЕРНО-БЕЛЫЕ

1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 187*126 гор.
1/2 — 260*91 верт.
1/4 — 91*126 верт.
1/8 — 88*61,6 гор.
1/9 — 187*29 гор.

По всем вопросам обращайтесь к менеджерам или в редакцию тел./факс (383) 352-35-05, e-mail: mebel@х1.ru
Тел. редактора (383) 21-44-333 (мобильный), e-mail: sveta@х1.ru

РАСПРОСТРАНЕНИЕ ИЗДАНИЯ

РАСЦЕНКИ на размещение рекламы в 2019 году
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ЗАЯВКА ДЛЯ ПОДПИСКИ НА ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ»

НАИМЕНОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ

АДРЕС ДЛЯ КУРЬЕРСКОЙ ДОСТАВКИ

РОД ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ТЕЛЕФОН

ФАКС

ОТВЕТСТВЕННОЕ ЛИЦО

ПЕРИОД ПОДПИСКИ

Бланк необходимо выслать по факсу (383) 352-77-29 или на e-mail: mebel@x1.ru 

Стоимость одного экземпляра журнала 180 руб. (НДС вкл.)

В городах Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, 
Красноярск, Новокузнецк 
доставка журнала курьер-
ской службой осущест-
вляется бесплатно.

ЗДЕСЬ МОЖНО ПОЛУЧИТЬ ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ» БЕСПЛАТНО

Monticelli-sib 2-я Станционная, 46/Б 341-87-22

Monticelli-sib  Мира,54 335-12-03

Аристо Сибирь Владимировская, 11а, к. 2  363ë78ë15

УралПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Бином, ООО Журинская, 80/1 223-85-77

Борисов, ИП 1-я Ельцовка, 1 225-19-59

Глобал, ГК Фабричная, 41/1 303-42-90

Глобал, ГК Ватутина, 99Р 230-20-25

Джокер Сибиряков-Гвардейцев, 56a 316-15-70

Кайзер Декор ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а 344-22-92

Командор Оловозаводская, 25 (территория 
ДОК) 22-77-961

Ламитекс Петухова, 69, к. 10 335-82-99

Макмарт ул. Немировича-Данченко, 130/1 314-79-99

Мастерсиб, ООО Большая, 278 364ë44ë93

Мастерсиб, ООО Паласса, 10 215-19-29

МДМ-Комплект Большая, 256-б 227-79-38

Мебельная 
фурнитура-Н С.-Гвардейцев, 49/6 357-24-64

Мир кухни Серебренниковская, 23 218-11-27

Модерн-купе Сибиряков-Гвардейцев, 49/2 353-52-13

МТФ Кривощековская, 15 363-98-16

Нафтали, ООО Даргомыжского, 8а, к. 60 363ë18ë58

Ноис Дуси Ковальчук, 1, к. 4 230-21-80

Первая фабрика 
фасадов, ООО Северный проезд, 7/2 328-00-79

Пласетас, ООО Мира, 54а, корп. 2. 328-38-51

Раумплюс Ватутина, 99, офис 101 352-39-57

Рауфф 2-я Станционная, 46Г 362-18-99

Сибирский партнер Ватутина, 38 352-87-30

Сибирь, МФ Бетонная, 6 353-05-05

СКМ Мебель Станционная, 30а, к.19 230-55-81

Т.Б.М.-Сибирь Б. Хмельницкого, 113 363-55-05

ТД «Томлес» 2-я Станционная, 44 362-20-62

Томские мебельные 
фасады Бетонная, 12 362-17-69

Торговый мир Сибиряков-Гвардейцев, 49/3, к. 6 291-87-65

Торгсиб, ООО Тайгинская, 3 272-22-25

Торгсиб, ООО Ударная, 27/2 353-25-08

Фортуна, ООО Мира, 54а, корп. 2. 344-97-06

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Кемерово (3842)

Monticelli-sib Баумана, 6 - 12 яч., 2 эт.
38-07-44, 

8-913-298-
43-33

Аристо Сибирь Абызова, 12а 49-65-95

Модерн-купе Володарского, 18 452-352

Мелькин Ю. Ф., ИП Угловая, 129 75-38-77

Центр мебельной 
фурнитуры Карболитовская, 1/1, 1 эт. 39-61-86

Барнаул (3852)

АрсеналПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Комплекс-Барнаул Автотранспортная, 49/1 46-76-86

МДМ-Комплект Северо-Западная, 15 77-99-39

Стайлком, ООО Красный Текстильщик, 12 37-96-86

Центр мебельной 
фурнитуры Малахова, 177Е 504-150

Томск (3822)

Комплекс-Томск Пролетарская, 38В 900-699

Томлесдрев 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16 723-071

Томские мебельные 
фасады пр-т Фрунзе, 119 «е» 545-150

Иркутск (3952)

Фурнитура Люкс Челябинская, д. 26, к. 5 50-33-77

Красноярск (391)

МакМарт Шахтеров, 61, стр. 3 234-70-20

mailto:mebel%40x1.ru?subject=%D0%9C%D0%B5%D0%B1%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%20%D0%A1%D0%B8%D0%B1%D0%B8%D1%80%D0%B8
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АЛФАВИТНЫЙ СПРАВОЧНИК КОМПАНИЙ

12 стульев, МФ ...........................50

AIRON Новосибирск ..............10, 14

BLUM, представительство 

в Новосибирске ............................6

BOYARD ..................................6, 12

Elite Wood ...................................16

GTV-Сибирь, ООО ...................6, 10

Monticelli-sib .................6, 10, 12, 14

Rehau .........................................16

Sidak ...........................................14

Sm54 ..........................................14

Ава Мебель, ООО ........................22

Авантаж, ООО.............................50

Аванти, ООО ...............................35

Авантсиб, ООО ..........10, 14, 16, 22

Ависта ........................................14

Автор, ателье мягкой мебели ......51

Адамант, ООО ...............................6

АДМ ............................................14

Айлант-мебель ............................52

Аленсио, ООО, ТД .......................52

Алкос-Комфорт, ООО ..6, 13, 16, 22, 

.............................................50, 52

Альфа-дизайн, ООО .............. 14, 16

АльфаСиб, ООО ....................16, 22

Альфа-Трейд ..............................16

Антик ......................................6, 10

Апельсин, ООО ...........................14

Арго Плюс, ООО ................... 14, 22

Аргумент, представитель, 

ЗАО «Аркада Дистрибьюшн» .......52

АренаСиб, ООО ..................... 34, 36

АРИСТО, представительство 

компании в г. Новосибирск .........12

Артель, мастерская ...............13, 16

Астрель ..................................6, 12

Атриум, мебельный салон ...........52

Базис, ООО (Hranipex) ................16

Баской ........................................51

Баской, ООО ...............................50

БВК-мебель .................................52

Бином, ООО ..................................6

Борисов, ИП ..........................35, 36

БОСС, ИП Силина Н.И. ................52

БРВ Новосибирск, ООО ...............51

БРИСТ-Новосибирск, ООО ...........13

Бюро-мебель, ООО Сибирус ........52

Валмакс ........................................6

Вардек-кухни ..............................51

Велма, ЗАО .................................35

Венге, ООО .................................50

Верес-плюс, ООО ........................14
Вита-групп, представительство 
в Новосибирске ..........................36
Витра, ИП Домошенкина О.А. ......52
Властелин мебели......14, 50, 51, 52
Гемма, ПК ...................................34
ГетАкрил, ООО ..................... 14, 34
ГЛАСС-сити, ООО ........................13
Глобал ГК .............................12, 13
Гратис ....................................6, 35
Дельта (ИП Лемеш) ....................36
Джокер, ООО .................... 6, 10, 16
Диваны & Диванчики ..................51
ДУНА-Техно ................................36
Европроект-Н..............................35
Евростройкомплект ............... 14, 16
Еврохим-Н ..................................35
Зеркала и стекло ........................13
Зотто МК .....................................51
Индиго, ООО, студия 
художественного витража ..........13
Ирбис .........................................14
Кайзер-Декор ............14, 16, 34, 35
Калите плюс, ООО ......................51
Камеа МФ ...................................51
Камеа, мебельная фабрика .........52
Капитоль ....................................12
Кемеровомебель, ООО ................50
Кентавр-Инвест ..........................16
Клеевая компания ......................35
Климов, ИП .................................22
Командор-Восток ........................12
Комплект, ООО ...........................16
Комплект-Мебель..................16, 36
Комплект-Новосибирск, ООО ......36
Конфесса, фабрика мебели ...22, 50
Конфитекс-Сибирь, ООО .......35, 36
Корпус-мебель, ООО ...................22
Кувикина, ИП ........................ 14, 51
Кухни Лаэрта 
(ООО Одиссей-Комплект) ............51
Кухонный бум .............................14
Лагуна мебель МФ ................ 14, 51
Ладошкина, ИП ...........................22
Ламитекс ................................6, 14
Лесснабсбыт ...............................36
ЛКМ-Пром, ООО ..........................35
Людмила ...................16, 34, 35, 36
МакМарт Новосибирск ................10
МакМарт Новосибирск, 
представительство..................6, 14
Мария, ООО ................................52
МАРКЕТ, ООО ....................... 14, 16
Мастер, ООО ...............................16
МастерСиб ...................... 14, 16, 22
МБИ-центр, ООО .........................36
МДМ-Комплект Барнаул 6, 10, 12, 16
МДМ-Комплект Новосибирск ..6, 10, 
.............................................12, 16

МДМ-Комплект Омск ....6, 10, 12, 16
МДМ-Комплект .....................35, 36
МДМ-ТЕХНО, ООО .......................36
Мебель Мастер, ООО ..................50
Мебель ЭКО ................................16
Мебельблок ................................36
Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ ....................... 7, 14, 17, 22
Мебельный Цех Сибирь...............22
Мебель-Сибирь, ООО ..................52
Мебельсон ..................................50
МебельСтрой, ООО ............... 14, 50
МебельСтройСервис, ООО...........51
Мебельтранс ...............................36
Мелам Декор ..............................17
Меридиан ...............................6, 10
Мефа, мебельная фабрика ..........51
Микрон .........................................6
Милези-Новосибирск ..................35
Мир кухни, Тактик, ООО .............10
Миссия, ООО ........................50, 52
Модерн-Купе............6, 7, 12, 13, 22
Модуль – Т, ООО ........................15
Мокин-мебель, ООО ..............36, 50
Молдовану, ИП ...........................36
МТФ, ООО ...................................36
Мушта-мебель, ООО ...................51
МФ Медея, ООО ... 10, 15, 35, 51, 52
Николаевские фасады.................15
Ново Коутингс ............................35
Новокор, мебельная фабрика .....52
Новокузнецкая стекольная 
компания ....................................13
Новосибирская мебель, ООО 50, 51
НОИС ..................... 7, 10, 12, 15, 34
НПФ Дюкон, ООО .......................36
Одиссей-Комплект, ООО .......15, 34
Остов ............................................7
Офисные кресла и стулья, 
группа компаний UniFox ..............52
Офис-стиль, торговая компания .52
Партнёр, ООО .......................15, 17
Первая фабрика фасадов ...........15
ПКМ-техно ..................................36
Престиж-мебель, салон...............51
ПроПро группа............................36
Раумплюс, ООО ..........................12
Рауфф .............................. 7, 12, 13
Ривьера Вудсток, ООО ................17
Рина-Сиб ....................................10
РостМебель, ООО, 
производственная компания .......52
Р-снаб, ООО .......................... 17, 22
Салон Модного Камня .................34
Сатурн ПК ...................................13

Северсталь-Мебель, ООО ............52

Сибирский партнер ................. 7, 15

Сибирское лесопромышленное 

объединение Томлесдрев, ООО ..17

Сибирьплита, ООО ................15, 22

Сибматрас ..................................36

СибТоргМебель, ООО ..................52

СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, ООО .......15

СКМ-мебель ..........................15, 17

Союз ПГ ......................................15

СПЕКТР-Н, ООО ............................7

Станкокомплект ..........................36

Старлинг.....................................52

Стиль, мебельная фирма ............52

Студия Дом .................................22

Сэлс, ООО ............................... 7, 36

Т.Б.М.-Сибирь ........ 7, 10, 12, 15, 35

ТД «Улгран», подразделение 

в г. Новосибирске .......................10

ТД Томлес ............................15, 17

ТексФом, ООО ............................36

Территория мебели, МФ Борус ....52

Техноком ....................................52

Технокухни .................................15

Томлесдрев ................................17

Томские мебельные фасады .......15

Торговый дом «Аленсио» ............52

Торговый мир .............................36

Торгсиб, ООО ....................... 17, 36

ТОТАЛ М ................ 7, 12, 13, 15, 17

ТОТАЛ-Екатеринбург ...7, 12, 15, 17

ТОТАЛ-Нижний Новгород ...... 7, 12, 

.............................................15, 17

Трабби ........................................17

Триана ........................................51

Триплекс ....................................13

Тулинка ................................50, 51

Уралплит .... 7, 10, 12, 15, 17, 22, 35

Фабрика мебели-РВ ....................15

Фанерный двор ...........................17

ФДМ-Алтай, ООО ..........................7

Фелиция, ТД ...............................51

Финист .................................50, 51

Финист, мебельный магазин .......51

Фортуна ............................ 7, 10, 12

Хелмос ........................................35

Хеттих Рус, ООО ...........................7

Хит-Профиль ........................12, 13

Центр мебельной 

фурнитуры........7, 10, 12, 15, 17, 34

Эволи .........................................51

Эжва-Сибирь ..............................17

Размещение в справочнике — 320 руб. (383) 352-77-29
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