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Александр Николаевич, какие составляющие по-
могли вам стать успешным мебельным брендом во-
преки всем кризисам и высокой конкуренции в сег-
менте?

Иначе и быть не могло, ведь слово «первая» в назва-
нии ко многому обязывает. Главная движущая сила ком-
пании — это люди. Все без исключения наши сотрудники 
нацелены на успех, каждый понимает свою ценность и 
значимость для предприятия и хочет сделать его лучше, 
сильнее, эффективнее. Из этой слаженности и общего 
стремления вперед и рождаются видимые победы. Быть 
первым — это не только почетно и приятно, это еще и 
очень большая ответственность: победителей, конечно, 
не судят, но на них смотрят и тщательно оценивают. Поэ-
тому мы, как никто другой, должны держать марку. А это 
подразумевает постоянное соответствие требованиям 
рынка и запросам покупателей, обновление и расши-
рение ассортимента продукции, внедрение новых про-
грессивных технологий.

Еще один кит, на котором мы стоим — это неизменное 
высочайшее качество продукции. Мы используем в про-
изводстве только тщательно отобранные материалы: 
любой потенциальный поставщик проходит семь кругов 
ада при конкурсном отборе, и, честно скажу, до финиша 
доходят немногие. Но зато, заказывая кухню, прихожую, 
офисный или гостиничный гарнитур на «Первой мебель-
ной», покупатель неизменно уверен в том, что он делает 
правильный выбор. Наша мебель создается только из 
высококачественных экологически чистых комплекту-
ющих и оснащается надежной, современной и модной 
фурнитурой, на которую дается пожизненная гарантия.

На самом деле, чтобы делать хорошую мебель, нуж-
но немногое: современное оборудование, качественное 
сырье, творческий подход к дизайну и желание удовлет-
ворить потребности своих покупателей. В нашей компа-
нии эти негласные принципы неукоснительно соблюда-
ются вот уже почти 75 лет, со дня основания фабрики в 
далеком 1945 году.

А почему фабрика открылась именно в это вре-
мя? Все мы знаем, насколько знаковый это год в 
масштабах всемирной истории…

Наше предприятие основано сразу же после Великой 
Отечественной войны с вполне утилитарной и понятной 
целью — нужно было как можно быстрее налаживать 
нормальный человеческий быт в полуразрушенной стра-
не. Без малого 10 лет фабрика выпускала широкий ас-
сортимент продукции — от табуреток до буфетов. Тогда 
же впервые инженеры предприятия в Ленинграде раз-
работали и внедрили в поточное производство выпуск 
деревянных кроватей. Это был прорыв: модная, легкая 
и удобная мебель для сна сразу же стала пользоваться 
огромным спросом на отечественном рынке.

Через девять лет, в 1956 году, производственные 
корпуса «Первой мебельной» на Петроградской сторо-
не претерпели первую реорганизацию. Фабрика была 
переподчинена Ленинградскому управлению промыш-
ленности и переименована в «Древтехдеталь». Соот-
ветственно изменился и профиль деятельности: теперь 
компания в рамках отраслевой межзаводской коопера-
ции переориентировалась на выпуск комплектующих — 
фанерных щитов. Собственно мебельное производство 
осталось в усеченном виде: тумбочки для госпиталей, 
столики для детских дошкольных учреждений.

В таком виде фабрика просуществовала до 1993 
года. Я руковожу компанией с 1991 года — меня выдви-
нуло на этот пост собрание трудового коллектива. В на-
чале перестройки мы реорганизовали «Древтехдеталь» 
в арендное предприятие, потом — в АО «Первая мебель-
ная фабрика». В то время задача у нас была поистине 
имперская: не просто выжить и возродить производство 
мебели, но еще и в обязательном порядке стать лиде-
рами мирового рынка. Я думаю, что если бы тогда, в те 
лихие времена, мы мыслили мельче, мы бы не выстояли. 
И вот мы выбрали самую на тот момент востребованную 
мебельную продукцию — кухни, и стали их делать. Надо 
сказать, что в СССР с мебелью вообще было трудно, 
приличная так и вовсе доставалась по блату, а уж о таком 
явлении, как кухонный гарнитур, слышали и вовсе не-
многие. То есть рынок был пуст, а потенциальный спрос 
огромен, так что наша идея должна была выстрелить. 
Так и получилось. Шаг за шагом мы модернизировали 
оборудование, разработали проекты, нашли комплек-
тующие и фурнитуру, наладили логистику. Компания вы-
бралась из перестроечной ямы и вышла в лидеры рынка.

Крупнейший в России производитель корпусной мебели «Первая мебельная фабрика» — компания 
с колоссальным опытом и вдохновляющей историей. С 1945 года компания удивляет, восхищает и 
показывает пример успешного развития. Но все ли было так просто? Какие шаги помогли компании 
стать успешной? Подробности в эксклюзивном интервью генерального директора «Первой мебель-
ной фабрики» Александра Шестакова. 

АЛЕКСАНДР ШЕСТАКОВ: 
«ГЛАВНАЯ ДВИЖУЩАЯ СИЛА 
КОМПАНИИ — ЭТО ЛЮДИ!»
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В 1998 году мы провели очень значимое перевоору-
жение производства — запустили автоматизированную 
линию по выпуску мебельных фасадов разной конфигу-
рации из плит МДФ с облицовкой ПВХ-пленкой разных 
цветов. Это дало нам независимость от зарубежных по-
ставщиков, и более того: другие российские мебельные 
производства стали заказывать у нас фасады. 

В 2004 году мы завершили процесс переноса произ-
водственных мощностей из центра Санкт-Петербурга на 
окраину города. Это решение было продиктовано не-
обходимостью — старые корпуса стали попросту малы, 
в них уже невозможно было развиваться. Мы с нуля по-
строили новый мебельный завод в Приморском районе 
города, и в реализации проекта нам помогла известная 
немецкая консалтинговая компания Schuler Business 
Solutions, эксперт в мебельной промышленности. За 14 
лет на базе «Первой мебельной» вырос большой хол-
динг, в составе которого находятся крупные мебельные 
и интерьерные центры Петербурга и Москвы, обширная 
региональная сеть специализированных салонов про-
даж под брендом «Первая мебельная фабрика», культур-
ные и спортивные общественные объекты.

В 1999 году вы громко заявили о себе на немец-
кой мебельной выставке, в результате чего вся про-
дукция была куплена на месте. Как вам это удалось? 
И удалось ли повторить позже этот результат?

В 1999 году мы привезли в Кельн качественную ме-
бель, отличающуюся современным дизайном и низкими 

ценами. Это произвело отличное впечатление на по-
сетителей выставки. Кроме того, сработал эффект не-
ожиданности. Я думаю, никто там, в считающей себя 
передовой и высокотехнологичной Западной Европе, и 
не предполагал, что российское предприятие способно 
достойно и на равных конкурировать с мировыми брен-
дами. С 1999 года и началась наша работа по освоению 
зарубежных рынков. Как выяснилось, это длительный, 
сложный и трудоемкий процесс, даже квест, который 
наша компания проходит первой в истории российской 
мебельной промышленности. 

С какими решениями российская компания вооб-
ще должна выходить на зарубежные выставки, долж-
ны ли отличаться выбранные для презентации про-
дукты от того, что обычно представляется в России?

Наш опыт показывает, что продвижение продукции 
на российском и на зарубежных рынках чрезвычайно 
различается. Особенно если речь идет о регионах с дру-
гой культурой, менталитетом, традициями. Например, 
представление о качестве, красоте или функциональ-
ности на Востоке и на Западе зачастую диаметрально 
противоположны. В первом случае требуется, условно 
говоря, роскошь, во втором — минимализм. Для каждой 
конкретной выставки за рубежом мы готовим отдель-
ные комплекты маркетинговых материалов, в которых 
учитываем этот самый национальный колорит. Такая 
стратегия успешна. Например, для прошедших в марте 
и сентябре 2018 года выставок в Дубае мы дополняли 
наши каталоги презентациями реализованных «Первой 
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мебельной» проектов меблировки государственных уч-
реждений, отелей и гостиниц уровня 4 и 5 звезд. Это за-
интересовало потенциальных заказчиков, и сейчас мы 
обсуждаем ряд масштабных проектов по меблировке 
жилья и пятизвездочных гостиниц в Дубае. Это высокий 
уровень: представьте, что вашей автокомпании предло-
жили делать «Феррари» или «Майбахи».

Правильное позиционирование выгодно подчерки-
вает достоинства российской мебели, которая, объек-
тивно говоря, является конкурентоспособной на миро-
вой арене. На нашу продукцию есть спрос за рубежом, 
и потенциально он высок — теперь надо научиться пра-
вильно отвечать запросам иностранных потребителей и 
заказчиков.

К вопросу об экспорте мебели — экспортируете 
ли вы вашу продукцию за рубеж, и насколько хоро-
шо там встречают российского производителя?

Несмотря на то, что к нашей продукции есть интерес, 
выйти и закрепиться на зарубежном рынке тяжело. Там 
высокая конкуренция, поделенные ниши, свои догово-
ренности и стандарты сотрудничества, эдакий междусо-
бойчик, где мы со своей классной и недорогой мебелью, 
честно говоря, не очень-то и нужны. И сейчас нам нуж-
но пробиться в этот узкий круг, стать в нем своими. Это 
занимает время и требует огромной подготовительной 
работы по всем фронтам — от сертификации до приве-
дения в соответствие с местными требованиями инже-
нерно-технической документации. Мы все это делаем, 
первые результаты есть, они внушают оптимизм и под-
тверждают, что «Первая мебельная» может стать полно-
правным игроком на мировом рынке.

У нас есть предварительные договоренности и пер-
вые отгрузки партнерам из разных стран: Швейцарии, 
Германии, Франции, Индии, ОАЭ. Они заинтересованы 
в постоянном сотрудничестве с российским поставщи-
ком качественной мебели, но фактически от момента 
рукопожатия и подписи под договором до конкретной 
отгрузки в адрес заказчика проходит как минимум не-
сколько месяцев.

Немного проще дела обстоят с выходом на рынки 
стран СНГ — видимо, дают о себе знать историческая 
общность и добрососедские отношения. Например, в 
Киргизии мы договорились о создании сети продаж под 
брендом «Первая мебельная фабрика». В августе от-
крылся головной салон в Бишкеке, в перспективе — от-
крытие еще нескольких.

Строительство собственных торговых мебель-
ных центров для реализации продукции — это эф-
фективный маркетинговый ход?

Я считаю, что да. За многолетнюю историю развития 
«Первой мебельной» мы пробовали разные форматы 
продаж. Торговля мебелью в обычных торговых цен-
трах менее эффективна, чем в специализированных. 
Мы предлагаем довольно специфический товар, кото-
рый, прежде чем покупать, нужно обязательно пощупать 
руками. Экспозиция мебели требует места, а процесс 

выбора кухонного гарнитура или прихожей  времени. В 
развлекательных торговых центрах это сделать сложно. 
Есть и статистическое подтверждение. Например, мага-
зины «Первой мебельной» в специализированном «Ме-
бель-сити» приносят на 40 % больше выручки, чем те, 
что дислоцированы в ТК иного формата. 

Одним из преимуществ вашей мебели является 
особенность технологического процесса, в частно-
сти, производство на современном швейцарском 
оборудовании. Можете ли вы рассказать о его осо-
бенностях, почему был выбран именно завод Piatti, 
что в конечном итоге дает усовершенствование тех-
нологического процесса?

На сегодня «Первая мебельная» имеет единствен-
ное в России и одно из немногих в мире производство, 
полностью оснащенное автоматизированным обору-
дованием тяжелого класса. Линии HOMAG Group и IMA 
Group универсальны, на них можно выпускать изделия и 
по типовому проекту, и по индивидуальному. При этом 
перенастройка станка с распиловки по одному размеру 
на другой происходит моментально и в полностью авто-
матическом режиме — больше не нужно останавливать 
линию, вводить новые данные и запускать снова. Про-
изводство идет в потоковом режиме, умная машина 
сама определяет, как эффективнее совершить ту или 
иную операцию. На раскройке, например, за счет этого 
происходит уменьшение количества отходов, что вы-
ливается в существенную экономию на издержках. Это 
в свою очередь влияет на конечную цену продукции: мы 
можем держать демократичные цены на кухонные гар-
нитуры в пределах 100–300 тысяч рублей в зависимости 
от комплектации. Для мебели среднего класса и класса 
«средний плюс» это немного. Еще одно преимущество 
заключается в том, что использование роботов сводит к 
нулю вероятность появления производственного брака 
по вине человека, все технологические операции совер-
шаются с математической точностью и в правильной по-
следовательности.

Универсальность оборудования позволила нам в 
кратчайшие сроки наладить выпуск смежной продук-
ции — корпусной мебели, гостиничных, офисных гарни-
туров — и, конечно же, многократно увеличить ассорти-
мент кухонь. Мы запустили обновленное производство в 
мае 2017 года. Проектная мощность станков — 50 тысяч 
мебельных гарнитуров в год, и они уже загружены бо-
лее чем на 70 %. Это говорит о том, что потребность в 
качественной и недорогой мебели в нашей стране по-
прежнему велика.

В 2017 году вы запустили масштабную акцию по 
мебелированию строящихся квартир. Расскажите 
об этом опыте. Насколько он оказался эффектив-
ным, продолжается ли проект?

Я считаю, что пилотный проект по сотрудничеству с 
застройщиками оказался удачным. На данный момент 
«Первая мебельная» заключила соглашения с шестью 
крупными петербургскими девелоперами, в том числе 
с Setl City и «КВС». В прошлом году мы поставили «под 
ключ» обстановку для 500 квартир в новых домах; в 2018 
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году, по прогнозам, это количество как минимум удво-
ится. В основном новоселы приобретают кухонные и 
спальные гарнитуры — покупка квартиры с мебелью 
снижает цену последней минимум на 20 %. Экономия 
достигается за счет скидок, которые производители 
мебели дают застройщикам. Мы подсчитали, что при 
покупке меблированной квартиры стоимость предме-
тов обстановки составляет от 170 до 300 тысяч рублей в 
зависимости от площади помещений и навороченности 
гарнитуров вместо 250–600 тысяч рублей, которые бы 
человек потратил, покупая все то же самое в розницу в 
мебельных салонах.

Мебелированные квартиры пользуются спросом не 
только в Петербурге. Сейчас мы работаем над развити-
ем этого направления в Москве, где стабильно растет 
спрос на готовые апартаменты «под ключ». Их покупа-
тели — люди высокого достатка, которые приобретают 
недвижимость либо в инвестиционных целях, то есть для 
сдачи в аренду, либо для самостоятельного проживания. 
В обоих случаях человек не будет возиться с ремонтом 
и обстановкой, заказывать и ждать мебель от разных 
поставщиков. Ему нужно, чтобы жилье могло использо-
ваться сразу же после покупки, и квадратные метры с 
готовой меблировкой здесь — лучшее решение.

«Первая мебельная» сотрудничает с застройщиками 
во всех регионах присутствия. Активно развивается это 
направление в Казани, где мы недавно открыли большое 
представительство, в Бишкеке, во всех крупных горо-
дах, где ведется более-менее активное жилищное стро-
ительство.

Какие проблемы мебельной отрасли в нашей 
стране мешают мебельщикам активно развиваться, 
что бы вы хотели изменить?

Одна из актуальнейших проблем, которая стоит пе-
ред нами — это переход с импортных комплектующих 
на отечественные. К сожалению, у нас до сих пор в не-
достаточном объеме развито производство важнейших 
для мебельщиков вещей — тканей, лаков, фурнитуры. 
Это выпускается, но в гораздо меньшем объеме, чем 
нам бы хотелось. В рамках работы по линии Ассоциа-
ции предприятий мебельной и деревообрабатывающей 
промышленности мы восстанавливаем межзаводскую 
кооперацию, налаживаем обмен информацией, уча-
ствуем в новых научных и технологических разработках 
наших партнеров — Алюминиевой Ассоциации, объеди-
нений «Центрлак» и «Союзлеспром», вместе внедряем 
эффективные методики подготовки и обучения квали-
фицированных кадров. Так что это проблема, конечно, 
серьезная, но вполне решаемая. Думаю, в среднесроч-
ной перспективе мы добьемся того, что основной объем 
комплектующих и фурнитуры на мебельные заводы бу-
дет поставляться из России, а не из-за рубежа, как сей-
час. Это сделает нашу мебель еще более привлекатель-
ной для потребителей по соотношению «цена-качество» 
и еще более конкурентоспособной на мировом рынке.

Корни еще одной масштабной проблемы уходят в со-
ветское промышленное прошлое. Я имею в виду отсут-

ствие в России культуры мебельного дизайна. Ведь во 
времена СССР понятия «красота», «эстетика», «эргоно-
мичность», «мода» считались чуть ли не ругательными. 
Советскому человеку должно было быть все равно, на 
какой кровати спать и за каким столом готовить — есть 
хоть какая-то мебель, и то хорошо. При подобном подхо-
де ни о каком воспитании дизайнеров в области мебели 
и речи не шло, даже профессии такой не было. И сегод-
ня мы пожинаем плоды этого многолетнего упущения: 
создавать современную мебель в нашей стране просто 
некому, на мебельных дизайнеров нигде не учат. 

«Первая мебельная» и в этом вопросе стала пионе-
ром. Мы создали при фабрике собственное дизайн-бю-
ро, куда пригласили опытных художников из-за рубежа, 
преимущественно из Германии и Швейцарии. Они помо-
гали нам в разработке первых коллекций кухонь и парал-
лельно учили премудростям ремесла наших российских 
ребят. В итоге в Петербурге образовалось уникальное 
творческое сообщество, которое работает над создани-
ем новых мебельных коллекций с учетом последних ми-
ровых трендов в моде и архитектуре. В 2017 году наше 
бюро разработало восемь новых моделей кухонных гар-
нитуров, которые пользуются большим спросом у по-
требителей. Кроме того, мы первыми запустили серию 
проектов по привлечению к сотрудничеству ведущих 
мировых мебельных дизайнеров. В 2017 году с нами ра-
ботал знаменитый Симоне Микели, который специально 
для «Первой мебельной» придумал эксклюзивную мини-
малистичную кухню Bridge.

Расскажите о ваших планах, что нового предста-
вит компания в обозримом будущем?

Планов у нас громадье. На повестке дня стоит раз-
работка и внедрение в производство широкой линейки 
корпусной мебели. Мы создаем новые коллекции при-
хожих, обеденных групп, шкафов, комодов, буфетов, 
стеллажей и, естественно, готовимся удивить наших по-
требителей новыми кухнями.

Растет наша региональная сеть продаж. В 2018 году 
«Первая мебельная» открыла почти два десятка новых 
фирменных магазинов, в результате чего дилерская сеть 
увеличилась в три раза. Мы активно осваиваем столич-
ный регион: если в начале 2018 года в Москве и Подмо-
сковье у нас работало всего два салона, то сейчас их уже 
девять, а в 2019 году их количество вырастет еще в пол-
тора раза: до 14 шоу-румов. Одновременно мы тестиру-
ем новый для нас формат продаж – через дисконт-центр. 
Первый такой объект открылся в Санкт-Петербурге и ра-
ботает уже несколько месяцев. Пока полет нормальный. 
В ближайших планах — открытие салонов мебели в Ка-
захстане и республиках Северного Кавказа.

Естественно, будем продолжать работу на рынке 
b2b. Мы планируем увеличивать поставки гостиничной, 
офисной мебели частным компаниям-заказчикам, а так-
же укреплять свои позиции на рынке госзаказа.

Ирина Кашина



www.mebelsib.biz

С уважением, главный редактор

Светлана Ширяева

Дорогие мебельщики!

Совсем недавно 14-20 января прошла выставка 
imm cologne в Кельне, которую мне удалось посетить. 
Минимализм и техничность немецких кухонь были 
продемонстрированы такими ведущими брендами, 
как nolte kuchen, nobilia, ballerina.

Пыльные и древесные декоры, камень и бетон, 
лофтовые элементы наполняли кухонные павильоны. 
Вытяжки заняли прочное место в нижней базе, а у ку-
хонных смесителей  появилась возможность ошпари-
вать водой с температурой 100 градусов овощи и про-
сто использовать кипяток для приготовления пищи. 

Очень приятно было встретить на выставке экспо-
нентов из России. Компания E1 представила шкафы-
купе серий Эста и Прайм. «Любимый дом» предложил 
немецкой публике детскую мебель серии «Бэтмэн», 
мебель для прихожей. Также приняли участие ком-
пании из Ижевска — Найди и МСТ. Свои впечатления 
и подробный рассказ о выставке я предложу вашему 
вниманию в следующем номере, а пока можно посмо-
треть фото и видео с выставки, зайдя к нам на канал в 
Инстаграм или на нашу страничку ВКонтакте (ссылки 
есть на нашем сайте mebelsib.biz).

А в этом номере мы подготовили статью о лако-
красочных материалах, используемых в окрашива-
нии мебельных фасадов, эксклюзивное интервью с 
Александром Шестаковым, генеральным директором 
«Первой мебельной фабрики», рассказали о компа-
нии, изготавливающей мебель и предметы интерьера 
из деталей самолетов. 

Всем удачи и до следующего номера!



http://ноис.рф
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ФУРНИТУРА ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

BLUM, представительство 
в Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204á77á80, +7á983á317á68á73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361á24á61, (383) 286á85á55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Адамант, ООО  г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, цех 6, тел. 8-903-930-15-40, e-mail: pk_adamant@ngs.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Бином, ООО г. Новосибирск, ул. Журинская, 80/1,  тел/факс: (383) 223-85-77, 224-58-44, тел.: (383) 243-54-69, 
e-mail: bynom@bynom.ru, www.bynom.ru

Валмакс Челябинская обл., г. Миасс, тел.: (3513) 28-99-96,  e-mail: market@valmaks.ru, www.valmaks.ru

Валмакс г. Москва, Измайловское шоссе, 69а, стр. 3, тел.: +7 (499) 166-59-87, +7 (499) 166-59-57, 
+7 (499) 166-60-27, e-mail: valmaks74@yandex.ru, www.valmaks.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,  
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, Ул.Петухова, 69, корпус 10, тел. (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Микрон г. Астрахань, ул. Яблочкова, 1б, тел.: (8512) 30-67-64,30-67-67, 36-83-76, 37-06-76, 
e-mail: info@micronast.ru, www.micronast.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru
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Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311á00á77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

Остов г. Бердск, ул. Промышленная, 1, тел.: (383) 415-80-28, 263-34-89, e-mail: info@ostow.ru, www.ostow.ru

Рауфф
г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361á24á61, (383) 286á85á55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su; г.Кемерово, ул.Баумана, 6, 
тел.(3842) 38-07-44, 8-913-298-43-33   

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383) 352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: sp@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

СПЕКТР-Н, ООО Тамбовская обл., Тамбовский р-н, д. Перикса, ул. Южная, 7А, тел.: (4752) 48-82-31, 48-82-33,  
e-mail:  periksa-tmb@mail.ru, www.furnitura-spektr.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, sels-nsk.ru, e-mail: sels-nsk@mail.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

ФДМ-Алтай, ООО г. Барнаул, п-т Калинина, 116/38, тел.: (3852) 50-44-68, (3852) 50-44-69, e-mail: fdm-altay@mail.ru, 
www.fdm-altai.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хеттих Рус, ООО г. Железнодорожный, Московская область, ул. Автозаводская, 52, 
тел./факс 8-800-200-8085 (звонок по России бесплатный), www.hettich.ru

Хеттих Рус, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, тел./факс (383) 342-24-34, www.hettich.ru

Центр мебельной 
фурнитуры

г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры

г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, 
www.c-m-f.ru



http://www.aldi04.ru


www.fortuna-nsk.ru

СТАБИЛЬНОСТЬ И КАЧЕСТВО — 
ПО ЕДИНЫМ ЦЕНАМ

ÌÅÁÅËÜÍÀß ÔÓÐÍÈÒÓÐÀ

МОЙКИ
Врезные
Накладные
Гранитные Â àññîðòèìåíòå 40 ìîäåëåé è 14 öâåòîâ ìîåê, à òàêæå 5 ìîäåëåé ñìåñèòåëåé â öâåò ìîåê!

ШИРОКИЙ АССОРТИМЕНТ ФУРНИТУРЫ ИЗ КИТАЯ

óë. Áîðèñà Áîãàòêîâà, 99. Òåë. +7 (383) 373-47-06. E-mail: alexei@fortuna-nsk.ru

630024, ã. Íîâîñèáèðñê, óë. Ìèðà, 54à. Òåë.: +7 (383) 344-97-06, 353-40-40.  E-mail: fortuna3832@mail.ru   

Сенсорные ведра Выдвижные ведра
с креплением к фасаду

http://www.fortuna-nsk.ru
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Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 010240 PF 0,4*19 древесные цвета шт. 3,20 руб. Джокер, ООО

2 010240 PF 2*19 древесные цвета шт. 11,5 руб. Джокер, ООО

3 Алюминиевый профиль для фасадов 20*20, L-3000 шт. от 240 руб. ФДМ-Алтай, ООО

4 Амортизатор врезной шт. 7, 40 руб. Фортуна

5 Барная стойка 3000*50 мм  хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

6 Вкладыш для столовых приборов 30 мм, 40 мм, 50 мм, 60 мм шт. от 116 руб. Фортуна

7 Газлифт 5-6, 8, 10 кг кп. 63, 26 руб. Боярд

9 Газлифт нагрузка 6, 8,10кг шт. 44,00 руб. Джокер, ООО

10 Гвозди декоративные шт. от 7,5 руб. Ивашнев И. В., ИП

12 Замки мебельные шт. от 7,0 руб. Ивашнев И. В., ИП

13 Замок для ДСП квадратный 138 шт. 26,00 руб. Джокер, ООО

14 Конфирмат 7*50 под шестигранник шт. 0,70 руб. Джокер, ООО

16 Крепление решетки посудосушителя, прозрачное шт. 23,00 - 26,00 
руб. Бином

17 Крючки мебельные шт. от 3,5 руб. Ивашнев И. В., ИП

18 Магнит мебельный шт. от 2,4 руб. Ивашнев И. В., ИП

22 Навес регулируемый универсальный (все цвета) шт. 12,376 руб. Джокер, ООО

24 Направляющие роликовые 400 мм белый шт. 34,00 руб. Джокер, ООО

25 Направляющие скрытого монтажа с доводчиком 400 м, 450, 500 шт. от 282 руб. Фортуна

27 Ножка кухонная  100-130мм,( белая, черная) шт. 8,00 руб. Джокер, ООО

30 Опора М6 шт. 4,20 Бином

31 Опора мебельная h65-h150 шт. 25,00 - 30,00 
руб. Бином

35 Петля вкладная 90/110 шт. 9,50 руб. Джокер, ООО

37 Петля накладная 90/110 JOKER шт. 9,50 руб. Джокер, ООО

38 Петля накладная с доводчиком шт. 34,00 руб. Джокер, ООО

40 Петля п/накладная 90/110 шт. 9,50 руб. Джокер, ООО

41 Петля с доводчиком шт. от 29 руб. Фортуна

42 Подвеска для зеркала шт. 13,70 - 16,60 Бином

43 Поддон, 450мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 62,00 - 72,00 
руб. Бином

44 Поддон, 600мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 92,00 - 105,00 
руб. Бином
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45 Поддон, 800мм., жесткий полупрщзрачный пластиковый шт. 114,00 - 32,00 
руб. Бином

47 Посудосушитель «Альтернатива», 450мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 350,00 - 

380,00 руб. Бином

48 Посудосушитель «Альтернатива», 600мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 425,00 - 

464,00 руб. Бином

49 Посудосушитель «Альтернатива», 800мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 533,00 - 

580,00 руб. Бином

50 Посудосушитель Wariant 3 600мм хром комп. 605,00 руб. Джокер, ООО

51 Посудосушитель Wariant 3 800мм хром комп. 745,00 руб. Джокер, ООО

52 Рейлинг L=3000мм хром 0.8 мм шт. 130,00 руб. Джокер, ООО

53 Ролик D 50, 40 шт. от 6,82 руб. Фортуна

54 Ручка мебельная Дельфин шт. 3,70 - 4,50 
руб. Бином

55 Ручка мебельная Дианта шт. 9,30 - 11,30 
руб. Бином

56 Ручка мебельная Кнопка шт. 2,30 - 2,70 
руб. Бином

60 Ручка скоба, матовый хром шт. 28,00 руб. Джокер, ООО

61 Ручка скоба, хром шт. 28,00 руб. Джокер, ООО

63 Саморез 3,5*16мм универсальный шт. 0,13 руб. Джокер, ООО

65 Стяжка межсекционная 5*27 М4 шт. 1,90 руб. Джокер, ООО

66 Стяжка эксцентриковая в ком-те, саморез шт. 3,20 руб. Джокер, ООО

67 Труба 1 мм d50 шт. 477 руб. Фортуна, ООО

68 Труба 3000*25 0,8 хром шт. 141,00 руб. Джокер, ООО

69 Труба овальная 3000*30*15 хром [10] шт. 180,00 руб. Джокер, ООО

72 Фланец для барной трубы 50мм хром шт. 23,00 руб. Джокер, ООО

73 Фланец с фиксатором д/трубы d=16мм хром шт. 4,90 руб. Джокер, ООО

74 Фланец JK с фиксатором д/трубы Ф-25мм шт. 4,80 руб. Джокер, ООО

75 Штанга выдвижная шт. 112,00 - 
145,00 руб. Бином

77 JOKER R50 держатель трубы шт. 30 руб. Фортуна

78 JOKER R52 соединитель поворотный для стекла и панели кп. 64,00 руб. Фортуна

80 JOKER R7+R47 держатель для трубы и панели кп. 34, 29  руб. Фортуна

81 R42M соединение Т-образное шт. 34,00 руб. Джокер, ООО

82 R7+R47 JK крепление для стекла/панели шт. 38,00 руб. Джокер, ООО
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Подобно терпкому вкусу благородного шоколада 
данный комплект фурнитуры лаконичен, прост и в то 
же время изыскан. Мягкие формы, затянутые в тон-
кую талию линии, длинные ножки и удобное для за-
хвата тело ручек создают особый чарующий шарм. 
DEMURE притягивает не только взгляд: один раз от-
крыв ручкой дверцу, хочется повторять эти ощуще-
ния удобства вновь и вновь. Сдержанный, непере-
груженный дизайн ручек подчеркнет благородство 
гарнитура. Эстеты рынка, которым довелось первы-
ми увидеть и протестировать DEMURE, отметили, что 
модель украсит практически любой гарнитур в клас-
сическом стиле, привнесет нотки гармонии и уюта. 
В такой атмосфере особым ароматом наполняется 
привычный чай, раскрывается крепкий кофе и даже 
десерты приобретают более тонкий вкус. Лирика ли-
рикой, но у этих восторженных отзывов есть объек-
тивные основания.

Во-первых, это доработанная до совершенства 
форма, оптимальное межцентровое расстояние ско-
бы — 128 мм. Была бы модель чуть тоньше или толще, 
короче или вытянутее, гармония пропорций и баланс 
были бы разрушены.

Во-вторых, это полная комплектность: скоба до-
полнена кнопкой, а к ручкам идут дружественные 
крючки в ассортименте (LORD K306, BARON K211 и 
SENOR K204.07 к модели в цвете АВ). Производите-
лям, выбирающим DEMURE, не нужно подбирать фур-
нитурные пары, так как они уже предусмотрены.

В-третьих, это адаптивные к фасадам классиче-
ской мебели цвета покрытий. Ручки DEMURE пред-
ставлены в сложных оттенках с эффектом време-
ни — «Черненый старинный цинк» (ВАZ) и «Старинная 
латунь» (АВ). В цвете ВАZ они будут хорошо сочетать-
ся с мебелью светлых, дымчатых оттенков. Более соч-
ный цвет AB предназначен для фасадов с теплыми, 
горчичными оттенками, в том числе более глубоки-
ми — темно-коричневыми.

В-четвертых, это продуманные детали, а именно 
шипы устойчивости у кнопок, препятствующие проворо-
там на фасаде, крепеж в комплекте (винты 25мм), воз-
можность установить ручки на толстые фасады до 20мм, 
которые часто используются в классической мебели.

И, наконец, в-пятых, это толерантная стоимость, 
которая позволяет доступными средствами снизить 
себестоимость мебельного гарнитура сегмента «сред-
ний — средний+» и приблизить подиумную эстетику и 
качество к среднестатистическим заказчикам.

Исключительное качество мы осознанно не включа-
ем в перечень преимуществ DEMURE, потому что оно 
является визитной карточкой всей лицевой фурнитуры 
BOYARD и относится к данной модели априори.

Скоба DEMURE заведена под артикулом RS464, а 
кнопка — RC021. Ручки уже поступили в продажу и до-
ступны для оптовых и розничных продаж.

boyard.biz

DEMURE ОТКРЫВАЕТ СЕЗОН 
ПРЕМЬЕР 2019 В ЛИЦЕВОЙ 
ФУРНИТУРЕ BOYARD

Ассортимент мебельных ручек BOYARD пополнился новой фурнитурной парой DEMURE, которая 
украсит любой гарнитур в классическом стиле. Модель уверенно дает старт премьерам лицевой 
фурнитуры BOYARD 2019 года и нескромно претендует на место в первом ряду коллекции ручек с 
идеальными формами и безупречной эргономикой.
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ИНТЕРВЬЮ

Компания «Кухонный двор» входит в тройку ли-
деров российского рынка кухонной мебели. Ка-
кие события легли в основу этой истории успеха?

Наша компания на рынке уже более 20 лет, и за 
это время произошло множество событий, но не из-
менились ценности, которые были заложены в год 
рождения KD. Сама история создания компании была 
необычной. В 1996 году я сыграл свадьбу и находил-
ся в поиске хорошей кухни для нашей с женой новой 
квартиры. Искал долго и тщательно, но так ничего и 
не нашел. В основном, конечно, не устраивало каче-
ство того, что мне предлагали тогдашние продавцы. 
Увидев, что дела на мебельном рынке плохи, я понял: 
есть целая ниша для появления более качественных 
товаров и услуг. Эту нишу и решено было заполнить. 

Ваш взгляд на производство кухонь изменился 
с тех пор?

Нет. Тогда и сейчас я смотрю на производство ку-
хонь глазами потребителя. Внедряя новые техноло-
гии и воплощая лучшие дизайнерские тренды, мы 
всегда думаем о тех, кто пользуется нашей продук-
цией. Именно поэтому мы не занимаемся бездумным 
копированием европейского стиля и производства, а 
адаптируем их под потребности российских владель-
цев. 

Решение о строительстве новой фабрики было 
принято в 2013 году, и уже в конце 2015-го объ-
ект был сдан. Какие технологии были внедрены 
на этом сверхсовременном производстве?

Фабрика стала уже второй нашей производствен-
ной «базой» — ранее мы создавали кухни на арен-
дуемых площадях в городе Люберцы. Появление 
собственной современной фабрики стало прорывом 
в развитии компании. Провести расчеты, строитель-
ство, запуск сверхсовременного производственного 
оборудования удалось в рекордно короткие сроки. 
Более 12 000 м2 производственных площадей, осна-
щенных по последнему слову техники, дали нам мощ-
ное конкурентное преимущество. Бизнес перешел на 
качественно новый уровень.

Какое оборудование позволяет делать кухни 
фабрики «Кухонный Двор» уникальными?

На новой фабрике KD работают десятки автома-
тизированных станков из Италии, Австрии и Герма-
нии. Это вакуумные прессы, форматно-раскроечные 
машины, манипуляторы, оборудование для кроми-
рования и многое другое. Но одно лишь техническое 
оснащение не делает наши кухни особенными. Их 
уникальность — в другом. KD осуществляет произ-
водство полного цикла. Даже в Европе предприятия, 
собирающие кухни «с нуля», можно пересчитать по 
пальцам. Мы же смогли организовать полную сборку 
всех компонентов кухонь в одной точке. Кроме того, 
на фабрике установлены жёсткие, продуманные до 
малейших нюансов стандарты. Это японская система 
«Бережливое производство», разработанная корпо-
рацией Toyota, а также программа «Ноль дефектов», 
благодаря которой наши кухни создаются практиче-
ски без брака. То, чем мы особенно гордимся — это 
гармоничное сочетание автоматического и ручного 
труда на всех этапах производства. 

ЮРИЙ ТИТОВ: «Я ВИЖУ КУХНИ 
ГЛАЗАМИ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ!»

Генеральный директор компании «Кухонный двор» превратил производство кухонь в искусство. 
Профессиональная история в деталях — в интервью с Юрием Титовым, который считает, что в осно-
ве личного и делового успеха — постоянное движение, смелость в принятии решений и уверенность 
в своих силах и в завтрашнем дне.
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Как удалось добиться такого баланса? 
Станки делают гарнитуры технически совершен-

ными, а ручная работа наполняет    их живой энерги-
ей. Мы просто дали нашим клиентам то, чего они хо-
тят, а это —  европейское качество, «приправленное» 
заботой. Кухни получаются именно такими,  если их 
основные узлы собирают современные машины, а 
тонкую работу выполняют  опытные мастера. В ши-
роком ассортименте KD — более ста моделей самых  
разнообразных стилей. И все эти модели разбиты на 
прайсовые группы, чтобы  человеку с любым бюдже-
том были доступны несколько вариантов кухонь. Это 
тоже  элемент нашей заботы о клиентах. 

 Роботы и автоматизированные системы управ-
ления не могут заменить  специалистов? Какую 
роль вы отводите людям на вашей фабрике?

Я горжусь профессионалами, которые работают 
на фабрике. Можно много часов  говорить о продви-
нутых технологиях и уникальных методиках произ-
водства, но они  ничего не стоят без команды про-
фессионалов. Мне повезло собрать такую команду, 
и  я говорю не только о коллективе фабрики. Это так-
же сотрудники салонов, офиса и дизайн-студии. Для 
меня каждый из них — лучший в своем деле.

Требования экологической безопасности в ме-
бельной и деревообрабатывающей промышлен-
ности ужесточаются с каждым годом. Страсти по 
формальдегиду вас не касаются?

Мы используем высококлассное отечественное и 
зарубежное сырьё, поэтому наши кухни соответству-
ют высшему классу экологической безопасности Е1, 
что подтверждено международными сертификатами. 
Мебель KD можно использовать даже в медицинских 
и дошкольных учреждениях, ведь она не выделяет в 
атмосферу опасные дозы формальдегида.

В ассортименте KD — актуальные решения. 
Кто занят в дизайн-бюро компании?

У нас небольшой, но очень сплочённый коллектив 
российских дизайнеров: дизайн-студия «KD-Lab» 
выпускает в год около десяти эффектных новинок. 
Отмечу, что среди них есть специалисты, которые 
начинали как обычные дизайнеры-консультанты в 
салонах. Взращивание и продвижение талантливых 
кадров внутри компании — неотъемлемая часть по-
литики KD. 

Чем руководствуются дизайнеры вашей компа-
нии при разработке кухонь и корпусной мебели?

Мировыми трендами и маркетинговыми исследо-
ваниями, без которых невозможно предсказать, на-
сколько успешным и оправданным будет внедрение 
новинок на российском рынке. Мы работаем для раз-
ных целевых групп, поэтому модельный ряд KD на-
столько разнообразен.

Какие кухни сейчас в тренде?
Большое внимание продолжает привлекать лофт. 

Пробуждается интерес к необычным материалам: 

матовым, «бархатистым» поверхностям и ультраглян-
цу «под стекло». Вообще, тренды кухонного дизайна 
сейчас разворачиваются в сторону минимализма. 
Классика уступает место современным, лаконичным 
решениям под стать времени. 

Актуальны ли тенденции, которые демонстри-
руются на ключевых европейских выставках для 
российского потребителя? Как Вам удается адап-
тировать тренды, воплощать модные тенденции 
с учетом этих предпочтений?

Ведущие европейские производители продемон-
стрировали на выставке Eurocucina  «тёплые», цве-
тофактурные решения, экспозиции были оформлены 
в духе сдержанного минимализма. Мы отдаем себе 
отчёт в том, что далеко не все идеи найдут отклик на 
российском рынке. Наши люди другие. Они ценят 
чувства и эмоции в своих интерьерах. Для нас дом — 
это нечто сакральное. И пусть кухня будет тысячу раз 
модной и трендовой, но она не заинтересует нашу хо-
зяйку, если не найдет отклик в ее сердце. К мировым 
трендам мы относимся избирательно, внедряя лишь 
те из них, к которым российский покупатель готов. 

По прогнозам экспертов, в 2030 году в мире бу-
дет 41 мегаполис с населением более 10 млн че-
ловек в каждом. Адаптивное пространство, в ко-
тором кухня может быть одновременно гостиной, 
кабинетом и спальней; трансформирующаяся 
мебель (в том числе кухонная, замаскированная 
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за выдвижными фасадами) для малогабаритных 
квартир с высокой функциональностью — актуаль-
ные темы для интерьерного дизайна. Вы работае-
те над разработкой подобных решений для дома? 

На той же Eurocucina-2018 мы наблюдали кухни-
трансформеры с выдвижными барными стойками, 
мобильными островами, меняющимися по высоте 
столешницами и другими футуристическими опция-
ми. Из-за сложности и технологичности такие модели 
пока доступны лишь в VIP-сегменте. Поэтому о ши-
роком их распространении пока не может идти речи. 
Так что в отношении кухонь-трансформеров мы зани-
маем выжидательную позицию. У нас есть идеи и на-
метки, но мы четко знаем, когда их внедрение будет 
уместным. А в совмещении кухни с другими комната-
ми нет ничего сложного и необычного. Так, как мы де-
лаем кухни на заказ, любая наша модель может стать 
частью гибридного жилого пространства. Всё зави-
сит лишь от индивидуальных потребностей клиента.

Российские архитекторы и дизайнеры инте-
рьеров часто делают выбор в пользу зарубежных 

производителей при реализации своих проектов. 
С другой стороны, среди экспертов всё больше 
тех, кто отмечает высокое качество российской 
мебели. Утверждение, что «импорт качествен-
нее» — годами сложившийся стереотип, не отра-
жающий реальности? 

Самый большой стереотип и заблуждение — давать 
оценку качеству, ориентируясь на страну-производите-
ля. Те, кто исповедует такой подход, делят мир на чёр-
ное, белое и серое. А бизнес устроен гораздо сложнее. 
В любой точке мира на предприятии могут использо-
ваться как качественные материалы, так и «ширпотреб»; 
современное или устаревшее оборудование — всегда 
есть выбор, дело лишь в поставленных целях и задачах. 
Кто-то хочет получить лёгкие деньги, удовлетворяя мас-
совый спрос незамысловатым способом. Мы работаем 
на качество. Являясь российской компанией, использу-
ем европейское оборудование, японскую систему кор-
поративных стандартов, создаем качественный про-
дукт. Так что насмешки над надписями «Made in China» 
или «Made in Russia» давно утратили свою актуальность. 
Сейчас каждый может выпускать первоклассную про-
дукцию, если такая цель поставлена.

В чём преимущества и особенности ваших ку-
хонь в сравнении с  зарубежными аналогами?

Наши композиции неотличимы от европейских по 
качеству, однако их  стоимость намного демократичнее. 
Благодаря оптимизации и  использованию передовых 
технологий, нам удается сохранять  привлекательные 
цены. Кухни любой сложности изготавливаются на  не-
скольких производственных линиях. Применяя инно-
вационные  материалы, — экомассив, экомембрану, 
экошпон, экоплиту — мы не  забываем и о натуральном 
массиве, шпоне, качественных МДФ и ЛДСП.  Сырье и 
комплектующие поставляются из Австрии, Германии, 
Италии, а  также закупаются у лучших компаний на вну-
треннем рынке. Широкий  ассортимент нашей продук-
ции рассчитан на сегмент «medium +».

Ключевым социальным трендом в последнее 
время становится  публичная активность пользо-
вателей интернета. Какие каналы  коммуникации 
с клиентом вы задействуете в сети? Как вы  раз-
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виваете свой бизнес в SMM и как выстраиваете 
отношения с  целевой аудиторией? Какие инстру-
менты продвижения в  социальных сетях наибо-
лее эффективны сейчас, на ваш взгляд? 

Мы используем все возможные каналы и инстру-
менты в виртуальном пространстве: контекстную ре-
кламу, SEO, e-mail-маркетинг и, конечно же, SMM. Я 
сам являюсь активным пользователем соцсетей, и 
моя любимая — Instagram. Но в бизнесе одной соцсе-
тью не ограничиться, нужен глобальный охват: мы ве-
дем свои страницы в ВК, Facebook, Twitter, Instagram, 
«Одноклассниках» и в Google +. Также мы развива-
ем свой канал на YouTube: сейчас людям всё больше 
нравится не читать, а смотреть. Визуальную инфор-
мацию воспринимать легко, она запоминается и при 
умелом использовании бьёт точно в цель, поэтому мы 
снимаем всё больше видеоконтента. 

Качество или количество? Вот в чем вопрос. 
Качество контента — прежде всего. Если завалить 

свои виртуальные площадки бесполезным «мусо-
ром», это не принесет никакой пользы. Мы презен-
туем новые кухни, рассказываем лайфхаки, снимаем 
видеорецепты с известными поварами, анонсируем 
мастер-классы... и всеми доступными способами 
приближаем виртуальное пространство к реально-
сти. К примеру, мы экспериментируем с технология-
ми VR. В некоторых наших салонах уже сейчас можно 
прогуляться по цифровому шоу-руму в VR-очках.

Опишите свою аудиторию в социальных сетях.
Она к нам лояльна. Соцсети для нас — площадка 

для живого общения. Мы активно обсуждаем новин-
ки, делимся планами, приглашаем на мастер-клас-
сы и просто рассказываем что-то полезное. Зача-
стую я лично отвечаю на письма клиентов. Формат 
живого общения, на мой взгляд, и делает SMM по-
настоящему мощным маркетинговым инструментом. 

Охота за покупателем стимулирует застрой-
щиков добавлять в проекты все новые опции. В 
России меблированные новостройки только на-
чинают появляться, являясь уникальным торго-
вым предложением крупных девелоперов. Вы ра-
ботаете в этом направлении? И если да, то какие 
решения предлагаете? 

К нам обращались застройщики с предложениями 
об участии в меблировке, но я отклонил их. Работать с 
большим количеством «обезличенных», стандартных 
заказов — не совсем в наших интересах. Допустим, 

застройщик заказывает у нас производство большо-
го количества типовых кухонь в трёх стилях — «кан-
три», «лофт» и «неоклассика». В итоге мы загружаем 
мощности идентичными заказами и превращаемся 
из фабрики в «штамповочный цех». Мы отдаляемся от 
клиентов, лишаемся возможности воплощать в жизнь 
их мечты об уюте. Такой бизнес для KD неприемлем. 
При наличии свободных мощностей я бы мог отвести 
их под сотрудничество с застройщиками, но пока это 
невозможно. У нас есть одно стандартное решение, 
гарантирующее удобство клиента, который получа-
ет ключи от меблированной, готовой к проживанию 
квартиры. Речь об услуге «Кухня за 1 день». Наши 
клиенты, сделавшие заказ, уже на следующие сутки 
получают временную кухню, оснащенную мойкой, ва-
рочной панелью и несколькими удобными ящиками. 
Такая кухня избавит от неудобств, пока на фабрике 
работают над проектом. Услуга востребована, ей уже 
успели воспользоваться сотни семей.

Крупный бизнес по-настоящему успешен тог-
да, когда удовлетворенными остаются и деловые 
партнеры. Несколько слов о франшизе компании. 
Насколько сотрудничество с компанией «Кухон-
ный Двор» привлекательно для дилеров, каковы 
ваши планы по развитию в этом направлении?

Сейчас наша сеть составляет более 90 салонов по 
всей России и продолжает расширяться. Новые тор-
говые точки открываются практически ежемесячно. 
Сроки окупаемости — 4 месяца, и уже через полго-
да большинство наших франчайзи открывают второй 
салон. Партнеры KD всегда могут рассчитывать на 
всестороннюю поддержку. Мы даем скидки до 70% 
на выставочные образцы, проводим обучение пер-
сонала, организуем федеральные рекламные кам-
пании, разрабатываем дизайн-проект салона и план 
мероприятий по его продвижению. Прорабатываем 
не только внутрироссийское расширение, но и вари-
анты выхода на международный рынок. У нас есть все 
данные для того, чтобы успешно справиться с этой 
задачей.

ametist-store.ru

СЕЙЧАС НАША СЕТЬ СОСТАВЛЯЕТ БОЛЕЕ 

90 САЛОНОВ ПО ВСЕЙ РОССИИ И ПРОДОЛЖАЕТ 

РАСШИРЯТЬСЯ. НОВЫЕ ТОРГОВЫЕ ТОЧКИ 

ОТКРЫВАЮТСЯ ПРАКТИЧЕСКИ ЕЖЕМЕСЯЧНО. 

СРОКИ ОКУПАЕМОСТИ — 4 МЕСЯЦА, И УЖЕ 

ЧЕРЕЗ ПОЛГОДА БОЛЬШИНСТВО НАШИХ 

ФРАНЧАЙЗИ ОТКРЫВАЮТ ВТОРОЙ САЛОН.
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АКСЕССУАРЫ ДЛЯ КУХНИ И БАРА, МОЙКИ, БЫТОВАЯ ТЕХНИКА

AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204á77á80, +7á983á317á68á73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361á24á61, (383) 286á85á55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул. Нижегородская, 201 к. 2, тел.: (383) 292á39á67, 367á24á45, e-mail: 2923967@mail.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,         
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

МакМарт Новосибирск г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Мир кухни, Тактик ООО г. Новосибирск, ул. Серебренниковская, 23, тел.: (383) 218-11-27, 357-32-57, e-mail:mknsk@ngs.ru, mir-kuhni.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311á00á77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Рина-Сиб г. Новосибирск, ул. Петухова, 16/1, оф.1/11, тел. (383) 299-36-89, 335-74-02, e-mail: rina-sib@yandex.ru, 
www.rina-sib.ru

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383) 352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: sp@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Центр мебельной 
фурнитуры

г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, www.c-m-f.ru

АКСЕССУАРЫ ДЛЯ КУХНИ И БАРА, МОЙКИ, БЫТОВАЯ ТЕХНИКА
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 Барная труба 50*3000*1.0мм хром шт. 485 руб. Джокер, ООО

4 Бутылошница 150мм с доводчиком компл. 795 руб. Джокер, ООО

5 Вкладыш 40 см д/кух принадлежностей серый металлик шт 125 руб. Джокер, ООО

6 Искусственный камень Atrio 3680х760х12, 3060х760х6 лист от 8400 руб. Сибирский партнер

7 Корзины выкатные 15, 20, 30, 40 см компл. от 735 руб. Джокер, ООО

8 Корзины для барной стойки м от 450 руб. Джокер, ООО

9 Кронштейны барные шт от 21 руб. Джокер, ООО

10 Мойка «Longran» Ultra ULS 615*500 Avena (Sabbia)                   шт 7 200,00 Сибирский партнер

11 Мойка круглая  12002,  диаметр 500 мм шт. 2200 руб. Оптимал

13 Мойка нерж. накл.»Юкинокс» ЕСО-4 б\в  50*60                            шт 540 Сибирский партнер

14 Мойка нерж. накл.»Юкинокс» ЕСО-4 без выпуска  60*60                   шт 580 Сибирский партнер

15 Мойка нерж. накл.»Юкинокс» ЕСО-4 без выпуска 60*80                    шт 650 Сибирский партнер

19 Мойка Юкинокс Классика CLM 760*435 -5K                                шт 857 Сибирский партнер

20 Мойка Юкинокс Классика CLM480*480--5K  NOR 480. м/с                 шт 785 Сибирский партнер

21 Мойка Юкинокс Фаворит FAM 510-6K                                      шт 800 Сибирский партнер

22 Мойка Юкинокс Фаворит FAM 577*447 --T6K                             шт 1 100,00 Сибирский партнер

23 Мойка POLYGRAN (кругл Ф-510) №27 беж., F-08                                шт 3 990,00 Сибирский партнер

24 Планки для столешниц шт. от 29 руб. Джокер, ООО

26 Посудосушитель Стандарт 500мм, 600мм, 800мм, белый компл. от 95 руб. Джокер, ООО

27 Посудосушитель KALIBRA 500мм, 600мм, 800мм, хром компл. от 550 руб. Джокер, ООО

28 Тандембоксы KALIBRA 450мм, 500мм компл. от 1450 руб. Джокер, ООО
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Речь идёт не только о стандартной подаче тёплой 
воды. Обдать почти кипящей водой из под крана 
фрукт, овощ или орехи, чтобы быстрее очистить от 
кожуры, быстро приготовить чай или заварить лапшу 
быстрого приготовления, — для этого нужны темпе-
ратуры и водяные фильтры, которые обычно не вхо-
дят в комплекс функций систем центрального отопле-
ния многоквартирных домов. Но это доступно с новой 
системой немецкого производителя кухонных смеси-
телей и моек Blanco.

Компактный 5-литровый бойлер (водогрейный ко-
тёл), предназначенный для установки под раковиной, 
разработан по специальному заказу компании Blanco 
специалистами фирмы Stiebel Eltron и рассчитан на 
работу при относительно низком давлении в водо-

проводе. Котёл работает тихо, но греет достаточно 
хорошо, чтобы, имея рабочий объём 5 литров, обе-
спечивать горячей водой домохозяйство или неболь-
шой офис.

Температуру нагревания воды возможно регули-
ровать в диапазоне от 65 °C до кипения. В ситуаци-
ях, когда без кипятка из крана требуется нагреть воду 
в какой-нибудь посуде на варочной плите, система 
Blanco HOT является желанной возможностью по-
лучить воду нужной температуры, через считанные 
секунды после её указания на предназначенном для 
этого приборе.

Такие возможности быстрого получения очень го-
рячей воды помогут тем, кто предпочитает начисто 

Дмитрий Козловский, генеральный директор компании НАЙДИ, рассказал о том, какова сегодня 
ситуация в сегменте производства стального и алюминиевого профиля, и как эти комплектующие 
могут сыграть решающую роль в удержании конкурентной позиции.

BLANCO HOT — СИСТЕМА 
ГОРЯЧЕГО ВОДОСНАБЖЕНИЯ 
ДЛЯ НУЖД СОВРЕМЕННОЙ КУХНИ
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отмывать посуду водой, не используя никаких хими-
ческих средств для мытья посуды. Кратковременная 
струя горячей воды способна справиться с абсолют-
ным большинством жировых и других загрязнений, 
возможных на современных кухнях. Такое подспорье 
сможет порадовать даже тех, у кого уже установлена 
посудомоечная машина.

Специальный клапан позволяет пользоваться, как 
горячей, так холодной и смешанной водой.

ДИЗАЙН BLANCO HOT — КОМПЛЕКСНОЕ РЕШЕНИЕ
Для воплощения проекта HOT специалисты компании 
Blanco выбрали элегантный и вневременной образ.

В проекте дизайнеры предусмотрели и просто-
ту установки системы. Ясная детальная инструкция 
позволяет без больших усилий соединить в готовую 
к работе систему Blanco HOT смесительный клапан, 
котёл и водопровод.

БЕЗОПАСНОСТЬ И ГИГИЕНА
Возможность бланшировать (окатывать кипятком) 
продукты граничит с опасностью обжечься, поэтому 
безопасности при использовании системы Blanco 
HOT уделено достаточное внимание.

Предусмотрена блокировка управления подачей 
горячей воды под названием HotLock, с помощью ко-
торой возможно обезопасить детей от нечаянных об-
жигающих контактов.

Кроме того, с целями соблюдения гигиены и долго-
временной сохранности внешнего вида, проектиров-
щики применили в данной системе запатентованную 
«Антикапельную систему», чтобы своевременно пре-
дотвращать появление отложений из солей кальция и 
распространение среди них бактериального налёта.

san-premium.ru
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КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz
BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361á24á61, (383) 286á85á55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

АРИСТО, 
представительство 
компании в г. Новосибирск

 г. Новосибирск, ул. Владимировская 11А, корпус 2, тел.: (383) 363-78-15, 363-78-16, 
e-mail: aristosib@aristo-aps.ru, www.aristo.ru

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303á42á90, +7á913á912á97á9, +7á913á465á35á05, 
+7á952á942á94á49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Капитоль г. Новосибирск, ТВК «Большая медведица», ул. Светлановская, 50 (1 этаж), тел.: (383) 375-12-88, 
214-46-90, тел./факс: (383) 230-39-69, www.capitole.ru

Командор-Восток г. Новосибирск, ул. Оловозаводская, 25, тел.: +7 (383) 287-20-14, www.td-komandor.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф
НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311á00á77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Раумплюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, здание Н6, офис 2, тел.: (383)352-39-57, 352-39-71, 286-31-64. 
e-mail: opt.siberia@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Раумплюс, ООО г. Одинцово МО, ул. Чикина, д. 12, оф. 26, тел./факс: +7 (495) 591-72-72, info@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Рауфф
г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361á24á61, (383) 286á85á55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su; г.Кемерово, ул.Баумана, 6, 
тел.(3842) 38-07-44, 8-913-298-43-33   

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru
ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, www.tot-kom.ru
ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru
ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru
Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru
Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru
Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24
Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52
Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187
Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

http://www.aristo.ru
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Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 333-73-37, 8-913-923-8875, www.maxmart.ru. 
Торговый центр «Олимпия», ул. Галущака, 2а, 3-й этаж, тел. (383) 2190-773

БРИСТ-Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Николая Островского, 111, корп. 6, 1-й этаж, тел.  (383) 291-48-26, 
факс  (383) 325-31-13, e-mail: brist-nsk@mail.ru, www.brist.ru

ГЛАСС-сити, ООО г. Новосибирск, ул. Социалистическая, 67, тел.: 8-913-205-7069, 8-953-782-6667, 
e-mail: glass-city@yandex.ru, www.гласс-сити.рф

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303á42á90, +7á913á912á97á9, +7á913á465á35á05, 
+7á952á942á94á49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Зеркала и стекло г. Новосибирск, ул. Линейная, 114, тел.: (383) 204-98-12, 204-98-11, e-mail: sibdom2004@mail.гu, 
www.glass-mirror.ru

Индиго, ООО, студия 
художественного витража

г. Новосибирск, ул. Белинского, 175, тел. (383) 266-06-55, 8-913-891-93-09, 8-923-226-88-94,  
e-mail: vitrajindigo@mail.ru, vitragindigo.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

Новокузнецкая стекольная 
компания г. Новокузнецк, ул. Малоэтажная, 4, тел./факс: (384-3) 36-07-26, 8-905-967-95-44

Рауфф
г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; 
ул. Северный проезд, 7/3,  тел. (383) 335-12-03, 335-12-04,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su; 
г.Кемерово, ул.Баумана, 6, тел.(3842) 38-07-44, 8-913-298-43-33   

Сатурн ПК 644018, г.  Омск  ул.1-ая  Индустриальная 1., тел. (3812) 56-03-02, 53-61-76, e-mail: saturn-zerkalo@mail.ru, 
www.saturn-zerkalo.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Триплекс г. Новосибирск, ул. Малыгина, 11/1, тел.: (383) 356-38-40, 359-68-32, e-mail: oootripleks@yandex.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

СТЕКЛО И ЗЕРКАЛА
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ФАСАДЫ, СТОЛЕШНИЦЫ

AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361á24á61, (383) 286á85á55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Sidak г. Новосибирск, ул. Горбаня, 31 а, тел./факс: (383) 361-20-05, e-mail: info@sidak.ru, www.sidak.ru

Sm54 г. Новосибирск, Северный проезд 4/1, тел. (383) 213-20-19, e-mail: sm54@list.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , тел.: (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail: 2923967@mail.ru

Ависта г Барнаул, ул. Космонавтов 34ж, тел.: (3852) 29-90-70, 29-90-77, 29-99-22, e-mail: fasad888@list.ru, 
www.avistafasad.ru

АДМ г. Красноярск, пр. газеты Красноярский рабочий, 30, тел.: (391) 263-82-41, 263-82-42, 
моб.: 8-902-990-54-49, e-mail: adm-region@mail.ru, www.adm-mebel.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
e-mail: alfadz@yandex.ru, www.alfadz.narod.ru

Альфа Мебель г. Новосибисрк, ул.Шорная 21, 2 эт.  тел. 8-923-147-1234, 8-923-255-111-5, 
e-mail: info@mdf54.ru, www.mdf54.ru

Альфа Мебель г. Омск, ул. 1-я Железнодорожная 1/4. тел. 8-908-314-68-00, 8-3812-207-907. 
e-mail: info@mdf55.ru, www.mdf55.ru

Апельсин, ООО г. Новосибирск, ул. Демьяна Бедного, 55, корп. 2, тел.: (383) 285á58á88, +7á913á901á45á45, +7á913á920á85á04, 
e-mail: apilsin@yandex.ru

Арго Плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 40, офис 5, тел.: (383) 352-87-39, 361-18-72, 8-913-452-03-78, 
e-mail: argosk@yandex.ru, www.арго-ск.рф

Верес-плюс, ООО Новосибирск, ул.Станционная, 30А (бизнес-центр «Альянс»), оф. 511, тел.: (383) 364-06-64, 299-93-19, 
моб. 8-913-752-00-20, e-mail: veres-plus@bk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Ирбис г. Новосибирск, ул. ул. Бетонная, 4, офис 115, тел.: (383) 353-48-80,  375-04-67, 375-04-97, 
e-mail: pnv@fmf-irbis.ru, www.fmf-irbis.ru

Ирбис г.Томск, ул.Тимакова, 21, стр.9, офис 4, тел.: 8 (3822) 21-36-86, 8 (3822) 42-03-39, 
e-mail: irbis-tomsk@yandex.ru,  www.fmf-irbis.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел.: 8-913-942-22-66, 8 (383) 308-79-54, 308-76-81,  
факс: (383) 308-79-54, kuvikin@mail.ru, www.kuvikin.ru

Кухонный бум г. Новосибирск, ул. Покрышкина, 1, (район площади Маркса, выставочный зал салона «Кухни Brava») 
тел.:  (383)  304-39-24, 8-913-720-40-50, e-mail: kuhnibum@mail.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, корпус 10, тел.: (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215á19á29, 342á52á51, 342á06á26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул.  ул. Есенина 3/1,  т. (383) 264-16-39, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

http://www.arenasib.ru


http://www.tmf.tomsk.ru


http://grandexpoural.com


http://www.albico.ru
http://www.fasad.novosibirsk.ru


http://www.indecor-krasnodar.ru
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МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.:(383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

Модуль – Т, ООО г. Томск, ул. Иркутский тракт 92, тел.: 8 (3822) 66-26-84, 8-903-955-33-83, 8-991-391-65-56, 
email: modul-t_fasad@mail.ru, Inst.: @mebelnie_fasady

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Николаевские фасады г. Новосибирск, ул. Галущака, 1, тел. (383) 227-24-01, 291-96-52, тел./ факс 22-85-694; 
ул. Олимпийская, 37, тел. (383) 248-89-11, 325-12-75

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311á00á77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, офис 35, тел.: (383) 317-57-32, моб. тел. 905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Первая фабрика фасадов г. Екатеринбург, ул. Новинская 2, тел/факс (343) 222-00-94, 222-01-94, www.fabfas.ru, 
e-mail: zakaz@fabfas.ru

Первая фабрика фасадов г. Новосибирск, ул. Северный проезд, 7/2, 1-й этаж, тел.: (383) 328-00-79, 8-923-187-00-64, 
e-mail: nsk@fabfas.ru, , www.fabfas.ru

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383 )352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: maxim@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Светлановская 50, корп. 1, 2 этаж, ТВК «Красный Мамонт», тел.: +7 (383) 335-70-55, 
+7 (383) 373-01-61, e-mail: info@sidea-nsk.ru, www.sidak.ru, www.sidea-nsk.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

Союз ПГ г. Санкт-Петербург, ул. Камышинская, 15, тел./факс (812) 324-66-99; 320-1773, www.pgsouz.ru 

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Технокухни г. Новосибирск, ул. Шишкина, 3, к. 1, тел. (383) 292-70-27, ул. Светлановская, 50, 2-й этаж, 
ТВК «Большая медведица», тел. (383) 230-24-23, www.tehnokuhni.com, tehnokuhni@mail.ru

Томские мебельные 
фасады

г.Томск, пр-т Фрунзе, 119 «е», тел.: (3822) 545-150, факс: (3822) 496-696, е-mail: fasad@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

Томские мебельные 
фасады

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 12, 1-й этаж, тел. (383) 363-91-68, e-mail: fasad.54@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фабрика мебели-РВ г. Новосибирск, ул. Станционная, 36, оф. 208, тел. (383) 287-51-76, e-mail: fabfasad@mail.ru,  
мебельныефасады54.рф

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

 , 
 , -
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E-mail: kuvikin@mail.ru     www.kuvikin.ru

http://www.kuvikin.ru
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МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

Elite Wood г. Новосибирск, пр. Дзержинского, 87, 2 этаж, тел. (383) 227-62-86, 8-913-784-45-47, www.el-wood.ru, 
el-wood@hotbox.ru

Rehau г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 260/2, тел./факс: (383) 200-03-53, 220-96-34, 220-83-21, 
www.REHAU.ru

АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail:2923967@mail.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 284-98-76, 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
www.alfadz.narod.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291á38á01, (383) 274á14á15, +7á952á940á64á44, 
www.alfasibnsk.ru

Альфа-Трейд г. Кемерово, тел. (3842) 57-12-13, моб.: 8-951-178-95-55, 8-905-902-58-15, факс: (3842) 57-15-28

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 335-61-61, 3333-777, 8-913-942-5763, тел./факс  3-337-337

Базис, ООО (Hranipex) г. Санкт-Петербург, ул. Латышских стрелков, 29, корпус 4, тел./факс: (812) 326-55-18, 
e-mail: info@ooo-basis.spb.ru, www.ooo-basis.spb.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59, 
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Кентавр-Инвест г. Новосибирск, ул. Планировочная, 18/1, тел.: (383) 354-69-12, 3-555-600, 3-555-805, kentavr58@mail.ru

Комплект, ООО  Алтайский край, г.Бийск, ул. Иртышская, д.1, тел.: (3854) 555-860, 555-861, 
e-mail: komplektmebel@gmail.com 

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 4, оф.2, тел./факс 306-24-70,  e-mail: master-shpon@mail.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215á19á29, 342á52á51, 342á06á26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебель ЭКО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 35, к 13, офис 203, тел. (383) 264-20-56, 213-83-33, 
e-mail: ecomeb@rambler.ru, www.mebeleko.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

http://www.arenasib.ru
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Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

Мелам Декор г. Новосибирск, ул. Станционная, 60/5 - офис, 1-й этаж, тел.: (383) 300-08-78, ул Станционная 60/1, к. 86, 
тел.: (383) 300-19-20, 300-19-30, e-mail: info@melamdekor.ru, www.melamdekor.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, оф. 305, тел. : (383) 317-57-32, моб. 8-905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Ривьера Вудсток, ООО г. Новосибирск, ул. Чукотская, 2, тел.: (383) 353-58-62, 213-83-23

Ривьера Вудсток, ООО г. Омск, ул. Семиреченская, 97а, тел./факс: (3812) 55-01-30, 55-15-14, 28-64-80, 28-64-90, 
www.riviera-omsk.ru

Сибирское 
лесопромышленное 
объединение  Томлесдрев, 
ООО

г. Томск, 634024, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 11, тел.: (3822) 72-30-71, www.tomlesdrev.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Томлесдрев г. Томск, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 6, тел.: (3822) 723-071,  www.tomlesdrev.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru

Торгсиб, ООО г.Томск, ул.Смирнова, 30, тел:.(3822) 62-80-58, 62-80-59, e-mail: onix-valya@mail.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Трабби г. Новосибирск, ул. Тайгинская, 13/1, офис 407, тел.: (383) 274-10-70, 292-18-85

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фанерный двор г. Новосибирск, ул. Автогенная, 144, тел.: (383) 262-15-12,  262-15-24, 291-45-45, 
e-mail: fandvor@yandex.ru, www.fandvor.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

Эжва-Сибирь г. Новосибирск, ул. Тюменская, 18 , офис 404, тел./факс:  (383) 399-00-50, е-mail: ezhva-sibir@mail.ru

http://www.mfsibir.ru
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Александр, расскажите, вообще, как возникла 
подобная идея? 

Идея у меня с моим партнером Русланом Булано-
вым возникла после того, как мы узнали, что в мире 
есть практика переработки самолетного лома в эле-
менты интерьера. Да, сама идея не нова. Вообще 
идея украшать повседневное пространство (дом, 
место работы) вещами из других практик, не связан-
ных с бытом, идет из древности. Сколько веков люди 
украшают стены своего дома щитами и холодным 
оружием, различными масками? Мы полагаем, что 
популярность нашей продукции черпает свои силы 
из того же источника. Самолет — прекрасный сим-
вол пространственной свободы (это самый быстрый 
массовый транспорт и самый «высокий»:  хочешь 
побывать выше облаков — купи билет на самолет). 
Мы даем возможность привнести этот символ в ин-
терьер. И мы предлагаем не просто намек, но самый 
настоящий самолет. Сейчас вообще популярна ме-
бель с историей: людям важно приобретать не про-
сто предмет, собранный на определенной фабрике, 
но предмет, несущий в себе какую-то идею, историю, 
то, что делает его особенным.

А вы каким-то образом связаны с авиационной 
сферой?

Авиация — наша давняя с Русланом страсть. Мы с 
детства обожаем самолеты и все, что с ними связа-
но. У Руслана отец всю жизнь проработал в авиации, 
а мой дед командовал советскими авиационными 
войсками, прошел всю войну и закончил карьеру в 
ранге генерал-полковника. Я очень люблю самоле-
ты. Но что с ними происходит? Самолеты имеют свой 
ресурс, они летают и рано или поздно приземляются 
на вечную стоянку. Увы, в нашей стране нет культуры 

Еще десять лет назад понятие дизайнерская мебель и отечественное производство сложно кор-
релировались между собой. Но ситуация поменялась. Все чаще на международных выставках мы 
слышим имена российских дизайнеров и компаний, создающих авторскую мебель. Одна из таких 
компаний — Ru Sky воплотила нетривиальную для нашей страны идею. Основатели решили созда-
вать мебель и арт-объекты из… частей самолетов и вертолетов. Как авиация и мебель стали связа-
ны воедино, в нашем материале.

ПРЕДИСЛОВИЕ
В прошлом году впервые в новом тематическом салоне выставки «Мебель 2018» Future Stars мо-
лодые дизайнеры, мебельные бюро и столярные мастерские показали оригинальную, практич-
ную, красивую, качественную мебель и предметы интерьера. Дизайнерская мебель — понятие, 
еще несколько лет назад чуждое для нашей страны, постепенно входит в отечественную реаль-
ность. В России появляется много компаний, разрабатывающих по-настоящему дизайнерскую 
мебель и предметы интерьера. О таких компаниях мы и планируем рассказывать в нашей новой 
рубрике — Russian design.

АЛЕКСАНДР ОЧКОВ:
«САМОЛЕТ — ПРЕКРАСНЫЙ СИМВОЛ ПРОСТРАНСТВЕННОЙ 
СВОБОДЫ, И МЫ ДАЕМ ВОЗМОЖНОСТЬ ПРИВНЕСТИ ЭТОТ 
СИМВОЛ В ИНТЕРЬЕР»
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дальнейшего сохранения авиационного парка, и са-
молеты просто-напросто распиливаются, уходят на 
переплавку, на металлолом, ломаются вандалами и т. 
д. А ведь большинство из этих самолетов имеют бо-
гатую историю. Поэтому мы видим свою миссию не 
только в создании оригинальной дизайнерской мебе-
ли, но и в сохранении истории российской авиации. 
На каждом нашем изделии есть QR-код, считав кото-
рый можно получить подробную информацию о том, 
из какого самолета был сделан этот предмет, узнать 
его название, историю, интересные факты.

Какие вопросы оказались для вас самыми 
сложными на момент запуска идеи?

Самый сложный вопрос, который встал перед 
нами, — «будут ли покупать нашу продукцию?». Нам 
не с чем было сравнивать, чтобы экстраполировать 
чужой опыт на наш стартап. Можно, конечно, прове-
сти параллель с дорогой эксклюзивной мебелью, но 
это сравнение справедливо лишь при определенном 
масштабе. Поэтому пришлось проводить собствен-
ные «полевые исследования» на свои средства. Мы 
изучали запросы рынка на эксклюзивную мебель. 
Несмотря на высокую цену, хорошая, качественная, 
эксклюзивная мебель вполне достойно продается. 
Нашей целью стало пробить себе место в сегмент 

премиальных интерьерных решений. К этой цели мы 
и стремимся.

Приобретение материалов для производства 
обычной мебели, таких как стекло, ДСП, фурнитура и 
т. д. — вполне понятная процедура. А как вы подби-
рали сырье, насколько сложно вообще было решить 
вопрос получения нужных вам частей самолетов?

Получение нужных частей самолетов не было со-
пряжено с серьезными препятствиями, если про-
являть должное усердие. Да, поначалу нас не вос-
принимали всерьез владельцы списанных судов. На 
нашу фразу о том, что мы собираемся делать мебель 
из самолетов, у нас спрашивали: «Это как?!». Но ког-
да мы сопровождали свой запрос рассказом о нашем 
проекте, люди понимали, что проект достойный, и на-
чинали проявлять участие.

При этом нам было важно получить доступ к боль-
шому объему самолетного лома, чтобы была воз-
можность выбора. Мы не сомневаемся, что красивую 
вещь можно сделать из любой части самолета, но на 
начальном этапе развития бизнеса опасно фокуси-
роваться на максимально нестандартных решениях. 
Поэтому прежде чем пробивать себе дорогу к списан-
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ным самолетам, мы сформировали представления о 
частях, которые нам нужны в первую очередь. В част-
ности, нас интересовали части фюзеляжей с иллю-
минаторами, различные люки, небольшие элементы 
оперения самолета.

Как удалось собрать команду, которая смогла 
бы работать с такими технически нестандартны-
ми объектами?

Сначала мы разбили наш проект на элементы, что-
бы к каждому из них подобрать определенную функ-
цию. Далее мы как с конструктором представляли 

воображаемого сотрудника, а уже по этому идеаль-
ному образу подбирали человека. Например, нам ну-
жен был человек, который работал бы с авиационным 
алюминием. Что нам нужно делать с алюминием? Ре-
зать, шлифовать, полировать, красить. Кто занимает-
ся подобными вещами? Люди, работающие с самым 
массовым транспортным средством — автомобиля-
ми. В этой сфере и искали человека.

Мы не можем сказать, что наша команда в насто-
ящий момент сформирована полностью. Проект уже 
живет самостоятельной жизнью, у него появляются 
свои потребности, в соответствии с которыми мы 
подбираем специалистов.

Перенимали ли вы опыт зарубежных коллег?
Мы смотрели, какие изделия подобного плана 

пользуются спросом. Изучали различные техниче-
ские решения, которые были бы полезны в нашем 
производстве. Но в целом технологические процессы 
нам пришлось выстраивать самостоятельно. Поэтому 
говорить о том, что мы перенимали опыт, некоррек-
тно. В полной мере опыт можно было бы перенять, 
если бы кто-нибудь из нас поработал в иностранной 
компании, производящей мебель из самолетов. Та-
кой возможности, к сожалению, у нас не было. Зару-
бежный опыт мы перенимали через теорию. 

А вообще легко в России дизайнерской компа-
нии, производящей нестандартную продукцию, го-
това ли у нас публика сейчас к подобным вещам?

В России вообще очень нелегко выходить с новым 
продуктом. Становится еще сложнее, когда речь идет 
о «нишевом» продукте. Это связано с низкой покупа-
тельной способностью населения, с неопределенно-
стью на рынке. Наш продукт в пирамиде потребно-
стей находится далеко не на первом месте, поэтому 
его покупку можно максимально отсрочить. В усло-
виях рыночной неопределенности продукты «послед-
ней необходимости» страдают прежде всего. Но мы 
не огорчаемся на этот счет. Нам были известны эти 
трудности. Если мы с учетом этого запустили стар-
тап, значит было понимание, как эти трудности пре-
одолевать.
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А кто создает дизайн вашей мебели и предме-
тов декора?

Если не принимать во внимание уже начавшуюся 
работу с предметными дизайнерами, то эскизы нам 
делает Анастасия — супруга Руслана Буланова. Да-
лее мы эскиз перекладываем в материал. В ходе этой 
трансляции дизайнерской идеи в изделие нам при-
ходится принимать множество технических решений, 
которые не причинят вреда первоначальному образу 
изделия. Из всего этого рождается дизайн изделия. 
Предметный дизайнер нам может помочь сформиро-
вать свой стиль, подчеркнуть функции изделия, уста-
новить некоторую связь с актуальными веяниями в 
интерьерных решениях. Однако мы не считаем себя 
лишенными чувства вкуса, поэтому не стремимся по-
лучать извне уже готовый образ изделия.

У вас уже есть хиты, полюбившиеся людям 
предметы из вашего ассортимента?

Нашим хитом стали настенные часы. Покупателям 
нравится столь нестандартное использование части 
фюзеляжа настоящего самолета. Они ценят в них тот 
объем работы, который в них вложен. Секции фюзе-
ляжей полируются до зеркала, здесь только 18 часов 
ручной полировки! Мы используем разные пасты, и 
очень долго подбирали оптимальный вариант для 
того, чтобы дюралюминий не тускнел и не окислялся. 
В итоге мы этого добились. Также мы делаем столы, 
пока это только кофейные столики, чуть позже будут 
и большие обеденные столы, и столы для конференц-
залов бизнес-центров. Интересная позиция — торше-
ры. Весят они около 40 кг и сделаны из стекателя газа 
от самолета ТУ 134. Это титан, и он сложно поддается 
обработке, но мы нашли вариант. Сейчас реализует-
ся проект большого дивана из двигателя советского самолета ТУ 134 под кодовым названием «Свисток». 

Когда-то это был самый громкий двигатель, сделан-
ный для советских самолетов, за что его и прозвали 
свистком. В диван мы интегрировали лопасти турбо-
компрессора, разные индукционные зарядки.

Что еще планируете производить, есть уже идеи?
В первую очередь, планируем развивать линейку 

настенных часов. Для каждой партии мы вырабаты-
ваем свой собственный генеральный дизайн, кото-
рый дополняется деталями в ходе создания каждого 
изделия. В планах также создать комплект мебели из 
каркаса купола штурманской кабины, приняться за 
работу над большим столом из элементов оперения 
самолета, воплотить наконец в жизнь диван из корпу-
са двигателя Д-30. Из авиационных дисков планиру-
ем сделать столик, а из воздухозаборника — изголо-
вье кровати, но пока у нас ресурсы конечные.

Вообще сейчас главное для нас — найти каналы 
сбыта нашей продукции через дизайнеров не только 
в России, но и в Европе, потому что мы понимаем, что 
наша продукция может быть востребована не только 
на отечественном рынке, но и за рубежом.

Ирина Кашина
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РАСКРОЙ И КРОМКООБЛИЦОВКА

Ава Мебель, ООО г.Новосибирск, ул. Кирзаводская, 1 , тел. (383) 286-12-10, e-mail: avamebel@list.ru
АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail: 2923967@mail.ru
Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291á38á01, (383) 274á14á15, +7á952á940á64á44, 
www.alfasibnsk.ru

Арго Плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 40, офис 5, тел.: (383) 352-87-39, 361-18-72, 8-913-452-03-78, 
e-mail: argosk@yandex.ru, www.арго-ск.рф

Климов ИП г. Новосибирск, ул. Б.Хмельницкого, 93, тел.: 8-952-939-49-80, e-mail: klimov.p.n@mail.ru
Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Корпус-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 5, тел.: (383) 345-4-25, 345-37-72, 8-961-228-3000, 
e-mail: garni96@inbox.ru, www.garni.ru

Ладошкина ИП г. Новосибирск, ул.Гоголя 15 (ТЦ «Юпитер»), оф. 441, тел. (383) 255-34-69, e-mail: actel-coupe@mail.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6,  тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215á19á29, 342á52á51, 342á06á26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельный Цех Сибирь г. Новосибирск, ул. Станционная, 2/4, тел.: 8-952-914-19-10 - прием заказов, 
8-952-914-19-11 - снабжение, +7 (383) 286-51-61, e-mail: mcsibir@mail.ru, www.mcsibir54.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

Студия Дом г. Новосибирск, ул. Ватутина, 44/1, оф. 27, тел./факс: (383) 287-24-17,  212-89-24, 8-913-910-1434, 
e-mail: studom@mail.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

РАСКРОЙ И КРОМКООБЛИЦОВКА

http://www.mfsibir.ru
http://www.pvh-product.ru


31

№ 02 (274)_2019ÌÑИСКУССТВЕННЫЙ, НАТУРАЛЬНЫЙ КАМЕНЬ

АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 62/1, оф. 408, тел.: (383) 380-78-86, 292-12-36, www.arenasib.ru

Гемма, ПК
г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел. 8-913-382-35-60,  e-mail: mail@gemma-nsk.ru, 
www.gemma-nsk.ru 

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311á00á77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Салон Модного Камня  г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90/3, офис 4, тел. (383) 239-09-53, +7-913-066-18-18, 
e-mail : meleta154@gmail.com, www.smksib.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

ИСКУССТВЕННЫЙ, НАТУРАЛЬНЫЙ КАМЕНЬ
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КОГО ЗАИНТЕРЕСУЕТ 
ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ КОМПЛЕКС 
ОБАНКРОТИВШЕГОСЯ «МЕКРАНА»?

Производственный комплекс обан-
кротившегося «Мекрана» выставлен на 
продажу. Свои планы относительно пред-
приятия имеет ВЭБ. Эксперты полагают, 
что лесопромышленная отрасль Красно-
ярского края, несмотря на историю не-
удач, имеет перспективы.

Имущество крупной красноярской 
деревообрабатывающей компании «Ме-
кран» выставлено на торги. Соответствую-
щее извещение опубликовало московское 
ООО «Корт», выступившее организатором 
торгов.

Начальная цена лота установлена на 
уровне 94,3 млн рублей. Тендер пройдет 
на условиях публичного предложения. 
Это означает, что при отсутствии заявок 
каждые четыре рабочих дня цена будет 
снижаться на 10%. Победителем станет 
любой участник, выразивший готовность 
приобрести актив по действующей на тот 
момент цене. Минимально возможная 
цена продажи предприятия — 47,1 млн 
рублей.

Лот включает в себя 10 объектов не-
движимости (цеха, офисные здания, 
склады и т. д.), объект незавершенного 
строительства, около 30 единиц обо-
рудования (станки, прессы, котельные), 

движимое имущество (экскаваторы, ав-
топогрузчики), а также право аренды зе-
мельного участка площадью 2,6 га. Все 
это имущество находится в залоге у АО 
«БМ-Банк».

Как сообщал «КС», летом 2016 года 
арбитражный суд Красноярского края 
ввел на ООО «Деревообрабатывающая 
компания «Мекран» процедуру наблю-
дения. А в ноябре того же года признал 
предприятие банкротом. Иск о банкрот-
стве компании первоначально был по-
дан кипрской Kaliscope Ventures Limited 
весной 2015 года из-за долга в размере 
10 млн рублей, однако почти год спустя 
заявитель от своих претензий отказался. 
Но в тот же период в суд поступил ана-
логичный иск от индивидуального пред-
принимателя Галины Федоровой из-за 
задолженности деревообрабатывающей 
компании в размере 3,2 млн рублей, ко-
торый в результате и был удовлетворен. 
Всего реестр требований кредиторов к 
тому моменту возрос до почти 13 млрд 
рублей.

Согласно сайту «Мекрана», компания 
существовала с 1992 года и занималась 
деревообрабатывающим производством 
полного цикла, производственная мощ-
ность двух фабрик составляла 5,4 тыс. 
кубометров и 22,5 тыс. кубометров со-
ответственно, а основным инвестором 
проекта является Внешэкономбанк. Ин-
тересно, что в процессе банкротства уже 
поднимался вопрос о возможном восста-
новлении производства на предприятии. 
Так, осенью 2017 года Внешэкономбанк 
рассматривал возможность объедине-

ния «Мекрана» с «Краслесинвестом», а 
в конце минувшего года ВЭБ.РФ разме-
стил запрос котировок по исследованию 
«сценариев работы со своими активами в 
лесоперерабатывающей отрасли», среди 
которых — создание единой лесной ком-
пании, объединяющей профильные акти-
вы госкорпорации в различных регионах, 
включая «Мекран».

Как сообщал «КС», Красноярский край 
имеет опыт неудач в сфере лесного хо-
зяйства. Тем не менее аналитик краснояр-
ского представительства инвестиционной 
компании «ФИНАМ» Дмитрий Казарин 
полагает, что рассматриваемая отрасль 
в регионе имеет перспективы. «Для при-
мера мы можем взять Segezha Group, ко-
торые с недавних пор реализуют здесь 
проект на Лесосибирском ЛДК. Сейчас, 
насколько мне известно, они запланиро-
вали здесь существенное расширение 
производства. Пока можно говорить об 
этом только как о планах, но опыт этой 
компании показывает, что реализовывать 
планы у них получается хорошо. Это дока-
зывает, что перспективы у лесной отрасли 
в крае есть. Рано говорить о том, насколь-
ко можно реализовать такой сценарий от-
носительно «Мекрана» — для этого нужен 
скрупулезный подсчет всех возможностей 
и издержек. Этим потенциальные инве-
сторы сейчас скорее всего и занимают-
ся», — полагает эксперт.

Василий Ильин, ksonline.ru 
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ОБОРУДОВАНИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ

АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул.Станционная,60/1, тел.: (383) 360-07-72, 292-12-36, e-mail: arenasib@arenasib.ru, 
www.arenasib.ru

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г.Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2) 65-23-01

Вита-групп, 
представительство в 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, stanki@mfsibir.ru

ДУНА-Техно г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, e-mail:stanki@mfsibir.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

Лесснабсбыт г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 38, тел.: (383 )287-02-46, 299-46-01, тел./факс (383) 362-23-70, 
e-mail: lessnab@ngs.ru , www.lessnab.net

НПФ Дюкон, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90, тел.: (383) 362-08-02, 362-06-61,  e-mail: sibdrev@dukon.ru, 
www.dukon.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МДМ-ТЕХНО, ООО г.Новосибирск, ул.Королева, д.40 корп. 44, тел./факс: (383) 289-90-10/11/12, 
e-mail: novosib@mdm-techno.ru, www.mdm-techno.ru, www.mdmtools.ru

ПКМ-техно г. Москва, Ленинградский пр-т, д. 56, тел.: +7 (916) 301-30-61, e-mail: pkm-techno@yandex.ru,  
www.pkm-techno.ru

ПроПро группа г. Новосибирск, а/я 350, тел./факс (383) 212-43-82, e-mail: bcad@propro.ru, www.propro.ru

Станкокомплект г. Новосибирск, Горский микрорайон, 60, тел./факс: (383) 351-00-37, 351-52-51, 351-45-04, 
www.stanki.info; г. Омск, ул. Учебная, 83, тел./факс: (3812) 53-13-98

Торговый мир г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49/3, тел.: (383) 291-87-65, 8-913-985-78-88, 335-80-37, 
e-mail: griggio-tm@ngs.ru, www.griggio-sibir.ru

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1-я Ельцовка, 1,  тел.: (383) 225-19-59, 291-78-95; г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (3822) 65-23-01

Дельта (ИП Лемеш) г. Новокузнецк, ул. Слесарная, 24, тел./факс: (3843) 37-54-21, 32-50-65, 31-54-30, 32-61-38, 
e-mail: kuzbassfurnitura@mail.ru, www.delta-nkz.com

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com, 
www.komplektmebel.ru

Комплект-Новосибирск, 
ООО

г.Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/1, тел./факс: (383) 325á39á82, 325á39á84, 
e-mail: angela007@mail.ru, www.komplekt-novosib.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru, 
www.confy54.ru

МБИ-центр, ООО г. Москва, тел.: (495) 661-7213 (многоканальный), 507-4849, e-mail: info@mbe-center.ru, www.mbe-center.ru

Мебельблок г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, 3-00-68, 8-923-246-02-23

МТФ, ООО г. Новосибирск, ул. Кривощёковская, 15, к. 4,  тел. (383) 363á98á16, 363á98á19, 363á98á23, 
e-mail: info@mtf.gk-afa.ru, www.mtf-sib.ru

Мебельтранс г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, сот. 8-923-227-93-64, 8-923-227-91-64

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-т Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Молдовану, ИП г. Новосибирск, ул. Ленинградская, д.147/1, оф. 208, тел. (383) 262-34-33, 262-33-39, 
e-mail: 2623433@mail.ru, www.mfnsk.ru

Сибматрас г. Барнаул, ул. Попова 179б, тел.: (3852) 299-036, 555-074, моб. 8-905-985-60-14, 
e-mail: sibmatras@mail.ru, www.sibmatras.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, e-mail: sels-nsk@mail.ru, 
www.sels-nsk.ru

ТексФом, ООО г. Новосибирск, ул.Северный проезд, 4а, корп. 10, тел.:  8-800-250-18-51, e-mail: s-ib-t-e-x@mail.ru, 
www.egida-nsk.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Ударная, 27/2, тел:.(383) 353-25-08, 353-25-46,  e-mail: torgsib.udarnaya@gmail.com

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru
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http://www.elsifr.ru
http://www.pkm-techno.ru
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Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2)  65-23-01

Велма, ЗАО г. Новосибирск, ул. Фабричная, 4, тел./факс: (383) 223-97-73, 223-88-18, факс (383) 212-00-96, 
e-mail: wellma@ngs.ru, www.wellma.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Европроект-Н г. Новосибирск, ул. Комбинатская, 10, 1-й этаж, тел.: (383) 208-03-84, e-mail: novosibirsk@europroject.ru, 
www.europroject.ru

Еврохим-Н г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, оф. 209, тел.: (383) 212-52-28, 2-120-159 evrohim@ngs.ru, 
www.eurohim1.ru

Компания И.Т.И. г. Мытище, проспект Карла Маркса, 4, тел.: (495) 508-89-10, e-mail: mdp@iti.host.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru

ЛКМ-Пром, ООО г.Новосибирск ,ул.Владимировская,1 А, корп. 5,оф. 2, тел.: +7 (923) 24 34 923, +7 (963) 947 50 81

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

Мастер-лак г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 93, тел.: (383) 362-21-37, e-mail: master-lack@ngs.ru

Мастер-лак г. Омск, тел.: (3812) 28-39-79

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Ново Коутингс г. Новосибирск, ул. Воинская, 230, тел./факс.(383) 262-64-70, 299-79-83, e-mail: novocoatings@rambler.ru

Партнер ТД г. Бердск, ул. Вокзальная, 52, офис 309, 310, тел. (38341) 2-99-57, henkel54@inbox.ru

Сибирская клеевая 
компания г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 335-67-67, 333-96-31

Сибирская клеевая 
компания г. Барнаул, тел. (3852) 36-51-94

Сибирская клеевая 
компания г. Томск, тел. (3822) 51-38-40

Сибирская клеевая 
компания г. Омск, тел. (3812) 32-50-56

Сибирская клеевая 
компания г. Новокузнецк, тел. (3843) 72-34-11, доб. 114, моб. 8-923-634-70-25

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТС, ООО г. Новосибирск, тел.: +7-913-911-2314, +7-913-920-3817, OOO.TS@inbox.ru

Техноколор г. Новосибирск, Мочищенское шоссе, д.2, корпус 2, тел. (383) 325-06-02/07, 8-983-130-17-55

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова 35А, корпус 1, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.uralplit.ru

Хелмос г. Москва, тел./факс: (495) 919-88-03, 919-88-31, 225-96-75, e-mail: helmos@helios-rus.ru, 
www.helios-rus.ru
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РЫНОК ЛКМ В РОССИИ: 
ПРЕДПОЧТЕНИЯ МЕБЕЛЬЩИКОВ
По данным компании Арикон 80% ЛКМ, применяемых 
для окраски мебельных фасадов — материалы по-
лиуретановой группы. Хотя в зависимости от целей и 
задач производства и имеющегося оборудования ис-
пользуются практически все виды ЛКМ. Это и водные 
материалы, и УФ, но именно полиуретановые лаки и 
эмали, по словам руководителя Арикон Сергея Фро-
лова, в нашей стране, равно как и на большей части 
Европейского континента пока являются фактически 
стандартом в отделке фасадов.

Михаил Кондаков, руководитель восточного 
подразделения ООО «АРТ индустрия»:

«В основной массе производители мебели ис-
пользуют двухкомпонентные лакокрасочные мате-
риалы, в основе которых заложены полиуретановые 
связующие смолы. Эти материалы позволяют решить 
большинство технологических задач, которые стоят 
перед ними и при этом имеют очень сбалансирован-

ное соотношение цена-качество, а также физико-хи-
мические свойства. В меньшей степени используют-
ся материалы на таких связующих, как акриловые или 
полиэфирные смолы, и обусловлено это именно тех-
нологией и необходимостью получения определен-
ного конечного результата. Что касается конкретно 
окраски фасадов, то здесь несколько чаще использу-
ются материалы на акриловых и полиэфирных связу-
ющих, чем в других направлениях мебели, но на по-
лиуретановых связующих все равно больше». 

Эксперт объясняет: «Грунты на полиэфирных свя-
зующих придают этому материалу стойкость к усадке 
лакокрасочного покрытия и наивысший сухой оста-
ток лакокрасочной пленки в отличие от материалов, 
основанных на других связующих. Такие грунты иде-
ально подходят как основа для получения идеального 
глянцевого фасада, но в работе с этим материалом 
производителю приходится быть несколько внима-
тельнее, так как необходимо соблюдать пропорцию и 
очередность смешивания компонентов».

АКТУАЛЬНЫЕ РЕШЕНИЯ ДЛЯ 
ОКРАСКИ МЕБЕЛЬНЫХ ФАСАДОВ

Окрашенный мебельный фасад может быть не только глянцевым или матовым. Современные покры-
тия позволяют получить эффект ржавчины, фактуру бетона или гладкость камня. И все это возможно 
с помощью лакокрасочных материалов и технологий их применения. 
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В любом случае, по мнению Михаила Кондакова, 
всегда стоит помнить о том, что выбор материала на-
прямую зависит от того, какое изделие и какого каче-
ства необходимо получить, а также от того, что требу-
ет конечный потребитель. 

Дмитрий Домрачев, партнер компании Лига 
RENNER:

«Сегодня на рынке представлено множество видов 
и типов лакокрасочных материалов для производства 
мебели от различных отечественных и зарубежных 
производителей. Основные три группы — это полиу-
ретановые, акриловые и водоразбавимые ЛКМ».

Полиуретановые (ПУ) лакокрасочные материалы
Полиуретановые материалы стали базовыми в 

мебельной отрасли: разнообразные грунты, лаки с 
практически любой степенью блеска и механической 
устойчивостью, матовые и глянцевые эмали с любой 
глубиной цвета и высокой точностью оттенков — все 
это есть в арсенале ПУ материалов, и все это широко 
используется. Используя разнообразие полиурета-
новых материалов, можно получить отделки практи-
чески любого заданного типа — от простой однослой-
ной до эксклюзивной. 

Акриловые ЛКМ
Как и полиуретаны, широкий класс химических ве-

ществ. Особенностью акриловых ЛКМ является то, что 
они обладают наивысшими светостойкостью и спо-
собностью противостоять световым, химическим и 
атмосферным воздействиям. Технологичность их так-
же заслуживает всяческих похвал — хорошая адгезия, 
меньшая критичность к влажности основания и темпе-
ратурным условиям. Специфичной областью приме-
нения этих материалов является дорогая мебель.

Водоразбавимые лакокрасочные материалы
Этот класс ЛКМ — продукт высоких технологий. 

Так, Дмитрий Домрачев отмечает, что водоразбави-
мые ЛКМ в последние годы получили широкое рас-
пространение. Этому способствовали три причины: 
во-первых, качественный уровень этих материалов 
значительно вырос, во-вторых, потребители стали по-
ложительно относиться к окраске водоразбавимыми 
лаками из-за их экологичности. Наконец, современ-
ные законы поощряют производителей, использую-
щих ЛКМ с низким уровнем испарения растворителей.

Александр Диденко, исполнительный дирек-
тор ООО ПРОМХИМИНДУСТРИЯ считает, что, водо-
разбавимые материалы применяются не так активно 
по сравнению с другими видами ЛКМ:

«Основной класс ЛКМ, используемых на россий-
ском рынке — полиуретановые системы на растворите-
лях зарубежных производителей. Для кухонных фаса-
дов чаще всего используют полиуретановые системы 
на растворителях, водные системы применяют мало по 
причине высокой цены и более медленной сушки. Цель 
любого современного ЛКМ — получить долговечное 

покрытие с минимальным количеством слоев, любого 
цвета по запросу заказчика и по умеренной цене».

О КАЧЕСТВЕ ПОКРЫТИЙ 
Чтобы это покрытие было качественным, должны 
быть соблюдены соответствующие критерии. И они 
остаются неизменными для всех. Дмитрий Домрачев 
называет основные из них:

Лакокрасочное покрытие должно прочно удержи-
ваться на поверхности, то есть иметь хорошую адгезию.

Блеск должен быть равномерным.

Покрытие должно быть гладким во всех точках, не 
иметь трещин, морщин, шагрени, кратеров, проко-
лов, неокрашенных пятен, подтеков и т. д.

Покрытие должно противостоять тем видам воз-
действий, которым будет подвергаться окрашенное 
изделие.

В лакокрасочной пленке должны отсутствовать 
инородные тела: при осмотре поверхности или на 
ощупь на покрытии не должно наблюдаться пыли или 
пузырьков.

Фото предоставлено компанией ЛИГА
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Углы и торцы изделия должны быть аккуратно про-
крашены, сухая лакокрасочная пленка должна быть в 
этих местах такой же однородной, как и на остальных 
участках поверхности.

Если для отделки использовался прозрачный лак, 
тон изделия должен быть однородным по всей поверх-
ности. При укрывистой отделке цвет грунта не должен 
просматриваться сквозь отделочное покрытие.

Михаил Кондаков:
«Современным ЛКМ просто необходимо иметь 

ряд свойств, чтобы считаться качественными. Это 
некий набор физико-химических свойств и визуаль-
но-тактильного эффекта. При этом, в зависимости 
от технологической задачи, мы выбираем материал, 
свойства которого указаны в технической специфи-
кации, и его параметры должны полностью соответ-
ствовать заявленным. Допустима лишь небольшая 
погрешность, порядка 1-2%. Производитель, в соот-
ветствии с формулами и технологией производства 
материала, должен неукоснительно соблюдать цикл 
производства и использовать качественное сырье. 
Мелочей тут быть не может. Только качественное сы-
рье и ответственный подход к делу дадут необходи-
мый результат. Только в этом случае материал можно 
считать качественным».

НОВЫЕ ВИДЫ ПОКРЫТИЙ И ТЕХНОЛОГИИ
В лакокрасочной отрасли в отличие, к примеру, от IT-
индустрии каждый день не появляются новинки и не 
внедряются революционные технологии. 

Михаил Кондаков:
«За последние годы ничего кардинально нового не 

придумали. В основном, идет планомерная модерни-
зация и поэтапное развитие как лакокрасочных ма-
териалов, так и оборудования, которое используется 
для их нанесения. Такая же ситуация складывается и 
с технологиями, которые применяются при окраши-
вании фасадов. Эволюция этих процессов все равно 
происходит, но постепенно — велосипед в этой обла-
сти еще не изобрели». 

Действительно, глобально нового в сегменте ЛКМ 
не так много. Но все же есть разработки, заслужива-
ющие внимания.

Александр Диденко:
«Из новых материалов я бы отметил продукты по 

технологии золь-гель.  Также интересны материалы 
УФ-отвержения для древесины и различных плит, 
водные ЛКМ по технологии in-mold для окраски пла-
стиков и водные краски и лаки для окраски листового 
стекла для применения в межкомнатных дверях, шка-
фах-купе и т. п.».

Интерес мебельщиков вызывают всевозможные 
спецэффекты ЛКМ, придающие поверхностям но-
визну и необычный дизайн. Спецэффекты позволяют 
стандартными способами нанесения материала на 
поверхность добиться имитации использования дру-
гих материалов. 

Сергей Фролов:
«С помощью современных ЛКМ мы с легкостью 

можем добиться на поверхности мебельной детали 
эффекта ржавого железа, неоштукатуренного бето-
на, перламутра, камня, ткани, металла и т. д.».

Спецэффекты в покрытиях активно начали исполь-
зоваться в последние несколько лет. Производители 
предлагают разные решения, способные кардиналь-
но преобразить внешний вид фасада.

Например, эффект краколет позволяет искус-
ственно состарить фасад с помощью эффекта рас-
трескивания, когда сквозь трещины в верхнем слое 
одного цвета проглядывает другой. Популярны эф-
фекты жемчуга или перламутра. Они имитируют пе-
реливы этих материалов, придавая изделию нежный 
благородный вид. Эффект хамелеона позволяет ме-
нять цвет фасада, а флиттер-эффект придает вид ме-
таллической поверхности.

Фото предоставлено компанией ЛИГА

Фото предоставлено компанией Арт-Индустрия



37

№ 02 (274)_2019ÌÑЛАКИ, КРАСКИ, КЛЕИ, МОРИЛКИ, ШПАТЛЕВКИ

Все эти спецэффекты под разными названиями 
представлены почти у всех известных брендов, пред-
ставляющих современные ЛКМ на российском рынке. 
К примеру, у компании Sirca есть следующие решения:

Эффект «Слюда» Mica — интересное покрытие, 
содержащее частицы серебристой слюды.

Эффект «РОСА» DEWSY — эффект имитирует от-
печаток высохших капель росы.

Эффект «ВЕЛЮР» VELTOUCH — прозрачная 
двухкомпонентная отделка, разработанная на осно-
ве смолы, обладающей великолепной стойкостью к 
царапинам, абразивному износу и пожелтению. Ис-
пользование специальных добавок придает лако-
красочной пленке шелковисто-матовый эффект без 
ущерба для прозрачности покрытия. 

«Блестки» GLITSY позволяет добиться эффекта 
разноцветных блесток.

Эффект «Бетон» CEMENTO на водной основе 
повторяет эффект «Бетона» при использовании тек-
стурной штукатурки и предназначен для отделки ме-
бели и аксессуаров интерьера. 

Продукт серии VES110 «Краколет» имитирует 
эффект растрескивания который получается за счет 
нанесения одного слоя, колерованного VES110 поверх 
нитроцеллюлозной матовой или глянцевой эмали. 

Эффект «Ржавчина» RUSTOUCH — спецэффект с 
эффектом натуральной ржавчины. Продукт обладает 

высокой стойкостью к царапанию и высокой заполня-
ющей способностью, предназначен для отделки жи-
лой мебели и аксессуаров.    

Очень актуальна серия металлизированных эма-
лей «Металлик» VM16, которая содержит в своем со-
ставе металлизированную пудру с зерном различного 
размера. Данный продукт характеризуется высокой 
укрывистостью. 

У компании «АРТ индустрия», представляющей на 
российском рынке бренд «ILVA», также имеется боль-
шой выбор спецэффектов, к примеру:

Фото предоставлено компанией КЕДР
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Эффект «Бетон», но уже на ПУ-основе, позволяет 
не только повторить текстуру бетона, но и сделать это 
в самых разных цветовых решениях.

Эффект «Паутина»  имитирует одноименную 
структуру и позволяет комбинировать абсолютно лю-
бые цвета.

Эффект «SoftTouch» позволяет создать уникаль-
ные тактильные ощущения на поверхности фасада/
двери с абсолютно глухой матовой поверхностью и 
стойкостью к физическим воздействиям.

Эффект «Евромат» делает поверхность близкой 
к эффекту «SoftTouch», однако имеет повышенную 
стойкость к физическим и химическим воздействиям.

«Жидкая пленка» позволяет сохранить глянцевые 
фасады в идеальном состоянии как на производстве, 
так и при транспортировке, а также отлично защища-
ет от возможных сколов.

По словам Дмитрия Домрачева, все более попу-
лярными становятся отделки с эффектом перламу-
тра. Он отлично сочетается с широкой гаммой от-
тенков и может использоваться в любом элементе 
дизайна, будь то фасад, интерьер и т. п.:

«В компании ЛИГА для этой отделки мы использова-
ли новый перламутр от Renner JW A970, который пред-
ставляет из себя полупрозрачный материал, наносит-
ся, как правило, на пигментные грунты или эмали».

Еще одно интересное покрытие — металл и морилка. 
Цель этой отделки — показать насколько хорошо соче-
тается естественный цвет древесины с дизайном в сти-
ле хай-тек, в частности с элементами хрома и стали. Ос-
нова данной отделки в компании ЛИГА — дизайнерская 
морилка Renner OR Z0. Она подчеркивает естественную 
текстуру древесины и проявляет ее объемность. Как и 
другие морилки данной линейки, OR Z0 обеспечивает 
получение насыщенных древесных тонов.

У бренда RENNER вообще широкий выбор спец-
эффектов, среди которых: «перламутр», «звездное 
небо», «хамелеон» сине-зеленый, «хамелеон» красно-
зеленый, «синий жемчуг», «серебряный металлик». 
Некоторые из этих спецэффектов могут колероваться 
в заданный цвет. Полупрозрачные спецэффекты на-
носятся на цветные основания, что позволяет беско-
нечно варьировать декоративное исполнение.

Дмитрий Домрачев:
«В коллекции окрашенных фасадов компании ЛИГА 

представлены отделки, выполненные в классическом 
стиле: с эффектами необработанной древесины, раз-
нообразные оттенки серых, коричневых и пастельных 
тонов. Сейчас актуальны новинки — эксклюзивные по-
крытия с различными текстурами и эффектами: кожа 
рептилий, хамелеон, металл, хром, 3D-эффекты, бе-
тон, перламутр, ржавчина, золочение».

ЭКОЛОГИЧНОСТЬ
Тема экологической безопасности, так популярная 
во всем мире в разных областях, затронула и лако-
красочную промышленность. Экологичность ЛКМ, по 
словам Сергея Фролова, в последнее время всерьез 
обсуждается в самых разных кругах — от правитель-
ства и министерств, до отраслевых союзов и объеди-
нений потребителей. Правда пока, увы, в плане тре-
бований к экологии лакокрасочных материалов наша 
страна серьезно отстает от Европы.

Михаил Кондаков:
«На территории Евросоюза действуют жесткие 

нормы и стандарты, которые регулируют нормы 

Фото предоставлено компанией Арт-Индустрия

Фото предоставлено компанией ЛИГА
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производства, а также продаж ЛКМ, и при этом они 
постоянно совершенствуются, стимулируя произ-
водителя изготавливать более качественную и эко-
логичную продукцию. Я уверен, что в таких странах 
как, например, Италия или Германия, производители 
ценят свое имя и постоянно развиваются в этом на-
правлении, совершенствуя оборудование и процес-
сы производства, внедряя новые идеи. Что касается 
рынка РФ, то он находится на пути к становлению 
данных стандартов, медленно, но верно подбираясь 
к европейскому уровню». 

Эксперт отмечает, что мебельщику при сотрудниче-
стве с производителем или поставщиком ЛКМ правиль-
нее всего запросить сертификат на материал. Несмо-
тря на то, что в России нет обязательной сертификации 
ЛКМ для окраски мебели, некоторые производители 
или представители производителя, проходят добро-
вольную, получая при этом конкурентное преимуще-
ство, тем самым заявляя о том, что они ответственно 
подходят к изготовлению и продаже материала.

По мнению Сергея Фролова, пока вопрос эколо-
гической безопасности ЛКМ в нашей стране остро не 
стоит:

«В условиях, когда покупательная способность на-
селения остается на низком уровне и в ближайшей 
перспективе не видно предпосылок для рывка вверх, 
главным фактором работоспособности мебельных 
производств остается низкая цена на мебель, что под-
талкивает производителей в первую очередь обра-
щать внимание на цену материалов и комплектующих 
для ее производства. Современные высокотехноло-
гичные и экологичные ЛКМ, как вы понимаете, не по-
падают в группу дешевых материалов, отсюда их отно-
сительно слабое развитие на отечественном рынке».

Использование материалов УФ-отверждения и раз-
личные «зеленые» технологии (водные материалы, мате-
риалы с низким уровнем ЛОС, материалы из возобнов-
ляемых видов сырья) считаются относительно новыми и 
перспективными направлениями в развитии ЛКМ.

Александр Диденко также считает, что в России 
тема экологичных ЛКМ пока не сильно актуальна:

«Все смотрят на цену: краски на растворителях де-
шевле, лучше наносятся и быстрее сохнут».

Вопрос экономии в последнее время вообще сто-
ит довольно остро. Все производственные компании 
стараются с выгодой закупать сырье для изготовле-
ния продукции, чтобы снизить себестоимость товара 
и разместить конечный продукт на рынке по конку-
рентоспособной цене.

Дмитрий Домрачев отмечает, что если такая эко-
номия действительно способна снизить себестои-
мость изделия, то эта политика не может вызвать воз-
ражений. Сомнения возникают тогда, когда реальная 
экономия минимальна, а внешний вид, качественные 
характеристики, долговечность изделия и его спо-
собность противостоять климатическим и механиче-
ским воздействиям значительно снижаются:

«Из-за высокой конкуренции на рынке ЛКМ более 
дорогие материалы, скорее всего, будут иметь лучшие 
декоративные качества, обладать лучшими защитны-
ми свойствами и лучше наноситься, чем дешевые ма-
териалы. При этом на практике разница их себестои-
мости в пересчете на одно изделие может составить 
менее 1%. А теперь давайте рассмотрим этот вопрос с 
точки зрения покупателя, который собрался приобре-
сти изделие. Выбор покупателя на 70% определяется 
дизайном и внешним видом отделочного покрытия из-
делия, по которому судят также и об износостойкости. 
Теперь представим себе, как трудно продать предмет 
мебели с низкими декоративными качествами, с оче-
видными дефектами отделки».

Качественные ЛКМ повышают стоимость конечно-
го изделия, а новые спецэффекты привлекают к ме-
бели больше внимания. Потому, несмотря на завере-
ния производителей об отсутствии революционных 
прорывов в отрасли, новые покрытия ЛКМ способны 
перевернуть представление потребителей о том, ка-
кой должна быть современная стильная мебель. 

Ирина Кашина

Фото предоставлено компанией Арт-Индустрия
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12 стульев, МФ Республика Хакасия, г. Абакан, ул. Кирова, 255, тел./факс (3902) 24-58-35, 28-52-20

Авантаж, ООО г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел.: 8-952-909-13-33

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Баской, ООО г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 2,  тел.: (383) 276-00-87; г. Новосибирск, ул. К. Станиславского, 17,  
тел.: (383) 343-67-98, e-mail: baskoy@ngs.ru, www.baskoy.ru

Венге, ООО г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 378а, корп. 4, (2 этаж), тел.: (383) 203-34-81, 226-46-19, 236-05-19, 
ул. Тюленина, 1Б, офис 16, тел.: (383) 270-19-39, e-mail: masterdoka@mail.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Евротрейд г. Новосибирск, ул. Аэропорт 2/4, тел.: (383) 228-96-10, моб. 8-913-928-32-03

Кемеровомебель, ООО г. Кемерово, ул. Камышинская, 3а, тел.: (384-2) 28-72-33, 28-77-33, факс 28-72-33, 
e-mail: mebelsibiry@kemcity.ru, www.kuzmebel.ucoz.com

Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Мебель Мастер, ООО 630088, г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корпус 11, ост. ТГ «Левобережный», 
тел. (383) 335-00-87 (ф), e-mail: mmaster@mosk.ru

Мебельсон г. Ижевск, ул. Торговая, 15, тел./факс: (3412) 623-632, 623-633, e-mail: mebelson@udm.net, 
www.mebelson.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.: (383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-кт Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49А, к4, тел. (383) 344-77-55, 344-72-77, 
www.новосибирскаямебель.рф, e-mail: nmbl@mail.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул. Тайгинская 11, корпус 29,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Столплит Новосибирская область, с. Марусино, ул.  Производственная зона, 25, тел.: (383) 362-05-45, 362-27-50 

Финист плюс г. Новосибирск, ул. Станционная, 60/1, т/ф  (383) 35-34-000

КОРПУСНАЯ МЕБЕЛЬ
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14 января в Кельне открылась первая дизайнерская 
выставка этого года imm Cologne 2019, которая все 
так же не очень популярна среди российских дизай-
неров. Французы и итальянцы сумели окружить iSaloni 
и Maison&Objet атмосферой праздника, на которую 
со всего мира слетаются дизайнеры всех мастей. В 
Кельне же царит сугубо рабочая атмосфера — никаких 
фейерверков и ярких дизайнерских вечеринок. И со 
стороны может показаться, что и сама выставка столь 
же аскетична, строга и скучна. Но это далеко не так.

На imm Cologne приезжают ведущие мировые 
бренды со всей Европы, демонстрируя свои новин-
ки и ту концепцию дизайна, что считают актуальной 
на ближайшие годы. Здесь в единой перспективе 
павильона можно увидеть итальянский Arflex, испан-
ский GAN и голландский Pode, не противопоставляя, 
а представляя эти бренды в возможных сочетаниях. 
Только Кельн дает возможность увидеть полноценный 
срез всего европейского рынка. Даже итальянцы, ко-
торые берегут премьеры до апреля, выглядят тут со-
всем иначе, чем на iSaloni, и бывает, что замечаешь 
то, что упустил в прошлом году в Милане. Но расска-
зать в первую очередь хочется не о них.

14 — 20 января в Кельне проходила мебельная выставка imm Соlоgnе. Самые яркие объекты и клю-
чевые стенды в обзоре историка архитектуры и дизайна, преподавателя Международной Школы 
Дизайна Виктора Дембовского.

IMM COLOGNE 2019:
КЛЮЧЕВЫЕ МОМЕНТЫ

ВИКТОР ДЕМБОВСКИЙ
Дизайнер, историк архитектуры и дизайна. 
Ведущий преподаватель направления 
«Дизайн интерьера».

Окончил аспирантуру ТИИ МГХПА им. С. Г. Стро-
ганова. Прошел стажировки в Королевском Коллед-
же Интерьера и Дизайна (Лондон) и ENSAD (Париж).

Преподаёт с 2009 года, занимается разра-
боткой учебных программ, спецкурсов и мастер-
классов в области дизайна. Выступает в качестве 
эксперта на мероприятиях по повышению квали-
фикации для дизайнеров, таких как Elle Decoration 
Design Days, West Labs, Espocada Trend Week, и т. 
д. Регулярно участвует в различных научных кон-
ференциях в России и за рубежом.

Автор профессиональных стажировок для ди-
зайнеров на Международных Выставках Дизайна 
таких, как Maison&Objet, IMM Cologne, iSaloni и др.

Занимается популяризацией творчества 
Чарльза Ренни Макинтоша в России.

Работает в области дизайна интерьеров, ди-
зайн-журналистики и образования в России и за 
рубежом. Пишет популярные статьи для печатной 
и онлайн-версии журнала Elle Decoration Russia.

СПРАВКА
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На мой взгляд, ярче всех в рамках кельнской вы-
ставки выступила французская фабрика Ligne Roset — 
и по количеству премьер, и по общей атмосфере 
стенда. Радует, что этот культовый бренд не оста-
навливается на достигнутом и продолжает удивлять. 
Почти все диваны и кресла от новинок последних лет 
и до классики от Мишеля Дюкароя (Michel Ducaroy) и 
Пьера Полена (Pierre Paulin) получили расширенный 
ряд новых обивок. Особенно интересно стал смо-
треться диван Ploum от Ронана и Эрвана Буруллеков 
(Ronan & Erwan Bouroullec).

Концепцию «глобальной мягкой зоны» отлично от-
разил в своем диване Prado для Lignе Rosеt немецкий 
дизайнер Кристиан Вернер (Christian Werner). Этот 
модельный диван не имеет стационарных спинок и 
подлокотников, их можно свободно двигать и рас-
ставлять в той конфигурации, что захочешь. При этом 
такие подушки дают очень хорошую опору для спины 
и при нехватке места их можно поставить на ковер, 
тем самым разместив всех гостей. Prado идеален для 
неформального общения, легко меняется и при этом 
остаётся очень удобным.

Еще очень хочется отметить глобальную работу, 
что сделал Себастьян Херкнер (Sebastian Herkner) для 
австрийского бренда Wittmann. Благодаря ручному 
мануфактурному производству и качеству материа-
лов, мебель Wittmann — это то, что можно передавать 
по наследству. И проектировать для этого бренда — 
большая ответственность, ведь предметы должны со-
ответствовать не ежеминутной моде, а быть тем, что 
мы называем timeless design.

Фрагмент стенда Vitra на imm Cologne

Фрагмент стенда Ligne Roset на imm Cologne. Диваны Ploum 
в новых обивках, дизайн братьев Буруллек, Ligne Roset

Фрагмент стенда Ligne Roset на imm Cologne. Диван Prado, 
дизайн Кристиана Вернера, Ligne Roset. 
Фото: Виктор Дембовский

Фрагмент стенда Ligne Roset на imm Cologne. Диван Prado, 
дизайн Кристиана Вернера, Ligne Roset. 
Фото: Виктор Дембовский
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И тут Херкнер в очередной раз подтвердил свой 
статус дизайнера года по версии Maison&Objet — 
предметы из его коллекции Miles одинаково эффек-
тивно бы смотрелись в интерьерах Венского Сецес-
сиона и в современных трендовых апартаментах или 
бутик-отелях. Особенно мне понравилась серия сто-
ликов с основанием из отдельных металлических тру-
бок, черных, латунных или отделанных кожей.

Потрясающе продуктивный Херкнер успевает ра-
ботать со многими брендами — еще хочется отме-
тить его работу для итальянцев Zanotta. Кофейные 
столики Echino с тонкой металлической столешницей 
и массивными ногами из цветного стекла первые об-
ращали на себя внимание на стенде фабрики. В игре 
и масштабом, тектоникой и материалами чувствуется 
влияние неомемфиса и стиля 1970 — 1980-х гг. Вид-
но, что дизайнер хорошо понимает специфику брен-
дов, с которыми работает и способен не повторяться.

Один из моих любимых немецких брендов освеще-
ния, мебели и аксессуаров Pulpo представил в этом 
году целую серию предметов в коллаборации с тем же 
Херкнером, миланской студией NO Made и француз-
ским дизайнером Фереолем Бабеном (Ferreol Babin). 
Особенно интересна скульптурная настольная лампа 
Magma от Фереоля с плафоном из итальянского вы-
дувного стекла и основанием из керамики. Мне очень 
понравилось, как дизайнер сыграл с фактурой лавы, 
из которой будто рождается светящийся пузырь ма-
тового стекла.

Немецкий бренд мягкой мебели Cor классически 
разрушает миф о строгости и аскетичности немецкой 
мебели. В этом году они представили серию мягкой 
мебели с гнущейся спинкой Avalanche от миланской 

Журнальный столик Miles, кресло Merwyn, 
дизайн Себастьяна Херкнера, Wittmann

Журнальные столики Echino, дизайн Себастьяна Херкнера, 
Zanotta

Настольная лампа и ваза Magma, дизайн Фереоля Бабена, 
Pulpo

Стул Merwyn, дизайн Себастьяна Херкнера, Wittmann
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дизайн-студии Metrica и стул-конструктор Alvo от 
немцев Jehs+Laub, предусматривающий просто бес-
конечные возможности кастомизации.

Отдельно хочется отметить цветовое и декора-
тивное решение стенда фабрики. Пудренные и тер-
ракотовые тона, кирпичи и керамические скульптуры 
вкупе с мягкой мебелью фабрики создавали очень 
приятную атмосферу жилого пространства, откуда не 
хотелось уходить.

Почетные участники imm Cologne, австралийцы 
Кэйт и Джоэл Боой (Kate and Joel Booy) из Studio Truly 
Truly, которые в этом году удостоились чести создать 
интерьрную инсталляцию Das Haus, представили но-
вую коллекцию напольных ламп для международного 
австралийского бренда Rakumba. По сути светиль-
ник представляет из себя набор элементов, которые 

можно миксовать в любых комбинациях. Таким обра-
зом, по сути покупатель может стать соавтором с ди-
зайнерами-авторами светильников.

Закончить хочется стендом голландского дизай-
нера Пита Хайн Эйка (Piet Hein Eek), в работах кото-
рого границы между серийным и коллекционным ди-
зайном стираются. Почти все предметы Хайн Эйка 
исполнены из вторсырья или фанеры. При этом му-
сором они совсем не смотрятся и не теряют свою 
функцию. В этом году дизайнер представил диван из 
палатки, а также складной стол из фанеры, с отпеча-
танными на ней фрагментами живописи.

www.elledecoration.ru

Фрагмент стенда Cor на imm Cologne 2019, 
фото: Виктор Дембовский

Складной стол из фанеры, дизайн Пита Хайн Эйка, 
фото: Виктор Дембовский

Фрагмент стенда Cor на imm Cologne 2019. Кресла Alvo, 
дизайн студии Jehs+Laub, Cor, фото: Виктор Дембовский
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Интересно, что в своей победе Себастьян Херкнер 
ничуть не сомневался. Несколько лет назад он, путе-
шествуя по Африке, был потрясен брачными играми 
страусов. Свои впечатления он трансформировал, 
создав необычный дизайн плетеных кресел. Многие 
ставили под сомнение успешность этого проекта, од-
нако Херкнер не сомневался в его перспективности. 
И, когда его пригласили участвовать в церемонии 
вручения наград в качестве гостя, амбициозно за-
явил, что придет на награждение в следующем году, 
чтобы взять первый приз. И в 2019 году именно его 
Maison & Objet назвала лучшим дизайнером.

Его имя прославилось после того, как он предста-
вил свои объекты на нескольких выставках D3 Design 
talents — самой авторитетной и значимой площадке 
для молодых промышленных дизайнеров в мире (Imm 
Cologne). В отличие от миланской Salone Satellite, в ко-
торой принимают участие сотни молодых талантов и 
дизайн-школ, здесь отбирают лишь 30 участников — 
лучших из лучших. Именно на них сосредоточено вни-
мание прессы и потенциальных производителей. Из-
вестны десятки примеров, когда после этой выставки 
крупнейшие мебельные компании, такие как Ligne 
Roset и Cappellini, начинали сотрудничество с моло-

В списке лучших дизайнеров мира появилась еще одна фамилия: по версии Maison & Objet лучшим 
дизайнером 2019 стал немец Себастьян Херкнер, известный своим сотрудничеством с известными 
интерьерными марками.

СЕБАСТЬЯН ХЕРКНЕР — 
ДИЗАЙНЕР ГОДА
ТАКОЕ ЗВАНИЕ НЕМЕЦКИЙ ДИЗАЙНЕР ПОЛУЧИЛ ПО ВЕРСИИ 
ПАРИЖСКОЙ ВЫСТАВКИ MAISON & OBJET В ЭТОМ ГОДУ
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дыми дизайнерами, запуская их проекты в многоты-
сячный тираж. Это стало важным этапом и в карьере 
Себастьяна. На авторском стенде Das Haus, который 
представлял идеальный дом Херкнера, сам дизайнер 
провел мастер-класс по современному интерьеру.

Себастьян Херкнер родился в небольшом курорт-
ном городке и рисовал с детства. Впрочем, родные 
считали это детским увлечением до тех пор, пока он 
не поступил в Оффенбахский университет искусства 
и дизайна.

С самых первых шагов в дизайне Херкнер огром-
ное внимание уделял тому, чтобы соединять в своих 
проектах трепетное уважение к традициям и совре-
менные технологии, по-особому раскрывая самодо-
статочную красоту материалов.

Херкнер блестяще справляется с заказами таких 
маститых компаний, как Moroso, ClassiCon, Sancal, 
Emu, La Chance, Nodus, Gervasoni, Linteloo, Gubi, 
Dedon, FontanaArte, работая одновременно над не-
сколькими проектами для разных стран и в диапазоне 
от мебели до ковров, светильников и санфаянса.

 
Его тема — культурные контексты, комбинации 

новых технологий с традиционным мастерством. 
Тема — востребованная и популярная, благодаря ко-
торой нельзя достичь Олимпа Филиппа Старка, но 
можно попытаться стать первым среди равных.

С 2007 года юный Себастьян ведет курсы в Уни-
верситете искусства и дизайна в Оффенбахе в каче-
стве приглашенного лектора. За свое творчество не-
мецкий спринтер получил множество наград: German 
Design Award (2011, 2015), Red Dot (2010), DesignPlus 
(2011) и др.

Себастьян Херкнер с упрямым любопытством со-
единяет в одном предмете глобальное и локальное, 

высокое и низкое, объем и редуцированную форму, 
хрупкое и брутальное, яркий цвет и монохром... Хер-
кнер не столько находится под влиянием тенденций, 
сколько коллажирует, экспериментирует, сопоставля-
ет и питает воображение путешествиями. «Мне очень 
нравится работать в команде, особенно с ремеслен-
никами, сотрудничать с ними, создавая что-то новое 
на основе их умений», — говорит Херкнер, объясняя 
свои недавние вояжи в Колумбию и Зимбабве.

Его часто называют немецким вундеркиндом. Ода-
ренный и собранный Херкнер принадлежит к новому 
поколению интернациональных авторов, которые да-
леки от шоу и актерских трюков. Это поколение ис-
следователей, лаборантов и алхимиков, смело нару-
шающих все и всяческие границы в дизайне.

Очень важным для себя Херкнер считал период 
стажировки у Стеллы Маккартни: именно в это время 
он узнал тонкости многих производственных процес-
сов, а также научился работать с цветом, который, по 
его мнению, обычно оказывается незаслуженно за-
быт дизайнерами.

В 2006 году немецкий дизайнер открыл собствен-
ную студию, занимающуюся дизайном интерьеров, 
мебели, светильников, посуды и т. д. Первым се-
рьезным успехом Херкнера стала премия Red Dot, 
присужденная дизайнеру в 2010 году за коллекцию 
журнальных столиков Bell, выполненных в форме ко-
локольчиков из стекла. А в следующие десять лет Се-
бастьян Херкнер получил множество самых престиж-
ных дизайнерских наград.

Кроме того, немецкий дизайнер активно сотруд-
ничает с различными брендами — только в прошлом 
году он участвовал в коллаборациях с 21 компанией.

..

Новинка выставок Imm Cologne 2019 и Maisno & Objet 
2019 — коллекция шезлонгов Maraca, Ames, 2019

Светильники Bell-Light, ClassiCon. Абажуры выполне-
ны из меди, латуни, крашеного алюминия или ткани
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Важная особенность Херкнера — он не идет пу-
тем модных тенденций, а ищет свое направление, 
особенно охотно экспериментируя с традиционными 
ремеслами разных стран и континентов. Кроме того, 
важнейшее значение дизайнер придает экологично-
сти своих проектов: «Я против бездумного потребле-
ния. Ресурсы Земли ограничены, и это надо всегда 
иметь в виду. Чтобы поддержать экотренд, я разрабо-
тал коллекцию плетеной мебели Caribe из перерабо-
танного пластика для марки Ames. Из сырья произво-
дятся нити, которые натянуты на стальной каркас».

Кредо Себастьяна Херкнера: «Самое ценное каче-
ство на сегодняшний день — аутентичность, подлин-
ность. Интерьер должен отражать вкусы хозяина, а 
предметы мебели — дизайнера».

В Себастьяне Херкнере трудно распознать немец-
кого дизайнера, он не обращает внимания на окружа-
ющий его функционализм в дизайне, который отлича-
ется строгостью форм и цветовой гаммы. 

«Я думаю, дело в моих путешествиях и вещах, ко-
торые меня вдохновляют. Это личное. Я не хочу рабо-
тать с конструкцией в типичном немецком духе. Мне 
нравится размышлять о философии каждого бренда, 
с которым я работаю. Все зависит от истории и тра-
диций очередного клиента. Полтора года назад ком-
пания Moroso попросила меня сделать что-нибудь 

совместно с ремесленниками из Сенегала, поэтому 
каждый объект изготовлен вручную. Мы начали с это-
го, а потом я стал размышлять о Сенегале, его исто-
рии и фауне. Еще в Германии я видел документальный 
фильм о птицах, которых местные называют Banjooli. 
Их формы и движения я отразил в этой коллекции. 
Мы начали работать со стульев, а потом добавили к 
коллекции диван, стол и шезлонг. Все цвета, которые 
представлены в коллекции, — это подлинные цвета 
рыболовецких сетей. Материал для них изготавли-
вают в Азии, мастера работают в Сенегале, а потом 
мы их везем в Италию. Вместе с немецким дизайном 
получается международный проект».

Стеллаж и светильник из коллекции Passerelle, Pulpo
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На вопрос о том, что для него как дизайнера важ-
нее — декор или конструкция — Себастьян Херкнер 
уверенно говорит:

«Я считаю, что работа с цветом и работа с кон-
струкцией должны сосуществовать вместе. Если вы 
делаете нечто функциональное, то поверхность нуж-
на в любом случае. А для создания поверхности нуж-
но решить вопрос материала и цвета, и это уже де-
кор. Как в случае с моей коллекцией садовой мебели 
Banjooli для Moroso: у нас есть конструкция, но есть и 
декор, и в данном случае разноцветные вязанные де-
тали относятся и к конструкции, и к декору одновре-
менно. О материале и цвете надо думать в процессе 
разработки, потому что не каждый цвет подходит к 
определенному материалу».

Что самое важное в современном доме? Какова 
концепция идеального дома?

Основная тема — это открытость и гостеприим-
ство. Я много и часто путешествую и хорошо знаю, 
как это важно — быть открытым. А при нынешней си-
туации в Европе с беженцами важно сохранять дру-
желюбие. В домах некоторых стран есть традиция 
двух входов: с фасада — для элиты, а для других со-
циальных слоев — со двора. Например, в Лондоне. Но 
это традиция совсем другого времени — абсолютная 
древность и в современности ей делать нечего.

И для меня было особенно важно создать открытый 
дом, доступный для каждого, не имеющий барьеров. 
Это философия, которую я несу и которую реализую 
в этом проекте. Вот мы сейчас сидим на ступеньках, 
но это не просто лесенка — это место для открыто-

го общения. Вообще Идеальный дом — дом без стен. 
Здесь есть занавески, которые передвигаются, ме-
няются, так как у них разная степень прозрачности. 
Например, сейчас вы видите, как круговой занавес 
передвинулся, и в комнате появилось больше света, 
поменялось соотношение света и теней.

Какие материалы помогут создать образ «идеаль-
ного открытого дома»?

– Я люблю работать с ремеслом, с материалами, с 
цветом, что не типично для немцев. Большинство лю-
дей, особенно за границей, немецкий дизайн ассо-
циирует я с Баухаузом, с наукой, техникой. В проекте 
Das Haus важным было найти новые характеристики 
и возможности материалов. Они должны не просто 
выполнять свои обычные «обязанности», но и при-
влекать внимание по-новому. Внутренняя стена в го-
стиной декорирована фарфоровыми жемчужинами, 

Столики Salut, La Chance. Основания — из мрамора 
или стали, столешница — из латуни

Кресло и столик из коллекции уличной мебели Caribe, 
Ames, 2017

Журнальные столики Bell, дизайн Себастьяна Хер-
кнера, ClassiCon. Основание столиков выполнено из 
цветного дутого стекла
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которые сделаны совместно с компанией Rosenthal. 
Плитка на кухне — совместный проект с производи-
телем из Германии, исходный инструмент — это ма-
териал для выпечки, который мы использовали для 
спонтанного узора. Пляссе — будто согнутый сплю-
щенный металл или согнутое плывущее стекло.

Очень важно в Das Haus то, что элементы всех ком-
нат как бы перетекают друг в друга. Текстиль сам по 
себе таинственен, но даже те драпировки, в которых 
нет загадки, создают определенную ауру. Плетеная 
мебель — это совместный проект, который реализо-
вывался 3 года с немецкой фирмой и производством 
на Филиппинах. Нам было важно создать текстуру по-
лотен как у одеяла.

Что, по вашему мнению, создает особый характер 
интерьера?

– Сейчас занавески вышли из моды, во многих 
домах их вообще нет. Кстати, у меня в квартире ни 
в одной комнате нет занавесок. Я подумал заняться 
темой явлений и предметов, ушедших из наших ин-
терьеров, ставших не модными. Вот и концепция ин-
терьера Das Haus создана таким образом, чтобы не 
только понравиться посетителю, но и спровоциро-
вать его определенным образом. Чувства, эмоции, 
запахи — все то, что вы можете уловить в доме. Если 
заглянуть за угол дома, вы почувствуете запах роз. В 
300 метрах от моего офиса в Оффенбахе находится 
фабрика мыла и часто, когда дует ветер, веет роза-
ми или лилиями, ароматами счастья из детства. Я за-
хотел поделиться этими эмоциями с гостями моего 

дома и решил ванную комнату облицевать плиткой из 
мыла: мы сами разработали форму и сами его изго-
товили. Но самое важное в нем — это запах, его мы 
не можем сфотографировать, но должны зафиксиро-
вать его у себя в памяти. Мы забываем, что некоторые 
вещи нельзя сохранить в телефоне, как фотография. 
Дом должен передавать особые эмоции и рождать в 
вас впечатления.

Вы много говорите о производственной экологич-
ности предметов дизайна. Что это значит?

Дизайн стал элементарным, и сейчас возрождает-
ся тенденция работы с традиционными ремеслами. 
В своих работах я часто использую мебель из мас-
сива: там дерево настоящее, оно стареет красиво и 
несет в себе положительную энергию. Мебель вас со-
провождает в течение жизни, она становится вашим 
компаньоном, поэтому для меня важно знать, как 
рождается, изготавливается продукт, и как он живет 
в интерьере.

Я был на производствах в Колумбии, где узнал все 
о том, как там создают аксессуары — ковры, чаши, 
вазы, корзинки, одеяла, вазоны для растений. Мне 
были интересны все процессы, потому что каждая де-
таль, особенно в ручном производстве, сказывается 
на изделии. Вот смотрите: наши ковры были созда-
ны вручную в Колумбии, в них есть некоторые помар-
ки, и это свидетельство истинности происхождения, 

Диван Ala для La Cividina, 2015

Haus – Interiors on Stage для imm cologne, 2016 (Себа-
стьян Херкнер с моделью проекта)

Диван Pipe Sofa для Moroso, 2015
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потому что колумбийцы прядут и ткут классическим 
способом, в Германии это можно встретить только в 
музее. Я видел, с какой любовью, страстью рабочие 
создали эти ковры, в деталях каждого паласа оста-
лась частичка этих эмоций. И это касается многих 
проектов. Когда я работаю с определенной фирмой, 
для меня важно заглянуть за кулисы, познакомиться 
не только с директором, но и с самими рабочими, ко-
торые выполняют эту работу. В идеальном доме важ-
но все! Важно чувствовать дом, ощущать и понимать 
его на ощупь, на запах.

Себастьян Херкнер (Sebastian Herkner) несомнен-
но пополнил отряд лучших промдизайнеров мира. 
Ему доверяют главные экспозиционные площадки 
ведущие выставки, он стал арт-директором чешского 
cтекольного бренда Verreum, приподняв его уровень 
до высот интернационального дизайна. 

Херкнер блестяще справляется с заказами таких 
маститых компаний, как Moroso, ClassiCon, Sancal, 
Emu, La Chance, Nodus, Gervasoni, Linteloo, Gubi, 
Dedon, FontanaArte, работая одновременно над не-
сколькими проектами для разных стран и в диапазоне 
от мебели до ковров, светильников и санфаянса.

По материалам Интернета

Светильник Oda для фабрики Pulpo
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Айлант-мебель г. Барнаул, ул. Маяковского, 18г, тел./факс (3852) 31-94-38, 31-94-36, e-mail: ailant_brn@mail.ru

Аленсио, ООО, ТД г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел./факс: 262-02-79, 262-04-62, e-mail: info@alensio.ru, 
www.alensio.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Аргумент, представитель 
ЗАО «Аркада 
Дистрибьюшн»

г. Новосибирск, ул. Коммунистическая, 48а, тел. (383)29-29-184, 36-200-55

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г. Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, тел. (383) 228-35-32, 335-82-86, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Мария, ООО г. Новосибирск, ул. Новогодняя, 24, тел. (383) 349-54-50 (ф), e-mail: demina-dasha@mail.ru

Мебель-Сибирь, ООО г. Новосибирск, Выставочный зал и офис: ул. Большевистская, 92, (торговый павильон), 
тел.: тел./факс 8 (383) 230-30-84 , 269-43-11, +7-913-913-75-09, e-mail: ledasibir@yandex.ru, www. ledasibir. Ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.medea.gorodgid.ru

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел.: (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

РостМебель, ООО, 
производственная 
компания

г. Новосибирск, ул. Объединения, 59, к 1, тел. (383) 291-80-04, 275-57-05, e-mail: info@comrost.ru, 
www.comrost.ru

Северсталь-Мебель, ООО г. Череповец, Советский пр., 35, тел.: (8202) 51-72-21, 51-72-24, e-mail: info@mebel.net, www.mebel.net

СибТоргМебель, ООО г. Новосибирск, ул. Римского-Корсакова, 28/1, тел. (383) 314-28-53, 344-59-20, e-mail: elit-k@mail.ru

Старлинг г. Новосибирск, ул. Королева, 40 (з-д «Комета»), тел. (383) 292-88-28, факс 227-65-13

Стиль, мебельная фирма г. Новосибирск, ул. Панфиловцев, 53, тел. (383) 267-35-79, www.mtd.nm.ru

Техноком 630099, г. Новосибирск, ул. 1905 года, 15, офис 7 тел.: (383) 213-55-14, 221-72-61, 335-19-78, 
e-mail: info@tc-nsk.ru, www.tc-nsk.ru

СПЕЦИАЛЬНАЯ МЕБЕЛЬ

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Атриум, мебельный салон г. Новосибирск, ул. Широкая, 1а, тел.: (383) 335-02-10, 335-01-12, 335-01-83

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г.Новосибирск, Красный проспект, 220, к. 12, оф. 1, тел. (383) 227-76-41, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Бюро-мебель, ООО 
Сибирус

г. Новосибирск, ул. Челюскинцев, 18/2, оф. 409, тел.(383) 201-05-71, 201-05-72, 201-05-73, 
e-mail: buro-mebel@mail.ru, www.buro-mebel.ru

Витра, ИП Домошенкина 
О.А.

г.Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, оф. 38, тел. (383) 292-46-04, 228-35-50, e-mail: vitra-nsk@mail.ru, 
www.vitra.tomsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Камеа, мебельная 
фабрика г. Новосибирск, ул. Обская, 2, тел.: (383) 264-41-74, 264-41-75, e-mail: office@kamea.ru

Территория мебели, МФ 
Борус г. Новосибирск, ул. Восход, 1а, оф. 116, тел. (383) 266-73-22, e-mail: borus2667322@mail.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г.Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел. (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Офисные кресла и стулья, 
группа компаний UniFox

г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 81, тел. 227-94-80, 227-94-81, 279-95-57, е-mail: unifox@list.ru, 
www.unifox.ru

Офис-стиль, торговая 
компания

г.Новосибирск, ул. Королева, 40, к. 3 (3 этаж), тел.: (383) 325-05-10, 217-40-40, 217-40-50, 
e-mail: referent@style-office.ru

Торговый дом «Аленсио» г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел.: (383) 262-02-79, 262-04-62, www.alensio.ru, 
e-mail: info@alensio.ru

ОФИСНАЯ МЕБЕЛЬ
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Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.aristo.su

Альфа-Кухни г. Новосибирск, ул. Светлановская, 50, тел.: (383) 230-26-32, 8-913-901-95-15, e-mail: kuhnisn@rambler.ru, 
www.alfalex.ukoz

Баской г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 2, тел. (383) 276-00-87, e-mail: baskoy@ngs.ru

БРВ Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Королева, 40, к 54, тел./факс: (383) 275-92-80, 275-92-79, e-mail: brwnov@mail.ru, 
www.brw.ru

Вардек-кухни  г. Санкт-Петербург, пос. Невская Дубровка, ул. Советская д. 1, тел./факс: (812) 309-47-98, 
www.kuhni-vardek.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Калите плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12а, тел.(383)291-62-43

Кувикина ЧП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел. (383) 308-76-81, 214-65-75, тел/факс: (383) 308-79-54, 
kuvikin@mail.ru, WWW.MEBEL-COMPLECT.RU 

Кухонный бум г. Новосибирск, ул. Станиславского, 18, тел.:  (383)  210-80-83, 210-76-66, e-mail: kuhnibum@mail.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

Лекс, ООО г. Новосибирск, тел. (383) 263-13-63, факс (383) 269-76-28, e-mail: leks-n@mail.ru

Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Софийская, 16, тел/факс: (383) 334-79-23,  8-913-918-3898

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.:(383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

Мефа, мебельная фабрика г. Новосибирск, ул. Сиб.-Гвардейцев, 49а, тел./факс: (383) 344-76-49, 3-551-600, е-mail: mefa@bk.ru, 
www.mefa.fis.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Кухни Лаэрта (ООО 
Одиссей-Комплект)

г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15; фирменный салон: г. Новосибирск , ул. Светлановская, 50, ТЦ Большая Медведица, 
тел.: (383) 303-43-17, +7-913-386-04-39 ( дизайнеры),  www.kuhni-laerta.ru

Сергей и К НСО, ВАСХНИЛ, ул. Восточная, 5 тел.: (383) 214-65-75, 8-913-942-2266, e-mail: kuvikin@mail.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел. (383) 3-534-534

Фирма Мебель Мастер, 
ООО

г.Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корпус 11, ост. ТГ «Левобережный», 
тел. (383) 335-00-87 (ф), e-mail: mmaster@mosk.ru

МЕБЕЛЬ ДЛЯ КУХНИ

Автор, ателье мягкой 
мебели г. Новосибирск, ул. Ельцовская, 5, тел.: (383) 331-55-58, 331-03-61, www.avtor-nsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, ул. Никитина, 20а, тел.: (383) 264-31-08, 8-913-913-98-00, www.favorit.nsk.ru, 
e-mail: favorit.nsk@mail.ru

Дизайн-студия «Мебель» г. Новосибирск, ул. Залесского, 14, тел. (383) 226-45-84, ул. Учительская, 20, тел. 271-98-75

Макси-мебель г. Новосибирск, ул. Римского-Корсакова, 1/1, тел.: (383) 351-94-44, 351-54-54

Мебель, ИП Басова Л.П. Новосибирская область, с. Толмачево, ул. Центральная, 43а/1, тел.: 212-80-53, 212-84-05, 
e-mail: mebelnsk@rambler.ru

Меркус, фабрика мягкой 
мебели

г. Новосибирск, ул. Комбинатская, 3а / Гоголя, 227, тел.: (383) 279-97-75, е-mail: merkus_m@gcom.ru, 
www.merkusm.ru

Мушта-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Декабристов, 269/1, тел. (383) 262-33-08, www.33divana.com

Континент-центр г. Новосибирск, п. Краснообск,  ВАСХНИЛ, тел.: (383) 348-36-42, 348-39-54, 21-44-492, 
e-mail: sibresurs-06@mail.ru

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Фабричная, 4, оф. 302, тел./факс 217-72-22, тел.: 223-09-10, 344-99-26, 
www.nmbl.narod.ru e-mail: nmbl@mail.ru

Престиж-мебель, салон г.Новосибирск, ул. Гурьевская, 37 а, тел.: (383) 266-00-06, 266-81-04

Проммебель, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 63а, тел./факс: 347-37-81,   347-57-56, e-mail: prommebel@online.nsk.su

Старосельцев, ИП г. Новосибирск, ул. Южная, 40/3, тел.: (383) 350-69-59, 8-905-934-5618, e-mail: altera2@ngs.ru

Терминал, МФ г. Новосибирск, ул. Гоголя, 15, тел.: (383) 217-44-47, e-mail: terminal-sib@rambler.ru, www.new-format.biz

МЯГКАЯ МЕБЕЛЬ
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«Стратегическое видение Группы компаний ITE состоит 
в создании лучшего в мире портфеля контент-ориентиро-
ванных и востребованных бизнес-мероприятий, обеспечи-
вающих нашим клиентам высочайшее качество обслужива-
ния и окупаемость инвестиций. Наш фокус концентрации 
усилий на крупных проектах означает, что мы закрыли наш 
офис в Новосибирске и, как следствие, прекратили опера-
ционную деятельность в Сибирском регионе», — сообщили 
РБК Новосибирск в лондонском офисе компании ITE.

«ITE ведет свою деятельность в России с 1991 года, 
проводит 18 отраслевых выставок, многие из которых яв-
ляются крупнейшими для отраслей, в том числе MosBuild, 
MITT, WorldFood Moscow, TransRussia, Mining World Russia и 
ЮГАГРО», — говорится в сообщении компании.

Директор Экспоцентра Сергей Косенко не стал коммен-
тировать решение ITE, сославшись на то, что о прекраще-
нии деятельности компании в Новосибирске ему не извест-
но. Он отметил, что договор с компанией действителен еще 
на протяжении двух лет.

Корреспонденту РБК Новосибирск в Экспоцентре поясни-
ли, что выставки, намеченные на 2019 год, будут проведены. 
Сейчас происходит смена организатора. Однако конкретное 
название компании, которая придет на смену, не сообщили.

На площадке МВК «Новосибирск Экспоцентр» ITE проводи-
ла выставки Агросиб, WorldBuild Siberia, Aquatherm Novosibirsk, 
СибЮвелир, УчСиб, HobbyTime/ЭкспоХобби, Mashex Siberia, 
Охота и Рыбалка Сибирь, Загородный дом, SibBeauty, 
TransSiberia, FoodService Siberia, EXPONET.RU и другие.

Управляющий партнер компании DSO Consulting 
Сергей Дьячков видит основную причину ухода компании 
ITE из Новосибирска в том, что выставочное движение в се-
годняшнем виде не востребовано.

«Другая причина связана с тем, что сейчас происходит с 
экономикой России. То, что происходит, — это естественные 
следствия кризиса. Новосибирск такой интересный город, 
где всегда есть выставочные компании, которые могут при-
йти на смену ушедшему оператору. Третья причина — уда-
ленность выставочного центра: строить такой комплекс на 
окраине было авантюрным решением», — отметил Дьячков.

Руководитель Школы бизнеса SREDA Елена Глуз-
дакова также считает, что формат выставок устарел. «По 

моему мнению, мы отстаем лет на 10 от Москвы и Санкт-
Петербурга по подходам к организации выставок. Выстав-
ки все меньше приносят клиентов, все переходит в он-
лайн-форматы. Выигрышным шагом является привлечение 
экспертов международного уровня, что также проще реа-
лизовать на выставках в Москве или Санкт-Петербурге», — 
сообщила Глуздакова.

Эксперт добавила, что в Новосибирске много выставок, 
которые проводятся за деньги регионального и областно-
го бюджетов. Как правило, для участников такие выставки 
бесплатны. В свободном участии в мероприятии есть нега-
тивная составляющая, так как компании в последующем не 
готовы платить за возможность выставляться.

ГОСЗАКУПКИ И НОВЫЙ ОПЕРАТОР
Как сообщается на сайте госзакупок, ITE за три года работы 
в Новосибирске выиграло более десятка тендеров на об-
щую сумму более 50 млн руб.

Последний тендер был выигран весной 2018 года на ока-
зание услуг по организации проведения Международного 
Сибирского транспортного форума. Сумма контракта со-
ставила почти 17 млн руб. Заказчиком являлось Министер-
ство экономического развития Новосибирской области.

На текущий момент не ясно, кто будет проводить выстав-
ки за бюджетные средства. По данным источников РБК Ново-
сибирск, следующим выставочным оператором может стать 
компания «Экспоивентс». У нее есть опыт проведения больших 
выставочных мероприятий. По данным сайта госзакупок, орга-
низацию крупного форума «АгроСиб-2018» проводила именно 
компания «Экспоивентс» (цена контракта 14,5 млн руб.), хотя в 
2017 году данную выставку проводила компания ITE.

По данным «Контур. Фокус», с 2017 года учредителем и ди-
ректором компании «Экспоивентс» является Наталья Мамон-
това. Уставной капитал равен 100 тыс. руб. На конец 2017 года 
выручка составила около 2 млн руб., прибыль — 1,6 млн руб. 
Компания зарегистрирована по адресу Станционная, 104.

Первым учредителем компании, по данным «Контур. 
Фокус», указана Екатерина Павлинова, которая сейчас яв-
ляется одним из двух бенефициаров (вместе с Сергеем Ко-
сенко) ООО «Новосибирск Экспоцентр».

Михаил Шестаков, nsk.rbc.ru

Источники РБК Новосибирск назвали компанию, которая может стать следующим выставочным 
оператором в Новосибирске. О том, что крупнейший российский выставочный оператор России 
прекращает работу в Новосибирске, и по сути, проводить привычные выставки, возможно, будет 
некому, РБК Новосибирск сообщило несколько источников в конце прошлого года.

МИРОВОЙ ВЫСТАВОЧНЫЙ ОПЕРАТОР 
ОТКАЗАЛСЯ ОТ НОВОСИБИРСКА: 
КТО СМЕНИТ ITE
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ВЫСТАВКИ, ЯРМАРКИ

ГРАФИК ВЫСТАВОК МЕБЕЛЬНОЙ
ПРОМЫШЛЕННОСТИ РОССИИ,

14 – 20 января
IMM COLOGNE – 2019
Кёльн, Германия
Международная выставка мебели
www.imm-cologne.com

22 – 27 января
I MOB – 2019.  ISTANBUL FURNITURE FAIR
Турция, Стамбул
Международная выставка мебели
www.cnrimob.com

19 – 22 февраля
SIBBUILD — 2019 
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка строительных и отделочных материалов
www.sibbuild.com

12 – 14 марта
МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР – 2019 
Минск, Белоруссия, ВУП «Экспофорум»
Международная выставка мебели и интерьера
www.expoforum.by

18 – 21 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR (GUANGZHOU) 
PHASE 1 — 2019

GUANGZHOU CHINESE IMPORT & EXPORT 
COMMODITIES COMPLEX PAZHOU (GICEC)
Китай, Гуанчжоу
Международная торговая выставка мебели для дома
www.ciff.furniture

28 марта – 31 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR (GUANGZHOU) 
PHASE 2 — 2019
Китай, Гуанчжоу, Guangzhou Chinese Import & Export 
Commodities Complex Pazhou (GICEC)
Международная мебельная выставка  (готовая мебель)
www.ciff.furniture

02 – 05 апреля
MOSBUILD — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка строительных и отделочных 
материалов
www.worldbuild-moscow.ru

03 – 06 апреля 
UMIDS — 2019
Краснодар, ВКК  «Экспоград Юг»
Международная выставка мебели, материалов, комплек-
тующих и оборудования для деревообрабатывающего и 
мебельного производства
www.umids.ru

09 – 14 апреля 
ISALONI — 2019
Италия, Милан, Fiera Milano
Международная выставка мебели, дизайна, освещения
www.salonemilano.it

17 – 20 апреля 
IZBUSHKA! СТРОИТЕЛЬСТВО. ДЕРЕВООБРАБОТКА — 
2019
Челябинск, ДС «Юность»
Выставка о коттеджном строительстве, мебели и деревоо-
бработке
www.uralbuild.com

18 – 21 апреля
ЗАГОРОДНЫЙ ДОМ — 2019
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка инженерного оборудования и материалов для 
строительства и обустройства коттеджа или загородного 
дома
www.sibhouseexpo.ru

19 – 23 апреля
УЮТНЫЙ ДОМ — 2019  
Белгород, ВК «Белэкспоцентр» 
Межрегиональная специализированная выставка
www.belexpocentr.ru

23 – 27 апреля
125-Я КАНТОНСКАЯ ЯРМАРКА (THE 125-TH CHINA 
IMPORT AND EXPORT FAIR 2019), 2-Я ФАЗА
Китай, Гуанчжоу (Guangzhou)
Мебель, декор и товары для дома
www.cftc.org.cn

24 – 26 апреля
MEBELEXPO UZBEKISTAN — 2017
Узбекистан, Ташкент, НВК «УзЭкспоцентр»
Международная выставка «Мебель и технологии произ-
водства»
www.mebelexpo.uz

30 мая – 01 июня
КРЫМ. МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР — 2019
Крым, Симферополь, «Форум. Крымские выставки»
Специализированная выставка мебели, фурнитуры и ком-
плектующих
www.expoforum.biz

21 – 24 мая
INTERZUM — 2019
Кельн, Koelnmesse
Ведущая международная выставка комплектующих для 
производства мебели и дизайна интерьера.
www.interzum.com



57

№ 02 (274)_2019ÌÑВЫСТАВКИ, ЯРМАРКИ

И ДЕРЕВООБРАБАТЫВАЮЩЕЙ
СНГ И МИРА НА 2019 Г.

23 – 25 мая
ДАЛЬЭКСПОМЕБЕЛЬ. ФУРНИТУРА. ИНТЕРЬЕР — 2019. 
ТЕХНОДРЕВ ДАЛЬНИЙ ВОСТОК — 2019
Хабаровск, Хабаровская международная ярмарка
Выставка мебели и комплектующих для ее производства
www.khabexpo.ru

12 – 15 июня
МЕБЕЛЬ И ИНТЕРЬЕР —  2019.
ЛЕС И ДЕРЕВООБРАБОТКА  —  2019
Алматы, Казахстан, ВЦ «Атакент»
Ведущие казахстанские проекты, посвященные мебельной 
и деревообрабатывающей промышленности.
www.mebelexpo.kz

03 – 06 сентября
ЭКСПОДРЕВ — 2019
Красноярск, МВДЦ «Сибирь», ВК «Красноярская ярмарка»
Деревообрабатывающая специализированная выставка
www.krasfair.ru

10 – 13 сентября 
СИБЛЕСОПОЛЬЗОВАНИЕ. ДЕРЕВООБРАБОТКА. 
МЕБЕЛЬ — 2019
Иркутск, СибЭкспоЦентр
Международная выставка оборудования, технологий, мате-
риалов и продукции лесозаготовительной, деревообраба-
тывающей промышленности  и деревянного домостроения
www.sibexpo.ru

11 - 14 сентября
МЕБЕЛЬ — 2020
Минск, Футбольный манеж
Международная специализированная выставка-ярмарка
www.belexpo.by

12 – 15 сентября
KAZINTERMEBEL — 2019
Астана, Казахстан, ВЦ «Корме»
Международная Выставка Мебели и Дизайна Интерьера 
www.kazintermebel.kz

17 – 19 сентября
HEIMTEXTIL RUSSIA — 2019
Москва, МВЦ  «Крокус Экспо»
Международная выставка домашнего текстиля и тканей 
для оформления интерьера
www.heimtextil-russia.ru

17 – 20 сентября
ЭКСПОМЕБЕЛЬ-УРАЛ 
И LESPROM-URAL PROFESSIONAL — 2019
Екатеринбург, МВЦ «Екатеринбург-Экспо»
Ведущая в Уральском регионе международная специали-
зированная выставка мебели, оборудования, комплектую-
щих и технологий для её производства.
www.expoural.com

18 – 20 сентября
МЕБЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ.
ДЕРЕВООБРАБОТКА — 2019
Казань, ВЦ «Казанская ярмарка»
Межрегиональная специализированная выставка
www.intermebelexpo.ru

09 – 12 октября
SALONE DEL MOBILE. MILANO MOSCOW — 2019
Москва, «Крокус Экспо»
Международная выставка мебели, дизайна, освещения
www.isaloniworldwide.ru

10 – 12 октября  
МВМК — 2019
Ялта, Крым, Хрустальный зал отеля «Ялта-интурист»
Специализированная выставка мебели и дизайна
www.expocrimea.com

13 – 16 октября
INTERMOB – 2019
Турция, Стамбул
Международная выставка компонентов для мебели
www.intermobistanbul.com

15 – 18 октября
SICAM — 2019
«Pordenone Fiere»
Италия, Порденоне
Международная специализированная выставка комплекту-
ющих для производства мебели
www.exposicam.it

14 – 17 ноября
INTERIOROOM — 2019
Самара, ВК «Экспо-Волга»
Межрегиональная специализированная выставка  — глав-
ное событие в области архитектуры и дизайна Поволжья
www.expointerio.ru

14– 16 ноября
МЕБЕЛЬНЫЙ ВЕРНИСАЖ  — 2019
Сочи, Выставочный центр у Морпорта
Специализированная выставка 
www.sochi-expo.ru

18 – 22 ноября
МЕБЕЛЬ — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка
www.meb-expo.ru

03 – 06 декабря 
WOODEX — 2019
Москва, МВЦ «Крокус Экспо»
Международная выставка оборудования и технологий для 
деревообработки и производства мебели
www.woodexpo.ru



58 МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ № 02 (274)_2019  ____________________  WWW.MEBELSIB.BIZ ____________________  MEBEL@X1.RU

БЕСПЛАТНО 
— по предприятиям и частным лицам, занятым в про-

изводстве, поставках, оптовой и розничной торговле 
мебелью, комплектующими, сырьем и материалами в 
Новосибирске и городах Сибирского региона. Система 
специализированной доставки в городах: Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, Красноярск, Новокузнецк, 
Хабаровск,Владивосток, Тюмень,Челябинск, Екатерин-
бург, Иркутск.

— на ITE «Сибирская Ярмарка» и мебельных яр-
марках городов Сибири, Урала и Дальнего Востока;

— в Новосибирске журнал выкладывается для бес-
платного распространения более чем на 60 пред-
приятиях, специализирующихся на производстве и 
продаже фурнитуры, комплектующих, материалов и 
мебели.

Система специализированной доставки в г. 
Новосибирске: «БИС-Курьер» ул. Герцена, 12, 
тел.: (383) 217-69-67

Макеты подаются в файлах CorelDraw 9.0 (5.0-
13.0 — допускаются), Adobe Illustrator 5.0-11.0, *.EPS, 
*.AI, шрифты переведены в кривые (Convert to curves), 
разрешение импортированных изображений не ниже 
240 dpi для цвета (не ниже 240 dpi для ч/б), верхняя 
граница 400 dpi (редуцируйте — resample — при ее 
превышении). 

Для макетов в цвете — все импортированные изо-
бражения до импорта в файл Corel Draw должны иметь 
формат CMYK.

При подаче макетов в TIFF, PSD — формат CMYK, 
разрешение — для цветных макетов — 300 dpi, для 
черно-белых — 400 dpi (допускается не ниже 300 dpi). 
Для макетов в формате JPG устанавливайте мини-
мальную степень сжатия.

Вы можете отправить макет на наш e-mail или FTP-
сервер.

Последний срок подачи рекламы в номер — 
до 18:00  за 10 дней до дня выхода номера.

Цветные полосы
(обложка, вкладка) Черно-белые полосы

1-я полоса (обложка) — 80 000 руб. 1/1 — 11 500 руб.

2-я полоса (обложка) — 40 000 руб. 1/2 — 7 100 руб.

3-я полоса (обложка) — 29 500 руб. 1/4 — 4 000 руб.

4-я полоса (обложка) — 46 000 руб. 1/8 — 2 400 руб.

вкладка — 24 000 руб. 1/2 — 12 800 руб.
                                                1/4 — 8 000 руб.

Блок на колонтитуле — 2000 руб.

Адресный блок в справочнике — 450 руб.

эксклюзивный блок перед содержанием

— 1 полоса — 26 500 руб.

Логотип (в справочник) — 400 руб.

1 строка (при размещении в справочнике)
— позиция (80 знаков в строке) — 120 руб.

ТРЕБОВАНИЯ к размещению материалов и размеры рекламных модулей

ВАЖНО: в цветных макетах на расстоянии 8–10 мм 
от каждого края — не включать текст и существенные 
элементы изображения (под обрез уходит 5–3 мм).

Для справки:
В статьях (1 полоса) примерно 4500–5000 знаков 

без пробелов (2–10 абзацев);   5200–5800 (2–10 абза-
цев) знаков  с пробелами.

ЦВЕТ
(включено поле под обрез)
Обложка — 223*303
1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 213*150 гориз.
1/2 — 303*105 верт.
1/4 — 105*150 верт.

ЧЕРНО-БЕЛЫЕ

1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 187*126 гор.
1/2 — 260*91 верт.
1/4 — 91*126 верт.
1/8 — 88*61,6 гор.
1/9 — 187*29 гор.

По всем вопросам обращайтесь к менеджерам или в редакцию тел./факс (383) 352-35-05, e-mail: mebel@х1.ru
Тел. редактора (383) 21-44-333 (мобильный), e-mail: sveta@х1.ru

РАСПРОСТРАНЕНИЕ ИЗДАНИЯ

РАСЦЕНКИ на размещение рекламы в 2018 году
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ЗАЯВКА ДЛЯ ПОДПИСКИ НА ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ»

НАИМЕНОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ

АДРЕС ДЛЯ КУРЬЕРСКОЙ ДОСТАВКИ

РОД ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ТЕЛЕФОН

ФАКС

ОТВЕТСТВЕННОЕ ЛИЦО

ПЕРИОД ПОДПИСКИ

Бланк необходимо выслать по факсу (383) 352-77-29 или на e-mail: mebel@x1.ru 

Стоимость одного экземпляра журнала 180 руб. (НДС вкл.)

В городах Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, 
Красноярск, Новокузнецк 
доставка журнала курьер-
ской службой осущест-
вляется бесплатно.

ЗДЕСЬ МОЖНО ПОЛУЧИТЬ ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ» БЕСПЛАТНО

Monticelli-sib 2-я Станционная, 46/Б 341-87-22

Monticelli-sib  Мира,54 335-12-03

Аристо Сибирь Владимировская, 11а, к. 2  363ì78ì15

УралПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Бином, ООО Журинская, 80/1 223-85-77

Борисов, ИП 1-я Ельцовка, 1 225-19-59

Глобал, ГК Фабричная, 41/1 303-42-90

Глобал, ГК Ватутина, 99Р 230-20-25

Джокер Сибиряков-Гвардейцев, 56a 316-15-70

Кайзер Декор ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а 344-22-92

Командор Оловозаводская, 25 (территория 
ДОК) 22-77-961

Ламитекс Петухова, 69, к. 10 335-82-99

Макмарт ул. Немировича-Данченко, 130/1 314-79-99

Мастерсиб, ООО Большая, 278 364ì44ì93

Мастерсиб, ООО Паласса, 10 215-19-29

МДМ-Комплект Большая, 256-б 227-79-38

Мебельная 
фурнитура-Н С.-Гвардейцев, 49/6 357-24-64

Мир кухни Серебренниковская, 23 218-11-27

Модерн-купе Сибиряков-Гвардейцев, 49/2 353-52-13

МТФ Кривощековская, 15 363-98-16

Нафтали, ООО Даргомыжского, 8а, к. 60 363ì18ì58

Ноис Дуси Ковальчук, 1, к. 4 230-21-80

Первая фабрика 
фасадов, ООО Северный проезд, 7/2 328-00-79

Пласетас, ООО Мира, 54а, корп. 2. 328-38-51

Раумплюс Ватутина, 99, офис 101 352-39-57

Рауфф 2-я Станционная, 46Г 362-18-99

Сибирский партнер Ватутина, 38 352-87-30

Сибирь, МФ Бетонная, 6 353-05-05

СКМ Мебель Станционная, 30а, к.19 230-55-81

Т.Б.М.-Сибирь Б. Хмельницкого, 113 363-55-05

ТД «Томлес» 2-я Станционная, 44 362-20-62

Томские мебельные 
фасады Бетонная, 12 362-17-69

Торговый мир Сибиряков-Гвардейцев, 49/3, к. 6 291-87-65

Торгсиб, ООО Тайгинская, 3 272-22-25

Торгсиб, ООО Ударная, 27/2 353-25-08

Фортуна, ООО Мира, 54а, корп. 2. 344-97-06

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Кемерово (3842)

Monticelli-sib Баумана, 6 - 12 яч., 2 эт. 38-07-44, 

Аристо Сибирь Абызова, 12а 49-65-95

Модерн-купе Володарского, 18 452-352

Мелькин Ю. Ф., ИП Угловая, 129 75-38-77

Центр мебельной 
фурнитуры Карболитовская, 1/1, 1 эт. 39-61-86

Барнаул (3852)

АрсеналПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Комплекс-Барнаул Автотранспортная, 49/1 46-76-86

МДМ-Комплект Северо-Западная, 15 77-99-39

Стайлком, ООО Красный Текстильщик, 12 37-96-86

Центр мебельной 
фурнитуры Малахова, 177Е 504-150

Томск (3822)

Комплекс-Томск Пролетарская, 38В 900-699

Томлесдрев 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16 723-071

Томские мебельные 
фасады пр-т Фрунзе, 119 «е» 545-150

Иркутск (3952)

Фурнитура Люкс Челябинская, д. 26, к. 5 50-33-77

Красноярск (391)

МакМарт Шахтеров, 61, стр. 3 234-70-20
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