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Вся мебельная отрасль, как и вся мировая экономика, так или ина-

че оказалась под влиянием коронавируса, который бушует в Китае вот 

уже больше месяца. Предприятия, осуществляющие поставки ком-

плектующих из Китая, пока не могут делать заказы — производства не 

работают. Отгрузки даже готовой продукции, которую сделали ранее, 

из провинции Убэй и прилежащих к ней территорий недоступны. Ме-

бельную выставку в Гуанчжоу отменили. И несмотря на скудные про-

дажи на рынке, мебельные фабрики начали скупать фурнитуру впрок, 

ожидая дефицита в будущем. И уже на сегодня понятно, что в апреле 

мы можем почувствовать нехватку тех или иных компонентов.

В номере есть материалы по данной теме, которые, думаю, будут 

вам интересны.

Также мы подготовили обширный материал по мебельным ящикам. 

Последний раз мы обращались к данной теме три года назад и решили 

посмотреть, что же за данный период изменилось. А изменилось до-

вольно немало.

Как и всегда, на нашем сайте свежие новости, в Инстаграм — фото 

и видео с последних событий, а мы работаем в ожидании предстоящих 

выставок и мероприятий.

Удачи!

орогие мебельщики!

Светлана Ширяева,
главный редактор
журнала «Мебельщик Сибири»
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ТРЕНДЫ И ТЕНДЕНЦИИ
Последний раз мы готовили обзор по ящикам почти 3 
года назад. Хочется посмотреть, что изменилось, ка-
кие тенденции сейчас главные, что нового появилось 
на рынке?

Тонкие боковины
Так несколько лет назад только начали входить в 

моду ящики с тонкими боковинами, но и сегодня они 
не менее актуальны.

«По-прежнему набирают популярность ящики с 
тонкими боковинами. Hettich представляет на россий-
ском рынке ящик AvanTech YOU. Это ящик с абсолютно 
гладкими боковинами толщиной всего 13 мм — нет ви-
димых винтов или заглушек.  Фурнитура уходит на за-
дний план и гармонично сливается с мебелью, стано-
вясь полноценным элементом дизайна. Мы оставили 
все хорошее в нашем продукте и улучшили то, что мог-
ло быть еще лучше», — рассказывает Елена Питрако-
ва, категорйный менеджер ООО «Хеттих РУС».

Мебельные ящики существуют уже сотни лет. Достаточно посмотреть на бюро и комоды прошлых 
веков, где практически всегда присутствовали ящички. И это не просто так повелось — ящик, дей-
ствительно, практически самое удобное место для хранения всевозможных вещей.

СОВРЕМЕННОЕ НАСТОЯЩЕЕ 
И ПРОДВИНУТОЕ БУДУЩЕЕ 
МЕБЕЛЬНОГО ЯЩИКА

Фото предоставлено компанией GTV
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В этом году компания GTV также поддерживает при-
верженность к тонким боковинам и представляет на рос-
сийском рынке новые тонкостенные ящики AXIS PRO. 

«Архитектура ящика — тонкие 14-миллиметровые 
прямоугольные боковины, система полного выдвиже-
ния обеспечивает наименьшую потерю полезного про-
странства ящика», — говорит Екатерина Игнатушки-
на, менеджер по маркетингу «ГТВ РУС».

Одной из новинок в ассортименте Hafele стали 
ящики Matrix box A с толщиной боковины всего 13 мм. 
«Это не только эстетика минимализма, но и увеличе-
ние полезного пространства ящика», — считает Ар-
тем Лобастов, директор по маркетингу и онлайн-про-
дажам ООО «Хефеле Рус».

Тонкие боковины ящика и лаконичные решения из 
новинки плавно перекочевали в нечто обязательное и 
обыденное, что на сегодня должно быть в ассортимен-
те каждого поставщика функциональной фурнитуры, 
который следует трендам. Это отмечает и Андрей Хо-
лодов, product-менеджер направления «Комплек-
тующие для мебели» компании «Аметист»:

«Кардинальных изменений за последние несколь-
ко лет не произошло. Ведущий тренд — оптимизация 
пространства, стремление к простым и лаконичным 
формам. Еще пять лет назад ящики были с покатыми 
боковинами, и редко встречающиеся модели с тонки-
ми, изящными стенками производили WOW-эффект. 
Сейчас модели ящиков обязаны быть простыми, мини-
малистичными по форме, и тонкие стенки восприни-
маются как продолжение этого лаконичного образа. В 
коллекции JETBox Ultra мы демонстрируем ультратон-
кие стенки толщиной всего 13 мм с удобной 3D- регули-
ровкой и высокой несущей способностью в 40 кг».

«Около 4-х лет назад мы ввели SWIMBOX PRO — 
качественный продукт в трендовом дизайне с тон-
кими боковинами. В этом году мы пошли дальше и 
совершили революцию. Пока коллеги по цеху пред-
лагают тонкостенные системы выдвижения как бо-
лее дорогостоящие и премиальные, мы запустили 
систему для выдвижных ящиков СТАРТ,  куда  входят 
решения с прямыми боковинами толщиной 12,8 мм в 
трёх цветах по точно такой же цене, что и решения с 
традиционными  «толстостенными» ящиками различ-
ного уровня высоты, которая формируется аксессу-
арами»,  — комментирует директор по маркетингу 
BOYARD Елена Виноградова

 «Не могу сказать, что ящики и системы выдви-
жения претерпели принципиальные изменения за 
последние три года, — также считает Сергей Чу-
гунников, технический специалист ООО «Самет 
Мебельные Технологии». — Скорее, производите-
ли пытаются найти идеальный рецепт универсально-
го ящика, который отвечал бы современным веяниям. 
Пришедшие несколько лет назад тонкостенные ящи-
ки на рынке прижились, но не сказать, что они заняли 
доминирующую позицию».

«О каких-то глобальных переменах говорить не 
приходиться, — также считает Ирина Сабурова, ме-
неджер по маркетингу OOO «СЛОРОС». — Тонко-
стенный ящик все так же продолжает набирать попу-
лярность. В тренде два цвета — белый и антрацит, что 
объясняется их универсальностью и общим трендом 
на спокойные цвета и натуральные материалы, с ко-
торыми прекрасно сочетаются именно эти два оттен-
ка. Самыми популярными размерами являются ящи-
ки 400 мм, 450 мм и 500 мм.

Последние пару лет мы предлагаем нашим поку-
пателям ящик с тонкой стенкой Tekform Slimline от ан-
глийского бренда Titus, как решение премиум-класса 
для современных кухонь и ванных комнат».

Индивидуализация
Многие эксперты отмечают тот факт, что рынок 

даже таких популярных комплектующих, как ящи-
ки, сильно не меняется, больше и быстрее, наверно, 

SPASE STEP  
Фото предоставлено компанией BLUM
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меняется сам рынок сбыта, как со стороны самих ме-
бельщиков, так и со стороны конечного потребителя.

Так экспертами прослеживается такой актуальный 
на сегодня тренд, как индивидуализация, который 
сегодня диктует потребитель. Конечный клиент хочет 
получить даже в сегменте эконом свою мебель, отве-
чающую его и только его предпочтениям как в дизай-
не, так и в функционале.

Это замечает Елена Питракова:
«Новый ящик AvanTech YOU предоставляет воз-

можность воплотить в жизнь любой индивидуальный 
дизайн за счет разнообразных опций: выбор цветов, 
форм и материалов. Интересные акценты помогут 
добавить дизайн-профили, накладки DesignCape и 
надставки Inlay.

AvanTech YOU может применяться сразу с дву-
мя разными платформами направляющих: Quadro и 
Actro, что позволяет эффективно работать с различ-
ными сегментами покупателей и их требованиями. 
Создавая эту систему выдвижных ящиков, мы опира-
лись на Мегатренд «индивидуальность». Мы делаем 
акцент на покупателей, их ожидания и пожелания. 
AvanTech YOU предоставляет свободу выбора дизай-
на, материалов, функций. 

Также в нашем ассортименте есть варианты для 
индивидуализации других систем ящиков — это ди-
зайн-профили в разных цветах для InnoTech Atira и 
ArciTech», — добавляет Елена.

Максимально постаралась приблизиться к глубо-
кой индивидуализации компания «Аметист», предло-
жив рынку множество вариаций ящика JETBox Ultra.

«Наши JETBox Ultra имеют широкий размерный 
ряд и пять глубин, три высоты боковин ящика,два со-
временных цвета и система разделителей для орга-
низации любой системы хранения, — рассказывает 
Андрей Холодов. — Из этих моделей можно собрать 
более 120 комплектаций. Серия имеет очень широ-
кий спектр комплектаций: можно сделать как класси-
ческий ящик с фасадом, так и внутренний ящик, ко-
торый находится в шкафу за распашной дверцей, на 
котором может стоять замок защиты от детей, к при-
меру. Это может быть ящик как с системой Push-to-
Open, так и с системой Soft Close. Возможен вариант 
применения ящика со стеклянными боковинами — 
дизайнерская интерьерная подача».

«Универсальный белый, традиционный серый и 
модный антрацитовый цвета, широкий размерный 
ряд ящиков от GTV — глубина от 250 до 550 мм и высо-
та боковин от 83 до 210 мм — дает возможность соз-
давать множество необычных дизайнерских решений 
в интерьерах трендовых и классических стилей», — с 
удовольствием отмечает Екатерина.

«Наши лучшие ящики Samrtflow представлены в не-
стандартных цветах, таких как мокка, черный глянец и 
цвет шампань. Вместе с тем эти системы доступны с 
тремя вариантами выдвижения: ящик с доводчиком, 
открытие от нажатия и совмещенная система открытия 
от нажатия и доводчика. Smartflow также существует в 
двух высотах боковин (58 и 144 мм) и комплектуется 
разными аксессуарами, такими как рейлинги или сте-
клянные надставки», — рассказывает о возможностях 
индивидуализации Сергей Чугунников.

«Кроме общих трендов актуальным и вневремен-
ным фактором остается возможность индивидуали-
зации как внешних поверхностей мебели, так и вну-
треннего пространства корпусов, — считает Сергей 

Фото предоставлено компанией Слорос

Smartflow в интерьере 
Фото предоставлено компанией Samet
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Комаров, менеджер по продажам GRASS в Рос-
сии. Последняя новинка компании Grass — система 
выдвижения Nova Pro Scala — за счет высокой гру-
зоподъемности и простого и максимально жесткого 
переднего крепления не только позволяет использо-
вать высокие и тяжелые фасады, но и позволяет пол-
ностью индивидуализировать внешний вид выдвиж-
ного ящика. За счет оригинальной формы боковой 
стенки ящик можно индивидуализировать декоратив-
ными накладками из любого материала, а уникальная 
боковина Scala Crystal Plus позволяет использовать 
декоративные вставки из стекла или любого другого 
материала, абсолютно преображающие внешний вид 
ящика. Площадь вставки занимает 75% боковины».

LEGRABOX от Blum дает возможность осуществить 
индивидуальное решение в полном объеме.

«Blum представляет высококачественную преми-
альную систему выдвижения LEGRABOX с уникаль-
ным элегантным дизайном, отличающимся прямыми 
линиями форм и впечатляющими технологиями, что 
дает много возможностей для создания индивиду-
ального дизайна мебели, — делится Вера Шмелева, 
менеджер по маркетингу и коммуникациям ООО 
«Блум». Царга прямая снаружи и внутри, а ее тол-
щина всего лишь 12,8 мм. Наряду с LEGRABOX pure с 
матовыми металлическими боковинами вариант ди-
зайна LEGRABOX free позволяет максимально инди-
видуально подойти к оформлению ящиков с высоким 
фасадом. Вставки из стекла, дерева, кожи или камня 
позволяют эффектно расставить акценты. Эти ящики 

обладают способностью дополнять дизайн личного 
жилого пространства.  Ассортимент включает не-
обычные варианты, в которых большое вниманием 
уделено деталям, которые помогают реализовать 
индивидуальные пожелания клиента.  При сочетании 
ящиков LEGRABOX с системой крепления EXPANDO Т 
возможно использовать не только высокие, но и тон-
кие фасады из таких твердых материалов, как акрил, 
керамика, кварцевый или натуральный камень».

Артем Лобастов рассказывает об индивидуальных 
решениях от Hafele:

«Ящики Matrix box P имеют самый широкий ассор-
тимент среди премиальных ящиков: два типа монта-
жа, три высоты, четыре варианта наращивания и 5 
цветов. В итоге мы имеем более 120 вариантов ящи-
ков в одном решении с двумя типами выдвижения».

Еще одно из интересных решений, набирающих 
обороты, — это внутренние ящики без внешнего фа-
сада. «Ассортимент всех наших систем выдвижных 
ящиков — InnoTech Atira, ArciTech и новинка AvanTech 
YOU — включает в себя внутренние ящики. При этом 
есть возможность переднюю панель внутреннего 
ящика сделать из материала по выбору заказчика 
(индивидуализация!)», — делится Елена Питракова.

 
Лаконичность и минимализм. Большие фасады
«Рынок систем выдвижения на сегодняшний день 

сильно перенасыщен — каждая компания, выпуска-
ющая комплектующие для мебели, стремится ввести 
в свой ассортимент эту группу продукции. Мы будем 

Фото предоставлено компанией Hettich
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говорить о трендах в системах выдвижения через 
призму нашего опыта — к каким трендам стремит-
ся компания BOYARD и что выбирают наши клиенты. 
Очевидно, что сейчас системы выдвижения стремят-
ся к упрощению: дизайн боковин более прямой, ла-
коничный, конструктив проще в использовании», — 
говорит о наблюдениях BOYARD Елена Виноградова.

Лаконичность и минимализм, а также формиро-
вание единого пространства гостиной и кухни спо-
собствуют тому, что кухонная мебель становится все 
менее заметной и растворяется в интерьере. Модели 
ящиков также следуют этому.

«Основные тренды современной мебели — мини-
мализм, использование натуральных материалов, ла-
коничные фасады без ручек из различных материалов, 
увеличение размеров фасадов и уменьшение их коли-
чества, максимальная функциональность и скрытость 
механизмов, матовые декоры. Это касается как внеш-
него, так и внутреннего оформления мебели, функ-
циональной фурнитуры, обеспечивающей движение 
фасадов. В русле этого компания Grass предлагает 
выдвижные системы минималистического дизайна — 
систему Vionaro, базирующуюся на самой популярной 
системе скрытых направляющих компании Dynapro. 
Толщина боковых стенок Vionaro всего 13 мм. Вы-

движная система поставляется в нескольких матовых 
декорах, имеет систему демпфирования Soft Close, 
позволяет использовать широкие фасады высотой до 
780 мм, оснащается технологией комфортного откры-
вания от нажатия Grass Tipmatic Soft Close.

Высокая грузоподъемность 40 либо 70 кг и фрон-
тальная система крепления позволяет использовать 
как максимально большие фасады ящиков, так и фа-
сады из нетрадиционных материалов — минералов, 
бетона либо композитов», — делится актуальными 
трендами, которым соответствуют системы выдвиж-
ных ящиков от GRASS, Сергей Комаров. 

«Идет урбанизация: города становятся все больше, 
и как следствие, квадратные метры жилого простран-
ства все дороже. Поэтому так сильно ценится свобод-
ное пространство, и от мебели требуется незамет-
ность. Современная мебель встраивается в ниши или 
стены помещения, прячется в специальных комнатах, 
например, в гардеробные, а видимая мебель становит-
ся темнее и монолитнее. Значит, от фурнитуры требу-
ется возможность использования больших фасадов с 
минимальными зазорами. Если мы говорим о ящиках, 
то это темные цвета боковин и плавное бесшумное за-
крывание. Если мы говорим о ящиках, то это темные 
цвета боковин и плавное бесшумное закрывание.

Фото предоставлено компанией Аметист
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Это фасады большого размера от пола до верха 
тумбы без ручек. Это максимально возможная ши-
рина ящика, чтобы тумб и, соответственно, зазоров 
было как можно меньше, зато как можно больше по-
лезного внутреннего пространства ящиков. Имен-
но благодаря современным трендам, у нас в ящиках 
Matrix box P есть темные цвета боковин: антрацит и 
темная бронза», — говорит о дизайне и цветовых 
предпочтениях в ящиках Артем Лобастов.

Темные и белые цвета
Отмечается действительно высокий спрос на тем-

ные цвета, что определяется лаконичностью и раз-
витием урбанистической тематики в дизайне жилых 
пространств. 

Так трендовыми решениями сегодняшнего дня 
темные цвета считает и Елена Питракова:

«Еще один из популярных и интересных трендов – 
мебель, и, соответственно, фурнитура, в темных цве-
тах. Петли Sensys в цвете «черный обсидиан», ящики 
в цвете антрацит — отличные помощники в создании 
модного интерьера в темных цветах». 

Универсальный белый и модный антрацитовый цве-
та как трендовые отмечает Екатерина Игнатушкина. 

 
С ней полностью согласен и Сергей Чугунников:
«В тренде, в основном, два цвета: белый и антра-

цит. Среди наших новинок — ящик Smartflow цвета 
шампань с возможными стеклянными надставками 

сверху и совмещенной функцией доводчика и откры-
тия от нажатия».

Андрей Холодов считает, что невзрачные белые 
и молочные оттенки уступили место брутальным то-
нам серой палитры:  «Нельзя не сказать про модные 
цвета, в которых исполнены эти комплектующие для 
корпусной мебели: приглушенные тауповые и насы-
щенные антрацитовые оттенки,  черные и шоколад-
ные, белые матовые без всякого намека на глянец и 
блеск». 

«Самый популярный цвет боковых стенок, как и 
прежде, серый, — считает Елена Виноградова. — Тем 
не менее, сегодня белый цвет выходит на такой же 
высокий уровень продаж. Прежде белый использо-
вался исключительно в кухнях и только в премиаль-
ном сегменте. Сегодня он закрепился как наиболее 
массовый, появляется не только в кухонных гарниту-
рах, но и в ванных комнатах. 

Трендовые оттенки тоже довольно популярны, но 
в значительно меньших объемах, поскольку это не 
массовые цвета, это — определенная ниша».

Удобство производства
Если возможность создания индивидуального 

дизайна по достоинству оценят потребители, то все 
больший упор на легкость установки и удобство мон-
тажа оценят самые прямые клиенты — производите-
ли мебели, ведь это и скорость установки, и качество.

Nova Pro Scala 
Фото предоставлено компанией GRASS
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Елена Виноградова считает удобство установки очень 
важным за последнее время изменением и не только 
для мебельщиков: «Комфорт и простота в обращении с 
фурнитурой не только для производителей мебели, т. е. 
профессионалов, но и для конечного потребителя, что-
бы при необходимости пользователь мог сам адаптиро-
вать работу выдвижного ящика под свои потребности. 

Прорабатываются дополнительные сервисные оп-
ции — например, регулировка фасада в нескольких 
плоскостях или наличие заглушек, которые можно 
брендировать при необходимости».

Системы ящиков AXIS PRO и MODERN BOX от GTV по 
достоинству оценят не только дизайнеры, но и мебель-
щики. «Ящики не требуют дополнительной фрезеров-
ки, — говорит Екатерина. — Для удобства сборки все ре-
гулировки находятся внутри на боковых панелях ящика. И 
кроме традиционных регулировок по горизонтали и вер-
тикали, в AXIS PRO можно менять угол наклона фасада».

LEGRABOX от Blum также имеет регулировку на-
клона фасада, регулировку по высоте и ширине, про-
стой монтаж и демонтаж, встроенную защиту от вы-
падения фасада.

Точную регулировку в 4-х плоскостях, которая по-
зволяет идеально выставить фасады после монтажа, 
имеет и ящик Vionaro от GRASS.

А компания «Аметист» поставляет ящик JETBox Ultra 
для удобства мебельщиков как комплектом, так и в раз-
борном виде. «Производители решают несколько за-
дач: он может купить боковины, отдельно — направля-
ющие JET, которые являются универсальными и могут 
применяться как с ящиками Jet Box Ultra, так  и для соз-
дания деревянных ящиков.. Это экономное и разумное 
производство с эффективным использованием склад-
ских помещений. А те, кто хочет коробочную версию, 
покупают комплект», — рассказывает Андрей Холодов.

Грузоподъемность
Грузоподъемность ящиков за последнее время в 

среднем стала выше. Это отмечает и Елена Виногра-
дова:

«Изменяется грузоподъемность: выдвижные ящи-
ки можно нагружать сильнее, чем прежде. Совершен-
ствуется доводчик, чтобы системы «ходили» дольше. 
Если прежде гарантированное количество циклов от-
крывания и закрывания составляло 40-50 тысяч, то 
сейчас можно наблюдать 80-100 тысяч. Это говорит 

LEGRABOX free в шкафу SPACE TOWER 
Фото предоставлено компанией BLUM
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о том, что сам механизм доводчика становится более 
надёжным и долговечным».

«Согласно европейской системе стандартизации 
ящик должен работать не менее 60 000 циклов, но на 
практике, например, ящики GTV служат гораздо доль-
ше. Поэтому наши ящики имеют пожизненную гаран-
тию», — рассказывает Екатерина Игнатушкина. 

Когда планировалась статья, я понимала, что кар-
динально нового за последние несколько лет в систе-
мах выдвижных ящиков не изобретено, но как, ока-
зывается, поменялись тенденции и предпочтения, а 
вместе с ними и предлагаемые варианты ящиков.  

Появилось многообразие дизайнерских решений 
на любой вкус, вошли в моду широкие и высокие ящи-
ки, стали использоваться решения в темных цветах, 
системы выдвижения становятся все более надежны-
ми и долговечными. 

Думаю, что и функционал систем выдвижения за-
метно расширился.

ТЕХНОЛОГИЧНЫЕ РЕШЕНИЯ
Актуальность и тенденции
Какие выдвижные системы сегодня на пике популяр-
ности? Какие технологичные решения в выдвижных 
ящиках сегодня наиболее актуальны?

«Сейчас на пике популярности модели, повышаю-
щие комфорт использования мебели. Покупатели уже 
реже соглашаются на простой функционал; мягкое за-
крывание сегодня не роскошь, а обязательное требо-
вание к кухонной мебели. Также в тренде система от-
крывания push-to-open», — говорит Ирина Сабурова.

Екатерина Игнатушкина считает, что на сегодняш-
ний день наибольшим спросом пользуются скрытые 
направляющие с доводчиком, также интерес вызыва-
ют ящики с доводчиком и системой push-to-open, та-
кие как MODER BOX. К лету GTV готовит новинку — ша-
риковые направляющие и с доводчиком, и системой  
push-to-open.

«С нашей новинкой AvanTech YOU с тонкими бо-
ковинами возможны направляющие с различными 
функциями, при этом, самый актуальный вариант — 
это направляющие с механизмом Push to open Silent 
с опциональной синхронизацией. Ящики открывают-
ся одним нажатием и демпфируются при закрывании. 
Также возможна мультисинхронизация для ящиков: 
два ящика за одним фасадом открываются одновре-
менно», — делится Елена Питракова. 

«Особо популярны выдвижные системы, отвечаю-
щие высоким потребительским свойствам, таким как 
синхронизация, бесшумность, функциональность, — 
отмечает Артем Лобастов. Также последним нововве-
дением стали направляющие плавного закрывания с 

открыванием от нажатия, что позволяет использовать 
фасады без ручек и при этом сохранить бесшумность 
закрывания благодаря масляному демпферу — эта 
система установлена в ящиках Matrix box P».

«Сейчас популярны две системы: Push-to-Open 
(нажатие от руки) и Soft Close (плавное закрывание), 
совмещенные в одной направляющей. Буквально 
пару лет назад данная технология была еще сырой. 
Сейчас же ситуация другая. Многие производители 
следуют модным и технологическим тенденциям, и 
сейчас мы уже видим, что комбинированые систе-
мы PushOpen+SoftClose заняли своё место, став за-
конченным продуктом. Мы наблюдаем яркую тен-
денцию — использование мебельных композиций 
без лицевой фурнитуры либо с ручками-профилями. 
Монолитные модели — и ничего лишнего. Именно в 
таких моделях требуются направляющие с система-
ми push-to-open и soft close, когда не требуется при-
лагать никаких усилий для открытия фасада. В этом 
году на выставке «Мебель 2019» мы видели подобные 
решения, в том числе и в эконом-сегменте (шарико-
вые направляющие бокового крепления). Мы работа-
ем в данном направлении и рассчитываем войти на 
рынок с качественным, доработанным продуктом в 
2020/2021 году», — делится Андрей Холодов. 

Фото предоставлено компанией Hafele
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«На пике популярности, как и было всегда, модели, 
в первую очередь, надежные, заслужившие доверие 
мебельщиков. Поскольку тренд на фасады без ручек 
набирает свои обороты, то все большей актуально-
стью пользуются ящики с открытием от нажатия или 
совмещенные системы с доводчиком», — рассказы-
вает Сергей Чугунников.

«В России популярны системы выдвижения 
BOYARD — это один из ведущих брендов нашего рын-
ка, который в массовом режиме обеспечивает эконом 
и средний сегменты.

Если более локально —  шариковые направляющие, 
как это ни печально, продолжают оставаться востребо-
ванными из-за низких бюджетов у российского населе-
ния и, как следствие, низких бюджетов на мебель.

Если мы говорим о системах выдвижения с двойны-
ми металлическими боковинами, то боковины традици-
онных форм всё еще наиболее популярны», — считает 
Елена Виноградова. 

 
Взаимозаменяемость
А насколько возможен монтаж выдвижных ящиков 

одного бренда на направляющие других производи-
телей и наоборот? Когда это имеет смысл?

Некоторые корзины GTV для гардеробных, буты-
лочницы, так называемые «волшебные уголки», по 
словам Екатерины Игнатушкиной, можно использо-
вать с направляющими других производителей со 
схожими техническими характеристиками, но прак-
тика показывает, что покупатель предпочитает брать 
комплект (ящик+направляющие), доверяя бренду.

Ирина Сабурова считает, что взаимозаменяемость 
с ящиками других производителей может иметь 
смысл, в первую очередь, для производств с отла-
женными процессами: «Когда есть потребность в 
краткосрочной замене ящика, (например, обычную 
двойную стенку на тонкостенную, присадка которых 
может отличаться даже у одного производителя), а 
перенастройка и отладка оборудования занимает 

время.  Ящик Tekform Slimline в этом смысле универ-
сален, присадка его не меняется и внутри линейки 
Tekform, и аналогична присадке тандембоксов».

«Производитель старается подобрать оптималь-
ное решение по направляющим к каждому типу боко-
вин, — считает Артем Лобастов. —  Комбинируя раз-
личные решения от разных поставщиков, всегда есть 
риск потерять часть потребительских характеристик. 
При этом наш ящик Matrix Box A может быть установ-
лен на большинство известных премиальных направ-
ляющих для деревянных ящиков».

В нашем случае монтаж выдвижных систем невоз-
можен на направляющие других производителей, — 
делится Сергей Чугунников, — поскольку система 
фиксации ящика на наших направляющих уникальна и 
разработана только для ящиков нашего производства. 
Чаще всего, смысла в таком скрещивании нет, посколь-
ку ящики продаются комплектами, а необходимость не-
стандартных решений случается не так часто».

«В нашем ассортименте на данный момент такой 
функцией обладают только выдвижные корзины брен-
да Ametist Furniture Fittings, которые можно поставить 
на направляющие Hettich и Salice, — объясняет Андрей 
Холодов. — В разработке у нас есть несколько ящиков с 
возможностью установки на направляющие немецкого 
бренда. Каждый производитель хочет, чтобы покупали 
его модели на собственных направляющих. Но мы ду-
маем, что нам удастся увеличить оборот и расширить 
клиентскую базу за счет предложения комплектующих, 
которые можно установить на направляющие топовых 
мировых компаний, — Hettich, Blum или Grass. Это су-
щественный вид экономии для тех производителей, 
которые хотели бы совместить комплектующие разных 
брендов. Кому это выгодно? Всем!».

«Все выдвижные системы от компании Grass ис-
пользуют направляющие, крепящиеся в стандартной 
системе с шагом 32 мм, таким образом, присадки 

Фото предоставлено компанией BOYARD

Smartflow Кухня 
Фото предоставлено компанией Samet
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для крепления направляющих будут практически 
идентичны у всех производителей, — рассказыва-
ет Сергей. — Но фронтальные и задние крепления у 
различных производителей оригинальные, поэтому, 
как правило, прямая замена выдвижных ящиков лю-
бого производителя на ящики другого производителя 
невозможна без определенных переделок. 

Полностью заменять ящики на продукцию других 
производителей имеет смысл в случаях, когда изна-
чально в изделии использовались недорогие ящики 
низкого качества от производителей дешевого цено-
вого сегмента. В данном случае уже через короткое 
время эксплуатации возможно появление скрипов, 
заедания и стука при использовании, нарушение 
лакокрасочного покрытия из-за воздействия агрес-
сивных и моющих веществ, например на кухне и т. 
д. Использование надежной продукции от европей-
ских поставщиков полностью исключит эти пробле-
мы и обеспечит бесперебойную работу и идеальный 
внешний вид на весь срок службы мебели».

Конечно, каждый производитель создает свой 
продукт максимально совместимый с другими сво-
ими элементами и уж точно не хочет, чтобы мебель-
щики совмещали его продукт с комплектующими из 
чужого огорода. Но мебельщики экономят, придумы-
вают, экспериментируют. 

ПРИМЕНЕНИЕ
Ящики, конечно же, чаще всего используют в кухнях. 
И это понятно. А в какой мебели еще сейчас наиболее 
актуально использование ящиков? 

Если вам доведется побывать в главном офисе 
Hettich в Кирхленгерне, то вы сможете познакомить-
ся с выставкой готовых решений, где можно увидеть 
применение ящиков в мебели различного назначе-
ния.  По словам Елены Питраковой, возможно приме-
нение и в жилой мебели, но чаще всего, помимо кухни 
ящики используют в мебели для ванных комнат. 

Это подтверждает и Елена Виноградова: «Кухни, 
безусловно, на пике популярности. Но в последнее 
время системы выдвижения всё активнее исполь-
зуются в мебели для ванных комнат. В иной мебели 
тоже можно наблюдать эту группу фурнитуры, но зна-
чительно реже».

Вера Шмелева говорит о том, что системы выдви-
жения Blum можно использовать во всех жилых про-
странствах — в кухне, гостиной, спальне, прихожей, 
ванной, гардеробной, а также в торговых помещениях.

«Сейчас системы ящиков достаточно технологич-
ны, чтобы использовать их и для создания функцио-
нальной эффектной кладовой, где ящик испытывает 

Nova Pro Scala 
Фото предоставлено компанией GRASS
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большую нагрузку, и в спальне или гостиной, где 
больше ценится тишина и плавность хода при ис-
пользовании ящика. Системы ящиков МODERN BOX, 
МODERN BOX SQUARE или AXIS PRO идеально подой-
дут для решения любой из перечисленных задач, — 
отмечает Екатерина Игнатушкина.

«Ящик в мебели нужен для удобного доступа к со-
держимому как возле фасада, так и возле задней 
стенки, — поясняет Артем Лобастов, — и это его глав-
ное преимущество перед тумбой с полками и распаш-
ными или раздвижными фасадами. А значит, его удоб-
но использовать везде, где есть полки ниже середины 
роста потребителя. Это ванные и гардеробные комна-
ты, офисные столы и тумбы для жилого пространства».

Андрей Холодов отмечает, что сейчас ящики с уз-
кими боковинами ставят в ванные комнаты, детские и 
гостиные: «Здесь мы видим нестандартные размеры: 
300 и 270 мм, к примеру, и в нашем ассортименте эти 
модели тоже есть в линейке JETBox Ultra. Двустенные 
ящики с вариативностью высоты и тонкими боковина-
ми востребованы сегодня.

Наши ящики серии JETBox Ultra и JET Super Slim 
Box (новинка, которую мы анонсируем) можно при-

менить и в гардеробных комнатах, и использовать в 
организации пространства спальни (прикроватные 
тумбы), ванных и детских комнат. Ограничений нет». 

«Выдвижные ящики актуальны в любой мебе-
ли — для жилых помещений, кухни и ванных ком-
нат, — говорит Сергей Комаров. Ящик помогает не 
только структурировать пространство для хранения, 
но и обеспечивает комфортный доступ к хранимым 
вещам. Все выдвижные системы Grass обеспечива-
ют 100% выдвижение ящика, что позволяет пользо-
ваться им максимально комфортно в любой мебели. 
Широкий диапазон номинальных длин от 250 мм до 
750 мм позволяет использовать системы Grass как в 
мебели для ванных комнат при недостатке простран-
ства, так и в кухонных «островах» большой глубины. В 
любом случае доступ к самым дальним уголкам шка-
фа будет легким и комфортным».

ЭКСКЛЮЗИВНЫЕ РЕШЕНИЯ
«Решения предлагаются после постановки задачи, — 
говорит Екатерина Игнатушкина. —  Есть вопрос: «Как 
использовать угол на кухне?». Для решения данной 
задачи предлагаются угловые ящики, либо так назы-
ваемые «волшебные уголки» — выдвижные системы 

SPASE STEP 
Фото предоставлено компанией BLUM
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хранения со сложной траекторией. Если остается 
узкое место, недостаточное для установки стандарт-
ного ящика, на помощь приходят бутылочницы, стоит 
не забывать про специальные ящики под духовку, под 
мойку. Для организации пространства в самом ящи-
ке используются специальные аксессуары: рейлин-
ги, поперечные планки и перегородки, деревянные 
вкладыши с возможностью регулировки CUSTOMI, 
INSERTI, KNIFI, HERBI, HOLDI и многое другое».

 
«Мы предлагаем качество, — говорит Ирина Са-

бурова. — У нас небольшой ассортимент ящиков, 
всего 2 цвета: белый и антрацит, стандартные раз-
меры с шагом в 50 мм. Но все ящики Tekform Slimline 
прошли тест на 80 000 циклов с нагрузкой в 40 кг, что 
подтверждено сертификатами FIRA и CATAS. Плюс 
встроенный доводчик ConfidentClose* (*быстрое за-
крывание, позднее срабатывание демпфирования и 
мягкое приземление без отката) и четыре варианта 
высоты — 70 мм, 100 мм, 142 мм, 182 мм — это все, 
что нужно, на современной кухне высокого класса.

Ну и, конечно, в комплекте уже ставшие привыч-
ными аксессуары — рейлинги и стеклянные вставки в 
стенках ящика».

Интересное решение от Hettich — варианты для ин-
дивидуализации ящиков, например, дизайн-профили, 
а также механизм Push to open Silent, опциональная 
синхронизация и мульти-синхронизация (одновре-
менное открывание 2-х ящиков за одним фасадом).

Артем Лобастов отмечает плавное закрывание и 
открывание от нажатия: «У нас это одна система с ре-
гулировкой усилия выдвижения, которое зависит от 
веса содержимого ящика. У большинства же конкурен-
тов нужно знать заранее вес ящика при выборе кухни».

«В условиях такого серьёзного насыщения рынка у 
всех крупных игроков есть все необходимые клиенту 
решения, — делится Елена Виноградова. — В BOYARD 
есть системы выдвижения различного типа с широким 
набором опций под всевозможные мебельные про-
екты: системы для формирования выдвижных ящиков 
под мойкой, системы с декоративными, например, сте-
клянными боковинами, угловые мебельные ящики, ак-
сессуары, такие как системы для организации порядка 
внутри выдвижных ящиков и многое другое. Частные 
производители мебели активно делятся с нами нестан-
дартными решениями, так зачастую они используют 
наши системы выдвижения для формирования буты-
лочниц как в верхнюю, так и в нижнюю базу».

Вера Шмелева отмечает SPACE STEP от Blum — ин-
тересное решение для создания дополнительного по-
лезного пространства в цоколе (цокольный ящик) и улуч-
шенного доступа к верхним шкафам (в виде ступеньки).

«Мы делаем ставку на расширенный функционал. 
Это системы хранения и организации пространства, 
это различные рейлинги, — рассказывает Андрей Хо-

лодов. — Нестандартное решение мы предложим в 
ящике JETBox Slim — нашей беспрецедентной новин-
ке. Этот ящик представляет собой эффектную ком-
бинацию ящика с направляющими скрытого монтажа 
и метабокса. На первый взгляд, нетривиальное соче-
тание — самые доступные по цене боковины в союзе 
с направляющими скрытого монтажа. Но мы пошли 
по тому пути, что существует тонкостенная боковина 
(1-1,5 мм), но она выполнена не как классический ме-
таллический ящик, она выглядит надежно, солидно, у 
нее модное матовое покрытие оттенка мокко, два ва-
рианта высоты и направляющие плавного выдвиже-
ния (частичного или полного) с насадным принципом 
монтажа. И этот ящик будет стоить дешевле любого 
двустенного ящика. Это новая глава в развитии тонко-
стенных ящиков. За счет тонкой боковины мы получа-
ем экономию полезного пространства. Мебель приоб-

ретает более изящный, современный и технологичный 
вид. Мы работаем над тем, чтобы стать эксклюзивным 
поставщиком данных ящиков в России. Первая партия 
поступит к нам в конце весны-начале лета. Возможно, 
нам придется совместить нашу маркетинговую кам-
панию с кампанией производителя. Революционная 
новинка появится впервые не только в России, но и в 
стране, которая производит такой тип ящиков».  

Сергей Комаров говорит о полностью универсаль-
ном решении, отсутствующем у других производи-
телей — системе скрытых направляющих Dynapro: 
«Направляющие позволяют устанавливать как систе-
му Grass Vionaro, рассмотренную выше, так и любой 
деревянный ящик без каких-либо переделок. Пол-
ный комплект регулировок в 4-х плоскостях, грузо-
подъемность до 70 кг, минимальное провисание при 
максимальной нагрузке, встроенная система пол-
ной синхронизации, возможность оснащения уни-
версальной системой комфортного открывания без 
ручек Tipmatic Soft Close и гарантированная надеж-
ность, подтвержденная сертификатом LGA, позволя-
ют выделить данную систему как не имеющую анало-
гов по совокупности параметров.

Фото предоставлено компанией Аметист
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Также выдвижная система Nova Pro Scala исполь-
зует уникальные решения, которые не предлагают 
другие производители, — возможность индивидуаль-
ного декорирования, уникальный ассортимент высот 
цельных боковин от 63 до 250 мм (максимальная на 
рынке) для актуальных высоких и широких фасадов».

НОВИНКИ
Hettich
AvanTech YOU с 2 видами направляющих: Quadro YOU 
или более премиальная Actro YOU с механизмом Push 
to open Silent с синхронизацией.  

 
GTV
Конечно, AXIS PRO. Качественные высокопрочные 

материалы, встроенные стабилизатор и доводчик 
обеспечивают синхронизированную плавную работу 
при открывании и закрывании ящика. Даже при мак-
симальной загрузке до 40 кг Вы будете прилагать ми-
нимум усилий, пользуясь системой ящиков AXIS PRO. 
Эти качества делают AXIS PRO незаменимым в ис-
пользовании на кухне для систем хранения, в ванной 
или гостиной и спальне, где важна бесшумность хода 
направляющей. 

Немаловажный показатель правильного выбора 
ящика — это пожизненная гарантия GTV, которая под-
тверждает надежность системы ящиков AXIS PRO.

Blum
Одна из последних наших новинок — цокольная си-

стема SPACE STEP. В небольших жилых помещениях 
ценится каждый сантиметр полезного пространства. 
С помощью SPACE STEP можно не только спроекти-
ровать более высокие шкафы (благодаря удобной 
ступеньке Вы без проблем дотянетесь до верхних 
полок), но и создать дополнительное полезное про-
странство в области цоколя. Независимо от предме-
тов хранения, будь то принадлежности для выпечки 
или обувь, SPACE STEP делает цоколь функциональ-
ным — на кухне, в ванной или прихожей. 

Создайте продуманные цокольные системы с по-
мощью привычных для Вас изделий Blum: с любыми 
системами выдвижения и направляющих, а также со 
всеми технологиями движения Blum.

Hafele

У нас три системы и каждая уникальна по-своему: 
Matrix box P — максимум инноваций и широта ассор-
тимента; Matrix box A — изящные тонкие боковины 13 
мм и максимум полезного пространства ящика; Matrix 
box S — экономичное решение для мебели среднего 
и эконом класса.

  
BOYARD
Безусловно, новинкой, как дня, так и года в целом 

для нас стала система выдвижения с двойными ме-
таллическими боковинами СТАРТ. Этот продукт раз-
работан BOYARD под запросы и потребности россий-
ских производителей мебели для создания достойных 
проектов с невысоким бюджетом. 

СТАРТ представляет собой рациональный кон-
структор, где клиент контролирует итоговую стои-
мость системы и самостоятельно формирует не-
обходимый ему комплект: выбирает направляющие 
нужной длины, боковины нужной высоты, набор рей-
лингов в требуемом количестве и держателей к ним.  

В данный момент СТАРТ доступен с боковыми 
стенками традиционной формы, но уже в марте теку-

Фото предоставлено компанией Hafele
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щего года в продажу поступят прямые боковины под 
высоту проёмов 115 мм, 147 мм, 198 мм. Как тради-
ционные, так и прямые боковины можно будет уста-
новить на единые направляющие DB8181. 

Стоимость полного комплекта вне зависимости от 
формы боковых стенок и высоты сформированного 
мебельного ящика будет аналогична или близка. 

В выдвижных ящиках на базе СТАРТ исключены 
провисания и зазоры, гарантирован плавный ход и 
плотное сопряжение всех составных частей. Новинка 
снабжена современными направляющими с зубчато-

реечным механизмом синхронизации и мягким до-
ведением, выдерживает нагрузку 40 килограммов и 
гарантированно проработает не менее 80 000 циклов 
открывания и закрывания.  Долговечность системы 
выдвижения документально подтверждена испыта-
ниями международной лаборатории SGS.

SAMET
Определенно, это совмещенная система выдви-

жения (открытие от нажатия + доводчик) с длиной на-
правляющих от 270 до 600 мм. В этой категории пред-
ставлены ящики Smartflow, Alphabox, направляющие 
Smart Slide.

Аметист
JETBox Slim — беспрецедентная новинка, а 

JETBox Ultra — первая по популярности, топовая 
серия ящиков, которую мы предлагаем произво-
дителям мебели. Эту серию мы пополним ящиками 
со светодиодной подсветкой и светящимися боко-
винами. Ящики со светящимися боковинами есть у 
многих поставщиков, но ящики со светящимися бо-
ковинами и светодиодной подсветкой — уникальное 
явление на рынке. Такая модель придаст мебели не 
только футуристический вид, но и дополнит ее функ-
циональность. Это находка для гардеробных комнат 
и других моделей мебели, когда требуется точечная 
подсветка. Особенно эффектно такие ящики выгля-
дят в ночное время. 

GRASS
Одна из самых актуальных и отвечающих совре-

менным тенденциям новинок от компании Grass — 
комплект выдвижного ящика Scala Crystal Plus на 
направляющих полного выдвижения Nova Pro, осна-
щенный системой комфортного открывания Tipmatic 
Soft Close. Данный комплект обладает высокой гру-
зоподъемностью до 70 кг, имеет увеличенное вну-
треннее пространство ящика и возможность не-
ограниченного индивидуального дизайна, позволяет 
установить фасад до 780 мм высотой практически из 
любого материала, обеспечивает 100% выдвижение, 
инновационную систему мягкого закрывания Soft 
Close Liquid и позволяет управлять открытием /закры-
тием фасада с помощью нажатия (без ручки).

Titus
Определенно, это ящик Slimline с доводчиком и 

креплением фасада EasyFix. Дополнительно ящик 
может быть укомплектован лотками для приборов не-
мецкого производителя Ninka.

Светлана Ширяева

Фото предоставлено компанией Hettich

Фото предоставлено компанией Слорос

Фото предоставлено компанией BOYARD
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Площадь Jysk в ТПЗ «Алтуфьево» составит 1,2 тысячи 
кв. м, в ТЦ «Тройка» — 1,5 тысячи. Там будут продаваться 
матрасы, подушки, постельное белье, аксессуары для дома 
в среднем ценовом сегменте, пишет газета «Ведомости».

Jysk – крупнейший мебельный ритейлер Дании с 2800 
магазинами в 52 странах мира. Компания несколько раз 
безуспешно пыталась развиваться в России. Первый ма-
газин открылся в Москве в 1996 году по франшизе и за-
крылся в 1998 году. В 2005 году Jysk появилась в столи-
це — в Жулебине, планировалось за 4–5 лет открыть до 20 
магазинов в Москве и области с помощью франчайзи, но 
в 2007 году сеть ушла из России, успев открыть еще две 
точки, напоминает издание.

На открытие одного магазина Jysk необходимы инве-
стиции в размере 300-350 тысяч евро. В планах ритейле-
ра на 2020 год – 4–5 магазинов в Москве, а в ближайшие 
10–15 лет – 200 точек в России.

Евгения Хакбердиева, директор департамента 
торговой недвижимости компании Knight Frank рас-
сказывает, что на данный момент российский рынок ме-
бельного ритейла представлен региональными игроками 
(Салон мебели «Домовой», например), сетевых феде-
ральных и международных игроков практически нет. «Это 
влечет за собой, как правило, ограниченное развитие и 
низкое качество ритейл-продукции, входящей в low cost 
сегмент. В этой связи, приход Jysk на российский рынок 
с планами локализации как в Москве, так и в дальнейшем 
в регионах — отличное решение для развития на рынке 
российского ритейла. Магазины сети Jysk станут конкури-
ровать с сетью Hoff Home и городским форматом IKEA», — 
добавляет она.

Евгения Скобелева, консультант департамен-
та торговой недвижимости компании Cushman & 

Wakefield, отмечает, что сегодня политическая и эконо-
мическая тенденция развития России ориентирована на 
государственные программы по улучшению жилищных 
условий жителей страны. Планы по увеличению «материн-
ского капитала» наряду с понижением ставки по ипотеке 
будут стимулировать приобретать жилье и, как следствие, 
заниматься его обустройством. «Таким образом, сегмент 
товаров для дома становится все более востребованным 
на рынке ритейла и в рамках роста спроса потребителей 
на такую товарную группу выход арендатора Jysk станет 
своевременным и уместным. Выбирая для первого мага-
зина стабильный и уже действующий ТРЦ «Тройка» с удоб-
ной транспортной доступностью, отсутствием высокой 
прямой конкуренции в зоне охвата, сформированной кон-
цепцией и понятным трафиком, арендатор снижает риски 
при открытии», — поясняет она.

В свою очередь, Дарья Савенкова, заместитель ди-
ректора департамента торговой недвижимости Colliers 
International, считает, что заявленные компанией планы (200 
магазинов по России за 10-15 лет) будет трудно реализо-
вать с учетом низкой вакантности торговых центров и не-
активного девелопмента. «Ценовая политика бренда сузит 
географический потенциал для JYSK до крупных городов. 
Так как товары для дома не входят в список приоритетных 
покупок россиян, и данный сегмент стагнировал в прошлом 
году после ощутимого падения в 2017-2018 гг., оцениваем 
их планы по развитию как амбициозные», — заявляет она.

Александр Шибаев, заместитель директора отде-
ла исследований компании CBRE, уверен, что выход на 
российский рынок — вполне оправданный сценарий раз-
вития ритейлера Jysk на фоне успешного 2019 года для 
выручки головной компании Lars Larsen Group, готовой ин-
вестировать в развития ритейлера в России. «Успешность 
на российском рынке будет зависеть не только от форма-
та магазинов, но и от ценового уровня представленных 
товаров. Сеть вряд ли составит конкуренцию скандинав-
скому соседу IKEA, однако вполне может побороться за 
небольшую часть аудитории магазинов Hoff, а также за-
полнить нишу некогда занимаемую такими ритейлерами 
как Уютерра. Полюбившийся россиянам скандинавский 
дизайн товаров может положительно сказаться на спросе.

Выбор ТЦ «Тройка» для первого магазина считаю удач-
ным, так как ТЦ находится на ТТК, характеризуется хоро-
шей транспортной доступностью. В магазине уже пред-
ставлены магазины «Леруа Мерлен», «Ашан», «Декатлон» 
и т. д.», — заключает эксперт.

arendator.ru

Датский мебельный ритейлер Jysk сделает ещё одну попытку завоевать российский рынок. Через 
три месяца в столичном ТЦ «Тройка» и в одном из зданий торгово-промышленной зоны (ТПЗ) «Алту-
фьево» откроются магазины сети. Развитием сети займётся дочерняя компания Jysk – ООО «Юск».

ДАТСКИЙ КОНКУРЕНТ IKEA ПРЕДПРИМЕТ 
ТРЕТЬЮ ПОПЫТКУ ВЫХОДА В РОССИЮ
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Объем производства мебельных предприятий 
Екатеринбурга по итогам 2019 года составил 3,82 
миллиарда рублей, что на 9,1 % превышает показа-
тель прошлого отчетного периода.

Согласно данным статистики, в уральской сто-
лице также зафиксирован рост предприятий, зани-

мающихся изготовлением мебели. Если в 2018 году 
в Екатеринбурге насчитывалось 98 компаний, за-
нимающихся этим видом деятельности, то к концу 
2019 года их количество увеличилось до 106.

Демонстрирует положительную динамику и объ-
ем инвестиций в основной капитал мебельной от-
расли, который составил 29,7 млн рублей. Пред-
приниматели отмечают, что в основном средства 
пошли на модернизацию старого и закупку нового 
оборудования.

По мнению экспертов, полученные результаты 
вполне закономерны, ведь Екатеринбург — один из 
общепризнанных лидеров в стране по вводу жилых 
помещений. В 2019 году стройкомплекс мегаполи-
са вышел на отметку 1 млн 340 тыс. «квадратов», что 
безусловно является стимулом развития малого и 
среднего производств.

ekburg.ru

В связи с сильным ростом в по-
следние годы и постоянным рас-
ширением ассортимента продук-
ции руководство Döllken Profiles 
GmbH вместе с материнской ком-
панией Surteco Group SE решило 
заняться крупнейшим на сегод-
няшний день инвестиционным 
проектом в истории компании. 
Новый логистический центр пло-
щадью 10 000 квадратных метров 
будет построен на производствен-
ной площадке в г. Бёнен к концу 
2020 года. Благодаря централи-
зации логистической деятель-
ности, транспорт в значительной 
степени не требуется, чем также 
вносится вклад в защиту окружа-
ющей среды. Компания также мо-

жет быстрее и гибче реагировать 
на запросы клиентов. Помимо 
новых помещений для отгрузки 
и логистики будет создано около 
40 офисных рабочих мест, а также 
новые социальные помещения для 
более чем 180 сотрудников.

В ходе строительства нового 
здания Döllken Profiles GmbH также 
расширит производственную пло-
щадку в г. Бёнен примерно на 4000 
квадратных метров, создав таким 
образом дополнительные мощно-
сти для производства плинтусов, 
технических профилей и свето-
диодных лент. На доступном про-
странстве можно установить до 
двенадцати новых экструзионных 
линий. «При общих инвестициях в 
размере около 11 миллионов евро 
компания Döllken Profiles GmbH 
значительно повысит свои показа-
тели. Клиенты из сферы торговли, 
промышленности и ремесленного 
производства могут рассчитывать 

на еще более лучшее обслужива-
ние, на более быстрые сроки по-
ставки и на мощного и перспек-
тивного партнера», — объясняет 
Хартвиг   Шваб, генеральный ди-
ректор Döllken Profiles GmbH.

Первые работы начались в ян-
варе 2020 года, а официальное 
начало строительства заплани-
ровано на весну. В целом, стро-
ительные работы займут меньше 
года и будут проводиться во вре-
мя текущей эксплуатации.

По материалам döllken.com

МЕБЕЛЬНОЕ ПРОИЗВОДСТВО ЕКАТЕРИНБУРГА 
ДЕМОНСТРИРУЕТ РОСТ ПО ИТОГАМ 2019 ГОДА

НОВЫЙ ЦЕНТРАЛЬНЫЙ СКЛАД СТАНОВИТСЯ КРУПНЕЙШЕЙ 
ИНВЕСТИЦИЕЙ В ИСТОРИИ КОМПАНИИ
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10 февраля часть предприятий по предваритель-
ным данным вышли в Китае на работу, но и они рабо-
тают далеко не в полную силу. Позднее стало извест-
но, что многие вышли только офисом, а производства 
по-прежнему стоят.

Даже те, кто производит что-то в России, часто за-
висят от кнентово или пресс-форм, которые получают 
из Китая.  Да и сами китайские компании сейчас ста-
новятся заложниками ситуации внутри страны: те, кто 
не вышел на работу, не поставят работающим пред-
приятиям вовремя сырье, материалы и реактивы.

Из-за вспышки нового коронавируса порядка 300 
компаний из Китая оказались вынуждены обратиться 
в банки с просьбой предоставить кредит для смягче-
ния последствий сбоев в работе. Общая сумма вы-
нужденных займов превышает $8 млрд.

По словам руководителя аналитического департа-
мента AMarkets Артема Деева, в Ухане расположены 
штаб-квартиры крупнейших китайских производите-
лей автомобилей и стали, здесь же работают более 
300 из 500 крупнейших мировых компаний, которые 
массово закрывают офисы и торговые площадки, 
эвакуируют сотрудников. В провинции Хубэй из 1 016 
производственных объектов 44 принадлежат амери-
канским компаниям, 40 — европейским. 

Так немецкие издания отмечают, что страх простоя 
производства растет. Оправданы эти страхи или пре-
увеличены, проанализировало агентство по закупкам 

Kloepfel Group. Консультанты агентства опросили 243 
человека — руководителей и специалистов немецкой 
промышленности и торговли в рамках онлайн-опро-
са. Выборочное исследование проводилось в разных 
отраслях промышленности с 03 по 06 февраля этого 
года.

На вопрос «есть ли связь с Китаем?» участникам 
было дано несколько вариантов ответов. 81% сооб-
щили, что их поставки напрямую связаны с крупными 
поставщиками из Китая. Приблизительно каждый тре-
тий (35 %) имеет там с важных клиентов. Одна треть 
(33 %) производит свой продукт непосредственно в 
Китае. И только 4 % опрошенных не имеют никакого 
отношения к Поднебесной.

Добрая треть (37%) считают текущую информа-
цию о ситуации в Китае полностью преувеличенной.

Большинство (42%) еще не пострадали от сбоев в 
поставках. Хотя 28% просели от недопоставок, и они 
могут активизироваться в сторону альтернативных 
поставщиков в краткосрочной или среднесрочной 
перспективе. 19 % опасаются, что дефицит поставок 
остановит их производство. Между тем, у 9% есть уз-
кие места в поставках, но это не приведет к остановке 
производства. Только хорошие 2% участников нико-
им образом не зависят от сбоев в поставках.

Подавляющее большинство респондентов (42%) 
сообщают, что они могут продолжать осуществлять 
работу в соответствии с планом. Тем не менее, поч-
ти столько же проектов приходится откладывать, со-
гласно опросу, что стоит больших денег. 9% не могут 
придерживаться планов и опасаются, что это может 
поставить под угрозу их существование. Еще 8% 
должны отложить запланированные проекты, но это 
не станет для них проблемой.

Марк Клоффель, генеральный директор агентства 
по закупкам Kloepfel Group, заявляет: «Изначально мы 
получили много запросов от наших клиентов из Ки-
тая на маски для лица. Однако, поскольку ситуация не 
улучшается, мы стали получать много срочных заказов 
для других групп продуктов. Компании начинают наби-
рать впрок и пополняют свои запасы с целью обезопа-

Начало 2020 года ознаменовалось распространением коронавируса в Китае.  И если первую неделю 
все абсолютно спокойно ждали выхода на работу китайских предприятий, то в начале февраля лег-
кая паника началась на мебельных фабриках, которые стали скупать фурнитуру. Уже сейчас понят-
но, что пока большого дефицита нет, но он обязательно придет, возможно, где-то в марте-апреле. 

КОРОНОВИРУС: ВЛИЯНИЕ
НА МИРОВУЮ ЭКОНОМИКУ
И МЕБЕЛЬНЫЙ РЫНОК
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сить себя. Это влияет не только на обрабатывающую 
промышленность, но и на розничную торговлю».

Последствия этого вируса уже ощущаются в ме-
бельной промышленности Германии: Natuzzi объ-
явила, что производства в Китае еще как минимум 
неделю будут закрыты из-за карантина. Поэтому вре-
мя доставки мебели от «Natuzzi-Editions» и «Softaly-
Private» будет отсрочено на три недели.

Несмотря на то, что завод работает в Румынии, 
некоторые из необходимых компонентов имеют ази-
атское происхождение и поэтому в настоящее время 
отсутствуют.

Electrolux также обеспокоен тем, что коронавирус 
может оказать негативное влияние на бизнес. А ки-
тайские филиалы Ikea были полностью закрыты по 
соображениям безопасности с конца января, ранее 
это было только в отношении примерно половины из 
30 торговых домов в Китае.

Напрямую это коснулось выставок и мероприятий 
не только в Китае, но и в ряде городов других стран.

12 февраля в Барселоне отменили Всемирный мо-
бильный конгресс-2020 из-за вспышки коронавируса 
в Китае. Неделей ранее на сайте мебельной выставки 
в Гуанчжоу появилось обращение: «Уважаемые участ-
ники, посетители и все заинтересованные стороны 
отрасли! В то время, как Китай ведет серьезную борь-
бу с новым коронавирусом, профилактика и борьба с 
эпидемией на данный момент являются самой важ-
ной работой страны. Следуя указаниям китайского 
правительства по сдерживанию распространения 
вируса, Министерство торговли провинции Гуандун 
и Муниципальное коммерческое бюро Гуанчжоу не-
давно объявили, что все крупные экономические и 
торговые мероприятия должны быть приостановле-
ны. Чтобы обеспечить здоровье и безопасность всех 
участников, организаторы приняли решение отло-
жить 45-ю Китайскую международную мебельную яр-
марку «CIFF Guangzhou» и Китайскую международную 
выставку мебельного оборудования и мебельного 
сырья 2020 «Interzum guangzhou» на более поздние 
даты. Ярмарки были первоначально запланированы 
на 18-21 марта и 28-31 марта в Гуанчжоу.

Для российского рынка, как, впрочем, и для дру-
гих, к середине месяца ситуация сильно не изме-
нилась. Буквально сегодня некоторые поставщики 
комплектующих для мебели из Китая поделились, 
что отдельным предприятиям будет разрешено за-
пустить производство, но сотрудники должны будут 
постоянно находиться на территории предприятия, 
фактически жить там, вплоть до особого разрешения.

Мы сейчас действительно не чувствуем дефици-
та, но беспокойство растет. Ряд мебельных фабрик 
сейчас активно скупают фурнитуру, опасаясь как про-
стоя, так и роста цен.

Смертельный китайский вирус 2019-nCoV — угро-
за как для мировой, так и для российской экономики, 
считают в Счетной палате. Пока оценить потенци-
альный ущерб сложно: его размер будет зависеть от 
того, насколько быстро удастся справиться с эпиде-
мией, пишет ТАСС.

Думаю, сейчас заметно возрастет нагрузка на рос-
сийских производителей лицевой фурнитуры, кром-
ки, сетчатого наполнения для кухонь и гардеробных, 
которые не зависят от ситуации в Китае.

Впрочем, хочется надеяться, что многие, как на 
частном, так и на государственном уровне, задума-
ются о вложениях в расширение возможностей рос-
сийского производства. Ведь именно сейчас, пусть 
горький, но повод задуматься.  

Уже к вечеру 13 февраля в СМИ прошла информа-
ция о том, что в Китае изменили методику диагности-
ки коронавируса. Об этом говорится в заявлении ко-
миссии по здравоохранению провинции Хубэй. Из-за 
этого за последние сутки число выявленных случаев 
заболевания увеличилось на 14 840.

Согласно новому методу, случай заболевания под-
тверждают, когда у человека обнаруживают симпто-
мы пневмонии в клинической диагностике: темпе-
ратуру, кашель, затруднение дыхания — даже если в 
лаборатории диагноз пока не подтвердили. Об этом 
РИА «Новости» рассказал ведущий эпидемиолог На-
ционального центра по контролю и профилактике за-
болеваний Китая Цзэн Гуан.

Количество зафиксированных смертей 13 февра-
ля выросло на 242. По данным Reuters, это рекордное 
увеличение числа умерших от вируса за сутки. Пре-
дыдущее зафиксировали 10 февраля – 103 смерти.

Всего в провинции 48 206 подтверждённых случа-
ев заболевания и 1310 смертей. Из больниц выписа-
ли 3441 пациента.

Светлана Ширяева
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Каждый рабочий день архитекторы, производите-
ли мебели и дилеры сталкиваются с новыми задача-
ми. Важными для них при этом являются оптимальное 
исполнение проектов в срок и, соответственно, удов-
летворенность заказчиков. Благодаря расширенному 
ассортименту декоров, структур, продукции, входя-
щей в программу сочетания материалов по декору, и 
вспомогательным сервисам Коллекция декоров ком-
пании ЭГГЕР 2020-22 является идеальным инстру-
ментом для этого. Чтобы поддерживать своих клиен-
тов на пути их успешного развития, компания ЭГГЕР, 
специализирующаяся на производстве древесных 
материалов, постоянно улучшает свою коллекцию и 
с помощью нового приложения предоставляет воз-
можность всегда иметь ее под рукой. 

Совершенствуя коллекцию декоров, эксперт в 
сфере производства древесных материалов продол-
жает историю успеха Коллекции декоров компании 
ЭГГЕР 2017 года. Одну тему при этом он четко ста-
вит в центр внимания, а именно — успех клиентов. 
Архитекторам, производителям мебели и дилерам 
предоставляется пакет идеально сочетающейся друг 
с другом продукции и услуг для изготовления совре-
менной мебели и внутренней отделки помещений. 

Компания ЭГГЕР придерживается трехлетнего 
срока действия коллекции, ассортимент декоров из-
меняется примерно на 30 процентов, популярные де-
коры остаются в коллекции и обновляются в соответ-
ствии с новыми трендами, новые структуры создают 
впечатление прикосновения к аутентичной поверх-
ности, в сфере производства столешниц появляются 
новые варианты продукции и полностью перерабо-
танный спектр декоров. Впервые вся продукция кол-
лекции компании ЭГГЕР входит в программу сочета-
ния материалов по декору. Это значит, что все декоры 
продукции Eurodekor предлагаются на классических 
плитах-основах ДСП и МДФ, легких плитах Eurolight, 
OСП Комбилайн и бумажно-слоистых пластиках. Ас-
сортимент дополняет также кромка, идентичная по 
декору и структуре. «Мы держим обещание в отноше-
нии надежности и преемственности при производ-
стве нашей продукции, которая также соответствует 
самым последним тенденциям», – отмечает Хуберт 
Хёглауэр, руководитель по маркетингу и менеджмен-
ту продукции в области материалов для изготовления 
мебели и внутренней отделки.

Компания ЭГГЕР комплексно расширила спектр 
услуг, предоставив таким образом своим клиентам 
возможность использования цифровых технологий, 
а также современного и профессионального консуль-
тирования клиентов. С помощью нового приложения 
EGGER Decorative Collection App у Вас появляется не-
ограниченный доступ ко всем данным по декорам и 
продукции — всегда и везде. Благодаря своим функ-
циям приложение является идеальным связующим 
звеном между папками с материалами коллекции и 
постоянно обновляющейся информацией в цифро-
вом формате.

Коллекция декоров компании ЭГГЕР 2020-22: рас-
ширенный ассортимент декоров, структур, продук-
ции, входящей в программу сочетания материалов 
по декору, и вспомогательные сервисы открывают 
для архитекторов, производителей мебели и дилеров 
больше возможностей.

ЗАПУСК НА РЫНОК — В ФЕВРАЛЕ 2020 ГОДА

ОТКРОЙТЕ ДЛЯ СЕБЯ МИР 
УДИВИТЕЛЬНЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ 
С НОВОЙ КОЛЛЕКЦИЕЙ ДЕКОРОВ 
КОМПАНИИ ЭГГЕР
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В дополнение к серии структур «Синхронные поры» 
была разработана поверхность ST32 Филвуд вин-
тажный, которая идеально повторяет рисунок декора 
Дуб Шерман

Создав новую структуру поверхности ST20 Металл 
брашированный, компания ЭГГЕР разработала новую 
поверхность для популярных сейчас имитаций металла

Рельеф структуры ST19 Deepskin Excellent образу-
ют полосы в сочетании с волнообразным рисунком 
годичных колец

Специально для столешниц компания ЭГГЕР раз-
работала новую структуру ST75 Минеральный 
сатин. Она создает на декорах ощущение матовой 
бархатистой поверхности

Что касается продукции PerfectSense, в новой кол-
лекции компания ЭГГЕР предлагает расширенный 
ассортимент декоров, включающий в себя 11 высо-
коглянцевых и 13 матовых вариантов

Линейка кромок новой Коллекции декоров компании 
ЭГГЕР включает огромное количество вариантов

Расширенный ассортимент столешниц: изготовленные 
из компакт-плит, толщиной 12 мм, и матовые столеш-
ницы PerfectSense Topmatt с кромкой в дополнение к 
столешницам постформинг и в структурах Филвуд

Компакт-плиты марки EGGER — это влагостойкий, 
прочный и пригодный для использования в контакте 
с пищевыми продуктами материал
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Рынок деревообрабатывающего оборудования и 
оборудования для производства мебели пережива-
ет не лучшие времена — падение курса рубля, повы-
шение ставки НДС годом ранее, непрекращающиеся 
санкции, негативные явления в экономике в принципе, 
снижение покупательской способности населения и 
т. д. — все это влияет на отрасль в целом. Теперь еще 
смена состава правительства нашей страны... Но при 
этом официальная статистика фиксирует рост объе-
мов производства как мебельной, так и деревообраба-
тывающей отрасли. Итоги 2019 года еще подводятся, 
и точные цифры будут известны позднее, но, напри-
мер, пока только за 9 месяцев прошлого года рост в 
мебельном производстве составил 13%. Возможно, 
сами производители не согласятся с такими оптими-
стичными официальными цифрами, но бесспорно 
одно — процесс идет, производство в целом по стране 
работает, а, значит, и оборудование обновляется и по-
купается, пусть и не так активно, как это было когда-то. 
Подтверждают это и в торговой компании «Фаэтон», 
почти 30 лет осуществляющей поставки на россий-
ский рынок импортного оборудования и всего необхо-
димого для мебельной и деревообрабатывающей про-
мышленности.  Имея за плечами такой солидный опыт 

поставок, монтажа и обслуживания оборудования, 
естественно, в компании наблюдают, как во времени 
меняется спрос на то или иное оборудование, пред-
почтения и ожидания отечественных производителей 
мебели и деревообработчиков сегодня. 

Изначально компания «Фаэтон» занималась по-
ставками только европейского оборудования. Сре-
ди фирм-партнеров — Homag, Biesse, Wemhoener, 
Altendorf, Griggio, Ledinek и другие лидеры мирового 
машиностроения. Но вот на XVIII  домашней выстав-
ке «Фаэтон'2020», прошедшей в феврале в Санкт-
Петербурге, основную экспозицию составили станки 
китайского производства: трехосевой обрабатываю-
щий центр с ЧПУ и подвижным порталом, окутываю-
щий станок для профильных заготовок BF350B-PUR-
II, круглопильный форматно-раскроечный станок 
PS315X... Как меняется спрос на оборудование для 
деревообработки и производства мебели в России, 
почему многие сейчас обратили внимание на азиат-
ских поставщиков, и каковы перспективы развития 
отечественного рынка, мы обсудили с кандидатом 
технических наук, заместителем генерального дирек-
тора компании «Фаэтон» Алексеем Кузнецовым.

ИЗМЕНЕНИЯ РЫНКА 
ОБОРУДОВАНИЯ
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С момента основания нашей компании мы работа-
ли с большинством европейских производителей обо-
рудования, — рассказал г-н Кузнецов, — но наиболее 
плотно сотрудничали с двумя ведущими компаниями: 
на протяжении 18 лет мы поставляли, налаживали и 
запускали оборудование группы Homag (Германия), 
потом перешли к работе с итальянским машиностро-
ительным концерном Biesse и продолжаем сотруд-
ничать до сих пор, но в меньшей степени. Сейчас обе 
компании, как и ряд других европейских брендов, авто-
ризовались в России, у них есть собственные предста-
вительства, собственные выставочные залы, склады. 
Они сами вполне самостоятельны на российском рын-
ке и в дилерах, как это было в девяностые годы – на-
чале двухтысячных, уже не нуждаются. Соответствен-
но, такие торговые компании как «Фаэтон», имеющие 
свою сервисную службу, свою службу по продаже 
сопутствующих материалов, чтобы жить, вынуждены 
особенно чутко реагировать на малейшие колебания 
рынка и предугадывать потребительские запросы, 
смотреть в разные стороны и на разные страны.

И одна из таких сторон — это Азия?
Интерес со стороны отечественных производи-

телей к азиатскому оборудованию мы отмечаем уже 
давно. Сами первый раз поехали на азиатские рынки 
для знакомства с компаниями из Китая и Тайваня еще 
в 2015 году, но на тот момент нас не устроило качество 
того оборудования, и мы отказались от его поставки. 
Следующие поездки были уже в 2018-2019 годах, и 

наше мнение кардинально поменялось! Мы обнаружи-
ли, что азиатские производители реально стали созда-
вать конкуренцию европейскому оборудованию, они 
значительно выросли в качестве.  Когда мы увидели 
скоростные поезда, которые идут со скоростью свыше 
трехсот километров в час, увидели, как активно приме-
няются самые современные технологии.... Мы побы-
вали на заводах Китая и изучили, как сейчас строится 
производственный процесс... Конечно, мы впечатли-
лись!  Те этапы развития, через которые прошли евро-
пейские компании, китайцы просто перескочили. Они 
взяли технологии, которые уже существовали на этот 
момент времени, добавили в них что-то свое — и сразу 
же вышли на рынок уже с современным, прогрессив-
ным оборудованием, с современным программным 
продуктом на базе имеющегося европейского опыта. 
При этом сегодня китайские заводы отличает высокая 
культура производства и  его масштабность — они же 
по всему миру поставляют свои станки. У китайских 
производителей есть своя сервисная группа, что тоже 
очень хорошо с точки зрения поддержки и обучения. 
Так что вполне естественно, что российский рынок, 
и мы в том числе, разворачивается в сторону Азии. 
Опять же, европейские санкции пока никто не отме-
нял, и они все равно так или иначе оказывают влияние. 
На Россию смотрят как на страну до сих пор развиваю-
щуюся... А Китай к нам очень положительно настроен, 
они видят в нас друзей. Вот так компания «Фаэтон» и 
начала сотрудничество с китайскими производителя-
ми. Сейчас уже можно говорить о более чем успешном 
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опыте. Мы знаем, как эти станки поставлять на рос-
сийский рынок, как обеспечивать запасными частями, 
как обслуживать. Наши азиатские партнеры оказыва-
ют всестороннюю техническую поддержку и помогают 
в обучении. Соответственно, в настоящий момент вре-
мени мы можем нашим клиентам предложить как ев-
ропейское, так и азиатское оборудование. Тем более, 
что цены на станки из Китая по-прежнему существенно 
ниже по отношению к европейским, а качество вполне 
сопоставимо!

И что же вбирают клиенты?
По объемам продаж в процентном соотношении 

китайское оборудование стало превалировать над 
европейским. Безусловно, это происходит, в первую 
очередь, за счет цены.

Но ведь есть фабрики, которые работают ис-
ключительно на европейском оборудовании, и 
когда речь заходит о модернизации, то не готовы 
и не планируют менять своих поставщиков....

Действительно, и здесь нужно оговориться. Ази-
атское оборудование рассматривают фабрики с 
численностью персонала до 100 человек, и таких 
компаний большинство. А вот те, кто называется, 
«выше среднего», где более 100 сотрудников, готовы 
рассматривать европейское оборудование. Но та-
ких фабрик осталось немного по России. А уж тех, у 
кого численность персонала больше 200...  Сегодня 
есть единичные примеры успешных мощных фабрик 
масштабов и объемов «Мебель-Москва», «Акватон», 
«Первой мебельной», «Ангстрема». К слову, хороший 
пример — компания «Лером»: фабрика развивается, 

расширяется, сейчас строят новый цех и покупают 
оборудование Biesse, Homag, IMA — то есть, те брен-
ды, которые на рынке на слуху. А то, что касается ки-
тайского оборудования, даже не рассматривают... 
Но, повторюсь, фабрик такого масштаба в России не 
много. В основном, все же приходится работать с не-
большими предприятиями, от которых и идет запрос 
на более бюджетные азиатские станки. 

И азиатские производители активно этим 
пользуются...

Да вы посмотрите на последние отраслевые вы-
ставки: если пройтись по стендам, то 85-90% пред-
ставленных в экспозиции дилеров станков китайско-
го производства, и лишь 10-15% — это европейские 
бренды. Да и сами европейцы сейчас присутствуют 
на выставках в ограниченном количестве. На Woodex 
не было Homag, по понятным и известным причинам, 
но тем не менее. На UMIDS-2019 их также не было, как 
и Biesse... SCM были представлены в ограниченном 
масштабе... Такая намечающаяся тенденция — по-
смотрим, как дальше будет развиваться...

А если рассматривать оборудование не с точ-
ки зрения страны производства, а с точки зрения 
мощностей и возможностей. Какие станки сей-
час пользуются большим спросом?  Изменился 
ли спрос?

Я бы не сказал, что сегодня сильно изменился 
спрос, но несколько поменялись приоритеты. Если 
раньше производители мебели, например, работа-
ли сериями, выпускали на склад свою продукцию, то 
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теперь мебель выпускается под конкретный заказ. 
Фабрики стараются не инвестировать деньги в склад, 
поскольку это замороженные средства. Все понимают, 
что сегодня имеет смысл производить ровно столько, 
сколько заказов поступило из салона. А для этого не 
нужны проходные машины с большой производитель-
ностью — нужны гибкие станки с ЧПУ-управлением, 
которые быстро бы перестраивались. Если взять, на-
пример, кромкооблицовочный станок, то нужно, чтобы 
он клеил кромку от 0.4 мм до 3 мм без особых перена-
строек, в зависимости от заказа. Сегодня очень важ-
на возможность быстро перестаиваться под выпуск 
индивидуальных изделий. Движение идет в сторону 
максимальной гибкости производства. В Европе эта 
тенденция наблюдается уже давно, и вот она пришла 
к нам.  Производство должно гибко работать и пере-
оснащаться в зависимости от требований рынка.

А можно ли сделать какие-то прогнозы, как по-
ведет себя рынок завтра? К чему мы движемся?

По прогнозу одного нашего европейского партне-
ра на 2020 год,  до 30% мебельных предприятий по 
России должно закрыться до 2024 года. Опираясь на 
статистику, эта крупная европейская компания, давно 
и активно работающая на российском рынке, не видит 
пока тенденции к росту.  Ожидания негативные, они 
считают, что многие мебельщики еще с рынка уйдут. 
А посему ситуация сейчас такая, что покупают обору-
дование только самое необходимое и недорогое. От-
сюда и интерес именно к китайским производителями. 

Прогноз пессимистичный, но кто сможет вы-
жить в сложившихся условиях?

Выживут те производители, у которых предприятие 
в собственности, а не в аренде. Потому что если ты 
собственник, то можешь производить сегодня 100%, 
а завтра – 25% от твоей номинальной мощности и при 
этом сохранить свое производство. Те же, кто аренду-
ет, а в России это большинство, те, конечно, находятся 
в тяжелом положении, потому что очень сильно зависят 
от арендной платы и от заказов, которые принимают. И 
важный момент — все, конечно, будет зависеть от поли-
тического курса и того, что наше новое правительство 
предпримет. На что будет тратиться бюджет, почувству-
ет ли население финансовую поддержку... Смогут ли 
люди приобретать больше мебели, под производство 
которой потребуются станки?... Сегодня особо остро 
чувствуется, что на рынке не хватает средств, оборот-
ных средств. И мне видится, что это основная проблем. 

Действительно, покупательская способность 
населения низкая, та же мебель становится 
предметом отложенного спроса и приобретается 
только тогда, когда не приобрести уже нельзя... 
Какие же могут быть действия со стороны госу-
дарства, чтобы изменить ситуацию, сложившую-
ся в отрасли?

Здесь могут быть разные направления, но для на-
шей промышленности драйвером развития в первую 
очередь является строительство. Запустить строй-
ку — это значит, что те конечные потребители, которые 

будут покупать недвижимость, будут покупать мебель, 
двери, окна, которые необходимы для проживания в 
купленном жилье. Как только начнется активное стро-
ительство, запустится целая цепочка производств, и, в 
частности, мебельные предприятия встанут в очередь 
за заказами. Строительный рынок — это основной 
мотиватор для того, чтобы восстановить те объемы 
производства, которые были упущены в последнее 
время. А для всего этого нужно, конечно, чтобы пра-
вительство, например, сделало систему льготного 
кредитования. Есть же хороший пример — Дальний 
Восток. Для этого региона сделана ставка по ипотеч-
ному кредитованию 2% на 20 лет специально для того, 
чтобы заселить дальневосточные земли. У нас, в ев-
ропейской части России, этого нет и не будет, а если 
бы сделали… Отдайте людям жилье, пускай у них бу-
дет реальная возможность его купить,  пускай живут, 
пускай покупают все необходимое для проживания в 
этом новом жилье. А это же за собой всю экономику 
сразу всколыхнет! Но ничего такого пока не делается.

К слову, как один из возможных вариантов под-
держки и стимулирования производства: сейчас 
активно продвигается на государственном уровне 
инициатива Ассоциации предприятий мебельной и 
деревообрабатывающей промышленности России 
по обязательному оснащению стандартного (эконом) 
жилья минимальным набором мебели. По данным 
Минстроя, к такому жилью относится более 60% но-
востроек! Для мебельных фабрик – это достаточно 
широкий рынок сбыта.

Более того, многие производители мебели уже по-
ставляют в строящиеся объекты собственную продук-
цию. И так и должно бы быть. Плюсы такого подхода 
очевидны: молодая семья, которая заезжает в новую 
квартиру, зачастую не имеет возможности и време-
ни заниматься подбором мебели хотя бы на первый 
период... И было бы удобно уже иметь в только что 
приобретенном жилье новую современную легкую 
мебель, чтобы можно было сразу заехать и жить, а 
потом уже постепенно обновлять ее на ту обстановку, 
которую хочется. Конечно же, человек должен купить 
объект готовый, с отделкой, с мебелью, а не голые 
стены. И вот эта обсуждаемая мера по обязательной 
меблировке — хорошая инициатива, которая, воз-
можно, сможет дать толчок развитию мебельной про-
мышленности. В любом случае, сейчас многое будет 
зависеть от дальнейшей политики государства и но-
вого правительства, и остается только надеяться, что 
что-то изменится, и изменения эти будут к лучшему! 

Беседовала Ольга Рябинина, PR-агентство 
MediaWood

P.S. Подробнее об идее обязательной мебли-
ровки стандартного жилья, плюсах, минусах и 
сомнениях мы писали в материале «Квартиры с 
мебелью: аактуальный тренд или долгосрочная 
перспектива» в №1(2020) журнала «Мебельщик 
Сибири».



http://www.bazissoft.ru
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КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

«ФомЛайн» крупный производитель пенополиу-
ретана в СНГ и странах Восточной Европы. Почему 
вы выбрали Узбекистан, как площадку для реали-
зации масштабного проекта, и какова ваша оценка 
привлекательности узбекского рынка?  

Рынок мебели является одним из двигателей эко-
номики, и пока эта отрасль в Узбекистане слабо пред-
ставлена. Несмотря на то, что страна имеет большой 
потенциал во многих отраслях экономики и находится в 
стадии развития, по ВВП республика занимает послед-
ние позиции среди стран СНГ — всего 1 800 долларов на 
душу населения.  

На сегодняшний день на территории Узбекистана бо-
лее тысячи компаний занимаются производством мебе-
ли и товаров для сна — подушек, матрасов. Но это, как 
правило, небольшие цеха, которые с трудом покрыва-
ют потребности рынка, не говоря уже об экспорте. Для 
сравнения, в соседнем Казахстане, где проживает 18 
млн человек, объем производства мебели ровно в два 
раза больше, чем в Узбекистане, население которого 
составляет почти 34 млн.

С другой стороны, все это говорит об очень высоком 
потенциале страны. Поэтому мы приняли решение запу-
стить здесь один из самых крупных заводов в СНГ. Если 
все пойдет по плану, то эту отрасль ждет бурное разви-
тие в ближайшие пять лет.

Как вы думаете, почему рынок мебели в Узбеки-
стане долгое время находится в стагнации?

При Союзе и в начале 90-х на постсоветском про-
странстве производство мебели было развито слабо, в 
основном была представлена румынская, югославская и 
болгарская мебель. У нас не было специалистов, гото-
вых и умеющих поднять отрасль, поэтому долгое время 
был застой. Если говорить конкретно про Узбекистан, то 
за последние десять лет местный рынок сделал серьез-
ный рывок вперед, но на общем фоне страна все еще от-
стает.

Себестоимость мягкой мебели формируется за счет 
трех составляющих — это ткани, наполнители и работа, 
как правило, используется ручной труд. Если с рабочей 
силой и тканями нет проблем в Узбекистане, то с напол-
нителями дело обстоит сложнее. Производителям при-
ходится импортировать сырье, что повышает стоимость 
готового продукта. Что касается местной продукции, то 
ее изготавливают по устаревшим технологиям и низкого 
качества. Как результат, низкокачественные наполните-
ли приводят к понижению качества мебели и матрасов.

Расскажите о готовящемся проекте.
Это будет один из самых крупных, современных и ав-

томатизированных заводов в СНГ. Мы нацелены на раз-
витие большой отрасли, поэтому планируем запустить 
не одно предприятие, а несколько. Строительство заво-
да стартует через месяц и уже осенью завод будет сдан 
в эксплуатацию. На первом этапе мы будем производить 
пенополиуретан, а следующим этапом станет запуск 
производства товаров для сна на той же площадке. За-
вод станет самым крупным в Средней Азии по объемам 
выпуска продукции. Годовая производственная мощ-
ность составит не меньше 20 тыс. тонн пенополиуретана 
и около 500 тыс. готовой продукции — матрасов и поду-

Крупнейший российский производитель эластичного пенополиуретана «ФомЛайн» готовится к за-
пуску завода в Ташкенте. Это будет один из самых масштабных проектов компании в Средней Азии. 
Следующим этапом после открытия завода по выпуску пенополиуретана станет запуск производ-
ства товаров для сна на той же площадке. Общий объем инвестиций составит 25 млн долларов. На 
первом этапе производственные мощности планируется довести до 20 тыс. тонн продукции в год, 
продукция будет реализовываться также и на экспорт. Владелец компании «ФомЛайн» Артур Сого-
монян рассказал о тонкостях бизнеса в Узбекистане, почему мебельная отрасль в республике стаг-
нирует, и как планирует поднять экспортный потенциал страны.     

В УЗБЕКИСТАНЕ В 2020 ГОДУ 
ОТКРОЕТСЯ КРУПНЕЙШИЙ ЗАВОД ПО 
ПРОИЗВОДСТВУ ПЕНОПОЛИУРЕТАНА

ИНТЕРВЬЮ АРТУРА СОГОМОНЯНА, ВЛАДЕЛЬЦА КОМПАНИИ «ФОМЛАЙН»
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шек. Общий объем инвестиций составит 25 млн долла-
ров. Такие масштабные инвестиции связаны в том числе 
с закупкой инновационного оборудования из Европы и 
США. Основной объем выпускаемой продукции будет 
ориентирован на производство мягкой мебели, легкой 
промышленности, хозяйственных нужд и для автопрома.

На счету «ФомЛайн» 11 заводов, один из которых 
находится в Казахстане. Как две страны будут де-
лить рынок Средней Азии?   

Дело в том, что мы планируем после запуска завода 
в Ташкенте и достижения высокой производственной 
мощности закрыть завод в Казахстане, так как он нуж-
дается в капитальной реновации. С учетом того, что мы 
планируем со временем расширять наше производство 
в Узбекистане, чтобы полностью покрыть потребности 
потребителей из Средней Азии, развивать заводы в со-
седних государствах не имеет смысла. Поэтому мы со-
средоточимся на узбекском рынке.    

В 2017 году вы впервые пришли на узбекский 
рынок. После двух лет деятельности производство 
приостановилось. С чем это связано?

 Три года назад мы выкупили небольшое производство 
Polipur, которое арендовало здание АО «Mebel», нам при-
шлось полностью перестроить предприятие и в ноябре 
2017-го года мы запустили производство пенополиуре-
тана в Ташкенте. Мы хотели изнутри изучить, как устроен 
местный рынок, поэтому не стали сразу инвестировать в 
крупный завод. Поначалу всё шло очень хорошо, потре-
бители с радостью воспринимали продукцию нового ка-
чества, при этом, по более приемлемым ценам. Но затем 
столкнулись с недобросовестной конкуренцией со сторо-
ны местных предприятий. В частности, от нас требовали 
поднять стоимость нашей продукции на 70% и работать, 
как и все, «в черную», торгуя за наличные деньги. После 
нашего неоднократного отказа конкуренты начали вся-
чески на нас давить, договорившись с арендодателем: 
нам сначала отключили электричество, воду, затем арен-
додатель стал требовать досрочно расторгнуть договор 
аренды и освободить помещения (срок договора аренды 
истекает в апреле 2021 г.), а когда мы отказались, нам фи-
зически закрыли доступ к производству, сменили замки, 
дело дошло до избиения наших сотрудников.

Дело в том, что предприятия конкурентов работают 
по старинке, очень неэффективно, качество значительно 
ниже, а цены выше. Вместо того, чтобы подстроиться под 
потребности рынка и повысить качество своей продукции, 
компании решили действовать криминальными методами. 
За последние полгода нас наведывали с проверками все 
силовые структуры. Кстати, за неполные два года наша 
компания перечислила в местный бюджет более 5 млрд 
сумов налогами. Тем не менее, с августа 2019 года вход в 
административные и производственные помещения пре-
гражден. Мы поставляем продукцию в Узбекистан с наших 
заводов в Казахстане и России.

Можете назвать сумму?  
Ущерб составляет более 10 млрд сумов. Сейчас идут 

судебные разбирательства по этому делу. Я надеюсь, 

что будет принято объективное решение, и нам удастся 
восстановить производство на этом участке. Даже по-
сле прошлых судебных процессов, когда принимались 
ангажированные и необъективные решения, мы все рав-
но рассчитываем на здравый смысл. Отмечу, что в этот 
проект было вложено более 3,5 млн долларов. В случае 
одностороннего расторжения контракта мы понесем 
убытки в размере 250 тыс. долларов в связи с демонта-
жем и монтажом оборудования. То, что происходит с на-

шим заводом, вызывает недоумение не только у нас, но 
и у других серьезных российских инвесторов, присма-
тривающихся к узбекскому рынку.

Кстати, в этой истории есть и положительные сторо-
ны. В первый же год деятельности промышленный объ-
ем на нашем небольшом предприятии вырос в три раза, 
что говорит о том, что производители заинтересованы в 
качественной продукции и хотят улучшать качество то-
варов, которые они производят. Кроме того, мы убеди-
лись в том, что потенциал у страны огромный. С прихо-
дом в Узбекистан мы рассчитываем серьезно увеличить 
не только внутренние объемы продукции, но и реализо-
вать экспортный потенциал страны. 

  
То есть, все эти трудности вас не останавливают, 

и вы намерены построить в Узбекистане один из са-
мых крупных заводов в СНГ?

Совершенно верно. Но на этот раз завод будет постро-
ен на нашем участке и конкурентам будет сложнее по-
вторить криминальный метод борьбы. Тем более, что мы 
встретились с представителями руководства страны и по-
лучили гарантии, что всё, что связано с крупными инвести-
циями в республику контролируется на правительствен-
ном уровне. Вообще, это не просто война двух компаний. 
Это пример того, как устроен на сегодняшний день узбек-
ский рынок мебели и матрасов. Самыми главными тормо-
зами в отрасли являются высокая коррумпированность и 
пробелы в правовой базе. Узбекистан сейчас находится в 
переходном этапе, когда старые законы уже не работают, 
а новые еще до конца не внедрены. Каждое государство 
проходило этот период. Это временные трудности, но 
они достаточно сильно мешают развитию бизнеса, да и в 
целом национальной экономики. Если правительство Уз-
бекистана всерьез возьмется за этот вопрос, то это послу-
жит позитивным сигналом для потенциальных инвесторов 
и свидетельством того, что взятый президентом курс на 
углубление экономических реформ исполняется.

anhor.uz



È À Í

ó íè
è í
òèëè

Òðåíä



Ведущий производитель корпусной
мебели в Западно-Сибирском регионе

    НАШИ ПРЕИМУЩЕСТВА:
• персональный подход 

• гибкая система скидок • низкие цены

Готовые и модульные кухонные гарнитуры

• шкафы • комоды • тумбы
• прихожие• другая корпусная мебель

г. Новосибирск, ул. Долинная, 2а
+7 (383) 295-62-65, 295-62-64

мебельвеста.рф

мебельвеста.рф

Ïðèãëàøàåì Âàñ ê  ñîòðóäíè÷åñòâó!

Принимаем заказы на серийное
изготовление корпусной мебели

Производство и продажа
мебели для спален и гостиных
из итальянских комплектующих

Торговый дом МЕРИДИАН —
это качество, проверенное временем!

8 495 662 33 74, 8 925 669 99 08
www.mkmeridian.com

http://мебельвеста.рф
http://www.mkmeridian.com
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Экспозиция Maison & Objet проходит в Париже дважды в год — в сентябре и январе. На неё съезжаются 
известные дизайнеры из разных стран и представляют свои последние разработки. На выставке можно уз-
нать о трендах нового сезона, вдохновиться необычными интерьерами, увидеть нестандартные коллекции 
мебели и текстиля.

В этом году выставка прошла с 17 по 21 января. Работы именитых архитекторов, дизайнеров и стили-
стов разместили в выставочном павильоне Paris Nord Villepinte.

Традиционно выставку разделили на тематические зоны: современные предметы интерьера, мебель и 
аксессуары люксовых брендов, предметы декора, текстиль для дома, аксессуары для кухни и др. В этом 
году в экспозиции участвовали не только мировые бренды, но и молодые арт-студии и мастерские.

ANTONIO LUPI
Итальянская студия дизайна Antonio Lupi, которая 
создаёт предметы для ванных комнат, в прошлом 
году прославилась на выставке Maison & Objet не-
обычными умывальниками. В этом году они пред-
ставили ещё более интересные модели.

Основа умывальников сделана из мрамора, а 
чаша — из прозрачной смолы. Благодаря контра-
сту, раковины можно удачно вписать в ванную ком-
нату с любой поверхностью.

ЧТО ПОКАЗАЛИ МИРОВЫЕ 
БРЕНДЫ НА ЕЖЕГОДНОЙ 
ВЫСТАВКЕ MAISON & OBJET-2020

Яркие диваны, величественные люстры, золотисто-мраморные столы и парящие кресла — чем 
удивили мировые дизайнеры на ежегодной выставке M&O.
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BOCA DO LOBO
На выставке португальский производитель мебели 
представил несколько новых дизайнерских реше-
ний. В своём зале BOCA DO LOBO разместил мра-
морный обеденный стол Pietra, диван Imperfectio, 
кресло Versailles и зеркало ручной резки Venice.

В этом сезоне «связующим звеном» стал золотой 
оттенок. Он есть в каждом новом изделии брен-
да. Создавая мебель, дизайнеры BOCA DO LOBO 
«смешивают» разные стили, используя только на-
туральные материалы: дерево, латунное золото и 
металл.

CIRCU
Бренд Circu специализируется на детской ме-
бели. В этом году дизайнеры показали «облач-
ную» коллекцию.

Среди новинок: подвесное кресло NODO, кро-
вать, которая похожа на жемчужину и кресло в 
виде ракеты. На своём сайте бренд упомянул, 
что создал коллекцию по мотивам короткоме-
тражного анимационного фильма Pixar «Не-
большая облачность».
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DIALMA BROWN
Dialma Brown создаёт мебель в разных стилях. 
Среди предметов — диваны и кресла в классиче-
ском стиле, модернистские шезлонги из металла 
и кожи, урбанистичная мягкая мебель с текстиль-
ными подушками. Особенность бренда — в каждое 
изделие они добавляют элементы из кожи, метал-
ла и дерева.

EBRU
Особенность марки — дизайнеры Ebru избегают 
минималистичных форм и стараются использо-
вать в изделиях сложные цвета. Благодаря этому 
их изделия похожи на картины.

DOME DECO
Dome Deco создаёт утончённые коллекции 
мебели и предметов декора. Бренд работает 
на контрастах, объединяя изделия, которые 
сложно представить вместе. Например, соче-
тая теплые и холодные цвета, необычные фор-
мы, мягкие текстуры с грубыми краями. Кроме 
того, дизайнеры объединяют разные стили.
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HOUTIQUE
Испанский бренд мебели и аксессуаров известен 
тем, что не боится использовать в дизайне своих 
изделий яркие цвета.

В 2019 году бренд представил на выставке M&O 
необычные зеркала Bonnet. Их разработала ми-
ланский художник, дизайнер и иллюстратор Елена 
Сальмистраро. Изделия выполнены в постмодер-
нистском стиле и похожи на модели из фантасти-
ческого фильма.

EICHHOLTZ
Голландский бренд Eichholtz создаёт мебель, ак-
сессуары и декор элегантных форм, цветов и фак-
тур.

В этом году дизайнеры представили на выставке 
мягкую и корпусную мебель: журнальные и при-
ставные столики, диваны и пуфы, стеллажи и обе-
денные столы. Кроме того бренд вновь показал но-
вые стильные аксессуары для дома: подсвечники, 
вазы, пепельницы и шкатулки.
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GINGER & JAGGER
В прошлом году два бренда из Португалии пред-
ставили на выставке изделия на совместном 
стенде. Новинки, которые покорили гостей экс-
позиции, — асимметричный комод Meridiano, об-
лицованный мрамором, и латунные бра Вanаnаs в 
форме банановых листьев.

KARPA
Karpa — дизайнерский бренд, который произво-
дит мебель необычных форм и текстур. Каждый 
предмет мебели или декора похож на арт-объект. 
В 2020 году на выставке M&O бренд представил 
массивные изделия из металла и камня: столы с 
золотым отливом, а также объемные люстры, ко-
торые завораживают своими формами.

GUADARTE
Guadarte занимаются изысканным декором. Благо-
даря своему стилю их знают в индустрии дизайна, 
как бренд класса люкс. В своих работах дизайне-
ры используют детали из кованого железа, стекла, 
мрамора, бархата. При этом бренд не боится ис-
пользовать контрастные цвета.
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LIGNE ROSET
Бренд Ligne Roset привез на выставку коллекцию 
мягкой мебели и текстиля. Среди новинок: пояс-
ная подушка, которая оборачивается вокруг сиде-
ний, шерстяной ковёр, журнальный столик, диван-
кровать с системой управления, а также кресла с 
подлокотниками. В основном, коллекция выпол-
нена в приятных пастельных тонах, часть мебели и 
текстиля изготовлена в ярких цветах.

MUNNA
Бренд Мunna отличается от остальных своей изы-
сканной мебелью плавных форм. Как и в прошлом 
сезоне, дизайнеры добавили в свою мебель ме-
таллические акценты. Золотистые вставки исполь-
зовали в столиках, дизайне светильников и люстр.

MISSONI HOME
Missoni Home — производитель мебели и пред-
метов для декора интерьера. В этом году бренд 
показал несколько коллекций в разной цветовой 
гамме. Изделия «Day Dream» выполнены в стиле 
импрессионизма. В этой коллекции использовали 
яркие тона, геометрические и живописные прин-
ты, которые помогут смягчить любой интерьер.

В коллекции Dolomiti за основу взяли приятную 
гамму с красновато-коричневыми и жёлтыми от-
тенками. Modern Iconic выполнен в ярких цветах, а 
Magic Garden напоминает морские мотивы. В нём 
использовали сочетание прохладного голубого 
цвета и нейтральных тонов.
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MOROSO
Бренд Moroso производит мягкую мебель. На вы-
ставке M&O представил на своём стенде новую 
коллекции: несколько кресел Precious от дизай-
нера Йоханнеса Торпе, кресла Pipe от Себастьяна 
Геркнера и столы от Патрисии Уркиолы. Символ 
коллекции M’Afrique — кресло Shadowy от Торда 
Бунтье.

PORADA
Бренд представил на экспозиции но-
вую коллекцию Nineteen. В неё входит 
мебель, которая выполнена из ясеня и 
ореха и дополнена кожаными и метал-
лическими элементами. Среди ярких 
новинок: туалетный столик Dafto с ме-
таллическим каркасом и бронзовой от-
делкой и ночная зона с впечатляющим 
навесом, который прозвали самым 
«инстаграмным» экспонатом.

OCHRE
Британская компания Ochre создаёт мебель, осве-
щение и предметы декора. В прошлом на году на 
выставке M&O бренд прославился своими удиви-
тельными светильниками. Лампы, с которыми все 
фотографировались, напоминали льдинки.
В этом году бренд также привёз на выставку не-
сколько своих светильников и люстр.
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SERIP
Португальская марка Serip занимается дизайном 
декоративного освещения. В этом году они проде-
монстрировали изделия, связанные с природой. 
Дизайнеры создают светильники и лампы в виде 
скульптур птиц, листьев, ветвей. Такие изделия по-
хожи на хрупкие ледяные скульптуры, поэтому за-
вораживают даже самых искушённых гостей.

SABA
Бренд создаёт мягкую мебель в ярких цветах и 
с необычными узорами. На миланской выставке 
iSaloni, которая проходила в прошлом году, дизай-
неры впечатлили гостей эффектной концепцией 
домашнего интерьера. На стенде разместили ди-
ваны, кресла и пуфы округлых форм с насыщенны-
ми оттенками обоев в стиле геометрического аб-
стракционизма.

ROBERTO CAVALLI HOME
Итальянский бренд Roberto Cavalli стал попу-
лярным благодаря своим необычным орнамен-
там на разных материалах: трикотаже, дениме, 
коже. Дизайнеры этого бренда создают ком-
плекты постельного белья и элегантную сте-
клянную посуду.

К слову, в 2017 году на выставке M&O бренд 
«зацепил» гостей золотыми предметами сер-
вировки. Посуда, которую представили на экс-
позиции, была изготовлена из тонкого костяно-
го фарфора, хрусталя и серебра, на некоторых 
предметах были нанесены принты.

www.roomble.com
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Выставка проводится раз в 3 года в Дюссельдорфе 
на площадке Messe Duesseldorf. В EuroShop-2017 при-
няли участие 2368 экспонентов из 61 страны мира, со-
вокупная площадь стендов составила 127598 кв. м. А 
в выставочный центр на берегу Рейна приехало около 
114 тысяч посетителей-специалистов со всех пяти кон-
тинентов. Разделы выставки позволяют в полной мере 
увидеть современный облик и возможности ритейла: 
оборудование и дизайн магазинов; визуальный мер-
чандайзинг; ритейл-маркетинг; освещение магазинов и 
ТЦ; технологии ритейла и т. д.

В рамках выставки Euroshop 2020 также будет орга-
низована работа многочисленных специальных площа-
док, как, например, Экопарк, Дизайнерская деревня и 
Итальянское освещение для зоны отдыха. 

Каким должен быть магазин сегодня? Это место для 
приключений? Хорошее расположение? Может, неожи-

данно возникающая торговая площадка? Как это долж-
но выглядеть, как это должно происходить? На эти и 
другие вопросы будет предложена масса креативных и 
прагматичных ответов в разделе «Дизайн магазинов» на 
EuroShop 2020.

«Неважно, являетесь ли вы постоянным посетителем 
или новичком, погрузитесь в эту атмосферу, и вы сразу 
поймете, почему мы называем нашу выставку оазисом 
эстетической утонченности. Лучшие архитекторы, ди-
зайнеры, проектировщики и производители превосхо-
дят друг друга, представляя уникально разработанные 
стенды и презентации, продуманные до мельчайших 
деталей», — говорится на официальном сайте выставки.

Кроме того, EuroShop предложит вниманию профес-
сионалов ряд практических докладов по следующим те-
мам и направлениям: дизайн-концепции оформления 
магазинов, ритейл-технологии, омниканальные техно-

EuroShop — международная выставка № 1 в сфере технологий ритейла. Это не только инновацион-
ная площадка, но и законодатель тенденций отрасли, дискуссионный форум и фейерверк креатив-
ных идей, разработанных специально для мировой розничной торговли.

ОАЗИС ЭСТЕТИЧЕСКОЙ 
УТОНЧЕННОСТИ
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логии, ритейл-маркетинг, менеджмент в сфере энер-
госбережения, ритейл-дизайнеры, стартапы, а также 
выставочный и event-маркетинг. 

В этом году впервые на выставке EuroShop 2020, со-
общает retail.ru, 17, 18 и 19 февраля уважаемыми экс-
пертами будут организованы туры для русскоязычных 
специалистов по трём сегментам выставки.

I. Тур по сегменту RETAILTECHNOLOGY (Технологии 
ритейла) выставки EuroShop 2020 будет проводить из-
вестный эксперт по инновациям в ритейле Борис Агатов 

II. Тур по сегменту LIGHTING (Освещение) прове-
дет эксперт по освещению в ритейле Михаил Гусманов 

Михаил Гусманов, международный эксперт-практик 
в области профессионального lighing retail, основатель 
компании NLT, автор серии книг «Свет в ритейле». За по-
следние годы светотехника для ритейла шагнула очень 
серьезно вперед. Наиболее интересная сфера приме-
нения — это интеграция в светильники технологии «ин-
тернет вещей», управление спектрами для food retail, 
управление светильниками для fashion retail, интегри-
рованные светодиодные решения для торгового обору-
дования и холодильников. Светильники становятся еще 
более умными, компактными и энергоэффективными. 
Все это в секции Lighting на EuroShop 2020. 

III. Тур по сегменту Ритейл маркетинга (POSM, 
digitalsignage, визуальный мерчендайзинг) испол-
нительного директора POPAI Россия (Международная 
ассоциация маркетинга в ритейле) Анны ЛЕБЕДЕВОЙ и 
вице-президента POPAI Россия Елены Кучихиной. Под-
робнее       

IV. Тур по сегменту STOREDESIGN / STOREFITTING 
(дизайн магазина / торговое оборудование) специ-
алиста Полины Леонтьевой. 

Также в EuroShop 2020 представят свою продукцию 
18 российских компаний, в том числе: «Смарт Лампс» (г. 
Москва) — занимается поставками систем освещения 
для торговых и офисных площадей; ООО «ПФМ» — раз-
рабатывает и производит упаковочное оборудование; 
ООО «БЗТО» (Бор, Нижегородская область) — изготав-
ливает сетчатое и стеллажное торговое оборудование

Отрасль розничной торговли претерпевает значи-
тельные изменения, а потребительский спрос постоян-
но развивается под влиянием растущих ожиданий по-
купателей в получении лучшего качества обслуживания, 
как онлайн, так и в магазине. Современный потреби-
тель твердо задает темп изменений, а ритейлеры долж-
ны активно реагировать, чтобы остаться в гонке. 

«Откройте для себя новые материалы и удиви-
тельные решения для более устойчивого развития. 
Вдохновитесь дизайном временных конструкций или 
модульными концепциями. Узнайте, как природа мо-
жет служить моделью для формы и функционала. И не 
удивляйтесь, когда поймете: диджитал, диджитал, дид-
житал!» — приглашают посетителей организаторы вы-
ставки.

EuroShop 2020 начала работу в воскресенье 16-го 
февраля и будет работать по четверг 20-го февраля 
2020 года.

По материалам euroshop-tradefair.com, 
retail.ru
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Но не все так красиво и безоблачно. Даже самым 
крутым и посещаемым международным выставкам 
приходится сегодня бороться как за экспонентов, так 
и за посетителей.

Те, кто когда-либо останавливался возле южного 
входа во время Миланского салона, часто ощущали 
себя, как на китайской ярмарке. Десятки автобусов 
ежедневно привозили туда группы посетителей из 
Поднебесной, которые приезжали с целью изучить и 

подсмотреть текущие нововведения, тренды и раз-
личные фишки в дизайне. В 2020 году этого, веро-
ятнее всего, не случится. Организаторы миланского 
мероприятия опасаются серьезного снижения по-
сещаемости из страны, которая в последнее время 
представляла самый сильный контингент посетите-
лей. Коронавирус оказывает сейчас сильное негатив-
ное воздействие на выставочные мероприятия. Но 
это, вероятно, не единственная на сегодня причина 
снижения частоты посетителей на международных 

Традиционная международная выставка дизайна мебели и интерьеров в Милане ISaloni или Salone 
Internazionale del Mobile Milano 2020, как всегда, пройдет на площадке Fiera Milano Rho с 21 по 26 
апреля. Интересно, что мероприятие начинается относительно рано, в 8-30, и заканчивается уже 
в 19-00. Выставка была организована в далеком 1961 году как средство продвижения итальянской 
мебели на экспорт и довольно быстро стала мировой площадкой дизайна.

КАК ПОВЛИЯЮТ СОБЫТИЯ 
В КИТАЕ НА ПРЕДСТОЯЩУЮ 
SALONE INTERNAZIONALE DEL 
MOBILE MILANO 2020
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крупных мероприятиях.  Неудачи, связанные с ор-
ганизацией, случались на выставочных проектах и в 
начале года, еще до того, как информация о новой, 
заразной пневмонии появилась на страницах СМИ и 
в сети интернет. Только imm cologne в Кельне, сопро-
тивляясь общей негативной тенденции, прошла с хо-
рошими показателями.

Традиционная конференция, посвященная пред-
стоящей Salone Internazionale del Mobile Milano 2020, 
была проведена в актовом зале Католического уни-
верситета Милана 12 февраля. И, конечно, главным 
вопросом пресс-конференции стала посещаемость 
предстоящей выставки, на которой однозначно нега-
тивно скажется эпидемия коронавируса в Китае.

Конечно, там были представлены показатели, ко-
торые на сегодня уже установлены и которые можно 
увидеть. Предстоящее мероприятие занимает при-
мерно 210.000 квадратных метров чистой выставоч-
ной площади, на которой будут представлены более 
2200 экспонентов. В их числе насчитывается около 
600 молодых дизайнеров и выпускников дизайнер-
ских школ, которые представят свои работы на Salone 
Satellite. Миланская выставка традиционно ориенти-
рована на итальянских участников. Только 25% экспо-
нентов (за исключением участников Salone Satellite) 
приезжают из-за рубежа. Главная выставка в этом 
году включает в себя  собственно выставку мебели и 
аксессуаров, международную экспозицию обстанов-
ки и мебели для офисов Workplace 3.0, также в Мила-
не в этом году состоится кухонная выставка, которая 
проходит раз в два года (кухонная выставка на ISaloni 
проходит в четные годы, а Eurocucina на imm cologne в 
Кельне — в нечетные), освещение и выставка мебели 
и оборудования для ванных комнат. 

Конечно, разговор о коронавирусе на пресс-
конференции в Милане для Salone del Mobile 2020 до-
вольно неприятный, но это правильная позиция, ведь 
мы не живем в закрытом мире, и такое мероприятие, 
как Salone del Mobile в Милане, тесно взаимосвязано 
с событиями в обществе, для которого оно создается.

«Salone del Mobile, в первую очередь, основана на 
социальной структуре Милана и его университетов, — 
пояснил вице-ректор Франко Анелли, представ-
ляя пресс-конференцию Salone del Mobile 2020 в 
рамках Университета Каттолики дель Сакро Куо-
ре. — Университет разделяет те же ценности, что и 
ISaloni, то есть: симбиоз знаний, изобретательности, 
технических способностей и эстетики, характерных 
для гениев Ренессанса; эстетическую и социальную 
ценность нового образа жизни; соединение красоты 
с практической пользой и открытость миру».

«Салон ультра-миланский, и он воплощает дух 
этого города: открытость, интернациональность, 
способность объединять разнообразные элемен-
ты, в частности, бизнес и отдых, а также внимание к 
молодежи. Именно для этого Милану нужен ISaloni, а 
ISaloni нужен Милан», — с чувством добавил мэр Ми-
лана Беппе Сала.

«Солидарность с Китаем и размышления о присут-
ствии китайских операторов были первыми, о чем го-
ворил Клаудио Лути, президент Salone del Mobile, — 
пишет в своем материале заместитель главного 
редактора по цифровым технологиям elledecor.
it. Карлотта Марелли. — Несмотря на рассмотре-
ние нескольких вариантов, направленных на увели-
чение интернет-предложения Salone del Mobile для 
китайских журналистов и операторов, которые не мо-
гут непосредственно участвовать в выставке, коман-
да продолжает работать над московскими и шанхай-
скими мероприятиями и не планирует пока никаких 
изменений на период их проведения».

В заключение президент Salone del Mobile Эмма-
нуэле Орсини выступил с комментарием в знак соли-
дарности с китайским народом, подчеркнув, однако, 
что возможное отсутствие страны на ярмарке этого 
года не помешает проведению торжеств, поскольку в 
каждом мероприятии участвуют 182 страны.

Светлана Ширяева по материалам Salone del 
Mobile и зарубежных изданий Moebelmarkt и 

ELLE Decor
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— по предприятиям и частным лицам, занятым в про-

изводстве, поставках, оптовой и розничной торговле 
мебелью, комплектующими, сырьем и материалами в 
Новосибирске и городах Сибирского региона. Система 
специализированной доставки в городах: Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, Красноярск, Новокузнецк, 
Хабаровск,Владивосток, Тюмень,Челябинск, Екатерин-
бург, Иркутск.

— на ITE «Сибирская Ярмарка» и мебельных яр-
марках городов Сибири, Урала и Дальнего Востока;

— в Новосибирске журнал выкладывается для бес-
платного распространения более чем на 60 пред-
приятиях, специализирующихся на производстве и 
продаже фурнитуры, комплектующих, материалов и 
мебели.

Система специализированной доставки в г. 
Новосибирске: «БИС-Курьер» ул. Герцена, 12, 
тел.: (383) 217-69-67

Макеты подаются в файлах CorelDraw 9.0 (5.0-
13.0 — допускаются), Adobe Illustrator 5.0-11.0, *.EPS, 
*.AI, шрифты переведены в кривые (Convert to curves), 
разрешение импортированных изображений не ниже 
240 dpi для цвета (не ниже 240 dpi для ч/б), верхняя 
граница 400 dpi (редуцируйте — resample — при ее 
превышении). 

Для макетов в цвете — все импортированные изо-
бражения до импорта в файл Corel Draw должны иметь 
формат CMYK.

При подаче макетов в TIFF, PSD — формат CMYK, 
разрешение — для цветных макетов — 300 dpi, для 
черно-белых — 400 dpi (допускается не ниже 300 dpi). 
Для макетов в формате JPG устанавливайте мини-
мальную степень сжатия.

Вы можете отправить макет на наш e-mail или FTP-
сервер.

Последний срок подачи рекламы в номер — 
до 18:00  за 10 дней до дня выхода номера.

Объем и размещение Цена (1 номер, руб.)

1-я полоса (лицевая обложка) 84 000

2-я полоса (2-ая сторона обложки) 42 000

3-я полоса (обложка) 29 500

4-я полоса (последняя обложка) 48 000

вкладка — 1 полоса 29 000

вкладка — 1/2 полосы 14 800

вкладка — 1/4 полосы 8 900

Эксклюзивный блок перед содержанием 1полоса 32 000

Фиксированное место +10%

ТРЕБОВАНИЯ к размещению материалов и размеры рекламных модулей

ВАЖНО: в цветных макетах на расстоянии 8–10 мм 
от каждого края — не включать текст и существенные 
элементы изображения (под обрез уходит 5–3 мм).

Для справки:
В статьях (1 полоса) примерно 4500–5000 знаков 

без пробелов (2–10 абзацев);   5200–5800 (2–10 абза-
цев) знаков  с пробелами.

ЦВЕТ
(включено поле под обрез)
Обложка — 223*303
1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 213*150 гориз.
1/2 — 303*105 верт.
1/4 — 105*150 верт.

По всем вопросам обращайтесь к менеджерам или в редакцию тел./факс (383) 352-35-05, e-mail: mebel@х1.ru
Тел. редактора (383) 21-44-333 (мобильный), e-mail: sveta@х1.ru

РАСПРОСТРАНЕНИЕ ИЗДАНИЯ

РАСЦЕНКИ на размещение рекламы в 2020 году
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ЗАЯВКА ДЛЯ ПОДПИСКИ НА ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ»

НАИМЕНОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ

АДРЕС ДЛЯ КУРЬЕРСКОЙ ДОСТАВКИ

РОД ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ТЕЛЕФОН

ФАКС

ОТВЕТСТВЕННОЕ ЛИЦО

ПЕРИОД ПОДПИСКИ

Бланк необходимо выслать по факсу (383) 352-77-29 или на e-mail: mebel@x1.ru 

Стоимость одного экземпляра журнала 180 руб. (НДС вкл.)

В городах Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, 
Красноярск, Новокузнецк 
доставка журнала курьер-
ской службой осущест-
вляется бесплатно.

ЗДЕСЬ МОЖНО ПОЛУЧИТЬ ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ» БЕСПЛАТНО

Monticelli-sib  Мира,54 335-12-03

Аристо Сибирь Владимировская, 11а, к. 2  363æ78æ15

Бином, ООО Журинская, 80/1 223-85-77

Борисов, ИП 1-я Ельцовка, 1 225-19-59

Глобал, ГК Фабричная, 41/1 303-42-90

Глобал, ГК Ватутина, 99/2, блок В1 230-20-25

Джокер Сибиряков-Гвардейцев, 51/3 335-73-77

Командор Оловозаводская, 25 (территория 
ДОК) 22-77-961

Ламитекс Петухова, 69, к. 10 335-82-99

Макмарт ул. Немировича-Данченко, 130/1 314-79-99

Мастерсиб, ООО Большая, 278 364æ44æ93

МДМ-Комплект Большая, 256-б 227-79-38

Мебельная 
фурнитура-Н С.-Гвардейцев, 49/6 357-24-64

Мир кухни Серебренниковская, 23 218-11-27

Модерн-купе Сибиряков-Гвардейцев, 49/2 353-52-13

МТФ Кривощековская, 15 363-98-16

Ноис Дуси Ковальчук, 1, к. 4 230-21-80

Ноис Ватутина, 99Н6 352-39-57

Первая фабрика 
фасадов, ООО Бетонная, 4 328-00-79

Пласетас, ООО Мира, 54а, корп. 2. 328-38-51

Рауфф 2-я Станционная, 46Г 362-18-99

Сибирский партнер Ватутина, 38 352-87-30

Сибирь, МФ Бетонная, 6 353-05-05

Т.Б.М.-Сибирь Б. Хмельницкого, 113 363-55-05

ТД "Томлес" 2-я Станционная, 44 362-20-62

Томские мебельные 
фасады Бетонная, 12 362-17-69

Торговый мир Сибиряков-Гвардейцев, 49/3, к. 6 291-87-65

Торгсиб, ООО Тайгинская, 3 272-22-25

Улгран ТД Бетонная, 12 235æ98æ98

Уралплит, ООО Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2 209-59-59

Фортуна, ООО Мира, 54а, корп. 2. 344-97-06

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Кемерово (3842)

Monticelli-sib Баумана, 6 - 12 яч., 2 эт.
38-07-44, 

8-913-298-
43-33

Аристо Сибирь Абызова, 12а 49-65-95

Модерн-купе Володарского, 18 452-352

Мелькин Ю. Ф., ИП Угловая, 129 75-38-77

Центр мебельной 
фурнитуры Карболитовская, 1/1, 1 эт. 39-61-86

Барнаул (3852)

АрсеналПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Комплекс-Барнаул Автотранспортная, 49/1 46-76-86

МДМ-Комплект Северо-Западная, 15 77-99-39

Стайлком, ООО Красный Текстильщик, 12 37-96-86

Центр мебельной 
фурнитуры Малахова, 177Е 504-150

Томск (3822)

Комплекс-Томск Пролетарская, 38В 900-699

Томлесдрев 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16 723-071

Томские мебельные 
фасады пр-т Фрунзе, 119 "е" 545-150

Иркутск (3952)

Фурнитура Люкс Челябинская, д. 26, к. 5 50-33-77

Красноярск (391)

МакМарт Шахтеров, 61, стр. 3 234-70-20
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