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Наталья, вы долгое время были руководите-
лем отдела маркетинга одной из первооткры-
вательниц и лидеров рынка мебельной фур-
нитуры и комплектующих в России компании 
«МДМ-Комплект». Затем основали собствен-
ное маркетинговое агентство для мебельщиков 
REKANA. Как получилось, что вы пришли в ме-
бельную компанию?

Мой путь в мебельной индустрии начался, с одной 
стороны, довольно обыденно, с другой — интересно. 
Все началось 19 лет назад. На тот момент руководи-
телем «МДМ-Комплект» являлся Владимир Веселов-
ский, и он искал сотрудниц для помощи на стенде в 
рамках выставки. Моя подруга, которая работала в 
тот момент в компании, пригласила меня помочь. До 
выставки оставалось всего два дня, и за это время 
мне пришлось выучить весь ассортимент мебельной 

фурнитуры. Не спав ночами, я изучила все тонкости 
фурнитуры, чтобы грамотно рассказывать о ней по-
сетителям стенда. Владимир Веселовский был по-
ражен, что мне удалось это сделать всего за 2 дня, а 
еще больше впечатлен, когда узнал, что на тот момент 
я, будучи студенткой бакалавриата, уже преподавала 
свой предмет первокурсникам. Он пригласил меня в 
компанию в качестве руководителя отдела маркетин-
га, хотя об отделе тогда сложно было говорить. Ком-
пания на тот момент была небольшая, но с весомыми 
перспективами, так как рынок мебельной фурнитуры 
в нашей стране находился в зачаточном состоянии. И 
Владимир Вячеславович отлично это понимал и знал, 
что в будущем отдел маркетинга будет просто необ-
ходим. С этого все и началось — и активное развитие 
компании, и становление маркетинга. Мы провели 
глобальный ребрендинг, создали отдел, построили 
все бизнес-процессы и к 2010 году уже имели в сво-
ем арсенале серьезную маркетинговую программу. 
Потом случился кризис. И тогда мы поняли, что, про-
давая только фурнитуру, очень сложно удержать кли-
ентов. И мы решили пойти дальше и стали предлагать 
клиентам помощь в продвижении их бренда. Так из 
этой идеи и родилась новая бизнес-модель. Мы по-
няли, что услуга востребована и решили создать от-
дельную единицу в компании, которая вскоре стала 
самостоятельным брендом. Я оставила скомплекто-
ванный в МДМ-Комплект отдел маркетинга и полно-
стью ушла в развитие бренда REKANA.

Наверняка такой большой опыт в мебельной 
индустрии помог быстро сделать успешным но-
вый бренд, и с большими сложностями вы не 
столкнулись?

Самая сложная задача, которую я решаю до сих 
пор, — убедить мебельщиков, что маркетинг им не-
обходим, что маркетинг — это не печать визиток, из-
готовление каталогов или участие в выставках, а это 
глобальные стратегические процессы, которые начи-
наются с определения своей уникальности на рынке: 
кто вы, что вы, чем занимаетесь и для кого это делае-
те. Убедить в том, что все остальные процессы, кото-

ЖЕНСКОЕ ЛИЦО
МЕБЕЛЬНОГО БИЗНЕСА

НАТАЛЬЯ БАРШЕВА, ОСНОВАТЕЛЬ ПЕРВОГО МАРКЕТИНГОВОГО 
АГЕНТСТВА ДЛЯ МЕБЕЛЬЩИКОВ REKANA:

В мебельной индустрии, такой сложной и многогранной, суровой и порою жесткой, нет места сла-
бым решениям и действиям. Возможно поэтому эта сфера иногда называется «мужской». Но пре-
красный пол доказывает, что женщина здесь строит ослепительную карьеру и выводит компанию в 
лидеры рынка.
Сегодня яркие представительницы в российской мебельной отрасли рассказали, как им это удает-
ся, и какой он, мебельный бизнес с женской точки зрения.
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рые происходят в компании, так или иначе основаны 
на маркетинге, и без грамотного маркетинга будет 
сложно, особенно сейчас, когда рынок давно пере-
стал быть рынком производителя, став рынком по-
требителя.

Эту сложную задачу я решаю сейчас с помощью 
личных консультаций по маркетингу, личных тренин-
гов, благодаря развитию разных образовательных 
проектов, таких как «Школа мебельного дела». И меня 
радует, что есть результаты — появляется все больше 
новых брендов, и эти бренды — правильные, они ро-
дились, исходя из того, что нужно рынку и конкретно-
му сегменту ЦА, а не из первого, что придет в голову 
их основателю. И это очень здорово!

Что на ваш взгляд женщина привносит в биз-
нес, и вообще можно ли разделять понятия биз-
нес по-мужски и бизнес по-женски?

Бизнес разделять нельзя. Он один для всех, и в 
его основе лежит самая простая и банальная цель — 
зарабатывание денег. Другой вопрос, что способы 
ведения этого бизнеса у женщин и у мужчин отлича-
ются. Например, у женщин очень развита интуиция, 

внимание к деталям, и это, на мой взгляд, очень силь-
но отличает женский подход в бизнесе от мужского. 
У мужчин же развиты умение мыслить стратегически: 
сделать шаг назад, чтобы посмотреть вперед. Этому 
женщине приходится учиться изо дня в день. Но жен-
щины, у которых это получается при наличии качеств, 
о которых я говорила выше, очень успешны в своем 
деле!

Что пожелаете себе и всем женщинам в Меж-
дународный Женский День?

Внести заметный вклад как в историю мебельного 
рынка, так и в историю предпринимательства в Рос-
сии, уметь и не бояться ставить глобальные цели, по-
тому что абсолютно точно нам все по плечу!

И несмотря на все успехи и амбиции, хочу поже-
лать простого женского счастья, которое выражается 
в здоровье — своем, детей, мужей, мам и пап, в гар-
монии в наших семьях. Мы, женщины, так устроены: 
когда все хорошо в семье, мы с утроенной энергией 
развиваем бизнес. Мы от этого, к счастью или к со-
жалению, неотделимы, и я надеюсь, что у вас эта гар-
мония и синергия будет стопроцентной!

Елена, вам удалось буквально возродить ме-
бельную фабрику, вдохнуть в нее жизнь. Как это 
получилось?

Это вопрос случайностей и закономерностей. Так-
же, как я пришла в мебельный бизнес. А попала я в 
него случайно, практически как некоторые попада-
ют в кинематограф. Неслучайность же заключается 
в том, что если ты уже в бизнесе и твердо знаешь, 
что ты хочешь от этой жизни, то можно торговать чем 
угодно и получать от этого удовольствие. И я горжусь 
тем, что у меня уже это получается.

В 2017 году фабрика «Добрый стиль» вошла в рей-
тинг 100 лучших предприятий и организаций России. 
На ноябрьской выставке фабрика представляла себя 
в совершенно новом для себя формате. Десять новых 
моделей мягкой мебели отметились медалями и ди-
пломами. И не побоюсь сказать: в этом тоже есть моя 
заслуга.

Но главное достижение — это сохранение дилер-
ской сетки и привлечение к работе новых дилеров в 
такое непростое для нас всех сейчас время. Знаковый 
момент в моей жизни был связан с самой фабрикой. 
Мы с супругом живем в Московской области в посел-
ке Поливаново. А фабрика находится в Ульяновской 
области и в поселке с тем же названием Поливаново. 
Когда в самый первый раз я поехала на фабрику, по 
дороге к ней я увидела огромную стеллу с надписью: 
«Поливаново». Я тогда подумала: «Это знак». И еще 

ЕЛЕНА ХОТОВИЦКАЯ, СОУЧРЕДИТЕЛЬ ФАБРИКИ МЕБЕЛИ 
«ДОБРЫЙ СТИЛЬ»:
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ничего не видя и не зная, решила для себя: «Значит 
так тому и быть. Жить и работать надо в Поливаново».

Есть ли у вас свое кредо в бизнесе, по каким 
критериям вы его строите?

Быть в бизнесе и ровно смотреть на весь процесс 
невозможно. Я живу по правилу: хочешь сделать хо-
рошо — сделай это сам. Не всегда это возможно, так 
как не можешь быть профессионалом во всем. Но 
контроль за своим делом осуществлять обязан.

Например, в 2017 году передо мной встала гло-
бальная задача — представить компанию на между-
народной выставке. Я понимала, что на эту выставку 
выходить со старыми моделями не было никакого 
смысла. Надо было показать что-то новое, не похожее 
на старый «Добрый стиль», что-то свежее, дерзкое. И 
я поняла, что у фабрики должен быть новый формат. 

Как дизайнер фабрики я приняла решение о соз-
дании новой коллекции диванов под одной линейкой 
«Вояж». За полтора года до выставки вместе с отде-
лом модернизации мы создали семь новых диванов 
и три кресла, совершенно не похожих на модели «До-
брого стиля». На выставке 2017 года на постаменте 
у нас стояло кресло «Кармен» в оливковой надорван-
ной по подлокотникам коже, под которой виднелась 
парчовая ткань с цветами. Это был символ возрожде-
ния нашей новой фабрики, нового «Доброго стиля».

Как получилось решить такую сложную задачу?
Все это случилось и получилось только потому, что 

рядом со мной были люди, которые меня понимали. 
Можно быть хорошим руководителем, крутым менед-
жером, прекрасным начальником, но если рядом с то-
бой нет людей, которые смотрят с тобой в одну сторону, 
дышат с тобой одним воздухом и могут позволить «дать 
тебе пинок», чтобы опустить на землю, ты никогда не 
состоишься как руководитель. У меня есть на фабрике 

такие люди — мои единомышленники. Они помогали и 
помогают мне решать даже самые сложные задачи.

Для вас разделимы понятия бизнес по-мужски 
и бизнес по-женски?

Если человек давно в бизнесе и у него есть долго-
срочные, а не одноразовые партнеры, значит, у него 
есть все деловые качества. И неважно, кто это — 
мужчина или женщина. Сегодня мир бизнеса — это 
не только мир мужчин. Посмотрите вокруг, как много 
сейчас женщин на руководящих постах, хозяек произ-
водств, предприятий. Они успевают все: и детей вос-
питывать, и борщи варить, и делом любимым зани-
маться, и карьеру строить. И при всем при этом еще и 
замечательно выглядеть. Единственное различие, на 
мой взгляд, между женским и мужским видением биз-
неса: женщина в силу своей эмоциональности бизнес 
ведет мягче. Какие бы мы ни были «крутые», мы про-
пускаем сначала все через сердце, а потом уже через 
голову. Вы знаете, и мне это не мешает. Я по жизни 
трудоголик, мне всегда надо что-то делать, что-то 
придумывать, реализовывать. Я не смогу сидеть и 
ждать. По мне даже результат должен быть сразу, 
хотя не всегда это правильно. Движение (в полном 
понимании этого слова) — это жизнь. Но, это не зна-
чит, что нужно прыгать на одном месте.

Ваши пожелания всем женщинам…
Хочу пожелать удачи в бизнесе, исполнения всех 

намеченных планов в работе, стабильных отношений 
с партнерами, побольше денежных проектов. Но все 
это будет не нужно женщине, если она не востребова-
на как женщина. Я хочу пожелать и не только в пред-
дверии 8-го марта всем женщинам России — любите 
и будьте любимы. Когда человек любит, — он счастлив, 
когда любят его — счастлив вдвойне. Будьте счастли-
вы. Ведь только с любовью можно творить, созидать, 
осуществлять самые сумасшедшие идеи, делать не-
возможное и жить в комфорте с этим миром!

Наталья, с чего началась ваша история в ме-
бельном бизнесе?

В этот бизнес привела меня любовь к моей второй 
половине. Хотелось поддержать, помочь. Работа с 
людьми, новые знания, изменения, сложности и пути 
решений — такая работа мне была по душе. А то, что 
у клиентов дома становилось больше порядка и уюта, 
вдохновляло на новые цели. Так из индивидуального 
производства мы выросли в большую и современную 
Мебельную компанию «Мама».

Какую самую сложную задачу пришлось решать?
По природе я не руководитель. Мне нравилось ру-

ководить только… собой. А иметь 70 подчиненных? 

НАТАЛЬЯ БОГДАНОВА,
ОСНОВАТЕЛЬ МЕБЕЛЬНОЙ
КОМПАНИИ «МАМА»:



5

№ 04 (276)_2019ÌÑ

Если бы мне кто-то сказал, что такое будет в моей 
жизни — я бы смеялась от души!

Но жизнь поставила задачу, и пришлось учиться... 
учиться быть руководителем. Самая сложная для 
меня задача!

Я закончила физико-математический факультет по 
специальности преподаватель физики и математики. 
Видимо, это мне и помогло. Сейчас мне это нравится, 
надеюсь, и моим коллегам тоже!

Что на ваш взгляд женщина привносит в бизнес?
Женщина в бизнес приносит красоту, эмоции и 

любовь! А еще удивление, энергию и вдохновение! 

Нет бизнеса мужского или женского. Есть вложение в 
бизнес мужчины и женщины. Это как в семье — в вос-
питании участвуют и отец, и мать.

Это две половины одного целого.

Что бы вы хотели пожелать женщинам-колле-
гам и вообще всему прекрасному полу в преддве-
рии Международного Женского дня?

От всей души желаю вам находить время на себя, 
своих близких. Разделять работу и личное простран-
ство. Жить в гармонии с собой и окружающими. Любить 
то, что вы делаете, и людей, которые с вами рядом!

Дорогие, очаровательные, целеустремленные, прекрасные!

Мы присоединяемся ко всем поздравлениям и желаем вам каж-
дый день чувствовать свою особую притягательную силу.

Вам, действительно, все по плечу, вы способны вдохнов-
лять и побеждать, радовать и дарить эту радость!

Улыбайтесь и будьте счастливы глубоко и по-настоящему, сме-
ло идите к своим целям и ничего не бойтесь.

Будьте в гармонии с собой и таким удивительным многообразным миром!

С Международным Женским Днем вас, самые красивые и драгоценные!

ПОЗДРАВЛЕНИЕ ОТ РЕДАКЦИИ ЖУРНАЛА:



www.mebelsib.biz

С уважением, главный редактор

Светлана Ширяева

Дорогие женщины мебельной индустрии!

От всей души поздравляю Вас с этим замечатель-
ным праздником 8 Марта!

Пусть в этот день будет много любви, улыбок,  
цветов!

Пусть в жизни рядом с вами всегда будут самые 
родные люди — родители, дети и, конечно, любимый 
человек, рядом с которым жизнь становится ярче, 
значимей, теплее. 

Желаю Вам огромного счастья, удачи и много сил 
и желания для достижения поставленных целей в на-
шем непростом бизнесе!



http://ноис.рф


http://www.valmaks.ru
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BLUM, представительство 
в Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204Ï77Ï80, +7Ï983Ï317Ï68Ï73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ï24Ï61, (383) 286Ï85Ï55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Адамант, ООО  г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, цех 6, тел. 8-903-930-15-40, e-mail: pk_adamant@ngs.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Бином, ООО г. Новосибирск, ул. Журинская, 80/1,  тел/факс: (383) 223-85-77, 224-58-44, тел.: (383) 243-54-69, 
e-mail: bynom@bynom.ru, www.bynom.ru

Валмакс Челябинская обл., г. Миасс, тел.: (3513) 28-99-96,  e-mail: market@valmaks.ru, www.valmaks.ru

Валмакс г. Москва, Измайловское шоссе, 69а, стр. 3, тел.: +7 (499) 166-59-87, +7 (499) 166-59-57, 
+7 (499) 166-60-27, e-mail: valmaks74@yandex.ru, www.valmaks.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,  
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, Ул.Петухова, 69, корпус 10, тел. (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Микрон г. Астрахань, ул. Яблочкова, 1б, тел.: (8512) 30-67-64,30-67-67, 36-83-76, 37-06-76, 
e-mail: info@micronast.ru, www.micronast.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru
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Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ï00Ï77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

Остов г. Бердск, ул. Промышленная, 1, тел.: (383) 415-80-28, 263-34-89, e-mail: info@ostow.ru, www.ostow.ru

Рауфф
г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ï24Ï61, (383) 286Ï85Ï55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su; г.Кемерово, ул.Баумана, 6, 
тел.(3842) 38-07-44, 8-913-298-43-33   

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383) 352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: sp@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

СПЕКТР-Н, ООО Тамбовская обл., Тамбовский р-н, д. Перикса, ул. Южная, 7А, тел.: (4752) 48-82-31, 48-82-33,  
e-mail:  periksa-tmb@mail.ru, www.furnitura-spektr.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, sels-nsk.ru, e-mail: sels-nsk@mail.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

ФДМ-Алтай, ООО г. Барнаул, п-т Калинина, 116/38, тел.: (3852) 50-44-68, (3852) 50-44-69, e-mail: fdm-altay@mail.ru, 
www.fdm-altai.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хеттих Рус, ООО г. Железнодорожный, Московская область, ул. Автозаводская, 52, 
тел./факс 8-800-200-8085 (звонок по России бесплатный), www.hettich.ru

Хеттих Рус, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, тел./факс (383) 342-24-34, www.hettich.ru

Центр мебельной 
фурнитуры

г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной 
фурнитуры

г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, 
www.c-m-f.ru
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 010240 PF 0,4*19 древесные цвета шт. 2,80 руб. Джокер, ООО

2 010240 PF 2*19 древесные цвета шт. 15,0 руб. Джокер, ООО

4 Амортизатор врезной шт. 7, 40 руб. Фортуна

5 Барная стойка 3000*50 мм  хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

6 Вкладыш для столовых приборов 30 мм, 40 мм, 50 мм, 60 мм шт. от 116 руб. Фортуна

7 Газлифт 5-6, 8, 10 кг кп. 63, 26 руб. Боярд

9 Газлифт нагрузка 6, 8,10кг шт. 38,00 руб. Джокер, ООО

10 Гвозди декоративные шт. от 7,5 руб. Ивашнев И. В., ИП

12 Замки мебельные шт. от 7,0 руб. Ивашнев И. В., ИП

13 Замок для ДСП квадратный 138 шт. 29,00 руб. Джокер, ООО

14 Конфирмат 7*50 под шестигранник шт. 0,95 руб. Джокер, ООО

16 Крепление решетки посудосушителя, прозрачное шт. 23,00 - 26,00 
руб. Бином

22 Навес регулируемый универсальный (все цвета) шт. 14,5 руб. Джокер, ООО

24 Направляющие роликовые 400 мм белый шт. 41,00 руб. Джокер, ООО

25 Направляющие скрытого монтажа с доводчиком 400 м, 450, 500 шт. от 282 руб. Фортуна

27 Ножка кухонная  100-130мм,( белая, черная) шт. 8,00 руб. Джокер, ООО

30 Опора М6 шт. 4,20 Бином

31 Опора мебельная h65-h150 шт. 25,00 - 30,00 
руб. Бином

35 Петля вкладная 90/110 шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

37 Петля накладная 90/110 JOKER шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

38 Петля накладная с доводчиком шт. 29,00 руб. Джокер, ООО

40 Петля п/накладная 90/110 шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

41 Петля с доводчиком шт. от 29 руб. Фортуна

42 Подвеска для зеркала шт. 13,70 - 16,60 Бином

43 Поддон, 450мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 62,00 - 72,00 
руб. Бином

44 Поддон, 600мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 92,00 - 105,00 
руб. Бином

45 Поддон, 800мм., жесткий полупрщзрачный пластиковый шт. 114,00 - 32,00 
руб. Бином

47 Посудосушитель «Альтернатива», 450мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 350,00 - 

380,00 руб. Бином
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48 Посудосушитель «Альтернатива», 600мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 425,00 - 

464,00 руб. Бином

49 Посудосушитель «Альтернатива», 800мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 533,00 - 

580,00 руб. Бином

50 Посудосушитель Wariant 3 600мм хром комп. 550,00 руб. Джокер, ООО

51 Посудосушитель Wariant 3 800мм хром комп. 690,00 руб. Джокер, ООО

52 Рейлинг L=3000мм хром 0.8 мм шт. 140,00 руб. Джокер, ООО

53 Ролик D 50, 40 шт. от 6,82 руб. Фортуна

54 Ручка мебельная Дельфин шт. 3,70 - 4,50 
руб. Бином

55 Ручка мебельная Дианта шт. 9,30 - 11,30 
руб. Бином

56 Ручка мебельная Кнопка шт. 2,30 - 2,70 
руб. Бином

60 Ручка скоба, матовый хром шт. 20,00 руб. Джокер, ООО

61 Ручка скоба, хром шт. 20,00 руб. Джокер, ООО

63 Саморез 3,5*16мм универсальный шт. 0,19 руб. Джокер, ООО

65 Стяжка межсекционная 5*27 М4 шт. 1,90 руб. Джокер, ООО

66 Стяжка эксцентриковая в ком-те, саморез шт. 3,50 руб. Джокер, ООО

67 Труба 1 мм d50 шт. 480,00 руб. Фортуна, ООО

68 Труба 3000*25 0,8 хром шт. 170,00 руб. Джокер, ООО

69 Труба овальная 3000*30*15 хром [10] шт. 160,00 руб. Джокер, ООО

72 Фланец для барной трубы 50мм хром шт. 23,00 руб. Джокер, ООО

73 Фланец с фиксатором д/трубы d=16мм хром шт. 5,00 руб. Джокер, ООО

74 Фланец JK с фиксатором д/трубы Ф-25мм шт. 5,50 руб. Джокер, ООО

75 Штанга выдвижная шт. 112,00 - 
145,00 руб. Бином

77 JOKER R50 держатель трубы шт. 30 руб. Фортуна

78 JOKER R52 соединитель поворотный для стекла и панели кп. 64,00 руб. Фортуна

80 JOKER R7+R47 держатель для трубы и панели кп. 34, 29  руб. Фортуна

81 R42M соединение Т-образное шт. 40,00 руб. Джокер, ООО

82 R7+R47 JK крепление для стекла/панели шт. 43,00 руб. Джокер, ООО



http://www.bynom.ru


http://fierashop.ru
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ЛПК ТОМСКОЙ ОБЛАСТИ ЭКСПОРТИ-
РУЕТ ПРОДУКЦИЮ В 19 СТРАН

Отгрузка продукции лесопромышленно-
го комплекса в Томской области в 2018 году 
достигла 14,1 миллиарда рублей. Прирост 
экспорта изделий из древесины составил 53 
% к 2017 году и достиг отметки почти в 177 
млн долларов США.

Как сообщил заместитель губернатора 
по агропромышленной политике и природо-
пользованию Андрей Кнорр, рост объемов 
производства в прошлом году отмечен по 
всем основным видам продукции — ДСП, 
МДФ, пиломатериалам и шпону. Томская об-
ласть экспортирует продукцию деревообра-
ботки в 19 стран, крупнейшим потребителем 
в 2018 году стал Узбекистан.

«За последние годы Томская область 
практически перестала вывозить круглый лес, 
весь объем идет в переработку, — подчеркнул 
вице-губернатор. — Экспорт необработан-
ных материалов составляет всего 0,23 % от 
годового объема заготовленной древесины. 
Сегодня это самый низкий показатель по всей 
Сибири и один из самых низких по России.  
Кроме того, это показатель высокой конку-
рентной способности наших предприятий».

Государственный лесной и пожарный 
надзор в 2018 году, как подчеркнул замгу-
бернатора, также сработал с хорошими ре-
зультатами. Средняя площадь одного пожа-
ра на землях лесного фонда на территории 
Томской области в 2018 году составила 8 
гектаров, а общая площадь — 689,9 гектара. 
Эти показатели стали самыми низкими за 
последние десять лет благодаря увеличе-
нию авиационного мониторинга по сравне-
нию с 2017 годом в четыре раза.

Воспроизводство лесов в 2018 году было 
выполнено на 115 % от запланированного 
объема. Лесовосстановительные меропри-
ятия охватили площади 27,6 тыс. га. В 2019 
году будет продолжена практика использова-
ния сеянцев с закрытой корневой системой. 
В рамках федерального проекта «Сохране-
ние лесов» национального проекта «Эколо-
гия» на территории Томской области к 2024 
году объемы лесовосстановления планиру-
ется увеличить до 42,5 тысячи гектаров.

tomsk.gov.ru

В КРАСНОДАРСКОМ КРАЕ УСИЛЯТ 
РАБОТУ ПО ЛЕГАЛИЗАЦИИ ТЕНЕВОГО 
БИЗНЕСА В СФЕРЕ ДЕРЕВООБРАБОТ-
КИ И ПРОИЗВОДСТВА МЕБЕЛИ.

В станице Отрадной состоялось расши-
ренное заседание рабочей группы по раз-
витию деревообрабатывающей и мебельной 
промышленности в Краснодарском крае. В 
нем приняли участие главы муниципалите-
тов, представители власти, налоговых ор-
ганов, пенсионного фонда и МВД, а также 
руководители предприятий деревообраба-
тывающей и мебельной промышленности 
региона.

Заседание провел руководитель депар-
тамента промышленной политики края Иван 
Куликов. Одним из основных вопросов стало 
обсуждение мер по легализации теневого биз-
неса и снижению неформальной занятости.

«Наш край активно поддерживает биз-
нес: существует широкий спектр мер, а 
также регулярно разрабатываются новые 
формы господдержки. Но для получения их 
производство должно быть легальным. Из-
за теневого бизнеса на рынке существует 

неравная конкуренция, где страдают добро-
совестные производители, а край в свою 
очередь недополучает налоги. При таком 
положении дел сложно представить разви-
тие отрасли», — отметил руководитель де-
партамента Иван Куликов. 

В своем выступлении глава ведомства при-
звал всех незаконных производителей добро-
вольно «выйти из тени», а контролирующим 
органам и муниципалитетам, в свою очередь, 
рекомендовал провести мероприятия по лега-
лизации теневого бизнеса в кратчайшие сроки.

В ходе заседания также обсудили новую 
меру господдержки — программу финанси-
рования «Приоритет». Она была разработана 
региональным фондом развития промышлен-
ности специально для поддержки важных для 
края отраслей, таких как деревообрабатыва-
ющая промышленность. Краевой ФРП будет 
предоставлять по ней займы предприятиям в 
сумме до 30 млн рублей под 2-3% годовых на 
лояльных условиях, связанных с увеличением 
сроков кредитования и отсрочками платежей.

В соответствии со Стратегией «Ку-
бань-2030» деревообрабатывающая про-
мышленность является одним из приори-
тетных направлений развития экономики 
региона. Сегодня в отрасли задействовано 
более 2000 предприятий. Они способны про-
изводить полный спектр продукции, а имен-
но, пило- и лесоматериалы, черновую ме-
бельную заготовку, мебельный щит и мебель, 
напольные покрытия, паркет, паркетную и 
инженерную доску, ламинат, погонажные из-
делия (плинтус, декор), комплектующие (фа-
сады и столешницы), плиту МДФ, матрасы, 
упаковочные материалы и тару из картона.

Infoline.spb.ru

НОВАЯ ОПОРА

ЗА 6 ЛЕТ ВЫПУЩЕНО
25 МЛН. ОПОР

100мм ЛАЙТ

*

http://neoplast74.ru
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МУСОРНОЕ ВЕДРО — УДОБНОЕ, 
КОМФОРТНОЕ, УМНОЕ, 
СТИЛЬНОЕ

Мусорное ведро, казалось бы, не такой важный и практически неприметный предмет на кухне, се-
годня все больше становится и частьюмебели, и частью кухонного интерьера, и практически быто-
вой техникой, и даже арт-объектом.
Для мебельщика, проектирующего кухню для клиента, всегда важно понимать, какое хранилище 
для мусора клиенту нужно и куда его лучше разместить в мебели или посоветовать вынести за ее 
пределы. Это зависит от ряда факторов.
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РАЗМЕР
Он зависит от того, как часто планируется выносить 
ведро, от количества членов в семье и от способно-
сти семьи порождать мусор. Так, например, одно се-
мейство питается полуфабрикатами. И за день у них в 
урне всего несколько картонных коробок из-под кот-
лет. А другая семья потребляет только натуральные 
продукты, и поэтому за день в их ведре прибавляется 
несколько пакетов, коробок, полкило картофельных 
очистков, луковая шелуха и прочее. Таким образом, 
последней приходится выносить мусор раз в день, а 
первой — раз в три-четыре дня.

МАТЕРИАЛ ИЗГОТОВЛЕНИЯ
Сегодня рынок переполнен пластмассовыми ведрами. 
Реже можно встретить и железные — они отличаются 
повышенной прочностью и прослужат заметно дольше.

КРАСОТА И ЭСТЕТИКА
Кухня сегодня — это не просто комната для приготов-
ления пищи, это отдельный мир, атмосфера, создаю-
щая комфорт и уют. И мусорное ведро все чаще ста-
новится элементом интерьера.

ФОРМА ВЕДРА (ОПРЕДЕЛЯЕТ ЕГО РАЗМЕЩЕНИЕ)
Так квадратные, треугольные и прямоугольные зани-
мают меньше места, и их можно поставить в угол.

УДОБСТВО ПОЛЬЗОВАНИЯ
Конечно, можно пользоваться и простым оцинкован-
ным. Но намного удобнее иметь дело с сенсорным, 
педальным или прессующим бытовые отходы ведром.

О видах и возможностях мусорных ведер и погово-
рим сегодня подробно.

КОРЗИНА – САМЫЙ ПРОСТОЙ ВИД МУСОРНОГО 
ВЕДРА

Используется для сухого мусора, бумаг. Но может 
быть и дополнительным кухонным утилизатором.

 
Преимущества: низкая цена, доступность, просто-

та использования.
Недостатки: не подходит для пищевых отходов.
Стоимость — от 70 руб.

ПРОСТЕЙШЕЕ ВЕДРО С КРЫШКОЙ — ВЕЧНАЯ 
КЛАССИКА ДЛЯ СБОРА И ХРАНЕНИЯ МУСОРА

Это — эконом-вариант, очень удобный и легкий в 
обращении.

Преимущества: низкая цена, простота использо-
вания, доступность.

Недостатки: низкий уровень комфорта, отсутствие 
дополнительных функций.

Цена такого изделия — около 200 руб.

ВЕДРО С ПЕДАЛЬЮ

Механизм открывания крышки позволяет не до-
трагиваться до урны руками. Это очень удобно, если 
руки испачканы в еде или пене. Урна с крышкой бло-
кирует запахи и предотвращает выпадение мусора из 

..
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ведра. Оно может быть выполнено в любых матери-
алах. Но чаще всего такие ведра делают из металла.

Преимущества: простота конструкции, прочность, 
долговечность и доступность. Такие ведра есть в лю-
бом хозяйственном магазине.

Недостатки: со временем механизм может пере-
кашиваться, тогда крышка будет закидываться на бок.

Стоимость мусорного ведра с педалью примерно 
от 2000 до 6000 руб. в зависимости от сложности и 
дизайнерского исполнения.

ВЫКАТНЫЕ, ВЫДВИЖНЫЕ, ВСТРОЕННЫЕ ВЕДРА
При открывании дверцы механизм шоссе выталкива-
ет ведро вперед.

Выкатные ведра могут быть на направляющих как 
верхних, так и нижних, как правило, прямоугольной 
формы, а также в виде карусели различных форм.

Часто выкатные ведра удобны тем, что ведро вы-
езжает при открывании дверки фасада, а крышка 
остается внутри. Основное место размещения таких 
механизмов — под мойкой.

Но есть выдвижные ведра, расположенные в мо-
дуле под столешницей, а мусор выбрасывается как 
при выдвижении, так и через отверстие с крышкой в 
столешнице, что очень удобно для пищевых отходов 
при готовке.

 
Для улучшения эксплуатационных характеристик 

кухонь на заказ разработано и внедрено в производ-
ство достаточно много модификаций мусорных ве-
дер и сортеров. Богатый ассортимент этих составных 
элементов мебели обеспечивает повышение ком-
фортабельности гарнитуров, а также возможность 
решения разноплановых дизайнерских задач. 

Помимо разнообразных моделей удобных мусор-
ных ведер и контейнеров авторитетные европей-
ские производители изготавливают инновацион-
ные организационные системы для хозяйственных 
принадлежностей и бытовой химии. Эти устройства 
предназначены для интеграции в корпус мебельных 
модулей, и их наличие положительно сказывается на 
эксплуатационных характеристиках гарнитура. Целе-
сообразно комплексно использовать в одной тумбе и 
мусорный контейнер, и органайзер, отведя для этих 
целей модуль с моечным центром или любой другой 
шкафчик.

Если раньше традиционно считалось, что контей-
нер для мусора представляет собой симпатичное 
ведро с откидной крышкой, которое фиксируется на 
внутренней стороне фасада, то сейчас можно запро-
сто запутаться в моделях, предлагаемых производи-
телями мебельных комплектующих. На сегодняшний 
день повышенным спросом пользуется продукция 

компаний Halio, Kessebohmer, Vibo, Vauth-sagel и 
Blanco.

Для проектирования и производства кухонь ис-
пользуются выдвижные, откидные, выкатные, съем-
ные и вращающиеся мусорные ведра и контейне-
ры, которые предназначены для монтажа в тумбах с 
разными габаритами корпуса – от узких до широких 
модулей. Использование качественных моделей с 
продуманной конструкцией обеспечивает высокую 
степень гигиеничности мебели, а также ее удобную 
эксплуатацию.

В виду огромного ассортимента систем для сбо-
ра и хранения мусора и регулярного обновления мо-
дельного ряда практически невозможно перечислить 
все виды представленных на рынке устройств, поэто-
му расскажем о наиболее популярных модификациях 
контейнеров. 

Выдвижные контейнеры для сбора мусора

По популярности выдвижные контейнеры для му-
сора обогнали традиционные мусорные ведра с от-
кидными крышками, которые крепятся на обратной 
стороне фасада. Это вполне ожидаемый результат, 
так как выкатные сортеры значительно удобнее и 
имеют более обширную область применения. В за-
висимости от модификации и конструкции корпуса 
они могут быть интегрированы в одну из тумб нижней 
базы гарнитура с базой от 200 до 900 миллиметров. 
Рассмотрим по порядку имеющиеся в наличии моде-
ли выдвижных контейнеров:

Контейнеры для узких тумб
Выдвижные мусорные контейнеры для узких тумб 

изготавливаются на базе традиционных карго (буты-
лочниц). Они подходят для монтажа в модулях нижней 
базы с шириной корпуса от 200 до 250 миллиметров 
и имеют систему фасадного крепления. В зависимо-
сти от модификации такие ведра фиксируются либо 
к днищу, либо к вертикальной боковой стойке. Более 
качественные модели оснащаются шариковыми на-
правляющими, а контейнеры попроще роликовыми 
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механизмами выдвижения. Контейнеры для кухонь 
премиум-класса дополнительно комплектуются 
устройствами демпфирования и доводчиками, благо-
даря которым достигается бесшумное скольжение по 
направляющим и автоматическое закрытие дверного 
полотна. Опять-таки, в зависимости от элитарности 
и стоимости модели выдвижного контейнера под-
бирается материал для изготовления каркаса этого 
устройства. Для качественных систем используется 
прочная стальная проволока с четырехкратным хро-
мированным покрытием либо катанка из нержавей-
ки. Каркас более дешевых сортеров с роликовыми 
направляющими изготавливается из тонкой прово-
локи и имеет белое покрытие из порошковой краски. 
Корзины могут иметь один или два уровня. Этот по-
казатель зависит от высоты мусорных контейнеров и 
конструкции самой системы. Мусорные ведра обыч-
но имеют прямоугольную форму и изготавливаются 
из белого, серого или черного пластика. Также можно 
встретить в продаже емкости с внутренней и внеш-
ней отделкой из тонколистовой нержавеющей стали. 
Практически все модификации выдвижных сортеров 
имеют контейнеры с откидными крышками, которые, 
в свою очередь, различаются по способу открытия. 
У самых простых и недорогих моделей крышки под-
нимаются при помощи обычной веревки, один край 
которой привязан к крышке, а другой конец «мертво» 
закреплен на вертикальной стойке. Натяжение шну-
ра при выдвижении каркаса заставляет подниматься 
крышки, когда при задвижении системы он провиса-

ет, контейнеры закрываются. Более элитные мусор-
ные ведра оснащены автоматическим механизмом 
открытия/закрытия крышек.

Выдвижные контейнеры для тумб со средними 
габаритами корпуса

Для модулей нижней базы с шириной корпуса 300-
500 мм в основном используются выдвижные мусор-
ные ведра с нижней крепежной рамой. Эти модели 
подходят для интеграции в шкафчики с распашными 
фасадами и имеют автоматическую систему выдви-
жения. Механизмы выдвижения таких контейнеров 
оснащены надежными шариковыми направляющими 
и в большинстве случаев имеют встроенные доводчик 
с демпфером. Только устройства для кухонь эконом-
класса укомплектованы недорогими роликовыми на-
правляющими, они не имеют устройств смягчения 
хода и большинство из них лишены автоматической 
системы открытия. Механизм выдвижения таких кон-
тейнеров для сбора мусора функционирует синхрон-
но с распашной дверцей. Он представляет из себя 
подвижный рычаг на шарнирах, один край которого 
фиксируется на внутренней стороне дверного полот-
на, а обратный конец соединен с выкатной рамой. При 
открытии фасада это устройство вытягивает раму с 
ведром за пределы корпуса тумбы, а при закрытии 
заставляет систему вернуться в исходное положение. 
При этом открытие/закрытие крышек происходит 
синхронно с выдвижением/задвижением мобильно-
го мусорного ведра. Некоторые модификации таких 
систем дополнительно оснащаются специальной 
ножной педалью, обеспечивающей автоматическое 
распахивание фасада и, соответственно, синхронное 
выдвижение рамы.
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Такие выдвижные ведра подходят не только для 
монтажа в линейных тумбах со средними габаритами, 
но и в угловых тумбах (евроугол) с моечным центром. 
Однако с учетом конструкции и габаритов корпуса 
таких шкафчиков имеются ограничения по использо-
ванию систем для сбора и хранения мусора. Их ин-
теграция целесообразна только в том случае, если и 
для остального пространства будет найдено рацио-
нальное применение. Дело в том, что выдвижной кон-
тейнер устанавливается напротив фасада и перекры-
вает собой доступ вглубь вместительной тумбы, что 
приводит к возникновению большой «мертвой» зоны. 
Значит, было бы логичным добавить в дальнем отде-
лении то, что не будет часто извлекаться. Например, 
стационарный фильтр для очистки воды. Когда к нему 
потребуется получить доступ для обслуживания и за-
мены картриджей, достаточно будет снять контей-
неры с выдвижной рамы, а после выполнения работ 
вернуть на прежнее место.

Системы Euro-Cargo

Система Euro-Cargo S — универсальный очень 
удобный механизм, который подходит для установки 
в тумбах с шириной корпуса 450 и 600 миллиметров. 
Данное устройство состоит из двух пластиковых кон-
тейнеров, зафиксированных внутри металлической 
рамы из листовой стали. Этот механизм оснащен 
надежными шариковыми направляющими полного 
выдвижения с автоматическим доводчиком. Благо-
даря такому механизму выдвижения с несущей спо-
собностью до 50 кг, ведра выезжают из тумбы плавно 
и бесшумно. В зависимости от ширины тумбы, в ко-
торую планируется осуществить установку системы 
Euro-Cargo S, объем каждого из ведер составляет 
19 либо 30 литров. Металлические элементы этого 
механизма имеют серебристый цвет, а пластиковые 
– светло серый. Механизм предусматривает крепле-

ние фасада непосредственно к раме и возможность 
регулировки дверного полотна в разных плоскостях, 
что обеспечивает ровные зазоры между соседними 
шкафчиками. Внутренняя монтажная высота для си-
стем класса Euro-Cargo S составляет 430 мм, а мини-
мальная глубина 405 мм. Эти выдвижные мусорные 
ведра прекрасно подходят для интеграции в линей-
ную тумбу с моечным центром. Помимо всех упомя-
нутых элементов система укомплектована металли-
ческой крышкой, которая стационарно закреплена 
внутри корпуса. Она не только не закрывает контей-
неры, но и служит дополнительной полочкой внутри 
модуля для разных мелких предметов. Система Euro-
Cargo S производится фирмой Halio и имеет традици-
онное немецкое качество.

Ящики Orga-Board

В дополнение к системе Euro-Cargo компания 
Halio разработала функциональный выдвижной ящик 
Orga-Board, который имеет глубину 420 миллиметров 
и подходит для встройки в тумбу с шириной корпу-
са 600 мм. Устройство оснащено опорной платфор-
мой из прочного листового металла с серебристым 
покрытием и дополнительно укомплектована про-
резиненным противоскользящим ковриком. Этот 
механизм способен выдерживать до 30 кг, что явля-
ется великолепной характеристикой для устройств 
данного типа. Высота такого ящика составляет 59 
миллиметров. Помимо базовой модели выпускается 
усовершенствованная версия ящика Orga-Board. Эта 
модификация также предназначена для интеграции 
в тумбы с базой 600 мм, но имеет большую высоту 
(170 мм) и дополнительно оснащена двумя неболь-
шими контейнерами Kitty из пластика. Общая глубина 
системы составляет 195 мм, что делает возможной 
ее эксплуатацию в шкафчике с мойкой. Компактные 
пластиковые ведра имеют объем по 4 литра каждое 
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и укомплектованы крышками. Несущая способность 
системы Orga-Board 3101-60 с направляющими пол-
ного выдвижения позволяет выдерживать нагрузку до 
30 кг.

Вращающаяся система для мусора с выдвиж-
ным контейнером

В угловых тумбах с трапециевидной конструкцией 
корпуса и врезанной мойкой рекомендуется устанав-
ливать вращающиеся системы для сбора и хранения 
мусора. Это удобные устройства, которые позволя-
ют рационально использовать все имеющееся про-
странство внутри этого просторного модуля. Именно 
такой механизм способен обеспечить максимально 
возможную загрузку подобных тумб и высшую сте-
пень комфортабельности. Вращающиеся системы с 
выдвижными контейнерами имеют цилиндрическую 
форму с радиусом окружности 700-750 мм. В зависи-
мости от модификации они подходят для интеграции 
в тумбы (900х900 мм) с шириной фасада 350-450 мм, 
а благодаря ограничению по высоте (в среднем 330-
350 мм) прекрасно помещаются в корпусе под чашей 
мойки. Отделение для сбора и хранения мусора у та-
ких систем может быть укомплектовано одним, двумя 
и тремя ведрами, которые с легкостью извлекаются 
из выдвижной рамы. Такие сортеры имеют в качестве 
основы вращающийся диск, на котором фиксирует-
ся вся остальная система, собираемая по принципу 
детского конструктора. Также встречаются подобные 
системы с цельным литым корпусом из пластика. Вы-
движная рама с мусорными контейнерами оснащает-
ся телескопическими направляющими. Для элитных 
устройств предусмотрена комплектация демпфе-
рами и доводчиками для стабилизации и смягчения 
хода. Боковые отделения вращающейся системы 
имеют форму сегмента окружности и представляют 
собой отдельные вместительные карманы. Они пре-

красно подходят для хранения бытовой химии и про-
чих принадлежностей для поддержания чистоты и по-
рядка на кухне.

Вращающиеся сортеры не обязательно изготав-
ливаются из пластика. Это могут и комбинированные 
конструкции, которые сделаны на базе каркаса из 
стальной проволоки с гальваническим покрытием. 
Однако принцип работы этих систем остается неиз-
менным – центральная зона отводится под прямо-
угольный отсек с выдвижными контейнерами, а бо-
ковые секции служат для складирования различной 
кухонной утвари. Посредством вращения вокруг 
центральной оси сортер поворачивается нужным от-
делением к дверному проему. Все просто, удобно и 
рационально.

Система организации и сортировки мусора 
для выдвижных ящиков

Инженеры немецкой компании Halio — обычные 
люди и пользуются в быту кухонной мебелью. Кому-то 
из этих ребят пришло в голову, что для сбора и хране-
ния мусора лучше всего использовать верхний ящик 
одной из тумб, причем, это удобнее, чем размещать 
контейнеры в нижних отделениях шкафчиков. Ему 
удалось убедить начальство, и фирма начала выпуск 
отдельной серии систем организации и сортировки 
мусора для выдвижных ящиков.

Данный органайзер представляет собой несколь-
ко контейнеров, встроенных в общий каркас. Такая 
конструкция позволяет отдельно содержать сухой му-
сор и пищевые отходы, при этом остается простран-
ство для хранения других кухонных принадлежностей 
и бытовой химии. Емкости для мусора оснащаются 
откидными крышками, а все остальные контейнеры 
для более удобной эксплуатации оставлены откры-
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тыми. Такой органайзер подходит даже для хранения 
порошков и других моющих средств. В зависимости 
от габаритов ящиков, в который планируется осуще-
ствить монтаж системы, количество отдельных сек-
ций составляет от 2 до 8 штук. Контейнеры для со-
держания кухонных принадлежностей представлены 
двумя видами чаш: сплошной и решетчатой.

Система организации для сбора и сортировки му-
сора Halio может быть интегрирована в тумбы с базой 
300, 450, 500, 600, 800 и 900 миллиметров. Высота 
встройки составляет 320 мм, а полезная глубина ящи-
ка должна быть не менее 435 мм. Для монтажа этого 
кухонного приспособления подходят системы вы-
движения Blum Tandembox, Hettich InnoTech и GRASS. 
Соответственно, все эти направляющие могут быть 
оснащены устройствами демпфирования, самоза-
движения, а также механизмом автоматического от-
крытия, что делает эксплуатацию органайзера еще 
более удобной.

Все ведра, которыми укомплектованы органай-
зеры Halio, изготовлены из практичного серого пла-
стика. Они легко извлекаются из ящика и просто 
чистятся традиционными моющими средствами. В 
зависимости от типа системы она комплектуется раз-
ным количеством емкостей на 18, 12 и 4 литра, что 
обеспечивает возможность удобной сортировки му-
сора и прочих кухонных принадлежностей.

Откидные мусорные ведра

В зависимости от модели и производителя откид-
ные мусорные ведра устанавливаются в тумбы ниж-
ней базы с шириной фасада 350-450 мм. Такой кон-
тейнер обычно изготавливается из пластика и имеет 
прямоугольную форму, он дополнительно комплек-
туется крепежной рамой и специальной системой, 

обеспечивающей откидное открытие фасадов. Неко-
торые такие емкости для сбора мусора оснащаются 
откидными крышками. Более дорогие и элитные мо-
дификации имеют устойчивую подставку, а модели 
средней ценовой категории оснащены системой фик-
сации попроще, но и она редко дает сбои в работе.

В принципе, это довольно неплохое ведро для 
сбора мусора, оно удобно в эксплуатации. Однако 
интегрировать такие контейнеры в тумбы со стан-
дартными габаритами — не самое рациональное ре-
шение. Поскольку сама емкость имеет глубину от 300 
до 350 мм, ее рекомендуется использовать в модулях 
с узкими боковинами. Такие параметры встречают-
ся у некоторых шкафчиков, которыми укомплектова-
ны Г-образные кухни для малогабаритных квартир. 
Обычно при проектировании подобных гарнитуров 
короткий ряд тумб нижней базы накрывается уре-
занной до 400-450 миллиметров столешницей. Со-
ответственно, полезная глубина шкафчиков под ней 
составляет 300-350 мм. Вот в один из составных эле-
ментов этого ряда и рекомендуется интегрировать 
откидное мусорное ведро.

Ведра для врезки в столешницу

С недавнего времени популярность приобрела 
еще одна удобная и интересная модель — ведро для 
мусора, встраиваемое в столешницу. Такой контей-
нер может быть интегрирован в любой удобной зоне 
рабочей поверхности гарнитура, на чаще всего его 
врезают в непосредственной близости от моечного 
центра. Эти ведра упрощают процесс готовки и со-
кращают время, необходимое для наведения порядка 
на кухне. Они занимают только верхнее отделение не-
большой тумбы, отведенной под встройку такого кон-
тейнера, позволяя использовать нижнюю зону корпу-
са для других целей.

Врезные контейнеры для мусора подходят для ин-
теграции во все типы столешниц: из натурального и 
искусственного камня, дерева и постформинга. Они 
оснащены удобной герметичной крышкой из нержа-
веющей стали и специальным уплотняющим коль-
цом, которое задерживает неприятные запахи внутри 
емкости. Некоторые ведра для врезки в столешницу 
оснащаются встроенными в крышку специальными 
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окошками или измельчителями мусора, что делает их 
эксплуатацию еще более удобной, поскольку в этом 
случае ведро открывается в основном только при вы-
носе мусора.

Ведра выпускаются объемом на 5, 7 и 11 литров 
с круглой или прямоугольной формой крышки, что 
позволяет подобрать модель, соответствующую бы-
товым нуждам каждого заказчика. Эти контейнеры 
хорошо сочетаются с мойками из полированной не-
ржавеющей стали, а также неплохо смотрятся рядом 
с раковинами из искусственного камня. Основные 
преимущества этих моделей — повышение обще-
го уровня комфортабельности мебели и улучшение 
эстетических характеристик кухни.

Поворотно-выдвижные мусорные ведра
Для тех, кто предъявляет повышенные требования 

к уровню комфортабельности кухонной мебели, мож-
но порекомендовать поворотно-выдвижные системы 
для сбора и хранения мусора. Данный механизм обе-
спечивает не только абсолютно полное выдвижение 
контейнеров из корпуса тумбы, но и их разворот на 
80 градусов. Благодаря этому пластиковые емкости 
оказываются в зоне максимальной доступности. При-
чем угол поворота не является фиксированной вели-
чиной — база с контейнерами отклоняется ровно на 
столько, на сколько требуется для более удобной за-
грузки мусора или выемки ведер из рамы.

Поворотно-выдвижная система для раздельного 
хранения мусора предназначена для монтажа в тум-
бы с базой 450 мм. Устройство крепится посредством 
мобильной боковой рамы к одной из вертикальных 
боковых стоек модуля. Выдвижной механизм этой 
системы оснащен смягчающим демпфером и довод-
чиком, благодаря чему фасад самостоятельно зани-
мает исходное положение. Надежная рама и прочный 
каркас способны выдержать нагрузку не менее 25 кг, 
чего вполне достаточно, чтобы полностью удовлетво-
рить бытовые нужды среднестатистической семьи.

Экоцентр VAUTH-SAGEL
Экоцентр от компании VAUTH-SAGEL преимуще-

ственно используется в тумбы с моечным центром. 
Система пригодна для интеграции как в линей-
ные, так и в угловые (евроугол) модули, причем, это 
устройство подходит для фасадов с любой стороной 
открытия. Экоцентр имеет несущую способность до 
50 кг на контейнеры и до 5 кг на удобную крышку, име-
ющую ниши для хозяйственных принадлежностей. В 
зависимости от габаритов корпуса и дверного полот-
на, а также бытовых нужд, эта система для сбора и 
хранения мусора комплектуется 1, 2, 3 и 4-мя контей-
нерами, объем которых составляет от 18 до 39 литров 
каждое. Ведра находятся в одно-, двух- или трехсек-
ционном каркасе из стальной проволоки с гальвани-
ческим покрытием. Минимальная монтажная глубина 
экоцентра составляет 500 мм, что прекрасно позво-
ляет выполнить монтаж под раковиной мойки.

Ведра на внутреннюю сторону фасада
Выкатные ведра с крепежом на внутренней сто-

роне фасада или боковой стойке долгое время оста-
вались вне конкуренции. Однако сегодня их активно 
вытесняют современные функциональные механиз-
мы, способные обеспечить более высокий уровень 
комфорта. Все меньше заказчиков выбирают такие 
модификации, а их принцип работы всем отлично из-
вестен: ведро вместе с открываемой дверцей выез-
жает из корпуса, и одновременно с этим поднимается 
крышка. Не стоит лишний раз описывать то, что все и 
так прекрасно знают. Лучше потратить это время на 
одну интересную недорогую модель, которая отлично 
подойдет для оснащения кухонь эконом-класса.

Речь идет о компактном плоском контейнере, ко-
торый имеет усеченную форму. Внутренняя сторона 
такой модели имеет плоскую поверхность, а внеш-
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няя, как у традиционного ведра — цилиндрическую. 
Крышка такого контейнера крепится к внутренней 
стороне дверного полотна и имеет специальные 
кронштейны, на которые надевается само ведро. 
Чтобы снять с крепежной планки емкость или надеть 
ее обратно, требуется максимум 2-3 секунды. Для 
поднятия крышки используется привязанный к ней 
шнур, зафиксированный другим концом на боковой 
стойке. Конструкция очень компактная, простая и эф-
фективная. Отлично подходит для установки в тумбу 
под мойку.

Чтобы сделать кухню удобнее, эргономичнее и 
функциональнее, рекомендуется выделить полно-
стью тумбу для хозяйственных нужд, в том числе и 
сбора мусора. Помимо контейнера для сбора и хра-
нения мусора модуль лучше дополнительно осна-
стить специальными органайзерами, которые уве-
личат вместительность корпуса и сократят время 
поиска, извлечения и складирования хозяйственных 
принадлежностей и бытовой химии. 

Преимущества: удобство пользования, простота 
конструкции и легкость ремонта.

Недостатки: не подходит для всех видов кухонь.
Стоимость такого ведра от 1600 руб. и выше.

НОВОЕ СЛОВО МУСОРНОЙ ТЕХНИКИ — 
СЕНСОРНОЕ ВЕДРО

Инфракрасный датчик 
исключает контакт с крыш-
кой. Приблизив руку на 
расстояние 15–20 см к дат-
чику, сенсор уловит дви-
жение, крышка откроется 
сама, а через 5–6 секунд 
закроется. Причем, от-
дельные модели самостоя-
тельно рассчитывают габа-
риты мусора и открывают 
крышку ровно настолько, 
насколько это требуется.

Выполняется из метал-
ла, имеет настолько пре-
восходный дизайн и бога-
тую цветовую палитру, что 

глупо использовать его как встроенное ведро. 

Ученые пошли дальше и изобрели ведро с крыш-
кой, открывающейся наподобие дверей супермарке-
та. Теперь можно кинуть в мусорку яблочный огрызок, 
урна «поймает его взглядом», откроет двери и за-
хлопнется, как только мусор окажется внутри.

Преимущества: комфорт использования, краси-
вый и стильный дизайн. Это ведро может быть даже 
подарком. Такой урной не стыдно похвастаться.

Недостатки: трудности ухода — замена батареек, 
соблюдение чистоты сенсора и дверки.

Примерная стоимость — от 4000 руб. и выше.

ВЕДРО С ЦВЕТОВЫМ ИНДИКАТОРОМ

Такая мусорная корзина сообщает насколько она 
полная с помощью цвета. Так зеленый огонек — пу-
стая, оранжевый — наполовину полная, красный — 
полная.

Преимущества: удобная и креативная деталь ин-
терьера кухни.

Недостатки: такие же, как и у предыдущего вида. К 
тому же, этот гаджет — довольно редкая вещь, даже 
на просторах интернета.

Стоимость такой урны — от 3000 руб.

ПРЕССУЮЩЕЕ ВЕДРО — ДЛЯ ТЕХ, КТО НЕ ЛЮБИТ 
ВЫБРАСЫВАТЬ МУСОР
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Его обычно делают из стали, оборудуют прессом 
на педальной, механической или электрической тяге.

 
Преимущества: позволяет дольше не выбрасывать 

мусор, формирует его в удобные брикеты, обернутые 
полиэтиленом.

Недостатки: плохо подходит для пищевых отходов.
Стоимость такого ведра от 3500 руб. и выше

ВЕДРО С ОТСЕКАМИ ДЛЯ РАЗНЫХ ВИДОВ МУСОРА
Ведро для разных видов мусора: сухого, например, — 
бумаги, стеклотары, пищевых отходов и пластмассы. 
Сегодня, в эру заботы об окружающем мире, даже 
мусорные баки на улицах разделены по происхожде-
нию мусора. Это облегчает его переработку и повы-
шает экологичность как целых городов, так и отдель-
ных предприятий. Специально для удобства работы с 
этой технологией и придумали урны с делениями.

 
Преимущества: удобство сортировки мусора, не-

высокая цена, проста использования.
Недостатки: отсутствуют.
Стоимость таких ведер минимальна — от 130 руб.

ВЕДРО-КОМПОСТ ОГРОМНЫХ РАЗМЕРОВ

Предназначено, в основном, для частных домов и лет-
них кухонь. Такая урна подходит только для пищевых от-
ходов. В отличие от обыкновенного компостера в нем 
работают не черви, а микроорганизмы, превращающие 
отходы в удобрения. Через 7 дней бывший мусор уже 
можно вносить в качестве удобрения для сада и огорода.

Преимущества: неоспоримое удобство для дачни-
ка – свои удобрения, безотходное потребление про-
дуктов, экономия семейного бюджета.

Недостатки: невозможно использовать в город-
ской квартире.

Стоимость такого ведра от 1200 руб.

Также разработано ведро для пищевых отходов 
с функцией заморозки, что может быть актуально в 
жарких странах.

Компания Kyosho осуществляет мечту лентяев, кото-
рые вроде бы и не против заняться уборкой, но для этого 
им лень вставать с дивана. Произведенные этой фирмой 

мусорное ведро и швабра с метлой могут передвигать-
ся по помещению практически самостоятельно. Человек 
может управлять ими дистанционно при помощи пульта, 
похожего на обычный контроллер от игровой приставки.

Владельцам такого набора не нужно даже напря-
гаться, пытаясь попасть мусором в стоящее в другом 
конце комнаты мусорное ведро — оно само подъез-
жает к человеку.

В Японии создали мусорную корзину для любите-
лей офисного баскетбола. Каждый из нас знает, какое 
удовольствие бывает от удачного попадания бумаж-
ным комком или другим мусором в стоящую на дру-
гом конце комнаты урну, и какое чувство огорчения и 
позора мы ощущаем при промахе.

А мусорная корзина Smart Trashbox превращает 
каждую вашу попытку что-либо кинуть в нее в удачную. 
Ведь она оснащена подставкой на колесиках, которая 
передвигает урну навстречу мусору. Устройство Smart 
Trashbox оснащено датчиками технологии захвата дви-
жений Kinect. Так что эта мусорная корзина в считанные 
мгновения определяет, куда летит бумажный комок и ста-
рается быть там раньше, чем он упадет на поверхность.

Американская компания родом из Техаса создала 
«умную» мусорную корзину с названием Bruno. Это 
необычное устройство обладает встроенным пыле-
сосом и возможностью соединяться со смартфонами 
и планшетными компьютерами.

Регулярно занимающиеся уборкой люди знают, 
как сложно бывает собрать весь подметенный мусор 
в совок. Bruno избавляет нас он этой филигранной 
работы. Достаточно лишь подмести пыль и другие 
мелкие мусорные частицы под само это устройство, 
а дальше – дело техники. Корзина при помощи встро-
енного пылесоса всасывает эти отходы.

При этом управлять работой пылесоса можно при 
помощи смартфона. Специальное приложение Bruno 
app также сообщит вам о том, что мусорную корзину 
пора бы опорожнить, если в ней соберется слишком 
много отходов.

Деликатная тема бытовых отходов стала попри-
щем для инженеров, дизайнеров, которые уделяют 
внимание такому прозаическому предмету, как ведро 
для мусора. Комнатные и выдвижные мусорные ве-
дра для кухни под мойку сделаны с учетом санитар-
ных и эстетических норм.

Мусорное ведро — не просто средство утилизации 
отходов. Огромное количество функций совмещает 
в себе этот простой предмет — декор кухни, защита 
экологии, экономия денег и высокотехнологичное 
развлечение. И, кто знает, возможно, скоро на мусор-
ных ведрах можно будет летать.

Светлана Ширяева
по материалам Интернета
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AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204Ï77Ï80, +7Ï983Ï317Ï68Ï73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ï24Ï61, (383) 286Ï85Ï55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул. Нижегородская, 201 к. 2, тел.: (383) 292Ï39Ï67, 367Ï24Ï45, e-mail: 2923967@mail.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,         
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

МакМарт Новосибирск г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Мир кухни, Тактик ООО г. Новосибирск, ул. Серебренниковская, 23, тел.: (383) 218-11-27, 357-32-57, e-mail:mknsk@ngs.ru, 
mir-kuhni.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ï00Ï77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Рина-Сиб г. Новосибирск, ул. Петухова, 16/1, оф.1/11, тел. (383) 299-36-89, 335-74-02, e-mail: rina-sib@yandex.ru, 
www.rina-sib.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД «Улгран», 
подразделение в г. 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, корп 1, оф. 17,  тел. (383) 235-98-98,  доб. 203, 
моб.  +7-913-936-1432, e-mail: sales.sibir@ulgran.ru,  www.ulgran.ru, www.ecostone73.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, www.c-m-f.ru
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 Барная труба 50*3000*1.0мм хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

4 Бутылошница 150мм с доводчиком компл. 900,00 руб. Джокер, ООО

5 Вкладыш 40 см д/кух принадлежностей серый металлик шт 230,00 руб. Джокер, ООО

7 Корзины выкатные 15, 20, 30, 40 см компл. от 900,00 руб. Джокер, ООО

8 Корзины для барной стойки м от 450,00 руб. Джокер, ООО

9 Кронштейны барные шт от 38,00 руб. Джокер, ООО

10 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 50*60 шт 479,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

11 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 60*60   шт 510,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

12 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 80*60  шт 595,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

13 Планки для столешниц шт. от 45,00 руб. Джокер, ООО

14 Посудосушитель Стандарт 500мм, 600мм, 800мм, белый компл. от 200,00 руб. Джокер, ООО

15 Посудосушитель  500мм, 600мм, 800мм, хром компл. от 550,00 руб. Джокер, ООО

16 Сифон для накладных моек SANPLAST    компл. 595,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

17 Тандембоксы FGV 450мм, 500мм компл. от 1450,00 
руб. Джокер, ООО
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КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ï24Ï61, (383) 286Ï85Ï55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

АРИСТО, 
представительство 
компании в г. Новосибирск

 г. Новосибирск, ул. Владимировская 11А, корпус 2, тел.: (383) 363-78-15, 363-78-16, 
e-mail: aristosib@aristo-aps.ru, www.aristo.ru

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303Ï42Ï90, +7Ï913Ï912Ï97Ï9, +7Ï913Ï465Ï35Ï05, 
+7Ï952Ï942Ï94Ï49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Капитоль г. Новосибирск, ТВК «Большая медведица», ул. Светлановская, 50 (1 этаж), тел.: (383) 375-12-88, 
214-46-90, тел./факс: (383) 230-39-69, www.capitole.ru

Командор-Восток г. Новосибирск, ул. Оловозаводская, 25, тел.: +7 (383) 287-20-14, www.td-komandor.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ï00Ï77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Раумплюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, здание Н6, офис 2, тел.: (383)352-39-57, 352-39-71, 286-31-64. 
e-mail: opt.siberia@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Раумплюс, ООО г. Одинцово МО, ул. Чикина, д. 12, оф. 26, тел./факс: +7 (495) 591-72-72, info@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Рауфф
г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361Ï24Ï61, (383) 286Ï85Ï55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su; г.Кемерово, ул.Баумана, 6, 
тел.(3842) 38-07-44, 8-913-298-43-33   

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

http://www.aristo.ru


http://www.modern-coupe.ru


http://www.umids.ru
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Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 333-73-37, 8-913-923-8875, www.maxmart.ru. 
Торговый центр «Олимпия», ул. Галущака, 2а, 3-й этаж, тел. (383) 2190-773

БРИСТ-Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Николая Островского, 111, корп. 6, 1-й этаж, тел.  (383) 291-48-26, 
факс  (383) 325-31-13, e-mail: brist-nsk@mail.ru, www.brist.ru

ГЛАСС-сити, ООО г. Новосибирск, ул. Социалистическая, 67, тел.: 8-913-205-7069, 8-953-782-6667, 
e-mail: glass-city@yandex.ru, www.гласс-сити.рф

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303Ï42Ï90, +7Ï913Ï912Ï97Ï9, +7Ï913Ï465Ï35Ï05, 
+7Ï952Ï942Ï94Ï49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Зеркала и стекло г. Новосибирск, ул. Линейная, 114, тел.: (383) 204-98-12, 204-98-11, e-mail: sibdom2004@mail.гu, 
www.glass-mirror.ru

Индиго, ООО, студия 
художественного витража

г. Новосибирск, ул. Белинского, 175, тел. (383) 266-06-55, 8-913-891-93-09, 8-923-226-88-94,  
e-mail: vitrajindigo@mail.ru, vitragindigo.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

Новокузнецкая стекольная 
компания г. Новокузнецк, ул. Малоэтажная, 4, тел./факс: (384-3) 36-07-26, 8-905-967-95-44

Рауфф
г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; 
ул. Северный проезд, 7/3,  тел. (383) 335-12-03, 335-12-04,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su; 
г.Кемерово, ул.Баумана, 6, тел.(3842) 38-07-44, 8-913-298-43-33   

Сатурн ПК 644018, г.  Омск  ул.1-ая  Индустриальная 1., тел. (3812) 56-03-02, 53-61-76, e-mail: saturn-zerkalo@mail.ru, 
www.saturn-zerkalo.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Триплекс г. Новосибирск, ул. Малыгина, 11/1, тел.: (383) 356-38-40, 359-68-32, e-mail: oootripleks@yandex.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

СТЕКЛО И ЗЕРКАЛА
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СИЛА МОТИВАЦИИ
Энергия, энтузиазм, напор, целеустремленность — 
вот то, что зачастую является залогом успеха в про-
дажах. Часто от директоров по продажам и от кон-
сультантов всех мастей можно услышать «продавец 
должен быть как голодный волк!»

Наличие внутренней мотивации или мотивирован-
ность, «голодность» — действительно очень важный 
момент.

За полтора десятка лет карьеры тренера я видел 
сотни, если не тысячи менеджеров по продажам. К 
моему профессиональному сожалению, часто полу-
чалось так, что «голодные» выдавали лучшие резуль-
таты, чем «продвинутые». Да и мои собственные под-
чиненные «сейлзы» показывали часто такую картину: 

очень часто лидерами по продажам были именно са-
мые мотивированные, а не самые подкованные.

Если присмотреться к работе менеджеров, то ста-
новится понятно, что мотивированные совершают 
больше контактов с клиентами. А по принципу воронки 
продаж, чем больше контактов — тем больше сделок.

Они более настойчивы, предпринимают больше 
попыток добиться результата. И может быть, у ме-
неджера даже навыки работы с возражениями не на 
высоте, но он «берет количеством», в итоге догоняя 
«ленивых профи».

Мотивированные интенсивнее учатся и в теории, и 
в практике, быстро повышая свой профессиональный 
уровень.

МОТИВАЦИОННАЯ БЕСЕДА
С МЕНЕДЖЕРОМ ПО ПРОДАЖАМ

Розетки, встраиваемые в столешницу, используются на кухне для подключения бытовых кухонных 
(и не только) электроприборов Вмонтированные в столешницу розетки обеспечивают визуальный 
порядок и уют на кухне, поскольку ничем не выдают свое присутствие. Кроме того, они снижают 
риск развития короткого замыкания в сети, поскольку нет прямого попадания на них брызг воды в 
процессе приготовления пищи.
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АНТОН КРАСНОБАБЦЕВ
БИЗНЕС-ТРЕНЕР, УПРАВЛЯЮЩИЙ ПАРТНЕР 
KEY SOLUTIONS

Входит в ТОП-10 бизнес-тренеров России, тре-
нер №1 по деловой переписке по итогам Всерос-
сийского рейтинга провайдеров корпоративного 
обучения в 2017 году.

Специализация:
Менеджмент и лидерство
Деловая переписка
Обучение тренеров
HR-инструменты 
Проводит тренинги на русском и английском языках

Профессиональная подготовка:
2016 г. Сертификационный тренинг по DISC (Си-

стема Томаса). Международный сертификат.
2011 г. Тренинг для тренеров «Работа с группо-

вой динамикой» Heike Fitzner (г. Москва). Сертифи-
цированный тренер.

2008 г. Курс подготовки тренеров Открытого Тре-
нерского Университета Марка Кукушкина (г. Мо-
сква). Сертифицированный тренер.

2007 г. Сертификация в группе компаний Мэйн-
стрим-ЭКОПСИ (г. Москва).

2003 г. «Конфайнмент-моделирование: Постро-
ение стабильных бизнес-систем». Всероссийский 
Центр ЭМТЕЛ (г. Москва).

2003 г. Тренинг корпоративных тренеров Advance 
Group (г. Москва).

1998 – 2003 гг. Башкирский Государственный 
Университет. Прикладная математика

Опыт работы:
2011 г. – н. в. Key Solutions – бизнес-тренер, 

управляющий партнер
2008 – 2010 гг. Sollers – зам. руководителя Акаде-

мии Продаж, ведущий тренер
2007 – 2008 гг. TMI Russia – консультант, руково-

дитель группы
2006 – 2008 гг. Мэйнстрим Консалтинг – старший 

тренер
2004 – 2006 гг. Градиент-Уфа – руководитель 

службы персонала
2001 – 2004 гг. Менеджер по продажам, тренер в 

крупных российских компаниях

Участвовал в обучении персонала компаний:
Финансовый сектор: Банк СОЮЗ, Deutsche Bank, 

Сбербанк РФ, Сберлизинг, Лето банк, ОТП банк, 
Промсвязьбанк, Росгосстрах, Home Credit & Finance 
Bank, УРАЛСИБ

Добывающие, перерабатывающие и генерирую-
щие компании: ГАЗПРОМ, РОСАТОМ, СИБУР, ТНК-
ВР

Потребительские товары: Bunge CIS, Gloria 
Jeans, Голдер Электроникс (VITEK), Inditex: ZARA, 
Pull&Bear, Bershka, Oysho, Stradivarius, Massimo 
Dutti, Окна Роста, O’STIN, Цифроград

Консалтинговые компании: Boston Consulting 
Group (BCG), Consort Consulting Group

Недвижимость: ТРЦ Ривьера, Villagio Estate
IT&Telecom: Microsoft, Парма-телеком, Гринатом
HoReCa:  Макдоналдс, Тверской Экспресс
Транспорт и связь:  РЖД, Тверской Экспресс, 

Аэропорт Ростов-на-Дону
Производство оборудования и материалов: Can-

Pack, Holcim, КОНЭК, Промрукав, Связь Инжиниринг
Автомобильные компании: FIAT, Fuso Kamaz 

Trucks Rus, ISUZU, SsangYong, УАЗ
Медиа и реклама: BBDO, LBL communication 

group, Rapp Collins
Медицина и фармацевтика: Astellas Pharma, 

Nycomed, Ланцет

О ПЕРСОНЕ

Они более ответственны в работе с клиентами, 
делают коммерческие предложения вовремя, пере-
званивают в срок — и за счет этого имеют больший 
результат.

Что же такое «внутренняя мотивация»? Что делает 
менеджера мотивированным, энергичным, способ-
ным на более активную и результативную работу? И 
можно ли всех сделать такими?

Забегая вперед, огорчу: всех такими сделать нель-
зя. Тут как в кулинарии: чтобы получилось вкусно, нуж-
ны подходящие ингредиенты. И если у человека нужных 
«ингредиентов» нет, результат будет посредственным.

Поэтому, чтобы получить мотивированную коман-
ду, руководителю нужно:

1.    Принимать на работу людей с нужными «ингре-
диентами» — мотивами;
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2.    Вести индивидуальную мотивационную работу, 
опираясь на индивидуальные мотивы менеджеров, 
побуждать их к нужным действиям.

 

КАКИЕ ЛЮДИ НУЖНЫ ДЛЯ УВЕЛИЧЕНИЯ 
ПРОДАЖ? 
В общем-то, типов мотивации два. В каждом из нас 
эти два типа сочетаются в индивидуальной пропор-
ции.

1.     Мотивация избегания: когда человек сосредо-
точен на том, чтобы избежать дискомфорта, наказа-
ния, напряженных и волнительных ситуаций, устало-
сти, переработки, изменений, новых и сложных задач. 
Если у человека этот тип мотивации – главный, то он 
воспринимает работу как тяжкое бремя и старается 
всеми силами его облегчить, потому что не видит в 
своей работе ничего увлекательного. Такой человек 
избегает ответственности, требует постоянного кон-

троля, ни в какие интересные перспективы на работе 
не верит, развиваться не хочет, и в целом исповедует 
принцип «солдат спит — служба идет». Понятно, что 
такой менеджер по продажам способен принести ре-
зультат только под прицелом постоянного принужда-
ющего контроля со стороны руководителя. На такого 
менеджера по продажам руководитель может тратить 
массу своего времени, отправлять его на обучение, 
давать бесконечные «вторые шансы», но в итоге игра 
не будет стоить свеч, и лучше бы такие люди у нас не 
работали…

2.     Мотивация достижения: когда человек ви-
дит в своей работе интерес и смысл, например, за-
ниматься любимым делом, реализовывать важную 
миссию, приносить пользу людям, развиваться, об-
щаться с интересными людьми, самоутвердиться, 
заработать, сделать карьеру и так далее. Ради своего 
интереса к работе такой человек готов прикладывать 
усилия и терпеть дискомфорт: берется за решение 
новых для себя задач, преодолевает препятствия на 
пути к целям, берет на себя ответственность, учится 
на своих ошибках и слышит конструктивную критику. 

Менеджер по продажам с достигательной мотиваци-
ей более энергично контактирует с клиентами, более 
настойчив, быстрее учится и достигает больших ре-
зультатов. Если нужно находить новых клиентов, уве-
личивать объемы продаж, продавать новые товары и 
услуги, «бороться» с конкурентами, то без таких ме-
неджеров вам не обойтись.

Итак, вам нужны люди, имеющие изначально силь-
ную «достижительную» мотивацию. Во-первых, такие 
менеджеры уже самомотивированы, и нужно лишь 
направлять их энергию в нужное русло и работать со 
случаями демотивации. Здесь и помогут мотиваци-
онные беседы.

А вот людей с «избегательной» мотивацией «реа-
нимировать» бесполезно — не помогут ни мотиваци-
онные беседы, ни тренинги продаж, ни «последние 
китайские предупреждения». Лучше сразу смирить-
ся с тем, что максимум возможностей менеджера по 
продажам с избегательной мотивацией — это под-
держание текущего уровня продаж на имеющейся 
клиентской базе, и никаких чудес. Если такие резуль-
таты не устраивают, то лучше признать свою ошибку в 
подборе и исправить ее как можно скорее.

 

КАК ВЫЯВИТЬ МОТИВАЦИЮ ЧЕЛОВЕКА?
Итак, нужно понять, что больше движет человеком, — 
мотивация достижения или избегания?

К сожалению, полученное человеком образование 
и его опыт работы настолько же «надежные» основа-
ния для суждения о мотивах, как гадание на кофей-
ной гуще или по звездам. Ошибочно полагать, что 
«он, наверно, хорошо продает, потому что работал 5 
лет в такой-то компании». Откуда известно, насколь-
ко амбициозные в той компании были цели, как чело-
век их выполнял, насколько «напрягался» и вообще 
сохранил ли ту же внутреннюю мотивацию? Каждый 
человек в течение жизни переживает многократные 
мотивационные взлеты и падения, разочарования и 
одержимости. Мотивация – ветреная дама, и нужно 
знакомиться с ней здесь и сейчас, а не с архивными 
данными о ней.

Текущую мотивацию потенциального менеджера 
можно понять по действиям и по словам человека.

 
Если человек у вас уже работает, его действия на-

блюдать проще в рамках выполнения им своей рабо-
ты. Действия кандидата тоже можно понаблюдать, 
если дать ему тестовое задание.

Показательными могут быть, например, следую-
щие ситуации:

Примеры поведения при мотивации избегания;
Примеры поведения при мотивации достижения;
Выбор задач для выполнения;
Избегает дополнительной нагрузки и новых задач;
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Охотно берется за задачи, способные принести 
пользу другим людям (мотивация «приносить пользу»);

С наибольшим интересом берется за трудные, 
нетривиальные задачи (мотивы «амбициозность», 
«сложные задачи» или «развитие»);

Проявляет интерес к задачам, подразумевающим 
большую ответственность (мотив «ответственность»);

Стремится брать задачи, дающие возможность са-
мостоятельной деятельности (мотив «самостоятель-
ность»);

Интересуется задачами, которые нужно решать 
совместно с коллегами (мотив «команда»).

 
Столкновение со сложностями (например, не уда-

ется поставить клиенту нужный товар);
  
Устраняется от выполнения задачи, сваливает от-

ветственность на других либо скрывает возникшие 
проблемы;

«Зарывается» в детали проблемы, пробует разные 
варианты ее решения (мотив «сложные задачи», «раз-
витие»);

Старается решить ситуацию в пользу клиента (мо-
тивы «приносить пользу», «признание»).

Ищет альтернативное решение, например товар-
заменитель (мотивы «амбизиозность», «быть высоко 
оцененным», «быть лучшим»).

 
Но больше всего информации о мотивах человека 

можно получить, задавая ему вопросы:

1.     О мотивах принятия решений – «Почему вы 
решили позвонить именно этому клиенту?», «Почему 
вы занялись именно этим направлением?»

a.     Ответы «Это был самый простой вариант», «Тут 
нужно было меньше всего изучать», «Так меньше про-
блем» — показатели мотивации избегания;

b.     Ответы «Видел лучшие финансовые перспек-
тивы», «Это было интереснее всего», «Хотелось по-
лучить такой опыт», «Я знал, что так принесу больше 
пользы» и так далее — показатели мотивации дости-
жения.

2.     Об интересе: «Что для вас важнее всего в ва-
шей работе», «Какие задачи вам наиболее интерес-
ны», «Что бы вы изменили в вашем подразделении, 
если бы могли?»

a.     Ответы «Лишь бы не было разных непонятных 
нововведений, безумных клиентов и мутных поруче-
ний» — показатели мотивации избегания;

b.     Ответы «Видеть результаты своей рабо-
ты», «Сложные новые задачи», «Внедрить новые 
IT-технологии, чтобы делать лучший сервис для 
клиентов», «Возможность больше зарабатывать» — 
показатели мотивации достижения.

3.     Проективные вопросы: «Как вам кажется, по-
чему некоторые из ваших коллег задерживаются до-
поздна», «Как вы считаете, в каких ситуациях людей 
стараются сделать свою работу как можно лучше» и 
тому подобные вопросы о мотивах действий других 
людей покажут так называемые «психологические 
проекции» мотивов человека на других людей. Дело в 
том, что всем нам свойственно видеть в других людях 
собственные мотивы и черты личности; и потому, за-
давая вопросы о других людях, мы в ответ получаем 
информацию о самом человеке.

a.     «Им приходится это делать из-за руководите-
ля», «иначе будут проблемы», «чтобы избежать нака-
зания» — мотивация избегания;

b.     «Делают то, что нужно другим коллегам», 
«Не хотят откладывать на завтра, ведь там еще мно-
го дел», «Наверно, потому что клиентам это нужно», 
«Чтобы добиться карьерного роста», «Чтобы зарабо-
тать больше денег» — мотивация достижения.

 

КОГДА ПРОВОДИТЬ МОТИВАЦИОННУЮ БЕСЕДУ?
Итак, у вас работает менеджер по продажам с мотива-
цией достижения. Но вот со временем у него «опусти-
лись руки», «погасли глаза», и уже нет той энергии, с ко-
торой он когда-то работал. Скорее всего, это симптомы 
демотивации – потери смысла и интереса в работе.

Демотивация может происходить по разным при-
чинам. Вот некоторые из них:

• менеджер больше не верит в осуществимость 
своих мотивов — возможно, планы оказались недо-
стижимыми, рабочий процесс стал слишком слож-
ным, возникли существенные проблемы, или его зна-
ний и навыков не хватает, а, возможно, всё это сразу;

• мотивы поменялись, и под новые мотивы ны-
нешняя работа уже не подходит (например, хотел на-
браться опыта, а теперь получил много опыта и, глядя 
на сверстников, хочет карьерного роста);

• в рабочей среде есть демотивирующие факторы, на-
пример, непрофессиональное управление, плохие взаи-
моотношения с коллегами, бюрократия, несправедливая 
выплата бонусов, отсутствие нужного товара на складе 
или какие-либо еще деморализующие сложности.

С помощью мотивационной беседы руководитель 
может:

• помочь менеджеру поверить в свои силы и пре-
одолеть сложности в работе;

• немного скорректировать мотивы менеджера, 
«продав» ему нужные идеи;

• помочь менеджеру принять сложности как дан-
ность и жить и работать с этим дальше.

 

ПОМОГИТЕ СМИРИТЬСЯ С РЕАЛЬНОСТЬЮ
«Дай нам бог сил справиться с теми трудностями, ко-
торые мы можем преодолеть, дай нам бог терпения 
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смириться с тем, что мы не можем преодолеть, и дай 
нам бог мудрости не перепутать первое со вторым» 
(восточная мудрость).

 
Итак, у вас есть демотивированный менеджер 

по продажам, которого «добили» деморализующие 
сложности в работе. У него мотивация достижения, и 
вы знаете, какие именно мотивы для него важны (раз-
витие, высокий доход, признание, ответственность, 
самостоятельность, карьера, самоутверждение, ко-
манда или другие).

Вы хотите помочь менеджеру принять возникшие 
сложности как данность и работать с высокими ре-
зультатами дальше.

Как провести такую беседу?
1.     Ваша роль в беседе – наставник, старший то-

варищ, немного психолог и друг, но не суровый на-
чальник! Не предъявляйте никаких требований к ме-
неджеру во время беседы.

2.     Начните разговор в неформальной обстанов-
ке, постройте доверительную беседу.

3.     Не превращайте мотивационную беседу в 
«разбор полетов». Приберегите критику и «воспита-
ние» на потом.

4.     Скажите менеджеру о том, что вы цените его.
5.     Покажите менеджеру, что вы переживаете за 

него, что вас беспокоит его настрой («Я вижу, что в 
последнее время ты как-то погрузился в себя… Что 
случилось?»)

6.     Дайте менеджеру выговориться.
7.   Присоединитесь к сожалению менеджера о его 

проблемах. Если проблемы решаемые — предложи-
те помощь или поддержку. Если проблемы нерешае-
мые — объясните это менеджеру, приведите приме-
ры подобных ситуаций в своей жизни.

8.     Напомните менеджеру о его мотивах, о том, 
ради каких достижений он работал. Уверенно скажите 
о значимости всего этого.

9.     Скажите о своей вере в способности, силу 
воли и профессионализм менеджера.

 
Показывайте менеджеру возможности реализа-

ции его мотивов в текущей ситуации.

Используя индивидуальные мотивы менеджера, 
вдохновляйте его на преодоление трудностей.

Общая формула простая: «Сейчас у тебя есть воз-
можность (реализовать такой-то мотив)».

 
Мотив : Признание, быть лучшим
Примеры вдохновляющих аргументов: У тебя есть 

реальный шанс стать лидером по продажам нового 
продукта. Все, что нужно – это поднапрячься и сде-
лать его поставку 10 твоим клиентам.

 
Мотив : Ответственность
Примеры вдохновляющих аргументов: От твоих 

усилий сейчас действительно зависит, сможем ли мы 

выполнить план продаж и открыть новое направление 
или нет.

 
Мотив : Высокий доход
Примеры вдохновляющих аргументов: Если ты 

сможешь подписать дополнительно 5 клиентов, то ты 
перевыполнишь план продаж и получишь бонус с ко-
эффициентом 1,2.

 
Мотив : Сложные задачи
Примеры вдохновляющих аргументов: Считай, что 

это вызов лично тебе — сможешь ли справиться с 
этой задачей, или нет?

  

ПРОДАВАЙТЕ ПЕРСПЕКТИВЫ 
Иногда менеджер хочет большего, чем мы можем дать 
ему сейчас — карьерного роста, повышения заработ-
ной платы, глобальных проектов, нового опыта…

В этих ситуациях важно предложить ему вызовы в 
текущей работе, которые станут «ступенькой» к его 
будущему.

 
Мотив : Карьерный рост.
Примеры решений – «ступенек»: Есть пара задач 

«на вырост», чтобы ты мог немного примерить на себя 
роль руководителя.

Попробуй взять шефство над новичком (сделать 
отчет, распланировать работы и тому подобное).

 
Мотив : Повышение дохода
Примеры решений – «ступенек»: Понимаю твое же-

лание повысить свой доход. Для этого важно реально 
повысить свою стоимость на рынке труда, а она на-
прямую зависит от опыта решения сложных задач….

 
Мотив : Более масштабные проекты и сложные за-

дачи
Примеры решений – «ступенек»: Я очень симпати-

зирую твоему желанию браться за более сложные за-
дачи. Уверен, у тебя в этом прекрасное будущее.

Делая более масштабные проекты, ты можешь 
столкнуться со сложностями, которые ты не научился 
решать на предыдущем уровне. Но цена ошибки там 
уже будет значительно больше…. Поэтому важно дви-
гаться поэтапно, и сначала добиться уверенного ре-
шения этих вопросов. Скажи, насколько безупречно 
ты умеешь решить такие проблемы сейчас?

 
Самое главное в мотивационной работе — это го-

ворить с менеджером о нём самом, о его мотивах, о 
его перспективах, о его будущем. Это позволяет по-
лучить авторитет наставника, добиться доверитель-
ных отношений. Тогда вы всегда будете в курсе про-
исходящего с ним, а о возможном уходе менеджера 
будете знать заранее.

key-trainings.com
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e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Ирбис г. Новосибирск, ул. ул. Бетонная, 4, офис 115, тел.: (383) 353-48-80,  375-04-67, 375-04-97, 
e-mail: pnv@fmf-irbis.ru, www.fmf-irbis.ru

Ирбис г.Томск, ул.Тимакова, 21, стр.9, офис 4, тел.: 8 (3822) 21-36-86, 8 (3822) 42-03-39, 
e-mail: irbis-tomsk@yandex.ru,  www.fmf-irbis.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел.: 8-913-942-22-66, 8 (383) 308-79-54, 308-76-81,  
факс: (383) 308-79-54, kuvikin@mail.ru, www.kuvikin.ru

Кухонный бум г. Новосибирск, ул. Покрышкина, 1, (район площади Маркса, выставочный зал салона «Кухни Brava») 
тел.:  (383)  304-39-24, 8-913-720-40-50, e-mail: kuhnibum@mail.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, корпус 10, тел.: (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215Ï19Ï29, 342Ï52Ï51, 342Ï06Ï26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул.  ул. Есенина 3/1,  т. (383) 264-16-39, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.:(383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

http://www.arenasib.ru


http://www.fasad.novosibirsk.ru
http://www.albico.ru


http://www.tmf.tomsk.ru


http://www.albico.ru
http://www.expoural.com


http://grandexpoural.com
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Модуль – Т, ООО г. Томск, ул. Иркутский тракт 92, тел.: 8 (3822) 66-26-84, 8-903-955-33-83, 8-991-391-65-56, 
email: modul-t_fasad@mail.ru, Inst.: @mebelnie_fasady

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Николаевские фасады г. Новосибирск, ул. Галущака, 1, тел. (383) 227-24-01, 291-96-52, тел./ факс 22-85-694; 
ул. Олимпийская, 37, тел. (383) 248-89-11, 325-12-75

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ï00Ï77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, офис 35, тел.: (383) 317-57-32, моб. тел. 905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Первая фабрика фасадов г. Екатеринбург, ул. Новинская 2, тел/факс (343) 222-00-94, 222-01-94, www.fabfas.ru, 
e-mail: zakaz@fabfas.ru

Первая фабрика фасадов г. Новосибирск, ул. Северный проезд, 7/2, 1-й этаж, тел.: (383) 328-00-79, 8-923-187-00-64, 
e-mail: nsk@fabfas.ru, , www.fabfas.ru

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383 )352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: maxim@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Светлановская 50, корп. 1, 2 этаж, ТВК «Красный Мамонт», тел.: +7 (383) 335-70-55, 
+7 (383) 373-01-61, e-mail: info@sidea-nsk.ru, www.sidak.ru, www.sidea-nsk.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

Союз ПГ г. Санкт-Петербург, ул. Камышинская, 15, тел./факс (812) 324-66-99; 320-1773, www.pgsouz.ru 

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Технокухни г. Новосибирск, ул. Шишкина, 3, к. 1, тел. (383) 292-70-27, ул. Светлановская, 50, 2-й этаж, 
ТВК «Большая медведица», тел. (383) 230-24-23, www.tehnokuhni.com, tehnokuhni@mail.ru

Томские мебельные 
фасады

г.Томск, пр-т Фрунзе, 119 «е», тел.: (3822) 545-150, факс: (3822) 496-696, е-mail: fasad@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

Томские мебельные 
фасады

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 12, 1-й этаж, тел. (383) 363-91-68, e-mail: fasad.54@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фабрика мебели-РВ г. Новосибирск, ул. Станционная, 36, оф. 208, тел. (383) 287-51-76, e-mail: fabfasad@mail.ru,  
мебельныефасады54.рф

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51
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Elite Wood г. Новосибирск, пр. Дзержинского, 87, 2 этаж, тел. (383) 227-62-86, 8-913-784-45-47, www.el-wood.ru, 
el-wood@hotbox.ru

Rehau г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 260/2, тел./факс: (383) 200-03-53, 220-96-34, 220-83-21, 
www.REHAU.ru

АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail:2923967@mail.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 284-98-76, 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
www.alfadz.narod.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291Ï38Ï01, (383) 274Ï14Ï15, +7Ï952Ï940Ï64Ï44, 
www.alfasibnsk.ru

Альфа-Трейд г. Кемерово, тел. (3842) 57-12-13, моб.: 8-951-178-95-55, 8-905-902-58-15, факс: (3842) 57-15-28

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 335-61-61, 3333-777, 8-913-942-5763, тел./факс  3-337-337

Базис, ООО (Hranipex) г. Санкт-Петербург, ул. Латышских стрелков, 29, корпус 4, тел./факс: (812) 326-55-18, 
e-mail: info@ooo-basis.spb.ru, www.ooo-basis.spb.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59, 
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Кентавр-Инвест г. Новосибирск, ул. Планировочная, 18/1, тел.: (383) 354-69-12, 3-555-600, 3-555-805, kentavr58@mail.ru

Комплект, ООО  Алтайский край, г.Бийск, ул. Иртышская, д.1, тел.: (3854) 555-860, 555-861, 
e-mail: komplektmebel@gmail.com 

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 4, оф.2, тел./факс 306-24-70,  e-mail: master-shpon@mail.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215Ï19Ï29, 342Ï52Ï51, 342Ï06Ï26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебель ЭКО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 35, к 13, офис 203, тел. (383) 264-20-56, 213-83-33, 
e-mail: ecomeb@rambler.ru, www.mebeleko.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

http://www.arenasib.ru
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Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

Мелам Декор г. Новосибирск, ул. Станционная, 60/5 - офис, 1-й этаж, тел.: (383) 300-08-78, ул Станционная 60/1, к. 86, 
тел.: (383) 300-19-20, 300-19-30, e-mail: info@melamdekor.ru, www.melamdekor.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, оф. 305, тел. : (383) 317-57-32, моб. 8-905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Ривьера Вудсток, ООО г. Новосибирск, ул. Чукотская, 2, тел.: (383) 353-58-62, 213-83-23

Ривьера Вудсток, ООО г. Омск, ул. Семиреченская, 97а, тел./факс: (3812) 55-01-30, 55-15-14, 28-64-80, 28-64-90, 
www.riviera-omsk.ru

Сибирское 
лесопромышленное 
объединение  Томлесдрев, 
ООО

г. Томск, 634024, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 11, тел.: (3822) 72-30-71, www.tomlesdrev.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Томлесдрев г. Томск, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 6, тел.: (3822) 723-071,  www.tomlesdrev.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru

Торгсиб, ООО г.Томск, ул.Смирнова, 30, тел:.(3822) 62-80-58, 62-80-59, e-mail: onix-valya@mail.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Трабби г. Новосибирск, ул. Тайгинская, 13/1, офис 407, тел.: (383) 274-10-70, 292-18-85

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фанерный двор г. Новосибирск, ул. Автогенная, 144, тел.: (383) 262-15-12,  262-15-24, 291-45-45, 
e-mail: fandvor@yandex.ru, www.fandvor.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

Эжва-Сибирь г. Новосибирск, ул. Тюменская, 18 , офис 404, тел./факс:  (383) 399-00-50, е-mail: ezhva-sibir@mail.ru

http://www.mfsibir.ru
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СФЕРА ПРИМЕНЕНИЯ 
В большинстве случаев основой для создания деко-
ративных панелей служит МДФ либо ДСП (ЛДСП). Но 
бывают исключения. Например, у бренда Hautmaterial 
в основе лежит щит натурального дерева. 

В основном отличия между разными игроками 
лежат в области покрытий декоративных панелей. И 
они и являются решающим фактором при выборе ме-
бельщиками того или иного варианта. 

Сфера применения декоративных панелей давно 
вышла за рамки стандартных решений. Их исполь-
зуют практически везде — от создания мебели до 
декора лестничных проходов, бутиков, оформления 
ванных комнат.

Панели можно использовать как обшивку или в ка-
честве отдельно стоящих конструкций, для отделки 
стен и потолков, создания оригинальной мебели, ко-
лонн, витрин, стоек администратора и т. д. 

Декоративные панели с каждым годом набирают популярность и открывают перед мебельщиками и 
дизайнерами интерьера новые перспективы. Главные достоинства панелей — универсальность, от-
личные физико-механические свойства и цена (если сравнивать с дорогостоящими натуральными 
материалами). 

ДЕКОРАТИВНЫЕ ПАНЕЛИ: 
БЕЗГРАНИЧНЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ 
ДЛЯ ИДЕЙ 
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Декоративные панели помогают скрыть инженер-
ные и электрические коммуникации, а их универсаль-
ность позволяет подстраиваться под любые дизай-
нерские идеи.

Например, декоративные панели многих брендов 
идеально имитируют дорогие натуральные материа-
лы, а стоят при этом значительно ниже.

Илья Каленик, менеджер по продажам компа-
нии ДСП ЛЭНД (поставщик в России декоратив-
ных панелей Hautmaterial и Saviola):

«Декоративные панели широко используются при 
украшении квартир и домов, отделке стен офисных 
помещений, магазинных залов и прочего. Сегодня 
они с успехом используются вместо картин, с их по-
мощью создают акцентные стены и, наоборот, вносят 
акценты на второстепенных с точки зрения дизайна 
поверхностях. Разнообразие материалов и формат, 
в котором выполняются декоративные панели, дают 
простор для воплощения дизайнерами самых смелых 
и грандиозных проектов».

На российском рынке представлено несколько яр-
ких брендов, среди которых наиболее известны такие 
как Cleaf, Cristal, FunderMax, Smart, Eterno, Saviola. 

Анастасия Торопова, директор по развитию 
компании Smart Materials (поставщик декоратив-
ных панелей FunderMax, эксклюзивный дистри-
бьютор плиты на территории России и Беларуси):

«Декоративные панели становятся все более попу-
лярны, так как не требуют сложного производственно-
го процесса, из них легко и быстро можно изготовить 
любое мебельное изделие, будь то мебельный фасад, 
кухня, гостиная, ванная комната или стеновая панель».

Дмитрий Ляшик, руководитель отдела мар-
кетинга компании НОИС (эксклюзивный дистри-
бьютор декоративных панелей Cleaf в Новоси-
бирске):

«Спрос на декоративные панели в европейских 
странах очень большой. Например, панели TSS CLEAF 
производители мебели и дизайнеры интерьера все 
чаще выбирают в качестве декора или материала для 
изготовления мебельных фасадов». 

Дмитрий Родиков, руководитель «Группы Ком-
паний Глобал» (прямой эксклюзивный поставщик 
декоративных панелей Eterno на территории РФ):

«Декоративные панели все больше и больше на-
бирают популярность на мебельном рынке России. 
Мы это знаем не понаслышке, так как уже около 10 
лет сами производим декоративные панели для ме-
бели. Объем производства панелей Leathery Board и 
Luxor board (МДФ панели с декоративной экокожей 
Leathery и Luxor) растет несмотря на общее паде-
ние рынка. До последнего времени мы производи-
ли панели в основном для при применения в дверях 
шкафов-купе, но с 2019 года нашей компанией был 
введен новый ассортимент современных декоратив-

ных панелей для мебельных фасадов. Это панели под 
брендом ETERNO. Основная область применения па-
нелей ETERNO — это кухонные фасады, фасады для 
корпусной мебели. Мы следим за трендами в дизай-
не мебели и интерьера и стараемся следовать им в 
производстве наших материалов».

БРЕНДЫ
FunderMax
Эти панели представлены в двух полярных решени-
ях — в ультраглянцевых и ультраматовых. Добиться 
такого результата позволяет инновационное обору-
дование, которое используется для производства де-
коративных панелей.

Анастасия Торопова:
«Декоративные панели FunderMax Luxos с ультра-

глянцевой зеркальной поверхностью имеют двухсто-
роннее покрытие, при этом обратная сторона идет в 
тон лицевой, они устойчивы к механическим повреж-
дениям, легко полируются, не выгорают. Глянцевая 
поверхность проходит обязательный лазерный кон-
троль качества. Лакированные панели FunderMax 
Lotos — с суперматовой бархатистой поверхностью и 
эффектами soft touch (мягкое прикосновение) и anti-
finger (не остаются отпечатки от пальцев). Особен-
ность этого вида панелей в термальном восстанов-
лении микроцарапин».

..

Фото предоставлено компанией АЛФ Интернешнл Групп
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Вообще, если говорить о покрытии панелей, то 
производитель, по словам эксперта, использует уни-
кальную технологию нанесения лака волковым ме-
тодом в 5 слоев. В процессе производства каждый 
слой сушится под UV-лампами. После нанесения 5-го 
слоя лака, перед его отверждением, над лаком по-
мещают специальную пленку. Данная пленка служит 
катализатором при дальнейшем UV-излучении. Вся 
поверхность сушится равномерно под UV-лампой, 
далее покрывается защитной пленкой. Благодаря 
данной технологии, поверхность идеально ровная 
без шагрени. А поверхность суперматовых панелей 
FunerMax Lotos, благодаря добавлению в лак термо-
активных смол, может к тому же восстанавливаться. 
Эти свойства активно используют мебельщики, так 
как при эксплуатации мебели панели так или иначе 
подвергаются воздействию.

TSS-плиты SM’art 
SM’art — молодая, динамично развивающаяся ком-
пания, производит декоративные панели для мебели, 
декорирования интерьера и строительной промыш-
ленности. Разнообразие текстур этого материала по-
зволяет использовать его для декорирования мебели 
в самых разных стилях — от классики с ее стремлени-
ем к натуральным оттенкам до хайтек или поп-арта.

Особенность этой декоративной плиты — в соз-
дании 3 matt-эффекта, придающего декорам реали-
стичность и натуральность.

Наталья Суркова, директор компании ТОТАЛ 
(официальный дистрибьютор TSS-плит SM’art на 
территории России):

«В компании SM’art TSS-плиты производят на 
лучшем прессе на рынке — Wemhoner. Панели про-
изводятся методом синхронизации поверхности со 
структурой. Эта технология — последнее новшество, 
которое возможно использовать при работе с пли-
той. С помощью этого метода тиснение поверхно-
сти приобретает различный дизайн, напечатанный 
на бумаге, представляя максимально реалистичный 
результат. Декоративные панели SM’art устойчивы к 
царапинам, истиранию, воздействию высоких тем-
ператур, химических и чистящих веществ, солнечных 
лучей. Панели экологичны (класс эмиссии формаль-
дегидов E 0,5)».

Еще одним преимуществом, по словам Ната-
льи Сурковой, является уникальный формат пане-
лей —3050*2070мм:

«Этот размер, в отличие от 2800мм, может быть 
выгодно раскроен как для создания стеновых пане-
лей (если высота стены выше 2,8м), так и для произ-
водства кухонных фасадов (с высотой 2,8м вы полу-
чаете только 3 двери высотой 720 мм, а с 3,05м вы 
получаете 4 двери и минимальное количество остат-
ков продукта)».

Rauvisio Cristal и Rauvisio Cristal Slim
Эти декоративные панели от известного произво-

дителя компании Рехау заметно отличаются от дру-
гих продуктов в этом сегменте. Стеклоламинат соче-
тает в себе оптику натурального стекла и прочность  
полимера.

Максим Вымятнин, ведущий региональный 
менеджер компании Рехау по Сибирскому Феде-
ральному округу:

«Стеклоламинат RAUVISIO Crystal — это переворот 
на рынке стеклянных фасадов. Инновационная форму-
ла материала компенсирует недостатки натурального 
стекла за счет комбинации его преимуществ со свой-
ствами термопластичного ламината. Благодаря устой-
чивому к УФ-воздействию лакированному покрытию, 
стеклоламинат не боится царапин и износа. На нем 
можно рисовать любыми маркерами, вплоть до перма-
нентных, и даже стирать это все ацетоном. Материал 
ничего не боится. А балансировочный лист прессован-
ной плиты идеально подходит по цвету к стеклоламина-
ту и устойчив к механическим повреждениям».

Компания пошла дальше и разработала еще одну 
версию стеклоламината в тонком исполнении — 
RAUVISIO Crystal SLIM для использования его в каче-
стве кухонных фартуков, облицовки стен и дверей, 
вертикальных фасадов и других возможных зон об-
лицовки. RAUVISIO Crystal SLIM представляет собой 

Фото предоставлено компанией Глобал групп
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фасадное полотно толщиной 4 мм, состоящее из сте-
клоламината, спрессованного с подходящим ему ба-
лансировочным листом. 

Максим Вымятнин:
«При создании этих двух продуктов специалисты 

компании поставили цель создать эффект материа-
ла под стеклом, и это удалось сделать на 100%. Де-
коры полностью идентичны эффектам натурального 
камня или дерева под стеклом. Материал уникаль-
ный и позволяет использовать его одновременно в 
фасадах кухни, деталях интерьера и облицовке ван-
ной комнаты».

Cleaf
Главная особенность декоративных панелей Cleaf, 

по словам Дмитрия Ляшика, в синхронизации тисне-
ния и рисунка, за счет чего достигается визуальная 
натуральность. Внешне материал выглядит в точно-
сти как шпон или натуральное дерево, при этом есть 
одно отличие — более доступная цена.

Дмитрий Ляшик:
«Важно отметить, что декоры TSS CLEAF всегда 

идут в ногу со временем и отвечают современным 
течениям дизайна. Например, в ассортименте есть 
декоры, которые имитируют бетон, штукатурку или 
камень. Отличительная особенность покрытия на 
TSS CLEAF — синхронизация тиснения и узора на 
декоре, влияет исключительно на дизайнерский 
вид панелей. В нашем ассортименте представлено 
63 декора. Сейчас в целом не спадает актуальность 
дизайна с деревянными и бетонными элементами, 
тут коллекции CLEAF Ares, Engadina и Millennium как 
никогда кстати». 

Анна Арсесян, ведущий менеджер по прода-
жам компании АЛФ Интернешнл Групп (постав-
щик декоративных панелей Cleaf):

«Компания CLEAF является неоспоримым лиде-
ром в производстве декоративных панелей на евро-
пейском рынке и признанным законодателем моды в 
структурах и декорах.  Доказательством тому служит 
тот факт, что компания выставляется на престижной 
итальянской выставке iSaloni, куда допускаются толь-
ко лучшие мебельные производители.

Ключевым преимуществом компании CLEAF явля-
ется комплексный подход в решении дизайнерских 
задач любой сложности — от создания отдельных 
элементов мебели до воплощения единых с мебель, 
интерьерных решений жилых помещений, гостиниц 
или офисных пространств.

Возможности плиты TSS CLEAF безграничны: об-
шивка стен, декоративные балки на потолках, различ-
ные полки, как открытые так закрытые, максимально 
широкие и максимально тонкие, кухонные фартуки — 
все это сегодня возможно сделать и делается с при-
менением декоративных панелей».

Эксперт добавляет, что в ассортименте компании 
CLEAF более 500 декоров, каждый из которых созда-
вался при участии лучших дизайнеров Милана и не 
только:

«Но преимущества бренда не только в многообра-
зии, но и в вариативности. CLEAF производит плиты 
от 4 мм толщиной для производства дверей, CPL — 
для окутки погонажных изделий, плиты в толщине 8 
мм — для шкафов-купе и стеновых панелей, плиты в 
толщине 18 мм — для  мебельных фасадов. При этом 
все можно сделать в разных форматах: влагостой-
ком, огнеупорном и на основе МДФ. Дополнят это 
предложение кромка и пластик HPL для столешниц в 
цвет декора. В итоге вы получаете единое, стильное, 
современное решение. При этом Вы можете стать 

Фото предоставлено компанией АЛФ Интернешнл Групп

Фото предоставлено компанией АЛФ Интернешнл Групп
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создателем собственного шедевра, выбрав своё 
сочетание декора и структуры из более чем 3000  
вариантов».

HAUTEMATERIAL
Эти декоративные панели изготовлены из древес-

ных ламелей по принципу мебельного щита. Каждая 
плита состоит из трех слоев древесины (в некоторых 
декорах промежуточный слой представлен фанерой). 
В зависимости от качеств древесины лицевого слоя, 
выделяют 4 линейки декоров: Heat-Treated Woods 
(термически обработанная древесина), Burned Woods 
(обожженная древесина), Natural Woods (натуральная 
древесина), Antique Woods (антикварная древесина).

Илья Каленик:
«HAUTEMATERIAL чаще всего используют как сте-

новые панели. В этом своем качестве они прекрасно 
подходят для офисных помещений: деревянное по-
лотно, которое полностью закрывает одну из стен, 
поможет разбавить офисную однотонность, выде-
лить стойку или любое другое место в помещении, на 
котором требуется сделать акцент. Для изготовления 
мебели эти панели применяются редко, в основном 
используются в корпусах для шкафов».

Saviola
Декоративные панели Saviola — известный итальян-

ский бренд, который производит свою продукцию уже 
несколько десятков лет. Декоративные панели имеют 
высокую плотность и уникальные текстурированные 
декоры, которых нет больше у других компаний.

Сейчас, по словам Ильи Каленика, наиболее акту-
альны светлые древесные декоры, а также линейка 
высокотекстурированных декоров. Пользуются спро-
сом и лофтовые темы – бетон, суперматовый бетон, 
каменный шпон и сланец. Все декоры эксклюзивные 
и часто используются как вставки в фасады, чтобы 
придать мебели интересный вид.

ETERNO
Основное отличие панелей ETERNO, по словам 

Дмитрия Родикова, в основе, которая используется 
для их изготовления — применяется МДФ, а не ЛДСП. 
Второе отличие — декор и его текстура одинакова с 
двух сторон плиты. 

Дмитрий Родиков комментирует:
«Мы сразу запустили в производство две коллек-

ции, которые дополняют друг друга в дизайне ме-
бели. Коллекция LOFT (текстура камня, штукатурки, 
металла) и коллекция WOOD (текстуры ценных по-
род древесины). Наши дизайнеры уже готовят для 
мебельного рынка варианты их сочетаний в готовых 
решениях дизайна мебели. Коллекция ETERNO будет 
пополняться, будем вводить то, что нужно дизайне-
рам и мебельщикам, так как мы прислушиваемся к их 
мнению».

Третья особенность панелей — удобный размер. 
Формат плиты ETERNO: 2800 мм х 1220 мм, толщина 
18 мм, что оптимально для транспортировки и приме-
нения. Данного размера, по словам Дмитрия Роди-
кова, достаточно для изготовления кухни стандарт-

Фото предоставлено компанией АЛФ Интернешнл Групп
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ного размера. Производятся фасадные МДФ-панели 
ETERNO на новом высокотехнологичном немецком 
оборудовании с постоянным контролем качества. 
Также в цвет плиты поставляется и кромка.

ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ НЮАНСЫ
В процессе обработки все декоративные панели ве-
дут себя примерно одинаково — особого сложного 
оборудования не требуют, а процесс кромкообли-
цовки упрощается поставкой соответствующих де-
коров кромок.

Есть, конечно, свои нюансы, на которые специали-
сты обращают внимание.

Дмитрий Ляшик:
«Для обработки панелей TSS CLEAF достаточно 

обычных навыков и оборудования для производителя 
мебели. Важно только учесть, что при раскрое на стан-
ке должна быть установлена острая пила и прифуговка. 
По нашему опыту, наличие только острой пилы — уже 
дает приемлемый результат. Что касается кромки, в на-
шем ассортименте есть «родная» кромка от CLEAF для 
каждого декора на 22 и 45мм, но многие наши клиенты 
используют самую обычную ПВХ и ABS-кромку. Кромка 
от CLEAF точно повторяет узор каждого из декоров».

Анна Арсесян добавляет:
«Пожалуй, единственная сложность, с которой 

столкнутся мебельщики, это огромный выбор деко-
ров и материалов от компании CLEAF. И чтобы не по-
теряться в таком многообразии, CLEAF предложит 
варианты готовых комбинаций. Панели TSS просты в 
обработке и не требуют специального оборудования».

Юлия Плюхина:
«Под каждый декор панелей SM’art компания ТО-

ТАЛ предлагает кромки 1*23 и 1*44. Для обработки 
данных панелей мебельщикам не придется приобре-
тать специальное оборудование, подходят обычные 
распиловочные и кромкооблицовочные станки».

Анастасия Торопова:
«Преимущество работы с нашими панелями в 

том, что для производства готового мебельного фа-
сада нужно только распилить и закромить деталь. К 
каждому декору мы предлагаем индивидуально раз-
работанную кромку от ведущих европейских произ-
водителей. Кромка, как и панели, является нашей 
складской программой и продается от 1 м. п.».

Дмитрий Родиков подчеркивает, что изготовление 
фасадов из плит с синхронным текстурным рисунком, 
конечно, требует основательного подхода, внима-
тельности, аккуратности, и хорошего оборудования. 
Но, в основном, качество изготовления таких фаса-
дов зависит от того, кто их производит, от отношения 
мастеров к тому, что они делают:

«Сложностей в работе с нашей плитой практиче-
ски нет, так как в ассортименте декоров присутствуют 

как глубоко текстурированные декоры, так и декоры с 
«правильной» глубиной текстуры, то есть синхронная 
текстура есть, но она не вызывает проблем при кромле-
нии. Продукт интересен мебельным компаниям со всех 
сторон. У него практически нет недостатков. Поэтому 
мы уверены на 100% в успехе нашего нового проекта».

При этом, по словам Дмитрия Родикова, если ме-
бельщики по каким-либо причинам не желают само-
стоятельно изготавливать фасады, компания может 
производить для них фасады необходимых размеров.

В компании Рехау также декоративные плиты по-
ставляются в уже готовом размерном ряду согласно 
пожеланиям мебельщиков. К RAUVISIO Crystal подхо-
дят два типа кромочных материалов, но они кромятся 
непосредственно в компании, так как используется 
сложная технология лазерной кромкооблицовки и 
лазерная 3D-кромка. А вот к тонким декоративным 
панелям компании вообще не требуется кромка. Они 
фрезеруются спокойно любым ручным инструментом 
(фрезером, пилой) и красиво снятая фаска образует 
эффект разрезанного стекла.

Декоративные панели тем удивительны, что они 
разные — каждый производитель удивляет новыми 
решениями и необычными декорами. А это значит, что 
возможности для дизайна открываются невероятные. 
Поэтому мы видим, насколько быстро растет спрос 
на панели и расширяется сфера их применения.

Ирина Кашина

Фото предоставлено компанией АЛФ Интернешнл Групп
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РАСКРОЙ И КРОМКООБЛИЦОВКА

Ава Мебель, ООО г.Новосибирск, ул. Кирзаводская, 1 , тел. (383) 286-12-10, e-mail: avamebel@list.ru
АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail: 2923967@mail.ru
Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291Ï38Ï01, (383) 274Ï14Ï15, +7Ï952Ï940Ï64Ï44, 
www.alfasibnsk.ru

Арго Плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 40, офис 5, тел.: (383) 352-87-39, 361-18-72, 8-913-452-03-78, 
e-mail: argosk@yandex.ru, www.арго-ск.рф

Климов ИП г. Новосибирск, ул. Б.Хмельницкого, 93, тел.: 8-952-939-49-80, e-mail: klimov.p.n@mail.ru
Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Корпус-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 5, тел.: (383) 345-4-25, 345-37-72, 8-961-228-3000, 
e-mail: garni96@inbox.ru, www.garni.ru

Ладошкина ИП г. Новосибирск, ул.Гоголя 15 (ТЦ «Юпитер»), оф. 441, тел. (383) 255-34-69, e-mail: actel-coupe@mail.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6,  тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215Ï19Ï29, 342Ï52Ï51, 342Ï06Ï26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельный Цех Сибирь г. Новосибирск, ул. Станционная, 2/4, тел.: 8-952-914-19-10 - прием заказов, 
8-952-914-19-11 - снабжение, +7 (383) 286-51-61, e-mail: mcsibir@mail.ru, www.mcsibir54.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

Студия Дом г. Новосибирск, ул. Ватутина, 44/1, оф. 27, тел./факс: (383) 287-24-17,  212-89-24, 8-913-910-1434, 
e-mail: studom@mail.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

РАСКРОЙ И КРОМКООБЛИЦОВКА

http://www.mfsibir.ru
http://www.pvh-product.ru
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АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 62/1, оф. 408, тел.: (383) 380-78-86, 292-12-36, www.arenasib.ru

Гемма, ПК
г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел. 8-913-382-35-60,  e-mail: mail@gemma-nsk.ru, 
www.gemma-nsk.ru 

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311Ï00Ï77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Салон Модного Камня  г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90/3, офис 4, тел. (383) 239-09-53, +7-913-066-18-18, 
e-mail : meleta154@gmail.com, www.smksib.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51
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АРМАВИРУ ПРЕДСТОИТ РЕАЛИЗО-
ВАТЬ НЕСКОЛЬКО ИНВЕСТИЦИОННЫХ 
ПРОЕКТОВ НА ОБЩУЮ СУММУ БОЛЕЕ 
2,5 МИЛЛИАРДОВ РУБЛЕЙ

На Российском инвестиционном форуме 
в городе Сочи глава Армавира Андрей Хар-
ченко подписал ряд соглашений о реализа-
ции инвестиционных проектов на террито-
рии нашего муниципального образования на 
общую сумму более 2,5 млрд. рублей. 

Среди них – строительство предприя-
тия по обработке металлических изделий, 
организация производства материалов 
для дорожной разметки, мебельных ком-
плектующих, модернизация производства 
по выпуску асфальтобетонных смесей и 
производству бетонных изделий.

Так же планируется развитие сети 
промышленных парков.

В портфель проекта включены пром-
парки различных отраслевых направлений 
привлекательных не только с точки зрения 
привлечения инвестиций, но и с точки зре-
ния решения задач, связанных со сниже-
нием импорта из других регионов. Это :

«Армавирский технопарк перспектив-
ного машиностроения» по производству 

строительных материалов, рефрижера-
торных контейнеров и специализирован-
ных колёсных пар для железнодорожного 
транспорта;

Агропромышленный парк «Агробио-
тех», который создаст возможность для 
производства семян и микробиологиче-
ских добавок, а также производства чистых 
белков из сельскохозяйственных отходов.

Организация деятельности промыш-
ленных парков планируется на двух земель-
ных участках общей площадью 41 га, объ-
ем инвестиций составляет 2 млрд рублей, 
срок возврата инвестиций планируется в 
течение 10 лет. Срок реализации проекта — 
2019 – 2022 гг. Планируется размещение 
более 10 резидентов, создание более 500 
новых рабочих мест.

На форуме в Сочи в этом году впер-
вые свои проекты представляли не му-
ниципалитеты, а в целом экономические 
зоны. Напомним, что в рамках реализации 
Стратегии–2030 на Кубани созданы семь 
экономических зон. Презентацию инве-
стиционного потенциала Восточной эко-
номической зоны представил глава горо-
да Армавир Андрей Харченко.

Ознакомившись с презентацией, гу-
бернатор Краснодарского края Вениамин 
Кондратьев поставил задачу возродить 
промышленный комплекс таких городов, 
как Армавир, Тихорецк и других флагманов 
промышленного производства Краснодар-
ского края. Со своей стороны руководство 
Кубани готово оказывать максимальную 
поддержку в этом направлении.

krasnodar.ru

АСКОНА ПОСТРОИТ В ДОБРОГРАДЕ 
ОТЕЛЬ ЗА ПОЛМИЛЛИАРДА РУБЛЕЙ.

Группа компаний «Аскона» построит в 
Доброграде четырёхзвёздочный event-sport 
отель. «Инвестиции в проект составят 500 
млн рублей.Проект отеля готов. Инвестор 
начинает строительство, которое планиру-
ет закончить к маю 2020 года», — сообщил 
ТАСС президент ГК Владимир Седов. 

По словам главы «Асконы», Добро-
граду остро не хватает номерного фонда. 
Здесь проходят крупные концерты, фести-
вали и спортивные мероприятия, а гостям 
негде разместиться. По этой же причине 
Доброград не может проводить крупные 
корпоративы и свадьбы.

«Сейчас в парк-отеле 55 номеров. В 
новом отеле будет 200 номеров площадью 
25 квадратных метров. Их оборудуют си-
стемой «умный дом»», — рассказал Седов.

Доброград основан в 2012 году в Ков-
ровском районе на месте слияния двух 
рек — Нерехты и Агры. Это первый рос-
сийский город, который строится на част-
ные инвестиции.

start33.ru
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ОБОРУДОВАНИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ

АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул.Станционная,60/1, тел.: (383) 360-07-72, 292-12-36, e-mail: arenasib@arenasib.ru, 
www.arenasib.ru

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г.Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2) 65-23-01

Вита-групп, 
представительство в 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, stanki@mfsibir.ru

ДУНА-Техно г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, e-mail:stanki@mfsibir.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

Лесснабсбыт г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 38, тел.: (383 )287-02-46, 299-46-01, тел./факс (383) 362-23-70, 
e-mail: lessnab@ngs.ru , www.lessnab.net

НПФ Дюкон, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90, тел.: (383) 362-08-02, 362-06-61,  e-mail: sibdrev@dukon.ru, 
www.dukon.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МДМ-ТЕХНО, ООО г.Новосибирск, ул.Королева, д.40 корп. 44, тел./факс: (383) 289-90-10/11/12, 
e-mail: novosib@mdm-techno.ru, www.mdm-techno.ru, www.mdmtools.ru

ПКМ-техно г. Москва, Ленинградский пр-т, д. 56, тел.: +7 (916) 301-30-61, e-mail: pkm-techno@yandex.ru,  
www.pkm-techno.ru

ПроПро группа г. Новосибирск, а/я 350, тел./факс (383) 212-43-82, e-mail: bcad@propro.ru, www.propro.ru

Станкокомплект г. Новосибирск, Горский микрорайон, 60, тел./факс: (383) 351-00-37, 351-52-51, 351-45-04, 
www.stanki.info; г. Омск, ул. Учебная, 83, тел./факс: (3812) 53-13-98

Торговый мир г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49/3, тел.: (383) 291-87-65, 8-913-985-78-88, 335-80-37, 
e-mail: griggio-tm@ngs.ru, www.griggio-sibir.ru

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1-я Ельцовка, 1,  тел.: (383) 225-19-59, 291-78-95; г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (3822) 65-23-01

Дельта (ИП Лемеш) г. Новокузнецк, ул. Слесарная, 24, тел./факс: (3843) 37-54-21, 32-50-65, 31-54-30, 32-61-38, 
e-mail: kuzbassfurnitura@mail.ru, www.delta-nkz.com

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com, 
www.komplektmebel.ru

Комплект-Новосибирск, 
ООО

г.Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/1, тел./факс: (383) 325Ï39Ï82, 325Ï39Ï84, 
e-mail: angela007@mail.ru, www.komplekt-novosib.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru, 
www.confy54.ru

МБИ-центр, ООО г. Москва, тел.: (495) 661-7213 (многоканальный), 507-4849, e-mail: info@mbe-center.ru, www.mbe-center.ru

Мебельблок г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, 3-00-68, 8-923-246-02-23

МТФ, ООО г. Новосибирск, ул. Кривощёковская, 15, к. 4,  тел. (383) 363Ï98Ï16, 363Ï98Ï19, 363Ï98Ï23, 
e-mail: info@mtf.gk-afa.ru, www.mtf-sib.ru

Мебельтранс г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, сот. 8-923-227-93-64, 8-923-227-91-64

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-т Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Молдовану, ИП г. Новосибирск, ул. Ленинградская, д.147/1, оф. 208, тел. (383) 262-34-33, 262-33-39, 
e-mail: 2623433@mail.ru, www.mfnsk.ru

Сибматрас г. Барнаул, ул. Попова 179б, тел.: (3852) 299-036, 555-074, моб. 8-905-985-60-14, 
e-mail: sibmatras@mail.ru, www.sibmatras.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, e-mail: sels-nsk@mail.ru, 
www.sels-nsk.ru

ТексФом, ООО г. Новосибирск, ул.Северный проезд, 4а, корп. 10, тел.:  8-800-250-18-51, e-mail: s-ib-t-e-x@mail.ru, 
www.egida-nsk.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Ударная, 27/2, тел:.(383) 353-25-08, 353-25-46,  e-mail: torgsib.udarnaya@gmail.com

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru
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Организаторами выступили компании «Базис-
Центр» и LIGA Machinery совместно с ИДЕЛ Групп и 
Казанским национальным исследовательским техно-
логическим университетом.

Мероприятие получило статус международного 
благодаря участию одного из ведущих производите-
лей систем ЧПУ и программного обеспечения — ита-
льянской компании Tpa Srl. На семинаре выступали 
представители немецкого производителя мебельной 
фурнитуры Hettich. Специальным гостем меропри-
ятия стала лизинговая компания «ВТБ-24», её пред-
ставитель рассказал о преимуществах приобретения 
оборудования в лизинг.

Деловая программа растянулась на три дня. В пер-
вый день слушателей пригласили в зал заседаний Ка-
занского национального исследовательского техно-
логического университета, где специалисты «Базиса» 
и Tpa провели обзорные семинары своих программ.

Николай Каскевич, ведущий конструктор компа-
нии Базис-Центр, посвятил свое выступление новым 

возможностям десятой версии системы. Основными 
из них являются:

• технология «эластичного» моделирования, ко-
торая позволяет создавать параметрические модели 
без программирования, просто выполняя привычные 
геометрические операции;

• «крупноблочное» моделирование, т. е. создание 
моделей не из панелей, а из блоков любого уровня — 
от нескольких полок до полного внутреннего напол-
нения шкафа;

• разработка скриптов на языке JavaScript — ин-
струмент квалифицированных пользователей систе-
мы БАЗИС, который открывает неограниченные пер-
спективы для быстрого создания любых моделей; 

• возможности модуля БАЗИС-Раскрой по созда-
нию условий для эффективной работы всего обору-
дования в цехе.

Алексей Филяев, директор по продажам ком-
пании Базис-Центр, в своем выступлении обозна-
чил основные преимущества системы БАЗИС, особо 
отметив, что она является комплексной и позволяет 
эффективно автоматизировать работу всех специ-

РАЗРУШАЯ СТЕРЕОТИПЫ

В начале февраля в Казани прошёл ежегодный открытый практический семинар, посвящённый со-
временному программному обеспечению и технологическому оборудованию для мебельной про-
мышленности — «Технические и программные средства автоматизации проектирования и техноло-
гической подготовки производства для мебельной промышленности». Его участниками стали около 
300 специалистов мебельных предприятий.
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алистов — от дизайнера мебельного салона до опе-
ратора станка с ЧПУ. В настоящее время количество 
реализованных лицензий вплотную приблизилось к 
24 тысячам, причем часть лицензий приобретена за-
рубежными мебельными предприятиями.

«В этом регионе мы второй год подряд органи-
зовываем семинар с LIGA, — рассказывает Михаил 
Фёдоров, начальник отдела программных раз-
работок «Базис-Центр». — В течение трёх дней мы 
проводили обзорные семинары. Полноценное обуче-
ние проводим только у себя в Коломне, потому что, 
увы, в сжатые сроки программу не освоить. Система 
действительно настолько сложная, что требуется со-
вершенно иной формат. Так что здесь мы просто по-
казываем новинки, рассказываем об особенностях 
того или иного модуля.

После семинара с нашими сотрудниками продол-
жают общаться слушатели. Как правило, вопросы ка-
саются нашей конструкторской программы «Базис-
Мебельщик». На казанском семинаре представили 
систему-сервис «Базис-Облако» (работа с прайс-
листами, загрузка и обработка заказов из салона, 
консолидация всей информации из салона через 
окно браузера), облачный сервис вызвал большой 
интерес».

От итальянцев на мероприятии присутствовали 
руководитель по маркетингу Андре Дель’Аво и 
главный инженер-конструктор CAD Луиза Вернеро, 
которые презентовали новую версию программы 
TPA-Nesting и рассказали об её взаимодействии с 
«Базисом».

«Наше программное обеспечение подходит как 
для работы отдельных станков, так и для обеспече-
ния целой автоматической линии, — рассказал г-н 
Дель’Аво. — Клиентами нашей компании являются 
KDT, Cefla, Biesse, Vitap, Felder, Alberti, Nimac Group 
и другие. Два года назад мы начали сотрудничество 
с LIGA. Наши ценности совпадают полностью— кли-
ента нужно вести до момента, пока он не будет дово-
лен результатом. Верим, что в скором времени LIGA 

станет лидером на российском рынке. Вместе с рос-
сийскими коллегами продолжим изо дня в день со-
вершенствовать наши станки».

О преимуществах и возможностях технологии не-
стинг в первый день подробно рассказал Максим 
Шелихов, руководитель направления «Оборудование 
с ЧПУ» LIGA Machinery.

«Нестинг подразумевает работу полноформатно-
го листа плитного материала на обрабатывающем 
центре с ЧПУ с использованием максимального ко-
личества операций — эта технология становится всё 
более популярной, — рассказывает г-н Шелихов. — 
Главное преимущество нестинга на наших станках — 
использование «Базиса».

Посмотреть на работу станков приехало несколько 
сотен специалистов со всех уголков страны. Во вто-
рой и третий день на базе мебельной фабрики «Идел 
Групп» были показаны китайские станки корейской 
фирмы KDT Machinery. На станках изготавливались 
смоделированные в «Базисе» и TpaCAD изделия.

«Цель моего визита на мероприятие — узнать 
больше о комплексной автоматизации производства, 
начиная с технологического процесса, то есть обра-
ботки информации технологами, заканчивая посту-
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плением этой информации на производство, — объ-
ясняет Ирина Орлова, топ-менеджер мебельной 
фабрики «Макет». — Организовать производствен-
ный цикл без внутренней документации, чтобы весь 
процесс был автоматизирован — вот это в Казани я и 
смогла увидеть.

Стереотип насчёт китайского оборудования раз-
рушен. Европейский производитель неповоротлив по 
сравнению с китайским. Европейцы идут на различ-
ные хитрости, ощущая, как им наступают на пятки ки-
тайцы: используют более тонкий метал, чтобы сделать 
более конкурентной цену расходников и запчастей. 

Убеждена, крепкий китаец составит конкуренцию ев-
ропейцу, даже такому, который на рынке уже долгие 
годы. Безусловно, никто не отрицает лидерство ита-
льянских и немецких концернов, у меня на фабрике 
тоже стоит их оборудование. Но европейцы были при-
обретены, когда альтернатив попросту не имелось. Из 
Европы очень долгий срок поставки запчастей. Когда 
вся Италия уезжает на месяц в отпуск, можно сколько 
угодно кричать — не докричишься. Если поломка слу-
чилась, можешь серьёзно «просесть». Многие евро-
пейцы серьёзные узлы в своём оборудовании делают 
специально нестандартно для того, чтобы привязать 
потребителя к своему обслуживанию. Тебя принужда-
ют к покупке запчастей непосредственно у них, а зап-
части поставляются в течение, как минимум, 45 суток. 
При нашем темпе работы, когда мы особенно доро-
жим сроками, это становится неприемлемо».

Также гости имели возможность посетить тест-
драйв шлифовального оборудования MSS, демон-
страцию работы ваймы для сборки рамочных фасадов 
производства завода CNHF. На казанскую площадку 
привезли одну из аспирационных установок нового 
типа производства турецкого завода UNALSAN. Сле-
дующий международный семинар LIGA и «Базис» пла-
нируют провести весной на базе екатеринбургского 
Лестеха уже в марте.

Дмитрий Сперанский
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ЛАКИ, КРАСКИ, КЛЕИ, МОРИЛКИ, ШПАТЛЕВКИ

ЛАКИ, КЛЕИ, МОРИЛКИ, ШПАТЛЕВКИ

Аванти, ООО г. Новосибирск,  ул. Петухова 67, корпус 12, тел.: +7 (383) 367-00-90, 367-09-90, ул. Фабричная 17 А, 
тел.: +7 (383) 373-72-10, 375-04-33, www.avantinsk.ru

Аванти, ООО г. Красноярск, ул. Мичурина, 24, тел.: +7 (391) 234Ï44Ï88, 236Ï97Ï47, 236Ï53Ï20, e-mail: sales@avanti.su, 
www.avanti.su

Аванти, ООО г. Красноярск, ул. 60 лет Октября, 121, тел.: (391) 236–56–05, 236–00–49, e-mail: sales@avanti.su, 
www.avanti.su

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2)  65-23-01

Велма, ЗАО г. Новосибирск, ул. Фабричная, 4, тел./факс: (383) 223-97-73, 223-88-18, факс (383) 212-00-96, 
e-mail: wellma@ngs.ru, www.wellma.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Европроект-Н г. Новосибирск, ул. Комбинатская, 10, 1-й этаж, тел.: (383) 208-03-84, e-mail: novosibirsk@europroject.ru, 
www.europroject.ru

Еврохим-Н г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, оф. 209, тел.: (383) 212-52-28, 2-120-159 evrohim@ngs.ru, 
www.eurohim1.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71

Клеевая компания г. Новосибирск, ул. Тухачевского, 21/12, тел.: +7 (383) 303-45-06, e-mail: info@sklei.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Барнаул, ул. Николая Ярных, д. 2, тел.: (3852) 36-51-94, e-mail: rewik-b@yandex.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Томск, ул. Татарская, 37/1, тел.(3822)51-38-40, e-mail: tomsk@sklei.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Омск, тел.(3812)32-50-56, e-mail: ckk-omsk@yandex.ru, www.sklei.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru

ЛКМ-Пром, ООО г.Новосибирск, ул.Владимировская,1 А, корп. 5,оф. 2, тел.: +7 (923) 24 34 923, +7 (963) 947 50 81

Людмила
г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, 
e-mail: plasiknamira@gmail.com, офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, 
e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/2, 1, 2 этаж, тел.: +7 (383) 263Ï60Ï85, e-mail: milesi.rf@mail.ru, 
info@alfacolor.net, www.t-color.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, ул. Мочищенское шоссе, 2,  корп. 4, тел.: +7 (383) 310Ï63Ï89, 325Ï06Ï02, 325Ï06Ï03, 
+7Ï913Ï795Ï33Ï00, www.t-color.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, пр-т Дзержинского проспект, 1/1, www.t-color.ru

Ново Коутингс г. Новосибирск, ул. Днепровская, 34, тел./факс.: +7 (383) 303Ï43Ï43, e-mail: novo@nevacoatings.ru, 
www.novocoat.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова 35А, корпус 1, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.uralplit.ru

Хелмос г. Москва, тел./факс: (495) 919-88-03, 919-88-31, 225-96-75, e-mail: helmos@helios-rus.ru, 
www.helios-rus.ru



49

№ 04 (276)_2019ÌÑДИЗАЙН



50 МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ № 04 (276)_2019  ____________________  WWW.MEBELSIB.BIZ ____________________  MEBEL@X1.RU

ДИЗАЙН

Как вы пришли в сферу дизайна?
Не могу сказать, что я попал в дизайн случайно. 

Когда учился в строительном университете, нужно 
было пройти практику после первого курса. Вместо 
того, чтобы идти на стройку, я пошел в дизайн-сту-
дию, что было допустимо, помощником дизайнера. В 
мои обязанности входило работа с 3D MAX и всевоз-
можные чертежи. После практики мне предложили 
остаться.

Именно там я приобрел основные навыки. Рабо-
тая как подмастерье у архитекторов и дизайнеров, я 
потихоньку стал понимать, что такое дизайн в целом. 
Очень погрузился в эту тему, читал всевозможные 
книги, пробовал сам что-то делать. В какой-то мо-
мент ко мне пришел мой первый заказчик, который 
увидел мои картинки в 3D-визуализации. Я объяснил, 
что вообще-то не дизайнер, а только рисую картинки, 
но мне это интересно, и я готов взяться за работу. Он 

Беседа с творческим человеком всегда проходит живо и интересно. Особенно с таким, как Станис-
лав Орехов, который работает над крупнейшими проектами в сфере дизайна и строит действитель-
но глобальные планы на будущее. Его работы знакомы не только российскому рынку — их высоко 
оценивают и за рубежом. Что важно для «творческого» управленца и как повысить личностную эф-
фективность в бизнесе, рассказывает основатель «Студии дизайна Станислава Орехова».

СТАНИСЛАВ ОРЕХОВ:
«ЕСЛИ КАКОЙ-ТО ИЗ ЗАДАЧ НЕТ В ГОЛОВЕ — 
ЗНАЧИТ, ОНА НЕ ВАЖНА»

ОСНОВАТЕЛЬ ДИЗАЙН-СТУДИИ, ПРОЕКТИРУЮЩЕЙ 
«МОСКВА-СИТИ» И ОБЪЕКТЫ «АЭРОФЛОТА»
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согласился, потому что с технической точки зрения 
полностью понимал, как это реализовать. Ему не хва-
тало целостной картинки, а с этим мог помочь я. Так я 
стал работать в дизайне.

Вы были творческим ребенком?
Я бы не сказал. Любил играть на компьютере. Не-

множечко умел рисовать в Photoshop, совсем чуть-
чуть. Других особых пристрастий не было, но меня 
всегда тянуло к компьютерным технологиям. С их по-
мощью я убедился в том, что визуализация — одно из 
направлений, в котором можно развиваться. Это при-
быльно и сейчас, потому что можно выполнять заказы 
для международного рынка. Нанимать сотрудников 
за рубли, а оплату за заказы получать в валюте. Это 
очень востребованный пласт для удаленной работы. 
Многие специалисты этой сферы только так и рабо-
тают.

Каковы направления вашего бизнеса?
Визуализация, о которой говорил выше, это не 

самое главное наше направление. Лично я просто не 
успеваю, к тому же для меня это уже понятная техно-
логия.

Мне интересен именно дизайн и обучение. Я си-
стематизирую знания о дизайне, о системе, о сотруд-
никах, о проектах. Общаюсь с большим количеством 
участников процесса реализации, начиная от крупных 
девелоперов, которые заказывают проекты, – «Мо-
сква-Сити», «Аэрофлот», «Сбербанк», «Газпром» – и 
заканчивая строителями, которые воплощают все на 
практике.

Каждый из них представляет только часть процес-
са, а я вижу его целиком. У меня есть возможность 
систематизировать все необходимые от начала и до 
конца знания в некую методику. Для каждого из эта-
пов мы создаем учебные материалы, благодаря кото-
рым сторонам выгодно работать вместе. Поэтому, по 
сути, я объединяю дизайнеров со стройкой и с клиен-
тами. Объясняю заказчику, что такое дизайн, и поче-
му он стоит именно столько, а не меньше или больше. 
Объясняю дизайнеру, что нужно знать после того, как 
ты выходишь из вуза. Что, помимо знаний в дизайне, 
важно уметь себя презентовать, обладать бизнес-на-
выками и системным подходом.

У вас есть собственная школа дизайна. Рас-
скажите о ней.

Школа была основана в 2009 году, когда мы бра-
ли много заказов, но нам не хватало подготовленных 
людей для того, чтобы их выполнять. Нет такой про-
фессии как визуализатор и удаленный дизайнер. 
Пришлось по нашим технологиям учить ребят, и мы 
увидели, что наша система очень хорошо работает в 
онлайне. Я ее сам разработал, сам обучал ребят и в 
дальнейшем некоторых из них брал к себе в команду.

После этого появились вопросы: могу ли я обучать 
удаленно еще большее количество людей? Я объяс-

нял, что не преподаватель, а всего лишь практикую-
щий дизайнер. Но просьбы все поступали, и я увидел 
в этом потенциал: раз людям это интересно — надо 
им помочь.

Так у нас образовался первый онлайн-курс. В нем 
приняло участие 30 человек, половина из которых 
были иностранцы. После этого было проведено еще 
много различных курсов по всевозможным темати-
кам. Я разработал методику преподавания онлайн — 
она прекрасно работает и дает отличные результаты. 
После обучения многие из моих учеников открыли 
свои студии, некоторые пришли работать к нам. Моя 
главная цель — появление как можно большего коли-
чества людей, которые будут работать по нашей тех-
нологии.

СТАНИСЛАВ ОРЕХОВ, МОСКВА, 34 ГОДА
Бизнес: Студия и школа дизайна Станислава 
Орехова.

В профессии с 2004 года. Организовал си-
стемную студию дизайна. В 27 лет стал долларо-
вым миллионером.

Результаты:
– 50 крупных дизайн-проектов;
– 5000 изображений для 500 клиентов;
– 1000 выпускников школы дизайна.

Клиенты:
«Сбербанк», «Аэрофлот», «Москва-Сити», соб-

ственники квартир бизнес- и премиум-класса в 
Москве, владельцы частных домов на Рублевке, 
иностранные заказчики.

Общественная деятельность:
– С 2011 года организатор ежегодной отрасле-

вой дизайн-конференции.

– Разработчик стандарта профессии «дизай-
нер интерьера» для Минтруда РФ.

ДОСЬЕ
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Сейчас эта тема активно развивается в нашей 
студии и школе. Можно выбрать разные программы. 
Есть дизайн интерьеров, рассчитанный на 500 часов 
теории и 500 часов практики. Это основательное об-
учение на целый год. Есть визуализация — ей обуча-
ем за месяц. Есть различные бизнес-курсы. У нас до-
статочно широкий набор тренингов, и он охватывает 
все, что мы делаем на курсах. Рассказываем только 
то, что применяем на практике, в своей работе. Не как 
в институтах, по учебникам, а именно то, что дает вы-
сокий результат.

Как вы относитесь к высшему образованию в 
сфере дизайна? Обращаете ли на него внимание 
при приеме сотрудников на работу?

Сейчас мы создаем стандарт профессии. Если об-
ратиться к документации, становится очевидно, что 
наличие в России дизайнерского образования — это 
миф. В СССР не было дизайнера интерьеров. Был 
архитектор и дизайнер среды. А это очень абстракт-

ные понятия. Первые дизайнеры стали появляться 
из простых строителей в 90-е годы, которые строи-
ли несуразные гипсокартонные потолки, претендуя 
на модный дизайн. Потом стали смотреть на Запад. 
Можно сказать, что все дизайнеры у нас самоучки или 
пришедшие из институтов, которые выпускают архи-
текторов.

Высшее образование очень нужно и важно, но не 
обязательно профильное. Само по себе высшее об-
разование структурирует мозг вчерашнего школьни-
ка. Лучшие дизайнеры — экономисты, юристы, техно-
логи, финансисты с творческой жилкой. У них есть все 
задатки.

Планируете ли вы преподавать в вузах?
Мы уже это делаем. У Министерства труда есть 

стандарт профессии дизайнера. Почти целый год мы 
их разрабатываем. Уже прошло 2 чтения, осталось 
ждать, когда их примут. Нужен он для того, чтобы объ-
единить то, что требуется работодателям, с тем, чему 
обучают в вузах. Сейчас там колоссальная разница. В 

дизайнерскую компанию очень сложно подобрать со-
трудника. Это будет кто угодно, но только не дизай-
нер. Либо художник, либо люди, прошедшие 2-днев-
ные курсы, либо технолог, который не разбирается в 
творчестве. Непонятны требования для дизайнеров, 
и мы хотим их упорядочить.

Как правильно реагировать на критику, кото-
рая обрушивается на публичного человека?

Я понимаю ее природу — откуда она берется. Если 
кто-то пытается меня обидеть, и это не конструктив-
но, то мне абсолютно все равно. Если же критика кон-
структивна, то многие вещи я принимаю, потому что 
они помогают мне расти.

Если человек дает мне обратную связь, я всегда 
стараюсь прислушаться к толковым замечаниям или 
советам. Если эти вещи мне действительно нужны, 
я их внедряю в свою жизнь. Я очень адекватно себя 
оцениваю и звездной болезнью не страдаю. При 
адекватном восприятии себя и мира легко держишь 
равновесие. Я устойчив ко всему.

Какие люди являются для вас ориентиром?
Ориентир для меня тот, кто добился чего-то в сво-

ей теме. Но не просто рассказывает об этом, а есть 
реальный результат.

Мне всегда такие люди интересны. Я обожаю 
учиться. И если кто-то из таких людей создает кур-
сы, я стараюсь их посещать. Но, к сожалению, при-
меров очень мало. Полезных курсов практически нет. 
Многим важно просто получить волшебный пинок, а 
мне этого недостаточно. Мне нужны знания, которые 
повлияют на мою личность. Последнее место, где 
я был, — абсолютно замечательный курс Максима 
Ильяхова «Пиши, сокращай». Он умеет круто писать и 
рассказывает, как этому научиться. После этого кур-
са я вынес для себя много нового и полезного. Мне 
очень это помогает в жизни. Интересны курсы Анны 
Муравиной — взгляд декоратора на нашу профессию. 
Обязательно посещение дизайн-конференций.

Еще из полезного вспоминается поездка в Ита-
лию  — курсы Horeca. Там встречались с действую-
щими дизайнерами, которые создавали рестораны 
и отели Милана. Мы ходили, смотрели их проекты 
и слушали истории создания. Да, это не системные 
знания, но почва для вдохновения. Очень печально, 
что мало кто в принципе дает системные знания. У 
нас очень низкий уровень системного образования. А 
я бы на все ходил.

Что нужно учесть при открытии собственной 
дизайн-студии?

Сложно тут дать какой-то совет, потому что все 
люди находятся на разном уровне развития. Если от-
крывать будет новичок — это одно, если бы я сейчас 
открывал студию – сделал бы все иначе. За десять 
лет ты нарабатываешь некие компетенции: умение 
делегировать, делать презентации, тексты писать, 
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понимать суть вещей. Человек в 20 лет и человек в 
30 лет — это два разных человека, в силу опыта. Нуж-
но смотреть, какой бэкграунд есть у человека. Если 
у него системные знания, то это системная студия. 
Если это личностные качества, как сейчас модно го-
ворить «нетворкинг», то и студия, по сути, не нужна. 
Можно ходить по всевозможным мероприятиям, рас-
ширять круг общения и там получать свои заказы.

Поэтому важно определиться, какой бизнес хо-
чешь именно ты. Вот несколько моих советов. Пер-
вое — это разобраться в теме, т. е. понять, зачем ты 
идешь в дизайн. Если только ради заработка, ничего 
не получится. Дизайн нужно любить.

Второе: нужно определить свою роль. Кем ты бу-
дешь? Управленцем или творцом? Если главным 
творцом, то придется быть еще и управленцем, на-
рабатывать навыки делегирования. Это по-любому 
должно быть. К примеру, нужно выстраивать систему 
работы с людьми на техзадачах, которые тебе не нра-
вятся.

Если же ты хочешь работать как бизнесмен, то 
тебе надо найти такого партнера, который будет от-
вечать за качество работы и его творческую часть. А 
самому заняться созданием уникальности и системы, 
по которой будет работать вся компания.

Помогает или мешает в «большом бизнесе» 
молодой возраст?

Скажем так, сильно он не сказывается. Мне никто 
никогда не сказал: «Ты молодой, и тебе мы заказ не 
доверим». В моей профессии людям не важно, кем 
сделана работа. Важно лишь качество исполнения. 
Люди видят картинку, а кто ее исполнил — не имеет 
значения. Она либо нравится, либо нет. Когда я начи-
нал свою карьеру, то выкладывал свои работы в ин-
тернет, и меня находили крупные заказчики, которым 
они нравились. В моей нынешней работе с заказчи-
ками уровня «Аэрофлота», «Сбербанка», «Газпрома» 
ситуация такая же: их представители заняты своим 
делом, и им абсолютно все равно, сколько мне лет. 
Никто не смотрит на возраст, если работа выполнена 
круто и качественно. Обо мне говорят мои работы, а 
не мои годы.

Что для вас личная эффективность? Какими 
способами можно ее добиться?

Делегирование – это самое главное и основное. 
Если смотреть глобально, то у всех время ограниче-
но, будь то миллиардер или продавец на рынке, — у 
обоих есть всего 24 часа. Важно, как этим време-
нем пользуются. Личная эффективность достигается 
за счет создания системы и делегирования другим 
людям своих полномочий. Важно поставить задачу, 
определить, что нужно для ее выполнения. Поставить 
человека, установить точки контроля и мотивировать 
его на выполнение этой задачи. Никаких других спо-
собов не существует. Я с детства ненавидел ежеднев-
ники, тайм-менеджмент. У меня все в голове. Если 

какой-то из задач нет в голове, значит, она не важна. 
Остальное я делегирую, и это прекрасно.

Вам знакомо такое понятие, как «жажда бизне-
са»?

Незнакомо, но давайте порассуждаем. Жажда 
бизнеса — это некое отсутствие удовлетворения, оз-
начающее, что ты хочешь насытиться бизнесом. Мне 

Основная черта характера?
Системность.

Что вы цените в людях?
Профессионализм. Человек может быть мне 

неприятен, но если он выполняет качественно 
свою работу, то я буду его очень сильно уважать.

Какое путешествие запомнилось больше 
всего?

Франция. Лазурный берег.

На чей мастер-класс вы бы сходили?
На любой мастер-класс профессионала своего 

дела. Незаезженного спикера.

Последняя прочитанная книга?
«Пиши, сокращай» Максима Ильяхова и 

«Rework» Джейсона Фрайда.

Подарок, который вам запомнился?
Мне ни подарки, ни похвала особо не важны.

Главный источник вдохновения?
Сама жизнь.

О чем вы жалеете?
Ни о чем.

Жизненное правило?
Нет правил.

Через 10 лет я буду…
…жить.

КРАТКО
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бизнес сам по себе не очень интересен. Мне интерес-
ны результаты, которые можно достигнуть с его по-
мощью.

Для меня результат — это создание системы, ко-
торая меняет мир и делает лучше, чем было раньше. 
Система, которая меня освобождает от дел, которы-
ми я не хочу заниматься. Помогает мне заработать 
деньги на удовлетворение моих потребностей и дает 
время для деятельности, которая сможет принести 
пользу миру и мне самому. Больше денег меня инте-
ресует именно этот вклад.

Что вы считаете самым главным своим дости-
жением?

Понимание, как работает творческий бизнес, как 
сделать его системным и успешным. Я дошел до это-
го понимания и могу сейчас изложить его в книгах, 
стандартах, курсах. Благодаря опыту, у меня есть гло-
бальное понимание, как это должно быть. Накоплен-
ная компетенция — главное достижение.

Назовите самый запоминающийся проект. В 
чем была его особенность?

Очень сложно выделить какой-то один. Мы делали 
«Москва-Сити» — это знаковый проект. Занимались 
проектом внутреннего устройства соединения метро 
и бизнес-центра. Всего восемь тысяч квадратных ме-
тров. Я не скажу, что мы сделали там какой-то крутой 

дизайн, какие-то инновационные вещи нам там не 
разрешили делать. Но не это было важно, а то, что 
нам доверили.

Это некое признание. Мы участвовали в открытом 
тендере и победили. Не деньгами, а компетенциями. 
Я считаю, это очень значимо.

А самый интересный проект был, пожалуй, в «Алых 
парусах» — квартира, оформленная как клуб. Очень 
необычный дизайн, на YouTube уже свыше 135 тысяч 
просмотров. Безумно сложный и крутой проект.

Какие тенденции в мире дизайна можно выде-
лить в текущем году? Важно ли вам быть в тренде?

Я вообще не люблю тренды. Мы стараемся выра-
ботать собственный стиль и выдавать идеи, которые 
применяем на практике. Мы работаем с основатель-
ным подходом к каждому проекту. Хотя есть много 
тех, кто гонится за модой и каждый год перекраши-
вает стены в доме и меняет мебель. Мы же предла-
гаем такое дизайнерское решение, которое будет 
оставаться актуальным не один десяток лет. Ажиотаж 
вокруг трендов, конечно же, присутствует. СМИ очень 
часто говорят об этом и нагоняют некий спрос. Про-
тив этого не пойдешь, но нас это мало затрагивает.

zhazhda.biz
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12 стульев, МФ Республика Хакасия, г. Абакан, ул. Кирова, 255, тел./факс (3902) 24-58-35, 28-52-20

Авантаж, ООО г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел.: 8-952-909-13-33

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Баской, ООО г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 2,  тел.: (383) 276-00-87; г. Новосибирск, ул. К. Станиславского, 17,  
тел.: (383) 343-67-98, e-mail: baskoy@ngs.ru, www.baskoy.ru

Венге, ООО г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 378а, корп. 4, (2 этаж), тел.: (383) 203-34-81, 226-46-19, 236-05-19, 
ул. Тюленина, 1Б, офис 16, тел.: (383) 270-19-39, e-mail: masterdoka@mail.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Кемеровомебель, ООО г. Кемерово, ул. Камышинская, 3а, тел.: (384-2) 28-72-33, 28-77-33, факс 28-72-33, 
e-mail: mebelsibiry@kemcity.ru, www.kuzmebel.ucoz.com

Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Мебель Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 118/1, , тел.: +7 (383) 310Ï09Ï93, +7Ï983Ï510Ï09Ï93

Мебельсон г. Ижевск, ул. Торговая, 15, тел./факс: (3412) 623-632, 623-633, e-mail: mebelson@udm.net, 
www.mebelson.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.: (383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-кт Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49А, к4, тел. (383) 344-77-55, 344-72-77, 
www.новосибирскаямебель.рф, e-mail: nmbl@mail.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел.: +7 (383) 353Ï45Ï34, www.mebelfinist.ru

Финист г. Новосибирск, ул. Красина, 43, тел.: +7 (383) 208Ï22Ï00, 208Ï20Ï44, www.mebelfinist.ru

КОРПУСНАЯ МЕБЕЛЬ
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Айлант-мебель г. Барнаул, ул. Маяковского, 18г, тел./факс (3852) 31-94-38, 31-94-36, e-mail: ailant_brn@mail.ru

Аленсио, ООО, ТД г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел./факс: 262-02-79, 262-04-62, e-mail: info@alensio.ru, 
www.alensio.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Аргумент, представитель 
ЗАО «Аркада 
Дистрибьюшн»

г. Новосибирск, ул. Коммунистическая, 48а, тел. (383)29-29-184, 36-200-55

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г. Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, тел. (383) 228-35-32, 335-82-86, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Мария, ООО г. Новосибирск, ул. Новогодняя, 24, тел. (383) 349-54-50 (ф), e-mail: demina-dasha@mail.ru

Мебель-Сибирь, ООО г. Новосибирск, Выставочный зал и офис: ул. Большевистская, 92, (торговый павильон), 
тел.: тел./факс 8 (383) 230-30-84 , 269-43-11, +7-913-913-75-09, e-mail: ledasibir@yandex.ru, www. ledasibir. Ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.medea.gorodgid.ru

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел.: (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

РостМебель, ООО, 
производственная 
компания

г. Новосибирск, ул. Объединения, 59, к 1, тел. (383) 291-80-04, 275-57-05, e-mail: info@comrost.ru, 
www.comrost.ru

Северсталь-Мебель, ООО г. Череповец, Советский пр., 35, тел.: (8202) 51-72-21, 51-72-24, e-mail: info@mebel.net, www.mebel.net

СибТоргМебель, ООО г. Новосибирск, ул. Римского-Корсакова, 28/1, тел. (383) 314-28-53, 344-59-20, e-mail: elit-k@mail.ru

Старлинг г. Новосибирск, ул. Королева, 40 (з-д «Комета»), тел. (383) 292-88-28, факс 227-65-13

Стиль, мебельная фирма г. Новосибирск, ул. Панфиловцев, 53, тел. (383) 267-35-79, www.mtd.nm.ru

Техноком 630099, г. Новосибирск, ул. 1905 года, 15, офис 7 тел.: (383) 213-55-14, 221-72-61, 335-19-78, 
e-mail: info@tc-nsk.ru, www.tc-nsk.ru

СПЕЦИАЛЬНАЯ МЕБЕЛЬ

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Атриум, мебельный салон г. Новосибирск, ул. Широкая, 1а, тел.: (383) 335-02-10, 335-01-12, 335-01-83

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г.Новосибирск, Красный проспект, 220, к. 12, оф. 1, тел. (383) 227-76-41, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Бюро-мебель, ООО 
Сибирус

г. Новосибирск, ул. Челюскинцев, 18/2, оф. 409, тел.(383) 201-05-71, 201-05-72, 201-05-73, 
e-mail: buro-mebel@mail.ru, www.buro-mebel.ru

Витра, ИП Домошенкина 
О.А.

г.Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, оф. 38, тел. (383) 292-46-04, 228-35-50, e-mail: vitra-nsk@mail.ru, 
www.vitra.tomsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Камеа, мебельная 
фабрика г. Новосибирск, ул. Обская, 2, тел.: (383) 264-41-74, 264-41-75, e-mail: office@kamea.ru

Территория мебели, МФ 
Борус г. Новосибирск, ул. Восход, 1а, оф. 116, тел. (383) 266-73-22, e-mail: borus2667322@mail.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г.Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел. (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Офисные кресла и стулья, 
группа компаний UniFox

г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 81, тел. 227-94-80, 227-94-81, 279-95-57, е-mail: unifox@list.ru, 
www.unifox.ru

Офис-стиль, торговая 
компания

г.Новосибирск, ул. Королева, 40, к. 3 (3 этаж), тел.: (383) 325-05-10, 217-40-40, 217-40-50, 
e-mail: referent@style-office.ru

Торговый дом «Аленсио» г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел.: (383) 262-02-79, 262-04-62, www.alensio.ru, 
e-mail: info@alensio.ru

ОФИСНАЯ МЕБЕЛЬ
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Баской г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 2, тел. (383) 276-00-87, e-mail: baskoy@ngs.ru

БРВ Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Краснояровское шоссе, 5/1, тел./факс: +7 (383) 204Ï59Ï69, 204Ï59Ï59, 
e-mail: www.brw.ru

Вардек-кухни  г. Санкт-Петербург, пос. Невская Дубровка, ул. Советская д. 1, тел./факс: (812) 309-47-98, 
www.kuhni-vardek.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Зотто МК г. Новосибирск, ул. Пермитина, 24, 3-й этаж, тел.: +7 (383) 286Ï28Ï05, +7Ï952Ï930Ï55Ï88, +7Ï913Ï770Ï50Ï53, 
www.kuhnizotto.ru

Калите плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12а, тел.: +7 (383) 291-62-43

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел. (383) 308-76-81, 214-65-75, тел/факс: (383) 308-79-54, 
kuvikin@mail.ru, WWW.MEBEL-COMPLECT.RU 

Камеа МФ г. Новосибирск, ул. Фабричная, 31, ТВЦ Мельница, тел.: +7 (383) 214Ï30Ï03, +7 (383) 200Ï38Ï40, 
www.kamea.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

МебельСтройСервис, ООО г. Новосибирск, ул.  Арбузова, 10,  тел.: +7 (383) 214Ï97Ï77, www.mss.sib-city.ru 

Мефа, мебельная фабрика г. Новосибирск, ул. Сиб.-Гвардейцев, 49а, ткорп. 12, тел./факс: (383) 342-75-41

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Кухни Лаэрта (ООО 
Одиссей-Комплект)

г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15; фирменный салон: г. Новосибирск , ул. Светлановская, 50, ТЦ Большая Медведица, 
тел.: (383) 303-43-17, +7-913-386-04-39 ( дизайнеры),  www.kuhni-laerta.ru

Триана г. Новосибирск, ул. Красный проспект, 161, тел.: +7 (383) 209Ï22Ï10, www.trianamebel.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел. (383) 3-534-534

Фелиция, ТД г. Новосибирск, ул. Красный проспект, 60, тел.: +7 (383) 263Ï35Ï61, моб. +7Ï903Ï900Ï35Ï61, 
www.feliciamebel.ru

Финист, мебельный 
магазин г.Новосибирск,  г.Новосибирск, ул. Красина 43, finist43@yandex.ru, www.mebelfinist.ru

МЕБЕЛЬ ДЛЯ КУХНИ

Автор, ателье мягкой 
мебели г. Новосибирск, ул. Ельцовская, 5, тел.: (383) 331-55-58, 331-03-61, www.avtor-nsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 1/4, тел.: +7Ï913Ï207Ï45Ï73, www.sofa-shop.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, ул. Большевистская, 173Б, тел.: +7Ï913Ï913Ï98Ï00, +7 (383) 206Ï40Ï63, 269Ï40Ï30, 
www.sofa-shop.ru

Мушта-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Промкирпичная, 22, тел.: +7 (383) 279-36-16, 279-87-17, 279-19-05 www.33divana.com

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул.Сибиряков-Гвардейцев, 49а, к. 4, тел.: +7 (383) 344Ï99Ï26, 344Ï72Ï77, 344Ï77Ï55, 
www.новосибирскаямебель.рф

Престиж-мебель, салон г.Новосибирск, ул. Титова, 44, тел.: +7 (383) 343Ï33Ï33, 343Ï75Ï00, www.prestmebel.ru

Престиж-мебель, салон г.Бердск, ул. Промышленный переулок, 2а, тел.: +7 (38341) 3Ï70Ï61, +7Ï913Ï396Ï87Ï60, www.prestmebel.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел.: +7 (383) 353Ï45Ï34, www.mebelfinist.ru

Финист г. Новосибирск, ул. Красина, 43, тел.: +7 (383) 208Ï22Ï00, 208Ï20Ï44, www.mebelfinist.ru

Эволи г. Новосибирск, ул. Ленина, 21/1, к. 1, Манхэттен, тел. +7 (383) 233Ï15Ï25, e-mail: 2020125@mail.ru, 
www.evoly.ru

Эволи г. Новосибирск, ул. ул. Зеленая Горка, 1/4, тел.: +7 (383) 233-15-25, e-mail: an.mit@mail.ru, www.evoly.ru

МЯГКАЯ МЕБЕЛЬ
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БЕСПЛАТНО 
— по предприятиям и частным лицам, занятым в про-

изводстве, поставках, оптовой и розничной торговле 
мебелью, комплектующими, сырьем и материалами в 
Новосибирске и городах Сибирского региона. Система 
специализированной доставки в городах: Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, Красноярск, Новокузнецк, 
Хабаровск,Владивосток, Тюмень,Челябинск, Екатерин-
бург, Иркутск.

— на ITE «Сибирская Ярмарка» и мебельных яр-
марках городов Сибири, Урала и Дальнего Востока;

— в Новосибирске журнал выкладывается для бес-
платного распространения более чем на 60 пред-
приятиях, специализирующихся на производстве и 
продаже фурнитуры, комплектующих, материалов и 
мебели.

Система специализированной доставки в г. 
Новосибирске: «БИС-Курьер» ул. Герцена, 12, 
тел.: (383) 217-69-67

Макеты подаются в файлах CorelDraw 9.0 (5.0-
13.0 — допускаются), Adobe Illustrator 5.0-11.0, *.EPS, 
*.AI, шрифты переведены в кривые (Convert to curves), 
разрешение импортированных изображений не ниже 
240 dpi для цвета (не ниже 240 dpi для ч/б), верхняя 
граница 400 dpi (редуцируйте — resample — при ее 
превышении). 

Для макетов в цвете — все импортированные изо-
бражения до импорта в файл Corel Draw должны иметь 
формат CMYK.

При подаче макетов в TIFF, PSD — формат CMYK, 
разрешение — для цветных макетов — 300 dpi, для 
черно-белых — 400 dpi (допускается не ниже 300 dpi). 
Для макетов в формате JPG устанавливайте мини-
мальную степень сжатия.

Вы можете отправить макет на наш e-mail или FTP-
сервер.

Последний срок подачи рекламы в номер — 
до 18:00  за 10 дней до дня выхода номера.

Цветные полосы
(обложка, вкладка) Черно-белые полосы

1-я полоса (обложка) — 82 000 руб. 1/1 — 12 500 руб.

2-я полоса (обложка) — 40 000 руб. 1/2 — 7 800 руб.

3-я полоса (обложка) — 29 500 руб. 1/4 — 4 500 руб.

4-я полоса (обложка) — 46 000 руб. 1/8 — 2 800 руб.

вкладка — 26 000 руб. 1/2 — 13 500 руб.
                                                1/4 — 8 500 руб.

Блок на колонтитуле — 2500 руб.

Адресный блок в справочнике — 500 руб.

эксклюзивный блок перед содержанием

— 1 полоса — 27 500 руб.

Логотип (в справочник) — 600 руб.

1 строка (при размещении в справочнике)
— позиция (80 знаков в строке) — 120 руб.

ТРЕБОВАНИЯ к размещению материалов и размеры рекламных модулей

ВАЖНО: в цветных макетах на расстоянии 8–10 мм 
от каждого края — не включать текст и существенные 
элементы изображения (под обрез уходит 5–3 мм).

Для справки:
В статьях (1 полоса) примерно 4500–5000 знаков 

без пробелов (2–10 абзацев);   5200–5800 (2–10 абза-
цев) знаков  с пробелами.

ЦВЕТ
(включено поле под обрез)
Обложка — 223*303
1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 213*150 гориз.
1/2 — 303*105 верт.
1/4 — 105*150 верт.

ЧЕРНО-БЕЛЫЕ

1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 187*126 гор.
1/2 — 260*91 верт.
1/4 — 91*126 верт.
1/8 — 88*61,6 гор.
1/9 — 187*29 гор.

По всем вопросам обращайтесь к менеджерам или в редакцию тел./факс (383) 352-35-05, e-mail: mebel@х1.ru
Тел. редактора (383) 21-44-333 (мобильный), e-mail: sveta@х1.ru

РАСПРОСТРАНЕНИЕ ИЗДАНИЯ

РАСЦЕНКИ на размещение рекламы в 2019 году
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ЗАЯВКА ДЛЯ ПОДПИСКИ НА ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ»

НАИМЕНОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ

АДРЕС ДЛЯ КУРЬЕРСКОЙ ДОСТАВКИ

РОД ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ТЕЛЕФОН

ФАКС

ОТВЕТСТВЕННОЕ ЛИЦО

ПЕРИОД ПОДПИСКИ

Бланк необходимо выслать по факсу (383) 352-77-29 или на e-mail: mebel@x1.ru 

Стоимость одного экземпляра журнала 180 руб. (НДС вкл.)

В городах Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, 
Красноярск, Новокузнецк 
доставка журнала курьер-
ской службой осущест-
вляется бесплатно.

ЗДЕСЬ МОЖНО ПОЛУЧИТЬ ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ» БЕСПЛАТНО

Monticelli-sib 2-я Станционная, 46/Б 341-87-22

Monticelli-sib  Мира,54 335-12-03

Аристо Сибирь Владимировская, 11а, к. 2  363æ78æ15

УралПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Бином, ООО Журинская, 80/1 223-85-77

Борисов, ИП 1-я Ельцовка, 1 225-19-59

Глобал, ГК Фабричная, 41/1 303-42-90

Глобал, ГК Ватутина, 99Р 230-20-25

Джокер Сибиряков-Гвардейцев, 56a 316-15-70

Кайзер Декор ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а 344-22-92

Командор Оловозаводская, 25 
(территория ДОК) 22-77-961

Ламитекс Петухова, 69, к. 10 335-82-99

Макмарт ул. Немировича-Данченко, 130/1 314-79-99

Мастерсиб, ООО Большая, 278 364æ44æ93

Мастерсиб, ООО Паласса, 10 215-19-29

МДМ-Комплект Большая, 256-б 227-79-38

Мебельная 
фурнитура-Н С.-Гвардейцев, 49/6 357-24-64

Мир кухни Серебренниковская, 23 218-11-27

Модерн-купе Сибиряков-Гвардейцев, 49/2 353-52-13

МТФ Кривощековская, 15 363-98-16

Нафтали, ООО Даргомыжского, 8а, к. 60 363æ18æ58

Ноис Дуси Ковальчук, 1, к. 4 230-21-80

Первая фабрика 
фасадов, ООО Северный проезд, 7/2 328-00-79

Пласетас, ООО Мира, 54а, корп. 2. 328-38-51

Раумплюс Ватутина, 99, офис 101 352-39-57

Рауфф 2-я Станционная, 46Г 362-18-99

Сибирский партнер Ватутина, 38 352-87-30

Сибирь, МФ Бетонная, 6 353-05-05

СКМ Мебель Станционная, 30а, к.19 230-55-81

Т.Б.М.-Сибирь Б. Хмельницкого, 113 363-55-05

ТД «Томлес» 2-я Станционная, 44 362-20-62

Томские мебельные 
фасады Бетонная, 12 362-17-69

Торговый мир Сибиряков-Гвардейцев, 49/3, к. 6 291-87-65

Торгсиб, ООО Тайгинская, 3 272-22-25

Торгсиб, ООО Ударная, 27/2 353-25-08

Фортуна, ООО Мира, 54а, корп. 2. 344-97-06

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Кемерово (3842)

Monticelli-sib Баумана, 6 - 12 яч., 2 эт. 38-07-44

Аристо Сибирь Абызова, 12а 49-65-95

Модерн-купе Володарского, 18 452-352

Мелькин Ю. Ф., ИП Угловая, 129 75-38-77

Центр мебельной 
фурнитуры Карболитовская, 1/1, 1 эт. 39-61-86

Барнаул (3852)

Комплекс-Барнаул Автотранспортная, 49/1 46-76-86

МДМ-Комплект Северо-Западная, 15 77-99-39

Стайлком, ООО Красный Текстильщик, 12 37-96-86

Центр мебельной 
фурнитуры Малахова, 177Е 504-150

Томск (3822)

Комплекс-Томск Пролетарская, 38В 900-699

Томлесдрев 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16 723-071

Томские мебельные 
фасады пр-т Фрунзе, 119 «е» 545-150

Иркутск (3952)

Фурнитура Люкс Челябинская, д. 26, к. 5 50-33-77

Красноярск (391)

МакМарт Шахтеров, 61, стр. 3 234-70-20

mailto:mebel%40x1.ru?subject=%D0%9C%D0%B5%D0%B1%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%20%D0%A1%D0%B8%D0%B1%D0%B8%D1%80%D0%B8
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АЛФАВИТНЫЙ СПРАВОЧНИК КОМПАНИЙ

12 стульев, МФ ...........................55

AIRON Новосибирск ..............22, 32

BLUM, представительство 

в Новосибирске ............................7

BOYARD .................................. 7, 24

Elite Wood ...................................34

GTV-Сибирь, ООО ................... 7, 22

Monticelli-sib .................7, 22, 24, 32

Rehau .........................................34

Sidak ...........................................32

Sm54 ..........................................32

Ава Мебель, ООО ........................42

Авантаж, ООО.............................55

Аванти, ООО ...............................48

Авантсиб, ООО ..........22, 32, 34, 42

Ависта ........................................32

Автор, ателье мягкой мебели ......57

Адамант, ООО ...............................7

АДМ ............................................32

Айлант-мебель ............................56

Аленсио, ООО, ТД .......................56

Алкос-Комфорт, ООО ........7, 25, 34, 

....................................... 42, 55, 56

Альфа-дизайн, ООО ..............32, 34

АльфаСиб, ООО .................... 34, 42

Альфа-Трейд ..............................34

Антик ...................................... 7, 22

Апельсин, ООО ...........................32

Арго Плюс, ООО ...................32, 42

Аргумент, представитель, 

ЗАО «Аркада Дистрибьюшн» .......56

АренаСиб, ООО .....................43, 44

АРИСТО, представительство 

компании в г. Новосибирск .........24

Артель, мастерская ...............25, 34

Астрель .................................. 7, 24

Атриум, мебельный салон ...........56

Базис, ООО (Hranipex) ................34

Баской ........................................57

Баской, ООО ...............................55

БВК-мебель .................................56

Бином, ООО ..................................7

Борисов, ИП .......................... 44, 48

БОСС, ИП Силина Н.И. ................56

БРВ Новосибирск, ООО ...............57

БРИСТ-Новосибирск, ООО ...........25

Бюро-мебель, ООО Сибирус ........56

Валмакс ........................................7

Вардек-кухни ..............................57

Велма, ЗАО .................................48

Венге, ООО .................................55

Верес-плюс, ООО ........................32

Вита-групп, представительство 

в Новосибирске ..........................44

Витра, ИП Домошенкина О.А. ......56

Властелин мебели......32, 55, 56, 57

Гемма, ПК ...................................43

ГетАкрил, ООО .....................32, 43

ГЛАСС-сити, ООО ........................25

Глобал ГК ............................. 24, 25

Гратис .................................... 7, 48

Дельта (ИП Лемеш) ....................44

Джокер, ООО .................... 7, 22, 34

Диваны & Диванчики ..................57

ДУНА-Техно ................................44

Европроект-Н..............................48

Евростройкомплект ...............32, 34

Еврохим-Н ..................................48

Зеркала и стекло ........................25

Зотто МК .....................................57

Индиго, ООО, студия 

художественного витража ..........25

Ирбис .........................................32

Кайзер-Декор ............32, 34, 43, 48

Калите плюс, ООО ......................57

Камеа МФ ...................................57

Камеа, мебельная фабрика .........56

Капитоль ....................................24

Кемеровомебель, ООО ................55

Кентавр-Инвест ..........................34

Клеевая компания ......................48

Климов, ИП .................................42

Командор-Восток ........................24

Комплект, ООО ...........................34

Комплект-Мебель.................. 34, 44

Комплект-Новосибирск, ООО ......44

Конфесса, фабрика мебели ...42, 55

Конфитекс-Сибирь, ООО ....... 44, 48

Корпус-мебель, ООО ...................42

Кувикина, ИП ........................32, 57

Кухни Лаэрта 

(ООО Одиссей-Комплект) ............57

Кухонный бум .............................32

Лагуна мебель МФ ................32, 57

Ладошкина, ИП ...........................42

Ламитекс ................................ 7, 32

Лесснабсбыт ...............................44

ЛКМ-Пром, ООО ..........................48

Людмила ...................34, 43, 44, 48

МакМарт Новосибирск ................22

МакМарт Новосибирск, 

представительство.................. 7, 32

Мария, ООО ................................56
МАРКЕТ, ООО .......................32, 34
Мастер, ООО ...............................34
МастерСиб ...................... 32, 34, 42
МБИ-центр, ООО .........................44
МДМ-Комплект 
Барнаул .......................7, 22, 24, 34
МДМ-Комплект 
Новосибирск ................7, 22, 24, 34
МДМ-Комплект Омск ....7, 22, 24, 34
МДМ-Комплект ..................... 44, 48
МДМ-ТЕХНО, ООО .......................44
Мебель Мастер, ООО ..................55
Мебель ЭКО ................................34
Мебельблок ................................44
Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ .......................8, 32, 35, 42
Мебельный Цех Сибирь...............42
Мебель-Сибирь, ООО ..................56
Мебельсон ..................................55
МебельСтрой, ООО ...............32, 55
МебельСтройСервис, ООО...........57
Мебельтранс ...............................44
Мелам Декор ..............................35
Меридиан ............................... 7, 22
Мефа, мебельная фабрика ..........57
Микрон .........................................7
Милези-Новосибирск ..................48
Мир кухни, Тактик, ООО .............22
Миссия, ООО ........................55, 56
Модерн-Купе............7, 8, 24, 25, 42
Модуль – Т, ООО ........................33
Мокин-мебель, ООО .............. 44, 55
Молдовану, ИП ...........................44
МТФ, ООО ...................................44
Мушта-мебель, ООО ...................57
МФ Медея, ООО ... 22, 33, 48, 56, 57
Николаевские фасады.................33
Ново Коутингс ............................48
Новокор, мебельная фабрика .....56
Новокузнецкая стекольная 
компания ....................................25
Новосибирская мебель, ООО 55, 57
НОИС .....................8, 22, 24, 33, 43
НПФ Дюкон, ООО .......................44
Одиссей-Комплект, ООО .......33, 43
Остов ............................................8
Офисные кресла и стулья, 
группа компаний UniFox ..............56
Офис-стиль, торговая компания .56
Партнёр, ООО .......................33, 35
Первая фабрика фасадов ...........33
ПКМ-техно ..................................44
Престиж-мебель, салон...............57
ПроПро группа............................44
Раумплюс, ООО ..........................24
Рауфф .............................. 8, 24, 25
Ривьера Вудсток, ООО ................35
Рина-Сиб ....................................22
РостМебель, ООО, 
производственная компания .......56

Р-снаб, ООО ..........................35, 42
Салон Модного Камня .................43
Сатурн ПК ...................................25
Северсталь-Мебель, ООО ............56
Сибирский партнер .................8, 33
Сибирское лесопромышленное 
объединение Томлесдрев, ООО ..35
Сибирьплита, ООО ................33, 42
Сибматрас ..................................44
СибТоргМебель, ООО ..................56
СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, ООО .......33
СКМ-мебель ..........................33, 35
Союз ПГ ......................................33
СПЕКТР-Н, ООО ............................8
Станкокомплект ..........................44
Старлинг.....................................56
Стиль, мебельная фирма ............56
Студия Дом .................................42
Сэлс, ООО ...............................8, 44
Т.Б.М.-Сибирь ........8, 22, 24, 33, 48
ТД «Улгран», подразделение 
в г. Новосибирске .......................22
ТД Томлес ............................33, 35
ТексФом, ООО ............................44
Территория мебели, МФ Борус ....56
Техноком ....................................56
Технокухни .................................33
Томлесдрев ................................35
Томские мебельные фасады .......33
Торговый дом «Аленсио» ............56
Торговый мир .............................44
Торгсиб, ООО .......................35, 44
ТОТАЛ М ................8, 24, 25, 33, 35
ТОТАЛ-Екатеринбург ...8, 24, 33, 35
ТОТАЛ-Нижний Новгород ......8, 24, 
.............................................33, 35
Трабби ........................................35
Триана ........................................57
Триплекс ....................................25
Тулинка ................................55, 57
Уралплит ....8, 22, 24, 33, 35, 42, 48
Фабрика мебели-РВ ....................33
Фанерный двор ...........................35
ФДМ-Алтай, ООО ..........................8
Фелиция, ТД ...............................57
Финист .................................55, 57
Финист, мебельный магазин .......57
Фортуна ............................ 8, 22, 24
Хелмос ........................................48
Хеттих Рус, ООО ...........................8
Хит-Профиль ........................ 24, 25
Центр мебельной фурнитуры .8, 22, 
24, 33, 35, 43
Эволи .........................................57
Эжва-Сибирь ..............................35

Размещение в справочнике — 320 руб. (383) 352-77-29



http://www.meb-expo.ru


http://kronospan-express.com
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