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Дмитрий Викторович, за счет каких факторов 
компания стала ведущим игроком рынка детских 
товаров в России?

Компания обладает уникальным производственным 
потенциалом: широкая матрица продукции трех фа-
брик, специализирующихся на различных материалах, 
дает возможность нашим клиентам получать качествен-
ный, востребованный рынком, высокотехнологичный, 
инновационный продукт. Чрезвычайно важный с инве-
стиционной точки зрения пункт — технологическое ос-
нащение: мы используем новейшее высокоскоростное 
оборудование ведущих европейских производителей, 
что дает возможность производить большие объемы 
в короткие сроки. Ну и, конечно, человеческий по-
тенциал: на производстве занято почти 700 человек, 
имеющих огромный опыт работы и обладающих уни-
кальными знаниями и навыками, готовых развиваться, 
принимать вызовы нового высококонкурентного рынка, 
чтобы продолжать удовлетворять меняющийся спрос 
нашей целевой аудитории. Основа нашего успеха — 
качественный, функциональный и доступный продукт, 
максимально широко представленный во всех регионах 
России, странах СНГ и Европе, странах Юго-Восточной 
Азии, Китае и Австралии. Продукция представлена в 
различных ценовых категориях: широкое разнообразие 

коллекций для детской комнаты дает нашим клиентам 
возможность выбора как дизайна, так и функционала, и 
наполнения. 

Насколько вообще рынок детской мебели в Рос-
сии конкурентный?

Очень конкурентный. Сейчас на нем более 14000 ком-
паний, из которых производителей — более 5000. Детская 
и подростковая мебель практически у каждого крупного 
производителя, хотя есть компании, которые специали-
зируются конкретно на данном сегменте. Что касается 
мебели для новорожденных, здесь немного другая ситуа-
ция: есть несколько крупных российских производителей, 
которые являются лидерами рынка, исторически специа-
лизируются на этом достаточно сложном, специфическом 
и относительно небольшом сегменте. При этом классиче-
ские мебельные фабрики только недавно начали интере-
соваться данной продукцией, постепенно включают ее в 
свой ассортимент. Поэтому, конечно, рынок чрезвычайно 
насыщен, и нужно тщательно планировать ассортимент и 
изучать потребности целевой аудитории, прежде чем вы-
ходить со своим предложением. 

За последние два года ситуация на рынке дет-
ских товаров как-то поменялась?

В 2017 году уровень рождаемости в России снизился 
сразу на 10,7%, и за год в стране родились примерно 
1,69 млн детей, что более чем на 203 тыс. меньше, чем 
в 2016-м. По этому показателю 2017-й оказался худ-
шим годом последнего десятилетия; в последний раз 
меньше новорожденных в России было зафиксировано 
лишь в 2007 году (1,61 млн). В 2018 тенденция продол-
жилась, и, согласно последним статистическим данным 
Росстат, уровень рождаемости в России за первые 8 
месяцев 2018 года упал на 5,2% по сравнению с анало-
гичным периодом 2017 года.

Работая в сегменте мебели для новорожденных, мы 
видим, что рынок за последние два года кардинально 
изменился. По некоторым предварительным оценкам, 
мы зафиксируем падение рынка в натуральном выра-
жении практически на 25%. Не только падение рожда-
емости отрицательно влияет на рынок, но снижение 
доходов населения, а как следствие, покупательской 
способности. Во-первых, средний чек упал на 15-20%, 
во-вторых, отрасль теряет примерно 5-10% по причине 

В активе Группы Компаний «Тополь» успехи на российском и европейских рынках. Это один из не-
многих отечественных игроков в мебельной индустрии, кто покорил сердца европейских жителей. В 
эксклюзивном интервью нашему изданию Дмитрий Злобин, Президент Группы Компаний «Тополь» 
рассказал, как компании удалось занять место лидера в сегменте детской мебели.

ДМИТРИЙ ЗЛОБИН:
«ОСНОВА НАШЕГО УСПЕХА — КАЧЕСТВЕННЫЙ, 
ФУНКЦИОНАЛЬНЫЙ И ДОСТУПНЫЙ ПРОДУКТ»
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перехода населения на товары, бывшие в употребле-
нии. Таким образом, в сегодняшних реалиях можно за-
фиксировать до 50% падения рынка. 

При этом дети 5-9 лет и подростки 10-14 лет сейчас 
являются наиболее перспективными группами потреби-
телей, так как их количество растет год к году (сказыва-
ется пик рождаемости 2007-2012 гг.), дети активно при-
нимают участие в принятии решений о покупке, влияют 
на выбор родителей. Конечно, снижение доходов насе-
ления значительно сократило возможности потребите-
лей, но спрос в данном сегменте достаточно стабилен.

Помимо падения рождаемости, что еще, на ваш 
взгляд, негативно влияет на рынок детской мебели?

Главный, большой сдерживающий фактор — доступ-
ность денежных средств. Если в Европе наши конкуренты 
получают финансирование под 1-2% годовых и направ-
ляют значительные средства на постоянное обновление 
оборудования для роста производительности и качества 
производимой продукции, то в России с ее абсолютно 
неприемлемыми условиями кредитования предприятия 
имеют совершенно другие расходы на обновление парка 
оборудования и, как следствие, более низкую конкурен-
тоспособность на международном рынке. 

Отдельного внимания заслуживает поведение кон-
курентов на падающем рынке товаров для новорожден-
ных — это, в первую очередь, демпинг цен, который на-
прямую рушит рынок и является причиной ухода очень 
многих игроков. Также у нас, к сожалению, еще развито 
теневое производство. Малые предприятия «гаражно-
го» типа демпингуют, производя продукцию низкого ка-
чества и не платя налогов, что, конечно же, приводит к 
недобросовестной конкуренции.  

В прошлом году вы открыли представительство 
в Сингапуре и вообще активно осваиваете новые 
рынки, являетесь первопроходцем среди многих 
производителей детской мебели. Что помогает вам 
не просто выйти, но и занять уверенную позицию в 
чужой стране, за счет чего удается конкурировать с 
местными игроками?

Открытая в 2014 году мебельная фабрика в городе 
Электрогорск сегодня производит 1000 упаковок в сме-
ну, при этом каждый пятый продукт идет на экспорт: про-
дукция фабрик продается в странах Европы, Израиле, 
Китае, США, Сингапуре, Австралии и Новой Зеландии. 

В 2016-2017 годах мы уделили большое внимание 
развитию направления товаров для детей. Мы выпусти-
ли на рынок новые бренды Polini kids и Polini Sport, выве-
ли их на международный рынок. Мы активно участвуем 
в профильных выставках по всему миру, представляем 
новые коллекции, постоянно работаем над улучшением 
качества и функциональных характеристик. Кроме того, 
мы начали производство корпусной мебели: кухни, при-
хожие, гостиные под брендом Polini Home.

Один из основных секретов успеха — интересные, 
необычные для рынка модели, которые нравятся нашим 

потребителям своей функциональностью, дизайном и 
ценой. Не секрет, что на сегодняшний день качественный 
российский продукт является достаточно конкуренто-
способным, благодаря как благоприятному курсу валю-
ты, так и низкой себестоимости производства, склады-
вающейся из цен на сырье, электроэнергию, заработной 
платы, которая в нашей стране уже ниже, чем в Китае.

Продукция, произведенная на качественном обо-
рудовании и имеющая уникальные потребительские 
характеристики, понятную сопроводительную докумен-
тацию, разнообразный локализованный промо-кон-
тент, полезный как конечным потребителям, так и В2В 
партнерам, будет благоприятно воспринята рынком. 
Добавьте к этому также серьезную поддержку локаль-
ной команды, которая максимально сосредоточена на 
продвижение бренда и рост продаж, имеет уникальные 
компетенции по работе с крупнейшими платформами, 
маркетплейсами и дистрибьюторами, активно инвести-
рует в развитие ассортимента, изучает потребности по-

требителей и участвует во внедрении продукта в произ-
водство — и вы получите ту самую формулу успеха на 
любом рынке.

Какие препятствия ждут отечественного мебель-
щика на зарубежных рынках?

Разумеется, рынок стран ЕС, США и Китая очень 
насыщен, любого нового игрока ждет период поиска 
своей ниши: какие-то продукты «выстреливают» мгно-
венно, каким-то нужно время. Обязательно следует 
уделять внимание качеству изделий, прочности упаков-
ки: например, любой маркетплейс получает отзывы по 
покупке, и если процент рекламаций покупателя — по 
любой причине, будь то бой в процессе транспорти-
ровки, производственный брак, личные предпочтения 
потребителя — превышает 1%, карточка контрагента 
полностью закрывается и будет очень сложно (если во-
обще возможно) вернуться на площадку.

Крупногабаритный товар имеет свою специфику 
в работе через интернет-канал, который за рубежом 
развит на порядок больше, чем в России. Данный ка-
нал продаж одновременно и самый быстрый, и легкий 
с точки зрения инвестиций в самом начале при выходе 
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на рынок, и самый сложный в каждодневной работе, так 
как любые отзывы и вообще любые комментарии сразу 
становятся всеобщим достоянием. 

Крайне важно следить за качеством контента, кото-
рый предоставляется конечному потребителю, за пра-
вильным описанием продукта, инвестировать в фото- и 
видеоматериалы, которые помогут потребителю при-
нять решение о покупке, не имея возможности увидеть 
и «пощупать» товар.

Розничный канал в развитых странах максимально 
сконсолидирован, есть несколько очень крупных сете-
вых игроков, и, если производителем принимается ре-
шение о выходе в специализированную сеть, он должен 
уметь построить деловое общение, договориться обо 
всех условиях работы, что очень непросто, в первую 
очередь, из-за разного менталитета.

Особого внимания заслуживает работа с транспорт-
ными компаниями, которые на сегодняшний день явля-
ются такими же ключевыми игроками рынка, как и сети. 
В современном мире, где скорость доставки является 
одним из факторов принятия решения о покупке, не-
обходимо выбрать надежного партнера, который обе-
спечит необходимый уровень сервиса в работе с поку-
пателями и предоставит свои склады в разных странах, 
штатах, удаленных друг от друга регионах страны. 

Вы специально для экспорта создали новый 
бренд, по вашему мнению, всегда нужно выходить 
на новые рынки с другим брендом, отличным от 
того, что компания продвигает в своей стране?

Бренд Polini kids был зарегистрирован достаточно дав-
но, но в России до определенного момента мы им не поль-
зовались. Когда было принято решение о выходе на зару-
бежные рынки, мы начали процесс регистрации именно 
данного бренда, и основными критериями выбора были, 
конечно, простота и однозначность прочтения, отсутствие 
прямого перевода на основные языки, нейтральность, 
универсальность, звучность и запоминаемость. Напри-
мер, наш бренд детской мебели Фея очень популярен в 
России, но в Европе с ним было бы тяжело работать из-за 
неблагозвучного прочтения при транслитерации, да и зву-
чало бы это очень по-русски. Мы, конечно, не скрываем 
страну происхождения продукции, но и никак это специ-
ально не продвигаем. В целом, за рубежом достаточно 
нейтральное отношение к продукции, произведенной в 
России, но рисковать с брендированием мы не стали.  

Каких результатов удалось добиться на евро-
пейском рынке? 

7,5% всех продаж детского бизнеса приходится на 
Германию, Францию, Великобританию, Швейцарию, 
Австрию, Грецию, Испанию, Италию, Нидерланды и 
Польшу. Продукция бренда представлена на 16 круп-
нейших интернет-площадках: Amazon, eBay, real.de, 
Rakuten, CDiscount, Hood.de, wayfair.com, Allyouneed, 
Crowdfox и других. За практически 2 года работы было 
получено большое количество положительных отзывов 
о продукции компании, о сервисе. Нам доверяют, и уже 

не один наш продукт появляется в топе в поиске, полу-
чая значок, например, Amazon choice.

Была проведена огромная работа в целях омолога-
ции для обеспечения соответствия продукции, выпуска-
емой под брендом Polini kids, обязательным требовани-
ям, предъявляемым на внешних рынках. Наши изделия 
прошли сертификацию на соответствие стандартам ЕС 
для детской и подростковой мебели, в ходе проверок 
была кардинально изменена конструкция и маркировка, 
а предприятия прошли сертификацию международного 
бюро Intertek на соответствие стандартам качества про-
изводства.

В 2018 году продукция Polini kids появилась на пол-
ках оффлайн в крупнейших европейских сетевых мага-
зинах: были подписаны контракты с Real (часть METRO 

group), OTTO Group (сеть MyToys), Babymarkt, XXL Lutz, 
Norma. По результатам работы в 2018 году был про-
веден анализ рынка по публикациям отчетности ком-
паний в открытых источниках, и на сегодняшний день 
мы оцениваем свою доля рынка в Германии в сегменте 
детских комодов и пеленальных рамок на уровне 5%, в 
сегменте подростковых кроватей-чердаков - 1%. Кроме 
того, в 2018 году мы подписали эксклюзивный контракт 
с правообладателем мультсериала «Маша и Медведь» и 
начали продажи лицензионной продукции для детей от 
2 до 10 лет за рубежом, в контракт вошли и страны ЕС.

Кроме того, мы активно развиваемся в диджитал-
среде, были запущены социальные сети в России, Ев-
ропе, США и странах Бенилюкса для повышения узнава-
емости брендов и прямых продаж через данные каналы. 

Помимо российских вы участвуете в выставках, 
которые проходят за рубежом, насколько тепло во-
обще вас встречают, насколько большой интерес к 
продукции российского производителя? 

За 2 года работы на зарубежных рынках мы приняли 
участие в 10 выставках по всему миру. И считаем вы-
ставки одним из наиболее эффективных инструментов 
продвижения продукции на рынке и поиске партнеров, 
так как именно в процессе общения и презентации про-
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дукции формируется отношение к бизнесу, к компании, 
к бренду, заключаются предварительные договоренно-
сти, появляются нужные знакомства. Российский бренд 
встречают везде примерно одинаково — с удивлением, 
искренним интересом и воодушевлением. Мы расска-
зываем о преимуществах производства в России, об 
экономической составляющей нашего успеха на экс-
портном рынке, и нашим партнерам по большому счету 
важно видеть только качество, адекватность бизнес-об-
щения, прозрачность ценовой политики и возможность 
заработка при работе с продукцией — собственно, это 
те вопросы, которые волнуют абсолютно всех игроков, 
вне зависимости от специфики рынка.

А какие вообще методы продвижения мебельно-
го бренда вы считаете ключевыми? 

Наша целевая аудитория — молодые родители, ак-
тивные пользователи интернет и соцсетей. Сейчас мы 
присутствуем в двух ценовых сегментах: эконом (бренд 
ФЕЯ) и средний минус (бренд Polini kids), и у нас нет 
своей розницы в России. Основной канал продвижения 
для нас был и остается ритейл и участие в его промо-
кампаниях: это акции и спецпредложения, промо-вы-
кладки продукции, оформление точек продаж, печатная 
продукция. Последние годы показали рост активности 
ритейла в онлайн: все сетевые партнеры и крупные 
оптовики делают омниканальные предложения своим 
клиентам, и мы активно используем digital-инструменты 
продвижения, такие как email-рассылки по клиентским 
базам, продажа в мессенджерах, баннеры в интернет-
магазинах партнеров, контекстная реклама, социаль-
ные сети партнеров. 

Наши зарубежные офисы активно развивают соб-
ственные интернет-магазины и также используют ос-
новные методы digital продвижения, используют рекла-
му на маркетплейсах. Кроме того, мы сотрудничаем с 
блогерами из разных стран, снимаем фото- и видеокон-
тент с участием детей — это всегда очень эмоциональ-
ные материалы, вызывающие желание купить продукт.

С 2017 года мы начали производство лицензионно-
го ассортимента, сейчас в портфеле наших франшиз 
Disney, Маша и Медведь, Тролли, Миньоны, Звездные 
войны и герои Marvel. Конечно, мы активно работаем 
с правообладателями, которые продвигают нашу про-
дукцию в своих соцсетях через свою максимально ло-
яльную к бренду аудиторию, подсказывают, где можно 
купить продукцию.  

А кто разрабатывает уникальные дизайнерские 
решения для вашей фабрики?

Этот вопрос мы решили необычным для мебельного 
рынка способом: весь прошлый год мы развивали про-
изводство лицензионной мебели с уникальным разноо-
бразным дизайном, с узнаваемыми и любимыми персо-
нажами. Например, Disney baby рассчитан на молодых 
родителей, которые с теплотой вспоминают персона-
жей Disney из своего детства, хотят прожить эти детские 
эмоции еще раз — но теперь уже со своим собственным 
ребенком, доверяют продукции под брендом Disney.

Если мы говорим про сегмент мебели для дошколь-
ников, тут большую роль играют предпочтения малышей 
и известность персонажа: Маша и медведь, например, 
имеет 99% узнаваемость в России и странах СНГ, и эти 
показатели очень высоки в странах Европы, дети любят 
героев и хотят приобрести лицензионную продукцию.

В мебели для подростков все, конечно, решает 
стильный дизайн: для этого у правообладателей фран-
шиз Звездные войны и Marvel, например, есть сотни 
стайлгайдов, в которых отражены все последние тен-
денции моды. Подросткам нравится быть необычными, 
отличающимися, они обожают истории про супергеро-
ев, и наши решения позволяют им создать свой соб-
ственный мир, как отвечающий функциональным по-
требностям в качественной и долговечной мебели, так 
и приносящий эстетическое удовольствие.

Вы постоянно расширяете ассортимент своей про-
дукции, а какое из направлений сегодня развиваете?

В связи с падением рождаемости и увеличением 
численности дошкольников и подростков, мы весь по-
следний год активно развиваем именно этот сегмент 
детской мебели. В планах на 2019 год развитие лицен-
зионных линеек, расширение ассортиментного ряда, 
выпуск новых направлений трансформируемой мебе-
ли, комбинированных интересных продуктов, а также 
развитие корпусной мебели: кухонный ассортимент и 
мебель для гостиных и прихожих. Кроме того, мы будем 
расширять ассортиментную линейку спортивных това-
ров под торговой маркой Polini sport.

Какие планы у компании в этом году?
На 2019 год запланировано активное развитие экс-

портного направления, мы поставили цели выйти в 
крупные европейские сети, создать отдельный ассор-
тимент для В2В канала в Европе, выставив его на вы-
ставке Kind und Jugend в сентябре. Будем наращивать 
продажи в Китае, работая через площадку jd.com, и в 
нашем ассортименте на этой территории будут пред-
ставлены решения как для новорожденных, так и для 
подростков. Следующее важное направление — Юго-
Восточная Азия, есть несколько крупных партнеров в 
Индонезии и Сингапуре, мы прорабатываем возмож-
ность выхода на рынок Индии и других стран региона. 
Кроме того, растет наша представленность в Австра-
лии и Новой Зеландии: в ближайшее время планиру-
ются к отгрузке очередные партии продукции. И в этом 
году мы начали прорабатывать очень перспективный 
и интересный для нас регион — Ближний Восток — со 
специфическими потребительскими предпочтениями, 
кардинально отличающимися от европейских. Наша 
территориальная экспансия за рубеж сочетается с ак-
тивным развитием в России, и за счет новых интерес-
ных коллекций и дизайнов мы надеемся выйти в новые 
регионы, начать работать с новыми крупными клиента-
ми, в том числе сетевыми.

Ирина Кашина



www.mebelsib.biz
С уважением, главный редактор

Светлана Ширяева

Дорогие мебельщики!

Вот уже и подходит к концу первый месяц весны 
с восьмимартовским праздником, в который женщи-
ны получили множество цветов, приятных пожела-
ний, поздравлений и подарков, а мужчины получили 
возможность проявить свою щедрость, внимание  
и заботу.

И если начало года в продажах бывает год от года 
разное, то март выстреливал практически всегда. 
Пусть же и в этом году март станет продуктивным ме-
сяцем, богатым на покупателя.

Мы же в этом номере подготовили для вас статью 
с анализом запросов различных групп мебельных то-
варов различными группами людей в кликах и про-
центах по материалам выступления Никиты Суворо-
ва, руководителя группы аналитики Яндекс в рамках 
онлайн-конференции, проведенной первым марке-
тинговым агентством для мебельщиков Rekana. Это 
интересный анализ по итогам 2018 года, который 
каждый может использовать и интерпретировать для 
себя сам.

Гостем этого номера стал Дмитрий Злобин, Пре-
зидент Группы Компаний «Тополь» — одной из самых 
успешных компаний на российском рынке в сегменте 
детской мебели.

А стиль, о котором речь пойдет в этом номере — 
классический, самый популярный у российской ауди-
тории, судя как по экспозициям в мебельных центрах, 
так и по анализу числа запросов компанией Яндекс, 
особенно в сегментах эконом и средний и у аудито-
рии 55+.

Продукт, о котором мы никогда не писали, но без 
которого не обходится ни одна кухня, — смесители. 
Они — как предмет дизайнерских разработок, так 
и предмет технической мысли. Именно о дизайне, 
технических возможностях, производителях и под-
боре смесителей расскажем в материале текущего  
номера.

А еще период конца марта–начала апреля очень 
богат на выставки, и каждый для себя уже выбрал, где 
выставляется, а куда поедет в качестве экспонента: 
Umids в начале апреля примет всех, кому интересно 
развитие в ЮФО; на выставку Ciff в Гуанчжоу 28-31 
марта поедут традиционно многие, кто работает с по-
ставками из Китая; также 2-5 апреля в Москве в Экс-
поцентре пройдут выставки Rosbuild и Мир стекла, а 
там и до апрельской ежегодной ISaloni в Милане не-
далеко.

Всем отличной работы и продуктивных интерес-
ных встреч на выставках!



http://ноис.рф
http://www.aldi04.ru


http://www.valmaks.ru
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ФУРНИТУРА ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

BLUM, представительство 
в Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz, 
www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204è77è80, +7è983è317è68è73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54, 
 тел. (383) 361è24è61, (383) 286è85è55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Адамант, ООО  г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, цех 6, тел. 8-903-930-15-40, e-mail: pk_adamant@ngs.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Бином, ООО г. Новосибирск, ул. Журинская, 80/1,  тел/факс: (383) 223-85-77, 224-58-44, тел.: (383) 243-54-69, 
e-mail: bynom@bynom.ru, www.bynom.ru

Валмакс Челябинская обл., г. Миасс, тел.: (3513) 28-99-96,  e-mail: market@valmaks.ru, www.valmaks.ru

Валмакс г. Москва, Измайловское шоссе, 69а, стр. 3, тел.: +7 (499) 166-59-87, +7 (499) 166-59-57, 
+7 (499) 166-60-27, e-mail: valmaks74@yandex.ru, www.valmaks.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,  
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, Ул.Петухова, 69, корпус 10, тел. (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Микрон г. Астрахань, ул. Яблочкова, 1б, тел.: (8512) 30-67-64,30-67-67, 36-83-76, 37-06-76, e-mail: info@micronast.
ru, www.micronast.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru
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Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311è00è77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

Остов г. Бердск, ул. Промышленная, 1, тел.: (383) 415-80-28, 263-34-89, e-mail: info@ostow.ru, www.ostow.ru

Рауфф г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361è24è61, (383) 286è85è55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su 

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383) 352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: sp@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

СПЕКТР-Н, ООО Тамбовская обл., Тамбовский р-н, д. Перикса, ул. Южная, 7А, тел.: (4752) 48-82-31, 48-82-33,  
e-mail:  periksa-tmb@mail.ru, www.furnitura-spektr.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, sels-nsk.ru, e-mail: sels-nsk@mail.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

ФДМ-Алтай, ООО г. Барнаул, п-т Калинина, 116/38, тел.: (3852) 50-44-68, (3852) 50-44-69, e-mail: fdm-altay@mail.ru, 
www.fdm-altai.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хеттих Рус, ООО г. Железнодорожный, Московская область, ул. Автозаводская, 52, 
тел./факс 8-800-200-8085 (звонок по России бесплатный), www.hettich.ru

Хеттих Рус, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, тел./факс (383) 342-24-34, www.hettich.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, 
www.c-m-f.ru



http://www.bynom.ru


http://www.umids.ru
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 010240 PF 0,4*19 древесные цвета шт. 2,80 руб. Джокер, ООО

2 010240 PF 2*19 древесные цвета шт. 15,0 руб. Джокер, ООО

4 Амортизатор врезной шт. 7, 40 руб. Фортуна

5 Барная стойка 3000*50 мм  хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

6 Вкладыш для столовых приборов 30 мм, 40 мм, 50 мм, 60 мм шт. от 116 руб. Фортуна

7 Газлифт 5-6, 8, 10 кг кп. 63, 26 руб. Боярд

9 Газлифт нагрузка 6, 8,10кг шт. 38,00 руб. Джокер, ООО

10 Гвозди декоративные шт. от 7,5 руб. Ивашнев И. В., ИП

12 Замки мебельные шт. от 7,0 руб. Ивашнев И. В., ИП

13 Замок для ДСП квадратный 138 шт. 29,00 руб. Джокер, ООО

14 Конфирмат 7*50 под шестигранник шт. 0,95 руб. Джокер, ООО

16 Крепление решетки посудосушителя, прозрачное шт. 23,00 - 26,00 
руб. Бином

22 Навес регулируемый универсальный (все цвета) шт. 14,5 руб. Джокер, ООО

24 Направляющие роликовые 400 мм белый шт. 41,00 руб. Джокер, ООО

25 Направляющие скрытого монтажа с доводчиком 400 м, 450, 500 шт. от 282 руб. Фортуна

27 Ножка кухонная  100-130мм,( белая, черная) шт. 8,00 руб. Джокер, ООО

30 Опора М6 шт. 4,20 Бином

31 Опора мебельная h65-h150 шт. 25,00 - 30,00 
руб. Бином

35 Петля вкладная 90/110 шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

37 Петля накладная 90/110 JOKER шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

38 Петля накладная с доводчиком шт. 29,00 руб. Джокер, ООО

40 Петля п/накладная 90/110 шт. 10,00 руб. Джокер, ООО

41 Петля с доводчиком шт. от 29 руб. Фортуна

42 Подвеска для зеркала шт. 13,70 - 16,60 Бином

43 Поддон, 450мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 62,00 - 72,00 
руб. Бином

44 Поддон, 600мм., жесткий полупрозрачный пластиковый шт. 92,00 - 105,00 
руб. Бином

45 Поддон, 800мм., жесткий полупрщзрачный пластиковый шт. 114,00 - 32,00 
руб. Бином

47 Посудосушитель «Альтернатива», 450мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 350,00 - 

380,00 руб. Бином
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48 Посудосушитель «Альтернатива», 600мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 425,00 - 

464,00 руб. Бином

49 Посудосушитель «Альтернатива», 800мм., полимерное покрытие решетки, полупрозрачный 
пласт. поддон комп. 533,00 - 

580,00 руб. Бином

50 Посудосушитель Wariant 3 600мм хром комп. 550,00 руб. Джокер, ООО

51 Посудосушитель Wariant 3 800мм хром комп. 690,00 руб. Джокер, ООО

52 Рейлинг L=3000мм хром 0.8 мм шт. 140,00 руб. Джокер, ООО

53 Ролик D 50, 40 шт. от 6,82 руб. Фортуна

54 Ручка мебельная Дельфин шт. 3,70 - 4,50 
руб. Бином

55 Ручка мебельная Дианта шт. 9,30 - 11,30 
руб. Бином

56 Ручка мебельная Кнопка шт. 2,30 - 2,70 
руб. Бином

60 Ручка скоба, матовый хром шт. 20,00 руб. Джокер, ООО

61 Ручка скоба, хром шт. 20,00 руб. Джокер, ООО

63 Саморез 3,5*16мм универсальный шт. 0,19 руб. Джокер, ООО

65 Стяжка межсекционная 5*27 М4 шт. 1,90 руб. Джокер, ООО

66 Стяжка эксцентриковая в ком-те, саморез шт. 3,50 руб. Джокер, ООО

67 Труба 1 мм d50 шт. 480,00 руб. Фортуна, ООО

68 Труба 3000*25 0,8 хром шт. 170,00 руб. Джокер, ООО

69 Труба овальная 3000*30*15 хром [10] шт. 160,00 руб. Джокер, ООО

72 Фланец для барной трубы 50мм хром шт. 23,00 руб. Джокер, ООО

73 Фланец с фиксатором д/трубы d=16мм хром шт. 5,00 руб. Джокер, ООО

74 Фланец JK с фиксатором д/трубы Ф-25мм шт. 5,50 руб. Джокер, ООО

75 Штанга выдвижная шт. 112,00 - 
145,00 руб. Бином

77 JOKER R50 держатель трубы шт. 30 руб. Фортуна

78 JOKER R52 соединитель поворотный для стекла и панели кп. 64,00 руб. Фортуна

80 JOKER R7+R47 держатель для трубы и панели кп. 34, 29  руб. Фортуна

81 R42M соединение Т-образное шт. 40,00 руб. Джокер, ООО

82 R7+R47 JK крепление для стекла/панели шт. 43,00 руб. Джокер, ООО



http://www.adilet.net
http://www.region-plast.com


http://www.rosbuild-expo.ru
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СКЛАД С КОНТРАФАКТНОЙ МЕБЕЛЬ-
НОЙ ФУРНИТУРОЙ ОБНАРУЖИЛИ 
СОТРУДНИКИ ПОЛИЦИИ НА ШОССЕ 
РЕВОЛЮЦИИ (САНКТ-ПЕТЕРБУРГ). 
ИЗЪЯТО БОЛЕЕ ТЫСЯЧИ ПОДДЕЛЬ-
НЫХ ДЕТАЛЕЙ.

Сотрудники полиции Петербурга лик-
видировали склад, где хранилась под-
дельная мебельная фурнитура, сообщают 
в региональном главке МВД.

По данным правоохранителей, склад 
работал на шоссе Революции. В рамках 
рейда здесь изъяли более 1300 направля-
ющих для мебели. Продукция имела при-
знаки контрафактности. Образцы фурни-
туры направлены на экспертизу.

По данному факту возбуждено уголов-
ное дело по ч. 2 статьи 7.12 КоАП РФ (на-
рушение авторских и смежных прав, изо-
бретательских и патентных прав).

Напомним, ранее сотрудники полиции 
закрыли в Петербурге склад с контрафакт-
ными автомобильными запчастями.

Источник фото: пресс-служба ГУ МВД РФ 
по Петербургу и Ленинградской области.

neva.today/news/

В КРАСНОДАРСКОМ КРАЕ УСИЛЯТ 
РАБОТУ ПО ЛЕГАЛИЗАЦИИ ТЕНЕВОГО 
БИЗНЕСА В СФЕРЕ ДЕРЕВООБРАБОТ-
КИ И ПРОИЗВОДСТВА МЕБЕЛИ.

В станице Отрадной состоялось расши-
ренное заседание рабочей группы по раз-
витию деревообрабатывающей и мебельной 
промышленности в Краснодарском крае. В 
нем приняли участие главы муниципалитетов, 
представители власти, налоговых органов, 
пенсионного фонда и МВД, а также руководи-
тели предприятий деревообрабатывающей и 
мебельной промышленности региона.

Заседание провел руководитель депар-
тамента промышленной политики края Иван 
Куликов. Одним из основных вопросов стало 
обсуждение мер по легализации теневого биз-
неса и снижению неформальной занятости.

«Наш край активно поддерживает бизнес: 
существует широкий спектр мер, а также регу-
лярно разрабатываются новые формы господ-
держки. Но для получения их производство 
должно быть легальным. Из-за теневого бизне-
са на рынке существует неравная конкуренция, 
где страдают добросовестные производители, 
а край в свою очередь недополучает налоги. 
При таком положении дел сложно представить 
развитие отрасли», — отметил руководитель 
департамента Иван Куликов. 

В своем выступлении глава ведомства 
призвал всех незаконных производителей до-
бровольно «выйти из тени», а контролирующим 
органам и муниципалитетам, в свою очередь, 
рекомендовал провести мероприятия по лега-
лизации теневого бизнеса в кратчайшие сроки.

В ходе заседания также обсудили новую 
меру господдержки — программу финанси-
рования «Приоритет». Она была разработана 

региональным фондом развития промышлен-
ности специально для поддержки важных для 
края отраслей, таких как деревообрабатыва-
ющая промышленность. Краевой ФРП будет 
предоставлять по ней займы предприятиям в 
сумме до 30 млн рублей под 2-3% годовых на 
лояльных условиях, связанных с увеличением 
сроков кредитования и отсрочками платежей.

В соответствии со Стратегией «Ку-
бань-2030» деревообрабатывающая промыш-
ленность является одним из приоритетных 
направлений развития экономики региона. 
Сегодня в отрасли задействовано более 2000 
предприятий. Они способны производить пол-
ный спектр продукции, а именно, пило- и ле-
соматериалы, черновую мебельную заготовку, 
мебельный щит и мебель, напольные покры-
тия, паркет, паркетную и инженерную доску, 
ламинат, погонажные изделия (плинтус, де-
кор), комплектующие (фасады и столешницы), 
плиту МДФ, матрасы, упаковочные материалы 
и тару из картона.

Infoline.spb.ru

http://neoplast74.ru
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АКСЕССУАРЫ ДЛЯ КУХНИ И БАРА, МОЙКИ, БЫТОВАЯ ТЕХНИКА

AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

GTV-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 15а, оф. 1, 1-й этаж, тел. (383) 204è77è80, +7è983è317è68è73

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361è24è61, (383) 286è85è55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул. Нижегородская, 201 к. 2, тел.: (383) 292è39è67, 367è24è45, e-mail: 2923967@mail.ru

Антик г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, корпус 6, тел.: 8(383) 212-52-12, 212-01-99, 212-04-80, 
e-mail: antic@inbox.ru, www.trodos.net

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59,         
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

МакМарт Новосибирск г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Меридиан г. Санкт-Петербург, ул. Расстанная, д. 27, тел.: (812) 449-52-47, (495) 649-30-43, (495) 649-30-45, 
(343) 385-83-03,(343) 253-20-05, e-mail: meridian.market@mail.ru, www.gtv-meridian.ru

Мир кухни, Тактик ООО г. Новосибирск, ул. Серебренниковская, 23, тел.: (383) 218-11-27, 357-32-57, e-mail:mknsk@ngs.ru, 
mir-kuhni.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311è00è77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Рина-Сиб г. Новосибирск, ул. Петухова, 16/1, оф.1/11, тел. (383) 299-36-89, 335-74-02, e-mail: rina-sib@yandex.ru, 
www.rina-sib.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД «Улгран», 
подразделение в г. 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, корп 1, оф. 17,  тел. (383) 235-98-98,  доб. 203, 
моб.  +7-913-936-1432, e-mail: sales.sibir@ulgran.ru,  www.ulgran.ru, www.ecostone73.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru, 
www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187, www.c-m-f.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51, www.c-m-f.ru

АКСЕССУАРЫ ДЛЯ КУХНИ И БАРА, МОЙКИ, БЫТОВАЯ ТЕХНИКА
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Поз. Наименование Ед. 
изм. Цена Компания

1 Барная труба 50*3000*1.0мм хром шт. 480,00 руб. Джокер, ООО

4 Бутылошница 150мм с доводчиком компл. 900,00 руб. Джокер, ООО

5 Вкладыш 40 см д/кух принадлежностей серый металлик шт 230,00 руб. Джокер, ООО

7 Корзины выкатные 15, 20, 30, 40 см компл. от 900,00 руб. Джокер, ООО

8 Корзины для барной стойки м от 450,00 руб. Джокер, ООО

9 Кронштейны барные шт от 38,00 руб. Джокер, ООО

10 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 50*60 шт 479,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

11 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 60*60   шт 510,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

12 Мойка нерж. накл. KROMRUS 0,4 мм 80*60  шт 595,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

13 Планки для столешниц шт. от 45,00 руб. Джокер, ООО

14 Посудосушитель Стандарт 500мм, 600мм, 800мм, белый компл. от 200,00 руб. Джокер, ООО

15 Посудосушитель  500мм, 600мм, 800мм, хром компл. от 550,00 руб. Джокер, ООО

16 Сифон для накладных моек SANPLAST    компл. 595,00  ТД Ульгран в Новосибирске, 
ООО

17 Тандембоксы FGV 450мм, 500мм компл. от 1450,00 
руб. Джокер, ООО
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ВИДЫ СМЕСИТЕЛЕЙ
Смесители можно поделить на разные виды по не-
скольким критериям.

Двухвентильные
Это классические привычные нам конструкции. 

Внешне смеситель представлен стандартным устрой-
ством с двумя вентилями, которые успешно смеши-
вают в самом гусаке потоки горячей и холодной воды. 
Такие конструкции смесителей просты и надежны. 
Управление правда не самое удобное, и возможен 
достаточно большой перерасход воды во время регу-
лировки ее температуры, когда она уже вытекает, но 
еще не используется.  

Однорычажные
Здесь за весь процесс отвечает всего лишь один 

регулятор, который способен не только настроить 
необходимую температуру воды, но и ее поток. Та-
кая модель довольно простая и удобная в использо-
вании, экономичная и разнообразна в плане дизай-
на. Однорычажные смесители имеют относительно 
сложную конструкцию, но именно такие смесители с 
литым корпусом считают самым оптимальным вари-
антом для кухни. 

Сенсорные
Электронные или так называемые сенсорные сме-

сители — конструкции, разработанные исключительно 
исходя из инновационных технологий. Пуск воды здесь 
осуществляется путем легкого касания к изделию или 
же к его панели управления. К тому же при помощи ин-
фракрасного датчика появляется возможность просто 
поднести руки к смесителю, и вода заданной темпе-
ратуры включится самостоятельно. Среди недостат-
ков — высокая цена, которая, правда, компенсируется 
максимальным удобством во время эксплуатации. 

Также в зависимости от расположения смесителя 
над мойкой различают два вида конструкции: с низ-
ким и высоким изливом. При выборе эксперты реко-
мендуют учитывать глубину самой мойки, ведь чем 
она больше, тем выше допускается излив. 

Что касается материала, то здесь также исполь-
зуются разные варианты. Долговечные смесители 
выполняют из латуни, имеющей сверху хромовое по-
крытие, что в дальнейшем повышает антикоррозий-
ные свойства. А смеситель, который прослужит не 
менее 50 лет, имеет конструкцию из особого сплава 
нержавеющей стали и хрома. 

СМЕСИТЕЛИ: 
ФУНКЦИОНАЛ И ДИЗАЙН

Смеситель — неотъемлемая часть любой кухни, так как используется каждый день по много раз. 
Но в последнее время он уже воспринимается не просто как обыденный функциональный элемент. 
Дополнительные технологические возможности, уникальный дизайн сделали этот аксессуар осо-
бенным. 
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Отличаются современные смесители и функцио-
налом: выдвижной излив, фильтрация воды, встро-
енный переключатель для посудомоечной машины, 
пароварки, возможность регулирования воды и т.д.

ПРОИЗВОДИТЕЛИ
У производителей кухонь большой выбор смесителей 
в разных ценовых категориях. Здесь представлены, 
как российские, так и зарубежные бренды. Если го-
ворить о расширенном функционале смесителей, то, 
безусловно, речь пойдет о продукции известных ком-
паний в категории средний +, премиум и lux.

Это смесители Blanco, Franke, Schock, Smeg, 
OMOIKIRI, Oras, Jacob, Grohe, Hansgrohe, Gustavsberg 
Roca, Restart, Fulgor Milano и др. Большая часть этих 
производителей также изготавливает мойки.

Schock
Немецкий бренд Schock GmbH — мировой лидер 

по производству моек из гранита и композитных ма-
териалов. Со времени своего основания, 1924 года, 
компания стремится к высокому качеству выпускае-
мой продукции и уникальному дизайну. Schock уде-
ляет особое внимание внешнему виду, эргономике и 
удобству моечных центров. Смесители и аксессуары 
идеально соответствуют цвету и размерам моек.

Blanco
Ориентирование на кухню подтверждает и тот 

факт, что в 2006 году концерном была выпущена 
40-миллионная по счёту кухонная мойка. Быстрое 

развитие компании и утверждение стандартов каче-
ственной продукции, позволило Blanco выбиться в 
лидеры своего сегмента рынка. Линия смесителей 
Blanco обеспечивает не просто подачу воды, а мак-
симум функциональности в использовании. Большой 
выбор моделей и материалов из которого они изго-
товлены, делает представленные смесители универ-
сальным решением для любых кухонь.

Franke
Еще один лидер в производстве премиальных моек 

и смесителей — от экстравагантных до истинно тра-
диционных, от сатинированного никеля до полиро-
ванного хрома. У компании представлены варианты 
смесителей для разных кухонь и запросов. Например, 
смеситель с лейкой душа двойного действия позволя-
ет полностью контролировать поток воды, переключа-
ясь между режимами струи и душа. Смеситель повы-
шенной прочности с выдвижным гибким шлангом со 
спиралью позволяет легко дотянуться до любой части 
мойки. Смеситель с высоким изливом облегчает мойку 
кастрюль и сковород самого большого размера. Ком-
пания разработала также смеситель с поворачиваю-
щимся на 360 градусов изливом с выдвижным душем.

OMOIKIRI 
Под брендом OMOIKIRI (что в переводе с японско-

го означает «решительный») производится широкий 
ассортимент высококачественных кухонных моек и 
стильных смесителей премиум-класса, способных 
украсить интерьер любой кухни и придать ей непо-
вторимый, индивидуальный характер. Вся продукция 
компании отличается эксклюзивным дизайном, вы-
соким качеством изготовления, надежностью и удоб-
ством в эксплуатации.

Oras
Главное направление компании Oras сконцентри-

ровано на производстве безопасных, удобных в ис-
пользовании, водосберегающих смесителей с кра-
сивым современным дизайном и привлекательной 
ценой. Недавно производитель представил на рынке 

Смеситель Shock

Смеситель Omoikiri
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модели бесконтактных электронных смесителей, ос-
нащенных термостатами.

Jacob Delafon
Компания славится классическим дизайном своих 

изделий. К тому же производитель заявляет про пяти-
летнюю гарантию на весь модельный ряд.

Grohe
За последние 10 лет Grohe создал более 240 ин-

новационных разработок, большинство из которых 
были запатентованы. Самая сильная сторона про-
дукции – уникальный, инженерно проработанный ди-
зайн, где каждый элемент, каждая деталь, от формулы 
сантехнической латуни до угла наклона рычагов, мно-
гократно проверена и выверена до микрона. У про-
изводителя большой выбор моделей всевозможных 
традиционных, однорычажных, термостатических и 
сенсорных смесителей, инсталляционных систем от-
крытого и скрытого монтажа, а также комплектующих 
и аксессуаров.

Hansgrohe
Смесители Hansgrohe хвалят в отзывах примерно с 

той же интенсивностью, что и его созвучного конкурен-
та. То же немецкое качество, та же высокая эргономи-
ка, похожий набор технологических изысков. За более 
чем вековую историю компания создала себе репута-
цию одного из самых успешных производителей дей-
ствительно качественной и долговечной продукции. 
Огромный, ежегодно обновляемый ассортимент типо-
вых одно- и двухвентильных, современных контактных, 
термостатических и бесконтактных смесителей.

Gustavsberg 
Компания Gustavsberg AB ведет свою историю с 

1825 г. Это один из первых производителей, кто ввел 
в ассортиментную линейку цветные решения. Ориги-

Смеситель Blanco

Смеситель Franke
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нальный дизайн дополняется насыщенными цветами 
– ярко-алый, матово-золотой, глянцевый черный, ки-
пельно-белый. В ассортименте компании имеется це-
лая линейка смесителей, предназначенная для людей 
с ограниченными возможностями. Отличается ручка-
ми удобной формы, безопасными термостатически-
ми головками, защищающими от ожогов и прочими 
полезными опциями. В производстве используются 
технологии повышения качества продукции, в частно-
сти экструзивное литье, особая установочная система 
технических деталей и фитингов без шурупов (Vatette) 
и прочее. Гладкая поверхность и специальные покры-
тия, которые обеспечивают гигиеничность смесите-
лей и легкость в уходе. Упрощенные системы верти-
кального, горизонтального и скрытого монтажа. Хотя 
некоторые модели не слишком удобны в эксплуатации 
из-за различных опций (энергосбережение, экономия 
воды, скользкое покрытие рычагов и т.п.).

Roca
История концерна Roca Group насчитывает около 

100 лет интенсивного развития и постоянного совер-
шенствования выпускаемой продукции. В 2004 г. в Ле-
нинградской области, г. Тосно, был открыт завод «Рока 
Рус» по производству наиболее востребованных в РФ 
товарных групп. Обширный ассортимент классических 
и дизайн-смесителей. В том числе особые самозакры-
вающиеся, термостатические и электронные (бескон-
тактные), гидромассажные панели и многое другое. 
Исключительная функциональность и сочетаемость 
продуктов из разных серий. Смесители серий middle и 
premium снабжаются системами защиты от обратного 
хода, перепадов давления в водопроводе и другими 
протекторными элементами. Несложный монтаж на-
стенного, напольного и скрытого типа. Возможность 
комплектации неоригинальными деталями.

ТРЕНДЫ
Дизайн смесителей во многом зависит от дизайна 
мойки, который в свою очередь определяется теку-

щими трендами в мебельной индустрии. Большинство 
производителей дают свои рекомендации, какой сме-
ситель лучше использовать с той или иной мойкой.

Дмитрий Морозов, представитель компании 
НоркПалм (эксклюзивный представитель Schock 
в России):

«Компания Schock и дизайнеры, которые работа-
ют с брендом, советуют подбирать смеситель в за-
висимости от стилевого решения мойки. Если мойка 
в современном стиле, то и смеситель подбирается 
с прямоугольными прямыми формами. Если мойка 
классическая, смеситель лучше выбирать с более 
плавными линиями в классическом исполнении». 

При этом эксперт отмечает, что дизайнерским от-
личием смесителей Schock является идеальное соче-
тание цвета эмали смесителя с цветом мойки:

«Серия смесителей SC предусматривает специ-
альные вставки кольца из гранита, созданные по уни-
кальной технологи Schock. Они позволяют достичь 
стопроцентного совпадения в цвете и дизайне моек 
и смесителей. Это отличие бренда, которым мало кто 
из производителей может похвастаться».

А вот специалисты компании EMAR рекомендуют 
подбирать смесители к мойке, отталкиваясь не от 
внешних характеристик, а от функциональных. 

Смеситель Omoikiri

Смеситель HansGrohe
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Дмитрий Волош, ведущий менеджер по про-
дажам компании EMAR (официальный дистри-
бьютор продукции OULiN на российском рынке):

«Мы со своей стороны обязательно даем реко-
мендацию при выборе смесителя. Руководствуем-
ся мы больше сравнением форм и габаритов мойки 
и самого смесителя. Мы рекомендуем больше не с 
точки зрения дизайна, а с точки зрения функционала. 
Наша задача проконсультировать дизайнера, что при 
установке смесителя с вытянутым изливом к мало-
габаритной мойке возможны такие неприятные по-
следствия как брызги воды по всей кухни во время 
эксплуатации. На подобные факторы мы обращаем 
внимание при консультации дизайнеров, а вот они 
уже реализуют самые смелые оригинальные дизай-
нерские решения. Как оказалось, при определенных 
факторах, смеситель не обязательно должен совпа-
дать с цветом самой мойки. Зачастую он подбирает-
ся под кухонную фурнитуру(ручки) или цвет кухонной 
техники».

Татьяна Лебедева, старший тренинг-менед-
жер «СМЕГ Руссия»:

«Продукция итальянских производителей отлича-
ется особенно внимательным отношением к дизайну. 
И это, конечно же, можно сказать и о смесителях. У 
нас есть смесители, не только составляющие иде-
альный комплект с мойкой, но и являющиеся продол-
жением дизайна целой серии встраиваемой техники. 
Так дизайн смесителя MICOR9OT идеально дополня-
ет классические кухни и серию техники Cortina. Эта 
дизайнерская серия очень элегантная, она передает 
стиль старинных итальянских имений и альпийских 
шале. Но выразительный дизайн в этом случае обя-
зывает к определенным стилистическим решениям 

в области всего оснащения кухни и такое решение в 
виде смесителя MICOR9OT у SMEG есть».

Различные дизайнерские решения производители 
предлагают в самых популярных стилях — классике и 
современном и минимализме. 

Татьяна Лебедева:
«Смеситель должен вписываться в общую стилисти-

ку кухни и гармонировать с мойкой по цвету и дизайну. 
Смесители Smeg, в первую очередь, узнают по моде-
лям в классическом дизайне, но у нас есть интерес-
ное решение, идеально подходящее к стилю минима-
лизм, где приветствуется скрыть «все лишнее». Мойка 
VQMX60N2 имеет в комплекте утапливаемый смеси-
тель и две разделочные доски из черного глянцевого 
стекла на основании из нержавеющей стали. Когда 
мойка не используется, смеситель можно опустить, а 
разделочные доски полностью закроют мойку».

Любовь Гаврилова, тренинг-менеджер ARTEKEY 
(официальный представитель бренда OMOIKIRI в 
России):

«Сейчас главный тренд в дизайне — это многофунк-
циональность. Используем как строгие современные 
варианты, так и разнообразие классики. Наши сме-
сители это и красота, и функционал, дизайн и задум-
ка в каждой модели. На самом деле, сложно говорить 
только о смесителях, поскольку обычно мы предлага-
ем комплексный подход: композицию из мойки, сме-
сителя и аксессуаров. Это легко нам удается, за счет 
отсутствия четкой привязки определенного смесителя 

к какой-то определенной мойке. Дизайны легко мик-
совать и не только модели, но и цвета. Например, мы 
можем поставить смеситель цвета «вороненая сталь» 
даже с мойкой цвета «светлое золото».

Дмитрий Волош:
«Рынок всегда требует чего-то нового. Главный 

трендом остаются оригинальные цветовые решения 
и функционал смесителей. Потребитель руковод-
ствуется именно этими критериями при выборе сме-
сителя. Под нашим брендом EMAR в прошлом году мы 
ввели новые модели смесителей и моек серии BEST 

Смеситель GUSTAVSBERG Coloric для раковин
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с PVD покрытием. Как раз именно под этой товарной 
серией мы реализовали оригинальные цветные ре-
шения. DARK, GOLDEN, COPPERY. Именно техноло-
гия PVD покрытия позволила произвести качествен-
ный товар в таком цветовом исполнении».

Особенность PVD покрытия, по словам эксперта, 
состоит в том, что под действием силы электрическо-
го поля ионы ускоряются и сталкиваются с корпусом 
смесителя, встраиваясь в кристаллическую решетку 
металла.

«Товар с PVD покрытием более удобен в эксплу-
атации. Устойчив к механическим повреждениям и 
царапинам, не оставляет отпечатки пальцев. На ме-
бельной выставке в ноябре 2018 года именно эта 
группа товаров произвела фурор и вызвала наиболь-
ший интерес посетителей. А отгрузки и положитель-
ные отзывы не заставили себя ждать после выстав-
ки», — прокомментировал Дмитрий Волош.

ФУНКЦИОНАЛ
Основная функция смесителя проста и прозрачна — 
регулировать поток проточной воды и смешивать 
разные ее температурные режимы. 

Современные разработчики с каждым годом мо-
дернизируют изделия, создавая уникальные кон-
струкции.

Дополнительные функции смесителей:
• Выдвижной излив
Кухонный смеситель с выдвижным изливом может 

использоваться как при наличии нескольких моек, 
так и для одной. К тому же подобные краны славятся 
своей надежностью и качественностью, а среди пре-
имуществ можно выделить регулировку подачи воды, 
возможность менять ее расстояние, направление, а 
также высоту. Для раннее упомянутых двойных кухон-
ных моек выдвижной излив — это настоящая находка. 
Так для одной чаши возможно использование крана 
в стандартном виде, а для другой — выдвижной кон-
струкции.  

• Система подсветки водной струи
Можно приобрести и такое дополнение, включа-

ющее в себя светодиоды, специальные датчики тем-
пературы и источник питания, что обеспечит изме-
нение цвета воды в зависимости от ее температуры: 
синий — холодная, зеленый — теплая, красный — го-
рячая. Стоит отметить, что помимо эффектного вида 
подобная функция обеспечит смесителю дополни-
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тельную безопасность, что особо актуально, если 
дома есть дети.  

• Система фильтрации
На сегодняшний день смесители с краном для пи-

тьевой воды пользуются особым спросом и с каждым 
днем набирают все большую популярность. Что не-
удивительно, ведь теперь доступ к очищенной воде, 

предназначенной для питья, может получить каждый 
потребитель, не приобретая при этом отдельный 
фильтр или кулер. Если говорить о конструкции по-
добных изделий, то они имеют два излива: вода для 
питья; вода для хозяйственных нужд.

• Встроенный переключатель
Данная функция максимально упрощает систему 

подведения воды к уже имеющейся бытовой технике, 
что позволяет просто установить переключатель на 
другую позицию. Пожалуй, различные дополнитель-
ные функции нельзя обойти стороной. Ведь именно 
благодаря им функциональность кухонного смесите-
ля возрастет во много раз, подарив при этом поль-
зователю не только удовольствие от использования 
модернизированной сантехникой, но и массу опре-
деленных дополнений, чья значительность и польза 
довольно ощутима.

Дмитрий Морозов:
«У Schock есть четыре модели, в которых реали-

зована функция подачи питьевой воды. При этом, 
модели в разных ценовых категориях, как преми-

альные, так и относительно бюджетные. Но качество 
в любом сегменте как всегда неоспоримо высокое. 
Еще одна дополнительная опция от компании — спе-
циальный клапан-автомат 2в1, сочетающий в себе 
еще и функцию дозатора моющих средств, который 
встраивается рядом со смесителем».

Любовь Гаврилова:
«Мы давно поняли, что функция питьевой воды 

должна быть в каждом доме, но, помимо этого, смеси-

Смеситель Omoikiri
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тели должны вносить и эстетическую составляющую. 
Система 2 в 1 (раздельной подачи очищенной водо-
проводной воды) для нас уже как фундамент в произ-
водстве. Так свыклись с этой системой, что в 2019 пла-
нируем выпуск смесителя 3 в 1: сочетание обычной, 
фильтрованной воды с вытяжным шлангом. Думаем, 
что это будет, своего рода, революция на рынке».

Татьяна Лебедева:
«Такие функциональные решения, как выдвижной 

излив, возможность переключения на режим душа, аэ-
ратор уже стали привычными в смесителях. Сейчас, в 
связи с повсеместной установкой приборов учета воды, 
актуальны становятся модели, позволяющие снизить 
расход воды. Мы предлагаем смесители с технология-
ми Water Saving Cartridge и Energy Saving Cartridge. Пер-
вая технология позволяет снизить общий расход воды 
до 50%, вторая — контролировать потребление горячей 
воды, которая стоит в несколько раз дороже холод-
ной. Smeg также предлагает смесители с возможно-
стью подачи фильтрованной питьевой воды. Модель 
MAP100CR по-своему уникальна — она укомплектована 
бойлером, нагревающим воду. Этот смеситель позво-
ляет получать фильтрованную кипяченую воду без ис-
пользования чайника, фактически можно заваривать 
чай непосредственно «из-под крана».

Дмитрий Волош:
«Если говорить о функционале, то лидерами про-

даж остаются модели, выполняющие свое основное 
назначение — подача воды.  С каждым годом более 
востребованными становится смесители с возмож-
ностью подачи фильтрованной воды от систем филь-
трации любых производителей. И под брендом OULIN 
и под брендом EMAR у нас представлены смесители 

с данным функционалом различных форм. Лидером 
продаж является модель OL-8073. Нельзя не отме-
тить и любителей современных новинок, которых с 
каждым днем становится все больше. Именно благо-
даря им повысился спрос на сенсорные смесители, 
работающие от прикосновения. Такая модель пред-
ставлена у нас в бренде OULIN (OL-8016)».

С каждым годом функционал смесителей усовер-
шенствуется, и то, что мы видим сейчас — далеко не 
предел возможностей производителей. 

Ирина Кашина

Смеситель Blanco
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КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ШКАФОВ-КУПЕ

BOYARD г. Екатеринбург, Сибирский тракт, 25, офис 1, тел.: (343) 217-07-91 (многоканальный), 
e-mail: boyard@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Москва, ул. Иловайская, 3, тел.: (495) 640-52-25,  e-mail: moscow@boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Краснодар, пос. Березовый, 17/25, тел.: +7 (861) 277-37-11, e-mail: boyard@krd.boyard.biz, www.boyard.biz

BOYARD г. Санкт-Петербург, ул. Химиков, 28/АС, оф. 1005, тел.: +7 (812) 611-12-61, e-mail: spb@boyard.biz,
 www.boyard.biz

BOYARD г. Минск, Новодворский с/с, 40/6, помещение 6/8, район Большое Стиклево, тел.: +375 17 221 50 65, 
e-mail: minsk@boyard.biz, www.boyard.biz

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361è24è61, (383) 286è85è55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

АРИСТО, 
представительство 
компании в г. Новосибирск

 г. Новосибирск, ул. Владимировская 11А, корпус 2, тел.: (383) 363-78-15, 363-78-16, 
e-mail: aristosib@aristo-aps.ru, www.aristo.ru

Астрель г.Новосибирск, ул.Красина, 54, оф. 402, тел. 8-923-170-31-80, 8-913-902-08-94, e-mail: astrel-nsk@mail.ru, 
www.astrel.okis.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303è42è90, +7è913è912è97è9, +7è913è465è35è05, 
+7è952è942è94è49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Капитоль г. Новосибирск, ТВК «Большая медведица», ул. Светлановская, 50 (1 этаж), тел.: (383) 375-12-88, 
214-46-90, тел./факс: (383) 230-39-69, www.capitole.ru

Командор-Восток г. Новосибирск, ул. Оловозаводская, 25, тел.: +7 (383) 287-20-14, www.td-komandor.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311è00è77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Раумплюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, здание Н6, офис 2, тел.: (383)352-39-57, 352-39-71, 286-31-64. 
e-mail: opt.siberia@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Раумплюс, ООО г. Одинцово МО, ул. Чикина, д. 12, оф. 26, тел./факс: +7 (495) 591-72-72, info@raumplus.ru, www.raumplus.ru

Рауфф г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; ул. Мира, 54,  
тел. (383) 361è24è61, (383) 286è85è55,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фортуна г. Новосибирск, ул. Мира, 54а, 1-2 этаж, тел. (383) 344-97-06, 353-40-40, e-mail: fortuna3832@mail.ru, 
г. Бердск, ул. Первомайская 5/6, тел.: (383341) 6-00-55, 8-913-751-64-39

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

http://www.aristo.ru


http://www.hitprofil.ru


http://www.globalgrup.ru


http://www.idm-eterno.ru


http://www.modern-coupe.ru
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Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 333-73-37, 8-913-923-8875, www.maxmart.ru. 
Торговый центр «Олимпия», ул. Галущака, 2а, 3-й этаж, тел. (383) 2190-773

БРИСТ-Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Николая Островского, 111, корп. 6, 1-й этаж, тел.  (383) 291-48-26, 
факс  (383) 325-31-13, e-mail: brist-nsk@mail.ru, www.brist.ru

ГЛАСС-сити, ООО г. Новосибирск, ул. Социалистическая, 67, тел.: 8-913-205-7069, 8-953-782-6667, 
e-mail: glass-city@yandex.ru, www.гласс-сити.рф

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Фабричная, 41/1, тел.: +7 (383) 303è42è90, +7è913è912è97è9, +7è913è465è35è05, 
+7è952è942è94è49, e-mail: fab@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Новосибирск, ул. Ватутина, 99/2, блок В1, тел.: (383) 230-20-25, 230-20-45, 8-913-916-11-04, 
8-913-007-9725, e-mail: vat@globalgrup.ru, info@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Глобал ГК г.Дзержинский, МО, ул. Энергетиков, 18, к2, тел.: (495) 988-18-58, 988-18-55, 8-965-103-2763, 
e-mail: msk@globalgrup.ru, www.globalgrup.ru

Зеркала и стекло г. Новосибирск, ул. Линейная, 114, тел.: (383) 204-98-12, 204-98-11, e-mail: sibdom2004@mail.гu, 
www.glass-mirror.ru

Индиго, ООО, студия 
художественного витража

г. Новосибирск, ул. Белинского, 175, тел. (383) 266-06-55, 8-913-891-93-09, 8-923-226-88-94,  
e-mail: vitrajindigo@mail.ru, vitragindigo.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Кемерово, пр-т Советский, 5,  тел.: (3842) 452-352, моб. 8-951-581-78-57, 
e-mail: kemerovo@modern-coupe.ru, www.modern-coupe.ru

Новокузнецкая стекольная 
компания г. Новокузнецк, ул. Малоэтажная, 4, тел./факс: (384-3) 36-07-26, 8-905-967-95-44

Рауфф г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 46 Г, тел.:  (383) 367-01-33, 8-913-469-80-10; 
ул. Северный проезд, 7/3,  тел. (383) 335-12-03, 335-12-04,  e-mail:info@rauff.su,  www.rauff.su

Сатурн ПК 644018, г.  Омск  ул.1-ая  Индустриальная 1., тел. (3812) 56-03-02, 53-61-76, e-mail: saturn-zerkalo@mail.ru, 
www.saturn-zerkalo.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Триплекс г. Новосибирск, ул. Малыгина, 11/1, тел.: (383) 356-38-40, 359-68-32, e-mail: oootripleks@yandex.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Мира, 63/1, тел. (383) 363-57-55, 363-09-19, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

Хит-Профиль г. Новосибирск, ул. Владимировская, 11а, к. 2, тел. (383) 363-57-55, hit-profil@inbox.ru, www.hitprofil.ru

СТЕКЛО И ЗЕРКАЛА
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КЛЮЧЕВЫЕ ТРЕНДЫ МАРКЕТИНГА
Согласно исследованиям, рынок интернет-рекламы 
растет в среднем на 15% в год — в основном, за счет 
мобильной рекламы. Наибольший рост приходится 
на таргетированную рекламу — в 2018 году он соста-
вил 35%. Рост рекламы на мобильных устройствах в 
России обеспечивают главным образом социальные 
сети: ежедневно ими пользуются около 100 млн. че-
ловек, причем, 70% этой аудитории заходит в сети 
именно с мобильных устройств. 

Все это говорит только об одном — без диджитализа-
ции современной компании сегодня не выжить! 

Итак, какие тренды в развитии этого направления 
стоит учесть?

— Digital in retail 
Ритейл и диджитал объединяются. Компаниям очень 
важно максимально выходить в область digital!  

— UC (unique content) + UGC (user generation 
content)
Уникальный контент + пользовательский контент. Это 
серьезный тренд, который влияет на маркетинговую 
политику многих компаний. 

— Smart box
Готовые и удобные решения, разработанные как с 
точки зрения продукта, так и сервиса — и доступ-
ные потребителям во всех удобных ему точках кон-
такта. Это отражает главную задачу бизнеса сегод-
ня — предоставить клиентам безупречный сервис  
на все 100%.

DIGITAL IN RETAIL 
Все маркетинговые тренды сегодня тесно связаны 
с моделями потребительского поведения. И здесь 
главная модель — это так называемый шопинг впе-
чатлений, получение удовольствия от покупки (не 
просто купить продукт/услугу, но и получить кайф 
от самого процесса, чтобы потом еще и поделиться 
этим опытом в соцсетях). 

Чтобы потребителю было удобно и интересно поку-
пать разными способами, нужно воздействовать на 
него с помощью различных инструментов.

К примеру, самые передовые корейские и японские 
косметические компании запустили новый уникаль-
ный сервис: в магазинах установили специальные 
устройства, которые позволяют сканировать состоя-
нии кожи, возраст, тип внешности клиента и, в зави-
симости от полученных данных, рекомендовать мак-
симально подходящие ему косметические средства. 
Кроме того, человеку предоставляется возможность 
персонифицировать товар — нанести на баночку свое 
имя. А в качестве дополнительного инструмента, по-
вышающего удовольствие от покупки, используется 
развлекательный сервис — с помощью одной только 
мимики человек может нарисовать картину (машин-
ный алгоритм считывает мимику человека и «рисует» 
уникальную картину, которую клиент может распеча-
тать, переслать себе на почту, в соцсеть и т. д.).

Российские компании также экспериментируют с 
элементами диджитал. Например, известная  DIY-
компания «Петрович» открыла в своей торговой точке 
специальный интерактивный shop-in-shop, который, 
по данным компании, стал уже восьмым инструмен-

100%-РАБОТАЮЩИЙ
ИНТЕРНЕТ-МАРКЕТИНГ 
МЕБЕЛЬНОЙ КОМПАНИИ

Каким должен быть интернет-маркетинг мебельной компании 
в 2019 году? Какие инструменты онлайн-продвижения нуж-
но использовать, чтобы выйти на покупателей и удержать их 
в условиях новой реальности? Об этом 28 февраля на онлайн-
конференции по мебельному интернет-маркетингу DIGITAL 
FURNITURE, организованной специализированным агентством 
для мебельщиков REKANA, рассказала его основатель и руко-
водитель Наталья Баршева. 
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том в их каналах продаж. (Кстати, по статистике, 
бренды, представленные более чем в 4-х каналах 
продаж, лучше запоминаются потребителями).

Shop-in-shop — это инструмент виртуальной реально-
сти, который позволяет с помощью 3D-конструктора 
создавать интерьер конкретной квартиры с возможно-
стью демонстрации на большом экране. По сути, поку-
патель словно находится в своей квартире. Созданный 
проект можно отправить по почте и в спокойной обста-
новке посмотреть дома. И наоборот — создать такой 
проект дома, а потом «примерить» в реальном разме-
ре в торговой точке формата shop-in-shop.

Еще один пример европейского бренда — Leroy 
Merlin и их имиджевая история на остановках обще-
ственного транспорта, которые компания превратила 
в «домашний интерьер» с помощью графических бан-
неров. Акция стала вирусной – люди начали фотогра-
фироваться в этих «интерьерах» и выкладывать сним-
ки в соцсетях.

Безусловно, главным условием для диджитализации 
бренда является то, что не только его розничная сеть 
должна трансформироваться в digital-формат, но и 
сам продукт бренда. Кроме того, и компания из про-
сто продуктовой должна перерасти в сервисную.
Яркий пример — бренд Ascona. Компания преврати-
лась из продавца ортопедических матрасов в «Тер-
риторию здорового сна». Теперь она предлагает го-
товые решения для сна, консультации сомнологов и 
многое другое. Естественно, что такой подход дает 
больше вовлечения со стороны потребителя, а, зна-
чит, в конечном итоге — и увеличение продаж.

УНИКАЛЬНЫЙ КОНТЕНТ
Весь контент должен быть уникальным! Это правило 
№1. Ведь поисковые системы фактически не индек-
сируют источники с НЕ уникальным контентом. При 
этом он должен быть интересным и увлекательным. 
Потребители сейчас уже не станут читать скучные 
лонгриды (длинные материалы) о производственных 
этапах создания продукта, однако с удовольствием 
прочтут вашу личную историю успеха (почему вы ре-
шили создать эту компанию, с чего все началось и т. 
д.). Именно поэтому сторителлинг сегодня — это от-
лично работающий инструмент. И здесь важно рас-
сказать свою историю так, чтобы человеку захотелось 
узнавать о вас, «идти» дальше вместе с вами и вашим 
брендом. 

Огромное значение приобретает визуальный контент. 
Поэтому очень важно серьезно заниматься эстетикой 
подачи вашего продукта. Ведь в 85% случаев неинте-
ресная и «невкусная» подача продукта совсем ничего 
не говорит о его качественных характеристиках. Одну 
и ту же мебель одной только картинкой можно либо 
продать, либо «убить». Совет: отличным источником 
идей для классных фотосъемок является социальная 
сеть Pinterest.

ПОЛЬЗОВАТЕЛЬСКИЙ КОНТЕНТ
Помимо того, что контент должен быть уникальным, 
он должен быть еще и пользовательским (то есть соз-
данным вашими клиентами или просто посетителями 
ваших онлайн-ресурсов) — и чем больше такого кон-
тента, тем лучше. Сейчас это серьезный тренд. Такой 
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контент работает на два направления — на привлече-
ние и на вовлечение клиентов.

У брендов, использующих этот тип контента, число 
повторных покупок растет в среднем на 20%. Пользо-
вательским контентом могут стать фотосессии с ва-
шей мебелью, дизайн-проекты с ней и т. д. Главный 
вопрос — в интересной идее и качестве исполнения. 

SMART BOX
Сегодня основная задача бренда — экономить вре-
мя покупателя. Поэтому все чаще появляются раз-
личные готовые решения («на все случаи жизни»), а 
также возможность разработки уникального решения 
или продукта «под ключ». Такие предложения могут 
быть реализованы в разных ценовых сегментах. Глав-
ное правило — они должны быть выполнены в единой 
стилистике, но не однообразны.

ИНСТРУМЕНТАРИУМ

Мобильный шопинг и мобильные приложения
В 2018 году использование шопинг-приложений в 
мире выросло на 45%, достигнув в ноябре прошлого 
года рекордных показателей. По прогнозам, в 2019 
году онлайн-расходы пользователей будут расти в 
25 раз быстрее, и к 2025 году 75% всех покупок бу-
дет совершаться именно с помощью мобильных  
приложений.

Поэтому если вы всерьез рассматриваете этот канал 
продаж, нужно разрабатывать свое мобильное при-
ложение уже сейчас – но только после четкого пони-
мания того, чем вы сможете удивить и привлечь кли-
ента, за счет каких технологий и какого УТП.

Соцсети. Сила Instagram для брендов
Instagram становится главным каналом коммуника-
ции бренда с клиентом. Взаимодействие с брендом в 
этой соцсети в 10 раз выше, чем в Facebook, в 54 раза 
выше, чем в Pinterest, в 84 раза выше, чем в Twitter. 
Маркетинг влияния в 2018 году здесь вырос более 
чем на 39%.

Пользователи описывают Instagram как актуальную 
(42%), креативную (37%) и полезную (32%) площадку, 
соответственно, они ждут этого и от брендов.

Сила Facebook для персональных брендов
Эту соцсеть можно и нужно использовать для во-
влечения в историю компании через личный бренд. 
Facebook отлично подходит для создания и продви-
жения персонализированных страниц. Сейчас мно-
гие лидеры мнений продвигают себя именно через 
эту соцсеть. А продвигая личный бренд, владелец по-
вышает доверие и к своей компании.

Персонализация и e-mail-маркетинг
Про этот инструмент существует много мифов, но 
правда одна — e-mail-маркетинг работает и работает 
эффективно, но только при соблюдении соответству-
ющих условий:
●  он персонализирован;
●  в сообщениях есть понятный призыв к действию;
●  база подписчиков сегментирована;
●  проводится тестирование и оптимизация инстру-

ментов e-mail-маркетинга – в зависимости от по-
лученных результатов;

●  используется адаптивный дизайн верстки (для кор-
ректного отображения сообщений на всех устрой-
ствах, особенно на мобильных);

●  все процессы автоматизированы.

Кстати, согласно статистике, персонализация e-mail-
маркетинга увеличивает конверсию на 10%, а показа-
тель кликабельности – на 14%.

С ЧЕМ ЕЩЕ РАБОТАТЬ В 2019 ГОДУ
Во-первых, ставить в приоритет мобильную версию 
сайта. Для этого изучить особенности работы с мо-
бильной платформой MobileFirst и понять, как адап-
тировать контент под визуальный и голосовой поиски 
(Алиса + Siri), а также как использовать чат-ботов. 

Во-вторых, важно обратить внимание на мессендже-
ры. Сейчас они дают еще больше возможностей, по-
зволяющих бизнесу любого уровня создавать более 
тесные связи со своими клиентами. 

И в-третьих, включить в свой интернет-маркетинг 
создание видеоконтента, особенно так называемых 
«живых» видео в формате live + gtv. Сегодня в марке-
тинге нового времени они приобретают все большее 
значение.

P.S. Подробные материалы онлайн-конференции 
DIGITAL FURNITURE-2019 (презентации спикеров 
«Яндекс», MyTarget (Mail.ru Group), REKANA, Tesla 
Target, «LORENA кухни» и «КВЕЙК» (ТД «Медведь») + 
видеозаписи всех выступлений) вы всегда сможете 
найти в онлайн-магазине на сайте REKANA (rekana.ru)

 
Ирина Кашина
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Специально для данной конференции Яндекс были 
опрошены люди, 76% из них покупали мебель за по-
следние полгода. Из них 18% покупали мебель только 
в интернет-магазинах, 30% — в интернет-магазинах 
и офлайн-магазинах, 50% — только в офлайн-мага-
зинах. 

При этом 70% опрошенных при выборе мебели ис-
пользуют интернет. Из них: 51% выбирают в интерне-
те, но едут смотреть в магазин; 19% выбирают в ма-
газине, а потом смотрят в интернете; 15% выбирают, 
используя только информацию в интернете и 13% вы-
бирают только в офлайновом магазине.

Среди главных плюсов покупки мебели в Интер-
нете опрошенные выделили: возможность сравнить 
цены товаров (75%), большой выбор товаров (63%), 
возможность сэкономить время (61%) и выгодные 
цены — в интернете дешевле (51%).

Среди главных положительных моментов покупки 
мебели офлайн опрошенные обозначили: тест-драйв — 
можно потрогать и проверить (53%); консультант — 
можно получить консультацию (41%); скорость — можно 
забрать товар сразу (35%); отличия — можно сравни-
вать характеристики товаров, что особенно актуально 
при выборе мягкой мебели и матрасов.

Пожалуй, самой основной и значимой частью до-
клада стал подробный анализ того, как люди мебель 
в поиске Яндекса.

Количество уникальных пользователей, ищущих 
мебель, увеличилось в 2018 году по сравнению с 2017 
на 14%. Основной пик поиска приходится на осенний 
период.

Количество запросов в категории «мебель» с мо-
бильных устройств заметно выросло — на 51% и со-

«ЯНДЕКС.ДИРЕКТ»:
АНАЛИТИКА И ТРЕНДЫ
В МЕБЕЛЬНОЙ ИНДУСТРИИ»

Буквально на прошлой неделе прошла онлайн-конференция маркетингового агентства Rekana «Ме-
бель в цифре».
Очень интересным оказалось выступление ««Яндекс.Директ»: аналитика и тренды в мебельной ин-
дустрии» Никиты Суворова, руководителя группы аналитики Яндекс.
Нашему вниманию был предложен огромный аналитический срез запросов в Яндекс по мебели за 
2018 год.
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ставило 137 млн, запросы же с десктопных устройств 
упали на 2% (195 млн).

Если в 2017 году доля мобильного трафика в кате-
гории «мебель» составляла 31%, то в 2018 году она 
увеличилась до 41%, что говорит о важности пред-
ставленности бизнеса в мобильных устройствах.

Говоря о распределении запросов по России, 46% 
из них приходится на ЦФО — 154 млн. Стоит также 
отметить Приволжский (49 млн) и Северо-Западный 
(43 млн). Затем Сибирский ФО — 27 млн, Ураль-
ский — 26 млн, Южный — 21 млн, Дальневосточ-
ный — 6 млн и Северо-Кавказский — 6 млн. При этом 
самый высокий рост числа запросов в 2018 году по 
отношению к 2017 показал Дальневосточный ФО — 
на 21%, затем Сибирский — на 18%, далее Ураль-

ский — на 17%. Северо-Кавказский, Южный и При-
волжский — на 16%.

Наименьший рост дали Центральный (12%) и Се-
веро-Западный (14%) округа.

ДЛЯ КАКИХ ЖЕ ПОМЕЩЕНИЙ И КАКУЮ МЕБЕЛЬ 
ЧАЩЕ ВСЕГО ИЩУТ ПОЛЬЗОВАТЕЛИ?
Безусловным лидером стала мебель для спальни (са-
мый высокий процент запросов — 27%), мебель для 
кухни (26%) и мебель для детской (20%). Далее уже 
заметно меньший процент у мебели для прихожей 
(8%) и мебели для гостиной (7%). Мебель для ванных 
комнат — всего 6%.

Прирост запросов по отношению к 2017 году в 
2018 выше всего у мебели для кухни — 18%; не силь-
но отстает в приросте запросов и мебель для спаль-
ни — 17%; мебель для прихожей — на 14%, для гости-
ной — на 13%.

КАКИЕ ПРЕДМЕТЫ МЕБЕЛИ НАИБОЛЕЕ 
ПОПУЛЯРНЫ?
Если говорить о самой мебели, о предметах мебели, 
то в тройке лидеров запросов — диваны (19%), шка-
фы (18%) и кровати (16%). Близко к тройке и столы — 
12%. Наименьшее число запросов на зеркала и реше-
ния для хранения.

При этом лидером прироста количества запросов 
в 2018 году стала категория кровати — целых 27%. 
Категория «матрасы» выросла на 21%. Рост запро-
сов в категории «столы» — 20%. В категории «шкафы» 
рост составил 19%, «диваны» — на 14%.

А теперь можно рассмотреть популярность запро-
сов в стилевых решениях.

70% покупателей при выборе мебели используют интернет 
и личный опыт
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Бесспорным лидером с огромным отрывом ста-
ла «классика» — 1,3 млн. запросов. С числом запро-
сов практически вполовину меньше вторым идет 
«лофт» — 617 тыс. запросов; на третьем месте «про-
ванс» — 504 тыс. запросов; и наименее популярным 
оказался «модерн» — всего 186 тыс. запросов.

Если же смотреть на прирост числа запросов в 
2018 году, то с большим отрывом безусловный лидер 
«лофт» — на 81%. На 18% выросли запросы в катего-
рии «прованс» и на 14% в категории «классика». Наи-
меньший рост в категории «модерн» — всего 9%. 

В КАКИХ ЖЕ ПОМЕЩЕНИЯХ ЧАЩЕ ВСЕГО 
ИСПОЛЬЗУЮТ ТОТ ИЛИ ИНОЙ СТИЛЬ?
В классическом стиле больше всего было запросов в 
2018 году на гостиные (381 тыс.), чуть меньше запро-
сов на спальни в классическом стиле (191 тыс.) и при-
хожие (90 тыс.).

Вторым по объему запросов в 2018 году стал стиль 
«лофт»: здесь людей чаще интересуют целые кварти-

ры и комнаты (255 тыс.), большой объем запросов на 
ванные комнаты (54 тыс.). 

В стиле «прованс» наибольший объем запросов в ка-
тегории «кухни» (507 тыс.) и немного «детские» (42 тыс.).

Безусловными лидерами являются «классика» (с 
отрывом), «лофт» и «прованс». Предпочтения потре-
бители отдают серым, белым, бежевым и натураль-
ным оттенкам. Основные запросы мебели и интерье-
ра приходятся на одно-, двухкомнатные квартиры и 
квартиры-студии.

ИЗ КАКИХ МАТЕРИАЛОВ ЧАЩЕ ВСЕГО 
СПРАШИВАЮТ МЕБЕЛЬ?
Самой популярной по запросам 2018 года является 
стеклянная мебель (1,9 млн запросов), далее идет со-
лидная кожаная мебель (1,1 млн), за ними — мебель 
из ротанга (887 тыс.) и дуба (659 тыс.). Высокий рост 
интереса в 2018 году пришелся на мебель из ротанга 
(23%) и дуба (20%). Мебель из МДФ — 613 тыс. за-
просов с приростом в 18%.Все больше людей предпочитают искать мебель 

с мобильных устройств

Данные Яндекса 2018. Россия
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Самой наименее популярной по запросам стала 
мебель из ЛДСП (270 тыс.), хотя прирост запросов по 
ней в 2018 году наивысший — 34%.

Интересной категорией и очень неожиданной ста-
ла мебель из паллет — 318 тыс. запросов с ростом в 
13% в 2018 году.

Рекордный рост запросов в 2018 году составила 
мебель с применением эпоксидной смолы — 124%.

ПОРТРЕТ ПОКУПАТЕЛЯ
 Среди покупателей женщины предпочитают класси-
ку (31%), а мужчины «лофт» (44%), на «прованс» при-
ходится у женщин несколько больше запросов (29%), 

чем у мужчин (18%). Модерном и мужчины, и женщи-
ны интересуются практически одинаково (12 и 11% 
соответственно).

Модерн свойственен молодой аудитории — 18-25 
лет; «лофтом» интересуются люди постарше — 25-34 
года; «классика» и «прованс» чаще всего привлекают 
людей в возрасте 55+.

Люди с низким доходом искали мебель в стилях 
«модерн» и «классика», в стиле «прованс» — со сред-
ним доходом; «лофт» привлекал больше всего людей 
с премиальным доходом.

Светлана Ширяева,
по материалам конференции.
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ФАСАДЫ, СТОЛЕШНИЦЫ

ФАСАДЫ, СТОЛЕШНИЦЫ

AIRON Новосибирск  г.Новосибирс, к ул. Петухова, 79, корп. 2, тел.: (383) 258-58-51, 8 (962) 838-58-51, 8 (913) 451-99-49, 
e-mail: airon54@bk.ru, www.albico.ru

Monticelli-sib г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 44, тел./факс: (383) 367-02-09; г. Новосибирск, ул. Мира, 54, 
 тел. (383) 361è24è61, (383) 286è85è55, e-mail: info@monticellisib.ru, www.monticelli.ru

Monticelli-sib г. Кемерово, ул. Баумана, 6, оф. 12, 2-ой этаж, тел./факс: (3842) 38-07-44, моб. 8-913-298-4-333, 
e-mail:monticelli_kem@mail.ru, www.monticelli.ru

Sidak г. Новосибирск, ул. Горбаня, 31 а, тел./факс: (383) 361-20-05, e-mail: info@sidak.ru, www.sidak.ru

Sm54 г. Новосибирск, Северный проезд 4/1, тел. (383) 213-20-19, e-mail: sm54@list.ru

Авантсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , тел.: (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail: 2923967@mail.ru

Ависта г Барнаул, ул. Космонавтов 34ж, тел.: (3852) 29-90-70, 29-90-77, 29-99-22, e-mail: fasad888@list.ru,
 www.avistafasad.ru

АДМ г. Красноярск, пр. газеты Красноярский рабочий, 30, тел.: (391) 263-82-41, 263-82-42, 
моб.: 8-902-990-54-49, e-mail: adm-region@mail.ru, www.adm-mebel.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
e-mail: alfadz@yandex.ru, www.alfadz.narod.ru

Апельсин, ООО г. Новосибирск, ул. Демьяна Бедного, 55, корп. 2, тел.: (383) 285è58è88, +7è913è901è45è45, +7è913è920è85è04, 
e-mail: apilsin@yandex.ru

Арго Плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 40, офис 5, тел.: (383) 352-87-39, 361-18-72, 8-913-452-03-78, 
e-mail: argosk@yandex.ru, www.арго-ск.рф

Верес-плюс, ООО Новосибирск, ул.Станционная, 30А (бизнес-центр «Альянс»), оф. 511, тел.: (383) 364-06-64, 299-93-19, 
моб. 8-913-752-00-20, e-mail: veres-plus@bk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Ирбис г. Новосибирск, ул. ул. Бетонная, 4, офис 115, тел.: (383) 353-48-80,  375-04-67, 375-04-97, 
e-mail: pnv@fmf-irbis.ru, www.fmf-irbis.ru

Ирбис г.Томск, ул.Тимакова, 21, стр.9, офис 4, тел.: 8 (3822) 21-36-86, 8 (3822) 42-03-39, 
e-mail: irbis-tomsk@yandex.ru,  www.fmf-irbis.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71,
 www.kaizerdekor.ru

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел.: 8-913-942-22-66, 8 (383) 308-79-54, 308-76-81,  
факс: (383) 308-79-54, kuvikin@mail.ru, www.kuvikin.ru

Кухонный бум г. Новосибирск, ул. Покрышкина, 1, (район площади Маркса, выставочный зал салона «Кухни Brava») 
тел.:  (383)  304-39-24, 8-913-720-40-50, e-mail: kuhnibum@mail.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

Ламитекс г. Новосибирск, ул. Петухова, 69, корпус 10, тел.: (383) 335-82-99, 3-160-960, e-mail: sales@lamitex.ru, 
www.lamitex.ru

МакМарт Новосибирск, 
представительство

г. Новосибирск, ул. Немировича-Данченко, 130/1, тел.: (383) 314-79-99, 314-88-58, 
e-mail: sibir@makmart.ru, www.makmart.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215è19è29, 342è52è51, 342è06è26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул.  ул. Есенина 3/1,  т. (383) 264-16-39, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.:(383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

http://www.arenasib.ru
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Модуль – Т, ООО г. Томск, ул. Иркутский тракт 92, тел.: 8 (3822) 66-26-84, 8-903-955-33-83, 8-991-391-65-56, 
email: modul-t_fasad@mail.ru, Inst.: @mebelnie_fasady

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Николаевские фасады г. Новосибирск, ул. Галущака, 1, тел. (383) 227-24-01, 291-96-52, тел./ факс 22-85-694; 
ул. Олимпийская, 37, тел. (383) 248-89-11, 325-12-75

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311è00è77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, офис 35, тел.: (383) 317-57-32, моб. тел. 905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Первая фабрика фасадов г. Екатеринбург, ул. Новинская 2, тел/факс (343) 222-00-94, 222-01-94, www.fabfas.ru, 
e-mail: zakaz@fabfas.ru

Первая фабрика фасадов г. Новосибирск, ул.Бетонная, 4, 1-й этаж, тел.: +7 (383) 328-00-79, +7-923-187-00-64, 
e-mail: nsk@fabfas.ru, , www.fabfas.ru

Сибирский партнер г. Новосибирск, ул. Ватутина, 38, тел.: (383 )352-87-30,352-87-33, 352-87-77, e-mail: maxim@sibpartner.ru, 
www.sibpartner.ru

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Светлановская 50, корп. 1, 2 этаж, ТВК «Красный Мамонт», тел.: +7 (383) 335-70-55, 
+7 (383) 373-01-61, e-mail: info@sidea-nsk.ru, www.sidak.ru, www.sidea-nsk.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

Союз ПГ г. Санкт-Петербург, ул. Камышинская, 15, тел./факс (812) 324-66-99; 320-1773, www.pgsouz.ru 

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Технокухни г. Новосибирск, ул. Шишкина, 3, к. 1, тел. (383) 292-70-27, ул. Светлановская, 50, 2-й этаж, 
ТВК «Большая медведица», тел. (383) 230-24-23, www.tehnokuhni.com, tehnokuhni@mail.ru

Томские мебельные 
фасады

г.Томск, пр-т Фрунзе, 119 «е», тел.: (3822) 545-150, факс: (3822) 496-696, е-mail: fasad@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

Томские мебельные 
фасады

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 12, 1-й этаж, тел. (383) 363-91-68, e-mail: fasad.54@tomfasad.ru, 
www.tmf.tomsk.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фабрика мебели-РВ г. Новосибирск, ул. Станционная, 36, оф. 208, тел. (383) 287-51-76, e-mail: fabfasad@mail.ru,  
мебельныефасады54.рф

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30, к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «Кристалл», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51
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Elite Wood г. Новосибирск, пр. Дзержинского, 87, 2 этаж, тел. (383) 227-62-86, 8-913-784-45-47, www.el-wood.ru, 
el-wood@hotbox.ru

Rehau г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 260/2, тел./факс: (383) 200-03-53, 220-96-34, 220-83-21, 
www.REHAU.ru

АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail:2923967@mail.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Альфа-дизайн, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12 а, тел.: (383) 284-98-76, 349-88-84, 219-08-08 (склад), 8-913-914-41-11, 
www.alfadz.narod.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291è38è01, (383) 274è14è15, +7è952è940è64è44, 
www.alfasibnsk.ru

Альфа-Трейд г. Кемерово, тел. (3842) 57-12-13, моб.: 8-951-178-95-55, 8-905-902-58-15, факс: (3842) 57-15-28

Артель, мастерская г. Новосибирск, ул. Плотинная, 7, тел.: (383) 335-61-61, 3333-777, 8-913-942-5763, тел./факс  3-337-337

Базис, ООО (Hranipex) г. Санкт-Петербург, ул. Латышских стрелков, 29, корпус 4, тел./факс: (812) 326-55-18, 
e-mail: info@ooo-basis.spb.ru, www.ooo-basis.spb.ru

Джокер, ООО г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а,  тел. (383) 316-15-70, 316-14-37 292-04-90, 342-93-59, 
e-mail: joker2920490@mail.ru,  joker_alex1@mail.ru

Евростройкомплект г. Бердск, Новосибирская обл., ул. Линейная, 5/17, тел.: (383) 212-55-28, (38341) 2-45-29, 2-52-55, 
e-mail: esk-nsk@mail.ru, www.esk-nsk.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Кентавр-Инвест г. Новосибирск, ул. Планировочная, 18/1, тел.: (383) 354-69-12, 3-555-600, 3-555-805, kentavr58@mail.ru

Комплект, ООО  Алтайский край, г.Бийск, ул. Иртышская, д.1, тел.: (3854) 555-860, 555-861, 
e-mail: komplektmebel@gmail.com 

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МАРКЕТ, ООО г. Новосибирск, ул. Нижегородская 205, корпус 3, (383 )363-98-25, (383) 363-98-26, (383) 363-98-27, 
e-mail: marketsib.com@mail.ru, www.marketsib.com 

Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 4, оф.2, тел./факс 306-24-70,  e-mail: master-shpon@mail.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215è19è29, 342è52è51, 342è06è26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебель ЭКО г. Новосибирск, ул. Сухарная, 35, к 13, офис 203, тел. (383) 264-20-56, 213-83-33, 
e-mail: ecomeb@rambler.ru, www.mebeleko.ru

МДМ-Комплект Омск г. Омск, ул. Яковлева, д. 177, Телефон:  (3812) 33-55-46, 25-12-19, E-mail: mdm_omsk@mail.ru, 
www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект Барнаул г. Барнаул, ул. Северо-Западная, 15, 2-й этаж, телефон: (3852) 77-99-39, 77-99-38, 
E-mail: barnaul@altay-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МДМ-Комплект 
Новосибирск

г. Новосибирск, ул. Большая, 256 б, телефон: (383) 227-79-38, 227-79-39, 335-70-95, 
E-mail: mf@nsk-complect.ru, www.mdm-complect.ru

МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ КОРПУСНОЙ МЕБЕЛИ

http://www.arenasib.ru
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Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

Мелам Декор г. Новосибирск, ул. Станционная, 60/5 - офис, 1-й этаж, тел.: (383) 300-08-78, ул Станционная 60/1, к. 86, 
тел.: (383) 300-19-20, 300-19-30, e-mail: info@melamdekor.ru, www.melamdekor.ru

Партнёр, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99, оф. 305, тел. : (383) 317-57-32, моб. 8-905-933-67-00, 
e-mail: partner01.07@mail.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Ривьера Вудсток, ООО г. Новосибирск, ул. Чукотская, 2, тел.: (383) 353-58-62, 213-83-23

Ривьера Вудсток, ООО г. Омск, ул. Семиреченская, 97а, тел./факс: (3812) 55-01-30, 55-15-14, 28-64-80, 28-64-90, 
www.riviera-omsk.ru

Сибирское 
лесопромышленное 
объединение  Томлесдрев, 
ООО

г. Томск, 634024, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 11, тел.: (3822) 72-30-71, www.tomlesdrev.ru

СКМ-мебель г. Новосибирск, ул. Станционная, 30а, корпус 19, тел./факс: +7 (383) 230-55-81, 8-913-375-86-55, 
e-mail: skm-novosib@skm-mebel.ru, www.skm-mebel.ru

ТД Томлес г. Новосибирск, ул.2-ая Станционная 44 тел.: (383) 362-20-62; моб. 8-913-912-4215,  
e-mail: TDTomles@list.ru,  www.ldsp54.ru

Томлесдрев г. Томск, 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16, оф. 6, тел.: (3822) 723-071,  www.tomlesdrev.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru

Торгсиб, ООО г.Томск, ул.Смирнова, 30, тел:.(3822) 62-80-58, 62-80-59, e-mail: onix-valya@mail.ru

ТОТАЛ М МО, г. Мытищи, Ярославское шоссе, 118А, тел.: +7-495-980-01-05, e-mail: sales@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Екатеринбург г. Екатеринбург, ул. Симская, д. 1, тел.: +7-343-379-05-75, e-mail: ekb@tot-kom.ru,  www.tot-kom.ru

ТОТАЛ-Нижний Новгород г. Нижний Новгород, ул. Гордеевская, д.59Б, тел.: +7-987-111-55-11, e-mail: nnov@tot-kom.ru, 
www.tot-kom.ru

Трабби г. Новосибирск, ул. Тайгинская, 13/1, офис 407, тел.: (383) 274-10-70, 292-18-85

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Омск, ул. 10 лет Октября, д. 186, корп. 1, тел.: +7(3812)72-98-17, 8 800 301 31 10, +7 (3812), 72-98-09, 
72-96-60, 57-29-71, e-mail:secret@uralplit.ru, www.uralplit-omsk.ru

Уралплит, ООО г. Тюмень, ул. Чекистов, 36, оф. 107, тел.: +7(3452) 65-87-77, 8 800 301 31 101, e-mail:secret@uralplit.ru, 
www.uralplit-tyumen.ru

Фанерный двор г. Новосибирск, ул. Автогенная, 144, тел.: (383) 262-15-12,  262-15-24, 291-45-45, 
e-mail: fandvor@yandex.ru, www.fandvor.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

Эжва-Сибирь г. Новосибирск, ул. Тюменская, 18 , офис 404, тел./факс:  (383) 399-00-50, е-mail: ezhva-sibir@mail.ru

http://www.mfsibir.ru
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РАСКРОЙ И КРОМКООБЛИЦОВКА

Ава Мебель, ООО г.Новосибирск, ул. Кирзаводская, 1 , тел. (383) 286-12-10, e-mail: avamebel@list.ru
АвантСиб, ООО г.Новосибирск, ул.Кирова, 286 , т. (383) 367-24-45, 292-39-67, e-mail: 2923967@mail.ru
Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

АльфаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Дунаевского, 29, тел. (383) 291è38è01, (383) 274è14è15, +7è952è940è64è44, 
www.alfasibnsk.ru

Арго Плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Ватутина, 40, офис 5, тел.: (383) 352-87-39, 361-18-72, 8-913-452-03-78, 
e-mail: argosk@yandex.ru, www.арго-ск.рф

Климов ИП г. Новосибирск, ул. Б.Хмельницкого, 93, тел.: 8-952-939-49-80, e-mail: klimov.p.n@mail.ru
Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Корпус-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Варшавская, 5, тел.: (383) 345-4-25, 345-37-72, 8-961-228-3000, 
e-mail: garni96@inbox.ru, www.garni.ru

Ладошкина ИП г. Новосибирск, ул.Гоголя 15 (ТЦ «Юпитер»), оф. 441, тел. (383) 255-34-69, e-mail: actel-coupe@mail.ru

Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ 

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6,  тел. 325-09-00 (многоканальный), 
тел./факс: (383) 353-05-05, 211-90-86, 353-57-49, 353-57-52, 353-04-84, 353-05-00, 
e-mail: sales@mfsibir.ru, www.mfsibir.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Паласса, 10, тел. (383) 3) 215è19è29, 342è52è51, 342è06è26, e-mail: mastersib@list.ru, 
www.ldsp-nsk.ru

МастерСиб г. Новосибирск, ул. Большая, 278, тел. (383) 364-44-93, e-mail: mastersib@list.ru, www.ldsp-nsk.ru  

Мебельный Цех Сибирь г. Новосибирск, ул. Станционная, 2/4, тел.: 8-952-914-19-10 - прием заказов, 
8-952-914-19-11 - снабжение, +7 (383) 286-51-61, e-mail: mcsibir@mail.ru, www.mcsibir54.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/2,  тел./факс (383) 353-52-13, 344-97-99, 299-59-22, 
e-mail: modern_kupe@inbox.ru, www.modern-coupe.ru

Модерн-Купе г. Новосибирск, ул. Чернышевский спуск, 7а, оф. 22, тел.: (383) 217-41-69, e-mail: info@mk54.ru, 
www.modern-coupe.ru

Р-снаб, ООО г. Новосибирск, ул.Богдана Хмельницкого, 144/2,  тел.: (383) 363-05-07, e-mail: r-snab@mail.ru, 
www.r-snab.com

Сибирьплита, ООО г. Новосибирск, ул. Даргомыжского, 8а, корпус 60, офис 4, тел.: (383) 363-18-58, моб. (383) 287-48-11, 
8-913-915-93-71, e-mail : naftali-nsk@mail.ru,  www.naftali.ru

Студия Дом г. Новосибирск, ул. Ватутина, 44/1, оф. 27, тел./факс: (383) 287-24-17,  212-89-24, 8-913-910-1434, 
e-mail: studom@mail.ru

Уралплит, ООО г. Екатеринбург, ул. Черняховского, 106, тел.: +7 343 216-16-20, 8 800 301 31 10, + 7 (343) 216-16-20, 
e-mail: secret@uralplit.ru, www.uralplit.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Толмачёвское шоссе, 47А, корп. 2, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.nsk.uralplit.ru

РАСКРОЙ И КРОМКООБЛИЦОВКА

http://www.mfsibir.ru
http://www.pvh-product.ru
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АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 62/1, оф. 408, тел.: (383) 380-78-86, 292-12-36, www.arenasib.ru

Гемма, ПК
г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел. 8-913-382-35-60,  e-mail: mail@gemma-nsk.ru, 
www.gemma-nsk.ru 

ГетАкрил, ООО г. Новосибирск, ул. Советская, 44, тел. (383) 221-94-93, 299-67-30, моб. 8-913-917-67-30, 
e-mail: getacryl@mail.ru, www.getacryl.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71, 
www.kaizerdekor.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

НОИС г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 1, корп. 4, тел. (383) 325-30-50 (многоканальный), 
e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Новосибирск, ул. Ватутина, 99H, тел. (383) 325-39-57 (многоканальный), e-mail: nois@nois.su, ноис.рф

НОИС г. Бердск, Ленина, 27, тел. (383) 311è00è77, e-mail: berdsk@nois.su, ноис.рф

Одиссей-Комплект, ООО г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15, www.odissey.ru

Салон Модного Камня  г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90/3, офис 4, тел. (383) 239-09-53, +7-913-066-18-18, 
e-mail : meleta154@gmail.com, www.smksib.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Советская, 64, тел./факс (383) 236-25-97, 236-25-81, e-mail: cmf.shop@ngs.ru

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Планетная 30 к. 3, тел:. (383) 278-72-37, 289-80-23, 289-80-24

Центр мебельной 
фурнитуры г. Новосибирск, ул. Мира, 63а/Ватутина, 40/1, тел.: (383) 361-13-38, 361-25-52

Центр мебельной 
фурнитуры г. Кемерово, ул. Карболитовская, 1/1, тел./факс: (3842) 396-186, 396-187

Центр мебельной 
фурнитуры г. Барнаул, ул. Малахова, 177е, завод «КРИСТАЛЛ», тел.: (3852) 46-22-13-46-37-66, 69-51-51

ИСКУССТВЕННЫЙ, НАТУРАЛЬНЫЙ КАМЕНЬ

http://www.mebelsib.biz
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ОБОРУДОВАНИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ  / КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

ОБОРУДОВАНИЕ И ИНСТРУМЕНТЫ

АренаСиб, ООО г. Новосибирск, ул.Станционная,60/1, тел.: (383) 360-07-72, 292-12-36, e-mail: arenasib@arenasib.ru, 
www.arenasib.ru

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г.Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2) 65-23-01

Вита-групп, 
представительство в 
Новосибирске

г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, stanki@mfsibir.ru

ДУНА-Техно г. Новосибирск, ул. Бетонная, 6, тел.: (383) 325-09-00 (многоканальный), 353-57-52, 353-04-55, 211-90-86, 
353-57-49, 353-04-84, e-mail:stanki@mfsibir.ru

Людмила г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, e-mail: plasiknamira@gmail.com, 
офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

Лесснабсбыт г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 38, тел.: (383 )287-02-46, 299-46-01, тел./факс (383) 362-23-70, 
e-mail: lessnab@ngs.ru , www.lessnab.net

НПФ Дюкон, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 90, тел.: (383) 362-08-02, 362-06-61,  e-mail: sibdrev@dukon.ru, 
www.dukon.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МДМ-ТЕХНО, ООО г.Новосибирск, ул.Королева, д.40 корп. 44, тел./факс: (383) 289-90-10/11/12, 
e-mail: novosib@mdm-techno.ru, www.mdm-techno.ru, www.mdmtools.ru

ПКМ-техно г. Москва, Ленинградский пр-т, д. 56, тел.: +7 (916) 301-30-61, e-mail: pkm-techno@yandex.ru,  
www.pkm-techno.ru

ПроПро группа г. Новосибирск, а/я 350, тел./факс (383) 212-43-82, e-mail: bcad@propro.ru, www.propro.ru

Станкокомплект г. Новосибирск, Горский микрорайон, 60, тел./факс: (383) 351-00-37, 351-52-51, 351-45-04, 
www.stanki.info; г. Омск, ул. Учебная, 83, тел./факс: (3812) 53-13-98

Торговый мир г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49/3, тел.: (383) 291-87-65, 8-913-985-78-88, 335-80-37, 
e-mail: griggio-tm@ngs.ru, www.griggio-sibir.ru

КОМПЛЕКТУЮЩИЕ И МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ МЯГКОЙ МЕБЕЛИ

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1-я Ельцовка, 1,  тел.: (383) 225-19-59, 291-78-95; г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (3822) 65-23-01

Дельта (ИП Лемеш) г. Новокузнецк, ул. Слесарная, 24, тел./факс: (3843) 37-54-21, 32-50-65, 31-54-30, 32-61-38, 
e-mail: kuzbassfurnitura@mail.ru, www.delta-nkz.com

Комплект-Мебель  г. Барнаул, ул. Власихинская, д. 208, тел.: 8 (3852) 226-124, 226-463, e-mail: komplektmebel@gmail.com, 
www.komplektmebel.ru

Комплект-Новосибирск, 
ООО

г.Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/1, тел./факс: (383) 325è39è82, 325è39è84, 
e-mail: angela007@mail.ru, www.komplekt-novosib.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru, 
www.confy54.ru

МБИ-центр, ООО г. Москва, тел.: (495) 661-7213 (многоканальный), 507-4849, e-mail: info@mbe-center.ru, www.mbe-center.ru

Мебельблок г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, 3-00-68, 8-923-246-02-23

МТФ, ООО г. Новосибирск, ул. Кривощёковская, 15, к. 4,  тел. (383) 363è98è16, 363è98è19, 363è98è23, 
e-mail: info@mtf.gk-afa.ru, www.mtf-sib.ru

Мебельтранс г. Бердск, пер. Промышленный, 2/10, тел.: (38341) 2-00-54, сот. 8-923-227-93-64, 8-923-227-91-64

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-т Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Молдовану, ИП г. Новосибирск, ул. Ленинградская, д.147/1, оф. 208, тел. (383) 262-34-33, 262-33-39, 
e-mail: 2623433@mail.ru, www.mfnsk.ru

Сибматрас г. Барнаул, ул. Попова 179б, тел.: (3852) 299-036, 555-074, моб. 8-905-985-60-14, 
e-mail: sibmatras@mail.ru, www.sibmatras.ru

Сэлс, ООО г. Новосибирск, ул. Станционная, 38, тел.: (383) 341-62-43, 341-40-38, e-mail: sels-nsk@mail.ru, 
www.sels-nsk.ru

ТексФом, ООО г. Новосибирск, ул.Северный проезд, 4а, корп. 10, тел.:  8-800-250-18-51, e-mail: s-ib-t-e-x@mail.ru, 
www.egida-nsk.ru

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Ударная, 27/2, тел:.(383) 353-25-08, 353-25-46,  e-mail: torgsib.udarnaya@gmail.com

Торгсиб, ООО г.Новосибирск, ул.Тайгинская, 7,  тел:.(383) 272-22-24,-25,-26,-27, e-mail: torgsib@mail.ru,  www.torg-sib.ru



http://www.bcad-design.ru
http://www.elsifr.ru
http://www.pkm-techno.ru
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Аванти, ООО г. Новосибирск,  ул. Петухова 67, корпус 12, тел.: +7 (383) 367-00-90, 367-09-90, ул. Фабричная 17 А, 
тел.: +7 (383) 373-72-10, 375-04-33, www.avantinsk.ru

Аванти, ООО г. Красноярск, ул. Мичурина, 24, тел.: +7 (391) 234è44è88, 236è97è47, 236è53è20, e-mail: sales@avanti.su, 
www.avanti.su

Аванти, ООО г. Красноярск, ул. 60 лет Октября, 121, тел.: (391) 236–56–05, 236–00–49, e-mail: sales@avanti.su, 
www.avanti.su

Борисов, ИП г. Новосибирск, ул. 1 Ельцовка, 1,  тел. (383) 225-19-59, внутр. 278, 291-78-95, г. Томск, ул. Яковлева, 23, 
тел. (382-2)  65-23-01

Велма, ЗАО г. Новосибирск, ул. Фабричная, 4, тел./факс: (383) 223-97-73, 223-88-18, факс (383) 212-00-96, 
e-mail: wellma@ngs.ru, www.wellma.ru

Гратис г. Челябинск, 454080, Энтузиастов, 15 г, тел.: (351) 729-90-65, e-mail: info@gratis74.ru, www.gratis74.ru

Европроект-Н г. Новосибирск, ул. Комбинатская, 10, 1-й этаж, тел.: (383) 208-03-84, e-mail: novosibirsk@europroject.ru, 
www.europroject.ru

Еврохим-Н г. Новосибирск, ул. Большевистская, 131, оф. 209, тел.: (383) 212-52-28, 2-120-159 evrohim@ngs.ru, 
www.eurohim1.ru

Кайзер-Декор г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а, тел.: (383) 344-22-92, 316-12-27, 342-98-71

Клеевая компания г. Новосибирск, ул. Тухачевского, 21/12, тел.: +7 (383) 303-45-06, e-mail: info@sklei.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Барнаул, ул. Николая Ярных, д. 2, тел.: (3852) 36-51-94, e-mail: rewik-b@yandex.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Томск, ул. Татарская, 37/1, тел.(3822)51-38-40, e-mail: tomsk@sklei.ru, www.sklei.ru

Клеевая компания г. Омск, тел.(3812)32-50-56, e-mail: ckk-omsk@yandex.ru, www.sklei.ru

Конфитекс-Сибирь, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 84, тел. (383) 271-38-24, 271-33-14, e-mail: konfi@mail.cis.ru

ЛКМ-Пром, ООО г.Новосибирск, ул.Владимировская,1 А, корп. 5,оф. 2, тел.: +7 (923) 24 34 923, +7 (963) 947 50 81

Людмила
г. Новосибирск, офис-склад: ул. Мира 54а тел.: (383) 353-39-39, 353-39-70, 
e-mail: plasiknamira@gmail.com, офис: ул.Станционная, 2/4, тел.: (383) 353-75-75, 
e-mail: 3600772@gmail.com, www.arenasib.ru

МДМ-Комплект г. Новосибирск, ул. Большая, 256Б, тел.: (383) 22-77-39, 22-77-38, 335-70-96, e-mail: mf@nsk-complect.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, ул. Северный проезд, 41/2, 1, 2 этаж, тел.: +7 (383) 263è60è85, e-mail: milesi.rf@mail.ru, 
info@alfacolor.net, www.t-color.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, ул. Мочищенское шоссе, 2,  корп. 4, тел.: +7 (383) 310è63è89, 325è06è02, 325è06è03, 
+7è913è795è33è00, www.t-color.ru

Милези-Новосибирск г. Новосибирск, пр-т Дзержинского проспект, 1/1, www.t-color.ru

Ново Коутингс г. Новосибирск, ул. Днепровская, 34, тел./факс.: +7 (383) 303è43è43, e-mail: novo@nevacoatings.ru, 
www.novocoat.ru

Т.Б.М.-Сибирь г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 113, тел.: (383) 363-55-05, www.tbm.ru

Уралплит, ООО г. Новосибирск, ул. Петухова 35А, корпус 1, тел.: (383) 209-59-59 - многоканальный, 
e-mail: nsk-uralplit@mail.ru, www.uralplit.ru

Хелмос г. Москва, тел./факс: (495) 919-88-03, 919-88-31, 225-96-75, e-mail: helmos@helios-rus.ru, 
www.helios-rus.ru
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КЛАССИЧЕСКИЙ СТИЛЬ В ИНТЕРЬЕРЕ
Утверждение о том, что классический стиль на про-
тяжении долгого времени не поддается никаким из-
менениям моды, является очень точным. Какие бы 
правила не диктовал нам современный образ жизни, 
а классические интерьеры все так же остаются вос-
требованными и популярными. Можно сказать, что 
это направление вобрало в себя самые лучшие пра-
вила по оформлению интерьера и стало настоящим 
эталоном в сфере дизайна помещений. Не зря в пе-
реводе с латинского языка «классический» означает 
«образцовый» или «идеал».

История этого направления началась в XVI веке, 
хотя если разобраться внимательнее, то можно найти 

его характерные признаки еще во времена антично-
сти. Этот стиль часто выбирали для оформления ком-
нат в королевских дворцах, поэтому все ассоциируют 
его с роскошью и богатством. Конечно, он не такой 
помпезный и вычурный как барокко или ренессанс, 
но в эпоху итальянского Возрождения архитекторы 
не упустили возможность внести ощущения благо-
родства и красоты во внутреннее убранство поме-
щений. Собственно благодаря этому, классический 
стиль и завоевал так много почитателей. Ведь то, чем 
владели на то время богатые и знатные люди, момен-
тально становилось модным. Во Франции классиче-
ский стиль окончательно утвердился уже в XVII веке и 
имел некоторые отличия в силу особенностей и при-
вычек французского народа. Именно во французском 

Профильные выставки и обозначенные на них тренды говорят о лидирующих позициях стилей лофт 
и минимализм. Тем не менее, в России до сих пор актуальна нестареющая классика. Львиная доля 
местных производителей работает в этом стилевом направлении. Чем так привлекательна класси-
ка для российского потребителя, и какие ее вариации сегодня в моде, об этом в нашем материале.

СТАРАЯ ДОБРАЯ КЛАССИКА: 
ЧЕМ ОБУСЛОВЛЕН СПРОС
НА КЛАССИЧЕСКУЮ МЕБЕЛЬ
И ИНТЕРЬЕРЫ
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классицизме наиболее четко просматриваются чер-
ты ампира, барокко и рококо. Можно заметить преоб-
ладание красивых изогнутых линий, обилие лепнины 
и позолоченных элементов.

В России классическое направление набрало наи-
большую популярность в XVIII веке. Нельзя не заме-
тить, что русские интерьеры более прямолинейные, 
простые и даже немного аскетичные. Наверное, пото-
му, что мы адаптировали направление под свой образ 
жизни и свои потребности и старались не забывать 
о должном уровне комфорта при довольно строгом 
внешнем виде. В данном случае можно заметить пре-
обладание строгих, понятных и простых линий.

ХАРАКТЕРНЫЕ ЧЕРТЫ КЛАССИЧЕСКОГО СТИЛЯ
Любое направление в мире дизайна имеет свои от-
личительные особенности, которые являются осно-
вополагающими для его правильного воплощения. 
Именно благодаря характерным чертам, стиль стано-
вится легко узнаваемым и понятным. 

Для классики это следующие моменты.
Преобладание строгих пропорций и симметрич-

ность. Особенно четко это просматривается в способах 
расстановки предметов мебели. Нельзя не отметить, 
что в каждом помещении, оформленном в классиче-
ском стиле, всегда присутствует «нулевая» или «коор-
динационная точка», то есть место, откуда берет свое 
начало вся обстановка и к которой в итоге все сводится.

Так как зарождение классики началось в эпоху 
античности, это направление тяготеет к просторному 
помещению с высокими потолками. Именно в таком 
случае получается наиболее полным образом рас-
крыть все особенности стиля.

Помимо строгих линий, можно заметить преобла-
дание правильных геометрических форм, таких, как 
квадрат, прямоугольник и круг.

В идеальном варианте, классические интерьеры 
создаются только из натуральных материалов.

Все предметы мебели так же должны быть выпол-
нены из ценных пород дерева.

Обязательно наличие элементов, придающих ро-
скошь. Наиболее правильным будет использование леп-
нины, главное, чтобы всего было в меру, и эти элементы 
не перегружали интерьер. Также классика допускает на-
личие достаточного количества предметов декора.

Отсутствие кричащих и чересчур ярких оттенков.
Гармония и четкий подбор цветовой гаммы как от-

делочных материалов, так и предметов мебели.

Цветовая палитра, рекомендованная для класси-
ческих интерьеров, очень приятная и довольно раз-
нообразная. Использовать можно большое количе-

ство интересных и благородных оттенков. Главное, 
чтобы общая картина строилась на использовании 
спокойных, даже немного приглушенных тонов. Так 
как классический стиль предполагает использование 
натуральных отделочных материалов, то и палитра, 
соответственно, будет приближена к естественным и 
сдержанным тонам. Категорически не рекомендуется 
использовать очень яркие, кричащие или кислотные 
оттенки. Даже мелочь, имеющая подобный цвет, мо-
жет моментально испортить весь интерьер.

Для того, чтобы цветовая гамма смотрелась гар-
монично и целостно, старайтесь использовать не бо-
лее трех оттенков, два из которых должны находиться 
близко друг к другу по цветовому спектру. Очень изы-
сканно и благородно выглядят интерьеры, где соче-
тают оттенки зеленого и винного цвета. Необычайно 
нежно и воздушно смотрится сочетание сливочных 
оттенков с бледно-розовым.

Вообще рекомендовано подбирать цвета в зави-
симости от типа помещения. Так, для гостиных до-
пустимо использовать более темные и насыщенные 
оттенки, в то время как для комнат отдыха больше 
подходят светлые, приглушенные оттенки. А тем, 
кому классический черно-белый интерьер кажется 
скучным и невыразительным, рекомендовано разба-
вить его небольшим количеством винных, изумруд-
ных или синих оттенков, добавить немного серебра 
или оживить его светло-желтым тоном.

Также большей глубины и необходимого контра-
ста монохромным интерьерам придает серый цвет 
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в качестве базового. Например, на фоне светло-се-
рых стен можно расположить белую мебель с бордо-
вой обивкой и использовать несколько декоративных 
предметов глубокого черного цвета. Еще одним се-
кретом удачного построения цветовой палитры инте-
рьера является подбор цвета или обивки предметов 
мебели под цвет стен или пола.

В таких комнатах всегда ощущается комфорт и 
создается впечатление, что все именно так, как долж-
но быть, и нет ничего лишнего.

МЕБЕЛЬ В КЛАССИЧЕСКОМ СТИЛЕ
Мебель в интерьерах в классическом стиле впечат-
ляет изяществом и одновременно фундаментально-
стью. Красота ее обивочных материалов и замысло-
ватые изгибы ножек, подлокотников или спинок не 
оставит никого равнодушным. 

Стулья, столы, комоды и серванты, диваны и крес-
ла — это предметы, которые обязательно должны 
быть в интерьере. Причем, стулья должны иметь тка-
невую обивку. Чаще всего это атлас или бархат. Одно-
значно ткань должна быть шикарной и дорогостоя-
щей, а стулья — резные изогнутые ножки. Такую же 
особенность должен иметь и столик. Форма его пред-
почтительна круглая или овальная в зависимости от 
предназначения. Овальными обычно делают обеден-
ные столы, а круглыми — журнальные.

Комоды и серванты могут иметь латунные кра-
сивые ручки. Обязательны стеклянные вставки в 
дверцах сервантов. Для дамских комнат смело мож-
но использовать трюмо. Ножки кресел и диванов, 
во-первых, обязательно должны быть, хотя бы, не-
высокие. А, во-вторых, должны быть изогнутыми. 
Возможно, это будут кованые элементы. В спальне 
центральным предметом будет большая кровать с 
роскошным изголовьем или балдахином. Это как раз 
тот случай, когда переборщить не страшно.

Мебель в классическом стиле легко узнать по внеш-
нему виду. Через века шкафы, кресла, диваны и комо-
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ды сохранили свой облик и основные особенности, 
даже если они произведены несколько месяцев назад. 

МАТЕРИАЛ
Изначально мебель в классическом стиле создавали 
для царских интерьеров. Поэтому она была из крас-
ного дерева, инкрустирована полудрагоценными 
камнями, патинирована золотом. Стулья и банкетки 
перетягивали натуральным шелком, присутствовали 
зеркала в оригинальных рамах.

Современная классическая мебель продолжает луч-
шие традиции XVIII века. Для создания шкафов, комодов, 
кухонных гарнитуров используется натуральное дерево, 
иногда шпон. Мебель из массива дерева ценится, т. к. 
она красива, экологична и долговечна. Сегодня дизай-
неры рекомендуют не стремиться к дворцовой роскоши, 
а создать лаконичный классический интерьер.

ОБИВКА
Для обивки классической мебели используются нату-
ральные ткани: шелк, атлас, бархат, сатин. Подходит 
ненавязчивый травянистый рисунок, полоска, одно-
тонный вариант. В современной классике можно ис-
пользовать яркие однотонные обивки мебели. Они 
создают акцент, выделяют предмет мебели, делают 
его главным. Эффектно смотрится капитоне или ка-
ретная стяжка. При ней пуговицы утапливаются в глубь 
обивки, образуя на поверхности ромбы или квадраты. 
Этот метод изобрели в XVIII веке для перетягивания 
внутреннего убранства карет. Теперь это элемент де-
коративной отделки, который применяют при обивке 
диванов, банкеток, кресел, изголовий кровати.

ФОРМЫ
Классицизм сменил помпезное и непродуманное 
рококо. Мебель обзавелась прямыми линиями, чет-
кими силуэтами. Но для интерьера в духе дворцовой 
роскоши сейчас используется классическая мебель 
с круглыми и овальными спинками, изогнутыми под-
локотниками, резными и фактурными линиями. 

ДЕКОРАТИВНАЯ ОТДЕЛКА
Нельзя назвать классический стиль чопорным, в нем 
есть место лепнине, дорогим и роскошным багетам, 
молдингам, колоннам с капителями. Что касается 
классической мягкой мебели, то в ее декоре присут-
ствуют розетки, кисти.

КЛАССИКА ОТ ПРИХОЖЕЙ ДО КАБИНЕТА
Сейчас классицизм соединился с различными совре-
менными стилями. Да и в дворцах мы уже не живем. 
В какой комнате рациональнее сделать интерьер с 
классической мебелью? Стиль хоть и строгий, но 
вполне универсальный. И подходит для всех без ис-
ключения комнат.

Кирилл Истомин
Выпускник нью-йоркской школы Parsons School 
of Design и глава бюро Kirill Istomin Interior Design 
& Decoration Кирилл Истомин уже много лет жи-
вет между Америкой и Россией и, как настоящий 
человек мира, ловко сплавляет в своих проектах 
элементы разных культур. Ему одинаково близки 
русский дворцовый стиль и голливудский гламур, 
он вдохновляется интерьерами православных 
храмов и выискивает на международных аукцио-
нах раритеты в стиле ар-деко. При этом ни один 
проект Истомина не обходится без сделанной на 
заказ мебели и тонких колористических решений.

Тина Камчатнова
К основательнице студии Liberty Design стоит 

обращаться за достоверными стилизациями ре-
гиональных стилей — лучшие ее проекты привя-
заны не столько к конкретным эпохам, сколько к 
географии. К примеру, для того, чтобы оформить 
дом в баварском духе, она вместе с заказчиками 
несколько месяцев изучала материал, разъез-
жая по местным дворцам. Теоретические знания 
удачно накладываются на хорошую материальную 
базу — Тина Камчатнова имеет собственное ме-
бельное производство и всегда может изготовить 
нужный предмет в нужном стиле.

ЛУЧШИЕ РОССИЙСКИЕ
ДИЗАЙНЕРЫ КЛАССИЧЕСКИХ 

ИНТЕРЬЕРОВ
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ПРИХОЖАЯ
Что отличает классическую мебель для прихожей от 
обычной? Конечно, это дизайн. Предпочтение свет-
лым тонам, фактуре натурального дерева, зеркалам. 
Если прихожая небольшая, с несколькими дверными 
проемами, то подойдет модульная классическая ме-
бель. Ее расставляют в имеющиеся простенки, чтобы 
создать единый интерьер. Главное — придерживать-
ся основных правил:

• Прямые и строгие линии фасадов
• Декор в виде розеток, угловых «замков»
• Цвет мебели светлый или натуральный дре-

весный

Прихожая в классическом стиле уже с порога пока-
зывает статус хозяина. Такая мебель красива, удобна 
и долговечна.

ГОСТИНАЯ
В мебели для гостиной присутствует комод, пара сте-
клянных витрин. Есть и масштабные стенки в классиче-
ском стиле, они подходят для просторных гостиных. В 
комнате с классической мебелью особая атмосфера. 

Дух не дворцов, а усадеб. Независимо от формы ком-
наты, мебель рекомендуется расставлять симметрич-
но. Это дополнительно подчеркивает гармоничный и 
рациональный стиль. Классическая мягкая мебель для 
гостиной в таком интерьере — один или два дивана. В 
небольшом пространстве диваны заменяют креслами. 
Единственное условие – симметричное расположение. 
Кресла должны выглядеть гармоничным комплектом.

Основное освещение традиционно – центральная 
люстра. Она должна содержать стекло, хрусталь и 
витые элементы. В классический интерьер вписыва-
ются и рожковые светильники с плафонами, и совре-
менные точечные. Дополнительные источники све-
та — канделябры, торшеры.

КУХНЯ
Из мебели в классическом стиле на кухне можно 
встретить обеденную группу и гарнитур. Столовая 
мебель должна быть из массива, стулья с обивкой на 
сиденьях и спинках. В гарнитуре след классическо-
го стиля виден в фасадах. Они содержат светлые или 
натуральные оттенки, патинирование, симметричную 
фрезеровку, радиусные угловые фасады, стеклянные 
вставки. Натуральное дерево не любит повышенной 
влажности и перепадов температур, поэтому кухонная 
мебель в классическом стиле требует особого ухода.

СПАЛЬНЯ
Интерьер спальни в классическом стиле составит не-
сколько предметов мебели: шкаф, кровать, туалетный 
столик, банкетка или пуфик, прикроватные тумбы. 
Светлая обстановка расслабляет, оттенки натураль-
ного дерева успокаивают. Дополняют классический 
интерьер многослойные портьеры, перехваченные 
кистями или иными подвесами.

Ольга Фрейман
Выпускница МАРХИ и основательница архи-

тектурного бюро «Галерея Фрейма» Ольга Фрей-
ман родилась в семье художников и отлично знает 
историю искусства. Может придать даже неболь-
шой квартире парадный размах и относится к каж-
дому интерьеру как к инвестиционному проекту, 
повышающему ценность недвижимости. Бюро и 
собственная квартира Ольги находятся в райо-
не «золотой мили», что способствует пониманию 
вкусов и потребностей заказчиков, львиная доля 
которых базируется в тех же краях.

ЛУЧШИЕ РОССИЙСКИЕ
ДИЗАЙНЕРЫ КЛАССИЧЕСКИХ 

ИНТЕРЬЕРОВ
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БИБЛИОТЕКА
Отдельная библиотека-кабинет в классическом стиле 
вызывает восторг. Строгие шкафы под книги распола-
гают вдоль стен. В каждом сантиметре такой мебели 
чувствуется роскошь и дух XVIII века. Сочетание де-
рева, стекла и корешков книг выглядит гармонично. 
В центре или у окна располагается зона для чтения 
или рабочий письменный стол. Удобные кресла и кру-
глый стол на резной ножке подарят минуты единения 
с книгой. Рабочий стол в стиле «классика» выглядит 
массивно. В качестве ножек могут быть тумбы с вы-
движными ящиками, а столешница обтянута тканью 
или отполирована до блеска. Строгие линии стола 
подчеркивает декоративная отделка.

СОЧЕТАНИЕ КЛАССИКИ И СОВРЕМЕННОСТИ: 
СПОР ИЛИ СОГЛАСИЕ
Сегодня у классики появилось много ответвлений, 
каждое из них проявляется как в дизайне интерьера, 
так и в дизайне мебели.

Эклектика
Эклектика базируется на классическом стиле: де-

кор стен, некоторые элементы мебели, многослой-
ные драпировки на окнах. На фоне пастельных тонов 
и прямых линий элементы современного стиля выхо-

Вера Сигеева
Совладелица галереи Flamant уже не первый год 

продвигает в России бельгийский стиль. Ее спокой-
ные и неяркие интерьеры представляют собой не-
что среднее между североевропейской фермой и 
чеховской дачей. В дело идут проверенные време-
нем формы, натуральные материалы и состаренные 
фактуры. Вера Сигеева не любит, когда в интерьере 
чувствуется рука декоратора, и на создание есте-
ственности и ощущения дома с историей времени 
не жалеет: был случай, когда она вместе с заказчи-
ками совершенствовала дом в течение десяти лет.

Марина Путиловская
Выпускница Строгановки Марина Путиловская 

уже полтора десятка лет проектирует самые ши-
карные московские рестораны вроде Palazzo Ducale 
или Piazza Rossa и частные дома для богатых и зна-
менитых. А с недавних пор еще и разрабатывает 
мебель для итальянских фабрик Jumbo Collection, 
Mechini, Boiserie Italia и Riva. Марина считается экс-
пертом по части дворцового стиля, но ничуть не 
меньше ей удаются уютные загородные дома вроде 
того, что она оформила для семьи Олега Табакова.

ЛУЧШИЕ РОССИЙСКИЕ
ДИЗАЙНЕРЫ КЛАССИЧЕСКИХ 

ИНТЕРЬЕРОВ
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дят на первый план. В эклектичном интерьере можно 
встретить вещи из импрессионизма и модерна. Из 
каждого стиля в эклектику приходят близкие по духу 
вещи, поэтому интерьер не рассыпается и смотрится 
гармонично.

Неоклассика
Этот стиль многое взял у классицизма, но про-

гресс со счетов скидывать нельзя. Поэтому в нео-
классике можно поставить современный шкаф-купе, 
использовать точечные светильники или установить 

электрический камин. Для придания интерьеру ан-
тичности используют не гипсовую лепнину, а поли-
уретановую. Неоклассические гостиные, спальни и 
детские – светлые, наполненные уютом комнаты. В 
них чувствуется красота классики, мебель имеет пря-
мые формы, резные розетки, декоративные элемен-
ты. При этом люстра может быть светодиодная и за-
жигается от хлопка в ладоши.

Модерн
Мебель в этом стиле сохранила роскошь классики, 

но приобрела изогнутые и витые ножки, необычные 
спинки и изголовья. Основными материалами высту-
пают дерево, металл, стекло. Классическую прямоту 
линий они утратили и переплелись в причудливые 
узоры. В стиле модерн много мягкого цвета. Особый 
шик интерьеру придают витражи, иногда для их под-
светки используют искусственный свет. Художествен-
ная ковка в лестничных перилах, стойках под цветы 
повторяет плавные линии основного интерьера.

Интерьеры и мебель в классическом стиле не уста-
реют, потому что являются символом респектабель-
ности, вкуса и достатка. Они делают роскошь двор-
цов досягаемой. А значит классика — вне времени. 

По материалам интернет-изданий
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УНИВЕРСАЛЬНЫЙ ДИЗАЙНЕР
Дизайнер Марк Ньюсон вошел в историю как автор 
самой дорогой лежанки в мире. Установив многочис-
ленные рекорды на аукционах, работы Ньюсона со-
ставляют около 25% современного рынка art&design. 

Высоченного бородатого австралийца знают муж-
чины во всем мире. Траектория его творческих по-
летов: от дизайна самолетов к трусам — и обратно. 
Когда в 2007 году решался вопрос о развитии косми-
ческого туризма, проектировать корабли пригласили 
именно его. 

В его биографии вообще много нетривиальных 
шагов. Во-первых, он сознательно учился на ювелира 
и не жалеет об этом.

«Тот, кто может сделать миниатюрную вещь, хоро-
шо выступит и в крупном масштабе».

Во-вторых, он дебютировал как герой персональ-
ной выставки в самой влиятельной галерее Сиднея. 
Сразу после учебы получил грант от Австралийского 
совета по искусству (ок. 7 тыс. долл.); потратил его 
на то, чтобы сделать и показать семь своих стульев в 
Roslyn Oxley9 Gallery.

Начинал с лимитированного тиража, потом через 
галереи (Ньюсона поддержал знаменитый парижский 

дилер Дидье Кржентовски) пришел к итальянцам (та-
ким, как Cappellini и Magis), а уже от них попал в круп-
ные корпорации.

«Возможно, мне просто повезло. Конечно, прият-
но думать, что слава моих вещей основана на узна-
ваемости и преемственности, ведь в каждом проекте 
есть частица моего ДНК. Надеюсь, и в креслах, и в са-
молетах присутствует нечто вневременное».

Всеобщую славу Ньюсон получил, когда его алю-
миниевая кушетка Lockheed Lounge продалась за 1,6 
млн долл. на аукционе Phillips de Pury и поставила ми-
ровой рекорд цен на произведение современного ди-
зайна, на тех же филлипсовских лондонских торгах в 
апреле 2015 года лежанка была продана за 2 434 500 
фунтов стерлингов, побив собственный рекорд.

Lockheed Lounge — постмодернистский опус на 
тему кушетки мадам Рекамье на знаменитом пор-
трете Ж.-Л. Давида. Обтекаемая форма — идеально 
гладкая, без швов — собрана из мелких листов алю-
миния. Ремесленная работа высочайшего качества.

Lockheed Lounge, производящий впечатление 
«жидкой металлической формы, похожей на гигант-
скую каплю ртути», отдалённо напоминает кушетки 
с полотен французских мастеров XVIII века. Ньюсон 
сделал его сам всего за пару месяцев, прибив сотни 

МАРК НЬЮСОН
И ПРЕДМЕТЫ
ЗА 3,5 МИЛЛИОНА
ДОЛЛАРОВ

Марк Ньюсон — один из самых успешных, известных и 
влиятельных современных промышленных дизайне-
ров. Он создает прекрасные эстетически, эргономич-
ные, футуристические, но живые вещи, для которых 
характерны плавные линии, прозрачность и отсутствие 
острых углов, при создании которых используются вы-
сокотехнологичные современные материалы. Он созда-
ёт все: стулья и часы, стеклянную посуду и велосипеды, 
рестораны и реактивные самолеты. Он нашел клиентов 
в Европе, Северной Америке и Азии.
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алюминиевых панелей на самодельную форму из сте-
кловолокна. Шезлонг был снят в клипе Мадонны на 
песню Rain, и, хотя появляется там буквально на се-
кунду, это принесло дизайнеру мировую известность.

Помимо реактивных самолетов, машин, велоси-
педов и лодок, Ньюсон — автор духовок для Smeg, 
фотокамер Pentax и Leica, чайников и чемоданов, 
очков и часов. Конечно, предпочитает limited edition 
и капсульные коллекции, цифровое проектирование 
и редкое исполнение в золоте, серебре, хрустале, 
слоновой кости. Его охотно приглашают часовщики 
и ювелиры Montblanc, Jaeger-LeCoultre, Boucheron и, 
конечно, Louis Vuitton.

Марк Ньюсон включен в список 100 самых вли-
ятельных людей в мире по версии журнала Time и 
получил многочисленные награды и отличия. Имеет 
титул The Royal Designer промышленности Велико-
британии, получил почетную докторскую степень 
Сиднейского университета, приглашенный профес-
сор Сиднейского колледжа искусств и Гонконгского 
политехнического университета.

Его работы — во многих крупных музейных коллек-
циях, в том числе МоМА в Нью-Йорке, V & A и Музее 
дизайна в Лондоне, Центре Помпиду в Париже и Му-
зее дизайна Vitra.

ТВОРЧЕСКИЙ ПУТЬ 
Детство Марка было вовсе не звёздным. Он родился в 
Сиднее в 1963-м году, и его отец ушёл из семьи, когда 
Марк был ещё ребёнком, а мать работала управляю-
щей прибрежного отеля, в котором они и жили. Отель 

был наполнен «действительно отличными итальянски-
ми вещицами»: сервировочными столиками от Joe 
Colombo и большими круглыми подушками от Sacco.

Когда Марк был подростком, они с матерью путе-
шествовали по Европе и Азии, пока в итоге он не вер-
нулся в Сидней, где стал изучать ювелирное дело и 
скульптуру в Сиднейском Колледже Искусств (Sydney 
College of the Arts). Вскоре Марк приложил полученные 
знания к изготовлению мебели и стал изучать историю 
дизайна, «заимствуя» копии итальянских журналов, та-
ких как Domus и Ottogano, у киоскёра, на которого он 
работал неполный день. Именно так он узнал о стиле 
Мемфис и обо всём, что тогда происходило в Европе.

Марк всегда утверждал, что расти в Австралии, 
стране без местной традиции дизайна, было для него 
огромным преимуществом:

«Если бы я изучал дизайн в Италии, меня бы учили 
те, кого учил Этторе Соттсасс (Ettore Sottsass) или Ма-
рио Беллини (Mario Bellini), и эти традиции вызывали бы 
у меня отвращение. Поскольку я приехал из Австралии, 
мой дизайн был самобытным и инстинктивным. У меня 
не было учителей, но было очень много обстоятельств, 
которые оказали на мой стиль огромное влияние, от 
детских наблюдений за работой моего дедушки и его 
братьев, собирающих автомобили в гараже, до огром-
ного количества вещей вокруг. И путешествия по миру, 
конечно. Это громадный источник вдохновения, осо-
бенно наблюдения за различными культурами».

В 1987-м году Марк переезжает в Токио, где начи-
нает работать на Теруо Куросаки, японского подряд-
чика в области дизайна. Там он запускает в массовое 
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производство несколько старых проектов, к примеру, 
Embryo Chair и развивает новые, например, Wicker 
Chair (1990). Компания Куросаки, Ide, производи-
ла известные работы Ньюсона, которые широко вы-
ставлялись в Азии и Европе. Это были Orgone Lounge, 
Black Hole Table и Felt Chair.

Куросаки выставляет его работы на Миланской ме-
бельной выставке (Milan Furniture Fair), продвигая, та-
ким образом, Ньюсона на европейский рынок. В 1992 
году Марк покидает Токио и переезжает в Париж. Там 
он выигрывает ряд заказов от престижных европейских 
производителей, включая Flos, Cappellini и Moroso.

В это время Марк зарабатывает на жизнь, прода-
вая ограниченные тиражи своих произведений, таких 
как Event Horizon Table и Orgone Chair. Оба арт-объекта 
были выставлены в Галерее Kreo в Париже (собствен-
ник которой, Дидье Кржентовски, является ведущим 
экспертом по работам Ньюсона). Также источником 
заработка для Марка было проектирование рестора-

нов, например, лондонского Coast (1995). Он также 
спроектировал кёльнские Komed и Osman, манче-
стерский Mash & Air и Canteen на Манхэттене, а также 
интерьер токийской студии записи Syn и розничную 
систему для марки одежды W.&L.T. бельгийского ди-
зайнера Walter Von Beirendonck.

В 1997-м Ньюсон переехал в Лондон, где органи-
зовал Marc Newson Ltd — большую студию, способ-
ную решать более амбициозные промышленные за-
дачи. Там Ньюсон получил целых две работы своей 
мечты: заказ на дизайн интерьера самолёта Falcon 
900B и городской концепт-кар 021C для Ford, кото-
рый выглядит лучше подавляющего большинства ав-
томобилей, когда-либо выпущенных компанией.

Чтобы спроектировать автомобиль, Марк несколь-
ко месяцев изучал автомобильные книги и журналы и 
постоянно разглядывал автомобили на улицах, чтобы 
найти «способы сделать это лучше». Результат его ра-
боты был представлен в 1999-м году на Токийском Ав-
тосалоне. Простота дизайна и обтекаемые формы в 
сочетании с сочным апельсиновым цветом, эстетика 
50-х годов и неожиданные конструктивные решения 
вызвали одобрение публики.

Марк разработал всё — от кузова до панели при-
борной доски. Многие из его новшеств касались 
интерьера — той части автомобиля, о которой мно-
гие дизайнеры предпочитают не думать. Сидения 
вращались на своих опорах, а когда включался свет, 
белоснежное люминесцентное освещение пылало 
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по всему потолку. Малыш O21C также рассказывает 
историю Марка Ньюсона как дизайнера. Приборная 
панель — это реминисценция на его часы Ikepod, а ру-
левое колесо — на вешалку для одежды Alessi (1997). 
Излюбленный геометрический узор, напоминающий 
песочные часы, который Марк использовал в 1992-м 
году при создании кресла Orgone, неожиданно нахо-
дит место в рисунке ковра и протекторов.

Кроме того, он разработал велосипед MN01 для 
Biomega, посуду для Iittala, аксессуары для ванной и 
кухни для Alessi, бытовые предметы для Magis, ме-
бель для B&B Italia, столовые приборы для Idèe и све-
тильники для Dupont Corian.

Большую роль в его карьере сыграл галерист 
Ларри Гагосян. В 2000-х Ларри охотно выставлял не 
только мебель Ньюсона, но и объекты передвижения: 
прототипы и модели — лодку Riva, полуигрушечный 
концепткар Ford 021C, cамолет Kelvin 40, а также кон-
цепт самолета EADS Astrium.

«Если бы мне предложили поднимать дизайн в Рос-
сии, я бы начал с космоса и авиации. Запустил бы про-
екты фантастических интерьеров для самолетов и кос-
мических кораблей. Это сильная сторона русских, у них 
получилось бы... Как устроена жизнь? Работа начина-
ется в 9 утра. Сначала электронная почта, потом с кол-
легами садимся за компьютеры и рисуем 3D-модели. 
Позже начинаются бесконечные совещания. На самом 
деле, в студии я дизайном не занимаюсь. Лучше всего 
мне думается во время длительных перелетов. Всегда 

ношу при себе тетрадку для эскизов. Никто не может 
потревожить меня на высоте 300 футов!».

В 2002—2003 он разработал дизайн ресторана Lever 
House Restaurant в знаменитом здании Lever House в 
Манхэттене, сиденье бизнес-класса Skybed для Qantas 
Airways, линию посуды для Tefal и линию для ванных 
комнат Newson Bathroom Suite для Ideal Standard.

В 2004—2005 Марк получил заказ от Qantas Airways 
на дизайн интерьера нового самолета A380 и залов 
аэропорта в Сиднее и Мельбурне. А ещё Марк разра-
ботал Talby, своего любимца, мобильный телефон для 
японской KDDI. Не гнушается Марк и одежды. Так он, 
к примеру, разработал униформу для австралийской 
олимпийской сборной (в сотрудничестве с Richard 
Allan), а также коллекцию одежды для G-Star и Scope. 
А еще ему принадлежит авторство дизайна линии ба-
гажа для Samsonite. Марк разработал дизайн бара и 
шестого этажа отеля Puerta America в Мадриде.

В 2006-м Марк был назначен креативным директо-
ром Qantas Airways и продолжает работать над инте-
рьерами A380 и залами аэропортов. Он был автором 
дизайна ювелирного магазина Marie-Hèlène de Taillac 
(MHT) в Токио и бутика Azzedine Alaia в Париже. Он 
создал ограниченную серию контейнеров для шам-
панского для Dom Pèrignon.

В 2007-м состоялось открытие разработанных 
Марком залов первого класса в аэропортах Сиднея 
и Мельбурна, а также шаттла для EADS Astrium. Марк 
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получил множество наград, включая шесть Good 
Design Awards от Chicago Atheneum, а в 2001–2002 го-
дах прошла большая ретроспектива его работ в музее 
Powerhouse Museum, что в Сиднее.

В 2003-м Марк получил заказ от Фонда Картье соз-
дать произведение по собственному выбору. Он уже 
создавал для фонда в 1995-м году скульптурную ин-
сталляцию Bucky (Париж). На этот раз результатом 
его работы стал Kelvin40, концептуальный самолет, 
выставленный в Фонде Картье в 2004-м и показанный 
на первой большой европейской ретроспективе Мар-
ка Ньюсона (2004—2005).

В 2013-м году мир увидел первые плоды плодот-
ворного сотрудничество Марка с Джони Айвом. Они 
познакомились в Японии в конце 90-х, но ни один из 
них не может вспомнить при каких обстоятельствах. 
С того момента они стали близкими друзьями, не-
смотря на то, что живут на разных континентах. Оба 
обожают машины и ежегодно вместе с семьями в се-
редине июля посещают Британский Фестиваль Ско-
рости — выставку антикварных и коллекционных ав-
томобилей в Западном Эссексе, чтобы полюбоваться 
уникальными авто от винтажных Porsche до гоночных 
болидов Формулы 1. Друзья и коллеги по цеху объ-
единились, чтобы создать и выбрать более сорока 
предметов, выручка от продажи которых на аукционе 
Sotheby’s в Нью-Йорке поступит на нужды RED — кам-

пании по борьбе с ВИЧ-инфекцией, организованной 
фронтменом группы U2 Боно.

Конечно, далеко не все 40 предметов были созда-
ны Айвом и Ньюсоном совместно. Но то, что они соз-
дали вместе, заслуживает внимания. К примеру, Leica 
M с обтекаемыми формами, которая кажется гораз-
до мягче и приятнее на ощупь других фотоаппаратов 
этой культовой компании и компьютерный стол, тек-
стура которого напоминает стеллаж Voronoi. 

«Как дизайнер и архитектор я считаю своим дол-
гом совершенствовать предметы, даже те, которые 
уже готовы. Поэтому на развитие одного проекта ухо-
дит 2–3 года, и некоторые проекты так и не доходят 
до завершающей стадии. Работа даже над самым не-
большим – это процесс выявления недоделок и ре-
шения проблем. Моя первичная мысль, относящаяся 
к созданию чего-либо совершенно нового, всегда 
основана на желании сделать нечто прекрасное, не 
существовавшее до сих пор, и поэтому я всегда ста-
раюсь использовать новые технологии и материалы. 
Что касается главного принципа моего дизайна, то 
это эволюция образа, форм и функций. В то же время 
существует некое связующее звено, некая нить, моя 
дизайнерская ДНК, делающая предмет или проект 
цельным. Я бы назвал ее Согласованность».

По материалам интернет-изданий
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12 стульев, МФ Республика Хакасия, г. Абакан, ул. Кирова, 255, тел./факс (3902) 24-58-35, 28-52-20

Авантаж, ООО г. Новосибирск, ул. Часовая, 6, корп. 3, тел.: 8-952-909-13-33

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Баской, ООО г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 2,  тел.: (383) 276-00-87; г. Новосибирск, ул. К. Станиславского, 17,  
тел.: (383) 343-67-98, e-mail: baskoy@ngs.ru, www.baskoy.ru

Венге, ООО г. Новосибирск, ул. Дуси Ковальчук, 378а, корп. 4, (2 этаж), тел.: (383) 203-34-81, 226-46-19, 236-05-19, 
ул. Тюленина, 1Б, офис 16, тел.: (383) 270-19-39, e-mail: masterdoka@mail.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Кемеровомебель, ООО г. Кемерово, ул. Камышинская, 3а, тел.: (384-2) 28-72-33, 28-77-33, факс 28-72-33, 
e-mail: mebelsibiry@kemcity.ru, www.kuzmebel.ucoz.com

Конфесса, фабрика 
мебели

г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 21, тел.: (383) 362-20-72, 230-50-72, e-mail: info@confessa.su, 
www.confessa.su

Мебель Мастер, ООО г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 118/1, , тел.: +7 (383) 310è09è93, +7è983è510è09è93

Мебельсон г. Ижевск, ул. Торговая, 15, тел./факс: (3412) 623-632, 623-633, e-mail: mebelson@udm.net, 
www.mebelson.ru

МебельСтрой, ООО г. Новосибирск, ул.  Б.Хмелницкого 90/3,  тел.: (383) 271-43-45, 367-01-26, 8-961-228-3000, 
www.dolina-mebel.ru 

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Мокин-мебель, ООО г. Кемерово, 650055, пр-кт Кузнецкий, 85, тел. 8-800-200-65-39, (3842) 28-65-39, e-mail: mokina.n@mail.ru, 
www.mokin-mebel.ru

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев 49А, к4, тел. (383) 344-77-55, 344-72-77, 
www.новосибирскаямебель.рф, e-mail: nmbl@mail.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел.: +7 (383) 353è45è34, www.mebelfinist.ru

Финист г. Новосибирск, ул. Красина, 43, тел.: +7 (383) 208è22è00, 208è20è44, www.mebelfinist.ru

КОРПУСНАЯ МЕБЕЛЬ
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Айлант-мебель г. Барнаул, ул. Маяковского, 18г, тел./факс (3852) 31-94-38, 31-94-36, e-mail: ailant_brn@mail.ru

Аленсио, ООО, ТД г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел./факс: 262-02-79, 262-04-62, e-mail: info@alensio.ru, 
www.alensio.ru

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Аргумент, представитель 
ЗАО «Аркада 
Дистрибьюшн»

г. Новосибирск, ул. Коммунистическая, 48а, тел. (383)29-29-184, 36-200-55

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г. Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, тел. (383) 228-35-32, 335-82-86, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Мария, ООО г. Новосибирск, ул. Новогодняя, 24, тел. (383) 349-54-50 (ф), e-mail: demina-dasha@mail.ru

Мебель-Сибирь, ООО г. Новосибирск, Выставочный зал и офис: ул. Большевистская, 92, (торговый павильон), 
тел.: тел./факс 8 (383) 230-30-84 , 269-43-11, +7-913-913-75-09, e-mail: ledasibir@yandex.ru, www. ledasibir. Ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.medea.gorodgid.ru

Миссия, ООО г. Новосибирск, ул. Писемского, 6/6, тел.: (383) 311-08-44, 311-04-196,  e-mail: mebel-missia@yandex.ru, 
www.missia54.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г. Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел.: (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

РостМебель, ООО, 
производственная 
компания

г. Новосибирск, ул. Объединения, 59, к 1, тел. (383) 291-80-04, 275-57-05, e-mail: info@comrost.ru, 
www.comrost.ru

Северсталь-Мебель, ООО г. Череповец, Советский пр., 35, тел.: (8202) 51-72-21, 51-72-24, e-mail: info@mebel.net, www.mebel.net

СибТоргМебель, ООО г. Новосибирск, ул. Римского-Корсакова, 28/1, тел. (383) 314-28-53, 344-59-20, e-mail: elit-k@mail.ru

Старлинг г. Новосибирск, ул. Королева, 40 (з-д «Комета»), тел. (383) 292-88-28, факс 227-65-13

Стиль, мебельная фирма г. Новосибирск, ул. Панфиловцев, 53, тел. (383) 267-35-79, www.mtd.nm.ru

Техноком 630099, г. Новосибирск, ул. 1905 года, 15, офис 7 тел.: (383) 213-55-14, 221-72-61, 335-19-78, 
e-mail: info@tc-nsk.ru, www.tc-nsk.ru

СПЕЦИАЛЬНАЯ МЕБЕЛЬ

Алкос-Комфорт, ООО г. Новосибирск, ул. 2-я Станционная, 28а/1, тел. (383) 350-57-11, www.alkos-komfort.ru

Атриум, мебельный салон г. Новосибирск, ул. Широкая, 1а, тел.: (383) 335-02-10, 335-01-12, 335-01-83

БВК-мебель г. Новосибирск, ул. Обская, 121, тел.: (383) 269-45-51, 296-45-48

БОСС, ИП Силина Н.И. г.Новосибирск, Красный проспект, 220, к. 12, оф. 1, тел. (383) 227-76-41, e-mail: boss-mebel@mail.ru

Бюро-мебель, ООО 
Сибирус

г. Новосибирск, ул. Челюскинцев, 18/2, оф. 409, тел.(383) 201-05-71, 201-05-72, 201-05-73, 
e-mail: buro-mebel@mail.ru, www.buro-mebel.ru

Витра, ИП Домошенкина 
О.А.

г.Новосибирск, ул. Аэропорт, 1б, оф. 38, тел. (383) 292-46-04, 228-35-50, e-mail: vitra-nsk@mail.ru, 
www.vitra.tomsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Камеа, мебельная 
фабрика г. Новосибирск, ул. Обская, 2, тел.: (383) 264-41-74, 264-41-75, e-mail: office@kamea.ru

Территория мебели, МФ 
Борус г. Новосибирск, ул. Восход, 1а, оф. 116, тел. (383) 266-73-22, e-mail: borus2667322@mail.ru

Новокор, мебельная 
фабрика

г.Новосибирск, ул. Б. Хмельницкого, 90, корп. 1, тел. (383) 274-00-45, 274-00-91, 8-923-229-09-43, 
8-923-233-49-60, e-mail: novokor07@mail.ru, novokor@inbox.ru, www.novokorsib.ru

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Офисные кресла и стулья, 
группа компаний UniFox

г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 81, тел. 227-94-80, 227-94-81, 279-95-57, е-mail: unifox@list.ru, 
www.unifox.ru

Офис-стиль, торговая 
компания

г.Новосибирск, ул. Королева, 40, к. 3 (3 этаж), тел.: (383) 325-05-10, 217-40-40, 217-40-50, 
e-mail: referent@style-office.ru

Торговый дом «Аленсио» г. Новосибирск, ул. Нижегородская, 270, тел.: (383) 262-02-79, 262-04-62, www.alensio.ru, 
e-mail: info@alensio.ru

ОФИСНАЯ МЕБЕЛЬ
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Баской г. Новосибирск, ул. Богдана Хмельницкого, 2, тел. (383) 276-00-87, e-mail: baskoy@ngs.ru

БРВ Новосибирск, ООО г. Новосибирск, ул. Краснояровское шоссе, 5/1, тел./факс: +7 (383) 204è59è69, 204è59è59, 
e-mail: www.brw.ru

Вардек-кухни  г. Санкт-Петербург, пос. Невская Дубровка, ул. Советская д. 1, тел./факс: (812) 309-47-98, 
www.kuhni-vardek.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Зотто МК г. Новосибирск, ул. Пермитина, 24, 3-й этаж, тел.: +7 (383) 286è28è05, +7è952è930è55è88, +7è913è770è50è53, 
www.kuhnizotto.ru

Калите плюс, ООО г. Новосибирск, ул. Связистов, 12а, тел.: +7 (383) 291-62-43

Кувикина ИП г. Новосибирск, Васхнил, ул. Восточная, 5, тел. (383) 308-76-81, 214-65-75, тел/факс: (383) 308-79-54, 
kuvikin@mail.ru, WWW.MEBEL-COMPLECT.RU 

Камеа МФ г. Новосибирск, ул. Фабричная, 31, ТВЦ Мельница, тел.: +7 (383) 214è30è03, +7 (383) 200è38è40, 
www.kamea.ru

Лагуна мебель МФ г. Новосибирск, ул. м-н Горский, д. 43, оф. 1, тел.: (383) 361-42-30, +7-913-956-9-986; 
ул. Сибиряков-Гвардейцев, 49/1, корп. 2,   тел. +7-923-139-39-42, e-mail: laguna-mebel2005@mail.ru

МебельСтройСервис, ООО г. Новосибирск, ул.  Арбузова, 10,  тел.: +7 (383) 214è97è77, www.mss.sib-city.ru 

Мефа, мебельная фабрика г. Новосибирск, ул. Сиб.-Гвардейцев, 49а, ткорп. 12, тел./факс: (383) 342-75-41

МФ Медея, ООО г. Новосибирск, ул. Мира, 54 а, тел.: +7 (383) 299-10-29,  211-27-20, e-mail: mfmedea@mail.ru, 
www.mf-medea.ru

Кухни Лаэрта (ООО 
Одиссей-Комплект)

г. Новосибирск , ул. Ватутина, 99, оф. 406, склад В 10, тел.: (383) 352-32-77, +7-913-060-70-11, 
+7-913-394-10-15; фирменный салон: г. Новосибирск , ул. Светлановская, 50, ТЦ Большая Медведица, 
тел.: (383) 303-43-17, +7-913-386-04-39 ( дизайнеры),  www.kuhni-laerta.ru

Триана г. Новосибирск, ул. Красный проспект, 161, тел.: +7 (383) 209è22è10, www.trianamebel.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел. (383) 3-534-534

Фелиция, ТД г. Новосибирск, ул. Красный проспект, 60, тел.: +7 (383) 263è35è61, моб. +7è903è900è35è61, 
www.feliciamebel.ru

Финист, мебельный 
магазин г.Новосибирск,  г.Новосибирск, ул. Красина 43, finist43@yandex.ru, www.mebelfinist.ru

МЕБЕЛЬ ДЛЯ КУХНИ

Автор, ателье мягкой 
мебели г. Новосибирск, ул. Ельцовская, 5, тел.: (383) 331-55-58, 331-03-61, www.avtor-nsk.ru

Властелин мебели Кемеровская область, г. Прокопьевск, ул. Шишкина, 2, тел/факс: (3846) 69-55-01, www.vlastelin-mebeli.ru, 
e-mail: m.f-vlastelin@mail.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, пр-т Дзержинского, 1/4, тел.: +7è913è207è45è73, www.sofa-shop.ru

Диваны & Диванчики г. Новосибирск, ул. Большевистская, 173Б, тел.: +7è913è913è98è00, +7 (383) 206è40è63, 269è40è30, 
www.sofa-shop.ru

Мушта-мебель, ООО г. Новосибирск, ул. Промкирпичная, 22, тел.: +7 (383) 279-36-16, 279-87-17, 279-19-05 www.33divana.com

Новосибирская мебель, 
ООО

г. Новосибирск, ул.Сибиряков-Гвардейцев, 49а, к. 4, тел.: +7 (383) 344è99è26, 344è72è77, 344è77è55, 
www.новосибирскаямебель.рф

Престиж-мебель, салон г.Новосибирск, ул. Титова, 44, тел.: +7 (383) 343è33è33, 343è75è00, www.prestmebel.ru

Престиж-мебель, салон г.Бердск, ул. Промышленный переулок, 2а, тел.: +7 (38341) 3è70è61, +7è913è396è87è60, www.prestmebel.ru

Тулинка г. Новосибирск, ул. Сибиряков-Гвардейцев, 44/4, тел.: +7 (383) 353è45è34, www.mebelfinist.ru

Финист г. Новосибирск, ул. Красина, 43, тел.: +7 (383) 208è22è00, 208è20è44, www.mebelfinist.ru

Эволи г. Новосибирск, ул. Ленина, 21/1, к. 1, Манхэттен, тел. +7 (383) 233è15è25, e-mail: 2020125@mail.ru, 
www.evoly.ru

Эволи г. Новосибирск, ул. ул. Зеленая Горка, 1/4, тел.: +7 (383) 233-15-25, e-mail: an.mit@mail.ru, www.evoly.ru

МЯГКАЯ МЕБЕЛЬ
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ВЫСТАВКИ, ЯРМАРКИ

ГРАФИК ВЫСТАВОК МЕБЕЛЬНОЙ
ПРОМЫШЛЕННОСТИ РОССИИ,

14 – 20 января
IMM COLOGNE – 2019
Кёльн, Германия
Международная выставка мебели
www.imm-cologne.com

22 – 27 января
I MOB – 2019.  ISTANBUL FURNITURE FAIR
Турция, Стамбул
Международная выставка мебели
www.cnrimob.com

19 – 22 февраля
SIBBUILD — 2019 
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка строительных и отделочных материалов
www.sibbuild.com

12 – 14 марта
МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР – 2019 
Минск, Белоруссия, ВУП «Экспофорум»
Международная выставка мебели и интерьера
www.expoforum.by

18 – 21 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR (GUANGZHOU) 
PHASE 1 — 2019

GUANGZHOU CHINESE IMPORT & EXPORT 
COMMODITIES COMPLEX PAZHOU (GICEC)
Китай, Гуанчжоу
Международная торговая выставка мебели для дома
www.ciff.furniture

28 марта – 31 марта
CHINAINTERNATIONALFURNITUREFAIR (GUANGZHOU) 
PHASE 2 — 2019
Китай, Гуанчжоу, Guangzhou Chinese Import & Export 
Commodities Complex Pazhou (GICEC)
Международная мебельная выставка  (готовая мебель)
www.ciff.furniture

02 – 05 апреля
MOSBUILD — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка строительных и отделочных 
материалов
www.worldbuild-moscow.ru

03 – 06 апреля 
UMIDS — 2019
Краснодар, ВКК  «Экспоград Юг»
Международная выставка мебели, материалов, комплек-
тующих и оборудования для деревообрабатывающего и 
мебельного производства
www.umids.ru

09 – 14 апреля 
ISALONI — 2019
Италия, Милан, Fiera Milano
Международная выставка мебели, дизайна, освещения
www.salonemilano.it

17 – 20 апреля 
IZBUSHKA! СТРОИТЕЛЬСТВО. ДЕРЕВООБРАБОТКА — 
2019
Челябинск, ДС «Юность»
Выставка о коттеджном строительстве, мебели и деревоо-
бработке
www.uralbuild.com

18 – 21 апреля
ЗАГОРОДНЫЙ ДОМ — 2019
Новосибирск, ВК «Новосибирск Экспоцентр»
Выставка инженерного оборудования и материалов для 
строительства и обустройства коттеджа или загородного 
дома
www.sibhouseexpo.ru

19 – 23 апреля
УЮТНЫЙ ДОМ — 2019  
Белгород, ВК «Белэкспоцентр» 
Межрегиональная специализированная выставка
www.belexpocentr.ru

23 – 27 апреля
125-Я КАНТОНСКАЯ ЯРМАРКА (THE 125-TH CHINA 
IMPORT AND EXPORT FAIR 2019), 2-Я ФАЗА
Китай, Гуанчжоу (Guangzhou)
Мебель, декор и товары для дома
www.cftc.org.cn

24 – 26 апреля
MEBELEXPO UZBEKISTAN — 2017
Узбекистан, Ташкент, НВК «УзЭкспоцентр»
Международная выставка «Мебель и технологии произ-
водства»
www.mebelexpo.uz

30 мая – 01 июня
КРЫМ. МЕБЕЛЬ. ИНТЕРЬЕР — 2019
Крым, Симферополь, «Форум. Крымские выставки»
Специализированная выставка мебели, фурнитуры и ком-
плектующих
www.expoforum.biz

21 – 24 мая
INTERZUM — 2019
Кельн, Koelnmesse
Ведущая международная выставка комплектующих для 
производства мебели и дизайна интерьера.
www.interzum.com
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И ДЕРЕВООБРАБАТЫВАЮЩЕЙ
СНГ И МИРА НА 2019 Г.

23 – 25 мая
ДАЛЬЭКСПОМЕБЕЛЬ. ФУРНИТУРА. ИНТЕРЬЕР — 2019. 
ТЕХНОДРЕВ ДАЛЬНИЙ ВОСТОК — 2019
Хабаровск, Хабаровская международная ярмарка
Выставка мебели и комплектующих для ее производства
www.khabexpo.ru

12 – 15 июня
МЕБЕЛЬ И ИНТЕРЬЕР —  2019.
ЛЕС И ДЕРЕВООБРАБОТКА  —  2019
Алматы, Казахстан, ВЦ «Атакент»
Ведущие казахстанские проекты, посвященные мебельной 
и деревообрабатывающей промышленности.
www.mebelexpo.kz

03 – 06 сентября
ЭКСПОДРЕВ — 2019
Красноярск, МВДЦ «Сибирь», ВК «Красноярская ярмарка»
Деревообрабатывающая специализированная выставка
www.krasfair.ru

10 – 13 сентября 
СИБЛЕСОПОЛЬЗОВАНИЕ. ДЕРЕВООБРАБОТКА. 
МЕБЕЛЬ — 2019
Иркутск, СибЭкспоЦентр
Международная выставка оборудования, технологий, мате-
риалов и продукции лесозаготовительной, деревообраба-
тывающей промышленности  и деревянного домостроения
www.sibexpo.ru

11 - 14 сентября
МЕБЕЛЬ — 2020
Минск, Футбольный манеж
Международная специализированная выставка-ярмарка
www.belexpo.by

12 – 15 сентября
KAZINTERMEBEL — 2019
Астана, Казахстан, ВЦ «Корме»
Международная Выставка Мебели и Дизайна Интерьера 
www.kazintermebel.kz

17 – 19 сентября
HEIMTEXTIL RUSSIA — 2019
Москва, МВЦ  «Крокус Экспо»
Международная выставка домашнего текстиля и тканей 
для оформления интерьера
www.heimtextil-russia.ru

17 – 20 сентября
ЭКСПОМЕБЕЛЬ-УРАЛ 
И LESPROM-URAL PROFESSIONAL — 2019
Екатеринбург, МВЦ «Екатеринбург-Экспо»
Ведущая в Уральском регионе международная специали-
зированная выставка мебели, оборудования, комплектую-
щих и технологий для её производства.
www.expoural.com

18 – 20 сентября
МЕБЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ.
ДЕРЕВООБРАБОТКА — 2019
Казань, ВЦ «Казанская ярмарка»
Межрегиональная специализированная выставка
www.intermebelexpo.ru

09 – 12 октября
SALONE DEL MOBILE. MILANO MOSCOW — 2019
Москва, «Крокус Экспо»
Международная выставка мебели, дизайна, освещения
www.isaloniworldwide.ru

10 – 12 октября  
МВМК — 2019
Ялта, Крым, Хрустальный зал отеля «Ялта-интурист»
Специализированная выставка мебели и дизайна
www.expocrimea.com

13 – 16 октября
INTERMOB – 2019
Турция, Стамбул
Международная выставка компонентов для мебели
www.intermobistanbul.com

15 – 18 октября
SICAM — 2019
«Pordenone Fiere»
Италия, Порденоне
Международная специализированная выставка комплекту-
ющих для производства мебели
www.exposicam.it

14 – 17 ноября
INTERIOROOM — 2019
Самара, ВК «Экспо-Волга»
Межрегиональная специализированная выставка  — глав-
ное событие в области архитектуры и дизайна Поволжья
www.expointerio.ru

14– 16 ноября
МЕБЕЛЬНЫЙ ВЕРНИСАЖ  — 2019
Сочи, Выставочный центр у Морпорта
Специализированная выставка 
www.sochi-expo.ru

18 – 22 ноября
МЕБЕЛЬ — 2019
Москва, ЦВК «Экспоцентр»
Международная выставка
www.meb-expo.ru

03 – 06 декабря 
WOODEX — 2019
Москва, МВЦ «Крокус Экспо»
Международная выставка оборудования и технологий для 
деревообработки и производства мебели
www.woodexpo.ru
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БЕСПЛАТНО 
— по предприятиям и частным лицам, занятым в про-

изводстве, поставках, оптовой и розничной торговле 
мебелью, комплектующими, сырьем и материалами в 
Новосибирске и городах Сибирского региона. Система 
специализированной доставки в городах: Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, Красноярск, Новокузнецк, 
Хабаровск,Владивосток, Тюмень,Челябинск, Екатерин-
бург, Иркутск.

— на ITE «Сибирская Ярмарка» и мебельных яр-
марках городов Сибири, Урала и Дальнего Востока;

— в Новосибирске журнал выкладывается для бес-
платного распространения более чем на 60 пред-
приятиях, специализирующихся на производстве и 
продаже фурнитуры, комплектующих, материалов и 
мебели.

Система специализированной доставки в г. 
Новосибирске: «БИС-Курьер» ул. Герцена, 12, 
тел.: (383) 217-69-67

Макеты подаются в файлах CorelDraw 9.0 (5.0-
13.0 — допускаются), Adobe Illustrator 5.0-11.0, *.EPS, 
*.AI, шрифты переведены в кривые (Convert to curves), 
разрешение импортированных изображений не ниже 
240 dpi для цвета (не ниже 240 dpi для ч/б), верхняя 
граница 400 dpi (редуцируйте — resample — при ее 
превышении). 

Для макетов в цвете — все импортированные изо-
бражения до импорта в файл Corel Draw должны иметь 
формат CMYK.

При подаче макетов в TIFF, PSD — формат CMYK, 
разрешение — для цветных макетов — 300 dpi, для 
черно-белых — 400 dpi (допускается не ниже 300 dpi). 
Для макетов в формате JPG устанавливайте мини-
мальную степень сжатия.

Вы можете отправить макет на наш e-mail или FTP-
сервер.

Последний срок подачи рекламы в номер — 
до 18:00  за 10 дней до дня выхода номера.

Цветные полосы
(обложка, вкладка) Черно-белые полосы

1-я полоса (обложка) — 82 000 руб. 1/1 — 12 500 руб.

2-я полоса (обложка) — 40 000 руб. 1/2 — 7 800 руб.

3-я полоса (обложка) — 29 500 руб. 1/4 — 4 500 руб.

4-я полоса (обложка) — 46 000 руб. 1/8 — 2 800 руб.

вкладка — 26 000 руб. 1/2 — 13 500 руб.
                                                1/4 — 8 500 руб.

Блок на колонтитуле — 2500 руб.

Адресный блок в справочнике — 500 руб.

эксклюзивный блок перед содержанием

— 1 полоса — 27 500 руб.

Логотип (в справочник) — 600 руб.

1 строка (при размещении в справочнике)
— позиция (80 знаков в строке) — 120 руб.

ТРЕБОВАНИЯ к размещению материалов и размеры рекламных модулей

ВАЖНО: в цветных макетах на расстоянии 8–10 мм 
от каждого края — не включать текст и существенные 
элементы изображения (под обрез уходит 5–3 мм).

Для справки:
В статьях (1 полоса) примерно 4500–5000 знаков 

без пробелов (2–10 абзацев);   5200–5800 (2–10 абза-
цев) знаков  с пробелами.

ЦВЕТ
(включено поле под обрез)
Обложка — 223*303
1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 213*150 гориз.
1/2 — 303*105 верт.
1/4 — 105*150 верт.

ЧЕРНО-БЕЛЫЕ

1/1 — 213*303 верт.
1/2 — 187*126 гор.
1/2 — 260*91 верт.
1/4 — 91*126 верт.
1/8 — 88*61,6 гор.
1/9 — 187*29 гор.

По всем вопросам обращайтесь к менеджерам или в редакцию тел./факс (383) 352-35-05, e-mail: mebel@х1.ru
Тел. редактора (383) 21-44-333 (мобильный), e-mail: sveta@х1.ru

РАСПРОСТРАНЕНИЕ ИЗДАНИЯ

РАСЦЕНКИ на размещение рекламы в 2019 году
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ЗАЯВКА ДЛЯ ПОДПИСКИ НА ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ»

НАИМЕНОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ

АДРЕС ДЛЯ КУРЬЕРСКОЙ ДОСТАВКИ

РОД ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

ТЕЛЕФОН

ФАКС

ОТВЕТСТВЕННОЕ ЛИЦО

ПЕРИОД ПОДПИСКИ

Бланк необходимо выслать по факсу (383) 352-77-29 или на e-mail: mebel@x1.ru 

Стоимость одного экземпляра журнала 180 руб. (НДС вкл.)

В городах Омск, Томск, 
Бийск, Барнаул, Кемерово, 
Красноярск, Новокузнецк 
доставка журнала курьер-
ской службой осущест-
вляется бесплатно.

ЗДЕСЬ МОЖНО ПОЛУЧИТЬ ЖУРНАЛ «МЕБЕЛЬЩИК СИБИРИ» БЕСПЛАТНО

Monticelli-sib 2-я Станционная, 46/Б 341-87-22

Monticelli-sib  Мира,54 335-12-03

Аристо Сибирь Владимировская, 11а, к. 2  363í78í15

УралПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Бином, ООО Журинская, 80/1 223-85-77

Борисов, ИП 1-я Ельцовка, 1 225-19-59

Глобал, ГК Фабричная, 41/1 303-42-90

Глобал, ГК Ватутина, 99Р 230-20-25

Джокер Сибиряков-Гвардейцев, 56a 316-15-70

Кайзер Декор ул. Сибиряков-Гвардейцев, 56а 344-22-92

Командор Оловозаводская, 25 (территория 
ДОК) 22-77-961

Ламитекс Петухова, 69, к. 10 335-82-99

Макмарт ул. Немировича-Данченко, 130/1 314-79-99

Мастерсиб, ООО Большая, 278 364í44í93

Мастерсиб, ООО Паласса, 10 215-19-29

МДМ-Комплект Большая, 256-б 227-79-38

Мебельная 
фурнитура-Н С.-Гвардейцев, 49/6 357-24-64

Мир кухни Серебренниковская, 23 218-11-27

Модерн-купе Сибиряков-Гвардейцев, 49/2 353-52-13

МТФ Кривощековская, 15 363-98-16

Нафтали, ООО Даргомыжского, 8а, к. 60 363í18í58

Ноис Дуси Ковальчук, 1, к. 4 230-21-80

Первая фабрика 
фасадов, ООО Северный проезд, 7/2 328-00-79

Пласетас, ООО Мира, 54а, корп. 2. 328-38-51

Раумплюс Ватутина, 99, офис 101 352-39-57

Рауфф 2-я Станционная, 46Г 362-18-99

Сибирский партнер Ватутина, 38 352-87-30

Сибирь, МФ Бетонная, 6 353-05-05

СКМ Мебель Станционная, 30а, к.19 230-55-81

Т.Б.М.-Сибирь Б. Хмельницкого, 113 363-55-05

ТД «Томлес» 2-я Станционная, 44 362-20-62

Томские мебельные 
фасады Бетонная, 12 362-17-69

Торговый мир Сибиряков-Гвардейцев, 49/3, к. 6 291-87-65

Торгсиб, ООО Тайгинская, 3 272-22-25

Торгсиб, ООО Ударная, 27/2 353-25-08

Фортуна, ООО Мира, 54а, корп. 2. 344-97-06

Хеттих Рус Петухова, 69, к.1 342-24-34

Центр мебельной 
фурнитуры Советская, 64 236-25-97

Центр мебельной 
фурнитуры Мира, 63а, корп. 17 361-13-38

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Центр мебельной 
фурнитуры Планетная, 30, корп. 3 278-72-37

Эжва-Сибирь Тюменская, 18 399-00-50

Кемерово (3842)

Monticelli-sib Баумана, 6 - 12 яч., 2 эт.
38-07-44, 

8-913-298-
43-33

Аристо Сибирь Абызова, 12а 49-65-95

Модерн-купе Володарского, 18 452-352

Мелькин Ю. Ф., ИП Угловая, 129 75-38-77

Центр мебельной 
фурнитуры Карболитовская, 1/1, 1 эт. 39-61-86

Барнаул (3852)

АрсеналПлит Петухова, 35/а 275-54-24

Комплекс-Барнаул Автотранспортная, 49/1 46-76-86

МДМ-Комплект Северо-Западная, 15 77-99-39

Стайлком, ООО Красный Текстильщик, 12 37-96-86

Центр мебельной 
фурнитуры Малахова, 177Е 504-150

Томск (3822)

Комплекс-Томск Пролетарская, 38В 900-699

Томлесдрев 2-ой поселок ЛПК, д. 111, стр. 16 723-071

Томские мебельные 
фасады пр-т Фрунзе, 119 «е» 545-150

Иркутск (3952)

Фурнитура Люкс Челябинская, д. 26, к. 5 50-33-77

Красноярск (391)

МакМарт Шахтеров, 61, стр. 3 234-70-20

mailto:mebel%40x1.ru?subject=%D0%9C%D0%B5%D0%B1%D0%B5%D0%BB%D1%8C%D1%89%D0%B8%D0%BA%20%D0%A1%D0%B8%D0%B1%D0%B8%D1%80%D0%B8
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АЛФАВИТНЫЙ СПРАВОЧНИК КОМПАНИЙ

12 стульев, МФ ...........................53
AIRON Новосибирск ..............12, 32
BLUM, представительство 
в Новосибирске ............................7
BOYARD .................................. 7, 22
Elite Wood ...................................34
GTV-Сибирь, ООО ................... 7, 12
Monticelli-sib .................7, 12, 22, 32
Rehau .........................................34
Sidak ...........................................32
Sm54 ..........................................32
Ава Мебель, ООО ........................36
Авантаж, ООО.............................53
Аванти, ООО ...............................39
Авантсиб, ООО .....................12, 32
АвантСиб, ООО ..................... 34, 36
Ависта ........................................32
Автор, ателье мягкой мебели ......55
Адамант, ООО ...............................7
АДМ ............................................32
Айлант-мебель ............................54
Аленсио, ООО, ТД .......................54
Алкос-Комфорт, ООО ..7, 23, 34, 36, 
.............................................53, 54
Альфа-дизайн, ООО ..............32, 34
АльфаСиб, ООО .................... 34, 36
Альфа-Трейд ..............................34
Антик ...................................... 7, 12
Апельсин, ООО ...........................32
Арго Плюс, ООО ...................32, 36
Аргумент, представитель, 
ЗАО «Аркада Дистрибьюшн» .......54
АренаСиб, ООО ..................... 37, 38
АРИСТО, представительство 
компании в г. Новосибирск .........22
Артель, мастерская ...............23, 34
Астрель .................................. 7, 22
Атриум, мебельный салон ...........54
Базис, ООО (Hranipex) ................34
Баской ........................................55
Баской, ООО ...............................53
БВК-мебель .................................54
Бином, ООО ..................................7
Борисов, ИП ..........................38, 39
БОСС, ИП Силина Н.И. ................54
БРВ Новосибирск, ООО ...............55
БРИСТ-Новосибирск, ООО ...........23
Бюро-мебель, ООО Сибирус ........54
Валмакс ........................................7
Вардек-кухни ..............................55
Велма, ЗАО .................................39
Венге, ООО .................................53
Верес-плюс, ООО ........................32
Вита-групп, представительство 
в Новосибирске ..........................38

Витра, ИП Домошенкина О.А. ......54

Властелин мебели......32, 53, 54, 55

Гемма, ПК ...................................37

ГетАкрил, ООО .....................32, 37

ГЛАСС-сити, ООО ........................23

Глобал ГК .............................22, 23

Гратис .................................... 7, 39

Дельта (ИП Лемеш) ....................38

Джокер, ООО .................... 7, 12, 34

Диваны & Диванчики ..................55

ДУНА-Техно ................................38

Европроект-Н..............................39

Евростройкомплект ...............32, 34

Еврохим-Н ..................................39

Зеркала и стекло ........................23

Зотто МК .....................................55

Индиго, ООО, студия 

художественного витража ..........23

Ирбис .........................................32

Кайзер-Декор ............32, 34, 37, 39

Калите плюс, ООО ......................55

Камеа МФ ...................................55

Камеа, мебельная фабрика .........54

Капитоль ....................................22

Кемеровомебель, ООО ................53

Кентавр-Инвест ..........................34

Клеевая компания ......................39

Климов, ИП .................................36

Командор-Восток ........................22

Комплект, ООО ...........................34

Комплект-Мебель.................. 34, 38

Комплект-Новосибирск, ООО ......38

Конфесса, фабрика мебели ...36, 53

Конфитекс-Сибирь, ООО .......38, 39

Корпус-мебель, ООО ...................36

Кувикина, ИП ........................32, 55

Кухни Лаэрта 

(ООО Одиссей-Комплект) ............55

Кухонный бум .............................32

Лагуна мебель МФ ................32, 55

Ладошкина, ИП ...........................36

Ламитекс ................................ 7, 32

Лесснабсбыт ...............................38

ЛКМ-Пром, ООО ..........................39

Людмила ...................34, 37, 38, 39

МакМарт Новосибирск ................12

МакМарт Новосибирск, 

представительство.................. 7, 32

Мария, ООО ................................54

МАРКЕТ, ООО .......................32, 34

Мастер, ООО ...............................34

МастерСиб ...................... 32, 34, 36

МБИ-центр, ООО .........................38

МДМ-Комплект Барнаул 7, 12, 22, 34
МДМ-Комплект Новосибирск .. 7, 12, 
.............................................22, 34
МДМ-Комплект Омск ....7, 12, 22, 34
МДМ-Комплект .....................38, 39
МДМ-ТЕХНО, ООО .......................38
Мебель Мастер, ООО ..................53
Мебель ЭКО ................................34
Мебельблок ................................38
Мебельная Фабрика 
СИБИРЬ .......................8, 32, 35, 36
Мебельный Цех Сибирь...............36
Мебель-Сибирь, ООО ..................54
Мебельсон ..................................53
МебельСтрой, ООО ...............32, 53
МебельСтройСервис, ООО...........55
Мебельтранс ...............................38
Мелам Декор ..............................35
Меридиан ............................... 7, 12
Мефа, мебельная фабрика ..........55
Микрон .........................................7
Милези-Новосибирск ..................39
Мир кухни, Тактик, ООО .............12
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ПКМ-техно ..................................38
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ПроПро группа............................38
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Рина-Сиб ....................................12
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Сатурн ПК ...................................23
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Сибирское лесопромышленное 
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Сибирьплита, ООО ................33, 36
Сибматрас ..................................38
СибТоргМебель, ООО ..................54
СИДЭЯ-НОВОСИБИРСК, ООО .......33
СКМ-мебель ..........................33, 35
Союз ПГ ......................................33
СПЕКТР-Н, ООО ............................8
Станкокомплект ..........................38
Старлинг.....................................54
Стиль, мебельная фирма ............54
Студия Дом .................................36
Сэлс, ООО ...............................8, 38
Т.Б.М.-Сибирь ........8, 12, 22, 33, 39
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в г. Новосибирске .......................12
ТД Томлес ............................33, 35
ТексФом, ООО ............................38
Территория мебели, МФ Борус ....54
Техноком ....................................54
Технокухни .................................33
Томлесдрев ................................35
Томские мебельные фасады .......33
Торговый дом «Аленсио» ............54
Торговый мир .............................38
Торгсиб, ООО .......................35, 38
ТОТАЛ М ................8, 22, 23, 33, 35
ТОТАЛ-Екатеринбург ...8, 22, 33, 35
ТОТАЛ-Нижний Новгород ......8, 22, 
.............................................33, 35
Трабби ........................................35
Триана ........................................55
Триплекс ....................................23
Тулинка ................................53, 55
Уралплит ....8, 12, 22, 33, 35, 36, 39
Фабрика мебели-РВ ....................33
Фанерный двор ...........................35
ФДМ-Алтай, ООО ..........................8
Фелиция, ТД ...............................55
Финист .................................53, 55
Финист, мебельный магазин .......55
Фортуна ............................ 8, 12, 22
Хелмос ........................................39
Хеттих Рус, ООО ...........................8
Хит-Профиль ........................22, 23
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фурнитуры....... 8, 12, 22, 33, 35, 37
Эволи .........................................55
Эжва-Сибирь ..............................35
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